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৩৫ ag Classes IX & X. 


1. Introductory : 

Human needs and their satisfaction; Division of 

Labour : Specialisation and Exchange ; National and 
‘ inter-national inter-dependence and co-operation through 

commerce ; Complex process through which human 

wants are satisfied giving rise to various types of 

business activities and occupations. 

Classification of business activities and seryices— 

Industry, trade and commerce ; Distribution of the 


Working population over these. 

Meaning of the word “Commerce”: Commerce in 
a broader sense comprises all those activities which are 
concerned with distribution of the goods and services 
so that these may reach the consumers with a minimum 


of inconvenience. 


2. Divisions and sub-divisions of commerce : 


Trade, transport, banks, insurance, warehousing, adver- 
commodity markets, Post Office. ` 


tising, stock and 
professional and Governmental 


Direct services specially 
services for regulation and information. 
[ General idea about the purposes and functions is 
only to be given with reference to conditions in 


West Bengal and India ] 
3. Home Trade : 


(a) Retail : Functions 
consider in organising à Te 
types of retail business : Unit retailer, 
‘multiple shop, chain store, One-price 
shop 3 departmental store. Mail Order 


House, Retail Co-operative Society. 


of the retailer— factors to 
tail business— 


4, 


[ চার ] 


(6) Wholesale Trade: Functions of the wholesaler— 

His role as a middleman— Organisation 
of the wholesale business. 
[ The purposes and functions of the 
different Units of trade are only to be 
discussed and not the procedures and 
methods adopted. ] 


Buying and Selling Goods : 


(a) Three aspects of a buying-selling transaction— 
goods, delivery of goo 


ds, and payment. 
(b) Goods : Quality, Trade Mark or Brand, Unit of 
sale, Packing, ete. 


(e) Delivery of Goods: Time of delivery—Mode of 
carriage—distance, speed and 
determining the mode. Firm’s hom 
railway, road, steamer and air. 

(d) Payment : (i) Price—Catalogue and price list, 
Trade and cash discounts. 

lii) Time of Payment—Ready, prompt, 

credit, deffered, instalment, hire pur- 

chase. 

(iii) Method of Payment— Cash, postal 

order, telegraphic modey orders, money 

orders, treasury challans, cheque’s, bills 
of exchange or hundi 
bank drafts. 
[ Common trade terms like quotation, 
tender, contract, ete. 
explained. ] 

Illustrative Develo 

in Home Trade an 

pondence Used : 

Letter of enquiry, reply, order, packing sheet, iny 

and statements, debit an 

remittance and the forms 
mittance, Teceipt. 


cost of carriage 
e delivery service, 


» promissory notes, 


are to be 


pment of a Transaction 
d Documents and Corres- 


0109 
d credit notes, letter of 
of the instruments of re- 
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if 6. Capital.) Turnover and Profit : 
তি শুক্র) Fonétions, types and forms of capital for a trader 
NS রক 70075 of raising capital. 
২:09) Turnover—-means of increasing turnover, buying 
for a large turnover. 
(c) Profits-Gross and n 20065 Marking goods or 
“Mark-up”, ascertained gross profits over a period 
—net. profit as a percentage on turnover—gros¥ 
profits as a percentage on turnover, expenses as 
a percentage on turnover. 
(d) Profits and capital. 


7. Different forms of Business Units : 


Sole trader—Family Business, Partnership, Private and 
Public Limited companies—Government Companies, 
Co-operative Socicties—State Undertakings. 

The distinctive features of each with particular refer- 
ence to ownership, methods of raising capital and 


distribution of profits or surplus. 


[ Thes idea of limited liability to be introduced 
and the types of capital and / or shares are to be 
briefly explained. The details of organisation 
should be avoided and only the broad purposes of 
these different forms are to be discussed. 

In the case of companies, 2 brief idea about 
Memorandum of Association and Articles of 
Association, Prospectus and the divorce between 
ownership and control are to be indicated. ] 


8. Internal Organisation of a Merchants office : 


(i) 


(ii) 


The functions of the office ; a general view of its 
wark. The work in a small office: The work in a 
large office. The allocation of duties and the 
services performed by Juniors. 

Various departments and sections—Cash, Accounts, 
Purchase, sales, Type, Despatch, Record Filing, 


Stores etc. 


[ ছয় 


(iii) Office Rontine : Treatment of incoming letters, 
receiving orders, indexing of letters, precis-writting, 
office notes, despatch, filing, ete. 

(iv) Communications : Telephones, Teleprinters, Tele- 
grams, cablegrams, Simple codes, Phonograms. 

(v) Commercial Correspondence : Features of business 
letters. Need for simplicity, brevity and precision. 
Drafting of advertisements, announcements and 
telegrams, notices of meetings and minutes. 

(vi) Usual office equipment and organisation of office 
works : Typewriters, Duplicating Machines, Tele- 
phones, various types of files, Dectuphone, 
Speakophone, Franking Machines, Stock recorders, 
various calculating mechines and accounting 
machines. 


(vii) Postal Communication and  services—as means 
of communication and making payments. General 
knowledge about the rules as to posting—registra- 
tion, parcel, express delivery, ete, ld 


9. Banking : 


(i) Saving Banks—Saving Bank Accounts $ 


(ii) Commercial Banks—Functions—Deposit and current 
accounts loans and overdrafts, Cheque system— 
various kinds of cheque. Banking c earing system, 


10. Transport : 


Development and functions of transport—suitability of 
efferent forms of transport : Railway, Road, Inland 
aterway, Sea and Air. 


A brief outline of the procedure for booking goods for 
ailway transport and the documents used. 


11. Insurance : 


 Genral Principles underlying different types of insurance 
—Fire, Marine and Accident as means for Spreading 
of business risks, Fidelity. Guarantee Bond, Cash 
is transit Insurence, Work men’s Compensation, 
mployee’s State Insurance, The procedure followed 

in taking out a policy and in making a claim, 


The idea of “insurable interest” and of utmost good 
faith in Insurance Contracts. 


1. 


[ সাত ! 
Class XI 


Reasons for Foreign Trade : 


Nature, extent and general pattern of foreign trade of 
India—outline of the general proccedure in the Import 
and Export of goods. Organsation of Foreign Trade— 
Documents used in Import and Export Trade. 


Customs and Excise Duties Advalorem and specific 
basis of levy. Purposes of the levies. Different types 
of invoices on the basis of apportionment of delivery 
cost between the importer and exporter. 

Method of payment in foreign trade—Bills of Exchange, 
Letters of credit. 

Special markets—Commodity Exchanges, Auctions and 


Stock Market. 

Warehousing of goods—Services of a warehouse and 
their importance in business. 

Salesmanship and Advertisement—Personal qualities of 
good salesman. 

Objects of advertisement and publicity—different media 


of advertisements. 
Government ‘and the Business World: Influence of 
Government over business—Maintenance of security, 
Promotion of goodwill at home—Encouragement of 
business enterprises—Passing laws to facilitates business, 
Equitable taxation, Establishment of a sound monetary 
system— Organisation of Departments to g vide, regulate 
and control business activities. 
[ Some idea about the fact that there are various 
laws relat'ng to business and there are various laws 
relating to business and there are various Govern- 
ment departments directly connected with the 
business world, should be provided to the pupils. 
Tt should be indicated how State control aids and 


owns commercial enterprises. ] 


[ আট ] 


6. Consolidatton of the whole course and its applications 
through problems like the following :— 


(a) Howto organise a retail business—raising capital 


through different means, determining the form of the 
organisation, selection of the site, lay out of the 
Premises, ete. 

Organisation of a wholesale business including the 
division of work in the office. 

How to deal with a purchase or a sale transaction 
from the stage of first negotiations to final payment 
and delivery. 

How to book goods for transport by railway and 
what formalities and documents are to be need. 
Preparations of invoices with calculations. 


Measurement of the results of business activities 
and of the net worth of a business unit. 


7. Training in office Routine and Practice preferably 
through, the “Office Practice room” which each School 
should have one. 


|| জিন্মশলিদেশি ॥ 


[ প্রথম ভাগ ] 


প্রথম পরিচ্ছেদ ॥ ভূমিকা নর 


বাণিজ্যবিদ্যা শিক্ষার প্রয়োজনীয়তা ২ বাণিজ্যবিদ্য! ও অর্থবিদ্যার সম্পর্ক ৩ 
দ্বিতীয় পরিচ্ছেদ || অভাব ও তৃপ্তি 8—59 
অভাব ৪ উৎপাদন ৬ প্ররতির দান বা ভূমি > শ্রম » পুঁজি ১* সংগঠন 

বা উদ্যোগ ১০ শ্রমবিভাগ >> বিশেষায়ণ ১৪ 

তৃতীয় পরিচ্ছেদ ॥ বাণিজ্য ১৭-২৩ 
উৎপাদন ১৮ সেবাকার্য ১৮ শিল্প ১৮ বাণিজ্য ২০ 

চতুর্থ পরিচ্ছেদ || ক্রারবারী কার্যকলাপ এবং উহার 

: শ্রেণীবিভাগ ২৩-২৯ 

শিল্প ২৩ বাণিজা ২৪ ব্যবসায় ২৪ আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় ২৫ বৈদেশিক 
ব্যবসায় ২৬ ব্যবসায়ের সহায়ক কার্যকলাপ ২৭ 

পঞ্চম পরিচ্ছেদ || ব্যবসায়__আত্যন্তরীণ ব্যবসায় ৩০-৫৭ 
apal ব্যবসায়ের কার্ধীবলী ৩২ খুচরা কারবারের সাফল্যের প্রয়োজনীয় 
বিষয় ৩৩ বিভিন্ন প্রকারের খুচরা কারবার ৩৫ বহু-শাখা বিপণি ৩৬ 
বিভাগীয় বিপণি ৪১ চেইন স্টোরস্‌ ৪৫ একদর বিপণি ৪৬ ডাকমারফত 
ব্যবসায় ৪৬ ক্রেতাসমবায় বিপণি ৪৭ অধিবিপণি বা সংযুক্ত বিপণি ৪৮ 
পাইকারী কারবার ৪৯ পাইকারী কারবারীগণের শ্রেণীবিভাগ ৫২ মধ্যবর্তী 
ব্যবসায়িগণের সফল ও কুফল ৫ 

as পরিচ্ছেদ || পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় 
ক্রয়-বিক্রয় কাহীকে বলে? ৫৭ ক্রয়-বিক্রয়ের গুরুত্ব ৫৭ ক্রেতা ও 
-বিক্রেতাগণের শ্রেণীভেদ ৫৯ ক্রয়-বিক্রয়ের বিষয়বস্তু ৬০ মূলা-জ্ঞাপন ৬৪ 
ফরমাশ ৬৭ ATED সংক্রান্ত বিষয়াদি ৬৭ পণ্য দ্রব্যের সরবরাহ সংক্রান্ত 
বিষয়াদি ৭১ মূল্য প্রদান ব্যবস্থাদি ৭৫ মূল্য প্রদানের সময় বা শর্ত ৭৯ 
পোস্টঅফিস মারফত ৮২ ব্যাঙ্ক মারফত মূলাপ্রদান ৮৪ ব্যক্তিগত 


gazi ৮২ 


৫৭-৮৮ 


{ দশ ] 


সপ্তম পরিচ্ছেদ ॥ একটি সরল কারবারী লেনদেন ও 
পত্রালাপ ৮৯-১০২ 
অনুসন্ধান পত্র ৮৯ উত্তর__মৃল্যজ্ঞাপন ৯১ ফরমাশ ৯৩ বিক্রেতা কর্তৃক 
পণ্য প্রেরণের আয়োজন ও ব্যবস্থা গ্রহণ ৯৪ হিসাব-বিবরণী ৯৭ মূল্য 
প্রদান ৯৮ জমা রসিদ ১০০ দেনা চিঠ| ও পাওনা চিঠা ১০০ 


অষ্টম পরিচ্ছেদ ৷ পুঁজি ১০৩-১১৬ 
পুঁজি কাহাকে বলে? ১০৩ a Gq বৈশিষ্ট্য ১০৫ পুঁজির কার্ধীবলী ১০৬ 


শ্রেণী-বিভাগ ১০৭ কারবারে নিজস্ব পুঁজি ও নিযুক্ত পুঁজি ১১০ পুঁজি 
গঠন ১১১ পুঁজি সংস্থানের উপায় ১১৩ 


নবম পরিচ্ছেদ || মূনাফা ১১৭-১২৩ 


মোট মুনাফা ১১৭ মোট ক্ষতি ১১৭ মুনাফার হার হিসাব ১১৮ 
দাগফেলা ১১৯ নির্দিষ্ট সময়ের কারবারী বা ব্যবসায়িক মোট মুনাফার 
হিসাব ১২০ নীট মুনাফ| ১২১ 


দশম পরিচ্ছেদ ॥ মোট বিক্রয় না কান্নবারে আবতিত অর্থের 
পরিমাণ ১২৩-১৩৪ 

কারবারে আবর্তিত অর্থের পরিমাণ ১২৩ মোট বিক্রয়, বিক্রয় খরচ ও নীট 

মূনাফা ১২৬ অধিক বিক্রয়ের জন্য পণ্য খরিদ ১২৮ বিক্রয়ের পরিমাণ 


বৃদ্ধির উপায় ১৩১ মুনাফা ও af fea সম্পর্ক ১৩১ নীট মুনাফা ও BH ১৩২ 
প্রতিষ্ঠাধিকার বা সুনাম ১৩৩ 


একাদশ পরিচ্ছেদ ॥ কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধরূপ ১৩৫-২৫৪ 
ভূমিকা see একমালিকী কারবার ১৩৭ অংশীদারী কারবার ১৩৯ 
অংশীদারের শ্রেণীবিভাগ ১৪২ অংশীদারীর চুক্তিপত্র বা সংবিত পত্র ১৪৩ 
অংশীদারগণের অধিকার ও কর্তব্য ১৪৫ অংশীদারগণের দায় ১৪৭ অংশীদারী 
কারবারের রেজিষ্ট্রেশন বা নিবন্ধন £ কেন প্রয়োজন ১৪৭ কারার 
রেজেণ্ট্রী করিবার পদ্ধতি ১৪৮ কারবারের মেয়াদ ১৪৯ কারবারের বিলোপ 
সাধন১৪৯ পরিমিত অংশীদারী কারবার ১৫১ নাবালক অংশীদার ১৫২ 
অতীদারী কারবারের সুবিধাও অন্গবিধা ১৫৩ একান্নবর্তী হিন্দু পারিবারিক 
কারবার ১৫৪ একান্নবর্তী হিন্দু পারিবারিক কারবারের সহিত অংশীদার 


নি. টিক ই 


a a 


Eam] 


কারবারের তুলনা ১৫৬ যৌথমূলধনী কারবার ১৫৭ যৌথমূলধনী কারবারের 
শ্রেণীবিভাগ ১৫৯ শেয়ার দ্বারা সীমাবদ্ধ দায়সম্পন্ন যৌথমুলধনী কারবারের 
শ্রেণীবিভাগ ১৬১ সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার ১৬১ 
ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার ১৬২ সীমাবদ্ধ মালিকানার 
যৌথ-মূলধনী কারবারের তুলনা ১৬২ যৌথমূলধনী কারবারের স্থবিধা__ 
অস্থবিধা ১৬৪ যৌথমূলধনী কারবার প্রবর্তনের পদ্ধতি ১৬৬ গঠন ১৬৮ 
মেমোরাণ্ডাম অব এসোসিয়েশন অথবা পরিমেল বন্ধ ১৭০ আর্টিকেল্স্‌ 
অব এসোসিয়েশন বা পরিমেল নিয়মাবলী ১৭২ নিবন্ধন পত্র ১৭৪ বিবরণ 
পত্র বা প্রসপেক্টাস ১৭৫ পরিচালকগণের যোগ্াতাস্থচক শেয়ার ১৭৮ 
কার্যারভ্তের অনুমতি পত্র ১৭৮ সভাসমূহ ১৭৯ কোম্পানীর বহিসমূহ ১৮২ 
যৌথমূলধনী কারবারের অর্থসংস্থান ১৮৩ পুঁজির আইনগত শ্রেণীবিভাগ 
১৮৪ শেয়ার ১৮৫ শেয়ারের শ্রেণীবিভাগ ১৮৬ স্টক ১৯০ স্টক ও শেয়ারের 
মধ্যে পার্থক্য ১৯০ খণ সংগ্রহের ক্ষমতা ও পদ্ধতি ১৯১ ডিবেঞ্চার বা থণ- 
পত্র ১৯১ ডিবেঞ্চারের শ্রেণীবিভাগ ১৯২ লভ্যাংশ ১৯৪ অন্তর্বর্তী লভ্যাংশ 
১৯) গুঁজি সংগ্রহের অর্থাৎ শেয়ার বিলির- শর্তাদি ১৯৫ সিকিউরিটি 


খিক ১৯৬ off বিরাগ ১৯৯ গোর সাদিক ))১ CTE 
ওয়ারেণ্ট ২০০ শেয়ার বাজেয়াপ্তকরণ ২০০ কোম্পানীর ব্যবস্থাপন! ও 
পরিচালনা ২০১ পরিচালক সংসদ ২০১ পরিচালকগণের ক্ষমতা ও 
কার্যাবলী ২০৩ কর্তব্য ও দায়িত্ব ২০৪ ম্যানেজিং ডিরেক্টার বা ব্যবস্থাপক 
পরিচালক ২০৮ সর্বক্ষণের পরিচালক ২০৯ ব্যাবস্থাপক ২১০ কোম্পানীর 
কর্মপচিব ২১০হিসাব পরিক্ষক ২১২ ম্যানেজিং এজেন্ট ২১৩ সেক্রেটারীজ 
এবং ট্রেজারার্শ ২১৪ ম্যানেজিং এজেন্সী প্রথা ২১৫ ম্যানেজিং এজেন্টগণের 
কার্ধাবলী ৯১৭ মানেজিং এজেন্টগণের হিত এবং অহিতকর কাৰ্যসমূহ ২১৮ 
১৯৫৬ সালের ভারতীয় কোম্পানী আইনের ছারা ম্যানেজিং এজেপ্টগণের 
উপর আরোপিত বিধিনিষেধসমূহ ২২১ সমবায় সংগঠন ২২৪ উৎপত্তি 
২২৪ তাৎপর্য ২২৪ সমবায়ের কুযোগ-সভ্াবনা ২২৫ বৈশিষ্ট্য ২২৫ বিভিন্ন 
প্রকারের সমবায় সমিতি ২২৬ সমবায় ও যৌথমূলধনী কারবারের তুলনা 
২২৯ সমবায় সমিতির সুবিধা ও অস্তুবিধা ২৩১ রাষ্ট্রীয় কারবার ২৩৪ 
রাষ্ট্রীয় কারবার স্থাপনের বিভিন্ন উদ্দেশ্য ২৩৫ রাষ্ট্রীয় কারবারের বিভিন্ন 
রূপ ২৩৬ রাষ্ট্রীয় কারবারের গুণাবলী ও ক্রটিদমূহ ২৩৯ বে-সরকারী বনাম 
সরকারী ও রাষ্ট্রীয় কারবার ২৪২ একমালিকী বনাম অংশীদারী কারবার 


[ বার ] 


২৪৪ অংশীদারী বনাম যৌথমুলধনী কারবার ২৪৫ সীমাবদ্ধ বনাম ব্যাপক 
মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার ২৪৭ সমবায় বনাম যৌথমূলধনী কারবার 
২৪৯ বিভিন্ন প্রকার কারবারী সংগঠনের স্ব স্ব উপযোগী ক্ষেত্রসমূহ ২৫১ 


দ্বাদশ পরিচ্ছেদ ॥ ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন 
২৫৫-২৯৭ 

অফিসের কার্যাবলী ২৫৫ সংগঠন ২৫৭ আভ্যন্তরীণ বন্দোবস্ত বা সাজসজ্জা 
২৫৮ সংগঠনের মূলনীতিসমূহ ২৫৯ অফিসের বিভিন্ন অংশ বা বিভাগ 
সমূহ ২৬০ ক্ষুদ্র অফিসের কার্যপ্রণালী ২৬২ বৃহদাকার অফিসের কার্যাবলী 
২৬৩ বাণিজ্যিক পত্রালাপ ২৬৫ কারবারী পত্রাবলীর বিশিষ্ট্য ২৬৬ 
অফিসের দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্ধপ্রণালী ২৭৫ নথীবদ্ধকরণ ২৮২ সুচী 
অথবা অন্ুক্তমণী প্ৰণয়ণ ২৮৫ আধুনিক অফিসে ব্যবহৃত শ্রমসাপেক্ষের 
WIR ২৮৬ ডাক মারফত যোগায়োগ ও ডাক ব্যবস্থার সেবাকার্ধ ২৯, 
ডাক বিভাগের সেবাকার্য ২৯৬ 

ত্ৰয়োদশ পরিচ্ছেদ ॥ পরিবহণ ২৯৮-৩১৩ 


পরিবহণ ও ইহার গুরুত্ব ২৯৮ শ্রেণী ও প্রকারভেদ ৩০১ সড়ক পরিবহণ ৩০৩ 
রেলপথ পরিবহণ ৩০৪ জলপথ পরিবহণ ব্যবস্থ। ৩০৯ বিমান পরিবহণ ৩১২ 


_ চতুর্দশ পরিচ্ছেদ ॥ ব্যাক ব্যবসায় ৩১৪-৩৪৭ 
ব্যাঙ্ক কাহাকে বলে? ৩১৪ বিভিন্ন প্রকারের ব্যাঙ্কসমূহ ৩১৫ ভারতের 
রিজার্ভ ব্যাঙ্ক ৩১৬ ভারতের স্টেট ব্যাঙ্ক ৩১৮ ভারতীয় যৌথমূলধনী 
বাণিজিক ব্যাস্কমূহ ৩২০ বাণিজক ব্যাঙ্ক অর্থাৎ ব্যান্কের কার্যাবলী ৩২৩ 
ব্যাঙ্কে বিভিন্ন প্রকার আমানতী হিসাব ৩২৬ হস্তান্তরযোগ্য দলিলসমূহ 
৩৩২ বাণিজ্যিক Be ৩৩৩ চেক ৩৩৬ প্রমিসরি নোট বা হ্থাগুনোট অথবা 
প্রত্যর্থ পত্র ৩৪০ চেক ও প্রমিসরি নোটের পার্থক্য ৩৪০ চেক ও 
বাণিজ্যিক হুণ্ডির মধ্যে পার্থক্য ৩৪১ বাণিজ্যিক হুণ্ডি ও হাণ্ডনোট বা 
প্রমিসরি নোটের পার্থক্য ৩৪১ BITS ৩৪২ ব্যাঙ্কনমূহের দেনা-পাওনা 
নিকাশের ব্যবস্থা ৩৪৩ 


পঞ্চদশ পরিচ্ছেদ N ৩৪৮-৩৮৪ 


ঝুঁকি বীমা এবং জীবনবীমা ৩৪৮ বীমাচুক্তির অপরিহীর্ধ বিষয়াবলী ৩৪৮ 
ANT ৩৪৯ GH বীমা ৩৫০ জীবনবীমা ৩৫০ বিভিন্ন শ্রেণীর জীবনবীমা- 


ao + 


[ তের ] 


পত্র ৩৫০ জীবনবীমাপত্রের প্রধান প্রধান ধারাসমূহ ৩৫২ ভারতে জীবন- 
বীমার কারবার ৩৫৪ ভারতের জীবনবীমা করপোরেশন ৩৪ কিভাবে 
ভীননবীমাপত্র গ্রহণ করিতে হয় ৩৫৮ দাবি পেশ করিবার পদ্ধতি ove 
Aaa ৩৬২ নৌবীমীর বিষয়বস্তুসমূহ ৩৬২ নৌবীমীকার্ষে ক্ষতির 
প্রকারভেদ ৩৬৬ সাধারণ আংশিক ক্ষতির বন্টন ৩৬৭ লয়েডস Al 
লয়েডসের দায়গ্রাহকগণ ৩৬৭ নৌবীমাপত্র. গ্রহণের পদ্ধতি ৩৬১ 
নৌবীমাকাধে ব্যবহৃত কতিপয় শব্দ ৩১২ অগ্নি ও অন্যান্য শ্রেণীর 
বীম ৩৭৪ বীমাকারীর প্রকারভেদ ৩৭৪ অগ্নিবীমাপত্রের প্রকারভেদ ৩৭৫ 
অগ্নিবীমায় ব্যবহৃত কতিপয় শব্দ ৩৭৭ অন্যান্য শ্রেণীর বীমা ৩৭৮ বীমার 
গুরুত্ব ৩৮০ এমপ্লয়িজ স্টেট ইনসিওরেন্স করপোরেশন ৩৮২ 


দ্বিতীয় ভাগ 
প্রথম পরিচ্ছেদ ॥ বৈদেশিক ব্যবসায় ৩৩২ 


বৈদেশিক ব্যবসায়ের কারণ ৩ আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের তত্ব ৪ আন্তর্জাতিক 
ব্যবসায়ের afta ৫ আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের অথবা আমদানি-রঞ্টানির 
ভারসাম্য ৬ রপ্তানি ব্যবসায়ের সংগঠন ৬ পণ্য রপ্তানি প্রণালী ৮ আমদানি 
ব্যবসায়ের সংগঠন ১১ ফরমাশী পণ্য আমদানির ব্যবসায় ১২ আমদানি 
আমদানি প্রণালী ১৪ বৈদেশিক ব্যবসায়ে মূল্যপ্রদান পদ্ধতি ১৭ ভারতে 
বহির্বাণিজোর কয়েকটি দিক ১৮ আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায়ে ব্যবহৃত 
শব্দাদি ও দলিলপত্র ১৯ জাহাজী বিবরণ ২৪ Tes এবং অন্তঃশুক্ক ২৯ 
আমদানি-রপ্তানি বা বহিঃশুক ও আবগারী বা! অন্তঃশুক্বের পার্থক্য ৩০ শুক 
সক্রান্ত কতিপয় শব্দ ৩১ 


দ্বিতীয় পরিচ্ছেদ ॥ বিভিন্ন বাজারসমূহ ৩৩-_৫১ 
বাজার ও উহার শ্রেণীবিভাগ ৩৩ ফটকা ৩৫ পণ্যের সংগঠিত পাইকারী 
বাজারসমূহ ৩৯ ফটক! বাজার ৪২ শেয়ার বাজার 88 

তৃতীয় পরিচ্ছেদ ॥ গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা ৫২-৫৭ 


গুদামজাত শ্রেণীবিভাগ ৫৩ গুদামজাতকরণ ব্যবস্থার অর্থ নৈতিক গুরুত্ব ৫৫ 
ভারতে গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা ৫৬ 


[ চৌদ্দ ] 
চতুর্থ পরিচ্ছেদ ॥ বিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িকতা ৫৮-৮০ 
প্রচার-বিজ্ঞাপন-পক্ষপাতদুষ্ট বা একদেশদশী প্রচার ৫৮ বিজ্ঞাপনের " 
উদ্দেশ্য ৫৯ বিজ্ঞাপনের তাৎপর্য ও গুরুত্ব ৬০ বিজ্ঞাপন অভিযানের 
ARAA ৬১ বিজ্ঞাপনের মাধ্যম ৬৩ মাধ্যম নির্বাচন ৬৬ বিজ্ঞাপনের 
. অঙ্গসজ্জ! ৭ বৈজ্ঞানিক বিজ্ঞাপন ৭১ বিক্রর-বিছ্য। বা বিক্রদ্নিকত৷ ৭৪ 
Rerata মৌলিক বিষয়সমূহ ৭৫ 


পঞ্চম পরিচ্ছেদ ॥ কারবারের অগ্রগতির সহায়ক 
প্রতিষ্ঠানসমূহ ৮১--৯৪ 
বে-সরকারী গঠনদমূহ ৮১ সরকার ও কারবার ৮৪ ব্যক্তিগত মালিকানার 
কারবারে সহায়ক MAA কাধাবলী ও ব্যবস্থ। ৮৬ ব্যক্তিগত মালিকানার 
রাষ্্রীর নিয়ন্ত্রণ ও হস্তক্ষেপ ৯১ কারবারী ক্ষেত্রে রাষ্ট্রের অংশগ্রহণ ৯৩ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যব্র ভুমিকা! 
॥ প্রথম ভাগ ॥ 


প্রথম পরিচ্ছেদ 
FATI 
INTRODUCTION 


বাণিজ্যে বনতে লক্ষ্মীঃ 

তদদ্ধং Shara 

তদদ্ধাং রাজসেবায়াম্‌ 

ভিক্ষায়াং taa taa চ॥ 

এই চাণক্য UAB, অন্তত ইহার প্রথম অংশটি, শোনে নাই বা জানে না 

এরূপ ব্যক্তি আমাদের দেশে অল্পই আছে। ইহাতে রচয়িতার বক্তব্য মোটামুটি 
এই যে কৃষিকর্ম, চাকরি এবং ভিক্ষাকর্ম ইহাদের তুলনায় বাণিজ্যেই সর্বাধিক 
উপার্জন অর্থাৎ অর্থাগম AST সেজন্ত একমাত্র বাণিজ্যেই লক্ষ্মী সম্পূর্ণভাবে 


বিরাজ করেন । সুতরাং বাণিজ্য যাহাদের Aa তাহারা লক্ষ্মীর অর্থাৎ 


ধনসম্পদের সেবক, বল! হয়। 
আমাদের দেশে এই গ্লোকটি প্রচলনের একটি কারণও আছে। MA 


অতীতে ভারতবর্মের দুঃসাহসী বশিকগণ চীন হইতে রোম, গ্রীস এবং মিশর 
পর্যন্ত তৎকালীন পৃথিবীর একপ্রান্ত হইতে অপরপ্রান্ত অবধি, নান! দ্রবাসম্ভার 
বহন করিয়। নিজেদের সৌভাগ্য Ba সহিত বিদেশের সহিত স্বদেশের এক 
ঘনিষ্ঠ aga রচনা করিয়াছিলেন ॥ এই বাণিজ্যিক যোগ হর বাহিয়া সেদিন 
ভারতের সহিত নানাদেশের সংস্কৃতির এক অপূর্ব পরিচয় বর] 
ঘটিয়াছিল। ইন্দোনেশিয়ায়, কম্বোজে ও শ্যাম দেশে তাহার পরিচয় আজিও 
বিদ্যমান । অতীত যুগে বঙ্গদেশও নে এক্ষেত্রে পশ্চাতে পড়িয়া ছিলি না 
তাহার পরিচয় মনসামঙ্গলের চাদ সদাগরের সপ্তডিঙার কাহিনীতে, চণ্তীমঙ্গলের 
ধনপতি ও শ্ৰীমন্ত সদাগরের কাহিনীতে আমর! পাইয়া থাকি। 4 
আজ নূতন করিয়া ভারতের সহিত বিশ্বের যখন পরিচয় ঘটিতেছে, 
তখন স্বভাবতই ভারতের বাণিজ্যের goia উদ্ধার ছাড়া তাহা রণ 


ব্যবদা ও বাণিজ্য ॥ > 


2 ajaa ও বাণিজোর ভূমিকা 


হইবে না। স্বাধীন ভারতের বৈষয়িক উন্নতিতে, বিশ্বের অগ্রসর দেশগুলির 
সহিত সমকক্ষতায় দীড়াইবার প্রচেষ্টায়, এজন্যই বাণিজ্যের একটি বিশিষ্ট ভূমিক| 
বর্তমান। এই কারণে বর্তমানকালে বাণিজ্য শিক্ষালাভের গুরুত্ব দিনের পর 
দিন বৃদ্ধি পাইতেছে। 


বাণিজ্যবিদ্যা শিক্ষার প্রয়োজনীয়তা, 


The necessity of commerce education 


আধুনিক কালের বাণিজ্য যেরূপ অতীতকালের বাণিজ্য হইতে পৃথক, তেমনি 
আধুনিক বাণিজ্য শিক্ষা করিবার পদ্ধতিও প্রাচীনকাল হইতে asa) প্রাচীন- 
কালে ভারতে শুধু বণিকশ্রেণীর সন্তান ছাড়া কেহ বাণিজ্যে নিযুক্ত হইতে 
পারিত নাঃ এবং শৈশব হইতেই বণিক পরিবারের সন্তানগণ পারিবারিক 
আবহাওয়ার মধ্যে বড় হইয়া পিতৃপিতামহের এতিহা লাভ করিয়া বাণিজ্যে 
পারদর্শী হইত। আর আধুনিক কালে পাশ্চাত্য শিক্ষার মহিমায় 
বাণিজ্যে যেমন সর্বশ্রেণীর অধিকার প্রবর্তিত হইয়াছে, . তেমনি, উহা? 
সম্ভব করিবার জন্য বাণিজ্যের মূল we এবং রীতিনীতি পদ্ধতি শিক্ষাদানের 
প্ৰথাও গ্রবতিত হইয়াছে । অবশ্য একথ| বল! যাইতে পারে যে দেশে ও বিদেশে 
যাহার! বাণিজ্য ক্ষেত্রে সাফল্যের কীতি রাখিয়া গিয়াছেন তাহারা হয়ত কেহই 
বিদ্যালয়ে বাণিজ্যশিক্ষা লাভ করিয়! পরে কার্যক্ষেত্রে সাফল্য লাভ করেন নাই ॥ 
জামসেদজী টাটা, হেনরী ফোর্ড প্রভৃতি বিখ্যাত শিল্পপতিগণ কেহই বাণিজ্- 
শিক্ষা লাভ করেন নাই । এজন্য অনেকে বলেন যে, শিল্পের নেতারা প্রতিভা, 
লইয়াই জন্মগ্রহণ করেন; শিক্ষা দিয়া তাহাদের তৈয়ারি করা যায় ন! (Captains 
of industry are born, not made)| fea এচিন্ত! বর্তমানকালে আর 
সঠিক নহে। কারণ পূর্বের তুলনায় আধুনিক কালে ব্যবমায়-বাণিজ্য ও শিল্প- 
কারবার এরূপ জটিল হইয়। পড়িয়াছে, পণ্যের বাজারে এত তীব্র প্রতিযে।গিত। 
দেখা দিয়াছে এবং ব্যবসায়-বাণিজ্যোর ক্ষেত্র এত বিরাট আকার ধারণ করিয়াছে 
যে, কারবার সংক্রান্ত THIS এবং হাতে-কলমে শিক্ষাগ্রহণ ছাড়া আর ইহাতে 
সাফল্য লাভ সম্ভব নহে। এজন্য বিজ্ঞান ও কলাবিগ্ার মত বাণিজ্যবিগ্ভাও 
আধুনিক কালে একটি গুরুত্বপূর্ণ শিক্ষণীয় বিষয়ে পরিণত হইয়াছে। 

আধুনিক বাণিজ্যিক শিক্ষা পাশ্চাত্যের অবদান। আমাদের দেশে উনবিংশ 
শতাব্দীর শেষ ভাগ হইতে যন্ত্রশিল্প স্থাপন! ও বর্তমান শতান্দীর গোড়া হইতে 
নূতন যন্শিল্পগুলির উন্নতির ফলে ইহার zans হইয়াছে। case বাণিজ্য 


á 


E aada 


ভূমিক! ৩ 
শব্দটির অর্থ জানিতে গেলে পাশ্চাত্যে ইহা কোন্‌ অর্থে ব্যবহার কর! হয় তাহা 
জানিতে হইবে। বাণিজ্য শব্দটি দুইটি অর্থে ব্যবহৃত হয়। একটি বৃহত্তর, 
ব্যাপকতর অর্থে । অপরটি সংকীর্ণতর অর্থে। প্রথমত, বৃহত্তর বা ব্যাপকতর 
অর্থে বাণিজ্য বলিতে দ্রব্যমামগ্রীর ক্রয়-বিক্রয় কার্য এবং উহার সহায়ক বিবিধ 
কার্ধ, যথা পরিবহণ, ব্যান্তিং, বীম! ইত্যাদির সকলই বুঝায় । আর সংকীর্ণ অর্থে 
বাণিজ্য বলিতে আবার শুধুমাত্র উপরোক্ত সহায়ক কার্যাবলী বুঝাইয়া থাকে। 
সেক্ষেত্রে দ্রব্যসাম ্রীর ক্রয়-বিক্রয় কার্য বুঝাইবার জন্য বাবসায় বা Trade কথাটি 
ব্যবহার কর] ZA I 


বাণিজ/বিদ্যা ও অর্থবিদ্যার সম্পর্ক 
The relation between Commerce and Economics ` 

ক্রয়বিক্রয়ের প্রয়োজন তখনই দেখা যায় যখন একজনের যাহা আছে 
অপরের তাহ। থাকে না, অথচ উহার প্রয়োজন হয় । কৃষকের কাছে বিবিধ শস্য, 
শাকসবজি, তরিতরকারি আছে। যাহা তাহার প্রয়োজন? তাহা অপেক্ষা বেশিই 
আছে। কিন্তু তাহার কাপড় নাই, তৈল নাই, লবণ নাই, অথচ এগুলি না হইলে 
তাহার জীবনধারণ চলে না, অভাব মিটে না। এইরূপ সার! দেশে, সার] 
পৃথিবীতে প্রত্যেকের নিকট কতকগুলি দ্রব্য অধিক পরিমাণে বর্তমান আর 
কতকগুলি দ্ৰব্য নাই । এই অবস্থায় প্রতোকের নিজ দ্রব্যের কতক পরিমাণের 
পরিবর্তে অপরের নিকট হইতে তাহা সংগ্রহ করিয়া অভাব মিটাইতে হয়। 
নিজের অভাব মিটাইতে গিয়া আবার একে অপরের অভাব মিটায়। এক 
দ্রব্যের পরিবর্তে অপর দ্রব্য লওয়ার নাম বিনিময় (exchange ) | চাউলের 
পরিবর্তে টাকা লওয়া, চাউলের সহিত টাকার বিনিময়। ইহাকে আমরা 
ক্ৰয়-বিক্ৰয় বপি। সুতরাং দেখিতে পাইতেছি বাণিজ্যের আসল অর্থ বিনিময় 


এবং বিনিময়ের সহায়তা । সে হিসাবে বাণিজ্য অর্থবিগ্ভার (Economics) 


একটি অংশ বা শাখা মাত্র | 
অর্থবিষ্াার কাজ হইল মানুষ কি ভাবে তাহার দৈনন্দিন কাজকর্মের মধ্য 


দিয় নানাবিধ অভাব মিটাইবার চেষ্ট। করিতেছে তাহা আলোচন| ও ব্যাখ্যা 
করা। বাণিজ্যও মানুষের সেই অভাব পূরণের সহায়ক। বাণিজ্যের দ্বার 
ম্পাত, যন্ত্রপাতি, ইংলণ্ডের কলকজা, সুইজারল্যাণ্ডের ঘড়ি 


আমেরিকার গম, ই 
আমাদের অভাব মিটাইতেছে। যাহারা বাণিজ্যে নিষুক্ত তাহার! এসকল বাহির 


হইতে কিনিয়া আনিয়া! আমাদের কাছে বেচিতেছে। আর আমাদের পাট, 


$ বাবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


তুলা, চা, তৈলবীজ, কাচা লৌহ ও চিনি কিনিয়া লইয়া জাপানের, ইংলণ্ডের, 
আমেরিকার ও Baty দেশের মানুষের কাছে তাহ! বিক্রয়ের দ্বারা তাহাদের 
অভাব মিটাইতেছে। কৃষকদের শশ্য শহরের মানবের কাছে বেচিয়া৷ তাহাদের 
খাদ্য সরবরাহ করিতেছে । শহরের কলকারখানার জিনিস গ্রামে বিক্রয় করিয়। 
গ্রামের অধিবাসীদের অভাব দূর করিতেছে । সুতরাং ফসলের ও বিবিধ দ্রব্যের 
উৎপাদনের মতই বাণিজ্যও মানুষের অভাব দূর করিবার জন্য অবশ্য প্রয়োজনীয় 
কর্ম। 


দ্বিতীয় পরিচ্ছেদ 
অভাব ও তৃণ্তি 
WANTS AND THEIR SATISFACTION 
অভাব 
Want 


পশু, পক্ষী ও মানুষ পর্যন্ত সকল প্রাণীরই জীবনধারণের জন্য আলো, বাতাস, 

জল ও খাদ্য প্রয়োজন । ইহাদের মধ্যে মানুষ সর্বাপেক্ষা উন্নত জীব । স্বাধীন 

চিন্তাশক্তির দ্বার! মানুষ চিরদিনই তাহার বর্তমান অবস্থায় সন্ত না থাকিয়। 

সর্বদাই আরও উন্নত ভাবে জীবন-যাপনের আকাঙ্া দ্বার! পরিচালিত হইয়াছে | 

যেখানে অন্ঠান্ঠ_ প্রাণীরা শুধু খাগ্য-পানীয়ের অভাব অনুভব করিয়াছে এবং 
উহা পাইলে পরিতৃপ্ত হইয়াছে আদিম মানুষ সেখানে শুধু খাগ্-পানীয়ের 

| অভাবই অনুভব করে নাই॥ উহা! ছাড়াও সে সর্বদাই সন্তোষজনক আশ্রয়ের 
অভাব, শীতাতপ হইতে আত্মরক্ষার জন্য উপযুক্ত পরিধেয়ের অভাব অন্থব 

করিয়াছে। একাধিক অভাবের এই ক্রমাগত বিরামবিহীন তাড়নাই মানুষকে 


SSS eee 
বন্য বর্বর জীবন হইতে সুসভ্য জীবনে উন্নীত করিয়াছে। এই সকল অভাবের 


পরিতৃপ্তির আকাঙ্ঞাই অরণ্যচারী পশু শিকারী মানুষকে গ্রামবাসী কৃষকে 
Saeed. জানি SI 
| পরিণত করিয়াছে। গ্রামবাসী মানুষকে শহরে Se করিয়াছে। 

মানুষ যতই আরও উন্নতভাবে বাচিবার তাগিদ তাহার অন্তরে অন্থভব 
করিয়াছে, ততই সে উহার জন্য আরও বিবিধ দ্রব্যসামগ্রীর প্রয়োজন উপলব্ধি 


oa 


CS EE 


tz 


è 


অভাব ও তৃপ্তি 

করিয়াছে । এ সকল দ্রবাসামগ্রীর অনেকই যে প্রকৃতির নিকট হইতে সংগ্রহ কর! 
যাইবে না, প্রস্তুত করিয়া লইতে হইবে, ইহাও বুদ্ধিমান মানুষের বুঝিতে 
বিলম্ব হয় নাই। এই জন্যই আদিম মানুষ নিজের চেষ্টায় গাছের ডাল, প্রস্তর- 
খণ্ড ও জীব-জন্তর হাড় হইতে অস্ত্র তৈয়ার করিয়াছে শিকারের সুবিধার জন্য | 
গ্রামীণ জীবনে প্রবেশের পর তাহাকে চাষের জন্য লাউল তৈয়ার করিতে 
হইয়াছে । তবেই খাগ্চের জন্য পশুশিকার, শস্যোৎপাদন সম্ভব হইয়াছে UAT 
জন্য তাহাকে গাছের ছাল সংগ্রহ ও পশুপালন করিতে হইয়াছে । আরও উন্নত 
অবস্থায়, পরবর্তীকালে কার্পাম হইতে FS! পাকাইতে ও Ta বয়ন করিতে 
হইয়াছে। আরও দীর্ঘকাল পরে দ্রুত যাতায়াতের জন্য মানুষ চাকা উদ্ভাবন 
করিয়াছে । এইরূপে মানুষ অবিরাম উন্নততর জীবন-যাপনের তাগিদে, অনবরত 
অসংখ্য দ্রবাসামগ্রীর অভাব অন্থুভব করিয়া আসিতেছে এবং এ অভাববোধের 
তাড়নায়, অভাব দূর করিবার জন্য বিরামবিহীন রূপে বিবিধ ও বিচিত্র সামগ্রী 
প্রস্তুত বা উৎপাদন করিয়া চলিয়াছে। যতই এই সকল দ্ৰব্যগুলি সে ব্যবহার 
করিতেছে ততই তাহার জীবন-যাপন প্রণালী উন্নত হইতেছে । কিন্তু ততই সে 
আরও অধিক দ্রব্যমামগ্রীর অভাব GST করিতেছে। মানুষের এই অভাবের» 
অভাব তৃপ্তির আকাঙ্ষার ও উহার Gy তাহার কর্মের বা উৎপাদনের যেন শেষ 
নাই, Ma) নাই। ইহারই মধ্য দিয়। মানুষ একের পর এক সভ্যতার স্তর 
অতিক্রম করিয়া চলিয়াছে। মানবদত্যতার ইতিহাসে পৃষ্ঠার পর পৃষ্ঠা লিখিত _ 


হইতেছে। 


অভাবতৃদ্চির আকাঙ্ঞা - 


অভাব অনুভব অভাব Sa ড্রর্য উৎপাদন 
i উৎপন্নদ্রব্যের দ্বারা 
J অভাবের OTS SILT 


মানুষের মনে অবিরাম অভাববোধ জন্মিতেছে, আর সেই অভাব দূর করিবার 


জন্য মানুষ উৎপাদনে নিযুক্ত রহিয়াছে । 
8৮9৮৮৯০০০০০ 


S , ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


উত্পাদন 


Production 


মানুষ অভাব দূর করিবার জন্য যে কর্মে নিযুক্ত হয় তাহাই উৎপাদনকর্ম বা 


উৎপাদন | কিন্তু উৎপাদন শব্দটির প্রকৃত অর্থ কি? প্রকৃতি মানুষের প্রয়োজন 
মিটাইবার জন্ত বহুবিধ উপকরণ মজুদ করিয়া রাখিয়াছেন। বিশাল উর্বর প্রান্তর, 
ASUS সমুদ্র, AS পর্বতমালা, সুগভীর অরণ্য-__ইহাদের মধ্যে মানুষের 
প্রয়োজনীয় বিবিধ উপকরণ লুক্কায়িত রহিয়াছে। এ সকল প্রাকৃতিক সম্পদ, 
যে অবস্থায় রহিয়াছে, যে স্থানে রহিয়াছে, যে আকারে রহিয়াছে, তাহ| সরাসরি- 
ভাবে মান্গুষের অভাব তৃপ্তির উপযোগী নহে। এজন্য মানুষকে উহ] সংগ্রহ 
করিয়া, এগুলি ব্যবহারের উপযোগী ন! হওয়। পর্যন্ত নান! ভাবে পরিশ্রম করিতে 
হয়। প্রকৃতির উপজাত বিবিধ সম্পদ মন্ুম্ব্যবহারের উপযোগী করিয়া তুলিবার 
জন্য, তাহার অভাব তৃপ্তির উপযুক্ত করিবার Gy মানুষের যাবতীয় প্রত্যক্ষ ও 
পরোক্ষ কর্ম বা শ্রমকেই ‘উৎপাদন’ বলিয়া গণ্য করা যাইতে পারে। 

নীল নদের প্রান্তরে যে কৃষকগণ লঙ্কা আশযুক্ত Bex? gata চাষ করিতেছে, 
সে তুলা যাহারা কিনিয়া আলেকজান্দরিয়| বন্দরে আনিতেছে, যে রেলপথে উহা 
পরিবাহিত হইতেছে, যে মিশরীয় মজুরগণ উহা রেলে বোঝাই করিতেছে, বন্দরে 
রেল হইতে জাহাজে বোঝাই করিতেছে, যে জাহাজে Bz বোম্বাইতে রপ্তানি করা 
হইতেছে, যে কর্মচারিগণ উহার ওজন লইতেছে ও হিসাব রাখিতেছে, জাহাজখানি 
যে নাবিকগণ চালাইতেছে, যে বীমা কোম্পানী এ জাহাজ ও তুলা বীম। 
করিয়াছে, বোম্বাইতে যে ব্যবসায়ী এ তুলা কিনিয়া -আনিতেছে, যে ব্যাঙ্ক 
মারফত এ তুলার দাম দেওয়া হইয়াছে, যাহার! উহ| জাহাজ হইতে নামাইয়। 
রেলে বোঝাই করিতেছে, সেই মজুরগণ, যে গুদামে উহা মজুদ রাখা হইয়াছে, যে 
মিল উহা খরিদ করিয়াছে, যে শ্রমিকগণ উহ! দ্বারা সুতা পাকাইতেছে ও বস্ত্র বয়ন 
করিতেছে, সুতা পাকাইবার ও বস্ত্র য়নের কলগুলি যাহারা তৈয়ার করিয়াছে, 
মিলের যে সকল কর্মচারী অফিসে বমিয়। উহার হিসাব রাখিতেছে, 
কাপড় বিক্রয় করিতেছে, ক্যাশমেযো লিখিতেছে, চালান লিখিতেছে, মিলে প্রস্তুত 
এ কাপড় যে ব্যবসায়িগণ কিনিয়া রেলে করিয়| কলিকাতায় আনিতেছে, যে 
রেলপথে উহা আসিতেছে, যে খুচরা দোকানীরা উহা পাইকারী ae ব্যবসায়িগণের 
নিকট হইতে কিনিয়া তোমার নিকট ৫।৬ গজ করিয়া বিক্রয় করিতেছে, যে He 


উহা কাটিয়া সার্ট বা পাঞ্জাবি তৈয়ার করিতেছে, যে সুতার দারা উহা সেলাই 


করিতেছে সে ga যাহারা প্রস্তুত করিয়াছে, সে সার্টে বা গাঞ্জাবিতে যাহার! 


তৈয়ারী . 


এঅভাব ও তৃপ্তি রর 


বোতাম লাগাইবার GT বোতাম প্রস্তুত করিয়াছে__ইহাদের সকলের সমবেত 
পরিশ্রম তুমি যে সার্ট বা পাঞ্জাবি পরিয়াছ তাহার পশ্চাতে বর্তমান। তোমার 
সার্টের বা পাঞ্জাবির অভাব দূর করিবার জন্য তোমার অগোচরে এত লোকের এই 
পরিশ্রমের সপ্পূর্ণটাই আমরা উৎপাদন বলিয়া গণ্য করিতে পারি । 

অতএব আমরা দেখিতে পাইলাম যে, উৎপাদন বলিলে শুধু দ্রব্য বা বস্তুর 
উৎপাদন HAE বুঝায় না। যে মিশরীয় চাষী ও তুলার চাষ করিয়াছে, শুধু 
মেই উৎপাদনকারী নহে । যাহারাই এ তুলাকে গ্রাম হইতে বাজারে, বাজার 
হইতে বন্দরে, বন্দর হইতে কারখানায়, কারখানায় তুলার রূপ পরিবতিত করিয়। 
স্থতায় ও সুতাকে আবার কাপড়ে পরিবতিত করিতে সাহায্য করিতেছে, অর্থাৎ 
যে সকল প্রত্যক্ষ ও পরোক্ষ কার্ষের দ্বার! প্রাকৃতিক সম্পদ মানুষের 


এক কথায়, 
ব্যবহারের উপযুক্ত হয়, অভাব মিটাইতে সক্ষম হয় তাহাই উৎপাদন | 


উৎপাদন-_মূল্য বর্ধন করে 


Production adds value 
ক্ষেত-খামার হইতে, খনির SAS হইতে, অরণ্যের অভ্যন্তর হইতে, সমুদ্রের 


ও নদী-নালার গভীর হইতে অনবরত মানুষ উপকরণ আহরণ করিতেছে__ 
উহ একস্থান হইতে অন্ত্র গ্রাম হইতে, খনি হইতে, অরণ্য হইতে, গঞ্জে, বন্দরে, 
শহরে, বাজারে চালান দিতেছে। এক ব্যক্তির নিকট হইতে এগুলি অন্ত 
ব্যক্তির নিকট হাত বদল হইতেছে। PUTT নিকট হইতে ব্যবসায়ীর নিকট, 
বাবসায়ীর নিকট হইতে আড়তদারের নিকট, তাহার নিকট হইতে আবার কল- 


ব্যবসায়ীর নিকট । অবশেষে উহ। ভোগকারিগণের নিকট পৌছাইতেছে। 
পথিমধ্যে আবার এঁ সম্পদের রূপও পরিবতিত হইতেছে। তুলা স্থতাতে 
তেছে, জুতা কাপড়ে। কাঠ চেয়ারে । লৌহখগ্ড যন্্রপাতিতে ৷ 


রূপান্তরিত হই 
উপকরণের oF Bit পরিবর্তন, ব্যবহারের সময় পরিবর্তন ও কপ পরিবর্তন, 
ইহাদের সকলই উৎপাদন প্রক্রিয়ার অন্তর্গত | ইহা না হইলে মানুষের অভাব 


দুর হয় At | 


কয়লার অভাব তৃপ্ত হইবে AL! তুলা কাপড়ে পরিবতিত না হইলে মানুষের 


পররিধেয়ের অভাব দূর হইবে না। কিন্ত রানীগঞ্জে কয়লার যে দাম, কলিকাতায় 
কয়লার দাম উহা অপেক্ষা অধিক। তুলার যে দাম, কাপড়ের দাম Bz) অপেক্ষা 
অনেক বেশি। কারণ রানীগঞ্জে কয়লার প্রাচুর্য বলিয়া মানুষ উহার জন্য যতটা 
অভাব বোধ করে, কলিকাতায় কয়লা উৎপাদন হয় না৷ বলিয়৷ এখানে মানুষের 


রানীগঞ্জের কয়লা কলিকাতায় না আনিলে, কলিকাতাবাসীদের_ 


| 


E 


কারখানার মালিকের নিকট, আবার তাহাদের নিকট হইতে পাইকারী ও খুচরা , 


a 


৮ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


নিকট কয়লার অভাব অনেক বেশি । অর্থাৎ রানীগঞ্জে কয়ল! মানুষের যতটা 
অভাব দূর করিতে পারে, কলিকাতায় আনয়ন করিলে উহ! তদপেক্ষা অনেক 
অধিক অভাব দূর করিতে পারে । তুল MRA পরিধেয়ের অভাব দূর করিতে 
পারে না, কিন্তু তুলা হইতে প্রস্তুত কাপড়খানি তাহা পারে । এজন্যই রানীগঞ্জ 
অপেক্ষা কলিকাতায় কয়লার দর বেশি, তুলা অপেক্ষা কাপড়ের দাম 
অধিক | 


সুতরাং উৎপাদনের দ্বার! দ্রব্যের মূল্য বর্ধিত হয়। উৎপাদন 
বলিতে স্থান বদল বুঝাইতে পারে, পদার্থের রূপ বদল বুঝাইতে 
পারে, কিংবা ব্যবহারের সময় বদলও বুঝাইতে পারে । যেমন, ফসল 
কাটার পর মহাজনরা অধিক পরিমাণ ফসল কিনিয়া গোলাজাত করিয়া! রাখে | 
তিন মাস, ছয় মাস ব| নয় মাস পরে বাজারে যখন শস্যের টান দেখা দেয়, শস্যের 
অভাব বাড়ে তখন এ গোলা হইতে শস্য বাহির করিয়া বিক্রয় করিতে থাকে 
ইহাও একপ্রকার উৎপাদন কার্য । এখানে বৎসরে যে সময় শস্য অধিক পাওয়| 
যায়, যখন উহার অভাব কম, তখন উহা! মজুদ করিয়া, যখন উহার অভাব বাড়ে, 
যে সময় উহা বেশি অভাব দূর করিতে পারে তখন উহা মানুষের নিকট যোগান 
দেওয়া হয়, বিক্রয় করা হয় | 
অতএব আমরা দেখিতে পাইতেছি যে, প্রকৃতি প্রদত্ত উপকরণগুলি রূপ 
পরিবর্তন, উহাদের ব্যবহারের স্থান পরিবর্তন ও সময় পরিবর্তনের ছারা মানুষের 
অভাব তৃপ্ত করিবার উপযুক্ত হইয়া উঠে । অর্থাৎ উৎপাদন বলিতে এই তিন 
প্রকারের প্রক্রিয়া বুঝায়। ইহাদের প্রত্যেকটির দরুন উপকরণের, দ্রব্যের বা 
সম্পদের মূল্য বৃদ্ধি পায়। কারণ উহার ফলে ত্রব্যটি মানুষের অভাব দুর করিবার 
জন পূর্বাপেক্ষা অধিকতর উপযুক্ত হইয়া উঠে। চাষীর ঘরে ফসলের যে দর 
তাহা অপেক্ষা, ভোগকারীর নিকট উহার দর এই জন্যই অধিক হইয়। থাকে ॥ 
যতই প্রাকৃতিক উপকরণগুলি স্থান পরিবর্তন করে, রূপ পরিবর্তন করে-এবং 
উহার ফলে একজনের হাত হইতে আর একজনের হাতে চলিয়া যাইতে থাকে, 
ততই VAI ভোগকারীর ব্যবহারের অধিক উপযুক্ত হইতে ans | এইরূপে যতই 
উহা ভোগকারীর ব্যবহারের উপযুক্ত রূপ ধারণ করিতে করিতে তাহাদের 
নিকটবর্তী হইতে থাকে ততই উহার মূল্য ক্রমান্বয়ে বৃদ্ধি পাইতে থাকে | 
বর্তমান সমাজে সর্বত্রই দ্রব্যের মূল্য টাকার দ্বারা প্রকাশ করা হয়। আমর 
দাম ( price ) বলিতে দ্রব্যের আধিক মূল্যই বুঝি | 


অভাব ও তৃপ্তি 


উৎপাদনের প্রয়োজনীয় উপকরণ 
Requisities of production 

যাহ! মানুষের অভাব তৃপ্ত করিতে সক্ষম অথচ যাহার সরবরাহ সীমাবদ্ধ” 
অর্থবিগ্ায় তাহার নাম সম্পদ (wealth ) | ও সকল Fa প্রস্তুত 
কার্বকেই সম্পদের উৎপাদন বলে । যাহাদের সাহায্যে সম্পদ উৎপন্ন হয় উহারা 
উৎগাদনেরঃউপকরণ নামে পরিচিত। 


উৎপাদনের উপকরণ i 
৬০ e ——— 
| | ৮ 
মৌলিক উপাদান সহায়ক উপাদান 
২১১ উত্স | 
| ` | i = 
প্রাকৃতিক সম্পদ মানুষের শারীরিক পুজি উট 
প্রকৃতির দান ও মানসিক শ্রম 


প্রাকৃতিক সম্পদ ও মানুষের শ্রম, এই ছুইটি উৎপাদনের প্রধান, মৌলিক বা 
মুখ্য উপকরণ | আদিম যুগে এই ছুইটিই ছিল মানুষের নিকট উৎপাদনের 


একমাত্র উপকরণ। 


প্রকৃতির দান বা ভূমি 


Gifts of nature or Land ‘ 
এই মুখ্য উপকরণের একটি হইতেছে প্রকৃতি প্রদত্ত বিবিধ সামগ্রী | উর্বর 


ase তিক অভ্যন্তরে খনিজ পদার্থ, অরশা ও জল সম্পদ, EET S 
বৃষ্টিপাত, Sata প্রভৃতি সকলই প্রকৃতির দান | নদীর জল ও মৎস্য, 
ত 


মৃত্তিকার উর্বর শক্তি ও খনিজ পদার্থ, বনভূমির নান। সম্পদ প্রভৃতি মানুষের 


ভোগের ও ব্যবহারের, তাহার অভাব তৃপ্তির নানা দ্রব্য প্রস্তুতের, উৎপাদনের 
প্রধান অবলম্বন. এইগুলি ব্যতীত শৃষ্ঠ হস্তে মানুষের পক্ষে কিছুই উৎপাদন 
ৰ হে ব্যায় ইহাদের এক কা ভু 4028 আর 
বন্য FR হউক, অথবা উর্বর মৃত্তিকাই হউক কিংবা নদীর মতস্যই হউক আর 
খনির কয়লা কিংবা ্র্ণই হউক, পরিশ্রমের দ্বারা তাহা মানুষকে নিজের 


ব্যবহারের জন্য সংগ্রহ করিতে হয় এবং সংগ্রহের দ্বারা অভাব তৃপ্তির উপযুক্ত 


করিয়। লইতে হয় 


শ্রম 
Labour ; 
ee 
উৎপাদনে নিযুক্ত মানুষের ক 
শত কি 


কেই শ্রম বলা হয়। তাহা শারীরিক অথবা) 


de 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
মানসিক উভয় প্রকার কর্ম ই হইতে পারে। উৎপাদনের Sy উভয়ই _সমভাবে 
প্রয়োজন | 3 

কিন্তু শুধু প্রাকৃতিক সম্পদ আর AINA শ্রম এই দুয়ের দ্বারা যাহ! উৎপন্ন 
হইতে পারে তাহার পরিমাণ অতি সামান্ত। আদিম মান্গষের পক্ষে তাহার 
প্রয়োজনও যেমন সানান্ত ছিল, তেমনি অল্প উৎপাদনেই তাহার চলিত | কিন্ত 
মানুষের অভাববোধ যতই বৃদ্ধি পাইয়াছে, ততই তাহার প্রয়োজনীয় দ্রব্যের 
বৈচিত্র্য এবং পরিমাণও বৃদ্ধি গাইয়াছে। সুতরাং তাহার উৎপাদন বৃদ্ধির 
প্রয়োজন ঘটিয়াছে। টি 

উৎপাদনের মৌলিক উপকরণ দুইটির সহিত অপর যে দুইটি উপকরণ 
ব্যবহারের দারা AR তাহার উৎপাদন বৃদ্ধি করিতে সমর্থ হইয়াছে উহাদের 
সহায়ক উপকরণ বলে। এই সহায়ক উপকরণ ছুইটি। পু: জি ও সংগঠন | 
পুঁজি | 


Capital 


মানু তাহার অভিজ্ঞতা হইতে শিখিয়াছে যে আজ সে যে সম্পদ অগ্ভকার 
অভাব তৃপ্তির জন্য উৎপাদন করিল তাহা আজই ব্যবহার ন| করিয়া সঞ্চয় করিলে 
আগামীকাল, অর্থাৎ ভবিষ্যতে উহার দ্বারা আরও অধিক সম্পদ উৎপাদন করা 
Wl ইহাতে ভবিষ্যতে সে অধিক পরিমাণে অভাব তৃপ্তিতে সক্ষম হয়। এ 
বৎসরের উৎপন্ন ধান হইতে একাংশ সঞ্চয় করিলে, আগামী বৎসর উহা বীজধান 
রূপে ব্যবহার করিলে, উহার ছারা পুনরায় অনেক ধান উৎপন্ন করা চলে | 


“এইরূণ যে সম্পদ বর্তমান অভাবের তৃপ্তির জন্য ব্যবহৃত না হইয়া ভবিষ্যতে আরও AYN 


FAT উৎপাদনের জন্য SERS হয় তাহাই পুজি ( Capital ) ৷ কলকারখানা, 
যনরপাতি প্রভৃতি পু'জির সাধারণ দৃষ্টান্ত | 

ইত ea সাধারণ দৃষ্টান্ত! 

সংগঠন বা উদ্যোগ 


Organisation or Enterprise 


বর্তমানকালে মানুষের অন্তহীন অভাব দুর করিবার জন্য যে বিরাট পরিমাণে 
FINIA উৎপাদন করিতে হয়, তাহার জন্য প্রচুর পরিমাণে প্রাকৃতিক সম্পদ, 
শ্রম ও পু'জি প্রয়োজন। তাহ! ছাড়া উৎপাদন ব্যবস্থাও অত্যন্ত জটিল হইয়া 
পড়িয়াছে। অতরাং ইহার ফলে কাহাকেও না কাহাকেও এ সকল প্রাকৃতিক 
সম্পদ, শ্রমিক ও পুজি উপযুক্ত পরিমাণে সংগ্রহ করিতে হয়, একস্থানে উহাদের 
একত্রিত করিতে হয় এবং যাহাতে প্রয়োজনীয় দ্রব্যসামগ্রী উৎপন্ন হইতে পারে 


অভাব ও তৃপ্তি ap 


সেরূপভাবে এ উপকরণগুলিকে ব্যবহার করিতে হয়। অতএব এই কাজটিও 
বর্তমানকালে উৎপাদনের পক্ষে কম গুরুত্বপূর্ণ নহে। উপকরণ সংগ্রহ এবং 
উত্পাদনের জন্য উহাদের যথাযথ প্রয়োগ ও পরিচালনার ৮ কার্যটি সংগঠন 
(Organisation) নামে পরিচিত। যে-কোন একজন ব্যক্তি বা কয়েক ব্যক্তি 
এলি সম্পাদন করিতে পারেন | তাহাকে বা তাহাদের এক 

aia ‘Sre ( Entrepreneur ) বলে। এই সকল ব্যক্তি ব ব্যক্তিবর্গ 
তে কার্য সংগঠিত করিবার উদ্যোগ লয় বলিয়া তাহাদের উদ্চোক্তা বল! 
হয়। এই ই সকল, উদ্যোক্তাগণ উ ৷ উত্যোগ লইয়া যে ব্যবসায়, বাণিজা, শিল্প প্রভৃতি 
উত্পাদনের সংগঠন গড়িয়া তোলে, তাহার সাফল্যের ও ব্যর্থতার সকল দায় বা 
a fe, কি, তাহারাই বহন করেন। এই ঝুঁকি না লইলে কলকারখানা, ব্যবসা 
বানিজ্য, কোন কিছুই পরিচালিত হইত না। কোন দ্রব্যও উৎপাদিত হইত 
ay) মানুষের অভাবও মিটিত না। এই জন সংগঠন বা উদ্মোগকেও 
উৎপাদনের অন্যতম উপকরণ রলিয়া গণ্য করা হয়। 


উপকরণসমূহের পারিশ্রমিক 


Remuneration of Factors 
প্রাকৃতিক সম্পদ, শ্রম, পুঁজি ও সংগঠন, এই চারিটি উপকরণ ছার] যেমন 


সম্পদের ' রর উৎপাদন সম্ভব হয় তেমনি উহাদের কার্ষের জঙ্ত * পারিশ্রমিকও 


দিতে, হয়। 
প্রাকৃতিক স সম্পদের যিনি মালিক, অর্থাৎ জমির মালিককে তাহার জমি 


ব্যবহারের জন্য যে পারিশ্রমিক দেওয়া হয় তাহার নাম UNA] | 


প্র ভূতি ব্যবহাৰ 
o শ্রমিকের পা পারিশ্রমিকের 7 নাম মজুরি পুজি ব্যবহারের জন্ত উহার মালিককে 


য্‌ দাম ম দিতে হ হয় তাহার নাম VA সংগঠনের জন্য উদ্োক্তাগণকে যে পুরষ্কার 
S STINGS EN GEN 


দেওয়া হয় তাহার নাম মুনাফা ৷ | 
2০১ 


আম্াবিভাগ : 


Division of Labour 
গ্রামে যাহারা বাস করে তাহাদের কেহ PAF, কেহ কারিগর, কর্মকার, 


শহরবাসীদের মধ্যে কেহ উকীল, কেহ ডাক্তার, 
কেহ কেরানী, কেহ শিক্ষক, কেহ বা মহাজন, কেহ বা ব্যবসায়ী। ইহাদের সকলে 
এক প্রকার কার্য করে না। প্রত্যেকের কার্য পৃথক। কেহই একই সঙ্গে উকীল 
ও ডাক্তার, রুষক ও কারখানার শ্রমিক হইয়া উভয় কার্য চালাইতে পারে না। 


PSF, CFR দোকানদার 


১২ বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


এজন্ প্রত্যেকেই নিজ পছন্দ, রুচি, শিক্ষা-দীক্ষা ও ইযোগ-সুবিধামত পৃথক 
কার্য বা পেশী বাহিয়া লয় এবং আজীবন তাহাতে আত্মনিয়োগ করে। 
মানুষের শ্রমের বা কাজের ক্ষেত্রকে এইরূপে পৃথক করিয়। নির্দিষ্ট গণ্ডীর মধ্যে 
আবদ্ধ করিয়া দেওয়াকে শ্রম বিভাগ বলে | 

ZER জীবনযাত্রা পরিচালনার ey শ্রম বিভাগ অপরিহার্য । জীবন- 
ধারণের জন্য যখন বহুবিধ উৎপাদনের কার্য সম্পাদন করিতে হয়, তখন সকলে 
Se সকল প্রকার কার্যে আত্মনিয়োগ a) করিয়া নিজ সামর্থ্য, পছন্দ 
এবং স্থবিধামত এ সকল কার্ধের দারিদ্ব নিজেদের মধ্যে বন্টন করিয়। লইলে 
অনেক WISH কার্ষগুলি সম্পাদিত হইতে পারে | এজন্য সভ্যতার আদিমকাল 
হইতেই মানব সমাজে ইহা প্রচলিত হইয়াছে। আদিম মানবগোঠীতে পুরুষগণ 
শিকার করিত ও নারীর! সন্তান লালন এবং পশুপালন করিত। ইহাই 
আদিমতম শ্রমবিভাগের নিদর্শন | পরবর্তাকালে মানবসভ্যতা যত উন্নত 
হইয়াছে, শ্রমবিভাগও ততই ব্যাপকতা ও গভীরতা লাভ করিয়াছে । কৃষিজীবী 
সমাজে কষকগণ খাগ্চোৎপাদনের ভার লইত, যোদ্ধাগণ শক্রবিতাড়নের দায়িত্বে 
নিযুক্ত থাকিত। ভারতের বৈদিক সমাজে BÁT ব্যবস্থা শ্রযবিভাগেরই আর 
একটি নিদর্শন । ব্রাঙ্গাণগণ qiga, ক্ষত্রিযগণ দেশরক্ষা, বৈশ্যগণ ব্যবসায় ও 
বাণিজ্য এবং শৃদ্রগণ কৃষিকার্ধে নিযুক্ত থাকিত। এইরূপে সমাজের অবিবাসি- 
গণকে চারিভাগে বিভক্ত করিয়া সমাজের প্রয়োজনী 
উহাদের প্রত্যেকের উপর অর্পণ কর! হইয়াছিল | 

শ্রমবিভাগ ছুই প্রকার। সরল ও জটিল শ্রমবিভাগ । ব্রাহ্মণ ও ক্ষত্রিয়, 
বৈশ্য এবং শূদ্রের মধ্যে যে কর্ম বা শ্রমব্ভাগ তাহা পেশাগত। এই প্রকার 
অমবিভাগে এক-একটি সম্পূর্ণ পৃথক জীবিকা অবলম্বন করিয়া মানুষ জীবনধারণ 
করে। ইহা সরল শ্রমবিভাগের দৃ্টান্ত। পরবর্তীকালের সমাজে এই সরল শ্রম- 
বিভাগ আরও ব্যাপকতা লাভ করিয়াছে। শৃদ্র সমাজ আবার কৃষক, তাতী, 
কর্মকার, কুস্তকার প্রভৃতিতে বিভক্ত হইয়াছে । আরও পরবর্তীকালে চিকিৎসক, 
শিক্ষক, আইনজীবী, বাস্তকার, শ্রমিক প্রভৃতি শ্রেণী দেখা দিয়াছে। অর্থাৎ 
WRI অভাব যতই বৃদ্ধি পাইয়াছে, ততই সমাজের অধিবাসিগণ নিজেদের 
TA অভাব পুরণের উপযোগী দ্রব্যসামগ্রীর এক-একটি উৎপাদনের দায়িত্ব 
বণ্টন করিয়া লইয়াছে। সরল শ্রমবিভাগে মান্তবের পরিশ্রম এ 
বিভক্ত হইয়াছিল যে, এক এক শ্রেণীর মানুষের 
RIT দ্রব্য সম্পূর্ণরূপে প্রস্তুত হইতে পারে। 


য় এক-একটি sta ভার 


রূপ ভাবে 
শ্রমের ফলে এক একটি অভাব 


পাস 


i pantie Whoa 


১৩ 


অভাব ও তৃপ্তি 


কিন্তু দেশের জনসংখ্যা যতই বৃদ্ধি পাইতে লাগিল এবং মানুষ যতই উন্নত 
জাবন-যাপনে অভ্যস্ত হইতে লাগিল ততই তাহার এত বিভিন্ন প্রকারের ও 
অধিক পরিমাণে দ্রব্যসামঞ্রীর প্রয়োজন হইল যে, পূর্বের সরল শ্রমবিভাগ দ্বারা 
আর উৎপাদন করা সম্ভব হইল না। তখন উৎপাদন বৃদ্ধির তাগিদে জটিল a- 
বিভাগ দেখা দিল। মিহি ও মোটা কাপড় উৎপাদনকারী তাতীরা পৃথক 223] 
পড়িল। কর্মকারগণ, কেহ শুধু স্বর্ণ ও রোপ্যালগ্কার নির্মাণে আজীবন কাটাইতে 
লাগিল, কেহ বা শুধু লৌহের দ্রব্যসামগ্রী নির্মাণেই নিযুক্ত রহিল, কেহ বা 
Pisa ও কমার দ্রব্য নির্মাণের কার্য এহণ করিল। আইনজীবিগণ মোক্তার, 
উকীল ও ব্যারিস্টার প্রভৃতি শ্রেণীতে বিভক্ত হইয়া গেল। ডাক্তারগণের মধ্যে 
কেহ শল্যচিকিৎসায় নিযুক্ত রহিল, কেহ স্ত্রী-রোগ বিশেষজ্ঞ হইয়া পড়িল, 
কেহ শুধু শিশু চিকিৎসার ভার গ্রহণ করিল। পরবর্তাকালে কলকারখানার 
শ্রমিকগণের মধ্যেও ইহা আরও অধিক পরিমাণে দেখা দিল । কাপড়ের কলে 
একদল শ্রমিক শুধুমাত্র সুত! প্রস্তুত করিতে থাকিল, আর এক দল আজীবন 
বন্তবয়ন করিয়া চলিল। মোটরগাড়ির কারখানায় একদল শুধু গাড়ির ‘বডি’ 
তৈয়ারীতে নিযুক্ত রহিল, আর এক দল চাকা নির্মাণে নিযুক্ত রহিল। তৃতীয় 
আর এক দল ভিন্ন ভিন্ন অংশগুলি শুধু জুড়িবার কার্যে ব্যাপৃত রহিল। এইরূপে 
শরমবিভাগ গভীরতর হইয়া পড়িল। এই প্রকার শ্রমবিভাগে আর একদল 
ব্যক্তির শ্রমের দ্বারা কোন দ্রব্য সম্পূর্ণরূপে প্রস্তুত হয় না। প্রত্যেকে শুধুমাত্র 
একটি দ্রব্যের অংশ বিশেষ প্রস্তুত করে। সকলের সমবেত চেষ্টায় একটি সম্পূর্ণ 
দ্রব্য প্রস্তুত হয়। যেমন মোটরগাড়ির কারখানায় কেহ গাড়ির চাকা, কেহ 
জানালার কাচ, কেহ মোটরের বিবিধ অংশ এবং কেহ গাড়ির ‘বডি! 
saa করে। তেমনি ব্যবসার়িগণের মধ্যে কেহ আমদানিকারী, কেহ 
রপ্তানিকারী, কেহ বা পাইকারী ব্যবসায়ী, আবার কেহ খুচরা দোকানদার 
বা ব্যবসায়ী, কেহ দালাল, কেহ বা ফড়িয়া। ইহাতে মানুষের শ্রমের 
ক্ষেত্র আরও পৃথক এবং সংকুচিত হইয়া পড়িল। প্রত্যেকে অত্যন্ত 
সংকীর্ণ ক্ষেত্রে আবদ্ধ থাকিয়া দিনের পর দিন এঁ কার্য করিবার ফলে অতি অল্প 
সময়ের মধ্যেই উহাতে বিশেষ দক্ষতা লাভ করিল এবং এ কার্যে বিশেষজ্ঞ হইয়া 
afer) এইজন্য এই জটিল শ্রমবিভাগ “বিশেষায়ণ, (Specialisation ) 
নামেও পরিচিত | 


১৪ বাবন! ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


বিশেষায়ণ 
Specialisation 

বিশেষায়ণ তিন প্রকারের দেখ! যায়। প্রথমত মানুষের ক্ষেত্রে ; ইহাকে 
শ্রমবিভাগ বলে। দ্বিতীয়টি কোন স্থান, দেশ বা অঞ্চলের ক্ষেত্রে । একই 
দেশের বিভিন্ন অঞ্চলে, স্থানীয় বিভিন্ন সুযোগ-সুবিধ| অনুযায়ী এক এক স্থানে 
এক এক প্রকার দ্রব্যসামগ্রী উৎপাদনের ব্যবস্থা উন্নতি লাভ করে। পশ্চিমবন্রের 
শাস্তিপুর, ফরাসডাঙ্গা, ধনেখালি প্রভৃতি অঞ্চলে তাত afa, মুণিদাবাদ, 
বীরভূম ও বাকুড়াতে রেশম বন্ত্রবয়নশিক্প উন্নতি লাভ করিয়াছে । কলিকাতার 
চতুষ্পার্থে চটকলশিল্প, বোম্বাই ও আমেদাবাদের চতুষ্পার্শে তুলাবস্ত্র বয়নশিল্প 
উন্নতি লাভ করিয়াছে। ইহাকে শিল্পস্থানিকত| ব শিল্পের কেন্দ্রীকরণ (Localisa- 
tion of industry) বলে। তৃতীয় প্রকারের বিশেবায়ণ দেখা যায় পু*জি 
দ্রব্য, অর্থাৎ যন্ত্রপাতির ক্ষেত্রে | এক এক প্রকারের যন্ত্রপাতি দিয়। এক এক জাতীয় 
art সম্পন্ন হয়। রেল-গাড়ির ইঞ্জিন কেবল গাড়ি টানে । জল তুলিবার পাম্পের 


দ্বার কেবল জল তোলা যায়। বোরিং মেশিন দ্বারা ধাতুদ্রব্যে ছিদ্র কর! ছাড়া 
আর কিছু চলে না। 


বিশেষায়ণ ও সহবোগিত। 


Specialisation and Co-operation 


বিশেষায়ণ এবং শিল্পস্থানিকতার ফলে বিভিন্ন ব্যক্তি বিভিন্ন কার্ধে নিযুক্ত হয় 
এবং বিভিন্ন স্থানে বিভিন্ন দ্রব্য উৎপন্ন হয়। ইহার ফলে কাহারও সঙ্গে 
কাহারও কার্ষের, উৎপাদনের মিল থাকে না৷। কিন্তু বিশেষায়ণ দ্বার| যেমন 
আপাতঃদৃষ্টিতে মানুষে মানুষে, স্থানে স্থানে উৎপাদন কার্ধের ব্যবধান রচিত হয়, 
তেমনি অলক্ষ্যে, আবার ইহার দ্বারা সকলের কর্মের মধ্যে নিবিড় যোগস্থত্র 
স্থাপিত হয়। সহযোগিতা বৃদ্ধি পায় । 

দালান নির্মাণে রাজমিস্ত্িগণ কত দ্রুত গাখুনীর কার্ধ নিষ্পন্ন করিতে পারিবে 
তাহ! নির্ভর করে যোগাড়েরা কত তাড়াতাড়ি তাহাদের নিকট ইট ও qaa 
পৌঁছাইয়া দিতে পারে তাহার উপর | যে অঞ্চলে শুধু ইস্পাতশি্প গড়িয়া উঠিয়াছে 
উহা অন্ত কোন দ্রব্য উৎপাদন করে না। সুতরাং এ অঞ্চলের অধিবাসিগণ 
অন্যান্য যাবতীয় প্রয়োজনীয় সামগ্রীর জন্য অন্যান্য অঞ্চলের উপর নির্ভরশীল 
হইয়। পড়ে। এইরূপে শ্রমের বিভাগের ফলে মানুষ ও স্থানীয় অঞ্চল, এমন কি 
বিভিন্ন দেশও স্বয়ংসম্পর্ণতা হারাইয়া ক্রমেই একে অপরের উপর নির্ভরশীল 


অভাব ও তৃপ্তি ১৫ 


হইয়া পড়ে। ইংলণ্ড যন্ত্রশিল্পে খুবই উন্নত। কিন্তু তথায় সারা বৎসরের 
খান্যোৎপাদন হয় না। অতএব West sy তাহাকে অন্ঠান্ত দেশের 
সহযোগিতার উপর নির্ভর করিতে হয় | 


বিশেষায়ণ ও বিনিময় 
Specialisation and Exchange 

(মানুষের অভাব সর্বদাই বৃদ্ধি পাইতেছে বলিয়া, অভাবপূরণের SI ক্রমান্বয়ে 
অধিক পরিমাণে দ্রবাসামগ্রী উৎপাদন করা প্রয়োজন । সেজগ্ই সমাজে 
শ্রমবিভাগ অর্থাৎ বিশেষায়ণ ও শিল্প স্থানীকরণ বৃদ্ধি পাইতেছে। ইহাতে 
প্রত্যেকে একটি মাত্র দ্রব্য উৎপাদনের ভার গ্রহণ করায় উৎপাদনের পরিমাণও 
বৃদ্ধি পাইতেছে। কিন্তু কেহই একটি মাত্র দ্রব্য ছাড়া অন্য কোন দ্রব্য, একটিমাত্র 
কার্য ছাড়া অন্ত কোন কার্য করে না বলিয়া অপরের নিকট হইতে তাহার 
প্রয়োজনীয় অন্থান্ দ্রব্যাদি সংগ্রহ করিতে হয়। চাষী ও তীতী দুই জনে দুইটি 
সম্পূর্ণ ভিন fer দ্রব্য উৎপাদন করে ।) একজন ধান ও অপরজন কাপড় । চাবীর 
কাপড় চাই, তীতীর- ধান চাই। তাহার Caw ধান হইতে কিছু ধান চাষী 
তাতীকে দিলে, তাতীও তাহার Bas কাপড় হইতে চাবীকে একখানা! কাপড় 
দিতে পারে। এই রূপে অপরের নিকট হইতে কোন দ্রব্য লইতে হইলে 
তাহাকে উহার পরিবর্তে সে চায় এমন কোন দ্রব্য দিতে হইবে । (এইরূপে এক 
দ্রব্যের পরিবর্তে অপর দ্রব্য সংগ্রহ করিতে হয়। ইহাকে বিনিময় ( Exchange ) 
বলেঁ বর্তমান সমাজে এইরূপ দ্রব্যের পরিবর্তে wa সংগ্রহ করিবার ব্যবস্থা, 
প্রচলিত নাই। এই ব্যবস্থাকে ‘বাটার’ ( Barter ) বা সরাসরি দ্রব্য বিনিময় 
ব্যবস্থা বলে। এখনও অনেক ফিরিওয়ালা পাড়ায় পাড়ায় পুরাতন জামা 
কাপড়ের পরিবর্তে চীন চীনামাটির ও ৰ ও এ্যালুমিনিয়ামের খালা বাসন সন প্রভৃতি বি বিক্ৰয় 
করিয়া থাকে থাকে। ইহা | ইহা বাটার ব্যবস্থার দৃষ্টান্ত |) 

সেরাসরি দ্রব্যের পরিবর্তে দ্রব্য বিনিময় করিবার ব্যবস্থায় অনেক IRA] 
ছিল। এখনকার ‘মত সামান্য পরিমাণে সহজে কেনা-বেচা করা যাইত না। 
একজন যে দ্রব্য দিতে চায় তাহা অপরের প্রয়োজনীয় না হইলে বিনিময় 
হইত qi) Bets ধান আছে সে কাপড় চায়। কিন্তু তাতীর Baw 
কাপড় আছে বটে তবে সে একজোড়া জুতা চায়। এক্ষেত্রে কৃষক তাতীর নিকট 
হইতে তাহার কাপড় জোগাড় করিতে পারিবে না) 

(এই সকল অসুবিধা দর. করিবার জন্য. সমাজে টাকার প্রচলন হয়। তখন 


-< 
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| হুইতে যাহার বাহা Gaa আছে wiz) বিক্রয় করিয়া টাকাতে উহার মূল্য লয় 
এবং যাহার যাহ প্রয়োজন, পরে এ টাকা দিয়! তাহা ক্রয় করে। ) 
| (দ্রব্য ৯টাকা ৯ দ্রব্য, ইহাই বর্তমান সমাজের বিনিময় পদ্ধতি। সকলই 
টাকার মাধ্যমে বেচা কেনা হইয়া খাকে। এজন্য টাকাকে বিনিময়ের মাধ্যম 
বলে D 
(এইরূপে agaa ক্রমবর্ধমান অভাব দূর করিবার জন্য উৎপাদন বৃদ্ধির 
প্রয়োজন দেখ] দিয়াছে । উৎপাদন বৃদ্ধির জন্য শ্রমবিভাগ ও বিশেষায়ণ সমাজে 
প্রচলিত হইয়াছে | বিশেষায়ণের দরুন বিনিময়ের প্রয়োজন দেখা দিয়াছে। পূর্বে 
দ্রব্যের পরিবর্তে দ্রব্যের সরাসরি দ্রব্যের বিনিময় প্রচলিত হইয়াছে । বর্তমানে 
টাকার পরিবর্তে দ্রব্যের বিনিময়ের ব্যবস্থা প্রচলিত হইয়াছে। শ্রমবিভাগের ফলে 
যে সহযোগিতা দেখা দেয় তাহা বাজারে বিনিময়ের ভিতর দিয়া রপলাভ করে | ১ 
একদেশের অধিবাসীদের মধ্যে অর্থের দ্বার| পরস্পরের মধ্যে বিনিময় চলে। 
কিন্তু একদেশ যখন অপর দেশের নিকট হইতে প্রয়োজনীয় দ্রব্য সংগ্রহ করে 
তখন অর্থের দ্বারা বিনিময় চলে না, দাম মিটান যায় না। কারণ এক দেশের 
টাকা অন্য দেশে চলে না। তখন বিদেশ হইতে একদ্রব্য ক্রয় করিলে উহার 
নিকট অপর দ্রব্য Rea করিয়া মূল্য শোধ করিতে হয়। অর্থাৎ রপ্তানি করিয়া 
আমদানি দ্রব্যের দাম মিটাইতে হয়। স্থতরাং আন্তর্জাতিক ব্যবসায় এখনও 
সরাসরি দ্রব্য বিনিময়ের উপর চলিতেছে | 
সুতরাং বিশেষায়ণের দরুন একই দেশের বিভিন্ন অঞ্চলের মধ্যে দ্রব্য- 
সামগ্রীর ক্রয়-বিক্রয় বা ব্যবসায় চলিতেছে। বিভিন্ন দেশের মধ্যে দ্রব্যসামগ্রীর 
আদান প্রদান বা আন্তর্জাতিক ব্যবসায় চলিতেছে | 
সমাজে টাকার প্রচলনের পর হইতে ইহার গুরুত্ব এত বৃদ্ধি পাইয়াছে যে 
বর্তমানে মানুষ তাহার যাবতীয় পরিশ্রম বা উৎপাদন টাকার পরিবর্তে বিক্রয় 
করিয়া টাকার দ্বারাই আয় উপার্জন করিতেছে । উপাজিত টাকা খরচ করিয়া 
প্রয়োজনীয় দ্রব্যসামগ্রী বাজার হইতে খরিদ করিয়া অভাব খিটাইতেছে। 
তাহার অভাব মিটাইবার জন্য আবার একদল লোক সর্বদা উৎপাদন কেন্দ্র 
হইতে দ্রব্যসামগ্রী কিনিয়া আনিয়া- তাহার নিকট দিতেছে এবং টাকাতে 
দাম লইয়া উহা যোগাইতেছে। ইহারা ব্যবসায়ী নামে পরিচিত। আয় 
হইতে খরচ কম হইলে, মানুষ টাকা দ্বারাই সঞ্চয় করিতেছে। সেই সঞ্চয় 
জম! রাখিবার জন্য এক ধরনের বিশেষ প্রতিষ্ঠান স্থাপিত হইয়াছে । ইহাদের 
ব্যাঙ্ক বলে। এই ব্যাঙ্ক আবার গচ্ছিত টাকা হইতে কৃষকদের, কলকারখানার 
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মালিকদের টাকা ধার দিতেছে। এঁ টাকা ধার করিয়া তাহারা আরও বেশি 
পরিমাণ দ্রব্যসামগ্রী উৎপাদন করিতেছে । ফলে মানুষের অভাব আরও 
“বেশি পরিমাণে মিটান সম্ভব হইতেছে | 


(এইরূপে বর্তমান সমাজে ART ক্রমবর্ধমান অভাব অত্যন্ত জটিলতাপূর্ণ 7) 
কার্যপ্রণালীর মধ্য দিয়! মিটিতেছে। ) 


তৃতীয় পরিচ্ছেদ 
বাণিজ্য 


COMMERCE 


Cadfan বলা হইয়াছে যে, যে সকল কার্যকলাপের দারা মানুষ তাহার 
অভাব পূরণ করিবার চেষ্টা করিতেছে তাহাই অর্থনীতিক কার্যকলাপ । এই 
কার্কলাপগুলিকে চারিটি শ্রেণীতে বিভক্ত করা হয় : ) 
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ভোগ উৎপাদন বিনিময় বণ্টন 


অর্থাৎ মানব ভোগ করিয়া অভাব পূরণ করে এবং উহার Gy দ্রব্যসামগ্রী 
উৎপাদন করে। শ্রম বিভাগের oy বিনিময় প্রচলিত হইয়াছে । অতএব 
প্রত্যেকেই যাহা উৎপাদন করে তাহা বাজারে লইয়া গিয়া বিক্রয় করিয়া যাহা 
পায়, সেই অর্থ দিয়া প্রয়োজনীয় সামগ্রী ক্রয় করিয়া থাকে। জমির মালিক 
জমি ও afer মালিক পুঁজি দিয়াছে। শ্রমিক পরিশ্রম করিয়াছে ও উদ্যোক্তা 
উৎপাদন পরিচালনা করিয়াছে । ইহার ফলেই দ্রব্যসামগ্রী উৎপন্ন হইতেছে | 
অতএব উৎপন্ন দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয় করিয়া যে টাকা পাওয়া গেল, তাহার 
একাংশ শ্রমিকের ও অপর অংশ উদ্বোক্তার প্রাপ্য। সেজন্য ea অর্থ 
তাহাদের মধ্যে বন্টন হইয়া যায় । জমির মালিক খাজনা পায়, পুঁজির মালিক 
ay পায়, শ্রমিক মজুরি পায় ও উদ্যোক্তা মুনাফা লাভ করে। ইহাই “বন্টন? | 
Ve চারি প্রকার অর্থনৈতিক কার্যকলাপের মধ্যে উৎপাদন ও বিনিময় $৫ 
নরক আসাদের_সবিশেষ্আইলাচলার বিষযব্ত। বত মানকালে সকল Sette 
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১৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিলি জর পরস্পর, FET এই দুইটি মতে একত্রে 
কারবারী কার্যকলাপ (Business Activities) বনে বলে 1) N 
অর্থনৈতিক [কলা রঃ 


asl I 
ভোগ পীর 3 নদ বণ্টন 


কারবারী কাধকলাপ 
উৎপাদন 


Production 

প্রকৃতির নিকট হইতে নানাবিধ উপকরণ সংগ্রহ করিয়া উহার আকার ও 
রূপ পরিবর্তন করা, স্থান পরিবর্তন করা, ব্যবহারের সময় পরিবর্তন করা 
ইত্যাদি কার্ধকেই উৎপাদন বলিয়া গণ্য করা হয়। 

উৎপাদন কর্মকে ছুই ভাগে ভাগ করা যায়, শিল্পোৎ্পাদন এবং সেবাকর্ম go 


উৎ্পাদন। 


উত্পাদন 
1 


| ] 
mask শিল্প 


al সরাসরি শ্রম 

উৎপাদন 
সেবাকর্ম 
Services 

ব্যাপক অর্থে শিল্পের দ্বারাই যাবতীয় দ্রব্যের উৎপাদন II থাকে। দ্রব্য 

ছাড়াও আমরা একে অপরের শ্রম ভোগ করি। যেমন ডাক্তারের শ্রম, 
শিক্ষকের শ্রম, আইনজীবীর শ্রম, সৈন্য ও পুলিসের শ্রম ইত্যাদি। ইহাও 
উৎপাদন কর্ম, তবে ইহাদের উৎপাদন শিল্পের পর্যায়ে পড়ে না। এইগুলি- 
সরাসরি উৎপন্ন শ্রম বা সেবাকর্ম। 


শিল্প 
Industry 

ব্যাপক অর্থে শিল্প বলিতে প্রাকৃতিক উপকরণ আহরণ করিয়া উহার রূপ 
বা আকার পরিবর্তন করা বুঝায়। সুতরাং মানুষের যে সকল জীবিকা, কর্ম ও 


(~ 


বাণিজ্ঘ রঃ ১৯ 
বৃত্তির দ্বারা প্রাকৃতিক দ্রব্য সংগৃহীত হয় ও উহার রূপান্তর ঘটে তাহাই শিল্প; 
শিল্প বলিতে অবশ্য সংকীর্ণ অর্থে যন্ত্রের সাহায্যে কাজ করা বুঝায়। কিন্তু 
সেখানেও একই কার্য পরিচালিত হয়, অর্থাৎ প্রাকৃতিক সম্পদের রূপান্তর ঘটে। 
ব্যাপক অর্থে আমর! যাহাকে শিল্প বলিতেছি উহাকে তিন প্রকারের বলা যায় ঃ 


টা 
| | 
সেবাকর্ম শিল্প 
| 
| | | 
faata শিল্প প্রস্তুতকারী শিল্প গঠনমূলক শিল্প 


নিফাশন শিল্প 
Extractive Industry 
কৃষি, খনিজ পদার্থ উত্তোলন, অরণ্য হইতে বৃক্ষ আহরণ, মৎস্য শিকার 


প্রভৃতি নিক্ষাশন শিল্প ( Extractive Industry ) বলিয়া গণ্য। কারণ, এই 
সকল কার্য বা পেশা দ্বার প্রাকৃতিক সম্পদ আহত হইতেছে। 


প্রস্তুতকারী শিল্প 
Manufacturing Industry 

যে সকল পেশা বা বৃত্তির অথবা কার্ষের দ্বারা, প্রাকৃতিক সম্পদ মানুষের শ্রম 
ও যন্ত্র সাহায্যে রূপান্তরিত হইয়| ব্যবহার্য দ্রব্যে পরিণত হয় তাহা৷ প্রস্তুতকারী 
শিল্প (Manufacturing Industry) নামে পরিচিত। লৌহ-ইম্পাত শিল্প, 
qafa, কাঠের আসবাব তৈয়ারীর শিল্প, রাসায়নিক শিল্প, জাহাজ নির্মাণ শিল্প 


ইত্যাদি ইহার অন্তর্গত। 
গঠনমূলক বা! গঠনাত্মক শিল্প 


Constructive Industry 

আবার কতকগুলি শিল্প আছে যেখানে, অন্ঠান্ত শিল্প হইতে প্রস্তুত দ্রব্য- 
সামগ্রা আনিয়া উহাদের একত্রিত করিয়া একটি সম্পূর্ণ দ্রব্য নির্মাণ করা হয়। 
যেমন, ইট প্রস্তুত শিল্প হইতে ইট, সিমেন্ট শিল্প হইতে সিমেন্ট, বালির খাদ 
হইতে বালি, আসবাব নির্মাণ শিল্প হইতে দরজা, জানালা, চৌকাঠ, ইন্পাত ও 
লৌইহ দ্রব্য শিল্প হইতে g, কবজ! ও জানালার শিক বা গ্রীল আনিয়া একত্র 
করিয়া উহাদের দ্বারা দালান তৈয়ারি করা হয়। অথবা বিভিন্ন কারখানা হইতে 
উৎপাদিত বিভিন্ন অংশ একত্রিত করিয়া, সাইকেল, মোটর গাড়ি, বৈদ্যুতিক 


LE 


২ an ব্যবস! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
পাখা, প্রভৃতি নির্মাণ করা হইয়া থাকে । এইগুলি গঠনাত্মক শিল্প 
(Construct e Industry) নামে পরিচিত | 

A she 


"1" ট্রইরর্পে তিনপ্রকার বৃত্তি বা শিল্পের দ্বার! দেশে বিবিধ প্রকারের দ্রব্যসামগ্রী 
উৎপাদিত হইয়া থাকে । উৎপাদনের পর, ভোগকারিগণের নিকট এগুলি 
পেঁখছাইবার ব বিক্রয়ের প্রয়োজন হয়। সামগ্রীকভাবে, ইহাকে বণ্টনমূলক বা 
বন্টনাত্মক কার্যাবলী ( Distributive Activities) বলে। শিল্প ও দ্রব্য 
বিক্রয় এই উভয়বিধ কার্য লইয়া কারবারী কার্যকলাপ ঘটিত। 

sil stata 


| | ] | 
ভোগ উৎপাদন বিনিময় (আয়) বণ্টন 


|| 
শিল্প বাণিজ্য ও বণ্টনমূলক কার্যাবলী 


এই পুস্তকে বাণিজ্যিক কার্যাবলী আলোচন! করাই আমাদের বিশেষ উদ্দেশ্য । 
আমরা শিল্প কাহাকে বলে, এবং কতপ্রকারের হইতে পারে তাহা আলোচনা 
করিয়াছি । এবার আমরা বাণিজ্য কথাটির অর্থ আলোচন! করিব । 


বাণিজ্য 


(সামগ্রিক ভাবে বটনমূলক যাবত যাবতীয় কার্ধাবলীকেই এক কথায় ‘বাণিজ্য’ 
( Commerce ) বলা হয়। বটনাত্মক কার্যাবলী বলিতে উৎপাদিত দ্ৰব্যসামণ্রী 


বিক্ৰয় ও উহার আন্্ষঙ্গিক কার্ধাবলীকে বুঝায়। ইহাই বাণিজ্যিক ক কার্যাবলী | 


এই সকল কার্ধাবলীকে তিন ভাগে বিভক্ত করা যায়ঃ 


1 কার্ধাবলী 


| | | 


(ক) বাবসার (খ) পরিবহণ গে) অর্থ সংস্থান 
(দ্রব্য খরিদ ও বিক্রয়) (দ্রব্য বিক্রয়ের জন্য (aay ব্ৰয়-বিক্ৰয় al পরিবহণে 
একস্থান হইতে অন্য সাহায্য করিবার জন্য ঝণের 


স্থানে azal যাওয়া) সংস্থান) 


বাণিজ্য ২১ 


ক. ব্যবসায় 
Trade ১) 
যাহারা ভোগকারিগণের নিকট বিক্রয় করিবার জন্য উৎপাদনকীরিগণের 
নিকট হইতে দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করে, দ্রব্যসামগ্রী ক্রয়-বিক্রয় করিয়। যাহার] জীবিকা 
নির্বাহ করে তাহাদের কার্ধকে ব্যবসায় ( Trade) ও তাহাদের ব্যবসায়ী 


( Trader ) বলে। 


খ. পরিবহণ 

Transport 

কিন্তু উৎপাদনকারী ও ভোগকারিগণ একস্থানে বাস করে না। বোম্বাইতে 
যে কাপড় তৈয়ারী হইতেছে তাহা কলিকাতায় বিক্রয় হইতেছে । কলিকাতায় 
যে চট ও থলিয়া উৎপন্ন হইতেছে তাহা অস্ট্রেলিয়া ও আমেরিকায় ব্যবহৃত 
হইতেছে । সুতরাং দ্রব্যগুলি উৎপাদনকারীদের নিকট হইতে কিনিয়া লরীতে, 
রেলপথে, নৌকায়, স্টামার ও জাহাজে, এমনকি বিমানপথে যেখানে ক্রেতারা 
রহিয়াছে, তথায় লইয়া যাইতে হয়। অতএব পরিবহণও একটি গুরুত্বপূর্ণ 
কার্য । শুধু দ্রব্য উৎপাদিত হইলেই যে ক্রেতার! তাহা ব্যবহার করিতে পারিবে 
তাহার নিশ্চয়তা! নাই। তাহাদের নিকট এগুলি পৌছাইবার ব্যবস্থাও . 
প্রয়োজন । দ্রব্যের পরিবহণ বর্তমানকালে এত বৃদ্ধি পাইয়াছে যে, ইহাই 
ae ব্যক্তির অন্যতম জীবিকায় পরিণত হইয়াছে। 


গ. অর্থসংস্থান 
প্রতি বৎসর ভারতে কোটি কোটি টাকার দ্রব্য উৎপন্ন ও ক্রয়-বিক্রয় 


হইতেছে । এত টাকার দ্রব্যমামগ্রী একসঙ্গে নগদ দাম দিয়া ক্রয় করা কোন 
ব্যবসায়ীর পক্ষেই সম্ভব নহে। এজন্য তাহাদের খণ লইতে হয়। খণ সংগ্রহের 
প্রধান উৎস হইতেছে ব্যাঙ্ক | ব্যাঙ্ক হইতে খণ লইয়া ব্যবসায়ীরা মিলমালিকের 
নিকট হইতে দ্রব্য কিনিতেছে এবং পরে অন্ত ব্যবসায়ীর নিকট দ্রব্য বিক্রয় 
করিয়া সে টাকা শোধ করিতেছে। রপ্তানিকারিগণ দ্রব্য রপ্তানি করিবার সঙ্গে 
সঙ্গে দাম পায় না। তাহারা আমদানিকারিগণের নিকট হইতে কাগজে লিখিত 
দাম শোধ করিবার প্রতিশ্রুতি অর্থাৎ gf পায়। এঁ হুণ্ডি ব্যাঙ্কের নিকট বিক্রয় 
করিয়া দিয়া রপ্তানিকারিগণ তাহাদের টাকার সংস্থান করে । এই রূপে আ 
যুগে ব্যাষ্কগুলি অর্থসংস্থান দ্বারা দ্রব্যসামগ্রীর ক্রয়-বিক্রয়, আমদাশি-র 
ও উৎপাদনে সহায়তা করিতেছে । ০ হা WH ITRRARY 


fein No... 9326 go ky 


২২ 


বাবসা ও বাণিজোর ভূমিক! 
গু 


(>) (a) (৩) 4 (৪) 
দ্রব্যের উৎপাদন? ব্যাঙ্কখণের > পাইকারী + পরিবহণ-৯ 
সাহায্যে ব্যবসায়ীর নিকট দ্রব্য 
পাইকারী ব্যবসায়ী- বিক্রয় ও ব্যঙ্কখণের 
গণ কর্তৃক উৎপন্ন পরিশোধ 
দ্রব্য ক্রয় 
(e) (৬) (৭) 
খুচরা ব্যবসায়িগণের-> খুচরা ব্যবসায়িগণ কর্তৃক-> সাধারণ ভোগকারিগণ 
নিকট বিক্রয় করিয়া IFAI লইয়া এ দ্রব্য কর্তৃক দ্রব্যটি ক্রয় ও 
area পরিশোধ ক্রয় ও সাধারণ ভোগকারি অভাব পূরণ 


গণের নিকট বিক্রয় করিয়া 
Ad পরিশোধ 
উপরে পারম্পর্যায় ক্রমে বাণিজ্যের প্রক্রিয়। ব্যাখ্যা করা হইয়াছে । উৎপাদন- 
কারীর নিকট হইতে দ্রব্য সংগ্রহ করিয়া Ba স্বচ্ছন্দে ভোগকারিগণের নিকট 
Ataza দেওয়ার জন্য প্রয়োজনীয় যাবতীয় কার্যাবলীই বাণিজ্যের GSTS | 


ভারতে বিভিন্ন কর্ম ও পেশার নিযুক্ত ব্যক্তির অনুপাত 
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Possible Questions 


1, What is meant by production? Should the following 
be reckoned as producers of wealth: (a) A lawyer, (b) a 


x 


কারবারী কার্যকলাপ এবং উহার শ্রেণীবিভাগ : ২৩ 
porter, (০) a teacher, ‘(d) an engineer ? Give reasons for your 
answers. 

2. What are the factors of production ? Write short expla- 
natory notes about each of the Factors of Production. 

3. What is place of Commerce in the productive process ? 

4. “Man hasa large number wants which he desires to 
satisfy and in order to satisfy these wants he satisfies the wants 
of others.” Discuss this statement. 

5. State what do you understand by the Division of 


Labour. Mention the advantages, if any. 


চতুর্থ পরিচ্ছেদ 
PIA কার্যকলাপ এবং Sarg ALIAS 


BUSINESS AND ITS CLASSIFICATION 


TET অভাব দূর করিবার জন্য যে সকল কার্যকলাপ করা৷ হয় তাহাকে 
“কারবার” (business) বলে । প্রাকৃতিক সম্পদ আহরণ যন্ত্রপাতির সাহায্যে 
উহ! রূপান্তরিত করিয়া মানুষের ব্যবহারোপযোগী করণ, পরিবহণের দারা 
উৎপাদন কেন্দ্র হইতে ক্রেতাদের নিকট পৌঁছাইয়া দেওয়া পর্যন্ত যাবতীয় কার্য- 
কলাপই কারবারের অন্তর্ভুক্ত । আমরা যাবতীয় কারবার-সংক্রান্ত কার্ষকলাপকে 
ছুই শ্রেণীতে ভাগ করিতে পারি। 

কারবারী ৮1 


| 
শিল্প € নন) বাণিজ্য ( Commerce ) 


শিল্প 


Industry 
শিল্প শব্দটির দ্বারা দ্রব্য-উৎপাদনের কার্ধকলাপকে বুঝায়। শিল্পগুলি তিন 


শ্রেণীর । একটি হইতেছে নিষ্কাশন ( Extractive ) শিল্পসমূহ | কৃষিকার্ধ, মৎস্য- 
শিকার এবং কয়লা, লৌহ ইত্যাদি খনিজ দ্রব্য উত্তোলনকারী শিল্প ইহার wafe 


২৪ ব্যবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


দ্বিতীয়টি হইতেছে বিভিন্ন সংগৃহীত উপকরণের দ্বারা নির্দি প্রক্রিয়ার সাহায্যে 
বিভিন্ন দ্রব্যাদি উৎপাদনের শিল্পসমূহ ( manufacturing or processing ) } 
যেমন ইন্পাত, যন্ত্রপাতি নির্মাণ, সতী, পশম, রেশম az, রাসায়নিক শিল্প 
প্রভৃতি। এই জাতীয় শিল্পে বিভিন্ন কীচামালের সংমিশ্রণ, পরিবর্তন, 
রূপান্তরকরণ প্রভৃতির দ্বারা ব্যবহারোপযোগী দ্রব্য উৎপাদন করা হয়। তৃতীয়টি 
হইতেছে গঠনমূলক শিল্প (Constructive) Piai গৃহ নির্মাণ শিল্প ইহার 


দৃষ্টান্ত | 
শিল্প 
l Fi [| 
pee উৎপাদন 


বাণিজ্য 


Commerce 


বাণিজ্য বলিতে, বন্টন অর্থাৎ ক্রয়-বিক্রয় এবং উহাদের আনুষঙ্গিক যে সকল' 
কার্ধীবলীকে বুঝায় তাহাদের আবার দুইটি ভাগে বিভক্ত কর! যায়। প্রথমত, 
কাচামাল ও তৈয়ারী দ্রব্যসামগ্রী ক্রয়-িক্রয়ের কার্ধ__ইহাকে ব্যবপার (Trade) 
বলা যায়। দ্বিতীয়ত, এই ক্রয়-বিক্রয়ে সাহায্য করিবার জন্য যে আহ্ুষ্দিক ও 
সহায়ক ব্যবস্থা রহিয়াছে। যেমন পরিবহণ, ব্যাঞ্চিং, গুদামজাত করিবার ব্যবস্থা, 
বীমা, প্রচার ও বিজ্ঞাপন প্রভৃতি | ইহাদের সংকীর্ণ অর্থে বাণিজ্য বা Commerce 
বলা যাইতে পারে । অবশ্য ব্যাপক অর্থে বাণিজ্য বা Commerce বলিলে, 
শিল্প বা উৎপাদন সংক্রান্ত কার্ধাবলী ব্যতীত, ক্রয়-বিক্রয় ও উহার আন্সষঙ্গিক- 


সকল কার্ধাবলীকেই বুঝাইয়া থাকে | 


রান 


I 
ব্যবসায় ব্যবসায়ের re কাৰ্যকলাপ 


| | | | l | 
আভ্যন্তরীণ বৈদেশিক afz পরিবহণ বীম! গুদাসজাতকরণ প্রচারকার্ষ: 


| ] "| sata 
পাইকারী খুচরা | | | 
আমদানি রপ্তানি পুনঃ রপ্তানি 


ব্যৱসায় 
Trade 

পণ্য ক্রয়-বিক্রয় কর্মকেই ব্যবসায় বলা হয়। একদিকে উৎপাদনকারী ও 
অপরদিকে ভোগকারী-_এই দুই পক্ষের মধ্যে একদল তৃতীয় পক্ষরূপে বর্তমান 


কারবারী কাধকলাপ এবং উহার শ্রেণীবিভাগ ২৫ 


থাকিয়া উভয়ের মধ্যে সংযোগ রক্ষা করিতেছে। মধ্যবর্তী তৃতীয় পক্ষ নিজে 
পণ্য উৎপাদন না করিলেও, উৎপাদনকারী বা অন্তান্ত সরবরাহকারীর নিকট 
হইতে পণ্য সংগ্রহ করিয়া ব্যবহারকারী বা অপরাপর বিক্রয়কারীকে সরবরাহ 
করিতেছে। ইহাদের এই কার্যকে আমর! ব্যবমায় এবং এই কার্যে নিযুক্ত 
ব্যক্তিদের ব্যবসায়ী বলিতে পারি। Baty সকল অর্থনৈতিক কাৰ্ষ- 
কলাপের মতই এক্ষেত্রেও মধ্যবর্তাঁ তৃতীয় পক্ষ অর্থাৎ ব্যবসায়িগণের মূল 
উদ্দেশ্য মুনাফা অর্জন । অর্থাং এক কথায় বল! যায় যে, মুনাফা অর্জনের 
উদ্দেশ্যে উৎপাদনকারীর মধ্যে মধ্যস্থতার যে BH তাহাই ব্যবসায়। 

ব্যাপক অর্থে ব্যবসায়ী কার্যকলাপ বাণিজ্যের অপর অঙ্গবিশেষ। আবার 
পণ্য, পরিসর (extent), ভৌগোলিক আয়তন, পরিবহণ প্রভৃতি বিভিন্ন 
বিবেচনার মান অনুসারে ব্যবসায়কে বিভিন্ন শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়। যথা” 
তুলার ব্যবসায়, চায়ের ব্যবসায়, পুস্তক ব্যবসায়, হপ্ডি ও লগ্নী ব্যবসায় ইত্যাদি ; 
পাইকারী এবং খুচরা ব্যবসায়; আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়, বৈদেশিক ব্যবসায়, 
ইত্যাদি ; স্থলপথে ব্যবসায়, সমুদ্রপথে ব্যবসায়, উপকূলীয় ব্যবসায় প্রভৃতি | 


আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় 
Home Trade 

একই দেশের মধ্যে পণ্য ক্রয়-বিক্রয় কার্যকে আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় বলা হয়। 
আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ে সকল প্রকারের পণ্যেরই লেনদেন হইয়া থাকে । এই 
ব্যবসায়ের পণ্য জলপথ, স্থলপথ ও বিমান পথে পরিবহণ হয়। আভ্যন্তরীণ 


ব্যবসায় পাইকারী ও খুচরা এই ছুই শ্রেণীতে fase | 


পাইকারী ব্যবসায় 
Wholesale Trade 
রী কাচামীলের উৎ্পাদনকারিগণের নিকট হইতে কাঁচামাল 


যে সকল কারবার 
খরিদ করিয়া পণ্যোৎপাদনকারিগণের ( producers of finished goods ) 
aq নিকট পণ্য খরিদ করিয়া খুচরা 


নিকট বিক্রয় করে অথবা পণ্যোত্পাদনকারিগণ 
কারবারিগণের নিকট বিক্রয় করে, সাধারণভাবে তাহাদের পাইকারী কারবারী 
- ( wholesale trade or wholesaler) ও উক্ত কারবারকে পাইকারী কারবার 
(wholesale trade ) বলে | ইহারা সর্বদাই বৃহৎ পরিমাণে ee Rens নিযুক্ত 
থাকে। উৎপাদনের গতিপথে, পাইকারী কারবারীরা একদিকে কীাচা-মালের 
উৎপাদনকারী ও পণ্যোৎপাদনকারী এবং অপরদিকে পণ্যোৎপাদনকারী ও খুচরা 


Re ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ব্যবসায়ীদের মধ্যে সংযোগসাধনকারী হিসাবে একটি গুরুত্বপূর্ণ স্থান অধিকার 
করিয়া রহিয়াছে। 
{oa ব্যবসায় 
Retail Trade 
পাইকারী কারবারীদের নিকট হইতে পণ্য ক্রয় করিয়। সাধারণ ক্রেতা বা 
ভোগকারীদের নিকট উহা বিক্রয়ের কার্যকে খুচরা কারবার বলিয়া গণ্য কর! যায়। 
বর্তমান অর্থনীতিক ব্যবস্থায় মধ্যবর্তা কারবারের যে শৃঙ্খল উৎপাদনকারীর সহিত 
সাধারণ ক্রেতাদের যোগস্থত্র রচনা করিয়াছে, খুচরা কারবার উহার শেষতম গ্রন্থি । 
ক্রেতারা যাহাতে সহজেই তাহাদের প্রয়োজনীয় পণ্যাদি ক্রয় করিতে পারে 
সেজন্য খুচরা কারবার ক্রেতাদের নিকটতম ও হবিধাজনক স্থানে স্থাপিত হয়। 


এই কারণেই আমরা পাড়ায় পাড়ায় লোকবসতি অঞ্চলের মধ্যে নানাপ্রকার 
দ্রব্যের খুচরা বিপণি দেখিতে পাই। 


বৈদেশিক ব্যবসায় 
Foreign Trade 


কোন দেশের সীমান্ত অতিক্রম করিয়া পণ্যমামগ্রীর' যে ক্রয়-বিক্রয় ঘটিয়া 
থাকে তাহাকে উহার বৈদেশিক ব্যবসায় বলে। প্রত্যেক দেশের দিক হইতে 
যাহাকে বৈদেশিক ব্যবসায় বলা হয়, অর্থবিগ্ভায় ( Economics 
দিক হইতে সামগ্রিকভাবে উহাকেই আন্তর্জাতিক ব্যবসায় ( International 
Trade) বলে। বৈদেশিক ব্যবসায় তিন শ্রেণীতে বিভক্ত যথা, আমদানি, 
রপ্তানি ও পুনঃ রপ্তানি। 
আমদানি ব্যবসায় 
Import Trade 


কোন দেশের প্রয়োজন ঘিটাইবার উঠ 


ন্দশ্যে বিদেশ হইতে পণ্য ক্রয় করিয়া 
আনাকে আমদানি ব্যবসায় বলা হয়। 


যেমন ভারতে খাগ্ঘাটুতি পূরণের জন্য 
প্রয়োজনে কাচা তুলা ও পাট আমদানি 


রপ্তানি ব্যবসায় 
Export Trade 


এক দেশ হইতে অপর দেশে পণ্য বিক্রয় 


কাৰ্যকে রপ্তানি ব্যবসায় বলা হয়। 
সাধারণত কোন দেশের উদ্বত্ত পণ্য অপ 


র দেশে REI করা হয়। যেমন 


কারবারী কার্যকলাপ এবং উহার শ্রেণীবিভাগ ২৭ 


ভারতে প্রচুর পরিমাণে চা ও পাটজাত দ্রব্য উৎপাদন হয়। উদ্ধত্ত চা ও 
পাটজাত দ্রব্য বৃটেন, মাকিন যুক্তরাষ্ট্র প্রভৃতি দেশে বিক্রয় করা হয়। 


পুনঃরগানি ব্যবসার 
Entrepot Trade or Re-export Trade 

পণ্য বিদেশ হইতে আমদানি কর! হয় নিজ দেশে ব্যবহার করিবার উদ্বেশ্যে। 
ণ্য নিজ দেশে ব্যবহার না করিয়া অন্ত দেশে 


কিন্তু কখনও কখনও আমদানিকৃত প 
রপ্তানি করা হয় ॥ অর্থাৎ রপ্তানির উদ্দেশ্যে পণ্য আমদানি করা হইয়া থাকে | 


এই প্রকারের ব্যবসায়কে পুনঃরপ্তানি ব্যবসায় বল! হয়। 
ইংলগ ভারত হইতে চা আমদানি করিয়া ইউরোপের অন্যান্য দেশসমূহে 


বিক্রয় করিয়। থাকে । যে সমস্ত পণ্যের উৎপাদনকেন্র, ভোগকেন্ত্র হইতে খুবই 
দূরে অবস্থিত, সেই সকল পণ্যের পুনঃরপ্তানি ব্যবসায় চলিয়া থাকে। 


ব্যবসায়ের সহায়ক কাৰ্যকলাপ 


Activities auxiliary to trade 


ব্যাঙ্ক ও অর্থলগ্রী 
Banking and Finance 
ব্যাপকভাবে ব্যাণিজ্যিক কার্যকলাপ বিস্তারের সঙ্গে সঙ্গে ব্যাঙ্ক ও afai 
প্রতিষ্ঠান গড়িয়া উঠিয়াছে। এই সকল প্রতিষ্ঠানের দুইটি প্রধান কাজ খণ গ্রহণ 
ও খণ প্রদান। ব্যাঙ্ক জনসাধারণের সঞ্চিত অর্থ গচ্ছিত রাখিয়া থাকে এবং 
এই গচ্ছিত অর্থ হইতে সুদের বিনিময়ে শিল্প ও বাণিজ্যিক প্রতিষ্টানগুলিকে স্বল্প- 
মেয়াদী খণদান করিয়া থাকে। ব্যাঙ্ক বা অর্থলগ্মী প্রতিষ্ঠান ad গ্রহণ করে অল্প 
সুদের হারে এবং খণ প্রদানের সময় অধিক হারে we আদায় করিয়া থাকে। 


এইভাবে এই প্রতিষ্ঠানগুলি মুনাফা অর্জন করিয়া থাকে । পণ্য ্রয়-বিক্রয়ের 


মূল্য আদান-প্রদান ব্যাঙ্কের অন্যতম কাজ । শুধুমাত্র আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় নহে, 


বৈদেশিক ব্যবসায়েও ইহার ভূমিকা খুবই গুরুত্বপূর্ণ । 


পরিবহণ 
Transport 


বর্তমানকালে বাজার খুব বিস্তৃত। দূরবর্তী স্থানের মধ্যে পণ্য আদান-প্রদান 
অভ্যন্তরীণ e বৈদেশিক উভয় ব্যবসায়েই 


যানবাহন ব্যতীত সম্ভব নয়। 
আসাম ও দীজিলি-এর চা 


যানবাহনের সাহায্যে পণ্য পরিবহণ করিতে হয় | 


২৮ 


Waal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ইংলণ্ডের বাজারে বিক্রয় করা৷ অসম্ভব হইত, যদি পরিবহণের সুব্যবস্থা না 
থাকিত। বোস্বাই-এর কার্পাস বস্তু ভারতে বিভিন্ন রাজ্যে বিক্রয় করা সম্ভব 
হইতেছে পরিবহণ ব্যবস্থা বর্তমান থাকায়। আধুনিক শিল্প ও ব্যবসায়ের 
পক্ষে পরিবহণ অপরিহার্য । রেলপথ, নৌপথ, বিমানপথ এবং সড়ক প্রভৃতি 
পরিবহণের সাহায্যে পণ্য আদান-প্রদান হইয়া থাকে | 

atm 


Insurance 


পণ্য উৎপাদন ও ক্রয়-বিক্রয় কার্যে নানাবিধ কারণে ক্ষতির সম্ভাবনা থাকে | 
যেমন পণ্য আগুনে পুড়িয়া যাইতে পারে বা গুদাম হইতে চুরি হইতে পারে। 
সমুদ্রে জাহাজ ডুবিয়া বা ধাক্কা লাগিয়| পণ্য নষ্ট হইতে পারে। দুর্ঘটনায় আহত 
হইলে শ্রমিককে ক্ষতিপূরণ দিতে হয়। এই সকল কারণে শিল্প ও ব্যবসায় 
সৰ্বদাই ঝুকি বর্তমান। ঝুঁকি হইতে রক্ষা পাইবার জন্য শিল্পপতি ও ব্যবসারিগণ, 
বীমা করিয়া থাকেন। নির্ধারিত অর্থের বিনিময়ে (Premium) বীম! প্রতিষ্ঠান 
নিদিষ্ট কারণে ক্ষতি ঘটিলে ক্ষতিপূরণ করিয়া থাকে। আধুনিককালে নানা 
প্রকারের বীমা ব্যবসায় গড়িয়া উঠিয়াছে। ইহাদের মধ্যে জীবন বীমা, অগ্নি 
বীমা, নৌ বীমা, শ্রমিক বীমা প্রভৃতি উল্লেখযোগ্য | 


গুদামজাভকরণ ব্যবস্থা 
Warehousing 

PANS ব্যবহারের জন্য কৰি ও শিল্পজাত পণ্যসামগ্রী নির্দিষ্ট স্থানে মজুদ ও. 
AME গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা বলিয়া পরিচিত। এরূপ মজুদ ও সংরক্ষণ 
কার্ধের প্রধান উদ্দেশ্য হইল স্থান ও কালের ব্যবধান অতিক্রম কর]। 
শিল্পপতি ও ব্যবসায়ীদের foe গুদাম থাকে বা সরকারী ও বেসরকারী গুদামে 
ভাড়া দিয়া পণ্য মজুদ রাখা যায় রৃহদাকারের শিল্প ও ব্যবসায়ের যুগে গুদাম 
ব্যবস্থা একটি অপরিহার্য অঙ্গ । . 
প্রচার ও বিজ্ঞাপন 
Publicity and Advertisement 

প্রচার কথাটির প্রকৃত অর্থ কোন কিছুর অস্তিত্ব সম্পর্কে জনসাধারণকে. 
অবহিত করা। আধুনিককালের সম্রসারণশীল বাজারের লক্ষ লক্ষ ক্রেতার 
শিকট পণ্যের বার্তা পৌঁছাইয়া দেওয়ার aa, উৎপাদক ও বিক্রেতাগণ প্রচার 
ব্যবস্থার সাহায্য গ্রহণ করিয়া খাকেন। প্রচারকার্ধের মূল উদ্দেশ্য হইতেছে, 
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বিক্রয় বৃদ্ধি করা। বিক্রয় বৃদ্ধির সঙ্গে সঙ্গে উৎপাদন বৃদ্ধি পায় এবং মুনাফা বৃদ্ধি 
ঘটিয়া থাকে । লিখিত বা মুদ্রিত আবেদনের দ্বারা প্রচার কার্য চালানোকে 
“বিজ্ঞাপন” বলা হয় । শিল্প বাণিজ্যের উন্নতির একটি প্রধান সহায়ক প্রচারকার্য। 


বাজার 
Market 

উপরে উল্লিখিত ব্যবসায়ের সহায়ক কার্যকলাপ ব্যতীত শেয়ার বাজার ও 
নানাবিধ পণ্যের বাজার বর্তমানে খুবই গুরুত্বপূর্ণ । শেয়ার বাজারে (Share 
Market) সরকারী ও বেসরকারী খণপত্র, কোম্পানীর শেয়ার ও স্টক প্রভৃতি 
ক্রয়-বিক্রয় হইয়া থাকে। শেয়ার বাজারের অবস্থান হেতু, শেয়ার বা খণপত্র 
বিক্রয়ের দ্বারা পুঁজি সংগ্রহের এবং সঞ্চিত অর্থ বিনিয়োগের স্থবিধা বৃদ্ধি 
পাইয়াছে। উদাহরণস্বরূপ কলিকাতা ও বোম্বাই-এর শেয়ার বাজারের নাম 
করা যাইতে পারে | 

এক-একটি কৃষিজাত দ্রব্য ও তৈয়ারী পণ্য পাইকারী বিক্রয়ের আলাদ| বাজার 
নিদিষ্ট আছে। শিল্পের কাচামাল সংগ্রহের পক্ষে পণ্যের বাজার (produce 
market) বিশেষ সুবিধা প্রদান করিয়া থাকে । পণ্যের বাজারে প্রধানত 
কৃষিজাত দ্ৰব্য আদান-প্রদান হয়। ভারতে কলিকাতার চায়ের বাজার, 
বোম্বাই-এর তুলার বাজার ও উত্তর প্রদেশে হাপুরে অবস্থিত তৈল বীজের 
বাজার, পণ্যের বাজারের উদাহরণ | 

এখানে সংক্ষেপে বিভিন্ন প্রকারের ব্যবসায় ও ব্যবসায়ের সহায়ক কার্ধ- 
কলাপগুলি আলোচনা করা হইল। পরবর্তী অধ্যায়গুলিতে এ বিষয় বিশদভাবে 


আলোচিত হইবে। 


Possible Questions 
1. Trade is a branch of Commerce; what are the other 
branches ? Explain what services one of these renders to trade. 


2. What are the Divisions of Commerce ? 
3, Every trader is a Commercial worker, but every Commer- 


cial worker is nota trader. Show the truth of this statement 


by enumerating the differences between Trade and Commerce, 


পঞ্চম পরিচ্ছেদ 
ব্যবসায়__আত্যন্তত্বীণ ব্যবসায় 


TRADE 


তোমর] যে খাতাখানাতে বা কাগজে লিখিতেছ তাহ! হয়ত তোমাদের পাড়ার 
অথবা স্কুলের নিকটবর্তী কোন দোকান হইতে কিনিয়াছ। দোকানদার 
তোমাদের প্রয়োজন মত ১ খানা বা ২ খানা খাতা অথবা ১২ Me কাগজ 
বিক্রয় করিয়া থাকে | কিন্তু সেই খাতাখানা অথবা সেই কাগজ দোকানদার তৈয়ারী 
করে নাই। তোমাদের কাছে বিক্রয়ের জন্য সে নিজেও উহা কিনিয়া আনিয়াছে। 
তোমরা] তাহার খরিদ্দার Ê দোকানদারের কাজই হইতেছে খরিদ্দারগণের 
নিকট বিক্রয়ের জন্য বিবিধ সামগ্রী ক্রয় করা | এইরূপ যাহার! দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় ও 
বিক্রয় করে তাহাদের আমর! ব্যবসায়ী বলি। তাহাদের এই ক্রয়-বিক্রয়ের 
কার্যকলাপ হইল ব্যবসার । কিন্তু এই দোকানদার একসঙ্গে অধিক পরিমাণ 
দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করিয়া তোমাদের নিকট অল্প পরিমাণে যেমন, ৪ খানা খাতা, 
১ fire] কাগজ, . ২টি পেন্সিল, ২৫ নয়া পয়সার বিস্কুট ইত্যাদি বিক্রয় করে। 
একসঙ্গে অধিক পরিমাণে ক্রয় করিয়৷ অল্প অল্প পরিমাণে যাহারা বিক্রয় 
করে মেই সকল ব্যবসায়িগণকে খুচরা ব্যবসায়ী বলে। আমাদের এই 
দোকানদার একজন খুচরা ব্যবসায়ী । 

কিন্তু এই খুচরা ব্যবসায়ীটি যাহাদের নিকট হইতে তোমাদের কাছে বেচিবার 
জন্য নানাপ্রকারের জিনিসপত্র অধিক পরিমাণে কিনিয়া আনিতেছে তাহারা 
আরও বড় ব্যবসায়ী । এই সকল বড় বড় ব্যবসায়িগণ প্রধানত একসঙ্গে অধিক 
পরিমাণে দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয় করে এবং সেজন্য আরও অধিক পরিমাণে নিজেরা সে 
সকল দ্রব্য ক্রয় করে । যাহারা একসঙ্গে খুব বেশি পরিমাণে দ্রব্য ক্রয়-বিক্রয় করে 
সে সকল ব্যবসায়িগণকে পাইকারী ব্যবসায়ী বলে। খুচরা ব্যবসায়িগণ পাইকারী 
ব্যবসায়িগণের নিকট হইতে ভ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করে বলিয়া তাহার পাইকারী 
ব্যবদায়িগণের ক্রেতা বা খরিদ্বার। তাহারা কারবারী খরিদ্দার। সাধারণ 
খরিদ্ারদের সঙ্গে তাহাদের পার্থক্য এই যে তাহারা সাধারণ খরিদ্বারদের ন্যায় 
নিজের ভোগের বা ব্যবহারের জন্য দ্রব্য ক্রয় করে না। 


বাবনায়__আভ্য্তরীণ ব্যবসায় o> 


আমাদের খুচরা কাগজব্যবসায়ী পাইকারী কাগজ ব্যবসায়িগণের নিকট: 
হইতে তোমাদের জন্য কাগজ কিনিয়া আনে । আর এ পাইকারী কাগজ 
ব্যবসায়িগণ হয়ত কাগজকলের যে বিক্রয় প্রতিনিধি (Selling Agent) 
আছে তাহার নিকট হইতে একসঙ্গে শত শত রিম কাগজের ফরমাশ দিয়া ক্রয় 
করে। অথবা হয়ত, সরাসরি টিটাগড় ব| বেঙ্গল পেপার মিলের নিকট হইতে. 
কাগজ ফরমাশ দিয় ক্রয় করিয়া লয়। 

এইরূপে টিটাগড় কাগজ কলে প্রত্যহ কতশত প্রকারের যে কাগজ তৈয়ারী, 
হইতেছে তাহ! বিক্রয় প্রতিনিধিগণ মারফত অথবা সরাসরি পাইকারী ব্যবসায়ি- 
গণের মারফত হাজার হাজার খুচরা ব্যবসায়িগণের নিকট পৌছায় এবং আমরা, 
সাধারণ খরিদ্দারগণ তাহাদের নিকট হইতে প্রয়োজন মত অল্লাধিক পরিমাণে 
খরিদ করিয়া থাকে । 

একদিকে উত্পাদনকারিগণ হাজার রকমের জিনিসপত্র প্রত্যহ উৎপাদন 
করিতেছে আর অপরদিকে লক্ষ লক্ষ সাধারণ ক্রেতাগণ উহা ক্রয় করিয়া 
ভোগ করিবার জন্য অপেক্ষা করিতেছে । এই দুই পক্ষের মধ্যে যাহারা যোগা- 
যোগের সেতু রচন| করিয়াছে তাহারাই ব্যবসায়ী । উৎপাদনকারী ও সাধারণ. 
খরিদ্দার এই দুয়ের মাঝখানে রহিয়াছে বলিয়া ইহাদের মধ্যবর্তী ব্যবসায়ী 
(Middlemen) বলে। আমাদের খুচরা দোকানদার, পাইকারী ব্যবসায়ী 
কিংবা কাগজকলের বিক্রয় প্রতিনিধির মত ব্যক্তি বা প্রতিষ্ঠান__ইহারা সকলেই 
মধ্যবর্তী ব্যবসায়ী | 

এই মধ্যবর্তী ব্যবসায়িগণ তিন শ্রেণীর TN পাইকারী ব্যবসায়ী, খুচরা 
ব্যবসায়ী ও মধ্যস্থ কারবারী। মধ্যস্থ কারবারী বলিতে এমন একদল ব্যক্তিকে 
বুঝায় যাহারা উৎপাদনকারী ও পাইকারী ব্যবসায়ী কিংবা পাইকারী ও খুচরা 
ব্যবসায়ী অথবা আমদানি ও রপ্তানিকারীর মধ্যে থাকিয়া উভয়ের মধ্যে 
যোগাযোগ স্থাপন করে। 

ব্যসামগ্রার এই ক্রয়-বিক্রয় বা ব্যবসায়কে ছুইভাগে বিভক্ত করা হয়। 
প্রথমত, দেশের মধ্যে সীমাবদ্ধ ব্যবসায় । ইহাকে আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় (Home 
Trade) বলে। দ্বিতীয়ত, বিভিন্ন দেশের মধ্যে পরিচালিত ব্যবসায়। ইহাকে 
বহিৰ্ব্যবসায় (Foreign Trade) বলে । আমরা বর্তমানে আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ের 


বিস্তৃত আলোচনা করিব। 


২ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় 
Home Trade _ 

দ্রব্যসামগ্রা উৎপাদনের পর সাধারণ ক্রেতাগণের নিকট উহা পৌঁছাইবার, 
অর্থাৎ বিক্রয়ের যে ব্যবস্থা, রহিয়াছে, তাহ| পণ্য বন্টন ব্যবস্থা নামে পরিচিত 1 যে 
ভাবে বা পদ্ধতিতে এ কিক্রয়কার্য পরিচালিত হয়, তাহাকে পণ্যবণ্টন প্রণালী 
(Channel of distribution) বলে। পণ্যবন্টন প্রণালী বিবিধ প্রকারের 
হইয়া থাকে । নিয়ে রেখাচিত্রের সাহায্যে উহ ব্যাখ্য। কর! গেল । 


(8) 


aN 
-৯বিশেষ প্রতিনিদি_»পাইিকরী ব্যবস্াহ্রী-> খুচরা বারী জট 


মোটামুটিভাবে পীচপ্রকার প্রণালীর মধ্যদিয়া উৎপাদিত দ্রব্যসামগ্রী 
উৎপাদনকারীর নিকট হইতে ভোগকারিগণের নিকট পৌঁছায় । 

প্রথমত, শাকসবজী, তরিতরকারি, মাছ, ডিম, তাতের কাপড়, বেতের ঝুড়ি, 
সরিষার তৈল প্রভৃতি অনেক দ্রব্য আছে যাহ! সাধারণ খরিন্দার বা 
ভোগকারিগণ মরাসরিভাবে উৎপাদনকারিগণের নিকট হইতে কিনিয়৷ থাঁকে। 
বিশেষত যে. সকল দ্রব্য অল্লাধিক পরিমাণে ছোট ছোট উৎপাদক কর্তৃক 
উৎপাদিত হয় তাহা৷ অধিকাংশ ক্ষেত্রেই ভোগকারিগণ উৎপাদকের নিকট 
হইতেই ক্রয় করে। গ্রামের কলুবাড়ি ও কুমোরবাড়ি হইতে তৈল এবং হাড়ি- 
কুড়ি, হাটে বা বাজারে উপস্থিত চাষীর নিকট হইতে শাকসবজী এবং তরকারি ও 
'ফিরিওয়ালাগণের নিকট হইতে ঘুগনি বা কুন্গীবরফ অনেকেই কিনিয়া৷ থাকে। 


খুচর! ব্যবসায়ের কার্যাবলী 
Functions of or services rendered by, Retail Trade 

অঙ্গ কথায় বলিতে গেলে খুচর] ব্যবসায়ের কার্য পাঁচ প্রকারের । যথা £ 
৯. সাধারণ খরিদ্দারগণের জন্য পণ্য মজুদ রাখ|; ২. সাধারণ খরিদ্দারকে 


৯৯ 2৮০০০ 


BRT AISA ব্যবদায় = 


নানারূপ সামগ্রী হইতে পছন্দমত দ্রব্য বাছিবার সুযোগ দেওয়া ; ৩. খরিদ্দার- 
গণকে দ্রব্যাদি সংক্রান্ত প্রয়োজনীয় সংবাদ ও পরামর্শ দেওয়া; ৪. উৎপাদন- 
কারিগণের দ্রব্য বিক্রয়ের ব্যবস্থা করা; ও ৫. অন্ঠান্ত কার্যাবলী । 

১. খরিদ্দারগণ যাহাতে প্রয়োজনমত অল্লাধিক পরিমাণে কিনিতে পারে 
সেজন্য তাহাদের বসবাসের নিকটবর্তী স্থানে খুচরা ব্যবসায়িগণ উপযুক্ত পরিমাণে 
প্রয়োজনীয় দ্রব্যসামগ্রী মজুত রাখে । ইহাতে সাধারণ খরিদ্দারগণের সময়, অর্থ 
ও পরিশ্রম বাচে। 

২. খুচরা ব্যবসায়িগণের বিবিধ মজুত দ্রব্য হইতে পছন্দমত দ্রব্য বাছিয়া 
খরিদ্দারগণ মনোমত দ্রব্য সংগ্রহ করিতে পারে । বাজারে যত বিভিন্ন প্রকারের 
বৈচিত্র্যপূৰ্ণ দ্রব্য পাওয়া যায় তাহা হইতে খরিদ্দারগণের জন্য তাহাদের মনোমত 
দ্রব্য সংগ্রহ করিতে খুচরা ব্যবসায়ীরা যথেষ্ট পরিশ্রম স্বীকার করে। তাহাদের 
সহায়তা ছাড়া খরিদ্দারগণ নিজেদের আকাজ্কা পুরণ করিতে পারিত না। 

৩. বাজারে সর্বদাই নূতন নূতন দ্রব্য বাহির হইতেছে। খুচরা ব্যবসায়ি- 
গণই এ সকল দ্রব্য সম্পর্কে খরিদ্ারদের অবহিত করে এবং উহাদের প্রতি 
ক্রেতাদের দৃষ্টি আকর্ষণ করে ॥ ফলে ক্রেতারা নূতন নূতন দ্রব্যসামগ্রী ভোগ 
করিতে সমর্থ হয় । তাহা ছাড়া নানারপ দ্রব্যাদির মধ্যে কোন্টি সর্বাধিকরূপে 
ক্রেতার প্রয়োজন তৃপ্ত করিতে পারিবে সে সম্পর্কে অভিজ্ঞ খুচরা কারবারীরাই 
খরিদ্দারগণকে পরামর্শ দিয়! সাহায্য করে । 

৪. সরাসরি ভাবে উৎপন্ন দ্রবাগুলি সাধারণ খরিদ্ধারগণের নিকট বিক্রয় 
করা সকল উতৎপাদকগণের পক্ষে সকল ক্ষেত্রে সম্ভব নহে। অনেক ক্ষেত্রেই 
ইহার ব্যবস্থা করিতে গেলে উৎপাদনকারিগণের উৎপাদন কার্য ব্যাহত হইত। 
খুচরা ব্যবসায়িগণ সাধারণ ক্রেতাদের নিকট উৎপন্ন দ্রব্য বিক্রয়ের ভার গ্রহণ 
করিয়া উৎপাদনকারীদের ভার. লাঘব FCA | 

৫. উপরোক্ত বিভিন্ন প্রয়োজনীয় কার্য ছাড়াও খুচরা ব্যবসায়িগণ নিজ ব্যয়ে 
খরিদ্দারের গৃহে দ্রব্য পৌঁছাইয়া দেওয়া, তাহাদের গৃহ হইতে পণ্যের ফরমাশ 
আদায় বাকিতে দ্রব্য বিক্রয় প্রভৃতি দ্বারা নানারূপে খরিদ্দারগণের সেবা 
করিয়া থাকে। 
খুচরা কারবারের সাফল্যের প্রয়োজনীয় বিৰয় 


Factors necessary for the success of Retail Trade 


তাহ! an : 
বাবদ! 2 বাণিজ্য ॥ ৩ 


৩৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


স্থান নির্বাচন (Site Selection ) : _দোকানটির q উপযুক্ত স্থান, 
টি প্রথম ও প্রধান সহায়ক | এজন সাধারণত যে সকল, স্থানে 
খরিদ্দারগণের _অধিক যাতায়াত আছে সেরূপ স্থান নির্বাচন করিতে হয়। 
সুকল দ্রব্য সকল A স্থানে বিক্ৰয় হয় নাঃ কিংবা সকল দ্রব্যের ক্রেতাগণ_ সকল 
স্থানে যাতায়াত করে ন।।) এজন্ত স্কুল-কলেজ এলাকায় পুস্তকের দোকান, (রেল_ 
স্টেশন « এবং বং জাহাজঘাটায় ও ও বন্দর এলাকায় মফঃন্বলের খরিদ্ধারগণের 
প্রয়োজনীয় খাগ্গবন্ত্রাদি ও মনিহারী বিবিধ দ্রব্যের দোকান দেখা যায় । ১ 
নু Cac ( Capital ) : কারবার অনুযায়ী প্রয়োজনীয় পু'জির সংস্থান 
ব্যবসায়ের সাফল্যের অন্যতম প্রধান সহায়ক। অনেক চালু কারবার পু্‌জির 
অভাবে উন্নতিলাভ = করিতে পারে ন!| আবার প্রয়োজন অপেক্ষা a fe 
অধিক ( Over € Over er Capitalisation ) হইলেও কারবারের T পক্ষে উহা এভারস্বরূপ 
ZID দক্ষ ব্যবগায়িগণ ত তাহাদের অভিজ্ঞত। হইতে সহজেই কোন্‌ প্রকার 
ব্যবসায়ে কি পরিমাণ পুজি প্রয়োজন তাহা বুঝিতে পারে। (তাহা ছাড়া, 
দোকানের সাজসজ্জা প্রভৃতিতে অধিক ব্যয় অর্থাৎ স্থিরপু'জি বিনিয়োগ করা 
উচিত নহে; বরং ইহাতে ব্যবসায়ীর ব্যবসায়ীর চল্তি সি পরিমাণ_ রাহ কমে 


সেদিকে সা য রাখা উচ্ভি।) Sima R NITAI: AEA 


৩. ferS K ‘Salesmanship ) : বিক্রয়িকতা | বা ৷ বিক্তযক্শলতা সং sash 
খুচরা ক কারবারের অপর [রের অপর প্রধান ভি [ভিত্তি | ৷ খরিদ্দারগণের সহিত বিনয় ও সৌজন্/- 
পূর্ণ ব্যবহার দারা তাহাদের সন্ত্টিবিধানে কারবারের জনপ্রিয়তা বাড়ে। যে 
দোকানদার যত বেশি খরিদ্দারগণের মনোরঞ্জন করিতে তা fica তাহার [রে তাহার খরিদ্ারও t 
৩, 
৪. ক্রয়ে পারদগিতা ( Intelligent purchase 1) £ {চর 


e 


_ কীরবারের সাফল্য প্রকৃতপক্ষে নির্ভর করে Reb বিষয়ের ওপর । একটি 
হইতেছে খরিদ্বারগণের মনে মনোরগন দ্বার তাহাদের নিকট পণ পণ্য, Rer; ; অপরটি 

হইতেছে চছে খরিদ্দারগণের পছন্দযোগ্য সামগ্রা_ বাজার হইতে উপযুক্ত পা পরিমাণে q 
এবং এবং সুবিধাজনক দরে ক্রয় কর!। প্রকৃতপক্ষে, প্রথমটি “অপেক্ষা | দ্বিতীয়টির 

Sree অধিক। কারণ Rearea খুচরা কারবারের মধ্যে তীব্র প্রতিযোগিতা 

চলে। সেখানে শুধু ব্যবহার নহে, কোন্‌ দোকানদার খরিদদারকে ক কতটা সুবিধা 

দরে কত Bea? সামগ্রী বিক্রয় করিতে পারে তাহার দ্বারাই প্রতিযোগিতায় ; 
জয়পরাজয় নির্ধারিত হয়। সুতরাং এক্ষেত্রে যে: খুচর] ব্যবসায়ী যত অন্পদামে 


যত + উৎকট সামগ্রী খরিদ করিতে পারে, সে তত ত সুবিধাদরে দরে খরিদ্দারগ্‌শকে 


st 
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mee করিতে সমর্থ হয়, তাহার দোকান তত সুনাম অর্জন ও তত বেশি 
খরিদ্দার আকর্ষণ FAI “aaa বলা হয়, যে, বিচক্ষণতার ARS পণ্য wy 
করিলে উহাতে বিক্রয়ের অর্ধেক কার্য ort হইয়া যায়, ( Goods well 


bought are half sold old ) | শিক ও D 
be. Grane Sere UD \ 28 
৫. খরিদ্দারগণের রুচি ও পছন্দ পর্যবেক্ষণ ( Market _study ) £ খুচরা 


কারবারের সাফল্যের জন্য সর্বদা খরিদ্দারগণের রুচি, পছন্দ ও ও 2 চাহিদা পর্যবেক্ষণ- 
কার্য চালাইতে তহয়।_ খরিদ্দারগণের চাহিদা অবিকাহিশ ক্ষেত্রেই সর্বদ! পরিবতিত : 
হইতে থাকে। ১ ৫ cra ইহা প্রয়োজন। বাজারের চাহিদার এই প্রকার পর্যবেক্ষণ 
দ্বারা শুধু বর্তমানে নহে, ভবিষ্যতেও খরিদ্দারগণের রুচি ও পছন্দ খানিক 
পরিমাণে অন্থমান করা যায়। BEA AS পর্যবেক্ষণ ও যথাসম্ভব সঠিক 
অন্থমানের উপর নির্ভর করিয়া খুচরা দোকানী তাহার দোকানের জন্ত প্রয়োজনীয় 
পণ্যাদি বাছাই ও খরিদ : করে। তাহার সঠিক agia e বিচক্ষণ পর্যবেক্ষণ ০ 


এইরূপে দোকানের সাফল্য আনয়ন করে। 32 Core WEI CRIATNSS (aa 
—— cem NA en ইশ ন 
"৬. বাতায়ন সজ্জা ( Window: dressing ) : খুচরা দোকানীর খরিদ্দার ৩৮২৭৯১৯২ 


আকর্ষণের একটি প্রধান উপায় হইল বাতায়ন AR) ' বাহির হইতে সহজেই ৮৬০৮ | 
দেখ! যায় এরূপভাবে দোকানের অভ্যন্তরে নানাবিধ পণাসভ্তার থরে থরে « 
সজ্জিত করিয়া রাখিলে তাহ। খরিদ্দারের মনে রেখাপাত করে, কৌতূহল জাগায় 

ও দোকানে আনিয়া অনুসন্ধানে উৎসাহিত করে। aaa দোকানের একাংশে 
কাচের Sg বা আবরণীতেও দ্রব্যসামগ্রী সুসজ্জিত bulked ou l ব০২শ০০৭৩৬৭ন' i 


x ৭, A ie ওববভাপিন টন ( Publicity. my টা টি ছোট ` 


" খুচরা কারবারীগণের পক্ষে তাহাদের মধুর, অমায়িক ও সৌভজন্পূর্ণ ব্যবহার 
এবং পণ্যের সস্তা দামই যথেষ্ট প্রচারের কাজ করে। কিন্তু বড় বড় খুচরা 
দা বিক্রয়ের পরিমাণ বৃদ্ধির জন্য আরও অধিক খরিদ্দার আকর্ষণের উদ্দেশ্যে * 
4১৩ প্রচার ও বিজ্ঞাপনের সাহায্য গ্রহণ কর! হয়। ও 
তই পাল ১77৬ eee উড ডি 
বিভিন্ন প্রকারের খুচরা কারবার ৯ 
Different kinds of Retail Selling Organisation 
সংগঠনের আয়তন অনুসারে আমরা প্রথমেই খুচরা কারবারকে ছুইটি 
শ্রেণীতে বিভক্ত করিতে পারি । যথ!, ক. ক্ষুদ্রায়তনের খুচরা কারবার এবং 
খ. বৃহদীয়তনের খুচরা কারবার | 
< 


= ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


ক. ক্ষুত্রারতনের খুচর। কারবারীগণ 

Small scale Retailers À 

কুদ্রায়তনের খুচর। কারবারগুলি সাধারণত সামান্ত পুঁজি লইয়া একমালিকী 
ভিত্তিতে গঠিত হয় । কখনও অল্প কয়েকজন অংশীদারও থাকিতে পারে | 
ইহাদের আবার দুইটি ভাগে ভাগ করা যায়। ১. সাময়িক এবং ২. স্থায়ী। 
সাধারণত ফিরিওয়ালার ব্যবসায়, ব! হাটে-বাজারে ও মেলায় যে সকল সাময়িক- 
ভাবে ছোট ছোট বিপণি খোল৷ হয়, এইগুলি সাময়িক খুচরা কারবারের 
মধ্যে পড়ে । ইহা প্রাচীনতম ধরনের খুচরা কারবার । 

স্থায়ী খুচরা কারবারের উদাহরণ হইল স্থায়ী বিপণিসমৃহ । এই সকল স্থায়ী 
বিপণি আবার ছুই প্রকারের হইয়া থাকে। এক শ্রেণীর বিপণিতে শুধু 
একজাতীয় পণ্য বিক্রয় হয় যেমন, চায়ের দোকান, মিষ্টির দোকান, শব্যাদ্রব্যের 
দৌকান, কাপড়ের দোকান, জুতার দোকান ইত্যাদি। আর এক শ্রেণীর 
বিপণিতে একই সঙ্গে বিভিন্ন জাতীয় পণ্যসামগ্রী বিক্রয় হয়। মুদীখানা, 
স্টেশনারী দোকান প্রভৃতি ইহার দৃষ্টান্ত | 


খ- বৃহুদায়তনের খুচরা কারবারীগণ 

Large scale Retailers ~ bh 

বৃহদায়তনের খুচর| কারবার একান্তভাবেই আধুনিক প্রতিষ্ঠান । ইয়োরোপ 
ও আমেরিকাতে যে সকল বিভিন্ন প্রকারের বৈচিত্র্যপূর্ণ বহদায়তনের খুচর। 
কারবারের উদ্ভব হইয়াছে এবং ভারতের JA অন্যান্য দেশে ক্রমশ বিস্তৃত 
হইতেছে, উহাদের মোটামুটি নিম্নলিখিত বিভিন্ন শ্রেণীতে বিভক্ত কর] যায়। 
যথা--১. বহু-শাখা-বিপণি ( Multiple Shop); ২. বিভাগীয় বিপণি 
( Departmental Store ) ; ©. চেইন স্টোর (Chain Store) ; ৪. একদর- 
বিপণি ( One price Shop) 3 ৫. ডাক মারফত ব্যবসায় ( Mail Order 
Business); ৬. ক্রেতা-সমবায় বিপণি (Consumers Co-operative 
Stores); এবং ৭, অধি-বিপণি (Combination Stores or Super 
Market )। 


১. বহু-শাখা-বিপণি 

Multiple shop 

পাইকারী ও খুচরা ব্যবসায়ীদের মারফত ক্রীত পণ্যের দাম বেশি পড়ে। 
সরাসরি উৎপাদনকারীদের নিকট হইতে ক্রয় করিলে স্বল্পদামেই এ পণ্য পাওয়া 


= 
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যাইতে পারে, ক্রেতাদের মধ্যে এই ধারণা! ক্রমে শক্তিশালী আবেদনে পরিণত 
হয়। প্রত্যক্ষ বিক্রয় দ্বারা উৎপাদনকারীদের অধিক মুনাফা উপার্জনের 
সম্ভাবনা বৃদ্ধি পায়। এই দুইটি কারণ উৎপাদনকারীদের নিজস্ব বিপণি মারফত 
সরাসরি ক্রেতাদের নিকট পণ্য বিক্রয়ের ব্যবস্থা প্রবর্তন করিতে উদ্ধ দ্ধ করে। 
ইহারই ফলে বহু-শাখা-বিপণি ব্যবস্থার ZË হয়। 

বহু-শাখা-বিপণি কাহাকে বলে £ (উৎপাদনকারী দেশের বিভিন্ন 
অঞ্চলে ও শহরের বিভিন্ন অংশে বহুসংখ্যক you বিপণি খুলিয়া পণ্য বিক্রয়ের 
ব্যবস্থা প্রবর্তন করিলে উহাকে বহু-শাখা-বিপণির কারবার বলা হয়। মাকিন 
যুক্তরাষ্ট্রে কোন উপাদনকারীর ৪টি বিপণি থাকিলেই উহাকে বহু-শীখা-বিপণির 
(multiple shop ) কারবার বলিয়া গণ্য করা হয়। বাটার জুতার দোকান, 
ঢাকা আয়ুর্বেদ ও সাধনা ওষধালয়, মহেশ ভট্টাচার্যের হোমিওপ্যাথিক ওষধের 
দোকান, Bal সেলাইকল ও পাখার দোকান প্রভৃতি, ভারতে বহু-শাখা-বিপণির 
দৃষ্টান্ত |) 

কোথাও শাখ| খুলিবার সময় এলাকার জনসংখ্যা ও সম্ভাব্য বিক্রয়ের 
পরিমাণ বিবেচন। করিয়! নূতন শাখা স্থাপন করা হয়। 

সংগঠন ও নিয়ন্ত্রণ 8 বহু-শাখা-বিপণি প্রতিষ্ঠান উৎপাদনকারী প্রতিষ্ঠানের i 
সহিত সংযুক্ত থাকায় ইহাতে অধিক পরিমাণে পুজি লাগে । সেজন্য এই- 
জাতীয় প্রতিষ্ঠান যৌথমূলধনী কারবারের ভিত্তিতে সংগঠিত হয়। 

কারবারের সামগ্রিক পরিচালন! ডিরেক্টর বোর্ড বা পরিচালক সমিতির 
উপর স্থান্ত থাকে এবং উহার পক্ষে ম্যানেজিং ডিরেক্টার বা নিয়ন্ত্রণকারী পরিচালক 
প্রত্যক্ষভাবে পরিচালন! PRI থাকেন । 

বিপণিগুলি সাধারণত কারবারের বিক্রয় বিভাগের ( Sales Department) 
অধীনে থাকিয়া, বিক্রয় বিভাগের ম্যানেজার দ্বারা নিয়ন্ত্রিত হয়। প্রত্যেক 
বিপণিতে একজন করিয়া ভারপ্রাপ্ত কর্মচারী বা ব্রাঞ্চ ম্যানেজার থাকেন এবং 
তাহাকে সাহায্য করিবার জন্য কয়েকজন বিক্রয়কর্মী বা সেল্সম্যান নিযুক্ত হয়। 

প্রত্যেক শাখার ভারপ্রাপ্ত কর্মচারীকে নিদিষ্ট সময়ান্তে ( সাপ্তাহিক, পাক্ষিক 
অথবা মাসিক ) হেড অফিসে মোট বিক্রয়, কোন্‌ শ্রেণীর দ্রব্যের চাহিদা বেশী, 
ইত্যাদি সম্পর্কে বিবরণ দাখিল করিতে হয়। সে অনুযায়ী কেন্দ্রীয় অফিসের 
নির্দেশমত কেন্দ্রীয় স্টোর বা গুদাম হইতে মালপত্র নিদিষ্ট সময়ান্তে সরবরাহ 
করা হয়। প্রতোক দিনের Rena অর্থ কেন্দ্রীয় অফিসের নির্দেশমত স্থানে 
জমা দিতে হয় । উহা খরচ করিবার কোন অধিকার স্থানীয় শাখার থাকে না। 


. 


৩৮ 


ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


স্থানীয় শাখার সাজগোছ, মেরামত, অদলবদল ইত্যাদি কারণে ব্যয়ের ব্যবস্থা 
কেন্দ্রীয় অফিস হইতেই করা! হইয়া থাকে। 

শাখা অফিসগুলি ঠিকমত কাজ করিতেছে foal তাহা পরীক্ষা করিবার 
SF মাঝে মাঝে কেন্দ্রীয় অফিস হইতে আকস্মিক তদন্তের ( surprise 


inspection ) ব্যবস্থা করা হয়। 


বহু-শাখা-বিপণির বৈশিষ্ট্য 
Features of Multiple Shop System 


১. এই জাতীয় সংগঠনের মধ্যে পণ্যের উৎপাদন ও বিক্রয় ব্যবস্থার 
একত্রীকরণ হওয়ায় ইহাকে পূর্বাপর জোটের (Vertical combination) সংগঠন 
বলা যায়। 

২. ইহা উৎপাদনকারী কর্তৃক নিজ মালিকানায় সংগঠিত হয়। কিন্তু 
উৎপাদক-মালিকের সহিত বিক্রয় সংগঠনের প্রত্যক্ষ ও ব্যক্তিগত দৈনন্দিন 
সম্পর্ক থাকে না। বিক্রয় সংগঠনের সহিত মালিকের পরোক্ষ সম্পর্ক থাকে 
মান্র। বিক্রয় সংগঠনটি অর্থাৎ দোকানগুলির প্রত্যক্ষ পরিচালনা বেতনভুক 
বিভিন্ন কর্মচারীর হস্তে অপিত হয় | 

৩. এইরূপ প্রতিষ্ঠান সাধারণত একই শ্রেণীর পণ্য উৎপাদন ও Recs 
আত্মনিয়োগ করিয়া উহাতেই বিশেষত্ব অর্জন করে । তবে অনেক সময় কার- 
বারের a fe ত্রাস করিবার জন্য উহারা৷ পণ্যের বৈচিত্র্যকরণ (diversification) 
ঘটাইয়! থাকে। যেমন, বাটা R কোম্পানী প্রথমে পাদুকা নির্মাতা ও বিক্রেতা! 
প্রতিষ্ঠান হিসাবে আত্মপ্রকাশ করিলেও পরে ইহ! ছাতা, খেলনা, মোজা, কালি 
ইত্যাদি নানা প্রকারের দ্রব্য প্রস্তুত ও বিক্রয় শুরু করিয়াছে। 

৪. উহারা সর্বত্র নিদিষ্ট দরে (fixed price) পণ্য বিক্রয় করে। 
ইহাদের দোকানে খরিদ্দারদের দরাদরির সুযোগ নাই। 

৫. সর্বদাই নগদ বিক্রয় ইহাদের আর একটি বৈশিষ্ট্য । ইহারা কোথাও 
বাকীতে পণ্য বিক্রয় করে T | 

৬. এই জাতীয় প্রতিষ্ঠানের দোকান বহু এবং উহার! বিভিন্ন অঞ্চলে 
স্থাপিত হইলেও সর্বত্রই এ সকল দোকানের সাজসজ্জা, সাইন বোর্ড, দোকানের 
নাম লেখার ধরন ইত্যাদি মোটামুটি এক প্রকারের হইয়া থাকে। এইবূপে 
সহজেই ইহারা জনসাধারণের দৃষ্টি আকর্ষণ করে ও ব্যাপক পরিচিতি লাভ করে | 

৭. বহু-শাখা-বিপণির নীতি হইল-_ক্রেতাকে বাজারে : আকর্ষণ করা 
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নয়, বাজারকে ক্রেতার নিকট লইয়া যাওয়া” 1 অর্থাৎ দোকানগুলি ক্রেতাদের 
বাসস্থানের যথাসম্ভব নিকটে স্থাপন করা হয় | 

৮. ইহাদের ব্যবসায় ভোগ্যপণ্যে (consumers? goods) সীমাবদ্ধ 
থাকে | 


বহু-শীখা-বিপণির স্থবিধা। 
Advantages of Multiple Shop 


ক. বিক্রয়কারীর দিক হইতে সুবিধা 

১. [ইহাতে নগদ বিক্রয়ের ব্যবস্থা থাকায় বিক্রেতার বিশেষ সুবিধা হয় ) 

নগদ কিক্রয়-ব্যবস্থার আর একটি সুফল এই যে, অনতিবিলম্বে Resta অর্থ 
পাওয়া যায় বলিয়| কারবারে বেশি পরিমাণ পুঁজি নিয়োগ করিতে হয় না। 

২. এই জাতীয় সংগঠনের প্রচার ও বিজ্ঞাপন বাবদ বায় অপেক্ষাকৃত অল্প 
হয়। কারণ একদিকে (কেন্দ্রীয় সংগঠন হইতে প্রচারের ব্যবস্থা করা হয়, প্রত্যেক 
দোকানের জন্য পৃথক বিজ্ঞাপন দেওয়ার প্রয়োজন হয় না।) অপরদিকে ইহার 
অন্তর্গত সকল দোকানই সাজ-সজ্জায় একরূপ ও সকলেই একই শ্রেণীর পণ্য বিক্রয় 
করে বলিয়া এক দোকান অপর দোকানের প্রচারে সহায়তা FTT | 

৩. (ইহার অন্তর্গত বহু দোকানের মারফত একই জাতীয় পণ্য বিক্রয় হয়: 
afia ইহার মোট বিক্রয়ের পরিমাণ খুব বেশি 1) 

75. (উৎপাদনকারী সরাসরিভাবেই ইহার মাধ্যমে পণ্য বিক্রয় করে এবং 
তাহার নিকট AD প্রস্তুত দ্রব্যসামগ্রী পাওয়া যায়। CAD ক্রেতার! এই জাতীয় 
প্রতিষ্ঠানের নিকট হইতে পণ্য ক্রয় করিতে পছন্দ করে।) সুতরাং ইহার 
বিক্রয়ের পরিমাণ দ্রুত বৃদ্ধি পায়। 

৫. (উৎপাদনকারীর সহিত ক্রেতার প্রত্যক্ষ যোগাযোগের ফলে ক্রেতারা 
ঠিক কোন্‌ ধরনের পণ্য কতট| পরিমাণে চায় তাহা উৎপাদনকারী অবিলম্বে 
জানিতে পারে ।) উহার দরুন উৎপাদনকারী ক্রেতাদের রুচি ও চাহিদামত 
উপযুক্ত গুণাগুণবিশিষ্ট সঠিক শ্রেণীর পণ্য সঠিক পরিমাণে উৎপাদন করিতে 
সমর্থ হয়। | 

৬. (িক্রয়কারী স্বয়ং উৎপাদক বলিয়া মূল পণ্য প্রস্তুতের সঙ্গে সঙ্গে 


নানাবিধ উপদ্রব্য (by-products ) প্ৰস্তুত করিয়া বিক্রয় করিতে পারে। 


ইহাতেও তাহার আয় বৃদ্ধি পায় 1) 
৭.( একই কেন্দ্রীয় গুদামে ( Central Stores) পণ্য মজুত করিয়া উহা 


Be 


বাবসা ও বাণিজ্ঞ্যের ভূমিকা 
হইতে নকল বিপণিতে পণ্য সরবরাহ করা হয় | প্রত্যেক বিপণির জন্য পুথক 
পৃথক গুদামের ব্যবস্থা করিতে না হওয়ায় পণ্য মজুতের জন্য গুদামের খরচ কমে D) 

খ. ক্রেতার পক্ষ হুইভে সুবিধা 
১. GF বিপণিগুলি যথাসম্ভব ক্রেতাদের বাসগুহের নিকটে প্রতিষ্ঠিত হয় 
=". বলিরা পণ্য ক্রয় করিতে ক্রেতাদের খুব সুবিধা হয়। ) 

২. (নিরদি্দরে পণ্য বিক্রয় হয় বলিয়া দরাদরির  অস্তুব্ধি। ভোগ করিতে 
হয় না |) 

৩. (এই সকল বিপণিতে জ্নিদিষ্ট মানের পণ্য অতি পরিচিত ট্রেডমার্ক a 
ছাপ সহযোগে বিক্রয় করা হয় 1) ইহার ফলে ক্রেতার! নির্ভয়ে পণ্য কিনিতে 
পারে | ঠকিবার আশৃংক! থাকে না 

৪. [মধ্যস্থ কারবারী না থাকায় অপেক্ষাকৃত সন্তার ক্রেতারা পণ্য কিনিতে 
পারে |) 

_৫, (সর্বদা টাটকা পণ্য পাওয়া যায় বলিয়! ক্রেতার ইহাতে আকৃষ্ট হয়। ) 

(৬. feast নিজেই উৎপাদনকারী হওয়ায়, পণ্য সম্পর্কে sane cara 
অভিযোগ থাকিলে ক্রেতারা তাহাদের অভিযোগ সহজেই সরাসরি জানাইতে 
পারে এবং তাহার দ্রুত প্রতিকার সম্ভব হয় | i) 
অসুবিধা 
Disadvantages 

(ৃহ-শাখা-বিপণির অস্ুবিধ! বা ক্ৰটিগুলিকে তিন দিক হইতে বিবেচনা! 
করা যায় 1) 

(প্রেখমত, ক্রেভার দিক হইতে বিবেচন! করিলে দেখা যায় যে ১. এই 
সকল বিপণিতে শুধুমাত্র এক প্রকারের বা মুষ্টিমেয় কয়েকপ্রকার সামগ্রী বিক্রয় 
হয় বলিয়া ক্রেতার! ইহাদের নিকট হইতে তাহাদের প্রয়োজনীয় বিভিন্ন প্রকারের 
সামগ্রী ক্রয়ের IRA পায় না। “তাহা ছাড়া, ২. সর্বদা একই ধরন-ধারণের অল্প 
কয়েক প্রকার মাত্র পণ্য ইহারা বিক্রয় করায়, ইহাদের বৈচিত্র্যহীন পণ্যসস্তার 
ক্রেতার বিরক্তি xf? করিতে পারে 1) 

(দ্বিতীয়ত, উৎপাদনকারীদের দিক হুইতে বিবেচনা করিলে দেখা যায় 
যে-_১. এই জাতীয় কারবারে একই সঙ্গে উৎপাদন ও বহু বিপণি পরিচালন! 

করিতে গেলে প্রচুর পরিমাণে পুজি লাগে এবং সকল প্রতিষ্ঠানের পক্ষে উহ 
সংগ্রহ করা সম্ভব হয় না। ২. এই জাতীয় প্রতিষ্ঠান পরিচালনায় aay 
সাংগঠনিক দক্ষতাও প্রয়োজন | উহার অভাবে বহু কর্মচারী, শ্রমিক, ম্যানেজার 
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ane ও বিক্রয়কর্মীর কাজের উপর সজাগ দৃষ্টি থাকে না৷) ফলে সর্বত্র শৈথিল্য দেখ! 
X দেয় ও প্রতিষ্ঠানের বায় বৃদ্ধি পায়। ৩. (এইসকল প্রতিষ্ঠান যথেষ্ট বৃহদার়তন 
| লাভ করে। ইহার ফলে বাজারের চাহিদা, ক্রেতাদের রুচি ও পছন্দের' 
পরিবর্তনের সঙ্গে সঙ্গে শীঘ্র ইহারা নিজেদের খাপ খাওয়াইতে পারে না) 
(তৃতীয়ত, সমগ্র অর্থ নৈতিক ব্যবস্থার দিক হইতে বিচার করিলে ? 
দেখা যায় যে, ইহাদের সম্প্রসারণের ফলে শেষ পর্যন্ত শিল্পে প্রতিযোগিতা নষ্ট 
হইয়া একচেটিয়া কারবারের প্রবণতা, বৃদ্ধি পায়।) 3 


২. বিভাগীয় বিপণি 
Departmental Store 
(আধুনিককালে একজাতীয় বৃহদারতন স্বয়ংসম্পূর্ণ খুচরা বিপণি বড় বড় শহরে 
দেখ| যায় । উহাতে একই মালিকানা ও পরিচালনায়, একই বিপণির অন্তর্গত 
বিভিন্ন বিভাগ হইতে ক্রেতাদের প্রয়োজনীয় যাবতীয় ভোগ্যপণ্য বিক্রয় করা হয় |) eA? 
গুনের Selfridges’ নামক বিভাগীয় বিপণিতে তিনশত বিভাগ রহিয়াছে। iS 
| (কলিকাতায় “কমলালয় স্টোন” লিমিটেড-এ ৩০ টিরও অধিক বিভাগ হইতে 9৮ 
| বিভিন্ন প্রকারের পণ্য বিক্রয় করা হয়। “হল eile এগুারসন' কলিকাতার 992), 
| অপর একটি বৃহৎ অভিজাত বিভাগীয় বিপণি 1 উহার এক-একটি বিভাগে এক 
এক জাতীয় পণ্য বিক্রয় করা হয় এবং এই সকল বিভাগ লইয়া দোকানটি 
একটি স্বয়ংসম্পূর্ণ প্রতিষ্ঠানে পরিণত হয়। ক্রেতাদের যাবতীয় দরকারী 
সামগ্রীই ইহার! বিক্রয় করে 1) জাপানের টোকিও শহরে ৭টি বিভাগীয় বিপণি 
আছে, উহাদের মধ্যে বৃহত্তম প্রতিষ্ঠানটির নাম “নিটসুকোনী' | ইহার ৭ তলা 
বাড়িতে মাছ ও শ্রাকসবজি হইতে আরম্ত করিয়া কাঠের আসবাব পর্যন্ত হরেক 


- রকমের পণ্য বিক্রয় হইয়া থাকে। 


ব্যবস্থাপনা! ও নিয়ন্ত্রণ 
Management ard Control 

এই জাতীয় বিপণি একমালিকী, অংশীদারী অথবা প্রাইভেট লিমিটেড 
আকারে গঠন করা যায়। এক-মালিকানায় গঠিত হইলে মালিক নিজেই * 
তত্বাবধান করেন। প্রাইভেট লিমিটেড কারবার হইলে ম্যানেজিং ডিরেক্টর-এর 
উপর উহার পরিচালনা ও নিয়ন্ত্রণের প্রত্যক্ষ দায়িত্ব অপিত হয়। তাহার 
অধীনে সমগ্র কারবারের একজন জেনারেল ম্যানেজার ও একজন সেক্রেটারী 
থাকেন। সেক্তটারী কারবারের আধিক firs ও হিসাবপন্র তত্ত্বাবধান করেন। 


x ব্যবনা ও বাণিজোর ভূমিকা 


জেনারেল ম্যানেজার কারবারের ক্রয়-বিক্রয় ও অফিস পরিচালন করেন | 
জেনারেল ম্যানেজারকে সাহায্য করিবার জন্য প্রত্যেক বিভাগের একজন করিয়া 
বিভাগীয় ম্যানেজার থাকে | এই সকল বিভাগীয় ম্যানেজারকে সহকারী বিভাগীয় 
ম্যানেজার ও বিক্রয়কর্মীরা সহায়ত! করে। প্রত্যেক বিভাগে পণ্যসামপ্রী ক্রয় ও 
বিক্রয়ের যাবতীয় দায়িত্ব বিভাগীয় ম্যানেজার বহন করেন । তিনি বাজার হইতে 
তাহার বিভাগের জন্য বিক্রয়যোগ্য পণ্যসামগ্রী পছন্দ ও ক্রয় করেন, উহ! বিপণির 
গুদামে আনয়ন ও মজুতের ব্যবস্থা করেন, দ্ব্যগুলির উপযুক্ত Reng ধার্য 
এবং বিক্রয়ের তদারক করেন । যাহাতে অর্থের অহেতুক AM না৷ হয়, সেজন্য 
মালপত্র ক্রয় বাবদ প্রত্যেক বিভাগীয় ম্যানেজারকে একটা নির্দিষ্ট পরিমাণ (fixed 
quota) অর্থ বরাদ্দ করিয়া দেওয়া হয়। খুব বড় কারবার হইলে প্রত্যেক 
বিভাগের জন্য স্বতন্ত্র ক্যাশিয়ার থাকে, নতুবা, সাধারণত সমগ্র বিপণির cy 
একটি কেন্দ্রীয় ক্যাশবিভাগ থাকে । প্রত্যেক বিভাগে দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয় হইলে, 
বিক্রয়কর্মী উহার ক্যাশমেমো কাটিয়া ও ক্রেতার নিকট হইতে মূল্য আদায় করিয়া 
ক্যাশিয়ারের নিকট জম! দেয় এবং ওয়াসিলযুক্ত রসিদ a ক্যাশমেমোটি ও একটি 
কাউন্টার টোকেন ব| বিক্রয়ের সাংকেতিক THIS একটি কাগজ ক্রেতাকে 
প্রত্যপণ করে । তাহার পর বিক্রীত সামগ্রীটি প্যাকিৎ ও ডেলিভারী বিভাগে 
পাঠাইয়া দেয়। ক্রেতা এ টোকেনটি দেখাইয়! প্যাকিং ও ডেলিভারী বিভাগ 
হইতে তাহার ক্রীত সামগ্রীটি খালাস করিয়া লয়। 


বৈশিষ্ট্য 


Features 

১. ইহা বাজার হইতে তৈরী পণ্য পাইকারী দরে ক্রয় করিয়া খুচরা দরে 
বিক্রয় FA | r 

২. ইহা একই স্থানে বহু প্রকারের দ্রব্যসামগ্রী মজুত ও বিক্রয় করিয়া 
থাকে। 

৩. নগদ বিক্রয় এই জাতীয় কারবারের বৈশিষ্ট্য । 

৪. এই বিপণিগুলি আয়তনে বড় বলিয়া ছোট শহরের পক্ষে অনুপযুক্ত | 

৫. বহু-শাখা-বিপণির ote ইহ! ক্রেতাদের নিকটবর্তী স্থানে স্থাপিত হয় 
না। ইহারা সাধারণত শহরের কেন্রস্থলে স্থাপিত হয়। 

৬. ক্রেতাদের প্রয়োজনীয় যাবতীয় সামগ্রী একস্থানে একত্রিত করিয়া 
তাহাদের পছন্দ, বাছাই ও ক্রয়ের স্থবিধা দিয়া পরিশ্রম ও সময় সাশ্রয় করিয়া 
নানাভাবে সেবা করাই বিভাগীয় বিপণির উদ্দেশ্য | 


ব্যবনায়-_আভ্যন্তরীণ বাবদায় ৪৩ 


এ, ক্রেতাদের সুবিধার জন্য ইহার! বিক্রীত সামগ্রী নিজেরাই ক্রেতাদের 
বাড়িতে পৌছাইয়া দিবার ব্যবস্থাও করিয়া থাকে। 


gyfan 
Advantages 

ক. castes দিক হইভে 

(১. একই বিপণি হইতে এক সঙ্গে বিভিন্ন প্রকার দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করা সম্ভব 
হয় বলিয়। ক্রেতাদের সময়, যানবাহন খরচ ও পরিশ্রম লাঘব হয়। ) 

(২. ক্রেতার! এই সকল বিপণিতে বিভিন্ন উৎপাদক কর্তৃক প্রস্তুত একই 
দ্রব্যের রকমারী মজুত হইতে নিজের পছন্দমত wae সংগ্রহ করিতে 


পারে | 

(৩. ইহাদের নিকট হইতে নির্দিষ্ট মান ও উৎকর্ষযুক্ত দ্রব্য ক্রয়ের সুবিধা 
পাওয়া যায়। ) 

3. বাড়িতে বাড়িতে বিক্তীত দ্রব্য পেৌছাইয়| দেওয়ার ব্যবস্থা থাকায় 
ক্রেতাদের বিশেষ সুবিধা হয়। ) 

(e শহরের কেন্স্থলে এই সকল বিপণি স্থাপিত হওয়ায় শহরের যে কোন 
প্রান্তের অধিবাসিগণ ইহাদের নিকট হইতে সামগ্রী ক্রয় করিতে বিশেষ বেগ 
পায় না। 

a কারবারের দিক হইতে 

G. ইহীর eure এক বিভাগ সর্বদাই অপর বিভাগের প্রচারে সাহাযা 
করে|) কারণ কোন্‌ একটি দ্রব্য কিনিতে কোন ক্রেতা সংশ্লিষ্ট বিভাগে 
উপস্থিত হইলে পাশাপাশি অন্তান্ত বিভাগের পণ্যসামগ্রী দেখিতে পাইয়া 
উহাতে আকৃষ্ট হয়। ফলে বিক্রয় বৃদ্ধি পায় ; 

(২. একসব্দে বহু পরিমাণে পণ্যাদি কিনিতে হয় বলিয়া পাইকারী দরে 
সস্তায় পণ্য ক্রয় করা যায়৷) 

৩, সমগ্র বিপণিটির অভ্যন্তরে একটি স্থরুচিসন্মত, মনোহর পরিবেশ 
সৃষ্টি করিতে পারে অথচ, তাহাতে (মোট, প্রচারব্যয় বেশি হইলেও, Ta সকল 
বিভাগ একযোগে বহন করে বলিয়। গড়পড়তা প্রচারব্যয় কমে ।) 


(5. অর্থস্পদশালী বৃহদায়তন প্রতিষ্ঠান হওয়ায় ইহা ক্রয় ও বিক্রয়ের 


eg পারদর্শী বিশেষজ্ঞগণকে উচ্চ বেতনে নিযুক্ত করিতে পারে এবং প্রত্যেক 


৪৪ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিভাগে উপযুক্ত শ্রমবিভাগ চালু করিয়া ক্রয় ও বিক্রয় উভয় দিকেই দক্ষতা] 
বৃদ্ধি করিতে পারে | ) 


G এই সকল প্রতিষ্ঠানে সাধারণত সমাজের বিত্তশালী শ্রেনীর খরিদ্বারই 
বেশি থাকে। সুতরাৎ ইহাদের ক্রেতার সংখ্যার অনুপাতে বিক্রয়ের পরিমাণ 
বেশি হইয়া থাকে | 

৬. (বিভিন্ন বিভাগের বিক্রয়ের ও ব্যয়ের তুলনা দ্বারা সহজেই উহাদের 
মধ্যে কোন্টি লাভজনক ও কোন কর্মচারিগণ সুদক্ষ তাহা যাচাই করা যায় Di 


> 
অস্থুবিধা 
Disadvantages 


ক. ক্রেতাদের দিক হইতে 
[১ এই বিপণিগুলি ক্রেতাদের বাসস্থানের দূরবর্তী হয় i) 
(২. ছোটখাটে। way সামান্য পরিমাণে ক্রয় করিতে হইলে সাধারণ ক্রেতারা 
ইহাতে ক্রয় করিতে সংকোচ অনুভব করে।) 
(o পরিচালনা, প্রচার ইত্যাদি জনিত ব্যয় অধিক হওয়া, ছোটখাটো 
খুচরা দোকান অপেক্ষা ইহাতে পণ্যমূল্য অধিক হয় ৷) | 
G. ইহারা অনেক সময় ধনী এবং সাধারণ ক্রেতাদের aA বৈষম্যমূলক 
ব্যবহার করে বলিয়া সাধারণ ক্রেতার! ইহাদের নিকট যাইতে উৎসাহ পায় ay | J 
খ. প্রতিষ্ঠানের দিক হইতে £ 
(১, ইহাতে অধিক পরিমাণে মুলধন বিনিয়োগের প্রয়োজন হয়। ) ' 
(২. হদক্ষ পরিচালক ব্যতীত এইরূপ বিরাট কারবারের বিভিন্ন বিভাগের 
অসংখ্য কর্মচারীদের উপর নজর রাখা সম্ভব হয় না। বিভিন্ন বিভাগের wy 
বহুসংখ্যক সৎ ও দক্ষ কর্মচারী সংগ্রহ করাও কঠিন 1) 


(৬. এই সকল বিপণির বাড়িভাড়া, ব্যবস্থাপনার খরচ প্রভৃতি অত্যধিক 
হওয়ায়, উচ্চ হারে মুনাফা ছাড়া ইহারা টিকিতে পারে না। অথচ উচ্চ হারে 
যুনাফ| করা প্রতিযোগিতার বাজারে খুবই কঠিন 1) Ra এইজাতীয় কারবারে 
ঝুকি খুব বেশি । 


(s. রৃহদায়তন প্রতিষ্ঠান হওয়ায় মালিকের পক্ষে ক্রেতাদের প্রতি ব্যক্তিগত 
মনোযোগ দেওয়া অসম্ভব হইয়া পড়ে। i) 


বাবসায়__ আভ্যন্তরীণ ব্যবসার 


৪৫. 


বিভাগীয় এবং বনু-শাখা-বিপণির তুলনা 
Comparison between Departmental Stores and Multiple Shop 


বিভাগীয় বিপণি 
ইহা বিভিন্ন সুত্ৰ হইতে বিভিন্ন 
উৎপাদিত পণ্য ক্রয় করিয়া, এক 
স্থান হইতে উহাদের বিক্রয় করে | 
অর্থাৎ ইহা বিকেন্দ্রিত উৎপাদনের 
সহিত কেন্দ্রীভূত বিক্রয় বা বন্টনের 
সমহুয় করৈ | 
ইহা! বু বিচিত্র পণ্যসামগ্ী বিক্রয় 
FA I 
বড় বড় “zg ছাড়া 
বিপণি দেখা যায় না। 
ইহা একটি কেন্দ্রীয় স্থানে অবস্থিত 
হইয়| বিভিন্ন এলাকায় বিক্ষিপ্ত- 
ভাবে বসবানকারী ক্রেতাদের 
আকর্ষণ করে। 
ইহা বৃহদায়তন উৎপাদনের বায়- 
সংকোচ হইতে বঞ্চিত। 
ইহা! নিজে পণ্য উৎপাদন করে T) | 


বিভাগীয় 


কারণ 


. ইহারা নিজেরা উৎপাদন করে না 


বলিয়। মধ্যস্থ কারবারীদের মারফত 
ইহাদের পণ্য খরিদ করিতে হয়। 
সুতরাং মধ্যস্থ কারবারীদের সম্পূর্ণ 
ভাবে উচ্ছেদ করিতে পারে না। 


. ‘চেইন স্টোরস’ 


Chain Stores 


& 


বছ-শীখা-বিপণি 
ইহা পণ্য উৎপাদন করিয়া বিভিন্ন 
শাখা মারফত বিক্রয় করেও 
অর্থাৎ ইহাতে কেন্দ্রীভূত উৎ- 
পাদনের সহিত বিক্রয় বা বন্টনের 
বিকেন্দ্রীকরণ ঘটে | 


ইহা সাধারণত একজাতীয় পণ্যের 
বিক্ৰেত! | 

ছোট বড় সকল শহরেই ইহা 
থাকিতে পারে। 

ইহ] বিভিন্ন বিক্ষিপ্ত এলাকায় 
অবস্থিত ক্রেতাদের দ্বারা আকৃষ্ট 
হইয়া তাহাদের নিকটবর্তী স্থানে 
স্থাপিত হয়। 

বহু-শাখা-বিপণি বিক্রয়ের বায়- 
নংকোচের সহিত উৎপাদনের 
বায়সংকোচ'ভোগ করে কারণ ইহা 
নিজে পণ্যোৎ্পাদনকারীও বটে । 


+ নিজেরাই পণ্য উৎপাদন করিয়া 


বিক্রয় করে বলিয়া ইহারা ami- 
ভাবে AYE কারবারীকে দূর 
করিতে পারে । 


ইয়োরোপে, আমেরিকায় এবং ইদানীংকালে ভারতেও এক বিশেষ ধরনের 


খুচরা কারবার দেখা যায়__ইহাতে একই কিক্রয়কারী প্রতিষ্ঠানের বহু শাখা 


৪৬ ব্যবদ! ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


খাকে। এ শাখাগুলি হইতে অল্প কয়েক প্রকার পণ্য বিক্রয় হয়। প্রতিষ্ঠানটি 
নিজে পণ্যগুলি উৎপাদন করে না, বাজার হইতে কেন্দ্রীয়ভাবে পাইকারী দরে 
feria খুচর| দরে বহু শাখা মারফত বিকেন্দ্রিতভাবে বিক্রয় করিয়া tice | 
ইহার। “চেইন স্টোরস' নামে পরিচিত। অনেক সময় কোন কোন “চেইন 
স্টোরস” প্রতিষ্ঠান শুধুমাত্র একজাতীর পণ্যের মধ্যে নিজের কারবার 
সীমাবদ্ধ রাখিতে পারে 1 ‘Woolworth’ নামে পরিচিত ‘চেইন স্টোরস'-এর 
ইংলণ্ড, কানাডা ও মাকিন যুক্তরাষ্ট্রে প্রায় ছুই হাজার শাখা রহিয়াছে । 
কলিকাতার এ. টস, চেম্বারস্‌, বি. কে. সাহ! প্রভৃতি চায়ের দোকানগুলি এই 
শ্রেণীর । 

‘বহু-শাখা-বিপণি’র via ইহারও অনেক শাখ। থাকে বটে, কিন্তু, ইহা বহু- 
শাখা-বিপণির মত নিজে পণ্যের উৎপাদক নহে। কেন্দ্রীয় ভাবে পণ্য খরিদ 


করিয়া বিকেন্দ্রীয়ভাবে বিক্রয়ের ব্যবস্থা করাই ইহার মূল বৈশিষ্ট্য I 


৪. একদর বিপণি 
_/One price shop 


১৮ (চেইন স্টোরস্*এর মতই আর এক জাতীয় yo কারবার দেখা যায় 
যাহার! বহু শাখার মারফত একাধিক পণ্য বিক্রয় করিয়! থাকে | _ তবে ইহাদের 


বৈশিষ্ট্য এই যে, ইহারা যে সকল পণ্যের কারবার করে তাহার সবই একদরে 
বিক্রয় করিয়া থাকে । তবে “চেইন স্টোরস্‌’-এর সহিত একটি পার্থক্য এই যে, 
অনেক সময় ইহার! কিছু কিছু পণ্য নিজেরাও উৎপাদন করিতে পারে ॥ ভারতে 
আমরা পথেঘাটে অনেক সময় ফেরীওয়ালাদের ঠেলাগাড়িতে করিয়া ছুআন। 
বা সাড়ে ছআনায় যে হরেকরকম পণ্য বিক্রয় করিতে দেখি তাহ! একদরের 
দোকানের অতি প্রাথমিক নমুনা বলা যায়। তবে এখানে স্থায়িভাবে একদরের 
বিপণি এখনও প্রতিষ্ঠিত হয় নাই । এইরূপ ব্যবসায় ইয়োরোপ ও মাকিন যুক্তরাষ্ট্রে 
বিস্তার লাভ করিয়াছে । সকল দ্রব্য একই দরে পাওয়। যায় বলিয়া ক্রেতারা 
কমদরে ভাল জিনিস কিনিবার আশায় এই সকল প্রতিষ্ঠানে ভিড় করে 1) 


৫* ডাক মারফত ব্যবসায় রা 

Mail Order Business 
_ এক বিশেষ ধরনের কারবার দেখা যায় Tala] শুধুমাত্র বিজ্ঞাপন ও ভাক 
মারফতেই ক্রেতার সহিত যোগাযোগ স্থাপন করিয়া ঘরে বসিয়া গণ্য বিক্রয় 
করিয়া থাকে। ইহাকে “ডাক মারফত ব্যবসায়” বলে। 


ব্যবদায়-_আভ্যন্তরীণ ব্যবদায় y 


বর্তমান কালে যোগাযোগ ও ডাক ব্যবস্থার সম্প্রসারণের ফলে সকল দেশেই 
এই জাতীয় কারবারের স্যোগ ও সম্ভাবনা বৃদ্ধি পাইতেছে। ইহাদের কোন 
দোকান বা এমন কি অফিস ও পণ্য মুতের জন্য গুদাম দরকার হয় না। এবং 
উহার দরুন খরচ কথিয়া যায়! সাধারণত মালিক অল্প মূলধনে এরূপ কারবার 
খুলিয়া তাহার গৃহই উহার কার্যালয় হিসাবে ব্যবহার করিতে পারে | কারবারের 
একমাত্র মাধ্যম হইতেছে ডাকঘর। মালিক ডাককর্তৃপক্ষের নিকট হইতে 
একটি “পোস্টবক্স’ ভাড়া করে এবং উহার নম্বরই তাহার কারবারের ঠিকানা 
হিসাবে ব্যবহার করে । এই ঠিকানাসহ নান] পত্র ও পত্রিকায় ও নানাস্থানে, 
নানাভাবে বিজ্ঞাপন প্রচার করিয়া ক্রেতাদের দৃষ্টি আকর্ষণ করা হয় এবং TSRS 


* ক্রেতাদের নিকট হইতে সাড়া পাইলে তাহাদের নিকট ‘ক্যাটালগ’ বা৷ পণামূল্যের 


বিবরণী পাঠান এবং অত্যন্ত সযত্র-রচিত পত্রাদির সাহায্যে তাহাদের সহিত 


পত্রালাগ করা হয় ও উহা ধৈর্যের সহিত “ফলো আপ’ বা অহ্থসরণ করিয়া,- 


ক্রেতার নিকট হইতে ফরমাশ আদায় করা হয়। তাহার কারবারের অপর দিক 
হইতেছে মাবধানতার সহিত কারবারের পণ্য স্থির করা ও বাজার হইতে অর্ডার- 
মাফিক Bz) সুলভে সংগ্রহ করা ও ক্রেতার নিকট পাঠানো ।  পণ্যগুলি 
সাধারণত বেশি দামের হইলে বা খুব বড় আকারের হইলে এ জাতীয় কারবারের, 
সুবিধা হয় ন|। SGN মালপত্র পাঠাইবার সময় অতি ayy উহা 
‘প্যাক’ করিবার দিকেও তাহাদের নজর রাখিতে হয়, যেন গন্তব্যস্থলে পৌছিবার 
পূর্বেই উহ! ক্ষতিগ্রস্ত না হয়। সর্বশেষে এই কারবারের নিয়ম এই যে ক্রেতার 
নিকট পণ্যটি ‘Value Payable Post’-« পাঠানো হয় এবং দাম দিয়া ক্রেতা 
উহা! খালাস করিয়া লয়। এইরূপে আগাগোড়াই ডাক মারফত এই জাতীয় 
কারবার চলিয়! থাকে | 
a 


৬..ক্রেতা-সমবায় বিপণি 

Consumer’s Cooperative Stores or Consumer’s Stores 

যাহাতে অপেক্ষাকৃত অল্প দামে দৈনন্দিন প্রয়োজনীয় পণ্য ক্রয় করা৷ যায় এবং 
উহার উৎকর্ষও ( quality ) সঠিক থাকে সে উদ্দেশ্যে গত শতাব্দীতে সমাজের 
অপেক্ষাকৃত দরিদ্র শ্রেণীর ক্রেতাদের মধ্যে নিজেদের বিপণি স্থাপনের 
আন্দোলনের স্থাত্রপাত হয় | 

কোন পাড়া, অঞ্চল, গ্রামের অধিবাসী বা অফিস ও কারখানার কর্মচারিগণ 
পরম্পর মিলিত হইয়| একটি সমবায় সমিতি গঠন করে | সরাসরি উৎপাদকগণের 


T 


Fal 


By Wale বাণিজ্যের ভূমিকা 


নিকট হইতে পণ্য ক্রয় করিয়া নির্দিষ্ট দামে উহার সদশ্যগণের নিকট বিক্রয় করাই 
এই সমিতির উদ্দেশ্য । সদস্যগণের নিকট শেয়ার বিক্রয় করিয়া যে অর্থ সংগৃহীত 
হয় তাহাই এই কারবারের পু'জি। বৎসরান্তে খরচ বাদে যে উদ্বত্ত থাকে 
তাহার কিয়দংশ সঞ্চয় বাবদ কাটিয়া রাখিয়া বাদবাকী অংশ সদশ্যগণের মধ্যে, 
তাহাদের মোট ক্রয়ের অনুপাতে বন্টন করা ZA | 

এই জাতীয় খুচর| পণ্য বিক্রয়ের কারবার .ক্রেতাগণের নিজেদের দ্বারাই 
স্থাপিত হয় এবং তাহার ফলে মধাস্থ কারবারীর সম্পূর্ণ উচ্ছেদ ঘটে। ইংলণ্ড ও. 
সোভিয়েত রাশিয়ায় ইহা বিশেষ সাফল্য লাভ করিয়াছে | 


a অধি-বিপণি বা সংযুক্ত বিপণি 
Supermarket or Combination Stores 


ইদানীং ইয়োরোপ ও মাফিন যুক্তরাষ্ট্রে এক অতি আধুনিক ধরনের বিরাটকায় 
বিপণি প্রচলিত হইয়াছে উহ! অধি-বিপনি বা৷ সংযুক্ত বিপণি নামে পরিচিত 1 
বিপণিগুলির বৈশিষ্ট্য এই যে, উহার প্রধানত শাক, সবজি, তরকারি, মাছ, 
মাংস, ডিম প্রভৃতি খাদ্জাতীয় দ্রব্যই বিক্ৰয় করে | বিপণির অভ্যন্তরে বিভিন্ন 
বিভাগে খোলা আলমারি বা র্যাকে দ্রব্যসানগ্রী সাজান থাকে যেন ক্রেতার। 
ইচ্ছা করিলে নিজেরাই Gay লইতে পারে। দোকানের ভিতর কোন বিক্রয়কর্মী 
(salesman) থাকে না। ক্রেতার। একটি নির্দিষ্ট দরজ! দিয়! প্রবেশ করিয়। 
ড্রব্যসামগ্রীর ভূপের নিকটে গিয়া পছন্দমত সামী বাহির করিয়া লয় এবং 
নিকটে Shae ছোট ছোট INF থাকে তাহাতে বোঝাই aca | এইরূপে 
নানান বিভাগে ঘুরিয়া ঘুরিয়। পণ্যসামগ্রী বাছিয়া লইয়া ট্রলিতে বোঝাই 
করিয়া শেষে বাহিরে যাইবার দরজার নিকটে অবস্থিত ক্যাশিয়ারের নিকটে 
উপস্থিত হয় ও. ওজন ইত্যাদির পর দাম মিটাইয়া৷ দিয়া চলিয়া যায় | 
ক্যাশিয়ার ছাড়াও ক্রেতাদের সাহায্য করিবার জন্ত কিছু সাহায্যকারী কর্ম 
খাকে। ইহাদের সাহায্য গ্রহণ করিলে ক্রেতাগণকে উহাদের পারিশ্রমিক দিতে 
হয়। মাকিন যুক্তরাষ্ট্রের কোন কোন অধি-বিপণিতে ২০০০ হাজার বিভিন্ন 
প্রকারের দ্রব্যগামগ্রী বিক্রয় হইয়া খাকে। ভোগকারীগণের নিকট পণ্য 
বিক্রয়ের ক্রমবর্ধমান ERTS লক্ষ্য করা যাইতেছে | বহ-শাখা-বিপণি ও চেইন 
স্টোরন প্রভৃতি মারফত ইহ] সম্পাদিত হয়। সাধারণত নিত্য ব্যবহার্য 
ভোগপণ্যের ক্ষেত্রেই ইহা সুবিধাজনক | 


ব্যবসায়_ আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় ৪৯ 


পাইকারী কারবার 
Wholesale Trade 

যে সকল কারবারী কাচামালের উৎপাদনকারিগণের নিকট হইতে কীচায়াল 
খরিদ করিয়া পণ্যোত্পাদনকারিগণের ( producers of finished goods ) 
নিকট বিক্রয় করে অথবা পণ্যেৎপাদনকারিগণের নিকট পণ্য খরিদ করিয়| খুচরা 
কারবারিগণের নিকট বিক্রয় করে, সাধারণভাবে তাহাদের পাইকারী কারবারী 
(wholesale trader or wholesaler) ও উক্ত কারবারকে পাইকারী কারবার 
( wholesale trade ) বলে | ইহারা সর্বদাই বৃহৎ পরিমাণে ক্রয়-কিক্রয়ে নিযুক্ত 
খাকে। অর্থাৎ উৎপাদনের গতিপথে পাইকারী কারবারীর| একদিকে কীচা- 
মালের উৎপাদনকারী ও পণ্যোৎ্পাদনকারী এবং অপরদিকে পণ্যোৎপাদনকারী 
ও খুচরা ব্যবসায়ীদের মধ্যে সংযোগসাধনকারী হিসাবে একটি গুরুত্বপূর্ণ স্থান 
অধিকার করিয়া রহিয়াছে | 

পাইকারী কারবারীদের কার্ধাবলীর দরুন পণ্যের উৎপাদনকারী, খুচরা 
ব্যবসায়ী ও সমগ্রসমাজ সকলেই লাভবান হইয়া NTE | 
পাইকারী কারবারের উপযোগিতা 


Utility of wholesale trade or services rendered 
by the wholesalers 


ক. উৎপাদ্নকারীগণের সুবিধা ই ১. পাইকারী কারবারিগণ 
একসঙ্গে অধিক পরিমাণ পণ্য ক্রয় করে বলিয়া, উৎপাদনকারিগণও একসঙ্গে 
অধিক পরিমাণে উৎপাদন করে এবং তাহার ফলে বৃহদীয়তনে উৎপাদনের 
আন্ুঙ্গিক সুবিধাগুলি ভোগ করিতে পারে । ২. পাইকারী কারবারিগণ 
eq একসঙ্গে অধিকপরিমাণে F করে না, গুদামে বৃহৎ্পরিমাথে 
মজুদ ধরিয়াও রাখে । ইহাতে উৎপাদনকারিগণ তৈয়ারী পণ্যের মজুদ 
ভাণ্ডার ধরিয়া রাখিবার জন্য অর্থনিয়োগের প্রয়োজন হইতে রক্ষা 
পায়। ৩. পাইকারী ব্যবসায়িগণ বাজারে পণ্যের চাহিদার গতি-প্রকৃতি ও 
পরিবর্তন সম্বন্ধে ওয়াকিবহাল থাকায় তাহাদের নিকট হইতে ইঙ্গিত পাইয়া 
উত্পাদনকারিগণ তাহাদের উৎপাদন পরিকল্পনায় প্রয়োজনীয় পরিবর্তন সাধন 
করিয়া বাজারের চাহিদার সহিত নিজ উৎপাদনের সামঞ্জস্য বিধান করিতে 
পারে | ৪. সর্বোপরি, বাজার সম্বন্ধে অভিজ্ঞ ও বিক্রয়ে পারদশী হিসাবে 
পাইকারী ব্যবসায়িগণের উপর পণ্য বিক্রয়ের ভার অর্পণ করিয়া উৎপাদনকারি- 
গণ সম্পূর্ণভাবে উৎপাদন কার্ধেই আত্মনিয়োগ করিতে পারে। আধুনিক 


ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ৪ 


৫০ ব্যবসাও বাণিজ্যের ভূমিকা 


উৎপাদন ব্যবস্থায় উৎপাঁদনকারিগণকে সর্বদাই শুধু অধিক পরিমাণে নহে, 
বিক্রয়ের বহু পূর্বেই পণ্য উৎপাদন করিতে হয় । ইহাতে ভবিষ্যতে চাহিদার 
পরিবর্তনের সস্তাবনার দরুন বিক্রয়ের অনিশ্চয়তা থাকে ও উহা হইতে উৎপাদন- 
কারিগণের ঝুকি দেখা দেয় । পাইকারী কারবারিগণ আগাম কিনিয়। বিক্রয় 
সহায়তা করে এবং উৎ্পাদনকারিগণের এ ঝুকি হ্রাস করে | 

খ. খুচর! ব্যবসায়ীদের সুবিধা £ খুচর| কারবারিগণও নানাভাবে 
পাইকারী কারবারিগণ কর্তৃক উপরুত হইয়া থাকে । ১. পাইকারী ব্যবসায়িগণ 
বৃহৎ পরিমাণে পণ্য মজুদ করিয়া রাখে বলিয়! খুচরা কারবারিগণকে অধিক 
অর্থ নিয়োগ করিয়া! নিভেদের হস্তে পণ্য মজুদ করিয়া রাখিতে হয় না। 
২. খুচরা ব্যবসায়িগণের পক্ষে প্রয়োজনীয় স্থানে সুবিধামত পাইকারী 
কারবারিগণ পণ্য মজুদ করে ও উহা হইতে খুচরা কারবারীদের যোগান দেয়। 
৩. দরকার মত সর্বদাই পাইকারী কারবারীর নিকট হইতে পণ্য পাওয়া 
যায় বলিয়া খুচরা কারবারিগণ অপেক্ষাকৃত অল্প মূলধনেই কারবার চালাইতে 
পারে। ৪. পাইকারী কারবারিগণ খুচরা ব্যবসায়ীদের ধারে পণ্য বিক্রয় 
করিয়াও প্রভূত সহায়তা করে ৷ ৫. কারবার সংক্রান্ত নান! মূল্যবান পরামর্শ 
দিয়া কারবারিরা অনেক সময় খুচরা কারবারিদের উপকার করিয়া থাকে। 

গ. সমাজের সামগ্রিক সুবিধা ই সর্বোপরি সমগ্র সমাজের পক্ষেও 
পাইকারী কারবার নানাভাবে উপকার সাধন করিয়া থাকে । ১. পাইকারী কার- 
বারিগণের অবিরাম আগাম ক্রয়ের দরুনই আধুনিক বৃহদায়তনে উৎপাদনকারি: 
প্রতিষ্ঠানগুলি তাহাদের উৎপাদনকার্ অব্যাহত ও অবিচ্ছিন্ন ভাবে চালাইতে 
পারে । উৎপাদনের অবিচ্ছি্নতা ছাড় বৃহদায়তন উৎপাদন সন্তব হইত ay | 
২. ভবিষ্যতে ক্রেতাদের কোন্‌ কোন্‌ সামগ্রী প্রয়োজন হইতে পারে এবং কিকি 
পরিমাণে তাহা প্রয়োজন হইতে পারে, বাজার সম্পর্কে গভীর অভিজ্ঞত| ও 
দূরদৃষ্টির ফলে, পাইকারী কারবারিগণ তাহা সহজেই অনুধাবন করিতে পারে ও, 
সে অন্নযায়ী তাহার! উৎপাদনকারীদিগকে উৎপাদনের নির্দেশ দেয়। 
ফলে একদিকে উৎপাদনকারিগণ বাজারের ভবিষ্যৎ চ 
সমর্থ হয় ও অপর পক্ষে, ক্রেতাসাধারণও 
করিয়া অভাব দুর' করিতে পারে। ৩, উৎপাদনকারিগণের নিকট হইতে 
উৎপাদিত পণ্য সংগ্রহ করিয়া, পাইকারী কারবারিগণ সাধারণ ক্রেতার নিকট 
উহার অবিরাম সরবরাহ সুনিশ্চিত করে এবং অক্রান্তভাবে বাজারের বিস্তৃতি 
সাধনের চেষ্টা করে। এইরূপে পাইকারী কারবার পণ্যের উৎপাদনকারী, খুচরা 


তাহার 
[হিদামত যথাযথ উৎপাদনে 
তাহাদের দরকারমত সামগ্রী ক্রয় 
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কারবারী, সাধারণ খরিদ্দার এবং সমগ্র সমাজ, সকলেরই উপকার সাধন করিয়া 
থাকে। 


পাইকারী ব্যবসায়ের সংগঠন 
Organisation of Wholesale Trade 

একমালিকী, অংশীদারী ও যৌথমূলধনী কারবার ইত্যাদি নানাভাবেই 
পাইকারী ব্যবসায় সংগঠিত করা যায়। তবে ইদানীংকালে যৌথমূলধনী 
ভিত্তিতেই ব্যবসায় সংগঠিত হইবার ঝোঁক লক্ষ্য করা যায়। 

সাধারণত যে কোন পণ্যের পাইকারী কারবার স্থাপনেই অধিক পরিমাণে 
পুঁজির দরকার হয়। তবে পণ্য বিশেষে এই পুজির তারতম্য হইতে পারে | 
যেমন, পানের, বোতামের বা গেজীর পাইকারী কারবার অপেক্ষা চাউল বা 
তৈলের কারবারে অধিক পুঁজি লাগিবে। 

সকল পাইকারী কারবারের পক্ষেই সংশ্লিষ্ট গুদাম ( warehouse ) রাখিতে 
হয়। এই সকল গুদামে যাবতীয় পণ্যদ্রব্য মজুদ থাকে এবং এখানেই বেচা- 
কেনা চলে । এইজন্য আলাদা অফিস বা দোকান বড় একটা খুলিতে হয় না। 
তবে অবস্থা বিশেষে প্রয়োজনান্ুযায়ী শহরের প্রধান প্রধান কেন্দ্রে ছোটখাটো 
অফিসও খোলা যাইতে পারে। গুদামগুলিই ব্যবসায়ের কেন্দ্র হওয়ায় উহার! 
সাধারণত, যোগাযোগ ও যানবাহনের BS স্থানেই স্থাপিত হয়। যেমন 
হাওড়ায় শালিমার অঞ্চলে, এবং কলিকাতায় Wile রোডে বহু কোম্পানীর 
গুদাম অবস্থিত। এই সকল গুদাম হইতেই দ্রব্যাদি বিক্রয় করা ও যোগান 
দেওয়া হয়। 

যে সকল বড় বড় পাইকারী ব্যবসায়ী প্রতিষ্ঠান একাধিক পণ্য ক্রয়-বিক্রয় 
করে, তাহাদের প্রত্যেক পণ্যের জন্য স্বতন্ত্র বিভাগ খোলা হয় এবং উহাদের 
একজন করিয়া ভারপ্রাপ্ত ম্যানেসার থাকে । এই ম্যানেজারগণই নিজ 
বিভাগের পণ্য খরিদ ও বিক্রয় করে । ইহা! ছাড়া প্যাকিং বিভাগ, প্রচার বিভাগ 
ইত্যাদিও থাকিতে পারে । এই সকল বিভিন্ন বিভাগ ও বিভাগীয় ম্যানেজার 
ছাড়া কারবারের কেন্দ্রীয় হিসাবরক্ষক ও তাহার অধীনে হিসাবরক্ষণ বিভাগ 
থাকে। তাহার উপর সমগ্র কারবারের হিসাবপত্র প্রণয়ন ও রক্ষণের ভার 
থাকে। সর্বোপরি মালিক, অংশীদার অথবা, ভারপ্রাপ্ত পরিচালক বা ম্যানেজিং 
ডিরেক্টর কারবারটি পরিচালনা করিয়া থাকেন । 


eR 


পাইকারী কারবারিগণের শ্রেণীবিভাগ 
Classification of Wholesalers 

পাইকারী কারবারিগণের মধ্যে আমরা frare বিভিন্ন শ্রেণীর কারবারী 
দেখিতে পাই £ 

১. একপণ্যের পাইকার (Speciality wholesaler )। ২. সাধারণ 
একাধিক পণ্যের পাইকার ( General wholesaler )। ৩. জাতীয় পাইকার 
( National _ wholesaler )। s. আঞ্চলিক পাইকার ( Regional 
wholesaler ) | ¢, স্থানীয় পাইকার ( Local wholesaler ) | ৬. নগদা 
পাইকার ( Cash and Carry wholesaler ) | 

WRIA শুধুমাত্র এক জাতীয় পণ্যের ব্যবসায়ে নিযুক্ত তাহারাই একপণ্যের 
পাইকার ( Specialised wholesaler ) যেমন চা ব| পাটের পাইকারী 
কারবারী। অপর পক্ষে একাধিক পণ্যের পাইকার ( General wholesaler ) 
বলিলে এমন পাইকারী কারবারীকে বুঝায় যে একাধিক পণ্যের বেচাকেনা করে | 
জাতীয় পাইকারেরা! ( National wholesaler ) সমগ্র দেশের ভিত্তিতে 


বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


(Cash and Carry wholesalers ) নামে আর এক প্রকার পাইকারী 
কারবারী দেখা যায়। তাহার! অল্প লাভে নগদ টাকায় পণ্য বেচাকেনা করিয়া 
থাকে। 


মধ্যস্থ কারবারী 


Business Intermediary 


পাইকারী এবং খুচরা এই ছুই-জাতীয় কারবারী ছাড়াও আর এক 
শ্রেণীর কারবারী আছে ইহারা নিজেরা কারবার করে না। 


করে বা অনেক সময় প্রতিনিধি হিসাবে তাহাদের হইয়া পণ্যাদি 
করিয়া থাকে। ইহারা দালাল, ফড়িয়া, এজেন্ট ইত্যাদি নামে পরিচিত। এককথায় 
ইহাদের মধ্যস্থকারবারী অথবা বাণিজ্যিক প্রতিনিধি ( mercantile agents ) 


ব্যবনায়__আভ্যান্তরীণ ব্যবনায় ৫৩ 


আড়তদার, কমিশন এজেন্ট, ঝুঁকিবাহক পণ্যপ্রাপক ( Del credre agent ), 
নিলামদার ( Auctioneer ), পণ্যপ্রাপক ( Consignee ) ইত্যাদি | 


দালাল 
Broker 

যে ব্যবসায়ী এক পাইকারী বিক্রেতার সহিত অপর পাইকারী ক্রেতার কিংবা 
এক পাইকারী বিক্রেতার সহিত এক oa কারবারীর যোগাযোগ ঘটাইয়া। পণ্য 
ক্রয়-বিক্রয় সাহায্য করে তাহাকেই দালাল বলে। প্রকৃত ক্রেতা ও বিক্রেতার! 
পরস্পরের সহিত সাক্ষাৎ না করিয়া প্রথমে দালালের মারফতই দরদস্তর করে ও 
পরে দর নির্ণয় হইলে সাক্ষাৎ করিয়া ক্রয়-বিক্রয়ের জন্য চুক্তিবদ্ধ হয়। এইরূপে 
ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে সংযোগ স্থাপনের জন্য দালাল যে পারিশ্রমিক পায় 
তাহাকে দালালী ( Brokerage) বলে। aaa উল্লেখযোগ্য যে বিক্রয়ের 
মালপত্র কখনও দালালের হেপাজতে থাকে না বা যায় না। 


ফড়িয়া 
Factor 
পাইকারী ব্যবসায়ী ও পণ্যোৎপাদনকারী বিভিন্ন বাজারে নিজেদের পণ্য 


বিক্রয়ের জন্য প্রতিনিধি নিযুক্ত করিয়া তাহাদের নিকট মালপত্র পাঠাইয়| দেয়। 
এই সকল প্রতিনিধির! নিজেদের হেপাজতে মালপত্র রাখিয়া, নিজ নিজ বিবেচন। 
মত স্ববিধাজনক সময় ও দরে নিজ নামে উহ| নগদ বা ধারে বিক্রয় করে | 
ইহারাই ফড়িয়। (Factor) নামে পরিচিত। নিজেদের কার্ধের দরুন ইহারা 


কমিশন পাইয়া থাকে । 
নিলামদার 


Auctioneer 
পণ্যের মালিকের প্রতিনিধি হিমাবে যে ব্যবসায়ী মালিক কর্তৃক নির্দিষ্ট অথবা 
সর্বোচ্চ দরে পণ্য বিক্রয় করে, তাহাকেই নিলামদার (Auctioneer) বলা হয়। 
ত র শ্রমিক দেওয় 

তাহাকে Rete পণ্যের মূল্যানথ্যায়ী অথবা নির্দিষ্ট পরিমাণে পারি মক দেওয়া 


চি বু ti 
Bile eS ICN Cae Se 
TAAISS সূ Ai 


পণ্য প্রাপক 
Consignee 

দূরবর্তা বাজারসমূহে পণ্য বিক্রয়ের জন্য পাইকারী ব্যবসায়ী ও পণ্যোৎপাদন- 
কারিগণ স্থানীয় ব্যবসায়ীদের মধ্য হইতে প্রতিনিধি নিযুক্ত করিয়া তাহাদের 


৪ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক1 


নিকট পণ্য প্রেরণ করে। ইহারা পণ্যপ্রাপক (Consignee) নামে পরিচিত। 
পণ্যপ্রাপকগণের হেপাজতে মালপত্র থাকে বটে তবে, তাহারা সাধারণত বাকীতে 
বিক্রয় করিতে পারে না এবং পণ্যসামণ্রী প্রেরক ব্যবসায়ীর নামে বিক্রয় কর! হয়, 
প্রাপকের নামে নহে। বিক্রীত পণ্যের উপর নির্দিষ্ট হারে প্রাপকগণ কমিশন 
পাইয়া থাকে। 
ঝু'কি-বাহক পণ্যপ্রাপক 
Del credre agent 

যে সকল পণ্যপ্রাপক বাকীতে বিক্রীত পণ্যের মূল্য আদায়ের দায়িত্ব বহন করে 
তাহারা ঝু'কিবাহক পণ্যপ্রাপক নামে পরিচিত। অর্থ আদায়ের জন্য মামলা- 
মকদ্দমা করিতে হইলে উহার খরচ পণ্যপ্রেরক (Consignor) বহন করিলেও পণ্য- 
প্রাপককে সহায়তা করিতে হয়। অর্থ আদায়ের অতিরিক্ত দায় বহনের জন্ত 
সাধারণ পারিশ্রমিক ছাড়াও পণ্যপ্রাপক অতিরিক্ত কমিশন পাইয়া থাকে । 
ইহাকে ঝু'কি-বহন কমিশন (del credre commission) বলে | 


মধ্যবর্তী ব্যবসায়িগণের সুফল এবং কুফল 


Services and disservices of middlemen 


TAT সাহায্যে বৃহদায়তনে উৎপাদনের ব্যবস্থা বিস্তারলাভ করিবার ফলে 
পণ্যের উৎপাদন কার্য এত জটিল হইয়া উঠিতে থাকে, পণ্যের বাজার দেশ- 
বিদেশে এত বিস্তৃত হইতে থাকে যে কলকারখানার মালিকগণের পক্ষে একই 
সঙ্গে কাচামাল সংগ্রহ, পণ্যেৎপাদন পরিচালনা ও উৎপাদিত পণ্যের Rea 
ব্যবস্থা সংগঠিত করা অসন্তব হইয়৷ উঠে। এই অবস্থায় একদিকে পণ্যের 
কাচামাল উৎপাদনকারী এবং অপরদিকে পণ্যব্যবহারকারী বা ক্রেতাসাধারণের 
সহিত পণ্যোৎপাদনকারীদের যে দূরত্ব সৃষ্টি হয় তাহ! পূরণের ay একদল 
ব্যবসায়ী দেখা দেয়। ইহার! একদিকে কীচামাল উৎপাদনকারী ও পণ্যোৎ্পাদন- 
কারীদের মধ্যে অবস্থান করিয়া কাচামাল উৎপাদনকারীদের নিকট হইতে 
কাচামাল সংগ্রহ করিয়া পণ্যোৎপাদনকারীর নিকট পৌঁছাইয়। দেয়। ইহার! 
সাধারণ কীচামালের পাইকারী ব্যবসায়ী, আড়তদার, মহাজন, গ্রাম্য ব্যবসায়ী, 
ব্যাপারী ইত্যাদি নাষে পরিচিত। আবার আরও এক শ্রেণীর ব্যক্তি এক 
পাইকারী াবসামীর সহিত অপরের বা এক আড়তদাবের সহিত অপর আভা 
অথবা পাইকারী বাবসায়ীর যোগাযোগ সাধন করিয়! থাকে। 
ফড়িয়া ইত্যাদি নামে পরিচিত। 


কি 


ব্যবসায় আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় ac 


অপরদিকে উৎপাদিত পণ্যের (finished goods) বিক্রয়ের ক্ষেত্রেও 
পণ্যোৎপাদনকারী এবং ক্রেতাসাধারণের মধ্যে পাইকারী ব্যবসায়ী, দালাল ও 
খুচর| ব্যবসায়ী নামে পরিচিত কারবারিগণ নিযুক্ত থাকিয়া পণ্যের Rea] 
সংগঠিত করে ও ক্রেতার নিকট চাহিদামত পণ্য পৌঁছাইয়া দেয়। 

কাচামাল ও পণাবিক্রয়ের বাজারের এই কারবারিগণই মধ্যবর্তী ব্যবসায়ী 
( middlemen ) নামে পরিচিত | 

বর্তমান অর্থ নৈতিক ব্যবস্থায় ব্যবসায় ও বাণিজ্যের ক্ষেত্রে নানাবিধ সুফল 
প্রদান করে বলিয়৷ মধ্যবর্তী ব্যবসায়িগণ এত গুরুত্বপূর্ণ স্থান অধিকার করিয়া 
রহিয়াছে যে উহার! অপরিহার্য বলিলেই হয়। 

আধুনিককালের পৃথিবীর বিভিন্ন অংশে অবস্থিত কৃষিজ ও খনিজ কীচা- 
মালের উৎপাদনকারীদের নিকট হইতে নানাবিধ প্রয়োজনীয় কাচামাল 
সংগ্রহপূর্বক পণ্যোৎপাদনকারীদের নিকট Gz যোগান দেওয়ার ay রপ্তানি ও 
আমদানি করা, এবং পরে বৃহদায়তন যন্ত্রশিল্পের দ্বার! প্রস্তুত পণ্যসামগ্রী দেশ- 
বিদেশের বিস্তৃত বাজারে বিক্রয় করার অশেষ গুরুত্বপূর্ণ কার্যটি বিভিন্ন শ্রেণীর 
মধ্যস্থ কারবারাদের দ্বারাই স্থসম্পন্ন হইতেছে। এইরূপে মধ্যস্থ কারবারীরা 
উৎপাদনকারী ও ব্যবহারকারীদিগের মধ্যে মূল্যবান যোগস্থত্ররূপে বিরাজ করে । 
ইহারাই একদিকে সঠিক কাচামালের যোগান সুনিশ্চিত করিয়া উৎপাদন অব্যাহত 
রাখিতেছে এবং অপরদিকে ভোগকারীদের অবিরাম ভোগপ্রবাহ অক্ষুগ্ 
রাখিতেছে। 

শুধু তাহাই নহে, ইহারা কীচামাল ও তৈরী পণ্যের বাজারের অভিজ্ঞ 
বিক্রয়কারী হিসাবে উৎপাদনকারীদিগের উপর হইতে বিক্রয়ের ঝুঁকি অপসারণ 
করিয়া উহাদিগকে উৎপাদনের PA মনোনিবেশ করিতে সাহায্য করিয়াছে। 

বাজারের চাহিদা যোগানের ওঠা-নামা সম্পর্কে বিশেষজ্ঞ হিসাবে ইহারা 
শুধু মূল্যের পরিবর্তনই লক্ষ্য করে না, উহা হ্রাস করিতেও চেষ্টা করে। বাজারে 
সঙ্গত ফট্কা কারবারের মাধ্যমে ইহারা মূল্যের Pere! আনিতে চেষ্টা করিয়া 
থাকে | এই প্রসঙ্গে আর একটি উল্লেখযোগ্য বিষয় এই যে, ইহাদের মারফত 
পণ্য-বিক্রয় হওয়ার জন্য উৎ্পাদনকারীদের আর স্বতন্রভাবে বিক্রয়-কর্মচারী 
নিয়োগ, বিজ্ঞাপনের জন্য ব্যয় ইত্যাদি বিশেষ করিতে হয় না। এইরূপে মধ্যস্থ 
ফারবারিগণ উৎপাদনকারীগণের বিক্রয় খরচ অনেকাংশে SPT করিয়া থাকে। 

অবশেষে, ইহাদের নিকট হইতেই উৎপাদনকারিগণ তাহাদের উৎপাদন 
সম্বন্ধে নানাবিধ পরামর্শ গ্রহণ করিয়া, চাহিদার সহিত উৎপাদনের সামন্স্ত 


৫৬ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিধানের চেষ্টা করিয়া থাকে। ইহারা না থাকিলে ধনতান্ত্রিক প্রতিযোগিতার 
বাজারে রৃহদায়তন উৎপাদন অসম্ভব হইয়| পড়িত। 

কিন্তু উপরোক্ত কারণসমূহের দরুন মধ্যস্থ কারবারের গুরুত্ব সত্বেও ইহার 
বিরুদ্ধে অতি Sts সমালোচনা করা হইয়া থাকে । এই সকল সমালোচনার মব্যে 
দুইটি প্রধান । প্রথমত, সমালোচকগণের মতে, প্রকৃত উৎপাদনকারী ও প্রত, 
ব্যবহারকারী, এই দুই পক্ষের মধ্যে মধ্যন্থ কারবারীর। অবস্থান করায়, পণ্য- 
সামগ্রী যতবার তাহাদের মধাদিয়া চলাচল করে ততবারই তাহাদের মুনাফার 
দরুন পণ্যের দাম প্রতিধাপে বৃদ্ধি পায়। সুতরাং মধ্যস্থ কারবারিগণ পণ্যের 
উতৎপাদকও নহে বা তাহাতে প্রত্যক্ষ সহায়তাও করে না অথচ তাহাদের দরুন 
অনাবশ্যকভাবে মূল্য বৃদ্ধি পায় । 

দ্বিতীয়ত, বাজার. সম্বন্ধে ওয়াকিবহাল হওয়ায়, উৎপাদক ও ব্যবহার- 
কারীদিগের মধ্যবর্তী গুরুত্বপূর্ণ স্থানের অধিকারী হিসাবে তাহারা অনেক সময়েই 
নিজেদের অবস্থার সুযোগ গ্রহণ করিয়। অসঙ্গত ফট্টকা কারবারে অংশ গ্রহণ 
করে» গোপনে পণ্যমজুত করে ও সরবরাহ নিয়ন্ত্রণের দ্বারা কুত্রিম-অভাব সৃষ্টি 
করিয়া, পণ্যের দর অত্যধিক বাড়াইয়। অসাধু উপায়ে অতিরিক্ত মুনাফা অর্জনের 
চেষ্টা করে । 

কিন্তু উভয়দিক বিবেচনা করিয়া, আমর! এই সিদ্ধান্তে উপনীত হইব, যে. 
মধ্যস্থ কারবারীরা বর্তমান অর্থ নৈতিক ব্যবস্থার একটি অপরিহার্য অঙ্ক এবং 
যতদিন পর্যন্ত বর্তমান ধনতাপ্তরিক অর্থ নৈতিক ব্যবস্থার অস্তিত্ব থাকিবে ততদিন, 
পর্যন্ত ইহারাও বজায় থাকিবে | 


POSSIBLE QUESTIONS 
1. What is Home Trade ? 


2, What do you mean by wholesale Ttade ? 


What are the functions: 
of a wholesale Trader ? 


[H. S. 1960] 
3. Distinguish between wholesale trade and retail trade, Give rea- 
sons, why each exists, 

4. What are the chief methods by which m 
their finished products ? 

5. What is a Departmental Store ? Wh 
disadvantages ? 


6. Distinguish between a Departmental Store anda M 


anufacturers dispose of 


at are its advantages and 

[H. Ss. 1960] 

ultiple shop, 

7. “Multiple shop system serves consumer's ieee ee o 

8. What are Multiple shops and Chain stores ? How would yo 
distinguish between the two ? 


= 


পণোর ক্রয়-বিক্রয় ee 


9. Explain the services and dis-services rendered by the middlemen. 


10. Write notes on :— 
(a) One Price shop. 
(b) Mail order business. 
(c) Hire Purchase system. 
(d) Factor. 
(e) Commission Agent. 
(f) Retail Co-operative Store, 


ষষ্ঠ পরিচ্ছেদ 
পণ্যেৱ ক্ৰয়-বিক্ৰয় 


BUYING AND SELLING 


ক্রয়-বিক্রয় কাহাকে বলে? 

পৃথিবীতে এমনদিন ছিল যখন মানুষ তাহার নিজের প্রয়োজনেই খাদ্যদ্রব্য 
প্রভৃতি নানা দ্রব্য নিজে উৎপাদন বা সংগ্রহ করিত। তাহার পর মানুষের 
অভাববোধ যত বাড়িতে লাগিল ততই নিজের পরিশ্রমে নিজপ্রয়োজনীয় 
যাবতীয় সামগ্রী প্রপ্তুত কর! কঠিন হইয়া পড়িল । তখন হইতে যে ব্যক্তি যে দ্রব্য 
উৎপাদনে অধিক দক্ষ সে শুধু সেই দ্রব্য উৎপাদনের ভার গ্রহণ করিল। তখন 
নিজ দ্রব্যের বিনিময়ে অপরের দ্রব্য সংগ্রহ করিয়া অভাব-দূর করিতে হইত। 
এই ব্যবস্থার নাম বার্টার বা সরাসরি পণ্যবিনিময় | ইহার পর লোকমংখ্যা 
বৃদ্ধি ও মানুষের অভাব আরও বৃদ্ধির দরুন সরাসরি বিনিময় কার্য দ্বারা সকল 
অভাব উপযুক্ত পরিমাণে তৃপ্ত করা সম্ভব হইল না। LTT টাকাকড়ি বা অর্থের 
প্রচলন হইল ও উহার সহিত দ্রব্যসামণ্রীর বিনিময়ের ব্যবস্থা হইল | অর্থের 
বিনিময়ে দ্রব্যসামগ্রী সংগ্রহ করাকে ক্রয় ও প্রদান করাকে বিক্রয় বলে | 


ক্রয়-বিক্রয়ের গুরুত্ব 
Importance of buying and selling 

ক্রয় এবং বিক্রয় এই ছুই প্রকার কার্য লইয়া বাণিজ্য-জগৎ গঠিত। আমরা 
যে মমাজে বাস করি তথায় প্রধানত বিক্রয়ের উদ্দেশ্য লইয়াই কৃষকেরা 
ফসল উৎপাদন করিতেছে । তাহাদের নিকট হইতে নানারূপ কীচামাল, IN, 


av ajaa ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পাট, তুলা, ইক্ষু, তৈলবীজ প্রভৃতি ক্রয় করিয়া কলকারখানার মালিকের] যন্ত্র 
শিল্প ain বিবিধ দ্রব্যাদি প্রস্তুত করিতেছে, পাইকারী ব্যবসায়িগণ কৃষকগণের ও 
কলকারখানার মালিকগণের নিকট হইতে সেই সকল দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করিতেছে 
খুচর! ব্যবসায়িগণের নিকট বিক্রয়ের ao রপ্তানিকারিগণ আমদানি কারি- 
গণের নিকট বিক্রয়ের জন্য পণ্যদ্রব্যসমূহ ক্রয় করিতেছে । সাধারণ খরিদ্দার- 
গণের নিকট বিক্রয়ের জন্য খুচর] ব্যবসায়িগণ পাইকারী ব্যবসাগ়িগণের নিকট 
হইতে বিবিধ দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করিতেছে। লক্ষ্য করিলে দেখা যাইবে কৃষকের 
ঘরের ফসল ও কলকারখানার দ্রব্যাদি বারংবার ক্রয়-বিক্রয়ের মধ্য দিয়াই শেষ 
পর্যন্ত সাধারণ মানুষের নিকট গিয়া! পৌছিতেছে ও অবশেষে তাহার অভাবপূরণ 
করিতেছে। সুতরাং বর্তমান সমাজে ক্রয়-বিক্রয় কার্যাবলী মানুষের অভাব- 
পূরণের জন্য একটি অত্যন্ত প্রয়োজনীয় Afa] | 

কারবারী বা ব্যবসায়িগণের এবং উৎপাদনকারী প্রতিষ্ঠানগুলির দিক হইতে, 
ক্রয় এবং বিক্রয়, এই ছুই কার্ধের গুরুত্ব অল্প নহে। নানাবিধ পণ্যদ্রব্য 
উৎপাদনকারী যন্তরশিল্প প্রতিষ্ঠানগুলিকে উৎপাদনের sy নানাপ্রকারের 
প্রয়োজনীয় কাচামাল ও আন্যঙ্গিক দ্রব্যাদি ক্রয় করিতে হয় ; তেমন পাইকারী 
ও খুচর। ব্যবসায়িগণকেও বিক্রয়ের নিমিত্ত দ্রব্যাদি ক্রয় করিতে হয় । afal- 
জনক শর্তে ও যথাসম্ভব অল্পমূল্যে উপযুক্ত শ্রেণীর যথাযথ পরিমাণ কাঁচামাল ও 
পণ্যদ্রব্যাদি ক্ৰয় করিতে al পারিলে কারখানার মালিকগণের পণ্যউৎপাদন 
খরচ বৃদ্ধি পায় । পাইকারি ও খুচর| ব্যবসায়িগণের যথে মুনাফার সস্তাবন। 
থাকে না। বিশেষত খুচরা কারবারে সুবিধাদরে ক্রয়ের উপরই মুনাফ। নির্ভর 
করে। তথায় বিক্রয় অপেক্ষ। ক্রয়ের গুরুত্বই অধিক। সুতরাং শিল্পে ও 
বাণিজ্যে সাফল্য অর্জন করিতে হইলে সুবিধাজনক শর্তে ও কম দরে ক্রয়ের 
দক্ষতা থাকা আবশ্যক | 

ক্রয়ের দক্ষতার মত বিক্রয়ের দক্ষতা ও কারবারের সাফল্যের জন্য কম 


প্রয়োজনীয় নহে। শিল্পীয় অথবা বাণিজ্যিক, যে কোন কারবারেই মুনাফার 
পরিমাণ নির্ভর করে দুইটি বিয়ের উপর ॥ যথা, ১. কত কমদরে ক্রয় করা 
WES ৯ কত বেশি দরে বিক্রয় করা যায়। কিন্ত প্রতিযোগিতার বাজারে 
মূল্য ৰা দর বেশি চাহিলে, ক্রেতারা অন্তত্র চলিয়া যাইবে। সুতরাং 
দরে বিক্রয় করিলে সর্বাধিক মুনাফা হইতে পারে এবং ক্রেতারাও aR a 
সঙ্গত বলিয়া গ্রহণ করিতে পারে, বাজারের সকল অবস্থা বিবেচনা Bie 
শিক্ষণ দর চাহিতে হয়। অর্থাৎ এককথায়, এরূপভাবে বিক্রয় লা 


Y 


পণোর ক্রয়-বিক্রয় ta 


করিতে হয় ষেন ক্রেতাগণ আকৃষ্ট এবং কারবারের যথেষ্ট মুনাফাও হয় । অতএব 
সথদক্ষরূপে বিক্রয় কার্ধপরিচালনা কারবারের সাফল্যের অন্যতম ভিত্তি | 


ক্রেতা ও বিক্রেতাগণের শ্রেণীভেদ 
Classification of buyers and sellers 
যাহারা দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করিতে ইচ্ছুক বা ক্রয় করে তাহারা ক্রেতা খরিদ্দার 
এবং যাহারা দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয় করিতে চায় বা করে তাহারা বিক্রেতা নামে 
পরিচিত | 
পণ্য অনুসারে, ক্রয়-বিক্রয়ের পরিমাণ অনুযায়ী প্রভৃতি নানা দিক হইতে 
বিচার করিয়| ক্রেতা ও বিক্রেতাগণকে বিভিন্নভাবে শ্রেণীবিভক্ত করা যায়। তবে, 
মোটামুটি ভাবে, সহজ আলোচনার জন্য আমরা ক্রেতা ও বিক্রতাগণের 
নিয়লিখিত শ্রেণীবিভাগ করিতে পারি । যখা__ 


ক. ক্রেতাগণের শ্রেণীবিভাগ 
১, উৎপাদনকারী ক্রেতা ( Producer buyer )__ইহারা। নানাবিধ দ্রব্য- 


সামগ্রী উৎপাদন করিবার জন্য বিভিন্ন প্রকার কৃষিজাত, বনভূমিজাত, খনিজ 
দ্রব্য কাচামাল হিসাবে এবং নানাপ্রকার যন্ত্রপাতি, কলকব্জাও একস অধিক 
পরিমাণে ক্রয় করে। 

২. পাইকারী ক্রেতা ( Wholesale buyer )_- ইহারা যাবতীয় দ্রব্য- 
সামগ্রী পাইকারী অথবা খুচরা বিক্রয়ের জন্য পাইকারীভাবে, অর্থাৎ একসজে 


অধিক পরিমাণে ক্রয় করে। 
৩. খুচরা ক্রেতা ( Retail buyer )_ইহার| অল্প অল্প পরিমাণে দ্রব্যাদি 


ক্রয় করিয়া থাকে । সাধারণ ভোগকারিগণ, অর্থাৎ দেশের সাধারণ মানুষ এই 


ATS | 
৪. ভোগকারী ক্রেতা (Consumer Buyer) — faa] ভোগ বা! ব্যবহার 


করিবার জন্য যাহারা দ্রব্যসামত্রী Sa করে তাহারাই ভোগকারী ক্রেতা। 
q. বিক্রেতাগণের শ্রেণীবিভাগ 

১, উৎপাদনকারী বিক্রেতা ( Producer seller )_ ইহারা নিজেদের 
উৎপাদিত সামগ্রী Ges করিয়া থাকে ॥ ফসলকিক্রয়কারী কুষক, খনিমালিক, 
কলকারখানার মালিকগণ প্রভাতি এই Tage) ইহারা OTF HE 
বা অল্প, উভয় পরিমাণেই বিক্রয় করিতে পারে। তবে সাধারণত অধিক 
পরিমাণেই বিক্রয় করিয়া থাকে। 


es ব্যবনা ও বাণজার ভূমিকা 


2. পাইকারী বিক্রেতা ( Wholesaler )_-ইহারা একসঙ্গে অধিক 
পরিমাণে দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয় কৰে | 

৩. খুচরা] বিক্রেতা! ( Retailer )--সাধারণ ভোগকারিগণের নিকট অল্প 
অল্প পরিমাণে বিক্রয় করাই ইহাদের কার্য | 
ত্রয়-বিক্রয়ের বিষয়বস্তু 
Subject matter of buying and Selling 

জমি, দালান, ধান, পাট, যন্ত্রপাতি কলকবজা, কাপড়, পোশাক, গাড়ি, 
বিদ্যুৎশক্তি, মানবের শ্রমশক্তি ইত্যাদি সকলই ক্রয়-বিক্রয় হইয়া থাকে | ইহারাই 
করয়-বিক্রয়ের বিষয়বস্ত । কিন্তু বর্তমান অধ্যায়ে আমরা শুধুমাত্র বাণিজ্যিক 
কাজ কারবারে সাধারণত যাহার ক্রয়-বিক্রয় চলে, সেই AFA বস্তুর আলোচন 
করিব। ব্যবসায়-বাণিজ্যে ক্রেতা ও বিক্রেতাগণের ala) যে সকল বস্তুর 
ক্রয়-বিক্রয় চলে উহাদের এক কথায় ATEI বা ‘Goods’ বলে। এই 
শকল MEY এমন বস্তু যাহা একস্থান হইতে অন্স্থানে স্থানান্তর করা 
যায় এবং যাহার স্বতন্ত্র অস্তিত্ব আছে। অর্থাৎ ধান, পাট, কাপড়, পোশাক, 
কলকবজা, যন্ত্রপাতি, গাড়ি ইত্যাদি এই প্রকার দ্রব্যসামগ্রীর দৃষ্টান্ত । মানুষের 
শ্রম, শক্তি, যাহার yea অস্তিত্ব নাই, অথবা জমি ব| দালান প্রভৃতি, যাহা এক 
স্থান হইতে AIG সরানো যায় না, তাহা এই শ্রেণীর মধ্যে পড়ে না। 

অতএব সাধারণ ব্যবসায়-বাণিজ্যে ক্রয়-বিক্রয়ের fares বলিতে নান! 
শ্রেণীর হস্তান্তরযোগ্য দ্রব্যমামগ্রী বুঝায় । এবং ভারতের দ্রব্যামগ্রী বিক্রয়ের 
আইনে ( Sale of Goods Act, 1930 ) ‘goods’ কথাটির ata) এই জাতীয় 
বস্তুকেই নির্দেশ করা হইয়াছে । আমাদের দেশে ব্যবসায়-বাণিজ্যে যাবতীয় 
HIMES ক্রয়-বিক্রয় এই আইনটির দ্বারা নিয়ন্ত্রিত হয়। 

area উপযুক্ত এই সকল দ্রব্যসামগ্রী ছুই প্রকার ঃ ১, বর্তমান 
TIIA ও ২. Sy দ্রবাসামগ্রী। আমরা প্রয়োজনমত দ্রব্যসামগ্রী 
নিকটবর্তী দোকান হইতে কিনিয়া থাকি । অর্থাৎ বিক্রেতার নিকট যে দ্রব্যটি 
মজুদ রহিয়াছে, তাহারই ক্রয়-বিক্রয় হইয়া থাকে। এইগুলি বর্তমানদ্রব্য 
( existing goods) | কিন্তু মজুদ দ্রব্য যেঘন বিক্রয় হয় তেমনি যে দ্রব্য 
বিক্রেতার নিকট তখন fe মজুদ নাই বা যাহার উৎপাদনই ঘটে নাই 
উহারও ক্রয়-বিক্রয় হইতে পারে। ব্যবসায়.জগতে এইরূপ দ্রব্যের ক্রয়-বিক্তয়কে 
‘আগাম’ ক্রয়-বিক্রয় ( forward buying and selling) বলে। এই সকল 
ক্ষেত্রে বিক্রেতা দ্রব্যটি সংগ্রহের পূর্বেই উহ! ভবিষ্যতে একটি নির্দিষ্ট সময়ে 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ৬১ 


বিক্রয় করিতে সন্মত হয়। এবং এ সময়ের মধ্যে উৎপাদন বা! ক্রয়ের 
দ্বার! সে দ্রব্যটি হস্তগত করে ; পরে নিদিষ্ট সময়ে উহা ক্রেতার নিকট অর্পণ 
করে। উৎপাদিত বা সংগৃহীত হইবার পূর্বেই এরূপ যে দ্রব্য Rea বিক্রেতা 
সম্মত হয় উহাকে ‘ভবিষ্যৎ দ্ৰব্য’ ( future goods) বলে। অবশ্য ভারতীয় 
wana বিক্রয়ের আইন এই প্রকার ‘ভবিষ্যৎ দ্রব্যের” বিক্রয়কে, বিক্রয়কার্ধ 
বলিয়া স্বীকার করে না। কারণ বিক্রেতার নিকট যে দ্রব্যের অস্তিত্ব নাই, 
সে তাহা আইনত বিক্রয় করিতে পারে না। আইনমতে এসকল ক্ষেত্রে 
বিক্রেতা শুধু ভবিষ্যতে দ্রব্যটি বিক্রয় করিতে সন্মত হইয়াছে বুঝায় | 
ক্রয়-বিক্রয়ের পদ্ধতি 

Methods of buying and selling 

সাধারণত face তিন প্রকার পদ্ধতিতে ক্রয়-বিক্রয় চলিয়া থাকে 2 

১. দ্রব্য পরিদর্শন দ্বার! ক্রয়-বিক্রয় (buying & selling by inspection) £ 
আমরা যখন খুচরা দোকান হইতে খাতা, পেন্সিল, জামা-কাপড় বা বাজার হইতে 
মাছ তরকারি ইত্যাদি ক্রয় করি, তখন বিক্রেতা আমাদের যে সকল দ্রব্য দেখায় 
তাহ! হইতে পছন্দমত বাছিয়া লইয়া ক্রয় করিয়া থাকি । সকল খুচরা ক্রয়-বিক্রয়েই 
এইরূপে দ্রব্যটি পরিদর্শনের aa ক্রেতারা বিক্রেতার নিকট হইতে ক্রয় করিয়া 
থাকে | কিন্তু পাইকারী কারবারে এরূপভাবে প্রত্যেকটি দ্রব্য পরিদর্শন করিয়া 
ক্রয় করা সম্ভব নহে। 

২, দ্রব্যের নমুনার সাহায্যে ক্রয়-বিক্রয় (buying and selling by 
samples) £ পাইকারি ক্রয়বিক্রয়েয় ক্ষেত্রে সময় ও পরিশ্রম বাচাইবার জন্য দ্রব্যের 
নমুনার সাহায্যে বিক্রয়ের ব্যবস্থা প্রচলিত আছে | এসকল ক্ষেত্রে বিক্রেতা ক্রেতার 
নিকট দ্রব্যের কতকগুলি নমুনা পাঠায় । উহা হইতে ক্রেতা যে নমুনাটি পছন্দ 
করে, সেই শ্রেণীর দ্রব্য তাহার নিকট বিক্রেতা বিক্রয় করিয়া থাকে । এক্ষেত্রে 
যে ব্য বিক্রয় করা হইল তাহা যেন নযুনামাফিক হয় সে দিকে বিক্রেতাকে 
সতর্ক দৃষ্টি রাখিতে হয়। কারণ, নয়ুনার সহিত সরবরাহ করা ACIS মিল না 
হইলে CHS) উহা ফেরত দিতে পারে | 

৩, দ্রব্যের বিবরণ (মান এবং বর্গ ) উল্লেখ পূর্বক বিক্রয় (buying and 
selling by description ) 2 যে সকল দেশে কতকগুলি সুনির্দিষ্ট ও সুপ্রতিষ্ঠিত 
মান অন্থ্যায়ী দ্রব্যসামণ্রী উৎপাদিত হয় এবং উক্ত মান অনুযায়ী উহাদের বগাঁ- 
করণ হইয়া থাকে, তথায় উহাদের বর্গ (grade) উল্লেখ দ্বারাই ক্রেতা ও বিক্রেতাগণ 
ক্রয়-বিক্রয়কার্য সম্পাদন করিতে পারে। এক্ষেত্রে ক্রেতা মে qe দ্রব্য ক্রয় 


SR aaa ও বাণিজোর ভূমিকা 


করিতে চাহিয়াছে, ঠিক সেই বর্গভুক্ত দ্রব্যই যাহাতে সরবরাহ করা হয় সে জন্য 
বিক্রেতাকে সতর্কতা অবলম্বন করিতে হয়। এই প্রকার পদ্ধতিতে অতি 
সহজেই বর্গ (grade) উল্লেখ দ্বারা অতি ws ক্ৰয়-বিক্ৰয় পরিচালিত হয়। এমন 
কি নমুনা প্রদর্শন ও ক্রেতার পছন্দের জন্য বিলম্ব করিতেও হয় না। এই কারণে 
্রয়-বিক্রয়ের উন্নতি ও প্রসারের oy উৎপাদনের মান নির্ধারণ ও উৎপাদিত 
সামগ্রীর বগাঁকিরণ অত্যন্ত প্রয়োজনীয় | সাধারণত কৃষিজাত বা. খনিজ 
দ্রব্যের ক্ষেত্রে ইহা প্রযোজ্য | 

৪. পণ্যচিহ এবং ছাপ-এর ARIA ক্রয়-বিক্রয় ( buying and selling 
by trade mark or brand ) 2 শিল্পজাত ড্রব্যাদিতে সাধারণত উৎপাদন- 
কারীর পরিচয়স্বরূপ এবং বিশেষ শ্রেণীর পণ্য বুঝাইবার জন্য বিশেষ চিহ্ন এবং 
ছাপ দেওয়া হয়। ইহাই ট্রেডমার্ক eae নামে পরিচিত। ইহাতে সুবিধা 
এই যে ক্রেতা শুধু বিশেষ fg ও হাপ-এর উল্লেখ করিলেই, সে কোন্‌ পণ্য 
TI চাহিতেছে তাহা! বিক্রেতা! বুঝিতে পারে ও সেইমতাদ্রব্য সরবরাহ করিতে 
পারে। প্রত্যেক বিক্রেতা ব| উৎপাদকের নিজস্ব ATF ছাপ ও পণ্যচিহ্ন থাকায় 
ক্রেতা বা বিক্রেতার বুঝিতে কোন অস্থবিধ| হয় না। 

এই সকল পণ্যচিহ্ন ও ছাপ অবশ্য পণ্যচিহ্ন ও ছাপের আইন অনুসারে 
(Trade Mark Act ) cafe করিয়া লইতে হয়। ইহাতে নকল হইতে 
আত্মরক্ষা কর! যায়। 
ক্ৰয়-বিক্ৰয় প্রণালী 
Procedure of buying and selling 

কারবারীজগতে দ্রব্যামগ্রীর ক্রয়-বিক্রয়ের জন্য ক্রেতা ও বিক্রেতাকে যে পথে 
অগ্রসর হইতে হয় তাহাই ক্রয়-বিক্রয় প্রণালী। ক্রয়-বিক্রয় প্রণালীকে চারিটি 
ধাপে বা পর্যায়ে বিভক্ত করা চলে। যথা, 

> অনুসন্ধান ( Enquiry ) | 

২* মূল্য জ্ঞাপন ( Quotation ) 

৩. ফরমাশ ( Order ) 

8. সরবরাহ ( Delivery ) 
প্রথমধাপ ৪ অনুসন্ধান 
Enquiry 

ক. অনুসন্ধানপত্ৰ (Letter of enquiry) 2 অন্থসন্ধান ala) wy. 
বিক্রয়ের স্থচন| ঘটে। প্রয়োজনীয় দ্রব্য ক্রয়ের 33 স্বভাবতই ভাবী-ক্রেতা 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় oe 


বিক্রেতার নিকট অস্থসন্ধান করিয়া থাকেন । বিক্রেতার নিকট পণ্যের অনুসন্ধান, 
প্রধানত পত্রের আকারে অথবা টেলিফোনে বা সরাসরি মৌখিক ভাবে কিংবা 
প্রতিনিধি মারফত আসিতে পারে । যে পত্রের দ্বারা, ভাবী ক্রেতা উহাতে 
উল্লিখিত দ্রব্যমামগ্রী বিক্রেতা সরবরাহ করিতে পারিবেন কিনা, পারিলে, কি দর 
চাহিবেন, তাহা অনুসন্ধান করেন, তাহাকেই কারবারী জগতে অনুসন্ধান পত্র 
(letter of enquiry) XAI তবে যে ভাবেই অনুসন্ধান MIF না কেন, 
তাহাতে যে দুইটি প্রধান জিজ্ঞাস্য থাকে, তাহা এই যে,_ 

১. বিক্রেতা উল্লিখিত নিদিষ্ট পণ্যদ্রব্য সরবরাহ করিতে পারিবেন কিনা £ 
এবং ২. সরবরাহ করিতে পারিলে, কত দরে পারিবেন? অবশ্য এই দুইটি 
প্রধান জ্ঞাতব্য বিষয়ের সহিত ভাবী ক্রেতা, সরবরাহের বাবস্থা ও সময়, মূল্য 
প্রদানের পদ্ধতি ও শর্তাদি প্রভৃতি আহ্ুবক্ষিক বিষয় সম্বন্ধেও জানিতে চাহিয়া 
থাকেন | তবে, ক্রেতার দিক হইতে বিবেচনা করিলে, অনুসন্ধান পত্রে, বাঞ্ছিত 
দ্রব্যটির বর্গ, ছাপ, শ্রেণী বা গুণাগুণ, প্রয়োজনীয় পরিমাণের উল্লেখ ও 
সরবরাহের সময়, সরবরাহের ব্যবস্থা, পরিবহণ ব্যবস্থা এবং পরিবহণের ব্যয় 
বিক্রেতা বহন করিবেন কিনা, এ সকল সম্বন্ধে অনুসন্ধান করা উচিত। এখানে 
আরেকটি বিষয় উল্লেখনীয় যে, অন্ুসন্ধানকারী কোন নির্দিষ্ট বর্গ বা ছাপযুক্ত 
অথবা সাধারণ ভাবে কোন এক জাতীয় পণ্য, উভয় সম্পর্কেই অনুসন্ধান করিতে 
পারেন। শেষোক্ত ক্ষেত্রে, বিক্রেতার নিকট হইতে সাধারণ দর-তালিকা 
(price list) সংগ্রহ করা এবং মূল্য প্রদানের কোন্‌ ব্যবস্থা অবলম্বন করা 
যাইতে পারে তাহা জানাই অন্ুসন্ধানকারীর উদ্দেশ্য থাকে । কারবারে এইরূপ 
অনুসন্ধান আসিলে, বিক্রয়ের সম্তাবনা ee হয়। অনুসন্ধান আমন্ত্রণ করা ও 
অনুসন্ধানকারীকে নূতন ক্রেতায় পরিণত করিবার উপর কারবারের সাফল্য 


নির্ভর করে। 


অনুসন্ধান আহ্বানের বিভিন্ন উপায় 
Means of inviting enquiry 

বিক্রেতাগণ যে সকল উপায়ে ভাবী ক্রেতাগণের নিকট হইতে অনুসন্ধান 
আহ্বান PRA থাকে তাহা সংক্ষেপে নীচে বিবৃত হইল | 

১, ভ্রাম্যমাণ প্রতিনিধি বা কর্মচারিগণের (Travelling agents) দ্বারা 
বিভিন্ন স্থানে অবস্থিত পুরাতন ক্রেতা ও নূতন সম্ভাব্য খরিদ্দারগণের নিকট 
হইতে বিক্রেতা তাহার পণ্য সম্বন্ধে অনুসন্ধান সংগ্রহ করিয়া থাকে। 


N > 


ve gaa ও বাণিজোর ভূমিকা 


পাঠাইতে পারে। কিংবা, পত্রের আকারেও ইহা প্রেরণ করা যায়। যে 
সকল ক্ষেত্রে মূল্য-তালিকা, সচিত্র মূল্য-তালিকা অথবা চল্তি বাজার মূল্য-তালিকা 
ইত্যাদি কিছুই ক্রেতা সংগ্রহ করিতে পারে না, তথায় সে বিক্রেতাকে নির্দিষ্ট 
দ্রব্যাদির মূল্য জানাইবার অস্থরোধ করিয়া থাকে । এবং উহার উত্তরে বিক্রেতা 
তাহার নিকট “মূল্য জ্ঞাপন’ পাঠাইয়| থাকে | 


ঘ. আনুমানিক ব্যয়ের হিসাব 

Estimate 

ইঞ্জিনিয়ারিং বা গৃহাদি নির্মাণ শিল্প (Building Industry) etefers 
বিবিধ সাজসরঞ্জাম বা গৃহাদি নির্মাণে ইচ্ছুক কোন ব্যক্তি বা: প্রতিষ্ঠান 
আকাঙ্ক্ষিত দ্রব্যটির কি পরিমাণ ব্যয় পড়িবে তাহা অনুসন্ধান করিলে, প্রস্তভ- 
কারক উক্ত কার্ধের ব্যয়ের যে আনুমানিক হিসাব পেশ করে তাহাই 
আনুমানিক ব্যয়ের হিসাব বা Estimate নামে পরিচিত | 


উড. পাকাদর 
Firm offer 


অনেক সময় কারবারীক্রেতা ও বিক্রেতাগণের মধ্যে বারংবার পত্রাল!পের 
পর, বিক্রেতা অবশেষে দ্রব্যটির শেষ বা চূড়ান্ত দর জানায়। ইহাই পাকাদর 
নামে পরিচিত । অবশ্য ভাবী ক্রেতা ইহাতে সম্মত না হওয়া পর্যন্ত এই দরের 
আইনগত কোন বিশেষ তাৎপর্য নাই। নামে 'পাকাদর, হইলেও এই প্রকার 
দর, মূল্য-তালিক| বা অগ্ঠান্ত যাধারণ বিজ্ঞাপিত দরের মতই | 


চ. দর বা মূল্য ঘো বণ? 

Tender 

অনেক সময় কোন কার্ধ সম্পাদনের জন্য উহার প্রয়োজনীয় দ্রব্য সরবরাহ- 
কারীগণ কি মূল্যে এ দ্রব্যাদি সরবরাহ করিতে পারিবেন অথবা কত ব্যয়ে 
উক্ত কার্য সম্পাদনে সক্ষম হইবেন তাহার লিখিত ঘোষণা! আহ্বান করা হয়। 
ইহাই ঘোষিত মূল্য বা মূল্য ঘোষণা (tender) যেমন কোন স্কুল বাড়ি 
নির্মাণের জন্য বাস্তনির্মাণকারী ঠিকাদারগণের নিকট হইতে উহার নির্মাণ 
ব্যয়ের ঘোষিত মূল্য, কিংবা কোন হাসপাতালে প্রতিদিন মাছ, মাংস, তরকারি 
ও চাউল ইত্যাদি সরবরাহের দর আহ্বান করা হইয়া থাকে। 


এই সকল 


পণোর ক্রয়-বিক্রয় ৬৭ 


বিষয়ের ব্যবসায়ী বা ঠিকাদারগণের মধ্যে যাহার দর সর্বনিয্ন হয়, তাহাকেই 
এ কার্যে নিয়োগ করা হয়। এই দর ঘোষণার পূর্বে, আগ্ৰহান্বিত ব্যক্তিগণকে 
কার্ধের বিশদ e AAAA বিবরণ (Specifications) জানান হয় এবং উহার 
পূর্বে কিংবা দর পেশ করিবার সময় তাহাদের নিকট হইতে একটি নির্দিষ্ট 
পরিমাণ অর্থ জমা লওয়া হয়। সাধারণত বাস্তনির্াণ শিল্পে এবং যে সকল 
স্থলে বেশ কিছুকাল ধরিয়া অধিক পরিমাণে কোন দ্রব্যসামগ্রীর সরবরাহ 
প্রয়োজন, সে সকল ক্ষেত্রে এই পদ্ধতি অবলম্বন কর! হয়। 


তৃতীয় ধাপ e ফরমাশ 
Order 

অন্থসদ্ধনের জবাব আসিয়া পৌঁছাইলে ক্রেতাকে উহা ANRA, 
সতর্কতার সহিত বিবেচনা করিতে হয়। সাধারণত, একসঙ্গে অনেকগুলি 
বিক্রেতার নিকট অনুসন্ধান পত্র পাঠান হয়। তখন এ সকল জবাব অর্থাৎ 
মূল্য-তালিকা, সচিত্ৰ মূল্য-তালিকা,চলতি বাজার মূল্য-তালিকা এবং মূল্য জ্ঞাপনপত্র 
(quotation) প্রভৃতির তুলনামূলক বিচার দ্বারা কোন্টি ক্রেতার পক্ষে সর্বাপেক্ষা 
সুবিধাজনক তাহা স্থির করিতে হয় এবং তদন্থযায়ী ফরমাশ দিতে হয়। 

মূল্য-তালিকা, মূল্যজ্ঞাপন পত্রাি (quotations) প্রভৃতিতে সাধারণত যে 
সকল বিষয় লিপিবদ্ধ থাকে এবং যাহা ক্রেতার দিক হইতে খুবই গুরুত্বপূর্ণ; তাহা 
নিয়ে আলোচিত হইল-_ 

ক. পণ্াদ্রব্য সংক্রান্ত গুরুত্বপূর্ণ বিবয়াদি। খ. দ্রব্যের সরবরাহ । গ. মূল্য 
প্রদান ব্যবস্থা | 


ক. পণ্যদ্রব্য সংক্রান্ত বিষয়াদি 

Goods 

১. পরিমাপের একক (Unit of measurement) £ পাইকারী ক্রয়-বিক্রয় 
বিভিন্ন দ্রব্যসামগ্রীর ক্ষেত্রে বিভিন্ন প্রকার পরিমাপ বা পরিমাপের একক 
প্রচলিত আছে। যেমন পাউরুটির কারখানা হইতে যখন পাউরুটির দোকানদার- 
গণকে রুটি বিক্রয় করা হয় তখন ১ ডজন রুটি বলিতে ১৩টি রুটি ধরা হয় | 
২৪ তা’ কাগজে এক দিস্তা এবং ২০ RE কাগজে এক রিম হয়। সে হিসাবে 
১ রিম কাগজে ৪৮০ তা” কাগজ থাকা উচিত। কিন্তু ১ রিম কাগজে ৫০০ তা’ 


৬৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


কাগজ থাকে। ইতিপূর্বে আমাদের দেশে যখন মণ, সের, ছটাক, তোলা 
প্রভৃতি ওজনের একক ছিল, তখন কোথাও ৬০ তোলায়, কোথাও ৮০ 
তোলায় এবং কোথাও বা ১০৫ তোলায় ১ সের ধরা হইত। আমাদের দেশে 
পূর্বে অনেক দ্রব্য কুড়ি হিসাবে বিক্রয় হইত। এখনও গ্রামাঞ্চলে ইহার প্রচলন 
আছে। ২০টিতে এক কুড়ি হয়। কিন্তু কুড়ি হিসাবে পাইকারী ক্রয়-বিক্রয়ে 
৩২টিতে এক কুড়ি ধরা হয়। স্বতরাং কোন্‌ দ্রব্য কি মাপের ভিত্তিতে বিক্রয় হয় 
তাহা সর্বদা খেয়াল রাখিতে হইবে। নতুবা কারবারে লাভের পরিবর্তে 
লোকসান ঘটিবে। 


2. নীট ওজন (Net weight): aaa সময় উহার নীট ওজন 
জানিতে হইলে মোট ওজন (gross weight) হইতে কড়তা বা Tare বাদ দিতে 
হয়। মোট ওজন হইতে দ্রব্যের মোড়ক, পাত্র, আধার বা আবরণীর (packing) 
ওজন বাদ দিলে নীট ওজন জানা যায়। যেমন, চাউল, ডাইল প্রভৃতি 
বস্তায় এবং তৈল টিনের পাত্রে বিক্রয় হয়। এক্ষেত্রে নীট ওজনের হিসাব জানা 
দরকার | কারণ, তাহা না হইলে হয়ত যে পরিমাণ দ্রব্য ক্রয় করা হইল তাহার 
তুলনায় বেশি দাম প্রদত্ত হইতে পারে। কোথাও way পৃথক পৃথক ভাবে 
প্রত্যেক বস্তা বা টিনের ওজন দ্রব্যসমেত উহার মোট ওজন হইতে বাদ দেওয়া 
হয়। আবার কোথাও আধার বা পান্রসমেত যে পরিমাণ অর্থাৎ মোট ওজনের 
জিনিস কেন হইয়াছে তাহা হইতে আধার বা পাত্রের গড় ওজন হিসাবে উহাদের 
মোট ওজন বাদ দিয়া নীট ওজনের হিসাব করা হয়। কাঁচামাল, তরিতরকারি 
প্রভৃতির ব্যবসায়ে মোট ওজন হইতে বস্তার জন্য কড়তা ছাড়াও আরও 
খানিকটা ওজন ছাড় দেওয়া হয়। ইহাকে ঢল্তা (draft) বলে। কাঁচামাল বা 
তরিতরকারি প্রভৃতি শুকাইয়া যায় আবার লবণ বা চিনি গলিয়া গিয়া পড়িয়া 
যাইতে পারে বলিয়া পাইকারী ব্যবসায়ীদের লোকসান হইতে রক্ষার জন্য এরূপ 
ছাড় বাদ দেওয়া হয়। সকল ক্ষেত্রে টল্তার পরিমাণ একরূপ নহে। 

কড়তা ও ঢল্তার আসল গুরুত্ব এই যে, যে সকল পাইকারী ব্যবসায়ে 
এইগুলি প্রচলিত, তথায় নীট ওজনকেই ক্রীত দ্রব্যের পরিমাণ মনে করা! 
উচিত নহে। আসলে তাহা অপেক্ষা কেনাজিনিসের ওজন বেশিই থাকে | 
এবং কড়তা ও ঢলতা বাবদ ছাড়বাদের জন্য যে অতিরিক্ত পরিমাণ দ্রব্য 
পাওয়া যায় তাহা যে সর্বদা শুধা প্রভৃতির জন্য বিনষ্ট হয় তেমন নহে। অর্থাৎ 
এদিকে যত্ব লইলে ক্রেতার মুনাফা বৃদ্ধিও ঘটিবে। 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ৬৯ 


৩. ক্রয়ের পরিমাণ 

Quantity 

কি পরিমাণে দ্রব্যদামগ্রী we করা হইবে এবং উহার জন্ত অর্ডার বা 
ফরমাশ দিতে হইবে তাহা ব্যবসায়ীকে বিচক্ষণতার সহিত স্থির করিতে হইবে | 

সাধারণত অধিক পরিমাণে দ্রব্য ক্রয় করিলে অপেক্ষাকৃত কম দর পড়ে। 
যেমন ১ আউল KAN কালির দাম ॥০ I ৫০ নঃ পঃ; ২ আউল-এর দাম 
uvo কিন্তু ৪ আউন্স কালির দোয়াত ১॥০ মাত্র। ১ ডজন পেঙ্সিলের 
দাম ২২ কিন্তু ১ cam পেন্সিলের দাম ১৮২ অর্থাৎ ডজন প্রতি ১০ টাকা 
পড়ে। সুতরাং অধিক পরিমাণে ক্রয় করাই স্থবিধাজনক। কিন্তু ইহার 
অপর free ভাবিবার আছে। সস্তা পড়ে বলিয়া অধিক ক্রয় করিলে উহাতে 
অতিরিক্ত অর্থ আবদ্ধ থাকিবে । এ দ্রব্যগুলি বিক্রয় করিয়া bia] ফেরত 
পাইতে বেশি সময় লাগিবে। এ সময়ে এ পরিমাণ টাকা ব্যাঙ্কে রাখিলে 
সুদ পাওয়া যাইত কিন্তু দ্রব্যের মধ্যে উহা খাটাইবার ফলে এ সুদ পাওয়া যাইবে 
all সুতরাং অধিক পরিমাণে কিনিবার দরুন দরের সুবিধার ফলে যে 
টাকা বাচিল তাহা হইতে যে অতিরিক্ত অর্থ খাটান হইল তাহার উপর 
agains সুদ বাদ দিয়া, প্রকৃত সুবিধা Sob) হইল তাহা হিসাব করিতে হয় i 
ইহ] ছাড়া অধিক পরিমাণে ক্রয়ের জন্য অনেক স্থান জুড়িয়া এ দ্রব্যগুলি রক্ষিত 
হইবে। সুতরাং দোকান বা গুদাম ভাড়ার Fob] অংশ এ দ্রব্যকে বহন 
করিতে হইল তাহাও হিসাব করিতে হইবে | তবেই এইরূপ অধিক পরিমাণ 
ক্রয়ের প্রকৃত সুবিধ| বুঝা যাইবে | 

ইহা ছাড়! আরও বিবেচ্য বিষয় আছে । অধিক পরিমাণে দ্রব্য সুবিধাজনক 
দরে ক্রয় করা হইয়াছে বলিয়া কম মুনাফায় অপেক্ষাকৃত অঙ্গ দরে এগুলি 
বিক্রয় করিলে বিক্রয়ের পরিমাণ বাড়িতে পারে । তাহাতে অল্প সময়ের মধ্যেই 
নিয়োজিত অর্থ ফিরিয়। পাওয়া যাইতে পারে এবং কারবারের মোট মুনাফার 
পরিমাণও বাড়িতে পারে । ইহার সম্ভাবনা ব্যবসায়ীকে চিন্তা করিতে 
হইবে। 

তাহা ছাড়া আবার বেশি পরিমাণে কিনিলে আকস্মিক মূল্য হ্রাস হইলে 
লোকসানের যেমন সম্ভাবনা আছে তেমনি মূল্যবৃদ্ধিজনিত লাভের সম্ভাবনাও 
থাকে। অবশ্য অনেক পণ্যের চাহিদা অত্যন্ত দ্রুত পরিবতিত হয়। যেমন 


as ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পোশাক, গহনা ইত্যাদি। এ সকল ক্ষেত্রে অধিক পরিমাণে একজাতীয় দ্রব্য 
ক্রয় বা নির্মাণ করা উচিত নহে। 

যে পরিমাণ দ্রব্য সরবরাহের জন্য ফরমাশ ( order) দেওয়া হইয়াছে, 
বিক্রেতা যদি তদপেক্ষা কম পরিমাণে দ্রব্য পাঠায় তবে দ্রব্যসামগ্রী বিক্রয়ের 
আইনমতে (Sale of Goods Act ) ক্রেতা তাহা প্রত্যাখ্যান করিতে পারে 
অথবা গ্রহণ করিতে পারে । এবং গ্রহণ করিলে সে অগ্পাতে মূল্য দিতে 
হইবে | 

যদি বিক্রেতা ফরমাশ অপেক্ষা অধিক পরিমাণে দ্রব্য পাঠাইয়| থাকে, তবে 
ক্রেতা সবটাই অথবা ফরমাশের অতিরিক্ত অংশ প্রত্যাখ্যান করিতে পারে | 
কিন্তু যদি সে সবটাই গ্রহণ করে তবে তাহার আন্পপাতিক মূল্য দিতে হইবে | 

যদি দেখা যায় যে, Rees যে দ্রব্য পাঠাইয়াছে তাহার মধ্যে ফরমাশ 
অনুযায়ী দ্রব্য ছাড়াও অন্ত প্রকার দ্রব্য রহিয়াছে, তবে ক্রেতা শুধু ফরমাশকৃত 
দ্রব্যাদি গ্রহণ করিয়! অন্তগুলি প্রত্যাখ্যান করিতে পারে অথবা সমগ্র WAS 
গ্রহণ করিতে অস্বীকার করিতে পারে | 
৪. গুণাগুণ 

Quality 


পাইকারী ক্রয়-বিক্রয়ে সকল দ্রব্েরই গুণাগুণ অন্নযায়ী শ্রেণীবিভাগ করা 
হয়। যন্্শিল্পজাত দ্রব্যে ইহা খুবই প্রচলিত। এবং প্রত্যক শ্রেণীর পরিচায়ক 
হিসাবে বিশেষ বিশেষ চিহ্ন, মার্কা বা ছাপ দেওয়া হয় । উহা পণ্যচিহ্‌ ( Trade 
Mark ) বা ছাপ ( Brand ) নামে পরিচিত। অনেক স্থলে নমুনা ব্যবহারও 
করা হয় এবং উহাদের পৃথক পৃথক নম্বর থাকে। - অনেক পণ্যের ক্ষেত্রে 
VRBI শ্রেণীবিভাগ থাকে। ফরমাশ দেওয়ার সময় যে দ্রবাটি চাওয়া হয় 
উহার বিশেষ পণ্যচিহ্ন ছাপ, নমুনার নম্বর বা শ্রেণীর উল্লেখ করিতে হয় 
এবং প্রেরিত পণ্যের সহিত Sa মিলাইয়া দেখিতে হয়। ই 


হাতে তারতম্য 
হইলে ক্রেত৷ সর্বদাই প্রেরিত পণ্য গ্রহণে অস্বীকৃতি জানাইতে পা 


TA I 
৫. GAGs 
Packing 


পরিবহণকালে প্রেরিত পণ্য বারবার ওঠাইবার এবং নামাইবার gy যাহাতে 
কোনরূপ ক্ষতিগ্রস্ত না হয় সেজন ব্য অনুযায়ী উহাকে বিশেষরূপে 


recy 


Tel 2. 


atya ক্রয়-বিক্রয় s 


মোড়কে অর্থাৎ চটে ব। কাপড়ে বা কাগজে মোড়ক বা বস্তা বাধাই বা কাঠের 
বাক্সে বোঝাই করিয়া পাঠাইতে হয় ॥ ইহার জন্য অতিরিক্ত ব্যয় পড়িতে পারে | 
ক্রেতা বা! বিক্রেতার মধ্যে কে উহ! বহন করিবে তাহ! পূর্বেই জম্পষ্টরূপে স্থির 
হওয়া আবশ্যক। 

খ. পণ্য দ্রব্যের সরবরাহ সংক্রান্ত বিষয়াদি 

Delivery of Goods 

‘দ্ৰব্য সরবরাহ সম্পর্কে প্রধান বিবেচ্য বিষয় চারিটি ৷ যথা, দ্রব্য সরবরাহের 
সময়, পরিবহণ, ব্যয় ও সরবরাহের নানাবিধ ব্যবস্থা | 
১. সময় ' 

Time 

অনুসন্ধানের উত্তরে মৃল্যজ্ঞাপনের সহিত কখন দ্রব্য সরবরাহ করিতে 
পারিবে বিক্রেতা তাহা জানাইয়া দেয়। দ্রব্য সরবরাহের সময় তিন প্রকার 
এবং ইহা জানাইবার জন্য তিনটি বাক্য ব্যবহার করা হয় । যথা__ 

ক. অবিলম্বে সরবরাহ বা Ready Delivery: ইহা দ্বারা দ্রব্যগুলি 
বিক্রেতার নিকট মজুদ আছে এবং অবিলম্বে বিক্রেতা উহা সরবরাহ করিতে 
সক্ষম বুঝায় ৷) 

হাঃ (ws সরবরাহ বা Prompt Delivery £ ইহা দ্বারা বিক্রেতা অল্প 
কয়েকদিনের মধ্যেই দ্রব্যগুলি সরবরাহ করিতে সক্ষম বুঝায় 1) 

y T. (ভবিষ্যতে সরবরাহ বা Forward Delivery £ ইহ্‌! দ্বারা ভবিষ্যতে 
একটি নির্দিষ্ট তারিখে বা সময়ের পরে বিক্রেতা দ্রব্যগুলি সরবরাহে সক্ষম বুঝায় |) 
ইহাতে fone পরিমাণ অনিশ্চয়ত। ও ঝুঁকি থাকে। (সাধারণত কৃষিজাত কীচা- 
মাল, যথা-_পাট, তুলা প্রভৃতির ক্ষেত্রে এরূপ ভবিষ্যৎ সরবরাহের ভিত্তিতে 
বর্তমানে ক্রয়-বিক্রয় দেখ। যায়।) যেমন, আজ বাজারে পাটের দর মণকরা 
২৫২টাক|। একজন চটকল মালিক আজ হইতে তিন মাস পরে পাট কিনিবার 
জন্য আজই একজন পাট বিক্রেতার সহিত চুক্তি করিলেন । আঙিকার দরে 
অর্থাৎ মণকর। ২৫২টাকায় পাট বেচাকেনা হইবে ঠিক হইল। পাটের বিক্রেতা 
তিনমাস পরে বাজার হইতে পাট কিনিয়া উহা সরবরাহ করিবেন। তখন 
বাজার দর যদি কমিয়া ২০২টাকা হর তবে বিক্রেতার মণকরা ৫১ লাভ হইবে 
ও ক্রেতার সেই পরিমাণ ক্ষতি হইবে। কিন্তু বাজার দর সেই সময় যদি বাড়িয়া 
৩০২টাকা হয় তবে বিক্রেতার মণকরা ৫২টাকা লোকসান হইবে এবং ক্রেতার 


কু 


নই বাবনা ও বাণিজোর ভূমিকা 


মপকরা ৫২টাকা লাভ হইবে। এই প্রকার ভবিষ্যতে সরবরাহ করিবার চুক্তিতে 


ক্রেতা বা বিক্রেতার মধ্যে একপক্ষের ক্ষতি হইয়া থাকে। ইহাই এক্ষেত্রের ঝুঁকি 05 


(যাহাই হউক, কোন্‌ সময়ে দ্রব্যটি সরবরাহ করিতে হইবে, তাহা ক্রয়- 
বিক্রয়ের চুক্কিপত্রে বা অন্তত ফ্রমাশ-পত্রে পরিকাররূপে উল্লেখ করা প্রয়োজন | 
এবং সময়মত সরবরাহ করা না হইলে বিক্রেতা আইনত উহা ফেরত দিতে পারে 1) 
২. পরিবহুণের উপার 

Mode of Carriage 

(কোন্‌ জাতীয় পরিবহণের দ্বার! রব্যগুলি ক্রেতার নিকট প্রেরিত হইবে, 

তাহ। অর একটি গুরুত্বপূর্ণ Ray | 
CRITE, মোটরউাক, ঠেলাগাড়ি ও গরুরগাড়ি ₹লপথে, পণ্যবাহী গ্রীমার, 
গাধাবোট ও নৌকা জলগখে পরিবহণের প্রধান উপায়। 


কখন কোন্‌ 
প্রকার পরিবহণের ব্যবস্থা গ্রহণ করিতে হইবে তাহা নির্ভর করে নানাবিষয়ের 
উপর। যথা. 


T দূরত্ব। খ. ভ্রতি (5 )।  গু._ পরিবহণব্যয় অর্থাৎ মাশুল_। 
দূর 5 ( Speed 1. পরিবহণব্যয় অর্থাৎ । 


TAG আয়তনের তুলনায় উহার মূল্য। ৬. একসঙ্গে কতটা পরিমাণ দ্রব্য 
প্রেরণ করা যায়।) 


ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে দূরত্ব খুব বেশি হইলে স্থলপথে রেলগাড়ি ও 
FU জাহাজ বা স্থীমারযোগে পণ্য প্রেরণ করাই প্রশস্ত। 


মোটর উ্রাকযোগে পণ্য প্রেরণের বায় অধিক। মাদ্রাজ বা কেরল হইতে 


ARa নারিকেল ছোবড়া ও তৈল আনিতে হইলে রেল বা জাহাজপথে 


তাহা অবিলম্বে প্রয়োজন হয় তবে জাহাজের 
কারণ উহার ভ্রুতি অধিক। কিন্তু যদি, 


কারণ তুলনায় 


তবে, জাহাজযোগে আনাই শ্রেয়। কারণ 
r উজ n> 
ইহারা এমন জাতীয় দ্রব্য যাহার আয়তনের তুলনায় LUSH) জাহাজ মাশুল 
কম এবং জাহাজে একসঙ্গে অনেক পরিমাণে নারিকেল ছোবড়া ও তৈল 
আনা সম্ভব। 
অনেক স্থলে রেলে 


k: v তাহাতে 
সরি জলপথে পরিবহণের ব্যবস্থা থাকিলে গ্ীমার- 


এজন্য আসামের চা-বাগান হইতে গ্টীমারযোগে 
চা আনা হয়। ই 


* 


পণ্োর ক্রয়-বিক্রয় oS 


দূরত্ব অপেক্ষাকৃত অল্প হইলে, মোটর ট্রাক বা রেলগাড়ি ব্যবহার করা যায়। 
রেল ও মোটর ট্রাকের মধ্যে মোটর ট্রাক অধিক দ্রুত পণ্য পৌঁছাইতে পারে। 
উহাতে রেলের মত ওয়াগনের অভাবজনিত বাধা নাই কিংবা পণ্য রেলস্টেশনে 
পৌঁছান ও আবার গন্তব্যন্থলে আপিলে পুনরায় খোঁজ-খবর লইয়া আনিবার 
ব্যবস্থা করা ও তজ্জনিত: সময় নষ্ট ও ঝামেলা পোহাইতে হয় না। দ্রব্যের 
পরিমাণও যদি অপেক্ষাকৃত অল্প হয় তবে রেলগাড়ি অপেক্ষ। ট্রাকেই সুবিধা 
বেশি... 

আবার যে সকল দ্রব্যের মূলা খুবই কম এবং যাহা ভঙ্গুর যেমন মাটির হাড়ি- 
কুড়ি ইত্যাদি, তাহা ট্রাকের পরিবর্তে, নদীপথ থাকিলে নৌকাযোগে বা 
তাহার অভাবে গরুর গাড়িতেই আনয়ন কর] স্ববিধাজনক। কারণ ইহাদের 
মাশুল খুবই অল্প। ফলে ক্রেতাগণের পোষায়। 

শহরের মধ্যে একস্থান হইতে অন্ত স্থানে দ্রব্যাদি আনয়নের জগত ট্রাক, 
ঠেলাগাড়ি ES গরু বা মহিব-চালিত গাড়ি ব্যবহৃত হয়। দ্রব্যের পরিমাণ 
অল্প হইলে গরুরগাড়ি বা ঠেলাগাড়ি অধিক সুবিধাজনক | 

এখন পর্যন্ত বিমানপথে পণ্য পরিবহণের ব্যবস্থা বিস্তারলাভ করে নাই.। 
ইহার প্রধান কারণ, ইহাতে ভাড়া অত্যধিক এবং সর্বত্র বিমান অবতরণের 
সুবিধা নাই | তবে ইহার জ্ুতি সর্বাধিক বলিয়া জরুরী ক্ষেত্রে, যে সকল দ্রব্যের 
মূল্য অত্যন্ত বেশি কিন্তু আয়তন বা ওজন কম এবং যে সকল স্থলে নানা 
কারণে রেলপথ বা সড়কপথে কিংবা নদীপথে যাতায়াতের AR বর্তমান, 
তথায় বিমান পরিবহণ ব্যবহৃত হয়। যেমন পশ্চিমবঙ্গ ও আসাম হইতে 
ত্রিপুরায় পণ্য প্রেরণ করিবার জন্য বিমানের উপর নির্ভর করিতে হয়। 


৩. পরিবহণ ব্যয় 
নর rates | 
(কতা যে মূলা জ্ঞাপন করিয়াছে তাহাতে পণ্যের দরের মধ্যে পরিবহণ বায় ] 
বা মাশুল AVES হইয়াছে কিনা, ইহা একটি খুবই গুরুত্বপূর্ণ প্রশ্ন । সাধারণত | 
ইহ ধরিয়া লওয়া হয় যে, দ্রব্যগুলি বিক্রেতার দোকান বা গুদাম হইতে ক্রেতা: 7 
সংগ্রহ করিবে এবং পরিবহণের যাবতীয় ব্যয় ক্রেতাই বহন করিবে। কিন্তু: 
ক্রেতার দিক হইতে, পরিবহণ ব্যয়ের সমন্তটাই কিংবা অন্তত উহার অংশবিশেষ ৷ 


যদি বিক্রেতা বহন করে তবে সুবিধা হয়। এই দুইটি সম্পূর্ণ বিপরীত ব্যবস্থাই 
লী 


2i ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


যেমন প্রচলিত আছে, তেমনি উহাদের মাঝামাঝি আরও অনেক প্রকার ব্যবস্থা 
থাকিতে পারে ।) নীচে এগুলি সংক্ষেপে আলোচিত হইল £ 

Loco : বিজ্ঞাপিত মূল্যের সহিত এই শব্দটি লিখিত বা! মুদ্রিত 
থাকিলে, ক্রেতাকে শুধু বিক্রেতার দোকান বা গুদাম হইতে নিজস্থান পর্যন্ত 
যাবতীয় মাশুলই বহন করিতে হইবে তাহাই নহে, উপরস্ত মোড়কের বা গাঁটরি 
বাধাইয়ের (packing) খরচও ক্রেতাকে বহন করিতে হইবে বুঝায়। 

ও Ex. Warehouse or Ex. Godown: দামের সহিত এই শব্দ গুলি 
থাকিলে, বিক্রেতার গুদাম হইতে দ্রব্যটি ক্রেতাকে সংগ্রহ করিতে ও তথা হইতে 
নিজস্থান পর্যন্ত লইয়া যাইবার যাবতীয় ব্যয় বহন করিতে হইবে বুঝায় | 

wf. F.O.R. ( Free on Rail) £ ইহা দ্বারা বিক্রেতা রেলগাড়িতে 
দ্রব্য বোঝাই করিয়া দিবে এবং ক্রেতাকে রেল মাশুল ও রেল স্টেশন হইতে, 
নিজ স্থানে উহা! আনয়নের অন্যান্য খরচ বহন করিতে হইবে বুঝায়। 

অর FAS. ( Free alongside ship): ইহাতে বিক্রেতা দ্রব্যগুলি 
বন্দরে জাহাজের পার্শ্বে পৌঁছাইয়া দিবে এবং তাহার পর জাহাজে বোঝাই 
হইতে আর্ত করিয়া জাহাজ মাশুল ও AII যাবতীয় খরচ ক্রেতাকে বহন 
করিতে হইবে বুঝায় | 

~% F.O.B. (Free on Board): ইহ! দ্বার] বিক্রেতা জাহাজে 
পণ্য বোঝাই পর্যন্ত সকল ব্যয় বহন করিবে এবং জাহাজ মাশুল ও পরবর্তী 
সকল ব্যয় ক্রেতা বহন করিবে বুঝায় | 

২৮:02 & F. (Cost and Freight): ইহাতে বিক্রেতা ক্রেতার 
শহর বা নিকটবর্তী বন্দরে পণ্য পৌঁছান পর্যন্ত সকল ব্যয় বহন করিবে বুঝায় 

~z. C.I.F. ( Cost, Insurance and Freight ): ইহ দ্বার 
বিক্রেতা মাশুল ছাড়াও বীমার খরচ বহন করিবে বুঝায় | 

জ. Carriage Forward £ ইহাতে ক্রেতাকে মাশুল বহন করিতে 
হইবে বুঝায় | 

4. Carriage Paid 2 বিক্রেতা পরিবহণ খরচ বহন করিবে__ইহা 
বুঝাইবার জন্য এই কথাগুলি ব্যবহৃত হয়। ; 

\. Franco Domicile: ঘোষিত দরের সহিত এই কথাগুলি 
থাকিলে ক্রেতার গুদাম পর্যন্ত পণ্য পৌঁছাইবার যাবতীয় ব্যয়, এমনকি যে স্থলে 


আমদানি শুক দিতে হইবে, তথায় এ শক AE বিক্রেতা বহন করিবে বায়) 


2 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ৭৫ 
৪. নানাবিধ ব্যবস্থা 

Other measures 

(আধুনিককালে বড় বড় পাইকারী বিক্রেতা এবং উৎপাদনকারী বিক্রেতাগণ 
বড বড় শহরে ক্রেতার গৃহে বা নির্দিষ্ট স্থানে, নিজ ব্যয়ে দ্রব্সামগরী পৌঁছাইয়া 
দিবার ব্যবস্থা করিয়া থাকে । ক্রেতাগণ শুধু বিক্রেতার দোকানে গিয়া নির্দিষ্ট 
পণ্য পছন্দ করিয়া এবং মূল্য প্রদান করিয়া আসে 1 পরে সময়মত তাহাদের গৃহে 
পণ্যটি আসিরা পৌছায় | পাউরুটির কারখানা, ওষধ ও মনিহারী দ্রব্য উৎপাদন- 
কারিগণ ও ছুগ্ধ-বিক্রয়কারী প্রতিষ্ঠানগুলি প্রতিদিন খুচরা দোকানীদের নিকট 
খরিদ্ধারগণের গৃহে গৃহে পণ্য পৌঁছাইয়া থাকে। বিক্রেতা কর্তৃক খরিদ্দারগণের 
গৃহে পণ্য পৌঁছাইবার -এইরূপ ব্যবস্থাকে Home-Delivery Service, বা 
গৃহে পৌছাইবার ব্যবস্থ' নামে পরিচিত। ইহাতে ক্রেতাদের খুবই সুবিধা হয় 

বলিয়া এই জাতীয়ংদ্রব্য জনপ্রিয় হয় ও বিক্রয় বাড়ে | 

কলিকাতা ও অন্যান্য প্রধান প্রধান শহরে রেল কর্তৃপক্ষ কর্তৃক উপরোক্ত 
ব্যবস্থার অনুরূপ কার্য কিছুদিন হইল প্রচলিত হইয়াছে । কারবারিগণের 
সুবিধার জন্ত রেলকর্তৃপক্ষ পণ্য প্রেরকগণের গুদাম হইতে যে সকল দ্রব্য 
রেলযোগে AVS পাঠান হইবে তাহা 'নিজেদের ট্রাকযোগে সংগ্রহ ,কবিয়া 
রেলস্টেশনে লইয়া যায় ও GT হইতে বেলযোগে প্রাপকের নিকট পাঠাইয়। দেয়।) 


গা. মুল্য প্রদান ব্যবস্াদি 

Systems of Payment 

ফরমাশ পাঠাইবার সময় মূল্য প্রদান মম্পর্কে যে তিনটি বিষয় ক্রেতাকে 
বিবেচনা করিতে হয়, তাহা হইল,_ ১. ডিসকাউন্ট (Discount) 31 310) ; 
রীতা] প্রদানের সময় (Time of payment); এবং, ৩. মূল্য প্রদান 


১. ডিসফাউণ্ট বা বাট 


Discount } 
arna ব্যবসায়ে od Resa নিকট হইতে জব্যের মূল্য 
হইতে কতকাংশ ছাড় বাদ পায়। ইহা বাট| নামে পরিচিত । ইহাতে 
তাহাদের জ্রয়-মূল্য কম গড়ে। যে সকল ব্যবসায়ে উৎপাদনকারী কর্তৃক faf | 
দরে খরিদ্দারের নিকট পণ্য বিক্রয় করা হইয়া থাকে তথায় এই বাট্টাই | 
মুনাফার একমাত্র উৎস। 689 ইহা খুবই গুরুত্বপূর্ণ । 
ri t 


ay ব্যবসা ও বাণিকোর ভূমিকা 


বাট ছুই প্রকারের | ব্যবসায়িক বাট! (Trade discount) ও নগদ-বাট্রা 
(Cash discount) | 


ক. ব্যবসায়িক বাটা. 
Trade Discount 
অনেক দ্রব্যদামগ্রী বিক্রয়ের ক্ষেত্রে মূল্য-তালিকা (Pricelist) অথব। 
সচিত্র মূল্য-তালিকা (Catalogue) ব্যবহৃত হয় | অধিকাংশ স্থলেই ইহাতে 
সাধারণ ক্রেতার নিকট যে খুচরা দরে পণাদ্রব্যগুলি বিক্রয় করা হইবে 
তাহার উল্লেখ থাকে । এ সকল ক্ষেত্রে সাধারণ ক্রেতাগণকে মূল্য-তালিক। 
দেখাইয়া তালিকায় প্রদণিত মূল্য লওয়া হয়। যেমন Sfer ফ্যানের মূলা- 
তালিকায় একটি টেবিল ফ্যানের হয়তো মূল্য দেখান হইয়াছে ১০০২ টাকা | 
ইহাতে যে কোন সাধারণ খরিদ্দার উহা কিনিলে এ ১০০২ টার! মূল্য দিতে হইবে 
বুঝায়। তাহা হইলে খুচর! বিক্রেতার লাভ কি ভাবে হইবে £ এক্ষেত্রে মনে 
রাখিতে হইবে যে, মূল্য-তালিকায় উদ্ধত খুচরা মূল্য সাধারণ ক্রেতার জন্য ; খুচরা 
৷ ব্যবসায়ীর জন্য নহে। [রি ব্যবসায়ী বা উৎপাদনকারীর নিকট হইতে যে 
দরে খুচরা ব্যবসায়ী Seis কিনিবে তাহা মূল্য-তালিকায় উদ্ধৃত মূল্য অপেক্ষা 
কম। ধুচরাব্যবসায়ীর নিজের ক্রয়ের দর এবং মৃল্য-তালিকায় উদ্ধত, খুচরা 
বিক্ৰয়দরের পার্থক্যই তাহার লাভ । এই দুইটি দরের পার্থক্যকেই ব্যবসায়িক 
বাটা বলে। ইহা তালিকায় উদ্ধৃত মূল্যের শতাংশ হিসাবে নির্ধারিত হয় | 
যেমন, ফ্যানের মূল্য-তালিকায় টেবিল ফ্যানের ব্যবসায়িক বাট্টা যদি ১০ শতাংশ 
বলিয়া উল্লেখ করা হয়, তবে, ফ্যানটির উল্লিখিত খুচরা দর ১০০ টাকা হইলে, 
উহার ব্যবসায়িক বারা হইল,__ 


৫৫৮৫-১০-১০ টা. 
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এখন যদি, কোম্পানী উৎপাদন খরচ বৃদ্ধির দরুন ব্যবসায়িক বাট! কমাইয়া 
৫ শতাংশ করে, তবে, এবার ব্যবসায়ীটি পাইবে 
তে a টাকা । 
এস্থলে উল্লেখনীয় যে, ক্রয়ের পরিমাণ অনুযায়ী, ব্যবসায়িক বাট্রার হারের 
gaga করা হয়। | 
সকল মূল্য-তালিকায়, যে ব্যবদায়িক বাট্টার উল্লেখ থাকিবে এমন নহে। 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ৭৭ 


সে সকল ক্ষেত্রে তালিকায় উদ্ধৃত মূল্যকে নীট দূর (net price) বলে। এরূপ 
TS ব্যবসায়ী ক্রেতা তাহার স্থবিধামত মূল্যে খরিদ্দারগণের নিকট এ সকল ' 
দ্রব্য বিক্রয় করিয়া থাকে। 


খ. নগদ বাটা 


Cash discount 


অনেক সময় পাইকারী ক্রেতাদের As মূল্য পরিশোধে উৎসাহিত করিবার 
জন্য উৎপাদনকারী বিক্রেতা পাইকারী বিক্রেতাগণকে ব্যবসায়িক ক বাটা ছাড়াও ছাড়াও 


নগদ মূল্য প্রদান করিলে মূল্যের আরও কতকাংশ ছাড়বাদ দেয়। ইহাই নগদ 


বাটা। এরপক্ষেত্রে উদ্ধত মূল্য হইতে ব্যবসায়িক ae) বাদে যাহা অবশিষ্ট 


থাকে অর্থাৎ ক্রেতার 'দেয় মূল্যের উপর নগদ বাটা হিসাব করিতে হয় এবং ইহা 
বাদে যাহা অবশিষ্ট থাকে তাহাই ক্রেতার দেয় নগদ মূল্য। যেমন, একটি 
রেডিওর মূল্য ৫০০২ টাকা। ইহাতে ব্যবসায়িক বাট্টা ১৫ শতাংশ ও নগদ 


বাটা ২২ শতাংশ । সুতরাং এক্ষেত্রে নগদ মূল্যের হিসাব নিয়রূপ_ 


তালিকাভুক্ত TA ...  ৫০০*০০ টাকা 
বাদ ১৫% ব্যবসায়িক TG] 1৫০ » 
পাইকারী দর *:১ রা 
বাদ নগদ বাট ২২%--- ১০৬৩ » 
নগদ মূল্য we BBO Oy 


সাধারণত বিক্রেতা ক্রেতাকে উদ্ধত দরে (ব্যবসায়িক বাটা থাকিলে উহ! 
বাদে এবং ব্যবসায়িক বাট! উদ্ধৃত ন! থাকিলে, উদ্ধত দরই নীট দর ) মূলা 
পরিশোধের জন্য একটি নির্দিষ্ট সময় (যথা ৩ মাস বা ২ মাস কাল ইত্যাদি ) 
দেয়। এরং উহার পূর্বেই নগদ মূলা পরিশোধের উৎসাহ দানের জন্ত নগদ 
বাটা দিয়া থাকে । যেমন উপরোক্ত উদাহরণের পাইকারি দর ৪২৫ টাকা হয়ত 
৩ মাস পরে দেয়। কিন্তু উহার পূর্বেই মূল্য নগদ শোধ করিলে বিক্রেতা 
১০৬৩ নয়া পয়সা নগদ বাটা স্বরূপ ছাড়িয়া দিবে । 

নগদ বাটা প্রদানের ব্যবস্থ ক্রেতা ও বিক্রেতা উভয়ের দিক হইতেই বিশেষ 
সুবিধাজনক | ইহাতে বিক্রেতার যেমন লাভ তেমনি ক্রেতারও লাভ হয়। 

নগদ বাট! প্রদানে বিক্রেতার লাভ £ মেয়াদ ae বিক্রেতা যে 
দাম পাইত, দ্রব্য বিক্রয়ের সঙ্গে সঙ্গে নগদ মূল্য গ্রহণ করিলে, বিক্রেতা 


Ne বাবসা ও বাণিজোর ভূমিক! 


তদপেক্ষা কিছু কম পায়। ইহাতে তাহার ক্ষতি হইল বলিয়া মনে হইলেও 
প্রকৃতপক্ষে ইহা তাহার পক্ষে স্থবিধাজনক। কারণ, 2 

প্রথমত, ইহার ফলে সে দ্রব্য বিক্রয় করিয়া নগদ অর্থ দ্রুত সংগ্রহ করিতে 
পারে এবং তাহ! দ্বারা সে নিজের দ্রব্যাদি ক্রয়ের ey নগদ বাট্টার সুযোগ 
লইতে পারে । ইহাতে বাজারে তাহার কারবারী সুনাম ব! প্রতিষ্ঠাধিকার 
(good will) ও খ্যাতি বৃদ্ধি পাইবে 

দ্বিতীয়ত, নগদ মূল্য গ্রহণের পরিবর্তে মেয়াদে বিক্রয় করিতে থাকিলে, 
তাহার পাওনা বাকীর পরিমাণ বৃদ্ধি পাইবে । এবং তাহার একাংশ অনাদায়ী 
বাকীতে (bad debt) পরিণত হইতে পারে। ইহা! ব্যবসায়ের লোকমান | 
নগদ মূল্য গ্রহণে এই ঝু'কি থাকে না। 

নগদ AA ক্রেতার লাভ £ নগদ GII ক্রেতারও যথেষ্ট লাভ হয়। 
কারণ প্রথমত তাহাতে তাহার যথেষ্ট ব্যয় সংকোচ হয়। নগদ বাটার স্থবিধা 
কি তাহা বুঝিতে হইল, ইহার দরুন ক্রেতার যে টাক! বাচিয়া গেল উহাকে সুদ 
বাবদ আয় মনে করিতে হইবে । এবং তখন দেখা যাইবে, ব্যাঙ্কে যে হারে সুদ 
পাওয়া যায়, তাহা অপেক্ষা। নগদ বাট্রারূপ লব্ধ সুদ অনেক বেশি | যেমন, একটি 
দ্রব্যের দাম ১০০২ টাকা, ইহ! শোধের মেয়াদ ২ মাস। কিন্ত ক্রয়ের সঙ্গে সঙ্গে 
দাম নগদ দিলে শতকর। ৫ টাকা নগদ বাট পাওয়া যাইবে। এক্ষেত্রে কোন্টি 
লাভজনক? নগদ অথব দুই মাস পরে মূল্য শোধ? 

নগদ দাম শোধ করিলে, ৯৫ টাকা! দিয়া ৫ টাক! বাচান যায়। অর্থাৎ, 
যেন ১৫ টাকা ২ মাস খাটাইয়া ৫ টাকা লাভ করা গেল। তাহা হইলে 


৯৫ টাকার উপর বাধিক শতকরা লাভ হইল- 
৯৫ টাকা ২ মাসে ... ৫২ টাকা অর্জন করে। 
52 -7 ৯১৭ ee n 35 E 
৬ 
TSE 4 3 বৎসরে ৮১2৬2 TASS, 


৯৮ xe মি) 
১৯ 


অর্থাৎ এক্ষেত্রে ৯৫ টাকার উপরে শতকরা ৩১3২ হারে সুদ উপাজ্রিত হয়। 
এত উচ্চ হারে কোন ব্যাঙ্ক কখনও সুদ দিবে না বা অনেক কারবারেই ছুইমাসে, 
এরূপ হারে লাভ হইবে না। অতএব, ২ মাস পরে মূল্য পরিশ্রোধ অপেক্ষা 
নগদ মূল্য প্রদান করাই এক্ষেত্রে ক্রেতার পক্ষে লাভজনক | 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ax 

দ্বিতীয়ত, নগদের পরিবর্তে মূল্য পরে শোধ, অর্থাৎ বাকীর সুবিধা গ্রহণ, 
করিলে মূল্য এখন দিতে হইতেছে না দেখিয়া পাইকারীক্রেতা অত্যধিক পরিমাণে 
দ্রব্যাদি ক্রয় করিয়! ফেলিতে পারে । এত বেশি দ্রব্য সে হয়ত fawn করিয়া 
উঠিতে পারিবে না এ আশংকা দেখা দেয়। এবং শেষ পর্যন্ত এ 
আশংকা সত্যে পরিণত হইতে পারে । এভাবে অনেক ব্যবসায়ী বাকীর 
লোভে অধিক দ্রব্য কিনিয়া শেষ পর্যন্ত ব্যবসায়ে ক্ষতিগ্রস্ত হইয়া কারবার 
তুলিয়া দিতে বাধ্য হয়। - 

তৃতীয়ত, বাকীতে যাহার! ক্রয় pRa থাকে তাহারা বিক্রেতার নিকট 
নগদ ক্রেতার DT আদর যত্ত লাভ করে না। ANTS হয়। 

এ সকল কারণে ক্রেতার পক্ষেও নগদ বাট্টার জযোগগ্রহণ করাই শ্রেয় ৷ 


২. মূল্য প্রদানের, সময় বা শত 
Time of Payment Terms of Payment 
পণ্যের ফরমাশ দেওয়ার পূর্বে মূল্য প্রদানের শর্ত স্থির ou) আবশ্যক | 
ইহা নানা প্রকারের হইতে পারে ৷ যথা, eg 
ক. ফরমাশের সহিত নগদ মূল্য ( Cash with order ) প্রদানের দাবি 
বিক্রেতা উপস্থিত কপ্িতে পারে । fess) i 
a পণ্য বুঝিয়া, পাইবার ACF সঙ্গে ( Spot cash or ready payment 
বিক্রেতা মুল্য দাবি করিতে পারে। অথবা, Een 
A. বিক্রেতা, পণ্য সরবরাহের অঙ্গ কয়েকদিনের মধ্যে ( Prompt cash ) 
মূলা পরিশোধের দাবি করিতে-পারে। এক্ষেত্রে অল্প কয়েক দিন’ বলিতে 
ঠিক কত দিন বুঝাইবে, তাহা প্রচলিত রেওয়াজ বা প্রথার উপর নির্ভর করে। 
পরিবর্তে ধারে বা বাকীতে_ (credit ) _ wafers অনেক ক্ষেত্রেই 
ঘটে। ভবিষ্যতে মূল্য প্রদানের শর্তে পণ্য বিক্রয় হইলে তাহাকে বিক্রেতার 
দিক হইতে বাকী বিক্রয় (credit sale) ও ক্রেতার দিক হইতে বাকী ক্রয় 
oe টি 
সাধারণ বাক qafa (credit sale and purchase ) বিক্রেতা 
হাকীতে faery করিয়া চলে এবং ক্রেতা অবস্থামত যখন যে পরিমাণে সম্ভব 


মূল্য পরিশোধ করিতে খালে! 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


অনেক দ্রব্যসামগ্রীর দাম অপেক্ষাকৃত অধিক হওয়ায় সাধারণ ক্রেতাদের 

পক্ষে একবারে মূল্য প্রদান করিতে অস্থবিধা হয় বলিয়া বিভিন্ন দেশে বিলম্বে 

Xo প্রদানের পদ্ধতি প্রচলিত হইয়াছে । ইহা দুই প্রকারের | যথা,__ 
(৯2 

১. fa য় ব্যবস্থা (Hire-purchase System) এবং ২. Rafe 

Ya মূলঃ পদ rats (Defferred or Instalment Payment System ) | 


>. কিস্তিবন্দী ক্র ব্যবস্থা 


252 বু, পকীত 
(RR ক্রয় অথবা RARS মূলাপ্রদান/উভর ক্ষেত্রেই বিক্রয়কারী বিলম্বে 
তাহার দাম পায় বলিয়| এই পদ্ধতিতে দ্রব্য ক্র করিতে গেলে দ্রব্যের দাম'বেশি 
পড়ে। কারণ বিক্রেতা দ্রবাটির নগদ দামের সহিত যত দিনে উহার মূল্য 
শোধ হইবেতু তুতদিনেরে জু উহার উপর ane যোগ করে। y 
; FH ব্যবস্থাতে ক্রেত। ও বিক্রেতার মধ্যে একটি চুক্তি হয় dy, এই 
চুক্তিটি আসলে পণ্য ক্রয়-বিক্রয়ের চুক্তি নহে। চুক্তি অনুযায়ী যতদিন ল্য 
শোধ না হয় ততদিন পর্যন্ত ক্রেতা দ্রব্যটির প্রকৃত মালিক হয় না, 
ব্যবহারকারী থাকে যাত্র। ক্রেতা ততদিন পর্যন্ত দ্রব্যটি ব্যবহার করিতে পারে, 
কিন্ত বিক্রয়ের দ্বার] Sa) অন্যের নিকট হস্তান্তর করিতে পারে না। 
দ্রব্যের মূল্য সাধারণত কয়েকটি মাসিক কিস্তিতে বিভক্ত করা হয় এবং 
ay fetes পরিমাণ সামান্য বেশি ধার্য করা হয়। প্রথম কিস্তির অর্থ প্রদান 
করিয়। ক্রেতা দ্রব্যটি লইয়। যায় ও ব্যবহার করিতে থাকে এবং পরে নির্দিষ্ট 
© সময়মত অন্ঠান্ত কিন্তি প্রদানের জন্ত দায়ী থাকে। কিস্তি বাকী পড়িলে বিক্রেতা 
HOB ফেরত লইয়া যাইতে পারে এবং ইতিমধ্যে কিস্তিবাবদ যত টাকা দেওয়া 
হইয়াছে তাহা ভাড়া বাবদ দেওয়া হইয়াছে বলিয়া গণ্য করা হয়। সকলকিস্তি 


শোধ বিলে তবেই rubs উপর ক্রেতার AF জন্মায় | 
Ze বধূ . 


S কিলিম্বিত-যুজ্-্রদণনের-পদ্ধতি 


Defferred Payment or Tnstalment System 
Cay yar ia 4 


পদ্ধতি ক্রেতার দিক হইতে অহৃবিধাজনক হওয়ায় পরবর্তীকালে 


উহা সংশোধন করিয়] আর এক AN মূল্য প্রদান পদ্ধতি প্রচলিত হয় ; উহা 
বিলম্বিত মূল্য প্রদান পদ্ধতি নামে পরিচিত | 


> b 
এই পদ্ধতিতে ক্রেতা বিক্রেতার মধ্যে যে চুক্তি সম্পাদিত হয় তাহাতে প্রথম 


কও 


পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় ৮ E 


কিস্তি প্রদানের সঙ্গে সঙ্গে দ্রবাটিতে ক্রেতার স্বত্ব জন্মায় ও সে মালিক বলিয়া 
গণ্য হয়। কিস্তি প্রদানে অক্ষম হইলে বিক্রেতা তাহার দ্রব্য ফেরত লইতে পারে 
বটে, কিন্তু ক্রেতা তাহার প্রদত্ত মূল্য বাবদ, সম্তবক্ষেত্রে, দ্রব্যের অনুরূপ অংশ 
রাখিয়া দিতে পারে | 

ফরমাশ দেওয়ার পূর্বে এই সকল বিবিধ শর্তের মধ্যে কোন্টি তাহার পক্ষে 
সর্বাপেক্ষা গবিধাজনক, বিক্রেতাকে তাহা বাছিয়া লইতে za 1) 


মূল্য প্রদানের উপায় ও পদ্ধতি 
Means and Methods of Payment 


4 TRTA প্রদানের জন্য যে সকল উপায় রহিয়াছে, নিম্নের রেখাচিত্রের 


দ্বারা তাহ! দেখান গেল। 
মুলা প্রদানের উপায়সমূহ 
z | 
T | l | I I J EET l 
কাগজের কাচা টাক! খুচর! casita মনিঅর্ডার টেলিগ্রাফিক চেক ব্যাঙ্ক বাণিভি)ক সাধারণ 


নোট অর্ডার মনিভর্ডার " ড্রাফট হুণ্ডি afe 
l l [ea EE td (LAL UIE 
| } | | { 
সরকারী অর্থ পোস্ট অফিন ব্যাঙ্ক ব্যক্তিগত বা 
বা নগদ মারফত র মারফত মারফত বেসরকারী 
ব্যবস্থা মারফত 


যাহাতে পরে কোন প্রকার মনোমালিন্য না হয় সেজন্য ফরমাশ দেওয়ার 
পূর্বে কিভাবে মূল্য প্রদান কর! হইবে ভাহাও স্থির করা আবশ্যক 1) fra 
মূল্য প্রদানের,নানূ! প্রকার উপায় ও ব্যবস্থার সংক্ষিপ্ত আলোচন! করা গেল । 

১. নগদ অর্থে মূল্য প্রদান $ সমাজে অর্থ বা টাকাকড়ির প্রচলনই 
হইয়াছে প্রধানত ক্রয-বিক্রয়ে মূল্য প্রদান করিবার জন্য | অতীতে এমন দিন ছিল 
যখন সমাজে অর্থের প্রচলন ছিল না । তখন একটি দ্রব্য কিনিতে হইল উহার জন্য 
অপর কোন দ্রব্য দিয়া মূল্য দিতে হইত | ইহাকে সরাসরি দ্রব্য বিনিময় ব্যবস্থা 
বা বার্টার (Barter) প্রথা বলে । ইহার অনেক ARRA) দেখা দেওয়ায় পরে 
সমাজে অর্থের প্রচলন হয়। বর্তমান সময়ে সকল প্রকার ক্রয়-বিক্রয়েই অর্থের 
দ্বারা মূল্য পরিশোধ করিতে হয়। বিক্রেতা ক্রেতার নিকট হইতে মূলাবাবদ 
নগদ অর্থ না পাওয়! পর্যন্ত কোন weer কাৰ্যই সমাপ্ত হয় না। তবে 
বর্তমান কালে ব্যবসায়িক ক্রয়-বিক্রয়ে সরাসরি নগদ অর্থ দ্বার! মূল্য প্রদান খুব 
কমই দেখা যায়। সাধারণত অল্প পরিমাণ দ্রব্যের ক্রয-বিক্রয়ে এবং বিশেষত 

ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ৬ 


a 


ee 2 ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


খুচরা দ্রব্য ক্রয়ে নগদ অর্থে মূল্য প্রদত্ত হয়। নগদ অর্থ বলিতে তিন প্রকারের 
অর্থ বুঝায়। প্রথমত, কাগজের নোট বা টাকা। আমাদের দেশে এক টাকা, 
ছুই টাকা, পাচ টাকা, দশ টাকা, একশত টাকা ও হাজার টাকার নোটই দৈনন্দিন 

কাজ-কারবারে অধিক ব্যবহৃত হয়। দ্বিতীয়ত, কাচ] টাকা। ইহা! নিকেলমিশ্রিত 
দস্তার তৈয়ারী ১ টাকার মুদ্রা। বর্তমানে এক টাকার কাগজের নোট অধিক 
প্রচলিত হওয়ায় ইহার ব্যবহার কমিয় যাইতেছে। তৃতীয়ত, খুচরা অর্থাৎ এক, ছুই, 
পীচ, দশ, পচিশ ও পঞ্চাশ নয়া পয়সার মুদ্রা। অত্যন্ত অল্প পরিমাণ দ্রব্য ক্রয়- 
Rea এইগুলি আমর] দৈনন্দিন জীবনে ব্যবহার করিয়! থাকি। 


২. পোস্ট অফিস মারফত £ পোস্ট্যাল অর্ডার পাঠাইয়া, মনিঅর্ডার 
পাঠাইয়া ও টেলিগ্রাফিক মনিঅর্ডার পাঠাইয়া, এই তিনটি উপায়ে পোস্ট অফিন 
মারফত CHO) মূল্য প্রদানের বন্দোবস্ত করিতে পারে | 


ক. পোস্ট্যাল অর্ডার 
Postal Ont: 


ভারতে ৫০ ন. প. হইতে ১০ টাক! পর্যন্ত মূল্যের পোস্ট্যাল অর্ডার বিক্রয় 
হয়। ইহাতে ৫২ টাকা পর্যন্ত পাঠাইতে পোস্ট্যাল অর্ডার পিছু ৫ নয়া পয়স] ও 
উহার অধিক ১০২ টাকা পর্যন্ত পাঠাইতে প্রতি পোস্ট্যাল অর্ডারে ১০ নয়া 
পয়সা লাগে । ইহাতে প্রাপকের . নাম ও কোন্‌ স্থানের পোস্ট অফিস 
হইতে প্রাপককে টাক| দিতে হইবে উহার নাম লিখিয়া ডাকযোগে পাঠাইতে 
হয়। গন্তব্য স্থানে প্রাপকের নিকট Sa পৌঁছিলে, উক্ত পোস্ট অফিসে ইহা! 
জমা দিলে টাকা পাওয়া যায়। 

সাধারণ পোস্টাল অর্ডারে একটি অসুবিধা এই যে, যদি অপর কোন ব্যক্তি 
ইহা কোন প্রকারে হস্তগত করে তবে সে উহা নির্দিষ্ট পোস্ট অফিসে ভাঙাইয়! 
টাকা লইয়া যাইতে পারে। এজন্য পোস্ট্যাল অর্ডারের উপরে কালি দিয়া 
আড়াআড়ি ভাবে ছুইটি সমান্তরাল রেখা টানিয়া দেওয়া হয়। ইহাকে 
‘crossing’ বা আড়াআড়ি রেখা টানা বলে। অনেক সময় এ রেখা ছুইটির 
মধ্যস্থলে ইংরাজিতে ‘and co’ বা ‘& co’. কথাটি লেখ! হয়। এরূপ আড়াআড়ি 
রেখাসহ পোস্ট্যাল অর্ডারকে “আড়ি পোস্ট্যাল অর্ডার” বলে। এরূপ পোস্ট্যাল 
অর্ডারের টাকা প্রাপকের ব্যাঙ্ক মারফত ছাড়া অপর কেহ অন্য কোন ভাবে 
আদায় করিতে পারে না। এইরূপে পেস্ট্যাল অর্ডার মারফত অর্থ প্রেরণ ও 
প্রাপ্তি নিরাপদ করা যায় 


hs 
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পোস্ট্যাল অর্ডারের উপর ‘not negotiable’ কথাটি ও মুদ্রিত থাকে । ইহার 
অর্থ এই যে, যদি ইহা অপহৃত হইয়া এমন কোন ব্যক্তির হস্তে পড়ে, যে এ 
সম্পর্কে কিছুই জানে a এবং সে যদি সরল বিশ্বাসে গ্রহণ করে (good faith) ও 
ইহা ভাঙায়, তবে নিরপরাধ হওয়া সত্বেও, সে ইহার জন্য আসল প্রাপকের নিকট 
আইনত দায়ী থাকিবে । সে জন্য এক জনের নামের পোস্ট্যাল অর্ডার কখনই 
অপরের ভাঙান উচিত নহে। 

সাধারণত অত্যন্ত অল্প পরিমাণে টাক! পয়সা পাঠাইবার জন্ত om ব্যবহৃত 
হয়। বেশি টাকা পাঠান যায় না বলিয়া ব্যবসায়-বাণিজ্যে কারবারিগণের মধ্যে 
ইহার ব্যবহার নাই। 


খ. মনিভর্ডার 
Money order * 
আমাদের দেশে সাধারণ মানুষ একস্থান হইতে অন্তস্থানে টাকা পয়সা পাঠাইবার 
ay মনিঅর্ডার-এর সাহাধ্যই সর্বাপেক্ষা অধিক পরিমাণে গ্রহণ করে। ইহার 
সাহায্যে একসঙ্গে ৬০০ , শত টাকা পর্যন্ত পাঠান যায় 1 ইহাতে প্রতি দশ টাঁকা পিছু 
১৫ নয়া পয়সা পাঠাইবার খরচ দিতে হয়। সকল পোস্ট অফিসেই মনিঅর্ডার 


eam পাওয়া যায়। ইহাতে টাকার পরিমাণ, গন্তব্যস্থান, প্রাপকের নাম ও ঠিকানা, 


এবং প্রেরকের নাম ও ঠিকানা লিখিয়া, Brel ও পাঠাইবার খরচসহ ফরমটি 
জম| দিলে পোস্ট অফিস হইতে একটি রসিদ দেওয়া হয়। ইহা টাক! পাঠাইবার 
প্রমাণ। টাকা ঠিকমত q পৌঁছিলে ইহার ভিত্তিতে অভিযোগ ও অনুসন্ধান 
করা হয়। এজস্ যে পর্যন্ত টাকা গন্তব্য স্থানে না পৌছিতেছে সে পর্যন্ত রসিদটি 
ag করিয়া রাখিয়া দিতে হয়। গন্তব্য স্থানের পোস্ট অফিস হইতে প্রাপককে 
টাক! দিয়া দেওয়া হয়। পরে প্রেরকের নিকট প্রাপকের সহিযুক্ত রসিদ 


পাঠাইয়া দেওয়া হয়। 
শী, টেলিগ্রাফিক মনিঅর্ডার 


Telegraphic money order 

অতি দ্রুত টাকা পাঠাইতে হইলে এই প্রকার মনিঅর্ডারের সাহায্য লওয়া 
হয়। ইহাতে গন্তব্য স্থানের পোস্ট অফিসে, টেলিগ্রাফ মারফত সংবাদ দিয়া 
তথা হইতে অবিলম্বে প্রাপককে টাকা দেওয়ার বন্দোবস্ত করা হয়। ব্যবসায়” 
বাণিজ্যে এই প্রকার মনিঅর্ডার প্রায়ই ব্যবহৃত হইয়া থাকে। 


৮৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৩. ব্যাঙ্ক মারফত মূল্য প্রদান £ কিন্তু কারবারী জগতে ব্যাঙ্ক মারফত 
মূল্যের আদান-প্রদানই সর্বাধিক চলিয়া থাকে । চেক ও ড্রাফট-_এই দুইটি বস্ত 
এজন্য ব্যবহৃত হয় । প্রায় সকল ব্যবসায়িগণরই ব্যাঙ্কে টাকা জম] দিয়] হিসাব 
(account ) খোলে এবং এ হিসাব মারফত একে অপরের সহিত লেনদেন 
করে। ব্যাঙ্ক মারফত টাকা পয়সার আদান-প্রদানের সুবিধা এই যে, ইহাতে 
অধিকতর নিরাপদে, অল্পব্যয়ে ও দ্রুত টাকা পয়সা একস্থান হইতে অপর স্থানে 
পাঠান যায় এবং এ সকল কার্ধে ব্যাঙ্ক বিশেষরূপে সাহায্য করে বলিয়। 
ব্যবসায়িগণের জুবিধা অধিক হয়। 


ক. চেক 
Cheque 


ব্যাঙ্কে আমানত ( deposit ) রাখিলে টাকা তুলিবার জন্য যে মুদ্রিত ফরম 
পাওয়া যায় তাহাই চেক। ইহাতে যাহাকে টাক| দিতে হইবে তাহার নাম ও 
টাকার পরিমাণ লিখিয়| দাতাকে সহি করিতে হয়। প্রাপক চেকটি লইয়া ব্যাঙ্কের 
নিকট গেলে চেকদাতার সহি মিলাইয়। দেখিয়! ব্যাঙ্ক টাকা দিয়া থাকে। 
চেক তিন প্রকার । প্রথমত, সাধারণ চেক। ইহাতে প্রাপক হিমাবে 
যাহার নামই লিখিত হউক ন! কেন, যে ব্যক্তি ব্যাঞ্ষের নিকট ইহ| উপস্থিত 
করিবে তাহাকেই টাকা দেওয়া হইবে । ইহাকে “বাহক চেক’ বা ‘Bearer 
cheque’ বলে। দ্বিতীয়ত, “আদিষ্ট চেক” বা ‘Order cheque? | ইহাতে যাহার 
নাম লিখিত থাকে সে ছাড়। অপর কেহ টাকা তুলিতে পারে না। এজন্য এই 
প্রকার চেকের পিঠে প্রাপকের সহি দরকার হয়। তৃতীয়ত “আড়ি চেক’ বা 
‘Crossed cheque’ | ইহার টাকা ব্যাঞ্ক মারফত অদায় করিতে হয়। প্রাপক 
এই প্রকার চেক নিজের ব্যাঙ্কে জমা দিলে, উহা! চেকের টাকা আদায় করিয়া 
প্রাপকের হিসাবে জমা দেয়। আড়ি নানা প্রকারের হয়। ব্যবসায়- 
বাণিজ্যে চেকের দ্বারা মূল্যের আদান-প্রদানই সর্বপেক্ষা অধিক পরিমাণে হয়। 
কারণ ইহাতে অনাবশ্যক ভাবে নগদ টাক! লইয়া চলাফেরা করিতে হয় T | 
সে জন্য যাতীয়াতকালে উহা অপহরণের আশঙ্কা থাকে না। এমন কি যদি 
আড়ি চেক অপহৃতও হয় তাহাতে টাক! বিনষ্ট হইবার ভয় থাকে না। কারণ 
ব্যাঙ্ক মারফত ছাড়া অপর কোন প্রকারে উহার টাকা তোলা যাইবে না। 
কোথাকার কোন ব্যাঙ্ক এই টাকা তুলিতেছে ও কাহার নামে জমা দিতেছে 
তাহা সবই এই প্রকার চেকের বেলায় লিপিবদ্ধ হয়। সেজন্য ইহাদবার! অপরাধীর 


a 
= 
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অনুসন্ধান করা ও ধরা যায় | এজন্য সর্বদাই এইরূপ চেকে টাকা দেওয়া 
ও লওয়া উচিত। 


খ. ড্রাফট 

* Draft 

ব্যাঙ্কে যাহাদের আমানত আছে এরূপ ব্যক্তি ছাড়াও অপর যে কেহ 
দ্রুত এক স্থান হইতে অপর স্থানে টাকা পাঠাইবার GV, যেখানে টাকা 
পাঠাইতে হইবে সেখানে শাখা আছে, এরূপ ব্যাঙ্কের নিকট যে পরিমাণ টাকা 
পাঠাইতে চাহে, তাহা! জম! দিলে ব্যাঙ্কের নিকট হইতে উক্ত শাখার 
উপর মুদ্রিত একটি আদেশপত্র পার । ইহা ডাকযোগে উক্ত স্থানে পাঠাইলে 
প্রাপক উহা শাখা ব্যাঙ্কে তাহা! উপস্থিত করিবার সঙ্গে সঙ্গে টাকা 
পাইয়া থাকে। ইহাকে ড্রাফট বলে । বিক্রেতা বা পাওনাদারের নিকট 
চেক অপেক্ষা ইহা অধিক স্থবিধাজনক। কারণ অনেক WAT ক্রেতা বা 
দেনদার যে চেক দেয় তাহা প্রদানের মত ব্যাঙ্কের নিকট তাহার হিসাবে 
উপযুক্ত পরিমাণ টাকা আছে কিনা তাহা Ta যায় না। চেকের দ্বারা অনেক 
সময় প্রতারিত হইবার আশংকা থাকে । কিন্তু ড্রাফটু কখনই. টাকা জমা 


না দিলে পাওয়া যায় না। সেজন্য দেনদার বা৷ ক্রেতা যখন Ole CA দ্বারা 


মূল্য পরিশোধ করে তখন বিক্রেতা নিশ্চিত বিশ্বাসে উহা গ্রহণ করিতে পারে | 
ইহার ব্যয়ও মনিঅর্ডার অপেক্ষ। অনেক অল্প | 

৪. ব্যক্তিগত ব্যবস্থ। £ ক্রেতা ও বিক্রেতা ধারে বা বাকীতে ক্রয় -বিক্রয়ে 
সম্মত হইলে সেক্ষেত্রে AUAI হস্তান্তরের সঙ্গে সঙ্গে নগদ টাকায় বা চেকে 
দাম দেওয়ার পরিবর্তে ভবিষ্যতে একটি নিদিষ্ট সময় পরে (যেমন ১ মাস, 
২ মাস, ৩ মাস, ইত্যাদি ) দাম দেওয়ার কথা স্থির হয়। এই সকল ক্ষেত্রে বিক্রেতা 
কর্তৃক ক্রেতাকে wa অর্পণ করিবার সময় একটি দলিল (instrument ) 
প্রস্তুত করা হয়। ইহাকে খণের দলিল (credit instrument ) বলে। 
বাণিজ্যিক হুণ্ডি ও সাধারণ হুণ্ডি এই প্রকার প্রধান দলিল | 


ক. বাণিজ্যিক afe 

Bill of exchange 

ক্রেতা যে পরিমাণ দ্রব্য ক্রয় করিয়াছে তাহার মূল্য একটি নির্দিষ্ট সময়ের পরে 
প্রদান করিবার জন্য বিক্রেতা ক্রেতাকে যে লিখিত আদেশ দেয়, তাহাই 
বাণিজ্যিক হণ্ডি। ইহা লিখিয়া সহি করিয়া বিক্রেতা ক্রেতার নিকট পাঠায় 


be - ব্যবনা ও বাণিজোর ভুমিকা 
ক্রেত| উহাতে সহি করিয়া পুনরায় বিক্রেতার নিকট পাঠাইয়৷ দিলে দলিলটি 
সম্পূর্ণ হয় | তাহার পর বিক্রেতা নির্দিষ্ট সময় মত উহা ক্রেতার নিকট স্বয়ং 
বা ব্যাঙ্ক মারফত উপস্থিত করিলে ক্রেতা দলিলটি ফেরত asa bial দিয়া 


দেয়। ব্যবসায়-বাণিজ্যের ক্ষেত্রে ইহা খুবই সুবিধাজনক । তবে ভারতে 
ইহার বিশেষ প্রচলন নাই। নিম্নে এইরূপ হণ্ডির নমুন! দেখান গেল। 


No. 4395 

66৮ 
One month after H. Ray or order 

the mum of Rupees fiw and. ( Ro. 5000°00) 


Caletta, July 27, 1961 


~ only for value neceived. 
To ও 
Ele teh নন Lb P hashing 


afe 


Promissory Note 

অনেক স্থলে দেনদার বা৷ ক্রেতা সরাসরিভাবে একটি কাগজে সে কত 
টাকার জন্য পাওনাদার ব! বিক্রেতার নিকট খণী রহিল এবং কতদিন পরে 
উহা পরিশোধ করিবে wig) লিখিয়া, সহি করিয়া পাওনাদার বা বিক্রেতার 
নিকট অর্পণ করে। নির্দিষ্ট সময়ে বিক্রেতা ta ক্রেতার নিকট উপস্থিত করিয়া 
টাকা আদায় করে । নিয়ে ইহার একটি নযুন! দেওয়া গেল। 


ee 


Rs. 1000'00 nP. 


Bombay, June 15, 1961 
Stamp 


Three months after date I promise to pay Mr, X or 


order the sum of Rupees One thousand for value received. 


Xe 


| fil { 


পণোর ক্রয়-বিক্রয় ৮৭ 


উপরে বর্ণিত বিবিধ পদ্ধতি ব্যতীত প্রাপ্য অর্থ পরিশোধের অপর একটি 
পদ্ধতি আছে। তবে তাহা ব্যবসায়িগণের পরস্পরের মধ্যে আদান-প্রদানে 
সবিশেষ প্রয়োজনীয় নহে। ইহা হইল সরকারের নিকট টাকা জম| দেওয়ার 
পদ্ধতি | যে কোন কারণেই হউক যেমন কর প্রদান, খাজনা জমা ইত্যাদি কারণে 
সরকারের নিকট কোন টাকা জমা৷ দিতে হইলে সরকারী খাজাঞ্ীখানা বা 
ট্রেজারীতে তাহা জম! দিতে হয় । জম! দিবার জন্য নিদিষ্ট ফরমে কে টাকা 
জম! দিতেছে, জমার পরিমাণ কত, কৌন কারণ বাবদ জমা হইতেছে, 
সরকারের কত নং “বা কোন্‌ হিসাবে (head of account ) উহা! জমা 
হইবে ইত্যাদি লিখিয়া তবে টাকা জম দিতে হয়। এই ফরমকে ট্রেজারী 


চালান বলে। 
যাহারা সরকারকে বিবিধ দ্রব্য সরবরাহের ঠিকাদারী করিবার জন্ত দর 


উল্লেখের আহ্বান বা টেগারে সাড়া দেন, সেই সকল ব্যবসায়িগণকে টেণ্ডার 
জম] দেওয়ার পূর্বে ট্রেজারী চালানে অগ্রিম নিদিষ্ট অর্থ ( earnest money ) 
জমা দিয়া, টেণ্ডার দেওয়ার যোগ্যতা অর্জন করিতে হয়। পরে অবশ্য টেণ্ডার 
গৃহীত না হইলে Sz) ফেরত পাওয়া যায়। | 


gfe 
Contract 

ফরমাশ দেওয়ার পূর্বে ভাবী ক্রেতাকে মূল্য প্রদানের এই "সকল বিবিধ 
উপায় ও ব্যবস্থা সম্বন্ধে বিবেচনা পূর্বক বিক্রেতার সহিত এমম্পর্কে বন্দোবস্তে 
উপনীত হওয়া আবশ্যক | এই সকল বিষয় স্থির হইলে তবেই ক্রেতা 
বিক্রেতাকে ফরমাশ দিবেন । বিক্রেতা ক্রেতার নিকট হইতে ফরমাশ পাইলে 
এবং উক্ত ফরমাশ মত REA সম্মত হইলে উভয়ের মধ্যে ক্রয়-বিক্রয় সংক্রান্ত 
পত্রালাপ বা মৌখিক আলাপ আলোচনার সমাপ্তি ঘটে এবং সমাপ্ত বিষয়টি 
আইনের দৃষ্টিতে একটি পৃথক রূপ গ্রহণ করে। সে সম্পর্কে এখানে সামান্ত 
আলোচনা করা প্রয়োজন | 

কোন বিক্রেতা যদি কোন দ্রব্য বিক্রয়ে কাহারও নিকট ইচ্ছা প্রকাশ 
করে ( offer ) এবং যাহার নিকট ইচ্ছা প্রকাশ করা হইল সে যদি উহা! ক্রয় 
করিতে সন্মত হয় ( acceptance ) অথবা, কোন ক্রেতা যদি কাহারও নিকট 
কোন দ্রব্য ক্রয়ের Su প্রকাশ করে এবং বিক্রেত| যদি তাহ| বিক্রয়ে 
সম্মত হয় তবে এ স্থলে উভয়ের সম্মতিকেআইনের ভাষায় চুক্তি ( contract ) 


ê 


E ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বলা হয়। দ্রব্যসামগ্রী ক্রয় এবং an ক্রেতা ও বিক্রেতার এরূপ লিখিত 
অথবা মৌখিক সম্মতি এমন কি, হাবভাবে তাহারা যদি এমন ব্যবহার করে 
যে তাহাতে তাহারা সম্মত হইয়াছিল মনে হয়, তবেই সেক্ষেত্রে আইনের দৃষ্টিতে 
চুক্তি হইয়াছিল ধরিতে হইবে। এজন্য ভারতে সকল প্রকার ক্রয-বিক্রয়ের 
ব্যবসায়, ভারতীয় চুক্তি আইনের ( Indian Contract Act ) দ্বারা নিয়ন্ত্রিত 
হয়। ক্র-বিক্রয়ের যে চুক্তি ভরতীয় চুক্তি আইনের বিরোধী তাহ! আইন- 
সম্মত নহে। সেরূপ আবার চুক্তিভক্ব করিলে উহার জন্য যে পক্ষ দায়ী তাহাকে 
দণ্ড পাইতে হয়। সুতরাং GRGE চুক্তি একবার হইয়া গেলে উহা 
ক্রেতা ও বিক্রেতার পক্ষে অবশ্য পালনীয়। এই কারণেই, ফরমাশ দেওয়া 
ও গ্রহণ করিবার পূর্বে ক্রেতা ও বিক্রেতাকে অতি সাবধানে দ্রব্য, মূল্যের 
শর্ত, পরিবহণ, মূল্য প্রদান পদ্ধতি প্রভৃতি সম্বন্ধে ভাবিয়া চিন্তিয়া সন্মতি 
জানাইতে হয়। 


সরবরাহ 
Delivery 


চুক্তি হইয়া গেলে চুক্তি মত বিক্রেতাকে দ্রব্যগুলি সরবরাহের বন্দোবস্ত 
করিতে হয়। এবং তাহার পর নগদ মূল্য প্রদানের ব্যবস্থা থাকিলে সাধারণত 
চেকে বা ড্রাফটে অথবা ধারে বিক্রয়ের ব্যবস্থা হইয়া থাকিলে বাণিজ্যিক বা 
সাধারণ হুপ্ডি লওয়] হয়। 


POSSIBLE QUESTIONS 


I. What are the different methods of payment practised in modern 


bussiness ? 
2. Discuss the terms of Payment prevalent in trade. 
3. Briefly discuss about the delivery of goods, 


4. Write Notes on : Quotation, Tender, Cash discount, Trade 


[ H. S. 1960} 


discount. 


সপ্তম পরিচ্ছেদ 
IPD HIT PITA লেনদেন ও AAA 


A SIMPLE BUSINESS TRANSACTION AND CORRESPONDENCE 


ইতিপূর্বে আমরা ক্রয়-বিক্রয় কার্যে কি কি বিষয় বিবেচনা! করিতে হয়,কি ভাবে 
অগ্রসর হইতে হয় তাহার বিস্তৃত আলোচন! করিয়াছি। এবার আমরা 
বাস্তবে ক্রয়-বিক্রয় কার্য কিভাবে পরিচালিত হয় এবং তৎসংক্কান্ত কিরূপ 
পত্রাবলীর আদান-প্রদান ঘটে ও উহার সহিত আর কোন্‌ কোন্‌ প্রকারের 
কাগজপত্র দলিল ( documents ) প্রভৃতি ব্যবহৃত হয় দৃষ্টান্ত সহযোগে তাহা 
9 আলোচনা! করিব। ইহাতে হাতে-কলমে কিরূপে ব্যবসায় পরিচালিত হয় 
সে বিষয়ে জ্ঞান লাভ করিতে গারিবে | 
পূর্বে আমরা দেখিয়ছি যে, ক্রয়-বিক্রয় কার্ধকে, অনুসন্ধান, মূল্য জ্ঞাপন, 
| . ফরমাশ ও সরবরাহ, এই চারিটি পর্যায়ে ভাগ করা যায়। এবার প্রত্যেক 
পর্যায়ে কিরূপ পত্রের আদান-প্রদান ঘটে, এ সকল পত্রের বিষয়বস্ত কি থাকে, 
কি ভাবে উহাতে বক্তব্য উপস্থিত করিতে হয় এ সকল দেখা যাউক | 
আমাদের কাল্পনিক দৃষ্টান্তে যে ছুইটি ব্যবসায়ীর উল্লেখ করিব তাহারা 
হইল” 
১. পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাগার” 
যাবতীয় বস্ত্রের আমদানিকারক এবং পাইকারী বন্তরবিক্রেতা ও মিল এজেন্ট, 
বড় বাজার, কলিকাতা | 
২. বর্ধমান বস্ত্রবিপণি, 
যাবতীয় বস্ত্র পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা, 
স্টেশন রোড, বর্ধমান | 


প্রথম ধাপ £ অনুসন্ধান পাত্র ( Letter of Enquiry ) 8 


বর্ধমানের বর্ধমান বন্ত্রধিপণি কলিকাতার পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাগ্ারের নিকট 


অনুসন্ধান পত্র পাঠাইতেছেন__ 


de ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


বর্ধমান বস্ত্র বিপণি 
যাবতীয় WaT পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা 


টেলিফোন £ বর্ধমান--৩৩৯ স্টেশন রোড, বর্ধমান | 
পত্র নং ২১।৬২ ওরা জাহ্ুয়ারী, ১৯৬২ 
HA পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগার 
কলিকাতা। 
সবিনয় নিবেদন, 


আমাদের ১০০ থান মাঝারি ও মোটা লংক্রখ এবং মাফিন ও ২ বেল 
মিহি ধুতি এবং মাড়ি অবিলম্বে প্রয়োজন । অনুগ্রহ করিয়া পত্রোত্তরে উহাদের 
বিবরণ, দর, এবং কতদিনের মধ্যে সরবরাহ করিতে পারিবেন তাহা জানাইয়া 
বাধিত করিবেন। মূল্য পরিশোধ সংক্রান্ত আপনাদের শর্তাবলী কি তাহাও 
জানাইবেন। দ্রব্যগুলি বর্ধমান প্যাসেঞ্জার গাড়িযোগে পাঠাইতে হইবে | উহার 


ভাড়া আপনারা বহন করিবেন। ফেরত ডাকে উত্তরের অপেক্ষায় রহিলাম। 
ঈতি__ 


নিবেদক-_ 
(স্বাঃ) ARa সাহ। 
ম্যানেজার 
বর্ধমান বন্ত্রবিপণি । 


ষ্টব্য s অনুসন্ধান পত্রে নিয়লিখিত বিষয়গুলি যথাসম্ভব স্পষ্টভাবে ব্যক্ত 
করা প্রয়োজন 

১. মোটামুটি কি পরিমাণ দ্রব্য ক্রয়ে ইচ্ছুক ( যেমন ১০০ থান লংক্থ 
ও মার্কিন কাপড় ইত্যাদি )। 

৯. কোন্‌ শ্রেণীর দ্রব্য প্রয়োজন ( মোটা বা মিহি ইত্যাদি )। 

৩. কোন্‌ ধরনের পরিবহণ যোগে দ্রব্যগুলি ক্রেতা আনাইতে চাহেন এবং 
উহার ভাড়া কে দিবে, ইত্যাদি | 

৪. প্রতি পত্রের ক্রমিক নং (যেমন ৩২১৬২ ) দেওয়া বাঞ্ছনীয়। ইহাতে 
উত্তরদাতার উত্তর দিতে সুবিধা হয় এবং পরে সহজেই নম্বর ধরিয়া প্রয়োজনীয় 
পত্রটি দরকার হইলে খু'জিয়া বাহির করা যায় | 


পি 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ ৯১ 


দ্বিতীয় ধাপ 2 উত্তর-_মৃল্যজ্ঞাপন ৪ 
অনুসন্ধান পত্রের উত্তরে কলিকাতার পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাগার দর ও অন্থান্ত 


শর্তাবলী উল্লেখ করিয়া নিশ্নলিখিত পত্রটি পাঠাইতেছেন £ 


পশ্চিমবঙ্গ বস্তুভাণ্ডার 
যাবতীয় দেশী ও বিদেশী কাপড়ের আমদানিকারক ও 
পাইকারী বিক্রেতা ও মিল-এজেন্ট 
টেলিগ্রাম £ ‘কাপড়’ ৪৬৭ মহাত্মা গান্ধী রোড, 
টেলিফোন £ ৩৫-২৯০১ বড়বজার, কলিকাতা | 
AG নং £ ৪৫।ব।৬২ ৫ই জানুয়ারী, ১৯৬২ 
শ্রীবিনয়ক্ণ সাহা 
ম্যানেজার, 
বর্ধমান বস্ত্রবিপণি, বর্ধমান | 
সবিনয় নিবেদন, / 
মহশয়, আপনার ৩রা জানুয়ারী তারিখের ২১৬২ নং অনুমন্ধান পত্রের 
জন্য ধন্যবাদ জানাইতেছি। আমাদের দর ও Baty শর্তাবলী নিয়রূপ £ 
কাপড় মিলের দর সরবরাহের ন্যুনতম ক্রয়ের 
নাম সময় পরিমাণ 


১, ৩২৬৮ নং মান ( মোটা ) ক্যালিকো৷ থানপ্রতি ২৮৯ অবিলম্বে ৫০ থান 


২. ৬৬১১» ” (মাঝারি) creat ৩৪২ ” 
৩. ১১৫৫ » RPI (মোটা) এটলাস y ৪২২ % 
৪, ৩৩৯৯৮. ” (মাঝারি) বোম্বাই 4, ৪৩৯৬ ৮ » 
৫. aed ধুতি অরবিন্দ জোড়াপ্রতি ২১১» ১০০ জোড়া 
৬. ৫৫৫ নং মিহিধুতি হরগৌরী ৮. ৯৯৯ ৮৪ » 
৭. অলকানন্দা সাড়ি aan] সু ne » 
৮. ITIITI বেঙ্গল ০৭ OS 4 


agentes 1 দিনের মধ্যে ফরমাশ দিলে উপরোক্ত দরে সরবরাহ করা 
সত্তৰ হইবে, নতুব| দেরী হইলে বাজার-দর অনুযায়ী সরবরাহ করা হইবে | 

সাত দিনের মধ্যে মূল) পরিশোধে শতকরা ২২ টাক! নগদবাষ্টা দেওয়া 
হইবে। একমাসের মধ্যে পূর্ণ মূল্য পরিশোধ করিতে হইবে । আমরা শতকরা 
৫২ টাকা হারে ব্যবসায়িক বাটা দিয়া থাকি। 


ad ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা) 


আপনার ফরমায়েশী সামগ্রী বর্ধমানে সাধারণ যাত্রীগাড়ি ( Passenger 
train ) যোগে পৌছাইয়া দিব। রেলের ভাড়া আমাদের দরের IVS | 

ফরমাশ পাইবার ৩ দিনের মধ্যে আমরা দ্রব্য চালান দিয়া থাকি। 
ফরমাশের সহিত মোট মূল্যের অন্তত সিকি ভাগ অগ্রিম গ্রহণ করাই আমাদের 
নিয়ম। বাকী টাকা ৭ দিন হইতে একমাসের মধ্যে দেয়। সকল টাকাই 
আমরা আড়ি চেকে লইয়া থাকি | 

বাজার যাচাই করিলে, আমাদের দরই সর্বাপেক্ষা সুবিধাজনক বলিয়া দেখিতে 
পাইবেন। কারণ এই সকল কাপড়ের আমরা বাংলাদেশে একমাত্র বিক্রয় 
প্রতিনিধি ( Sole agent ) | ইহাদের প্রত্যেকটিই অত্যন্ত টে'কসই ও জনপ্রিয় | 
আশাকরি আমাদের কাপড় আপনাদের খরিদ্দারগণের মনোরঞ্জন করিতে 
পারিবে | 

আপনাদের নিকট হইতে সত্বর ফরমাশপ্রাপ্তির অপেক্ষার রহিলাম 
ইতি__ 


e 


নিবেদক 
হরশঙ্কর পাল 
অংশীদার 
পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগ্ডার 


দ্রষ্টব্য ঃ উত্তর ও মূল্যজ্ঞাপন পত্রে কি কি থাকা উচিত £ 

১. এইরূপ প্রত্যেকটি মূল/জ্ঞাপন পত্রের নিদিষ্ট নম্বর দেওয়া ও নকল 
রাখা আবশ্যক। 

২. প্রয়োজন হইলে, পত্র হইতে পৃথক ভাবে তালিকার আকারে ও নির্দিষ্ট 
ফরমে মৃল্যজ্ঞাপন কর] যাইতে পারে | 

৩. ক্রয়ের পরিমাণ অন্নযায়ী দর নির্ভর করে যেমন ৫০ খান কিনিলে 
৩৪৬৮ নং মাকিন খানপ্রতি ২৮২ টাকা পড়িবে ॥ ইহার কম নিলে দর বেশি 
পড়িবে ইত্যাদি। এরূপ ক্ষেত্রে কি পরিমাণ কিনিলে উদ্ধত দর খাটিবে তাহা 
উল্লেখ করিতে হয় | 

৪. নগদ ও ব্যবসায়িক বাটা দেওয়া হইবে কিনা এবং তাহার হার | 

৫. মূল্য পরিশোধ চেকে অন্ত কোন্‌ ভাবে দিতে হইবে তাহার উল্লেখ | 

৬, বাকীতে বিক্রয় হইবে কিনা এবং হইলে তাহার সময় (যেমন ১ মাসের 


মধ্যে মূল্য শোধ )। 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ a 


৭. ফরমাশের সহিত অগ্রিম দেয় কিনা দেয় হইলে কিরূপ (যেমন 
ফরমায়েশী দ্রব্যের মোট মূল্যের সিকিভাগ ইত্যাদি )। 

৮. দ্রব্যগুলি অবিলম্বে সরবরাহ করা যাইবে কিনা । না গেলে কতদিনের 
মধ্যে তাহা সম্ভব | | 

৯. পত্রের মধ্যে বিক্রেতার পক্ষ হইতে Raa মনোভাব প্রকাশিত 
হওয়া বিশেষ আবশ্যক | 

তৃতীয় ধাপ £ ফরমাশ (0:5£) 2 এবার উক্ত পত্রপ্রাপ্তির পর 
বর্ধমান বস্ত্রভাগ্ডার পণ্যের ফরমাশ দিতেছেন | 


বর্ধমান বস্ত্রবিপণি 
টেলিঃ বর্ধমান-৩৩৯ যাবতীয় LAT পাইকারী স্টেশন রোড, বর্ধমান | 
পাত্র নখ 52২ ও খুচরা বিক্রেতা ৮ই জানুয়ারী, ১৯৬২ 
শ্রীহরশঙ্কর পাল 
অংশীদার, 
পশ্চিমবঙ্গ বস্তরভাগ্ার 
কলিকাতা 
ফরমাশ নং ১০৬২ 
সবিনয় নিবেদন, 
মহাশয় আপনার গত €ই জানুয়ারী তারিখের ৪০।৬২ নং পত্রের জন্য 
ধন্টবাদ জানিবেন। আপনার উল্লিখিত দরসমূহ এবং অন্ঠান্ত শর্তাবলী বিবেচনা 
করিয়া আপনাদের প্রতিষ্ঠানে আমরা নিম্নলিখিত দ্রব্যগুলির oy ফরমাশ 
দিতেছি | 


ক্রমিক সংখ্যা দ্রব্যের বিবরণ দর পরিমাণ 
১. ক্যালিকোমিলের ৩৪৬৮ নং মাকিন থানপ্রতি ২৮২ ৫০ থান। 
২, বোম্বাই মিলের ৩৩৯৯ নং RA LE OO ol 
৩. হরগোঁরী মিলের ৫৫৫ নং মিহিধুতি জোড়া প্রতি ১৯১ ২৫০ জোড়া। 
৪. বেঙ্গল মিলের গল্গা-যমুনা শাড়ি » ২২৯২৫০7 5! 


অবিলম্বে সাধারণ যাত্রিগাড়িযোগে দ্রব্যগুলি বর্ধমানে চালান দিবেন। এই 
ফরমাশের সহিত ইউনাইটেড ব্যাঙ্ক অব ইণ্ডিয়ার উপর প্রদত্ত আড়ি চেক 


যোগে (চেক নং PN 375879 ) সিকি মুল্য হিলাবে মবলগ ০৪৫০২ টাকা 


অগ্রিম বাবদ পাঠান হইল। অনুগ্রহপূর্বক ফেরত ডাকে প্রাপ্তি-্বীকার 


wer 4 ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


করিবেন। দ্রব্য আমাদের নিকট যে তারিখে সরবরাহ কর! হইবে তাহার 
একমাসের মধ্যেই বকেয়া টাকা পরিশোধ করিব। দ্রব্যগুলি ase মোড়ক 
বাধাই করিয়া পাঠাইবেন। ইতি_ 
নিবেদক 
শ্রীবিনয়কুষ্ণ সাহা 
ম্যানেজার 
বর্ধমান বন্ত্রবিপণি | 


দ্রষ্টব্য £ 

১. ফরমাশখানার SY, পত্রের নম্বর ছাড়াও পৃথক একটি নম্বর দেওয়া 
উচিত তাহাতে কোন্‌ বিক্রেতার উপর ওঁ ফরমাশ দেওয়া হইয়াছিল তাহা 
সাংকেতিক ভাবে নির্দেশ করা যায়। প্রয়োজন হইলে দহজেই এই পত্রের নকল 
খু'জিয়া বাহির করা সম্ভব। ; 

২. বিক্রেতাকে পণ্য সরবরাহ সম্বন্ধে শেষ নির্দেশ বা পুনরায় স্মরণ 
করাইয়া দেওয়| যাইতে পারে । 

৩. মুল্যপরিশোধ পদ্ধতির মধ্যে ক্রেতা কোন্টি পছন্দ গ্রহণ করিবে তাহাও 
এই পত্রে জানাইয়া দেওয়া উচিত। 

৪. অগ্রিমবাবদ যে টাকা চেক দ্বার! পাঠান হইতেছে তাহার সংখ) এই 
পত্রে উল্লেখ কর] উচিত | 

৫. এইরূপ OBR ফরমাশ পত্র রেজিস্ট্রি করিয়া দ্রুত বিলিপত্র 
( Express delivery )-রূপে পাঠান উচিত। 

চতুর্থ ধাপঃ বিক্রেতা কতৃক পণ্য প্রেরণের আয়োজন ও 
ব্যবস্থা! গ্রহণ £ ( Arrangements for sending the goods by the 
seller ) 

এবার বিক্রেতা ফরমাশপত্র প্রাপ্তির পর উত্তরে প্রান্তিস্বীকার করিবেন 
এবং প্রাপ্ত চেকের রসিদ পাঠাইবেন । রপিদে ১০ নয়াপয়সার রেভিনিউ স্ট্যাম্প 
লাগাইয়৷ উহাতে সহি shal দিতে হইবে। কারণ প্রাপ্ত টাকার পরিমাণ 
২০১ টাকার অধিক। ইহার সঙ্গে সঙ্গে বিক্রেতা তাহার গুদামে ভারপ্রাপ্ত 
কর্মচারীর নিকট ফরমায়েশী দ্রব্যগুলি উপযুক্তরূপে মোড়ক ব| গাটরি বাধাই 
( Packing )-এর জন্ এবং উহ! রেল স্টেশনে অর্থাৎ এক্ষেত্রে হাওড়া স্টেশনে 
পাঠাইয়া৷ নিকটতম সময়ে যে সাধারণ যাত্রীগাড়ি গাওয়া যায় তাহাতে 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ ne 


- বোঝাইয়ের ব্যবস্থা করিবার নির্দেশ দিবেন। গুদামের ভারপ্রাপ্ত কর্মচারীর 
উপর প্রদত্ত এইরূপ নির্দেশকে “Warehousing Instruction’ বা দাম 
নির্দেশ’ বলে। 

একটি কাগজে গ্রেরক ও প্রাপকের নাম ও ঠিকান! স্পষ্টরূপে বড় করিয়া 
কালো কালি দিয়া লিখিরাঁ উহা গাটরির উপরে ও একাধিক দিকে আঠা দিয়া 
ভাল করিয়া লাগাইয়া দেওয়া__গুদাম কর্মচারীর কর্তব্য। ইহা প্যাকিং সিট 
বা মোড়ক বা গাটরি পরিচয় পত্র নামে পরিচিত | 

অতঃপর যেদিন হাওড়া হইতে গাটরিটি চালান দেওয়া অর্থাৎ পাঠান হইল, 
সেদিন বিক্রেতা এই সংবাদ দিয়া একটি পত্র ক্রেতার নিকট পাঠাইতে পারে | 
ইহাকে Advice Note বা পণ্য চালানের সংবাদ জ্ঞাপন পত্র বলা হয়। ইহার. 
সহিত আর একটি অধিক গুরুত্বপূর্ণ দলিল ক্রেতার নিকট পাঠাইতে হয়। 
ইহা পণ্যচালান পত্র বা Invoice নামে পরিচিত। নিয়ে কলিকাতার পশ্চিমবঙ্গ 
বন্ত্রভাগার বর্ধমানের বর্ধমান বন্ত্রবিপণির নিকট যে পণ্যচালানসহ যে পত্র 
পাঠাইল তাহার নমুনা দেওয়া গেল £ 

পণ্য চালানের সংবাদ জ্ঞাপন পত্র ( Advice Note ) 

নং ১১৫৬২ 

পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাও্ডার 
যাবতীয় বস্ত্রের আমদানিকারক এবং 

পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা ও মিল এজেন্ট 


টেলিগ্রাম £ কাপড় মহাত্মা গান্ধী রোড, বড়বাজার, 
টেলিফোন £ ৩৫- কলিকাতা 
১৪ই জানুয়ারী 
ত. পত্র নং ৬২৬২।|ব 
শ্রীবিনয়রুষ্ণ সাহা 
ম্যানেজার, 
বর্ধমান বন্ত্রবিপণ্ি, বর্ধমান | 
ফরমাশ নং ১০।৬২ 


সবিনয় নিবেদন, 
মহাশয় আপনার নির্দেশ অনুযায়ী Be বর্ধমান প্যাসেঞ্জার ট্রেনযোগে 


আপনার ফরমায়েশী দ্রব্য পাঠান হইয়াছে। এই পত্রের সঙ্গে উক্ত চালানের 
চালান পত্র ও রেল afar নং ER/K/497380 পাঠান গেল। আশা করি, 


9 ajal ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


আমাদের দ্রব্যগুলি আপনাদের মনোমত এবং আপনাদের খরিদ্দারগণের সন্তুষ্টি 
বিধান করিতে সমর্থ হইবে । ইতি-_ 


পত্র সংযুক্ত = নিবেদক 
১. পণ্যচালান পত্র নং ৭৭ তাং ১৪৷১৷৬২ শ্রীহরশঙ্কর পাল 
২. রেল রসিদ নং ER/K/497380 ম্যানেজার 


পশ্চিমবঙ্গ বস্তুভাণ্ডার 


দ্রষ্টব্য £ 
অনেক ব্যবমায়িগণ ভিন্নভাবে পণ্যচালনের সংবাদ জ্ঞাপন পত্র ন! পাঠাইয়া 
শুধুমাত্র পণ্যচালান পত্র (Invoice) পাঠাইয়। থাকেন । ATATIA 


- সংবাদ জ্ঞাপক পত্র পাঠান হইলে, তাহাতে প্রেরিত দ্রব্যগুলি ক্রেতার মনোরঞ্জন 
করিতে পারিবে বলিয়া আশা প্রকাশ করাই রীতি] 


চালান পত্র (Invoice) 


পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাপ্ডার 
যাবতীয় qaa আমদানি কারক ও 
পাইকারী এবং খুচরা বিক্রেতা ও মিল-এজেন্ট 


টেলিগ্রাম £ কাপড় FRAT গান্ধী রোড, বড়বাজার 
টেলিফোন £ কলিকাতা _ 
ক্রেতা ১৪।১।৬৯ 


14 বর্ধমান বস্ত্রবিপণি, 
স্টেশন রোড, বর্ধমান | 


TAE ভবোরবিবরণ | দর পরিমাণ | মোট মূল্য 
সংখ্যা 
১, | ক্যালিকো মিলের ৩৪৬৮ ২৮২থান | ৫০ থান ১৪০০২ 
নং মাকিন 
২, | বোম্বাই মিলের ৩৩৯৯ নং 
ARPT ৪৩৯২ y ৫০ m ২,১৫০ 
৩. | হরগোঁরী মিলের ৫৫৫ নং | ১৯২ জোড়া | ২৫০জোড়া | ৪৭৫০২ 
মিহি ধুতি 
৬ এলা মিলের TTT ২২৯ ২৫০ | ৫,৫০০ 
সাড়ি ১৩,৮০০২ 
‘বাদ ব্যবসায়িক বাট্রা ২২% | 


৩৪৫২ 
১৩,৪৫৫২ 


o 


— = 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ ৯৭ 


সাধারণ যাত্রীবাহী 'রেলযোগে প্রেরিত। ব্যবসায়িক বাটার হার. ৫% ১ মাসের 


মধ্যে মূল্য প্রদেয় | 
ভূলক্রটি বাদে (E & O. E.) 


শ্রীহরশঙ্কর পাল 
ম্যানেজার 


দ্ৰষ্টব্য ঃ 

১. পণ্যচালান দেওয়ার সঙ্গে সঙ্গেই ক্রেতার নিকট পণ্যচালান পত্র পাঠান 
উচিত। কারণ তাহার ফলে, প্রেরকের কাছে দ্রব্যগুলি পৌঁছিলে, উহা, মূল্য 
জ্ঞাপন পত্র ও পণ্যচালান পত্রের সহিত যাচাই SRR দেখা, ক্রেতার পক্ষে সম্ভব 
হইবে | 

২. ক্রেতা তাহার ফরমাশ পত্রের বা করমাশের যে ক্রমিক মংখ্য| দিবে, 
পণ্যচালান পত্রে উহা! উল্লেখ করা উচিত। ইহা দ্বারা ভুলভ্রান্তির সম্ভাবনা! দূর 
হয় এবং দরকার হইলে উহ| কোন্‌ ফরমাশের দরুন কোন্‌ চালান পত্র পাঠান 
হইয়াছে বা আসিয়াছে তাহা বিক্রেতা ও ক্রেতা সহজেই অনুসন্ধান করিয়া বাহির 


করিতে পারে | 

৩. পণ্যচালান পত্রে ও অন্তান্ত যে সকল পত্র ও দলিলে টাকা-পয়সার 
হিসাব দেওয়া হয় তাহাতে অনেক সময়ই তুলভ্রান্তি ঘটিবার সম্ভাবনা থাকে। 
এজন্য প্রকৃতই কোন ভুলভ্রান্তি থাকুক ব| না থাকুক, সর্বদাই হিসাবের নীচে 
E. & O. E. (Errors and Omissions Excepted ) অর্থাৎ ‘ভুলক্ৰটি 
বাদে’ একথাটি লিখিত খাকে। ইহার ফলে হিসাবের ভুল থাকিলেও এ ভুল 
বাদে হিসাবটি আইনগত ভাবে সঠিক বলিয়া গণ্য করা হয়। সমগ্র হিসাবটি 
ভুলের জন্য বাতিল হইয়া যায় না। 


পঞ্চম ধাপ ঃ ছিসাব-বিবরণী 
Statement of Accounts 
আমাদের পাইকারি বন্ত্-বিক্রেত৷ ব্যবসায়ী প্রতিষ্ঠানটি ১ মাস পূর্ণ হইবার 


A, প্রাপ্য বকেয় টাকা আদায়ের জন্য স্বভাবতই চেষ্টা করিবে। এজন্য ক্রেতা 
ব্যবসায়ীকে স্মরণ করাইয়া দিবে । যাহার সাহায্যে ইহা করা হয় তাহাকে 
হিসাব বিবরণী বা Statement of Accounts বলে | "ইহাতে ক্রেতার নিকট 
কত টাকার দ্রব্য বিক্রয় করা হইয়াছে, ক্রেতা অগ্রিম কত দিয়াছে এবং WH 
বাদে কত টাকা ক্রেতার নিকট বিক্রেতার পাওনা৷ রহিয়াছে তাহার হিসাব 

ব্যবনা ও বাণিজ্য ৭ 


+ 


av ` aaa ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


প্রদর্শন করা হয়। নিয়ে কলিকাতার পশ্চিমবঙ্গ বস্তুভাণ্ডার, বর্ধমানের বর্ধমান 
বন্তরবিপণির নিকট যে হিসাব বিবরণী পাঠাইল তাহা দেখান গেল | 
হিসাব-বিবরণী 
পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাগ্ডার 


যাবতীয় বস্ত্রের আমদানিকারক, 
পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা ও মিল-এজেন্ট 


টেলিগ্রাম £ কাপড় AVA) গান্ধী রোড, বড়বাজার 
টেলিফোন__ কলিকাতা 
A বর্ধমান বন্ুবিপণি, ১০ই ফেব্রুয়ারী, ১৯৬২ 
স্টেশন রোড, 
বৰ্ধমান ES EE TC OEM 


পশ্চিমবঙ্গ বস্ত্রভাগার-এর নিকট 


১৯৬২ সাল টাকা ন. প. টাকা. ন. প. 
১৪ই জানুয়ারী বস্তু ক্রয় বাবদ...... ১৩১৪৫৫*০০ 


বাদ অগ্রিম ৩,৪৫০*০০ 


১০১০০৫*০০ 


ভুলক্ৰটি বাদে 


wears এইরূপ হিসাব বিবরণী, অন্যান্ত যে সকল স্থলে ধারাবাহিক রূপে 
বাকিতে বেচাকেনা চলে তথায়, ও প্রতিমাসের অথবা অন্ত কোন নির্দিষ্ট সময় 
পর পর পাওনাদার বিক্রেতা! প্রাপ্য টাকার পরিমাণ ও হিমাব জানাইয়া টাকা 
আদায়ের জন্য দেনাদার ক্রেতার নিকট পাঠাইয়া থাকে | 


JS থাপ £ মূল্য প্রদান 
Payment 

বর্ধমান বন্ত্রবিপণি কলিকাতার পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগার হইতে এই হিসাব 
বিবরণী পাইয়া নিজেদের হিসাব খাতার সহিত মিলাইয়। এই পাওন! সম্পর্কে 
নিঃসন্দেহ হইলে, অবিলম্বে চেকের দ্বারা পাওনা৷ শোধের Tay করিতে পারে t 
বর্ধমান বস্তুবিপণি নিয়লিখিত আড়ি চেকের দ্বারা পাওনা শোধ করিল ৷ 


এই চেকটি হিসাব বিবরণীটির সঙ্গে গাঁথিয়া চেকদাতা বিক্রেতার নিকট 
পাঠাইবে। 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ oa 


DATED 13.2.62. 


“or Burdwan Bastra Bipani 
BK. 


MANAGER 


এই চেকটির সহিত দেনাদার ব্যবসায়ী বর্ধমান বন্ত্রবিপণি একটি পত্রও; 
ইচ্ছা করিলে পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগারের নিকট নিম্নলিখিত মর্মে পাঠাইতে পারে I 


টাকা পাঠাইবার সময়ের চিঠি ( Letter of remittance ) 


বর্ধমান বস্তুবিপণি 
পাইকারি ও খুচর। 
বস্ত্র ব্যবসায়ী 
টেলিফোন £ বর্ধমান... ..* স্টেশন রোড, বর্ধমান 
শ্রীহরশক্কর পাল, ১৪ই ফেব্রুয়ারী, ১৯৬২ 
অংশীদার, 
পশ্চিমবঙ্গ বস্তু ভাণ্ডার 
সবিনয় নিবেদন, 


অত্র পত্রসহিত আপনাদের পাওনা বাবদ মোট ১০,০০৫ টাকার, 
ইউনাইটেড ব্যাঙ্কের উপর প্রদত্ত একখানি আড়ি চেক পাঠাইতেছি। ইহার 
দ্বারা আমাদের বকেয়া দেনা তামাম শোধ হইল জানিবেন । আপনাদের 
প্রেরিত হিসাব-বিবরিণীটিও আপনাদের স্থবিধার্থে ইহার সঙ্গে পাঠাইলাম | 

আশা করি আমাদের মধ্যে এই সম্পর্ক ভবিষ্যতে আরও ঘনিষ্ঠ হইবে | 
আপনাদের সহযোগিতা সর্বদাই কাম্য । ইতি 

j নিবেদক 
শ্রীবিনয়কৃষণ দত্ত 
ম্যানেজার | 


১০০ qaal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ABI ধাপঃ জম! রসিদ 
Receipt 


এবার দ্রব্যের ক্রয়-বিক্রয় কার্য নিষ্পন্ন হইয়া সম্পূর্ণ মূল্য পরিশোধ করা 

হইয়া গিয়াছে। পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগার হিগাব-বিবরণী সহ চেকটি বর্ধমান 
বন্ত্রবিপণির নিকট হইতে পাইবার পর,. চেকটি তাহাদের ব্যাঙ্কে জম! দিবেন | 
ক্যাশ বছিতে উহার অঙ্ক জমা করিবেন এবং সত্বর ধন্যবাদসহ মূল্যপ্রাপ্তি 
স্বীকার করিয়া যে রসিদ পাঠাইবেন তাহার সহিত এ হিমাব-বিবরণীটিও 
পুনরায় ফেরত পাঠাইয়া দিবেন । এইরূপে লেনদেন কার্য সমাধা হইবে। 
আমর! নীচে যে আকারে রসিদটি পাঠান হইল তাহ! দেখাইতেছি 1 
ধন্তবাদের সহিত গৃহীত হইল 
প্রথম কিস্তি চেক মারফত ৩,৪৫০ 
দ্বিতীয় » » ৯» ১০১০০৫২ 
বাট্টা_ ৩৪৫২ 

মোট__ ১৩৮০২ 
১৬ই ফেব্রুয়ারী, ১৯৬২ সাল। 

পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগার 


শ্রীহরশক্কর পাল 
3° ন. প. 
রেভেনিউ স্ট্যাম্প 


দেন। চিঠা ( Debit Note) ও পাঁওন। চিঠ। ( Credit Note ) 

পণ্যচালান পত্রে অনেক সময় ভূলক্রটি ঘটিতে পারে। হয়ত মূল্য জাপন 
পত্রে যে দর উল্লেখ করা হইয়াছে, তাহা অপেক্ষা পণ্যচালান পত্রে মার্কিন 
কাপড়ের থানপ্রতি দর ২ টাকা কম দেখান হইয়াছে। অর্থাৎ আমাদের 
gara পশ্চিমবঙ্গ বন্রভাপ্ডার ২৮২ টাকা খানপ্রতি দরের পরিবর্তে ২৬২ টাকা 
খানপ্রতি দর উল্লেখ করিয়াছে। ইহাতে এ চালান পত্রে ৫০টি থান কেন! 
হইয়া থাকিলে মোট ১০০১ টাকা কম মূল্য হিসাব করা হইয়াছে। সুতরাং 
বিক্রেতা এ ১০০ টাক! ক্রেতার নিকট পাইবে। ক্রেতা এ ১০০২ টাকার 
জন্য বিক্রেতার নিকট খণী। সেক্ষেত্রে এ ভুল সংশোধনের জন্য বিক্রেতা 


একটি সরল কারবারী লেনদেন ও পত্রালাপ ১০১ 
ক্রেতার নিকট যে হিসাব মারফত দাবি জানায় তাহাই দেনা চিঠা নামে 
পরিচিত। নিয়ে উহার TIT) দেখান হইল। 
দেনা fesi ( Debit Note ) 
মহাত্মা গান্ধী রোড, বড়বাজার 


কলিকাতা 
i ০০৬০৪৭ soe con SOUS 
বর্ধমান বস্তুবিপণি, 
স্টেশন রোড, বর্ধমান | 
3 রিভার ররর তাত 
পশ্চিমবঙ্গ বন্ত্রভাগার-এর নিকট 
তারিখ বিবরণ টাকা নয়া পয়সা 
১৯৬২ সাল ৫০ থান ক্যালিকে| মিলের ৩৪৬₹ নং 


১৪ই জানুয়ারী | মাফিন কাপড়, পণ্যচালান পত্রে দর 
২৮২ টাকার স্থলে ২৬২ লিখিত হওয়ার 
বাবদ ঘাটতি মূল্য.......** 858০৫ 


বর্ধমান Tah উক্ত দেন৷ চিঠ! প্রাপ্তির পর যূল্যজ্ঞাপন পত্রের সহিত 
শণাচালান পত্র মিলাইয়া৷ দেখিয়া ভুল যে রহিয়াছে সে সম্পর্কে নিঃসন্দেহ হইলে, 
উক্ত দেন| চিঠার জবাবে উহার বিপরীত দলিল, পাওনা চিঠা পাঠাইয়| পশ্চিমবঙ্গ 
বন্রভাণ্ডারের পাওনা স্বীকার করিতে পারে। নিয়ে পাওনা চিঠার নমুনা 
দেখান গেল। সাধারণত দেন! চিঠা কাল কালিতে ও পাওনা চিঠা লাল 
কালিতে মুদ্রিত হয়। 
পাঁওনা fobi ( Credit Note ) 


স্টেশন রোড, 
বর্ধমান | 
তাং 7৮১৯৬) 
পশ্চিমবঙ্গ TASS, 
মহাত্মা গান্ধী রোড, 
বড়বাজার, কলিকাতা | 
পাওনাদার 


বর্ধমান বস্তুবিপণির নিকট 


১০২ ব্যবসা ও ঝাণিজোর ভূমিকা 


তারিখ বিবরণ টাকা নয়া পয়সা! 


১৯৬২ সাল ৫০ থান ক্যালিকো৷ মিলের ৩৪৬৮ নং | 
১৪ই জানুয়ারী | মাকিন-এর মূল্য ২৮২ টাকার স্থলে ২৬২ 
টাকা পণ্যচালান পত্রে লিখিত হওয়ার 
দরুন অতিরিক্ত পাওনা-****, ১০০*০০ 


দ্রষ্টব্য ই সাধারণত পণ্যচালান পত্রে ভুলক্রটি থাকিলেই উহা সংশোধনের 
জন্য দেন! চিঠ! পাঠান হয়। 


১. Raa ভুলবশত কম করিয়া ধার্য হইলে, ইহা বিক্রেতা ক্রেতার 
নিকট পাঠায় | 


২. Ream ভুলবশত অতিরিক্ত ধার্য হইলে, ইহা বিক্রেতা ক্রেতার 
নিকট পাঠায়। 


পাওন। চিঠা, দেনাচিঠার বিপরীত। 


>. বিক্রয়মূল্য ভুলবশত অন্প ধার্য হইয়া থাকিলে, ইহা ক্রেতা বিক্রেতার 
নিকট পাঠায়। 


২. ভুলবশত কিক্রয়মূল্য ধার্য কর] হইলে, অথবা, CES) পণ্যের কতকাংশ 
খারাপ বলিয়। ফেরত দিলে, সেজন্য, ইহ! বিক্রেতার নিকট পাঠাইয়া থাকে। 


POSSIBLE QUESTIONS 


1. Write a letter acknowledging an order for woollen goods and 
stating how and when the order will be executed. [H. S. °6€0] 


2. Youhave received an enquiry for the -supply of 30 good low- 
priced Radio sets from a trader of Jalpaiguri. 


Draft suitable reply with imaginary particulars advising the type of 
Radio sets you can supply, time of despatch, terms of Payment. [H,S, 61] 


3. What is an order ? Draft a suitable specimen of a order for 10 steel 
Almirah. 


4. Detine Debit and Credit Note, 
5. Write Notes on the following : 
(a) Invoice 


(b) Statement of Account 
Omissions excepted. 


(c) Errors and 


অষ্টম পরিচ্ছেদ 
পুজি 
CAPITAL 
পুঁজি কাহাকে বলে? 


What is Capital ? 3 
বাঁচিবার জন্য মানুষের হাজার রকম জিনিসের প্রয়োজন । আহারের অন্ত 


তাহার tty চাই, পরিধানের জন্য বস্ত্র চাই, বাস করিবার জন্য বাড়ি চাই, লেখা- 
পড়ার জন্য বই, কাগজ, কালি চাই। যাতায়াতের জন্য গাড়ি চাই, এমনি আরও 
কত fı এইগুলি সম্পদ (wealth) | ইহাদের প্রত্যক্ষ ব্যবহারের দ্বারা 
তাহার অভাব দূর হয়ঃ প্রয়োজন মিটে । 

অর্থবিগ্ভায় সম্পদের চারিটি লক্ষণের কথা বল! হইয়াছে। যাহার ব্যবহারে 
মানুষের কোন অভাব দূর হয়, যাহা যথেষ্ট পরিমাণে পাওয়া যায় না, যাহা 
মানুষের আভ্যন্তরীণ নহে এবং যাহার মালিকানা ক্ৰয়-বিক্ৰয় করা চলে, এমন 
বস্তই সম্পদ। 

যথেষ্ট পরিমাণে পাওয়। যায় না৷ বলিয়াই মানুষকে পরিশ্রম করিয়া সম্পদ 
সংগ্রহ করিতে হয়। সংগ্রহ করিয়। ব্যবহারের উপযোগী করিয়া লইতে হয়। 
ইহারই নাম উৎপাদন | 

সম্পদ উৎপাদনে প্রথমেই প্রকৃতির সাহায্য লইতে হয়। কৃষিকার্ষে জমি, 
mará খনিজ, জলজ ও অরণ্য সম্পদ লাগে। এই সকল প্রকৃতির দান 
উৎপাদনের. মৌলিক উপাদান । আর একটি মৌলিক উপাদান হইল 
মানুষরে শ্রম। সভ্যতার আদিযুগে এই দুইটিই ছিল সম্পদ উৎপাদনের 
উপাদান । পরে মানুষ শিখিল যে পরিশ্রমের দ্বার! প্রাকৃতিক দ্রব্য সংগ্রহ ও 
উহাকে ব্যবহারের উপযোগী করিয়া লইবার পর, অর্থাৎ সম্পদে পরিণত করিবার 
পর, পুনরায় অন্যান্য সম্পদ উৎপাদনের SI উহ! ব্যবহার করা যায়। এইরূপ 
ভাবে ব্যবহার করিলে অধিক সম্পদ পাওয়! যায়। ফসল কাটিবার পর 


[ইয়া কিছু রাখিয়া দিলে, অর্থাৎ সঞ্চয় করিলে, 


ধানের সবটা বর্তমানে ন! খ 
পরের বৎসর gaa পুনরায় বীজ বপন করিয়া ধানের চাষ করিলে ধান 


উৎপাদন সহজ হয়। ইহাই বীজ ধান। ধান একটি সম্পদ। বীজ ধানও 


১০৪ বাবনা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


ধানের অংশ বলিয়া ইহাও সম্পদ । কিন্তু ইহা দ্বারা বর্তমান অভাব দূর না 
করিয়া, ভবিষ্যতে আরও সম্পদ উৎপাদনের ব্যবস্থা করিয়া মানুষের ভবিষ্যৎ 
অভাব দূর করা যায়। এই রূপ সম্পদকে অর্থবিগ্বায় পুজি বলে। সুতরাং 
বীজ ধান পু'জি। অতএব স্মরণ রাখিতে হইবে, যে, বর্তমানে উৎপাদিত সম্পদের 
যে অংশ বর্তমান অভাব দূর করিবার জন্য প্রত্যক্ষ ব্যবহার ন! করিয়া ভবিষ্যতে 
আরও সম্পদ উৎপাদনের দ্বারা পরোক্ষভাবে মানুষের অভাব দূর করিবার জন্য 
ব্যবহৃত হয়, তাহাই প্রকৃত পুজি (real Capital) | ইহাই পুজি শব্দটির 
প্রকৃত অর্থ। এই অর্থে, পুজি সম্পদেরই অংশবিশেষ । তবে উহার ব্যবহার 
ভিন্ন। বর্তমানে সম্পদ উৎপাদন করিয়৷ উহা হইতে খানিকটা অংশ ভবিষ্যতে 
আরও সম্পদ উৎপাদনের Sy সরাইয়া রাখিলে অর্থাৎ সঞ্চয় করিলে এ অংশকে 
পুজি বলে। 

কৃষকের বীজ ধান ও লাঙল, শ্রমিকের হাতিয়ার, কারখানার যন্ত্রপাতি 
ও কলকবজা ইত্যাদি পু*জির দৃষ্টান্ত । ইহাদের সবই সম্পদও বটে আবার 
কতকগুলি দ্রব্য বা পদাৰ্থও (material goods) বটে। এই Gy ইহাদের 
দ্রব্যপু'জি বলে। পুজি কথাটির আসল অর্থ gag fa বা g fagz ( capital 
goods)| এইগুলির সাহায্যে আরও সম্পদ উৎপন্ন হয় বলিয়| ইহাদের 
উৎপাদকের দ্রব্য (producer’s goods)-e বলে। পুজিদ্রব্যের স্বভাব বা 
প্রকৃতি হইল সম্পদ বা আয় È কর] | 


টাকাঁকে কি পুঁজি বলা যাঁর ? 
Is money Capital ? 


কৃষক, শিল্পপতি ও কারখানার মালিকের, পুজি বলিলে যেমন তাহাদের 
নিকট যে সকল উৎপাদকের দ্রব্য ব দ্রব্য পু"জি আছে বুঝায়, তেমনি ব্যবসায়ী 
বা বণিকগণের নিকট পুজি বলিতে কী বুঝায়? ইহাদের নিকট পুজি কথাটির 
অর্থ জিজ্ঞাসা করিলে দেখিবে যে তাহাদের মতে, নিজ কারবারে তাহারা যে 
টাকা খাটাইতেছেন তাহাই পুজি । কথাটি উপেক্ষা করা যায় না। বণিক 
ও ব্যবসায়িগণ তাহাদের ব্যবসায়ে বা বাণিজ্যে একটি নিদি পরিমাণ 
টাকা খাটাইয়| থাকেন। উহা দ্বারাই বার বার ভ্রব্যসামগ্রী ক্রয় করিয়া 
বেচিয়া দেন। এইরূপেই তাহাদের আয় উপার্জন হয়। অর্থাৎ আয়ের 
স্থষ্টি বা উৎপাদন হইয়া থাকে। ইহা afifa ( money capital )। তবে 
মনে রাখিতে হইবে যে, হাতে টাকা থাকিলেই উহা পুজি হয় না। টাকা 


পুঁজি Ei Vt ১০৬ 
নিজে কখনও পুজি নহে। কারণ টাকা ফেলিয়া রাখিলে তাহা আয় বা 
উৎপাদন VE করে না। টাকা দিয়! যদি যন্ত্রপাতি খরিদ করা যায় কিংবা টাকা 
ব্যয় করিয়া যন্ত্রপাতি তৈয়ার করা যায় তবেই উহা দ্বারা সম্পদ॥উৎপাদন করা 
চলে । তেমনি ব্যবসায়িগণ টাক! fray বারংবার জিনিসপত্র কেনাকাটা করে। 
তাহাতে আয় বা লাভ হয় অর্থাৎ এ সকল স্থলে অর্থ-পুঁজি wafer 
রূপান্তরিত al হইলে উহা! আয় বা উৎপাদন ঘটায় না। স্থতরাং অর্থ ব! 
টাকা-পয়সাকে পুঁজি বলিয়া গণ্য করা হয় ন1। ইহা পুঁজির আসল চেহারা 
নহে। পুঁজির আমল চেহারা হইল পুজিদ্রব্য। è 


ol fea বৈশিষ্ট্য 
Characteristics of Capital 
পুঁজির চারিটি বৈশিষ্ট্য দেখ। যায় £ 

১, পুঁজি বলিতে প্রকৃতপক্ষে LAIT বুঝায়। এই দ্রব্যগুলি সম্পদ i 
মানবের পরিশ্রমে ইহারা নির্মিত ব| উৎপাদিত হইয়াছে। কিন্তু আরও সম্পদ 
উৎপাদনের জন্য এইগুলি ব্যবহার করা হয়। REAS পু'জিকে “উৎপাদনের 
উৎপাদিত উপায়’ ( produced means of production) বলে। ইহা 
মানুষের অতীত শ্রমের ফল | 

২. পুজি দ্রব্য মানুষের দ্বার উৎপাদিত সম্পদ৷ কিন্তু ইহা সরাসরি 
ভোগ বা ব্যবহারে লাগানো হয় না। বরং অতীতে যে সম্পদ উৎপন্ন হইয়াছিল 
তাহা সেই সময়ে ভোগ না করিয়! সঞ্চয় করিয়া রাখা হইয়াছিল । সেজন্যই 
বর্তমানে ইহা আরও সম্পদ উৎপাদনের কার্ধে লাগানো সম্ভব হয়। তা, 
পুজি অতীত সঞ্চয়ের ফল। 
, পুঁজি ব্যবহারে উৎপাদন বাড়ে। আদিম মানুষ শুধুহাতে যে TS 
শিকার করিত, aaraa দ্বারা উহা! অপেক্ষা অধিক শিকার করিতে পারিত। 
খালি হাতে মাটি আচড়াইয়া চাষ করিলে যে পরিমাণ ফসল ফলান যায়, লাঙ্গল 
অপেক্ষা আরও বেশি ফদল ফলে। ট্রাক্টর দিয়! চাষ 
৫ শত টাকা পুঁজির কারবার অপেক্ষা 


৩ 


fray চাষ করিলে উহা 
করিলে ফসল আরও বেশি হয়। 
৫ লক্ষ টাকার পুঁজির কারবারে অধিক উৎপাদন ঘটে। 

৪. of faa নিয়োগে ভবিষ্যৎ আয়ের সম্ভাবনা We হয়। কারবারে যত 
অধিক পুঁজি খাটিবে তত বেশী উৎপাদন হইবে । ফলে কারবারের মুনাফা 


বা আয়ও তত বৃদ্ধি পাইয়া থাকে | 


at ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পুঁজির কার্ধাবলী 
Functions of Capital 

১, Tier আসল ও প্রধান কার্য হইতেছে শ্রমিকগণের দক্ষতা বৃদ্ধি Fal | 
শ্রমিক ও কারিগরগণ যতই অধিক পুঁজি অর্থাৎ যন্ত্রপাতি ও হাতিয়ার বৃদ্ধি 
করিবে ততই তাহাদের WHS! বাড়িবে এবং তাহারা.অধিক পরিমাণ দ্রব্যনামগ্রা 
উৎপাদনে সমর্থ হইবে। 


২. পু'জি ব্যবহার করিলে, ধারাবাহিক ও অবিচ্ছিন্ন ভাবে উৎপাদন 
চালাইয়। ধাওয়া সম্ভব হয়। অর্থ-পুঁজির একাংশ হইতে শ্রমিকগণকে অগ্রিম 
মজুরি দেওয়া -যায়। Berk দ্রব্যটি তৈয়ারীর পর উহা! বিক্রয় দ্বারা 
অর্থ লাভের সময় পর্যন্ত অপেক্ষা করিতে হয় না। একদিকে প্রতিসপ্তাহে, i 
দ্ব্যগুলি সম্পূর্ণরূপে তৈয়ারী হউক বা না হউক শ্রমিকগণ নিয়মিত ভাবে 
তাহাদের মজুরি পাইতে থাকে । অপরদিকে দীর্ঘকাল ধরিয়া ধীরে ধীরে f 
এ দ্রব্যগুলি Rer দ্বারা কারবারের অর্থাগম হইতে থাকে । অধিক পুজি 
ব্যবহারের ফলেই এইরূপে উৎপাদন একটান। চলিতে পারে। ছোট ছোট 
কারিগরগণের পুজি অত্যন্ত কম বলিয়া তাহারা অল্প কয়েকটি দ্রব্য উৎপাদনের 
পর উৎপাদন বন্ধ রাখিয়া বাজারে উহা! বিক্রয়ের জন্য ছোটে । এবং বিক্রয় 
হইলে তবেই সেই অর্থদারা পুনরায় উৎপাদন আরম্ত করিতে পারে | 

৩. _ পুঁজির ব্যবহারে উৎপাদন পদ্ধতি জটিল হয়। কারণ পু*জির ব্যবহারের 
অর্থই হইল যন্ত্রপাতি ব্যবহার | যতই অধিক ঘন্ত্রপাতি ব্যবহার করা হয় ততই 
শ্রমিকগণের কাজ যন্ত্রপাতি অন্ধযায়ী পৃথক ও বিভক্ত হইতে থাকে । এক এক 
দল শ্রমিক এক এক শ্রেণীর Te ব্যবহার করিয়া দ্রব্যটির পৃথক পৃথক অংশমাত্র 
প্রস্তুত করে। দ্রব্যটি তৈয়ারীর পদ্ধতি এইরূপে কতকগুলি পৃথক পৃথক 
ভাগে বিভক্ত হইয়া যায়। ইহাতে উৎপাদনের জটিলতা বাড়ে। pe = PH? 

৪. শ্রমিকগণের দক্ষত| বাড়ে বলিয়া afer ব্যবহারের ফলে তাহার! 


অধিক পরিমাণ দ্রব্য উৎপাদন করিতে পারে। AETR পুঁজির ব্যবহার 
উৎপাদনের পরিমাণ বৃদ্ধি করিয়া থাকে। 


৫. Afar দ্বারা একসঙ্গে অধিক পরিমাণে দ্রব্য উৎপাদন করা হয় 
বলিয়া উৎপাদনের পড়তাখরচ বা পড়ত ব্যয় কম হয়। 


৬. এককপ্রতি ব৷ গড়পড়তা ব্যয় কম পড়ে বপিয়| দ্রব্যসামগ্রী অল্প ae : 
বিক্রয় করা যায়। সুতরাং সমগ্র সমাজ ইহাতে উপকৃত হয়। | 


fa ১৪৭ 
৭. পুঁজির ব্যবহারে শ্রমিকগণের দক্ষতা বৃদ্ধি পাওয়ায়, অপেক্ষাকৃত অল্প 
সময় কাজ pRa শ্রমিকগণ অধিক পরিমাণ দ্রব্য উৎপাদন করিতে পারে। 
OAs ইহাতে তাহাদের পরিশ্রমের ব| কাজের সময় কমিয়া যায় | 
offer শ্রেণীবিভাগ j 
Classification of Capital 
অর্থবিদ্গণের দৃষ্টিতে পুজি তিনটি শ্রেণীতে ।বভক্ত £ 
১. ব্যক্তিগত পুঁজি ( Individual Capital ) | 
২, কারবারী বা ব্যবসায়িক পুঁজি ( Business or Trade Capital ) | 
৩, সামাজিক বা জাতীয় পুঁজি (Social or National Capital ) | 
১. ব্যক্তিগত পুঁজি £ যে কোন ব্যক্তি তাহার যে সম্পত্তি হইতে 
কোনরূপ আধিক আয় উপার্জন করে বা উপার্জনের ইচ্ছা, করে তাহাই ব্যক্তিগত 
পু'জি। যে. বাড়ি ভাড়া দিয়া আয় লাভ করে তাহার নিকট এ বাড়িটি 
ব্যক্তিগত পুজি। যে কোন কোম্পানীর শেয়ার বা অংশ কিনিয়া তাহা হইতে 


লভ্যাংশ ভোগ করে তাহার নিকট এ শেয়ারটি ব্যক্তিগত TTF! তেমনি 
এ, যে সরকারী খণপন্র কিনিয়া তাহার সুদ পায়, তাহার নিকট এ সরকারী খণ- 
> পত্রটি ব্যক্তিগত পুজি। 


২, কারবারী পুঁজি শিল্পপতি, ব্যবসায়ী প্রভৃতি কারবারিগণ 
আধিক আয় উপার্জনের উদ্দেশ্যে তাহাদের যে সম্পত্তি শিল্প, ব্যবসায় ব| 
বাণিজ্যে নিয়োগ করে তাহাই কারবারী বা ব্যবসায়িক পুঁজি। 

৩, সামাজিক বা জাতীয় পুজি £ প্রাকৃতিক সম্পদ ছাড়া, ব্যক্তিগত, 
> কারবারী ও সরকারী মালিকানার অধীনস্থ যে সকল- সম্পদ উৎপাদনে নিযুক্ত 
রহিয়াছে, উহাদের সমষ্টিই সমগ্র সমাজের বা জাতির সামাজিক বা জাতীয় পুঁজি। 
ব্যবসারীর পুঁজির প্রকার ও রূপতেদ 
Different types and forms of Capital of a Trader 

কারবারী বা ব্যবসায়িক পুজি ছুই প্রকারের £_ 

ক. স্থির বা স্থায়ী পুজি (Fixed Capital) ; 

ক. স্থির বা স্থায়ী পুঁজি £ কারঝারিগণ তাহাদের BAL জির Oy 


অংশ দিয়া কারথানা-বাড়ি নির্মাণ করে, যন্ত্রপাতি য় কিরে তাহাই হর 
ভূতি কারবারীর f 


fe এবং ই কারখানা! বাড়ি ও যন্ত্রপাতি, বণ 
| নে এই ae নং পুঁজির প্রয়োজনীয়তা 


তি (Fined assets) । শি কারনেই TN 


7 ১. 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


খুব বেশি। এই সম্পত্তিগুলি একাদিক্ৰমে বহুদিন ধরিয়া সম্পদ উৎপাদনে 
Was eu থাকে বলিয়। ইহাদের স্থির বা স্থায়ী সম্পত্তি এবং ইহাতে যে টাকা 
TA করা হয় তাহাকে স্থির পুঁজি বলে 1) ৮০৮০০৪ CHER ST, 9 SAAN- 


TEESE TEES PO VI AE ‘omg levis হণ 
q. Sna q চল্ভি A fae কিন্তু শুধু যন্ৰপাতি ব৷ কারখানা- 
বাড়ি ধাকিলেই ৎপাদন হয় না। সে Sy কীচামাল চাই, শ্রমিক চাই plav? 
আবার তৈয়ারী দ্রব্য বিক্রয় না হওয়া পর্বস্ত হাতে মজুদ করিয়৷ রাখিতে za | 
এই সকল বিষয়ে যে টাকা লাগে, অর্থপ্রদভির সেই অংশকে চল্তি বা আবর্তন 
পুজি বলে ৷) কাচামাল ও aira aie aS দুইটি বস্তু যন্ত্রপাতি কলকবজার 
মতই কিনিতে হয়। কিন্তু একবরি ব্যবহারেই ওঁ কাচামাল ও ভ্রম জাই 
ROT রূপান্তরিত হইয়া যায়। এই তৈয়ারী দ্রব্য বিক্রয় করিয়া এ অর্থ fral 
পুনরায় কীচামাল ও শ্রমিকের শ্রমশক্তি কিনিতে হয়। ব্যবসারিগন তাহাদের 
অর্থপুঁজি দিয়া দ্রব্য ক্রয় করে এবং পুনরায় উহা! বেচিয়া দিয়া উহাকে অর্থে 
HABITS করে | (এইরূপে যে সম্পত্তি (assets) একবার ব্যবহারেই রূপান্তরিত 
হয় এবং বারংবার এইরূপে রূপান্তর লাভ করিতে থাকে তাহাকে আবর্তন বা ¢ 
চল্তি সম্পত্তি (circulating assets ) বলে। afis afar যে অংশ 
এইরূপে কারবারে খাটিতেছে তাহাকে আবর্তন বা চল্তি পুজি বল! হয়।) _ 
ব্যবসায়ে স্থায়ী পুজি অপেক্ষা চল্তি পুঁজির প্ররোজনীয়তী অধিক 25 
(এখানে একটি কথ। মনে রাখিতে ইই এককারবারে যাহাক BATS shao 
পুজি বলিয়| ধর! হয়, অপর কারবারে তাহাকেই স্থায়ী পুজি বলিয়া গণ্য কর। 1 
হইতে পারে 1৯ যেমন যে কারবারী প্রতিষ্ঠান গমভাঙা কল নির্মাণ করে, উহার 
নিকট comm গমভাঙ| কলগুলি safe পুশজি। কিন্তু যে কারবারী প্রতিষ্ঠান -Er 
গমভাঙা কল কিনিয়া উহাদ্বারা গম ভাঙাইবার কারবার চালায়, উহার নিকট 
সেই কলটি স্থির পুজি JX হত কি ESE) 
নিয্নলিখিত রেখাচিত্রের ata আমরা দুদিন late যী তে পারি জোট | 
সম্পদ ২ EN e a 
] । বদ ৯৬৫) 
প্রত্যক্ষ ভোগে ব্যবহৃত সম্পদ 
|| ] 3 | 
ব্যক্তিগত fa সু পুজি সামাজিক a জাতীয় পু'জি w 
স্থায়ী পু' 3 বা চল্তি ate বা 
স্থির পুজি আবর্তন পুজি . 


ভোগে জপ ব্যবহৃত A faza 


i : ১৯৯ 
of fea অপর শ্রেণীবিভাগ 


Another classification of Capital 

আমরা এ পর্যন্ত পু'জির যে শ্রেধীবিভাগের কথা আলোচন! করিয়াছি 
তাহ। একান্তই অর্থবিগ্ভার মতে কারবারী পু'জির শ্রেণীবিভাগ । ইহার: সহিত 
কারবারিগণের নিজস্ব শ্রেণীবিভাগের কিছু পার্থক্য আছে। 

কারবারিগণ a face ছুই শ্রেণীতে বিভক্ত করেন £ 


১. স্থির বা aint পুজি 

Fixed Capital 

যাহা একাদিক্ৰমে বহুদিন যাবৎ কারবারে ব্যবহৃত হইয়া উৎপাদনে সাহায্য 
করে তাহাই স্থির বা স্থায়ী পুঁজি। : যন্ত্রপাতি প্রভৃতি ইহার দৃষ্টান্ত 


২. কার্যকর পুজি 

Working Capital 
- স্থির পুজি বাদে যে টাকা তাহার কারবারে খাটিতেছে তাহাই কারবারীর 
কার্যকর পুঁজি । তাহার হাতে ও ব্যাঙ্কে গচ্ছিত টাকা, মজুদ দ্রব্যাদি ও পান! 
এই তিনটির সমষ্টি হইতেছে কারবারীর চল্তি সম্পত্তি (Current or Floating 
assets) | এই মোট চল্তি সম্পত্তি হইতে তাহার চল্তি দেনা (Current or 
Floating liabilities) বাদ দিলে যে অবশিষ্ট সথা কো হাহা 


কার্যকর পু'জি। 


যেমন_ 
হাতে নগদ তহবিল ১১০০২ 
ব্যাঙ্কে জমা_ GES 
মজুদ দ্রব্য ২,০৮০, 
বাজারে পাওনা_ ৬০০২ 
মোট- ৮১৭৮০১ 
বাজারে দেনা ৩৯৪২২ 
চল্তি পুঁজি ৪,৮৩৮২ 


ত্র নগদ অর্থে পরিণত কর 


এই চল্তি পুঁজির যে অংশ প্রয়োজন হওয়া ম 
; ) | নগদ টাকা, কারবারীর 


যায় তাহা কারবারীর নগদ of f (Liquid Capital 
নগদ পু'জির একটি নির্ভরযোগ্য অংশ মাত্র। 


Sse ব্যবসা ও বাণিক্যের ভুমিকা 


Roms কারবারীর দৃষ্টিতে পুঁজির যে শ্রেণীবিভাগ, তাহা রেখাচিত্রের 


সাহায্যে বর্ণনা করিলে নিম্নরূপ দেখাইবে। 
8 
| | 
স্থির পুঁজি কার্যকর itt 
| l 
নগদ পু'জি অ-নগদ পুজি 
(Liquid Capital) (Non-Liquid Capital) 
a oe |! ET Ug 
| | | 
- নগদ অর্থ অবিলম্বে অবিলম্বে 
বিক্রয়ঘোগ্য আদায়যোগ্য 
মজুদদ্রব্য পাওনা 


কারবারের নিজস্ব পুজি ও নিযুক্ত পুঁজি | 
Capital owned by a Firm and Capital employed by a Firm 
অনেক সময় Pails, ব্যবসায়িক বা বাণিজ্যিক প্রভৃতি কারবারী প্রতিষ্ঠানের 
নিজন্ব ও নিযুক্ত পুঁজির মধ্যে ব্যবধান টান! হইয়! থাকে। 
কারবারের মালিক বা মালিকগণের নিজেদের যে অর্থ কারবারে খাটাইয়া 
থাকেন তাহ! কারবারের নিজস্ব পুজি | যেমন কোন ঘব্যবসায়ী তাহার 
৫০০০১ টাকা নিজ কারবারে খাটাইতেছেন। ইহাকে কারবারের নিজস্ব পুজি 
বল৷ যায়। ইহার মধ্যে ৫০০২ টাকা অন্তান্ত ব্যবসারিগণের নিকট পাওন। 
আছে। সুতরাং বর্তমানে কারবারে খাটিতেছে ৫০০০২--৫০০২-৪৫০০২ টাক] | 
অতএব কারবারের নিজস্ব পু'জি ৫০০০১ টাকা কিন্তু নিযুক্ত পুজি ৪৫০০২ টাকা | 
কিন্তু যদি এবার ব্যাঙ্ক হইতে ১০০০২ টাকা Ad লওয়া যায় তবে, এবার 
কারবারের নিজস্ব পুজি ও নিযুক্ত পুঁজির পরিমাণ হইবে 
নিজস্ব পুজি-_-৫০০০২ 
পাওনা বাদ_-৫০০৯ 


8,৫০০ 
যোগ ঝণ ১,০০০ 
নিযুক্ত a fe ৫১৫০০২ 


এইরূপে নিজস্ব পুজি অপেক্ষা নিযুক্ত a fea পরিমাণ পাওনা অনাদায় 
ও ঝণের জন্য কম অথবা বেশি হইতে পারে | 


পুঁজি 
পুজি গঠন 
Capital formation 

সম্পদ বলিতে দ্রব্যসীমগ্রী বুঝায় | ইহা মানুষের অভাব দূর করে ॥ 
কতকগুলি Rated সরাসরি ব্যবহারে অভাব দূর হয়; ইহারা শুধুই 
সম্পদ। আর কতকগুলি সম্পদ বা দ্রব্যসামগ্রী অন্যান্ত দ্রব্যসামগ্রী উৎপাদনে 
সাহায্য করিয়া পরোক্ষ ভাবে মানুষের অভাব দূর করে। এই সম্পদগুলি 
x aus | 

সুতরাং যে সম্পদ পু*জিদ্রব্য হিসাবে ব্যবহার করা হইবে, তাহা বর্তমানে 
ভোগ বা ব্যবহার করা চলে না। যাহা বর্তমান ভোগের GY ব্যবহার করা হয় 
না তাহাকে সঞ্চয় বলে। এতএব সঞ্চয় ছাড়া পুঁজি পাওয়া যায় না। 1 

সমগ্র দেশ ব| জাতির পক্ষে, পুঁজির স্ুষ্টি ও উহার পরিমাণ বৃদ্ধির জন্য 
অধিক পরিমাণে সঞ্চয় অপরিহার্য । দেশবাসিগণ সকলে যদি এবওসর অধিক 
পরিমাণে সঞ্চয় করে তবেই পরের বৎসর অধিক পরিমাণে পুঁজি পাওয়া 
যাইবে জুতরাৎ সঞ্চয় হইতে পু'জি জন্মে ও সঞ্চয় বৃদ্ধির ফলে a fea বৃদ্ধি ঘটে। 

কিন্তু বর্তমান সমাজে সকলেই আয় হিসাবে অর্থ উপার্জন করে। আয় 
উপার্জনের উদ্দেশ্য অভাব দুর করা। অতএব সকলে যদি আয়ের সবটাই 
খরচ করে তবে সরাসরি অভাব দূর করিতে পারে শুধু এরূপ সম্পদই উৎপাদিত 
হইবে । এবং যাহা উৎপর হইবে তাহার সমস্তটাই বর্তমান অভাব দূর করিবার 
কাজে লাগিবে 1 ইহাতে বর্তমানের যন্ত্রপাতি, কলকবজ! নষ্ট হইয়া গেলে 
ভবিষ্যতে সম্পদ উত্পাদনের কোন উপায়ই থাকিবে না। তখন কাহারও অভাবই 
দূর হইবে না। সঞ্চয় নিম্নলিখিত বিষয়গুলির উপর নির্ভর করে ঃ 


১. সঞ্চয়ের ইচ্ছা 

cat আবার প্রত্যেকেই যদি তাহার বর্তমান আয়ের সবটা বর্তমানেই 
খরচ করিয়া ফেলে তবে ভবিষ্যতে অস্থখ-বিস্তখে, পুত্রকন্ঠার শিক্ষাদীক্ষায় ও 
বিবাহে, বৃদ্ধ বয়সের সংস্থানের জন্য অথবা ভবিষ্যতে সাংসারিক অবস্থার উন্নতির 
ব্যবস্থা কর] সম্ভব হইবে না। AST সকলেরই বর্তমান আয় হইতে কিয়দংশ 
সঞ্চয় করা প্রয়োজন | এই সকল কারণেই মানুষের সঞ্চয়ের ইচ্ছা হয়। 
যাহার সঞ্চয়ের ইচ্ছা যত বেশি তাহার সঞ্চয়ও তত বেশি হইতে পারে, অবশ্য 


যদি তাহার সঞ্চয়ের ক্ষমতাও থাকে। 


২. সঞ্চয়ের ক্ষমভা . 
কে কত টাকা সঞ্চয় করিতে পারিবে তাহা নির্ভর করে প্রধানত তাহার 


১১২ Vaal ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


. আয়ের উপর। অল্প আয়বিশিষ্ট দরিদ্র ব্যক্তিগণের আয়ের সব টাকাই সংসার 
চালাইতে, অর্থাৎ বর্তমান অভাব দূর করিতে বায় হইয়া যায়। সঞ্চর হয় না 
কিন্তু যাহাদের আয় বেশি তাহাদের পক্ষে বর্তমান অভাব দূর করিবার জন্য 
ব্যয় করিয়াও কিছু সঞ্চয় সম্ভব। সুতরাং আয় যত কম ততই সঞ্চয়ের ক্ষমতা 
অঙ্গ ও আর যত বেশি ততই সঞ্চয়ের ক্ষমতা বেশি হয়। যে দেশের 
জনসাধারণের আয়ের মান বেশি তথায় জনসাধারণের সঞ্চয়ের ক্ষমতা ও 
পরিমাণও বেশি হইয়া থাকে | 

৩. সঞ্চিত অর্থ লাভজনক ভাবে খাটাইবার স্থবোগ 

মানুষ ব্যক্তিগত ভাবে নিজ প্রয়োজনান্ুযায়ী সঞ্চয় করিয়। নিজের ৯কাছেই 
গোপনে উহা রাখিয়া দিতে পারে । আগেকার দিনের মানুষ টাকা জমাইয়া 
হাড়িতে করিয়া মাটিতে পুণতিয়া রাখিত। ইহাতে সঞ্চয় ঘটে। কিন্তু পুঁজি 
বাড়ে না। পুঁজির আসল রূপ হইল দ্রব্য-পুণজি। যে পর্যন্ত সঞ্চিত অর্থ 
দব্য-পু'জিতে পরিণত না হয় সে পর্যন্ত feet ও উহার বৃদ্ধি হয় ay | 

যাহার! বর্তমান ভোগব্যয় কমাইয়া সঞ্চয় করিল, তাহাদেরখরচ কম হইবার 
দরুন অনেকু সম্পদ ও উৎপাদনের উপাদান যেমন জমি, শ্রম ইত্যাদি অব্যবহৃত 
রহিল | 'পঞ্চয়কারীদের সঞ্চিত অর্থ যদি কারবারে খাটানো যায় তবেই 
তাহা দিয়া অব্যবহৃত জমি, শ্রমিক ইত্যাদি সংগ্রহ করিয়া কারখানা-বাড়ি নিমিত 
হইবে, যন্ত্রপাতি, কলকবজা fas হইবে, কাচামাল কেনা হইবে। অর্থাৎ, 
অর্থ-পুজি দ্রব্য-পুজিতে রূপান্তরিত হইবে । প্ররুত পুজি জন্মিবে। ইহাকে 
বিনিয়োগ বলে। 

যে সকল কারবারী নিজেরা সঞ্চয় করে তাহারা নিজেদের সঞ্চিত অর্থ 
বিনিয়োগ করিতে পারে | কিন্তু অধিকাংশ সঞ্চয়কারী কারবারী নহে। 
তাহাদের সঞ্চিত অর্থ কিরূপে দ্রব্য-পুজিতে রূপান্তরিত কর! যায়? তাহাদের 
যদি সুদের লোভ দেখানো যায় তবেই ব্যাক্গ মারফত তাহাদের টাকা সংগ্রহ 
করা যায়। পরে এ সকল ব্যাঙ্ক হইতে কারবারিগণ উহা খণ করিয়া কারবারে 
নিয়োগ করিতে পারে । উপযুক্ত সদ, দেশের মধ্যে ব্যাঙ্ক ব্যবস্থার প্রসার, 
পর্যাপ্ত পরিমাণ প্রাকৃতিক সম্পদের অবস্থিতি, কারিগরি 


জ্ঞান ইত্যাদি হইল 
সধ লাভজনক ভাবে খাটাইবার হযোগ । এইগুলি অধিক পরিমাণে উপস্থিত 
থাকিলে সঞ্চিত অর্থ বিনিয়োজিত হইয়। প্রকৃত পুজি সৃষ্টি ও বৃদ্ধি করিতে পারে। 


এইরূপে সকল দেশেই পু'জির সৃষ্টি মানবের ব্যক্তিগত সঞ্চয়ের ইচ্ছা 
সঞ্চয়ের ক্ষমতা ও সঞ্চিত অর্থ খাটাইবার ARRAT উপর নির্ভর করে a 


aA 


পুজি ১১৩ 
এইরূপে যে সঞ্চয় “igs যায় তাহা ব্যক্তিগত সঞ্চয় ( Individual savings ) | 
ব্যক্তিগত সঞ্চয় ছাড়াও বর্তমানে আরও দুইটি সঞ্চয়ের উৎস দেখিতে পাওয়া 
যায়। উহার একটি হইল বিভিন্ন কারবারী প্রতিষ্ঠান বা কোম্পানীর সঞ্চয়। 
ইহাকে প্রতিষ্ঠানিক সঞ্চয় (Institutional Savings ) বলে | কারবারী 
প্রতিষ্ঠানগুলি উহাদের বাৎসরিক মুনাফার একটি অংশ কারবারেই বিনিয়োগ 
করে। ইহাতে পুঁজির we ও বৃদ্ধি ঘটে। আধুনিক সমাজের আরেকটি 
সঞ্চয়ের উৎস হইল সরকার বা রাষ্ট্র। যে কোন ব্যক্তি বা কারবারী প্রতিষ্ঠানের 
মতই রাষ্ট্র বা সরকারও উহার আয় অপেক্ষা অল্প ব্যয় করিয়া সঞ্চয় করিতে 
পারে। ইহ! সরকারী সঞ্চয় (Governmental savings) | এবং: উহা 
সরকারী কারবারে খাটাইয়া অথবা কোন বেসরকারী কারবারে খণ দিয়া তথায় 


বিনিয়োগে সাহায্য করিতে পারে | 
নিম্নের রেখাচিত্রের দ্বারা সঞ্চয় ও বিনিয়োগ দ্বারা পুজি স্থির প্রণালা 


বুঝান গেল। 


সঞ্চয় 


| 


| | wall 
ব্যক্তিগত + প্রতিষ্ঠানিক + সরকারী- মোট সঞ্চিত অর্থ 
| 
| | | 
সঞ্চয়ের ইচ্ছা সঞ্চয়ের aga বিনিয়োগের 
ক্ষমতা সুযোগ-স্থবিধা 


afer গোপন ব্যাঙ্কে চি নিজ পি সরকার কর্তৃক সরকার 
সঞ্চয় আমানত ব্যক্তিগত বিনিয়েগ বে-সরকারী কর্তৃক 
| কারবারের সরকারী 
যা কর্তৃক খণদান কারবারে 
কারবারীদের বিনিয়োগ 
খণদান 


ব্যক্তিগত agt- প্ৰতিষ্ঠানগুলি 
কারীদের নূতন কর্তৃক নিজ 
কোম্পানীর কারবারে নিজ 
শেয়ার প্রভৃতি সঞ্চয়ের 

ক্রয় করিয়া বিনিয়োগ 
বিনিয়োগ 


পুঁজি সংস্থানের উপায় 
Means of raising capital 
সকল প্রকার ব্যবসায়, বাণিজ্য ও শিল্পে কারবার করিতে হইলে প্রথমেই: 


চাই অর্থ-পুঁজি (money-capital) | যত বেশি অর্থ-পুঁজি সংগ্রহ করা৷ যাইবে 
ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ৮ 


১১৪. ব্যবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


ততই বেশি পরিমাণে উহার দ্বারা দ্রব্য-পুজির (Goods-capital or Capital 
goods) সংস্থান করা সম্ভব হইবে। দ্রব্য-পুঁজির সংস্থানের জন্য প্রয়োজনীয় 
gÉ È নানা ভাবে RRA যায়। কোন্‌ কোন্‌ উপায়ে a fee 
সংস্থান, অর্থাৎ অর্থপু'জি সংগৃহীত হইয়া থাকে, সংক্ষেপে তাহা 
আলোচন! করিতেছি। 

১. একমালিকী কারবার (Sole Proprietorship): যে সকল 
প্রতিষ্ঠানে একজন মাত্র মালিক থাকে তাহা একমালিকী কারবার | এরূপ 
ক্ষেত্রে প্রধানত দুইটি উপায়ে কারবারের of fea সংস্থান 'ইইয়া থাকে। 

ক. মালিক নিজের সঞ্চয় হইতে কারবারের পু-জি যোগান দেয় | 

খ. মালিক মহাজন অথবা ব্যাঙ্কের নিকট হইতে খণ সংগ্রহ করিতে পারে | 
ক্ষেত্রবিশেষে, সরকারও খণ দান করিতে পারেন | 


২. অংশীদারী কারবার (Partnership): একজনের অধিক ব্যক্তি 
একত্রিত হইয়া যে কারবার প্রতিষ্ঠিত ও পরিচালনা করে, তাহাই অংশীদারী 
কারবার। এইরূপ কারবারের fe নিম্নলিখিত উপায়ে সংগৃহীত হইয়া থাকে। 

ক. অংশীদারগণের প্রত্যেকে নিজ সঞ্চ হইতে কারবারে কিছু কিছু 
পরিমাণে অর্থ-পুঁজি যোগান দেয় । 
~ খ. খণ লইয়া পু'জির অংশবিশেষ সংগৃহীত হইতে পারে। 

৩. হিন্দু একান্সবর্ভা পারিবারিক কারবার (Hindu Joint 
Family Business) 2 হিন্দুগণের মধ্যে একপ্রকারের কারবার দেখা যায় উহ! 
হিন্দু একারবর্তী পারিবারিক কারবার নামে পরিচিত। কোন হিন্দু একানসবর্তী 

. পরিবারের কোন ব্যবসায়িক বাণিজ্যিক বা শিল্পীয় কারবার থাকিলে, 
উহাকে হিন্দু একান্রবর্তী পারিবারিক কারবার বলে। এই প্রকার কারবারের 
পুঁজি নিয়লিখিত উপায়ে সংগৃহীত হয়। 

ক. পারিবারিক সঞ্চয় হইতে 1 এবং 

খ. খণ সংগ্রহ করিয়া | 


8৪. যৌথযুলধনী কারবার (Jointstock Company) ৪ যৌথমূলধনী 
কারবার বা লিমিটেড কোম্পানীর পু'জিকে আমর! সহজেই স্থিরপু-জি বা 
কার্যকর পুজি এই দুই ভাগে বিভক্ত করিতে পারি। স্থিরপু'জি (Fixed 
Capita) সাধারণত নিয়লিখিত উপায়ে সংগৃহীত হয় ঃ 

ক. শেয়ার বিক্রয় দ্বারা। 


ate: 


পুজি ১১৫ 

খ. atia বা ডিবেঞ্চার বিক্রয় দ্বারা । 

গ. বিভিন্ন দীর্ঘ মেয়াদী ঝণদানকারী প্রতিষ্ঠান অথবা শিল্গীয়, ব্যাঙ্ক 
( Industrial Bank ) হইতে খণ গ্রহণ দ্বারা. 

কার্যকর পুঁজি ( Circulating Capital ) সংগৃহীত হয় সাধারণত £ 

ঘ. শেয়ার বিক্রয় অর্থের একাংশ হইতে | 

& বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কের নিকট হইতে ঝণের দ্বারা | 

৫. সমবায় সমিতি (Co-operative Society) 2 সমবায় সমিতিগুলির 
পুঁজি সংগৃহীত হয়__ | 

ক. সমিতির শেয়ার বিক্রয়লন্ধ অর্থ হইতে | 

খ. সরকারের নিকট হইতে খণ দ্বার] | 

গ. সমবায় ব্যাঙ্ক হইতে সংগৃহীত 49 দ্বারা। 

৬. রাষ্ট্রীয় কারবার (State Enterprise) ৪ আজকাল ভারতে ও BOTT 
দেশে রাষ্ট্রকে একাধিক শিল্প, ব্যবসায় ও বাণিজ্য পরিচালনা করিতে দেখ| : 
যাইতেছে | এই সকল রাষ্ট্রীয় প্রতিষ্ঠানের প্রয়োজনীয় পু*জি সাধারণত রাষ্ট্রের (ক) 
সঞ্চয় হইতে, অথবা (খ) জনসাধারণের নিকট হইতে সংগৃহীত রাষ্ট্রের খণ.ও কর 


> হইতে কিংবা (গ) বৈদেশিক খণ হইতে সংগৃহীত হইয়| থাকে। 


পরবর্তী পৃষ্ঠায় রেখাচিত্রের দ্বারা এই সকল বিভিন্ন প্রকার কারবারের 
প্রয়োজনীয় পু'জির সংস্থান কোন্‌ কোন্‌ উপায়ে সম্ভব হইতেছে তাহা দেখান. 
হইল। 


১১৮ ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভুমিকা! 


যেমন, খরিদদর ৮'৯০ ন.প. ও বিক্রয়দর wre ন.প. হইলে, কারবারীর 
মোট ক্ষতি হইল-_ ; 
খ.দ. ৮৯০ ন.প._বি.দ. ৬৮৫ ন.প.-২'০৫ ন.প. 


মুনীকার হার হিসাব 
Rate of Profit 
কারবারিগণ মুনাফাকে Rema ও খরিদদর, উভয়েরই শতাংশরূপে 
হিসাব করিয়া থাকে । তবে অধিকাংশ ক্ষেত্রেই তাহার! মুনাফাকে খরিদদর 
অপেক্ষা বিক্রয়দরের শতাংশরূপে হিনাব ও প্রকাশ করিয়া থাকে । যেমন 
কোন পণ্যের . 
খরিদদর -- ৮০০ টাকা 
বিক্রয়দর. — ১০০০ ৯১ 
সুতরাং, মোট মুনাফা — ২০০ টাকা 


এন্থলে মোট মুনাফা বিক্রয়দরের ২১৮২০ শতাংশ 


২৫ 


৯৯৫৮-২৫% শতাংশ 


এবং মোট মুনাফা খরিদদরের 
- - 8 

এখানে একটি বিষয় মনে রাখিতে হইবে যে, খরিদদরের অনেক বেশি 

যেমন, ছুইগুণ অথবা তিনগুণ, কিংবা তাহার অধিক দরে পণ্য বিক্রয় হইতে 


পারে। ২২ টাকার খরিদদরের দ্রব্য ৮২ টাকায় বিক্রয় হইতে পারে। সে 
৩ 


স্থলে খরিদদরের শতাংশ হিসাবে মুনাফার হার হইবে ee 2৮১০৪ 
শতাংশ | সুতরাং খরিদদরের শতাংশ হিসাবে হিসাব করিলে মুনাফার হার 
শতকরা ১০০ ভাগেরও অধিক হইতে পারে | 
কিন্ত বিক্রয়দরের শতাংশ হিসাবে মুনাফার হিসাব করিলে তাহা কখনই 
এরূপ হইতে পারে না। ইহা সর্বদাই শতকরা ১০০ ভাগ অপেক্ষা কম 
হইবে। কারণ মুনাফা বিক্রযমূল্যের অংশ। অংশ কখনই সম্পূর্ণ ভাগের 
সমান হয় না। তাহা অপেক্ষা অল্প হয়। যেমন, ২২ টাকার দ্রব্য ১০২ 
টাকায় 

কায় বিক্রয় করিলে ৮২ মুনাফা হয়। এ ৮২ টাকা ১০২ টাকার অংশ। 


ENE Ronis ইত উপল ০৯ ৯ 


মুনি ১১৯ 
অতএব Rema অর্থাৎ ১০২ টাকার উপর হিসাব করিলে ৮ টাকা অর্থাৎ 


সুনাফার হার হইবে 5 ১১০%- ৮০% শতাংশ | 


দাগ ফেল! 
Mark up 

পণ্যদ্রব্যের Peay হিসাব করিবার জন্য খরিদদরের সহিত যে যুনাফ। 
যোগ করা বা ধরা হয় তাহাকে ইংরেজীতে “Mark up? বলে। বাংলায় 
ইহাকে আমরা দাগ ফেলা” বা ‘দাম ধরা' বলিতে পারি। ইহ! সাধারণত 
শতাংশ হিসাবে ধরা হয়। খরিদদরের সহিত উহার একটি নিদিষ্ট শতাংশ 
এরূপে দাগ ফেল! যাইতে পারে । যেমন কোন দ্রব্যের খরিদদর যদি ৮২ টাকা 
হয় এবং উহার ২৫ শতাংশ যদি-দাগ ধরা হয়, তবে দ্রব্যটির Rema হইবে 


২৯ ন্‌ 
খ.দ,৮২+৮খ্র ২৫%-৮৯+৮৯ = ১০২ BALL (১) 
8 


কিন্তু অধিকাংশ ব্যবসায়িগণ খরিদদরের পরিবর্তে বিক্রয়দরের শতাংশ 
হিসাবে দাগ ফেলিয়া থাকেন । অর্থাৎ এস্থলে মুনাফাকে বিক্রয়দরের শতাংশ 


হিসাবে প্রকাশ করা হয় । যেমন, কোন দ্রব্যের খরিদদর ৮২ টাকা। দাগ 


ফেল! হইয়াছে REMAT ২০% শতাংশ | বিক্রয়দর কত? এক্ষেত্রে নিম্নরূপে 


বিক্রয়দরের হিসাব করিতে হইবে | 
প্রথমেই Bema ১০০২ ধরিয়া বিক্রয়দরের যে শতাংশ দাগ ফেলা 
হইয়াছে তাহ! ১০০২ হইতে বিয়োগ করিয়া অবশিষ্টকে খরিদদর ধরিতে হইবে | 
ধরা গেল, বিক্রয় দর seenen CIS 1৮৫ 
যাহার খরিদ দর ৮০৯ উহার বিক্রয় দর ১০% | 


৮৭ 3 AAA (২) 


এইরূপে খরিদদরের সহিত মুনাফা যোগ দিয়! Rema স্থির কর! হয় 
ও উহা! দ্রব্যের গায়ে বা মোড়কের উপর লিখিয়া রাখা হয়। এওঁ মুনীফা শতাংশ" 
রূপে প্রকাশ করা হয়। উহ। খরিদদর কিংব| বিক্রয়দর, উভয়েরই শতাংশ- 
রূপে প্রকাশিত বা ধরা হইতে পারে৷ উপরের উদাহরণ (১) হইতে দেখা 
গেল যে খরিদদর ৮ টাকার সহিত, উহার ২৫ শতাংশ অথবা ৮ টাকার সহিত 


” 


১২০ Wale বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিক্রয়দরের ২০ শতাংশ (২) উভয়ই যোগ করা হইতে পারে । এবং 
উভয় ক্ষেত্রেই Rema পড়িবে ১০২ টাকা। 


নির্দিষ্ট সময়ের কারবারী বা ব্যবসায়িক মোট মুনাফার হিসাব 
Gross Profits over a trading period 

দৈনিক, সাপ্তাহিক, মাসিক অথবা anas কিংবা বাৎসরিক, যে কোন 
নির্দিষ্ট সময়ে কোন ব্যবসায়ীর মোট মুনাফার হিসাব করিতে হইলে সে সময়ে 
তাহার মোট বিক্রয় অর্থ হইতে মোট খরিদদাম বিয়োগ করিতে হয়। 

মোট Rema অর্থ (Total Sales)—cns খরিদদাম (Total 
cost price )--মোট মুনাফা ( Gross Profit ) | 

কিন্তু বাস্তবক্ষেত্রে এত সহজে কোন ব্যবসায়ীর মোট মুনাফা হিসাব করা যায় 
না। কারণ গত বৎসরের শেষে ও এ বৎসরের আরস্তে তাঁহার হাতে কিছু 
মজুদ দ্রব্য (stock at the beginning of the Period) ছিল। এগুলি হইতে 
সে এ বৎসর বিক্রয় করিয়াছে। আবার এ বৎসরও সে বাজার হইতে সামগ্রী 
খরিদ করিয়| তাহা হইতে বিক্রয় করিয়াছে । আর, এ বৎসরের শেষে তাহার 
হাতে কিছু মজুদ দ্রব্য রহিয়া গিয়াছে যাহা বিক্রয় হইল না। পরের বৎসর হইবে | 


এক্ষেত্রে কিরূপে এই ব্যবসায়ীর মোট মুনাফার হিসাব করা! যাইবে? ধরা যাক,_. 
বৎসরের আরন্তে হাতে মজুদ দ্রব্য ছিল — ১০০০২. 
এ বৎসর দ্রব্য খরিদ কর] হইয়াছে — ৫০০০০২ 
এ বৎসর মোট বিক্রয় হইয়াছে — 4,000 


বৎসরের শেষে রহিয় গিয়াছে _ ২০০০২ i 
এক্ষেত্রে ব্যবসায়ীটির মোট মুনাফার হিসাব করিতে হইলে, এ বৎসরের 
মোট বিক্রয়ের সহিত বৎসরাস্তে মজুদ দ্রব্যের মূল্য যোগ দিয়া উ 


হাদের সমষ্টি 
হইতে বৎসরের প্রারস্তে মজুদ দ্রব্যের মূল্য ও এ বৎসরের মোট খরিদের সমষ্টি 
বিয়োগ দিতে হইবে । অর্থাৎ, 2 


এ বৎসরের মোট বিক্রয় = =— ৭,০০০ 
বৎসর শেষে মজুদ — Roo 
৯১০০০ 


বৎসরের প্রারস্তে মজুদ ১১০০০ 
বৎসরের মোট খরিদ — ৫,০০০ এ 


মোট মুনাফা =. 


> 


Ke } j ~ Net Profit এ 
AIF fs [ব্যবসায়ীর মোট বিক্রয় বা বিক্রয়লদ্ধ অর্থ হহ্তে তাহার মোট খরিদ দাম 
; ) ইহা আমরা জানি। 


| 


z 


১২১ 


মুনাফা 

_- অতএব যে কৌন fare সময়ের (মোট মুনাফা (Gross Profit) 
=( মোট বিক্রয়+ অবশিষ্ট মজুদ )__( মোট খরিদ-+ প্রারস্তিক মজুদ )। ) 
এখানে একটি বিষয় জানা, দরকার যে, বৎসরের শেষে যে মজুদ দ্রব্য হাতে 

থাকে উহার খরিদদর এবং বর্তমান বাজারদর এই দুয়ের মধ্যে যেটি কম 

সেই দরে উহার মূল্য ধার্য করিতে হয়। বাজারদর বেশি হইলেও সে দর 

ধরিতে নাই এজন্য যে, দ্রব্যগুলি আসলে এ দরে বিক্রয় হইতেছে না। 


হইতেছে। কিন্তু উহ! সত্য নহে । এজন্য তখন খরিদদরে মূল্য ধার্য করিতে 
হয়। আবার বাজারদর অপেক্ষা খরিদদর অধিক হইলে বাজারদরে মূল্য 
ধার্য করা৷ উচিত। কারণ খরিদদর যাহাই হোক দ্রব্যগুলি বাঁজারদরের 
অপেক্ষা বেশি দরে বিক্রয় হইবে না, খরিদদর যতই বেশি হোক না কেন। 
অতএব তখন খরিদদরে মূল্য ধার্য করিলে মিথ্যা মুনাফা দেখান হইবে। 


নীট মুনাফা 


₹ বা ব্যয় বাদ দিলে তাহার মোট মুনাফা পাওয়া যায়। 
ia চালাইতে 


(কিন্ত ইহা তাহার আসল লাভ নহে কারণ কারব গিয়া 
অনেক বিষয়ে_ খরচ করিতে হইয়া হয় তবে, 


তাহাকে দোকান ভাড়া, মিউনিসিপ্যালিটির prs. আলোর খরচ, কর্মচারীর 
দোকানী বা পাইকারী ব্যবসায়ী_হইলে 


বেতন ইত্যাদি দিতে হইয়াছে। বড় 


৮ 

তাল He Pee oa বি 

প্রিমিয়াম দিতে হইয়াছে |) গুলি বিক্রয়ের জন্য মোড়ক ব্যবহার, করিতে 
বা কাগজের বাক্স কিনিতে 


afama দিতে হইয়াছে 
তাহাতে খরচ পড়িয়াছে। সে যদি পুজি 


| মোড়ক প্ৰস্তুত করিতে হইয়াছে। 


q 
[ডিক 
ধার করিয়া থাকে তবে, উহার জন্য সুদ দিতে হইতেছে । (এ তীয় 
খরটবরচা কোট মুনাফা হইতে বাদ দিয়া যদি বি বশিষ্ট থাকে, তবেই 
তাহ! ব্যবসায়ীর আসল AS | Sais নীট মুনাফা বলে 1) 
বন্ধ -ব্যবসায়ীর নাফ ১2255 es 
wae an মোট ET gs cee ny Wee 

তাহার ব্যবসায় সংক্রান্ত খরচ_ = ৪,০০০২, ক 
a 


৬,০০০ 


.* তাহার নীট মুনাফা __ o 


ly 


Parasite এসি ভাশ। BS । a SASH জনা 


S 
A pee? রান ও 
T S AD aAA Ta TAR = 


শি = > 
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en Ley Leta বা পাপী লা 


om 


3২২ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


সুতরাং ব্যবসায়ী বা যে কোন কারবারীর মোট মুনাফা, হইতে পণ্য "৷ 


দ্রব্য বিক্রয় সংক্রান্ত ও আনুষঙ্গিক যাবতীয় খরচ বাদ দিলে তাহার নীট মুনাফা 
(Net Profit) পাওয়া__ইহাই তাহার আমল লাভ। ইহার জন্যই মে 
কারবারে নিযুক্ত থাকে। 

যে কোন কারবারীর কারবারের প্রকৃত অবস্থ। উহার মোট মুনাফা হইতে বুঝ 
যায় না। নীট মুনাফাই তাহার কারবারের প্রকৃত অবস্থা প্রকাশ করে ।)কারণ 
অনেক সময় এরূপ হইতে পারে যে কোন কারবারে এক বৎসর ১০,০০০ টাক! 
মোট মুনাফা হইয়াছে। কিন্তু সে বৎসর তাহার অন্যান্য খরচ-খরচা যদি 
2২,০০০ টাকা হয় তবে, লাভের পরিবর্তে তাহার প্রকৃতপক্ষে লোকসান বা 
ক্ষতি হইবে ২০০০২ ( = মোট যুনাফা__অন্তান্য খরচ ১২,০০০২ ) | 

ইতিপূর্বে ব্যবসায়িগণ বা কারবারিগণ কর্তৃক তাহাদের পণ্যদ্রব্যের উপর 
দাগ ফেলিবার ব| Ream স্থির করিবার কথা আলোচিত হইয়াছে । তথায় 
আমরা উল্লেখ করিয়াছি যে, সাধারণত দাগ ফেলিবার সময় তাহার বিক্রয় 


3 
চু. 33 

মুল্যের শতাংশ হিসাবে মুনাফার হার স্থির FRA তদনুযায়ী দাগ দেয় অর্থ ২ { | 
Rema ধার্য করে। খরিদদরের উপর নহে। ইহার কারণ এই যে, নীট .... 


মুনাফা হিসাব করিতে হইলে মোট মুনাফা হইতে দ্রব্যের বিক্রয় সংক্রান্ত সকল '' 


ব্যয় বাদ দিতে হয়। দ্রব্য বিক্রয় সংক্রান্ত যাবতীয় খরচ যে পরিমাণ দ্রব্য বিক্রয় 
হয় তাহার উপর নির্ভর করে। দ্রব্যের খরিদদরের উপর নহে। স্থতরাং নীট 
মুনাফাই হউক অথবা মোট যুনাফাই হউক, উভয়ই বিক্রয়ের আহ্বপাতিক- 


তাহাকে যদি কখনও দাম 
কমাইয়া বিক্রয় করিতে হয় তখন, সে জানে বিক্রয়দর কতটুকু পরিমাণে অর্থাৎ 


নির্ধারিত দরের কত শতাংশ পর্যন্ত কমাইলে তাহার মুনাফা থাকিবে এবং কত 
কমাইলে তাহার আর কোন মুনাফা থাকিবে শা! সে শতকরা ১৫ ভাগের কম 
দর কমাইলে মুনাফা থাকিবে, আর. শতকননা ১৫ ভাগ কমাইলে কোন মুনাফা: 


$ 
` 


pae. 


88, 


f f 
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মোট বিক্রয় বা কারবারে আবতিত অর্থের পরিমাণ 7১২৩ 


Se থাকিবে না। ‘যদি শতকরা ১৫ ভাগের অধিক কমান হয় তবে কোন মুনাফাই 
£ থাকিবে না বরং ক্ষতি হইবে । কিন্তু সে যদি খরিদদরের উপর মুনাফার শতাংশ 
হিসাব করে তবে যাহাতে Rema কমাইবার পূর্বে প্রত্যেকটি দ্রব্যের উপর 
উহার 'খরিদদর নিভূল ভাবে লিখিতে হইবে। ইহার অস্থবিধ| বেশি এবং 


অন্ুচিতও বটে। 


_ দশম পরিচ্ছেদ 
মোট বিক্রয় বা Paa আনব্তিত অর্থে পাৱমাণ 


TURNOVER 


কারবারে আবর্তিত অর্থের পরিমাণ 
: Turnover 
E hee & (আধারণ অর্থে কোন নির্দিষ্ট সময়ে যেমন, ১ সপ্তাহ, ১ মাস, ২ মাস-কি 
WS ৬ মাস অথবা ১ বৎসরে কারবারের. মোট যত টাকার দ্রব্য বিক্রয় হয় তাহাকে 
বিক্রয়লৰ অর্থের পরিমাণ বা ‘Turnover’ বলা হয় 1) ধরা যাক, কোন 
দোকানে সারামাসে যদি ৫০০২ টাকার ভরব্যসামগ্রী বিক্রয় হয়, তবে উহার 
Cih Rega অর্থের পরিমাণ ব! ‘Turnover’, ৫০০১ DFI 
" সকল ব্যবসায়ীর নিকটই সর্বদা কিছু পরিমাণ মজুত AAT ( stock ) 
থাকে । খুচরা দোকানে প্রতি সপ্তাহেই পাইকারী কারবারীদের নিকট হইতে 
A দ্রব্য ক্রয় করা হয়, এবং সারা সপ্তাহ ধরিয়৷ তাহার বিক্রয় চলে | AARTE 
“ তাহা নিঃশেষ, হইয়া আসিলে পুনরায় পরবর্তী সপ্তাহের প্রারম্ভে দ্রব্য ক্রয় 
করা হয়। উপরের যে দোকানীর মাসিক মোট বিক্রয়লবধ অর্থ ৫০০২ টাকা 
বলিয়া বর্ণনা করা হইয়াছে তাহাকে হয়ত প্রতি সপ্তাহে ১২৫১ টাকার পণ্য 
ক্রয় করিতে হয় । সুতরাং সপ্তাহে তাহার গড় মজুদ দ্রব্যের পরিমাণ 
১২৫২ টাকা । আর মাসান্তে মোট বিক্রয়ের পরিমাণ ৫০০১ টাকা। স্পষ্টতই 
দেখা যাইতেছে যে, এক্ষেত্রে তাহার মোট বিক্রয়লন্ধ অর্থের পরিমাণ তাহার 
গড়পড়তা মজুদের ৪ গুণ । অর্থাৎ আমাদের এই দোকানদারটি তাহার মজুদ 
পণ্যকে প্রতি সপ্তাহে ১ বার করিয়া সারা মাসে ৪ বার কারবারে পুনঃ পুনঃ 
খাটাইয়াছে। আবতিত করিয়াছে। অর্থাৎ সে তাহার ব্যবসায়ে, ১২৫২ টাকাকে 


১২৪ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 
প্রতি সপ্তাহে একবার করিয়া সারা মাসে ৪ বার, টাকা হইতে মজুদ দ্রব্যে 
ও মজুদ দ্রব্য হইতে পুনরায় অর্থে পরিব্তিত করিয়াছে । তবেই ১ মাসে 
তাহার মোট বিক্ররলন্ধ অর্থের পরিমাণ ১২৫২+ ১২৫১+ ১২৫২ + ১২ ৫২ = 
৫০০২ টাকা হইয়াছে । RETR বল| যাইতে পারে যে কারবারে তাহার 


আবতিত অর্থের পরিমাণ ৫০০২ টাকা । ইহাই Turnover কথাটির প্রকৃত 
তাৎপর্য | 


কারবারে মোট মুনাফা, নীট মুনাফা ও বিক্রয় খরচ, আবতিত অর্থ বা মোট 
বিক্রয় অর্থের শতাংশ হিসাবে হিসাব করা হয়। 


ক. আবৰ্তিত অর্থের শতাংশ হিসাবে মোট মুনাফার হিসাব 


Gross Profit as a Percentage on Turnover 

কোন ব্যবসায়ীর ১ মাসে মোট Rema অর্থ বা আবর্তিত অর্থের পরিমাণ 
১০০০১ টাকা ' তাহার মোট মুনাফা ১৫০০২ টাকা হইলে, তাহার মোট 
মুনাফা, আবতিত অর্থের ১১ ১৮%-১৫% শতাংশ | 


খ. আবর্তিত অর্থের শভাংশ হিসাবে নীট মুনাফার হিসাব 


Net Profit as a Percentage Turnover à i 
উপরোক্ত ব্যবসায়ীর মোট Rora আয় হইতে ৫০০২ টাকা! বিক্রয়-খরচ 
বাবদ বাদ দিলে নীট মুনাফা হয় ১০০০২ টাকা। সুতরাং তাহার নীট মুনাফা, 


আবতিত E ২ ১৪৪= ১০% শতাংশ ) 


গ. আবর্তিত আয়ের শতাংশ হিসাবে বিক্রয়াদি খরচের হিসাব 


Selling expenses as a Percentage on Turnover 
উপরোক্ত ক্ষেত্রে ব্যবসায়ীর বিক্রয়-খরচ ৫ ০৯ টাকা হইলে, উহা, আবর্তিত 


ELA Fs e 
অর্থের 57777, ৮৮৯৫% শতাংশ 


অর্থাৎ এবার উপরের উদাহরণ দৃষ্টে আমরা বলিতে পারি যে, বিক্রুয়লন্ধ 
প্রতি ১২ টাকায় অর্থাৎ আবতিত অর্থের প্রতি টাকায় ব্যবসায়ীটির ১৫ নয়া 
পয়সা মোট মুনাফা, ১০ নয়া পয়সা নীট TAF] ও ৫ নয়া পয়সা বিক্রয় 
সংক্রান্ত খরচ | 

পূর্বের তুলনায় কারবারের উন্নতি ও অবনতি বুঝিবার জন্য এরূপভাবে মোট 
Rens অর্থ অথবা আবতিত অর্থের শতাংশ হিসাবে মোট মুনাফা, নীট 


মোট বিক্রয় বা কারবারে আবতিত অর্থের পরিমাণ ১২৫ 
মুনাফা ও বিক্রয়-খরচের হিসাব করা হয় । এবং উহা! বুঝিবার জন্য শুধু মোট 
মুনাফা আবতিত অর্থের কত শতাংশ তাহা জানিলেই চলে না। উহাতে ভুল 
বুঝিবার ASIA) থাকে । যেমন 


আবর্তন পুঁজির শতাংশ 
| কোন কারবারের ১ম বৎসর ২য় বৎসর ওয় বৎসর 
মোট মুনাফা -e >e% ২০% ২৫% 
| খরচ vos 8% >% SLR 
| নীট মুনাফা ae AFSL ১১% >% | 


উপরের হিসাবে দেখা যাইতেছে যে, প্রতিবৎসর মোট মুনাফার শতাংশ 

অর্থাৎ শতকর! হার প্রতি বৎসর ৫ শতাংশ বৃদ্ধি পাওয়া সত্বেও নীট মুনাফা 

দ্বিতীয় বৎসরে একরূপই রহিয়াছে । তৃতীয় বৎসরে ২ শতাংশ কমিয়া গিয়াছে। 

_, ইহার কারণ এ সময়ে প্রতি বংসরই ক্রমবর্ধমান হারে বিক্রয়-খরচ বাড়িয়াছে। 

॥ দ্বিতীয় বৎসরে উহা ৫ শতাংশ ও তৃতীয় বৎসরে ৭ শতাংশ বৃদ্ধি পাইয়াছে। 

| NY সমগ্র কারবারটির আসল অবস্থা, প্রকৃত উন্নতি বা অবনতি প্রকাশ পাইয়াছে 

১: কিন্তু নীট মুনাফার শতাংশ দ্বারা । 

তবে, শতাংশ হিসাবে নীট মুনাফা কমিয়া গেলেই যে কারবারের মুনাফার 

পরিমাণও কমিয়াছে মনে করিতে হইবে, সর্বদা তাহা সত্য নহে AT 


মোট বিক্রয় মোট বিক্রয়ের শতাংশ নীট মুনাফার 
হিসাবে নীট মুনাফা পরিমাণ 


১ম বৎসর ৭০১০০০ ১১% 1512 
২য় বৎসর ৮০১০০০ ১১% ৮৮০০ 
“3% ৯,০০০ 


৩য় বৎসর ১০০,০০০ 


__ উপরের হিসাব হইতে দেখা যায় যে, প্রথম ও দ্বিতীয় বৎসরে নীট মুনাফার 
হার একরূপ থাকা সত্বেও উহার পরিমাণ দ্বিতীয় বৎসরে বৃদ্ধি পাইয়াছে। 
উহার কারণ হইল যে, ইতিমধ্যে মোট বিক্রয়ের পরিমাণ বাড়িয়াছে। তৃতীয় 
বৎসরে মোট বিক্রয়ের পরিমাণ এত বাড়িয়াছে যে, নীট মুনাফার শতকরা 
ভাগ হ্রাস পাওয়া সত্তেও মোট নীট মুনাফার পরিমাণ ৮৯৮০০ টাকা হইতে 

Nie বৃদ্ধি পাইয়| ৯,০০০ টাকায় পরিণত হইয়াছে | 
রঃ কিন্তু, মনে রাখিতে হইবে যে, মোট বিক্রয় অর্থের পরিমাণ বা] ‘turnover’ 


১২৬ ব্যবমা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


যদি যথেষ্ট পরিমাণে না বাড়ে, তবে, নীট মুনাফার শতকরা হার এবং উহার 
মোট পরিমাণ, উভয়ই কমিতে পারে | যেমন, 


মোট বিক্রয় নীট মুনাফার নীট মুনাফার 


শতাংশ পরিমাণ 
১ম বৎসর a 42,000 ১১% ৭১৭০০ 
২য় বৎসর She ৮০,০০০ ১১% ৮,০০০ 
ওয় বৎসর aes ৮১,০০০ ৯% 1,২৯০ 


এখানে দেখা যাইতেছে যে, প্রথম বৎসরের তুলনায় দ্বিতীয় বৎসরে মোট 
বিক্রয়ল্ধ অর্থের পরিমাণ ১০,০০০ টাকা বাড়িয়াছিল বলিয়া, মোট বিক্রয়ের . 


উপর নীট মুনাফার হার একরূপ খাকা সত্তেও দ্বিতীয় বৎসরে নীট মুনাফার 
মোট পরিমাণ ১,১০০ টাকা বাড়িয়াছিল। কিন্তু দ্বিতীয় বৎরের তুলনায় 
তৃতীয় বৎসরে মোট বিক্রয়লন্ধ অর্থের পরিমাণ মাত্র ১,০০০ টাকা বৃদ্ধি পাওয়ায় 
ও এ বৎসর নীট মুনাফার হার কমিয়া শতকরা ৯২ টাকা হওয়ায় মোট নীট 
মুনাফার পরিমাণ শুধু দ্বিতীয় নহে প্রথম বৎসরের তুলনায়ও কমিয়া গিয়াছে। 


N 
অথচ, এই তিন বৎনরেই একাদিক্রমে মোট বিক্রয়ের উপর মোট মুনাফার 


হার ক্রমান্বয়ে বৃদ্ধি পাইয়াছিল। প্রথম বৎসরে ১৫% শতাংশ, দ্বিতীয় 
WNC ২০% শতাংশ ও তৃতীয় বৎসরে ২৫% শতাংশ হইয়াছিল। অতএব, 
এই আলোচন! হইতে আমর। এই সিদ্ধান্তে আমিতে পারি যে, মোট বিক্রয়ের 
উপর মোট মুনাফার হার ব শতাংশ হিসাব করিলে উহা দ্বারা কারবারের প্ররুত 
অবস্থা, উহার উন্নতি বা অবনতি শধ্যকরূপে বুঝা যায় না। উহার পরিবর্তে 
মোট বিক্রয়ের উপর নীট মুনাফার শতাংশ বা হার হিসাব করিলে বরং 
কারবারের বাস্তব অবস্থা সম্বন্ধে.অধিক পরিচয় পাওয়া যায়। 
মোট বিক্রয়, বিক্রয়-খরচ ও নীট মুনাফ। 
Turnover, Selling Expenses and Net Profit 

ক. ব্যবসায়ীর মোট বিক্রয় বৃদ্ধির সহিত বিক্রর-খরচ সমান্্ুপাতিকরূপে 
বাড়িলে তাহার নীট মুনাফাও সমানুপাতিকরূপে বৃদ্ধি পায়। 


ধরা যাক, কোন বিক্কেতা ৫০ মণ ধান ১০ টাকা দরে খরিদ করিয়া ১৫ 
টাকা দরে বিক্রয় করিল। তাহার মোট খরচ হইল ১৫০ Brel | 


ইতরাং তাহার নীট Fate] = eo মণ ধান (১৫১০ J- Se 
=t o — Sto = ১০০ টাকা | 


মোট বিক্রয় বাঁ কারবার আবতিত অর্থের পরিমাণ Sa 


এবার সে ১০০ মণ ধান ১০ টাকা দরে খরিদ-খরিদা ১৫ টাকা দরে বিক্রয় 
করিল। তাহার মোট বিক্রয় খরচ এবার ৩০০ টাকা | 

সুতরাং তাহার নীট মুনাফা ১০০ মণ ধান ( ১৫-১০ )--৩০০ 

-৫০০--৩০০-২০০ টাক|। 

অর্থাৎ পূর্বের তুলনায় ব্যবসায়ীর RAS পণ্যের পরিমাণ দ্বিগুণ এবং 
উহার সহিত তাহার বিক্রয় খরচও দ্বিগুণ যেমন হইয়াছে তেমনি তাহার নীট 
মুনাফাও দ্বিগুণ হইয়াছে | 

% আমরা উপরের দৃষ্টান্তে ধরিয়া লইয়াছিলাম যে, RAS দ্রব্যের পরিমাণ 
বা মোট বিক্রয় ( Turnover ) অনুপাতে বৃদ্ধি পায়, বিক্রয়ের খরচ ও মেই 
Seis বাড়ে । কিন্তু বাস্তবক্ষেত্রে অধিকাংশ স্থলেই দেখা যায় যে, 
যে অন্নপাতে বিক্রীত দ্রব্যের পরিমাণ বা মোট বিক্রম বাড়ে, বিক্রয়ের খরচ 
CHARMS বাড়ে না। কারণ দোকানীর ঘর ভাড়া ( Rent ), আলোর 
(Light) খরচ, কর্মচারীর বেতন (Salaries of salesman ) প্রভৃতি 
হয়তো পূর্বের মতই রহিয়াছে । এমন কি অনেক ক্ষেত্রে বিজ্ঞাপন খরচ বৃদ্ধি 
- পাইলেও, বিজ্ঞাপনের দরুণ অতিরিক্ত খরচ Renfro সাহায্যই করিয়া 
* থাকে । Roa মোটের উপর মোট বিক্রয় সাধারণত যে ages বাড়ে 
বিক্রয় খরচ সে অন্থুপাতে বাড়ে না। এ অবস্থায় মোট বিক্রয় যে অন্থপাতে, 
বৃদ্ধি পায়, নীট মুনাফা তাহা অপেক্ষা উচ্চতরঅন্পাতে বৃদ্ধি পাইয়া থাকে। 
পূর্বের উদাহরণ এর ক্ষেত্রে বিক্রয়ের পরিমাণ যদি ৫০ মণ ধানের পরিবর্তে 
১০০মণ ধান, উহাদের খরিদ ও বিক্রয়দর যদি যথাক্রমে ১০২ ও ১৫২ হয় এবং 
বিক্রয় খরচ যদি ১৫০২ হইতে বৃদ্ধি পাইয়া ২০০২ টাকা হয় তাহা হইলে, 

নীট মুনাফা-১০০ মণ ধান (১৫১--১০২)--২০০২ 

-২৫০০২--২০০২--৩০০২ 

এক্ষেত্রে পূর্বের তুলনায় মোট RAI দ্রব্যের পরিমাণ দ্বিগুণ এবং বিক্রয়- 
লব্ধ অর্থের পরিমাণ দ্বিগুণ হইলেও নীট মুনাফ। তিনগুণ হইয়াছে। অতএব 
দেখা যাইতেছে যে মোট বিক্রয়বৃদ্ধির অনুপাত অপেক্ষা বিক্রয়-খরচ বৃদ্ধির 
অনুপাত কম হইলে, নীট মুনাফা বিক্রয়বৃদ্ধির তুলনায় অধিকতর অনুপাতে 
বৃদ্ধি পায়।, 
og. বাস্তবক্ষেত্রে বিক্রয়বৃদ্ধির সহিত সমান্ুপাতে বিক্রয়-খরচ বৃদ্ধি না 
পাইবার ফলেই যে নীট মুনাফা অধিকতর অন্থপাতে বৃদ্ধি পায় শুধু তাহা 
নহে, অধিক বিক্রয়ের জন্য অধিক পরিমাণে খরিদও করিতে হয়। এব 


১২৮ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


অধিক পরিমাণে খরিদ করিলে, সুবিধাজনক দরে খরিদ কর! সম্ভব হয়। i 
অর্থাৎ ৫০ মণ ধান ১০ টাকা দরে খরিদ হইলে, ১০০ মণ ধান খরিদ করিতে 
গেলে হয়তো veo JA খরিদ দর পড়িবে । সেক্ষেত্রে, বিক্রয়-খরচ 
২০০ টাকা ধরিলে, নীট মুনাফা হইবে__ 


১০০ মণ ধান (১৫-৯'৫০ ন.প.)--২০০, 


-৫৫০২৬-২০০২--৩৫ ০২ 
অতএব সাধারণত, কিক্রয়বৃদ্ধির ফলে বিক্রয়-খরচ তদপেক্ষা কমঅন্থপাতে 
বৃদ্ধি পাওয়ায় ও খরিদদর কম পড়িবার ফলে কিক্রয়বৃদ্ধির অনুপাত অপেক্ষা 
অধিকতর অনুপাতে নীট মুনাফা! বৃদ্ধি পাইয়া থাকে। 


অধিক বিক্রয়ের জন্য পণ্য খরিদ 


Buying for a large turnover 


* 


পণ্যের মোট বিক্রয়বৃদ্ধির জন্য অধিক পরিমাণে পণ্য খরিদ হয়। কিন্তু 
প্রশ্ন হইতেছে যে, প্রয়োজনীয় যাবতীয় পণ্য কি একসঙ্গে ক্রয় করা সুবিধাজনক 
অথবা কিস্তিতে বা দফায় দফায় ক্রয় করা সুবিধাজনক ? 

যে ব্যবসায়ীর সারা মাসে ১০,০০০ টাক] বিক্রয় হয় সে যদি একমঙ্গে ' 
মাসের প্রথমেই ১০,০০০টাকার দ্রব্য ক্রয় করে ও এ পরিমাণ দ্রব্য মজুদ করিয়া 
লয় তবে তাহার অসুবিধা কি? তাহার প্রধান অস্থবিধা এই যে, 

১. দ্রব্যের দর পড়িয়| যাইতে পারে। তাহাতে বেশি দামে খরিদ করা 
দ্রব্য কম দরে বিক্রয় করিতে হইবে এবং উহাতে তাহার যথেষ্ট ক্ষতি হইবে | 

২. সকল দ্রব্য যদি বিক্রয় না হয় তবে যাহা মজুদ থাকিয়া গেল উহাতে 
যেটাকা নিবদ্ধ রহিল, তাহ| ব্যবসায়ীর নিজের হইলে উহার সুদ নষ্ট হইল ' 
কারণ এঁ পরিমাণ টাকা ates রাখিলে সুদ পাওয়া যাইত। আর এ টাকা | 
ধার করিয়া সংগৃহীত হইয়া থাকিলে, উহার জন্য হুদ গুণিতে হইবে | ইহাও 
ক্ষতি। 

৩. মজুদ দ্রব্যগুলি রাখিবার জন্য উপযুক্ত গুদাম বা স্থান চাই। তাহার 
অঙ্গবিধা থাকিতে পারে । গুদাম ভাড়া করা হইলে উহার ভাড়া ব্যবসায়ের 
খরচ বৃদ্ধি করিবে | 

৪. ভূব্যগুলি পচনশীল প্রকৃতির হইলে উহা মজুদ রাখাই চলিবে না। 


৫. ব্যবসায়ীর হাতে প্রয়োজনীয় দ্রব্য একসঙ্গে কিনিবার জন্য প্রয়োজনীয় 
নগদ টাকা নাও থাকিতে পারে | 


মোট বিক্রয় ৰা কারবারে আবতিত অর্থের পরিমাণ ১২৯ 


৬. যদি ধারে পণ্য কিনিবার aR পায়ও, তাহা হইলেও হয়তো সম্পূর্ণ 
১ মাসের জন্য ধার পাইবে না। হয়তো ২ সপ্তাহের মেয়াদে ধার পাইতে পারে | 
এই অবস্থায় একসঙ্গে ১ মাসের প্রয়োজনীয় ১০,০০০২টাকার দ্রব্য ২ সপ্তাহের 
মেয়াদে ধারে কিনিলে, ২ সপ্তাহ পরেই সবটা দ্রব্য বিক্রয় হউক বা না হউক 
সম্পূর্ণ ১০,০০০২টাকাই পরিশোধ করিতে হইবে । ইহা ব্যবসায়ীর পক্ষে খুবই 
কঠিন। 

অতএব, ইহার পরিবর্তে, যদি প্রতি সপ্তাহে ২৫০০২ টাকার দ্রব্য ক্রয় কর! 
হয় তবে ব্যবসায়ীর সুবিধা হইবে এই যে, 

১. নগদ টাকায় কিনিলেও একসঙ্গে অধিক অর্থ লাগিবে না; 

২. একসঙ্গে অল্প পরিমাণ দ্রব্য ক্রয় করায় মজুদ করিবার বিশেষ অসুবিধা 
হইবে না; 

"৩, দূর পড়িয়া গেলে ও উহার দরুন ক্ষতি অল্প হইবে ; 

৪. যদি ২ সপ্তাহের বাকীতে খরিদ করিবার RN পাওয়া যায় তবে, ও 
সময়ের মধ্যেই পণ্যগুলি বিক্রয় করিয়| বিক্রয়ল্ধ অর্থদারাই মূল্য পরিশোধ করা 
যাইবে । নিজস্ব পুঁজির প্রয়োজন বিশেষ হইবে না। 

সুতরাং ব্যবসায়িগণ একবারে, অধিক পরিমাণ দ্রব্য না কিনিয়] দফায় 
দফায়, নিদিষ্ট সময় পর পর প্রতি সপ্তাহে বা বড় ব্যবসায় হইলে প্রতি মাসে 
নির্দিঃ পরিমাণ দ্রব্য ক্রয় করে এবং উহা! বিক্রয় করিয়া পুনরায় এ অর্থদ্বারা 
পরবর্তী সময়ের জন্য পণ্য ক্রয় করিয়া থাকে। এইরূপে অপেক্ষাকৃত অল্প 
পরিমাণ টাকা কারবারে বারংবার খাটাইয়া থাকে । যেমন, একবারে একমাসের 
জন্য ১০,০০০ টাকার দ্রব্য না কিনিয়া, প্রতি সপ্তাহে বিক্রয়ের পরিমাণ ২৫০০২ 
টাকা হইলে, প্রত্যেক সপ্তাহে মাত্র ২৫০০২ টাকার দ্রব্য কিনিবে এবং সপ্তাহান্তে 
উহ! বেচিয়া পরের সপ্তাহে আবার এ টাকার দ্রব্য কিনিবে। এইরূপে অল্প 
টাকা বারবার খাটাইয়া সারা মাসে তাহার মোট বিক্রয়ের পরিমাণ হইবে__ 

প্রতি সপ্তাহে ২৫০০২ X 8 সপ্তাহ= ১০,০০০ টাকা । সেইরূপ প্রতি মাসে 
যদি কোন কারবারে ৫০০০২ টাকা বিক্রয় হয় তবে সেই কারবারী সারা বছরে এ 
৫০০০২ টাকা ১২ বার খাটাইয়া_-৫০০০২৯১২--৬০০০০ টাকার মোট বিক্রয় 
করিতে সমর্থ হইবে | 

এইরূপে, অল্প পরিমাণ অর্থ বার বার খাটাইয়া ব্যবসায়িগণ তাহাদের মোট 
বিক্রয়ের পরিমাণ বৃদ্ধি করিতে চেষ্টা করিয়া! থাকে । এই পদ্ধতিতে অপেক্ষাকৃত 
qg অর্থের দ্বারা তাহাদের মোট বিক্রয় বৃদ্ধি পাইয়া থাকে | 

aanl ও বাণিজ্য | ৯ 


aaa ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
যেমন এক এক দফায় কোন ব্যবসায়ী গড়ে যে দ্রব্য ক্রয় করে তাহার 


খরিদ মূল্য -২১০০০২ 

উহার Rema ২২২১৫০০২ 

এ পরিমাণ মজুদ দ্রব্য মাসে ৪ বার কেনাবেচা করিলে তাহার মোট 
বিক্রয়ের পরিমাণ হয় 2,0০০ X 8= ১০,০০০১, 

যদি এ পরিমাণ মজুদ দ্রব্য মে মাসে ৬ বার কেনাবেচা করিতে পারে, 
তবে, তাহার মোট বিক্রয়ের পরিমাণ হইবে ২১৫০০ X৬= ১৫,০০০১ 


তবে, এখানে একটি বিষয় মনে রাখিতে হইবে, যদি কোন ব্যবসায়ী দ্রুত 
বিক্রয়ের জন্য এবং আরও বেশি বার বেচাকেনা দ্বারা মোট বিক্রয় বৃদ্ধির 
জন্য অধিক দাম কমাইয়া দেয়, তবে, অধিকবার কেনা বেচা সত্বেও তাহার 
মোট বিক্রয় কমিয়া যাইতে পারে। যেমন, 

সে ২৫০০৯ টাকার পরিবর্তে, যদি ২২৫, টাকায় প্রতিবার মজুদ দ্রব্য বিক্রয় 
করিতে থাকে এবং মূল্য হ্রাসের স্বিধার জন্ত যদি সে সারামাসে মোট ৮ বার 
বিক্রয় করে, তবে তাহার মোট বিক্রয়ের পরিমাণ হইবে 

২২৫০১ X v= ১৮০০০২ 

এক্ষেত্রে শুধু যে ব্যবনায়ীটির মোট Re কমিবে wiz) নহে, তাহার 
মুশাফাও অনেক কমিয়া যাইবে । লক্ষ্য কর, যে, 

প্রথম অবস্থায় প্রতি মাসে তাহার বিক্রয়লন্ধ অর্থ যখন ১০,০০০১ টাকা ছিল, 

এবং». খরিদ মূল্য ছিল ৮,০০০ টাকা 


তখন প্রতি মাসে তাহার মোট মুনাফা ছিল = ২০০০২ টাকা 
দ্বিতীয় অবস্থায় প্রতি মাসে তাহার বিক্রয়লনধ অর্থ যখন = ১৫,০০০, টাকা ছিল 
তখন » খরিদ মূল্য ছিল = . ১২১০০০২ টাকা 


তাহার মোট মুনাফা ছিল= eooc, টাকা 
কিন্তু তৃতীয় অবস্থায়, 


মানে তাহার বিক্রয়ের পরিমাণ = ১৮,০০০২ 


- fea, খরিদ মূল্য= ১৬০০০২ 
aa 
মোট মুনাফা = ২,০০০২ 


এখানে মোট মুনাফার হিসাবেই দেখা যাইতেছে যে, তৃতীয় অবস্থায়, 
অধিকবার কেনাবেচা সত্তেও ব্যবসায়ীটির মোট রুনাফা পূর্বাপেক্ষা কমিয়া 
হ্রাস পাইয়াছে। যদি নীট মুনাফার হিসাব করা 


যায়, তবে দেখা যাইবে যে, 
তৃতীয় অবস্থায় নীট মুনাফা অনেক কমিয়া' গিয়াছে। 


কারণ, এবার অধিকবাঁর 


মোট বিক্রয় al কারবার আবতিত অর্থের পরিমাণ ১৩১ 


ক্রয়-বিক্রয়ের জন্য হয়ত অধিক কর্মচারী ও গাড়িভাড়া প্রভৃতি লাগিয়াছে। 
Rear অধিকবার কেনাবেচা দ্বারা মোট Rea বৃদ্ধির জন্য অধিক মূল্যহ্তাস 
ব্যবসায়ের মুনাফা বৃদ্ধির পরিবর্তে হ্রাস করিতে পারে-_একথা মনে রাখতে 
হুইবে | 


বিক্রয়ের পরিমাণ বৃদ্ধির উপায় 
Means of increasing Turnover 
কারবারিগণের বিক্রয়ের পরিমাণ বৃদ্ধির তিনটি উপায় আছে। উহাদের 
মধ্যে ছুইটিকে প্রধান ও তৃতীয়টিকে প্রথম দুইটির সংমিশ্রণ বলা যাইতে পারে | 
১. প্রচারকার্ধ £ বিচক্ষণতার সহিত পণ্যটি সম্বন্ধে প্রচার-কার্য 
পরিচালন! করিয়া অধিক সংখ্যক সম্ভাব্য খরিদ্দারগণের নিকট পণ্যটির অস্তিত্ব 
ও উহার গুণাগুণ জ্ঞাপন কর যায়। ইহাতে অনেক খরিদ্বার আকৃষ্ট হয়। 
ইহাতে প্রচার-কার্ষের দরুন অর্থব্যয়ের ফলে যদিও কারবারের খরচ বৃদ্ধি পায় 
তাহ] হইলেও ইহার ফলে বিক্রয় যথেষ্ট বৃদ্ধি পাইবার দরুন মোট ও নীট মুনাফা 
বৃদ্ধি পাইতে পারে | 
২. ‘অল্প মুনাফা, WS ফেরত' ( ‘Small profit, quick return’ ) 2 
অনেক কারবারী Rema যথাসম্ভব কমাইয়া অধিক পরিমাণ দ্রব্য, 
অধিকবার কেনাবেচা করিয়া বিক্রয় এবং মোট ও নীট মুনাফ! বৃদ্ধি 
করিতে চেষ্টা করে । কেম দাম অধিক ক্রেতাকে আকর্ষণ করে” এই বিখ্যাত 
নীতি এই.পদ্ধতিটির ভিত্তি বল| যায়। তবে, এখানে লক্ষ্য রাখিতে হয় যেন 
দর খুব বেশি না কমানো হয়। কারণ তাহাতে মোট বিক্রয়ের পরিমাণ 
এবং মোট ও নীট মুনাফ। সকলই BIA পাইতে পারে | 
og, মিশ্র পদ্ধতিঃ অনেক ক্ষেত্রে শক্তিশালী প্রচার-কার্ধের সহযোগে, 
“অল্প মুনাফা, দ্রুত ফেরত’ নীতি প্রয়োগের দ্বার! বিক্রয়ের পরিমাণ নিঃসন্দেহে 
বৃদ্ধি করা AEI | 
পুজি ও মুনাফা 
Profit and Capital 
মুনাফা ও পু fora সম্পর্ক 
Relation between Profit and Capital 


ব্যবসায়ে বা যে কোন কারবারে শুধ মুনাফা হইয়াছে কিনা তাহার দ্বারাই 


ie 3 ব্যবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


কারবারের সাফল্য বিচার করা যায় না। অথবা শুধু মুনাফা হইলেই, উহার 
পরিমাণ যাহাই হউক না৷ কেন, কারবার সফল হইয়াছে বলিয়া মনে কর! ভুল | 
কারবারে যে অর্থ বা পুজি (অর্থ-পুঁডি) খাটিতেছে তাহার তুলনায় মুনাফার 
পরিমাণ উপযুক্ত হইয়াছে কিন! উহা দ্বারাই কারবারের সাফল্য বিচার করিতে, 
হয়। সুতরাং কারবারে নিযুক্ত পুঁজির সহিত মুনাফার ঘনিষ্ঠ সম্পর্ক আছে। 
কারবারের মুনাফা পু'জির সমানুপাতিক হওয়া চাই এবং পু-জির পরিমাণ বৃদ্ধি 
করা হইলে মুনাফাও তদকূপাতে বৃদ্ধি পাইয়াছে কিনা তাহার দ্বারাই ওঁ পুজি 
বৃদ্ধি ও কারবারের সম্প্রসারণের সাফল্য বিচার করিতে হয়। যে পরিমাণে পুজি 


বৃদ্ধি কর! হইয়াছে, মুনাফা যদি সে অনুপাতে না বৃদ্ধি পায়, তবে পুঁজির প্রতি. 


টাকাপিছ মুনাফার হার, বা পুঁজির শতাংশ হিসাবে মুনাফা কমিয়া যায়। 


দৃষ্টান্ত ঃ কোন কারবারে ১০,০০০ টাকা পু-জি NSST ১,৫০০ নীট 
মুনাফা উপার্জিত হয়। সুতরাং এ ক্ষেত্রে পুঁজির উপর মুনাফার অনুপাত 
tff ৫০ 2 > তি 
Sigg ১//-১৫% শতাংশ । ইহার পর কারবারে আরও অতিরিক্ত 
১০,০০০১ টাকা পুজি নিয়োগ করা হইল। এবার মোট ২০,০০০২ টাকা পুজি 
দারা ২৫০০১ টাকা নীট মুনাফা পাওয়া গেল। অতএব এবার পু'জির উপর 


২৫/ ১ 
মুনাফার অন্নপাত= SEE x ১৪৪= ১২২% শতাংশ | 
ROM প্রকৃতপক্ষে এবার পুঁজির উপর মুনাফার IRNS ২২% শতাংশ 


কমিয়া গিয়াছে | 


নীট মুনাফা! ও সুদ 
Net Profit and Interest 
যে ব্যবসায়ী তাহার ব্যবসায়ে নিজস্ব ১০,০০ টাকা পুজি খাটাইয়াছে 
তাহা কারবারে নিয়োগ না৷ করিয়া ব্যাঙ্কে গচ্ছিত রাখিলেও উহার উপর সুদ 
পাইত। এবং নিজে অন্তত্র চাকরি করিলে তথায় বেতন পাইত। সুতরাং এই 
দুইটি বিষয় মনে রাখিয়া নীট মুনাফার .পরিমাণ আমাদের বিচার করিতে 
হইবে। 
উপরের gera আমরা দেখিয়াছি যে একজন ব্যবসায়ী 
১০,০০০১, টাকা নিয়োগ করিয়া বৎসরে ১,৫০০২ টাকা নীট 
ইহা কি অধিক? ইহা বিচার করিতে গেলে, মনে রা 
- We diel করিত তবে হয়তো মাসিক অন্তত 


মোট বিক্রয় বা কারবার আবতিত অর্থের পরিমাণ ১৩৩ 


হিসাবে তাহার বাৎসরিক আয় হইত ৯০০২ টাকা । নীট মুনাফা ১৫০০২ টাকা 
হইতে ৯০০২ টাকা] বাদ দিলে থাকে ৬০০২ টাকা । ইহা যেন তাহার of fea 
উপর সুদ হিসাবে আয় । ১০১০০০২ টাকার সুদ বাৎসরিক ৬০০২ টাক! ধরিলে 
উহার শতকরা হার হয় ৬%। ব্যবসায় করিতে গিয়া তাহার কারবারে নিযুক্ত 
১০,০০০ টাকা পু*জির সমস্তই অথবা উহার খানিকটা বিনষ্ট হইবার আশংকা 
রা ঝুকি সর্বদাই রহিয়াছে । একথা স্মরণ রাখিলে আমর! এই সিদ্ধান্ত করিতে 
বাধ্য হইব যে, পুঁজির উপর শতকরা ৬% ভাগ সদ এক্ষেত্রে খুব বেশি 
কিছু নহে। 

অতএব মনে রাখিতে হইবে যে নীট মুনাফার একাংশ মাত্রকে কারবারে 
নিযুক্ত পুঁজির সুদ বলিয়া গণ্য করা যায়। উহার সবটা সদ নহে। বাকা 
অংশকে তাহার পরিশ্রমের পারিশ্রমিক বা বেতন বলিয়া গণ্য করা যায় । 


প্রতিষ্ঠাথিকার বা সুনাম 
Goodwill 

যাহারা কোন ব্যবসায় আরম্ত করিতে ইচ্ছুক, তাহারানসাধারণত নিজেদের 
সঞ্চিত পুজি নিয়োগ করিয়া ব্যবসায় আরম্ভ করিয়া থাকে। এইরূপ 
ব্যবসায়ীদের একেবারে গোড়া হইতে ব্যবসায় গড়িয়া তুলিতে হয় । বহু পরিশ্রমে 
যেখানে কিছুই ছিল না, সেখানে ধীরে ধীরে তাহাদের একটি সফল কারবার 
গড়িতে হয়। ইহাতে যথেষ্ট কষ্ট সহ করিতে হয়। আবার এমন হইতে পারে 
যে শত পরিশ্রমেও শেষ পর্যন্ত কারবারটি সফল হয় না। এজন্য অনেকে প্রথম 
হইতে একটি নূতন ব্যবসায় স্থাপন না৷ করিয়া উহার পরিবর্তে একটি চালু 
ব্যবসায় বা দোকান কিংবা কারখানা কিনিয়া থাকেন । দৈনিক যুগান্তর কিংবা 
আনন্দবাজার পত্রিকার ২য় পৃষ্ঠায় লক্ষ্য করিলে একাধিক বিজ্ঞাপন দেখা 
খায় যাহাতে কোন ক্রেতা একটি সচল কারবার কিনিবার ইচ্ছা প্রকাশ 
করিয়াছেন। তেমনি আবার অনেক বিজ্ঞাপন দেখা যায় যেখানে কোন চালু, 
ব্যবসায়ের মালিক তাহার সমগ্র ব্যবসায় বা তাহার দোকান কি কারখানা 
বিক্ৰয় করিতে BIA | 

যেখানে এইরূপ কোন সচল ব্যবসায় বিক্রয় হয়, তথায় ক্রেতাকে শুধু 
ব্যবসায়ে যে মজুদ দ্রব্য ও অন্ঠান্ত সম্পত্তি আছে তাহার মূল্য দিলেই চলে না, 
তাহাকে উহার অতিরিক্ত কিছু অর্থও দিতে হয়। কারণ এ ব্যবসায়ের অনেক 
পুরাতন খরিদ্দার বাজারে বর্তমান রহিয়াছে । অতএব যিনি এ ব্যবসায়টি 


১৩৪ wal ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


খরিদ করিবেন তাহাকে ক্রেতার জন্য ভাবিতে হইবে al) ব্যবসায়টির এই 
স্রবিধাকে সুনাম বা প্রতিষ্ঠাধিকার ( goodwill) বলে। ক্রেতাকে এই সুবিধা 
বা সুনাম অথবা প্রতিষ্ঠাধিকারের জন্যই উহার মূল্য হিসাবে অতিরিক্ত অর্থ 
দিতে হয়। সাধারণত এ ব্যবসায়ের গড়পড়তা বার্ষিক মুনাফার কয়েকগুণ 
হিসাবে এই প্রতিষ্ঠাধিকার বা সুনামের মূল্য ধার্য হইয়া খাকে। এ সকল 
ক্ষেত্রে অবশ্য বিক্রেতা ক্রেতাকে এই লিখিত প্রতিশ্রুতি দিয়া থাকেন যে 
পুরাতন ব্যবসায়ের নিকটবর্তাঁ কোন স্থানে তিনি পুনরায় তাহার কোন ব্যবসায় 
স্থাপন করিবেন T | 


POSSIBLE QUESTIONS 


1. What do you understand by the “Capital” 


is this capital employed? Discuss the part 
Production. 


of a business? How 
played by Capital in the 


৬) Explain fully what do you understand by the fixed capital and by 
the floating capital of a retail business. 


V3. How capital is formed ? Describe the sources from which a 
business concern can raise its capital. 


4, What is meant by turnover ? In what ways can a trader obtain 
a greater gross profit other than by increasing his turnover. 


5. Why does a trader usually calculate his profits as Percentages of 


turnover rather than as percentages of cost ? 


6. Make a clear connection between the turnover, 


gross profit, and 
net profit. 


7. Why does a retailer when selling his goods usually 
percentage to cost to cover expenses and profit than a whole 


What do you mean by Turnover ? Show how Gr 
Net Profit are calculated as percentage on Turnover, 


add a larger 
saler ? 


955 Profit and 


(©) What is Profit ? Distinguish between Gross Profit and Net Profit, 


একাদশ পরিচ্ছেদ 
PIAA AORTA FATT TON 


DIFFERENT FORMS OF BUSINESS UNITS 


ভুমিকা ই 

যে কোন বাবসায় বাণিজ্য বা শিল্পে নিযুক্ত কারবার বা কারবারী 
প্রতিষ্ঠানের 

ক. একজন মাত্র মালিক থাকিতে পারে ; 

খ. কয়েকজন ব্যক্তি মালিক থাকিতে পারে ; 

গ. কোন হিন্দু পরিবারের সকলেই মালিক থাকিতে পারে ; 

ঘ. বহু ব্যক্তি উহার মালিক হইতে পারে; 

উ. কগিগণই উহার মালিক হইতে পারে; অথবা 

চ. সরকার বা রাষ্ট্র মালিক হইতে পারে। 

প্রথম প্রকার মালিকানাঘুক্ত কারবারকে একমাঁলিকী কারবার ( Sole- 
proprietorship business), দ্বিতীয় প্রকার কারবারকে অংশীদীরী কারবার 
( Partnership business ), তৃতীয় প্রকারের কারবারকে হিন্দু একান্নবর্তা 
পারিবারিক কারবার (Joint Hindu family business ), চতুর্থ প্রকারের 
কারবারকে যৌথমুলধনী কারবার (Joint Stock Company ), পঞ্চম 
প্রকারের কারবারকে সমবায় কারবার ( Co-operative society ) ও ষষ্ঠ 
প্রকারের কারবারকে রাষ্ট্রীয় কারবার ( State enterprise ) বলে | আধুনিক 
কালের কারবারী প্রতিষ্ঠানগুলিতে উহাদের মালিকানা অনুযায়ী এই ছয় 
প্রকারের বিবিধ রূপ ( ownership form ) দেখা যায় । 

এই প্রসঙ্গে স্মরণ রাখিতে হইবে যে' কারবারী- জগতে একমঙ্গে এই সকল 
বিবিধ রূপের wats হয় নাই। একই সময়ে ইহারা দেখা দেয় নাই। 
ব্যবসায়-বাণিজ্যের উৎপত্তি, বিস্তার ও বৃদ্ধির সহিত ধীরে ধীরে বিভিন্ন সময়ে 
ক্রমে ক্রমে ইহাদের উদ্ভব ঘটিয়াছে। 

এতিহাসিক বিচারে একমালিকী কারবারকে সর্বাপেক্ষা প্রাচীন বলিয়া গণ্য 
করা যায়। ক্রমে যখন ব্যবসায়-বাণিজ্যের বিস্তার ও পরিমাণ বৃদ্ধি ঘটিতে 
লাগিল, তখন পুরাতন একমালিকী কারবার অপেক্ষা উন্নত ধরনের কারবারী 


১৩৬ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 

সংগঠন প্রতিষ্ঠান স্থাপনের প্রয়োজন দেখা দেয়। ও প্রয়োজন সাধনের জন্ত 
অংশীদারী কারবারের উদ্ভব ঘটে । ভারতে হিন্দু একান্নব্তা পরিবারের 
পরিবারিক কারবার বহুদিন হইতেই প্রচলিত রহিয়াছে | ইহার সহিত 
অংশীদারী কারবারের খানিক সাদৃশ্য দেখা যায়। 

আধুনিক যুগে যন্ত্রশিল্পের প্রবর্তনের ফলে একসঙ্গে অধিক পরিমাণে 
উৎপাদনের পদ্ধতি প্রবত্তিত হইয়াছে। ইহার জন্ত অত্যন্ত বৃহদাকার ও উন্নত 
ধরনের কারবার গঠনের প্রয়োজন দেখ| দেয়। এই উদ্দেশ্যে গত শতাব্দীর 
দ্বিতীয় ভাগ হইতে পৃথিবীর বিভিন্ন দেশে যৌখমূলধনী কারবারের স্ত্রপাত হয়। 

একমালিকী, অংশীদার, হিন্দু একারবর্তা পারিবারিক ও 
কারবার প্রভৃতি সকলই মান্ষের ব্যক্তিগত মুনাফা উপার্জনের 
উৎসাহ ও Cay দ্বারা সংগঠিত ও পরিচালিত হয়। এজন্ত ইহাদের সকলকেই 
ব্যক্তিগত উদ্যোগের কারবার ( Private Enterprise ) বলে। এবং ব্যবসায়, 
বাণিজ্য ও শিল্পের যে অংশে ইহারা বর্তমান, উহাকে ব্যক্তিগত উদ্যোগের ক্ষেত্র 
( Private Sector ) বলে। 

ব্যক্তিগত মুনাফা উপার্জনের ey ব্যক্তিগত মালিকানায় ব্যক্তিগত উদ্যোগের 
প্রতিষ্ঠানের প্রসারে দেশে ধনিক বণিক ও মিলম[লিকগণের হস্তে বিপুল পরিমাণে 
Rer সঞ্চিত হইতে থাকে | ইহাতে সমাজে ধনিক বণিক ও মহাজন 
জমিদারগণের শোষণে শ্রমিক, কৃষক ও জনসাধারণের দারিদ্র্য বৃদ্ধি পাইতে 
থাকে। ইহার প্রতিকারের জন্ত ইংলণ্ড ও জার্মানীতে গত শতাব্দীর শেষভাগে 
the জনসাধারণের নিজেদের সমবেত Beate কারবার গঠনের আন্দোলন 
জন্মলাভ করে। ইহা সমবায় আন্দোলন ( Co-operative movement ) 
নামে পরিচিত। এই প্রকার কারবার শ্রমিক কমিগণের দ্বারাই গঠিত za | 
তাহারাই কারবারে মালিক থাকে। কষক ও কুটির শিল্পিগণের মধ্যে ইহা 
বিশেষ বিস্তার লাভ করিয়াছে। সমবায় উদ্ভোগের কারবারগুলি লইয়া 
দেশের সমবায় ক্ষেত্র ( Co-operative Sector )গঠিত। 

আরও আধুনিক কালে জনসাধারণের TT 
করিবার জন্ত ও জনকল্যাণ বৃদ্ধির জন্ত সকল ই 
ব্যবসায়, বাণিজ্য ও শিল্প স্থাপিত ও পরিচালিত হইতেছে | পৃথিবীর 
মমাজতান্ত্রিক দেশগুলিতে সকল কারব 


রই রাষ্ট্রের দ্বারা গঠিত ও 
পরিচালিত হয় । ভারতেও রাষ্ট্রীয় কারবারের ( State Enterprise or 


ঘটিতেছে। রাষ্ট্রীয় কারবারগুলি লইয়া atte 


যৌধমূলধনী 
SY ব্যক্তিগত 


Public Enterprise ) প্রসার 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ২৩৭ 
ক্ষেত্র (State or Publié Sector ) গঠিত 1 রাষ্ট্রীয় কারবারই কারবারের 
সর্বাধুনিক রূপ | 


একমালিকী কারবার 
Sole-Proprietorship Business b 
অংভ্ঞ। 
Definition 

একজন মাত্র ব্যক্তির মালিকানা ও পরিচালনাধীন যে সকল ব্যবসায়-বাণিজ্য 
ও শিল্প প্রতিষ্ঠান দেখিতে পাওয়া যায়, উহার! একমালিকী কারবার নামে 
পরিচিত। ইহাই কারবারী প্রতিষ্ঠানের প্রাচীনতম রূপ | পৃথিবীতে বিভিন্ন 
প্রকারের কারবারী সংগঠনের মধ্যে আজ ate একমালিকী কারবারের 
সংখ্যাই সর্বাধিক | 


বৈশিষ্ট্য 
Features 

গীঠন (Formation) £ ইহা গঠনের কোন নির্দিষ্ট নিয়মকানুন নাই বলিয়া 
যে কোন ব্যক্তি যে কোন সময় ইচ্ছান্ুসারে ইহা গঠন করিতে পারেন | 

পুঁজি (Capital): ইহার পু'জির সমস্তটাই মালিক সরবরাহ করেন। 
এই পুজি তাহার নিজস্ব সঞ্চিত অর্থ বা আত্মীয়স্বজন, বন্ধুবান্ধব মহাজন অথবা 
ajig হইতে খণ করিয়া সংগৃহীত হইতে পারে | 

পরিচালন! ও নিয়ন্ত্রণ (Administration 
নিজেই ক্রয়-বিক্রয়, উৎপাদন, ব্যবসায় সম্প্রসারণ ইত্যাদি কারবারের সমস্ত 
নীতি নির্ধারণ ও নিয়ন্ত্রণ করেন | 

ব্যবস্থাপনা (Management) £ নির্ধারিত নীতি অনুসারে কারবার 
ব্যবস্থাপনার দায়িত্ব সম্পূর্ণভাবে মালিকের উপর ন্যস্ত থাকে৷ মালিক স্বয়ং 
সকল কাজকর্ম দেখাশুনা করিলেও তাহাকে সাহায্য করিবার জন্য কর্মচারী 
নিয়োগ করিতে হয়। কারবারের আয়তন বৃদ্ধি হইলে, ব্যবস্থাপনার আংশিক 
দায়িত্ব কর্মচারিগণের উপর VS হইয়া থাকে। 

দায়-দায়িত্ব (Liability) £ কারবারের যাবতীয় দায়-দায়িত্ব মালিককেই 
বহন করিতে হয়। কর্মচারীদের বেতন, কর-বাবদ সরকার ও স্থানীয় 


& Control): মালিক 


১৩৮: 


ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 

কর্তৃপক্ষের পাওনা ও মহাজনের দেনা মিটাইবার দায়িত্ব মালিকের । কারবারের 
সমগ্র লোকসানের ভারও তাহাকেই বহন করিতে হয়। 

মুনাফার বণ্টন (Distribution of profit): কারবারের লোকসানের 


সমগ্র দায়িত্ব যেমন মালিককে বহন করিতে হয় তেমনি লাভের সমন্তটকুই 
তিনি এককভাবে ভ্ভোগ করেন | 


সত্তা (Entity) £ আইনের দৃষ্টিতে এই জাতীয় কারবারের কোন পৃথক 
সত্তা নাই । মালিক ও কারবার অভিন্ন। এইজন্য মামলা-মকদ্দম|র বেলায় 
কারবারের নহে, মালিকের নামই ব্যবহার করিতে হয় | 


সুবিধা 
Advantages 


১. একমালিকী কারবার সহজেই গঠন করা যায়। ইহাতে আইনগঠ 
কোন আহ্ষানিকতা নাই বলিয়া উহার জন্ত কালক্ষেপ করিতে হয় T | 

২. মালিক নিজেই প্রত্যক্ষভাবে কারবার পরিচালন করেন বলিয়া, তাহার 
যত্ব ও চেষ্টায় দক্ষতা বৃদ্ধি পায়, উৎপাদিত সামগ্রীর উৎকর্ষ সাধিত হয়, 


উৎপাদনের অপচয় দূর হইয়া খরচ কমে ও খরিদ্দারদের 


সহিত সোহাৰ্দ্যপূৰ্ণ 
সম্পর্ক স্থাপিত হয়। 


% অন্যের উপর নির্ভর ন! করিয়া মালিক নিজেই কারবারের নীতি 
নির্ধারণ করেন বলিয়া ব্যবসায়ের অবস্থার পরিবর্তন ঘটিলে অবস্থাক্্যায়ী নৃতন 
নীতি গ্রহণে বিলম্ব হয় না। 

৪. কারবারের পরিচালক হিসাবে খরিদ্দারদের সহিত প্রত্যক্ষ যোগাযোগ 
থাকায় মালিক সহজেই বাজারের চাহিদার এবং খরিদ্দারদের রুচি ও পছন্দের 
গতি, প্রকৃতি ও পরিবর্তনের সকল সংবাদ সম্পর্কে অবহিত হইতে পারেন | 

৫. কঠোর পরিশ্রমের ফল হিসাবে মুনাফার সমস্তটাই মালিক ভোগ 


করিতে পারেন বলিয়া এই জাতীয় কারবার ব্যবসায়ের উদ্তোক্তাকে বিশেষভাবে 
উৎসাহিত করে | 


v. 


এই জাতীয় কারবারের দায় সীমাবদ্ধ নহে বলিয়া লক্ধপ্রতিষ্ঠ কারবারের 
মালিককে খণদাতাগণ ধার দিতে ইতস্তত করে না। 


জন্য পু'জিসংগ্রহ করিতে অস্থবিধা হয় T | 


৭. মালিক ও কর্মচারীদের মধ্যে প্রত্যক্ষ সম্পর্ক থাকায় একমালিকী 
কারবারে মালিক-কর্মচারী বিরোধের সম্ভাবনা ত্রাস পায়। 3 


এইভন্ ইহার সম্প্রসারণের 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ o y 
অসুবিধা 


Disadvantages 

১. মালিক যত ধনীই হউক না কেন তাহার পুঁজি সংগ্রহ করিবার ক্ষমতা 
সীমাবদ্ধ। এই কারণে কারবারের সম্প্রসারণ বাধাপ্রাপ্ত হয়। বৃহদায়তনে 
উৎপাদনের প্রয়োজন হইলে প্রয়োজনীয় পুঁজির অভাবে একমালিকী কারবার 
অসুবিধার সম্মুখীন হয়। 

২. ব্যক্তিবিশেষ যত প্রতিভাশালীই হোক না কেন, তাহার কর্মদক্ষতা 
জ্ঞান ও অভিজ্ঞতা স্বভাবতই সীমাবদ্ধ। এইজন্য কারবারের ক্রমশ আয়তন 
বৃদ্ধি ঘটিলে, সকল বিষয় সমান দক্ষতার সাথে পরিচালনা করা! AET হয় A | 

৩. কারবারের দেনার ay মালিকের সীমাহীন দায়িত্ব এই জাতীয় 
কারবারের অন্যতম প্রধান অন্তরায় | 

' 3. একটি মাত্র ব্যক্তির প্রতিভা, Scat ও পরিশ্রমের দ্বারা এই জাতীয় 
কারবারের সমৃদ্ধি গড়িয়া ওঠে । ফলে, তাহার মৃত্যুর পর অপেক্ষাকৃত স্বল্প 
যোগ্যতাশালী উত্তরাধিকারীর হস্তে উহার দক্ষতা TI হইবার আশঙ্কা থাকে। 

৫, একমালিকী কারবারের মালিকের আকস্মিক মৃত্যু, শারীরিক বা 
মানসিক অক্ষমতা, কোন কারণে তাহার অনুপস্থিতি অথবা মালিক দেউলিয়া 
হইলে কারবার উঠিয়া যায় বলিয়া এই জাতীয় কারবার অনেক সময় FAZI 


হয়। 


অংশীদারী কারবার 
Partnership 
সংজ্ঞ। (Definition) £ দুই বা ততোধিক ব্যক্তি মুনাফা অর্জনের Fy 

নিজেদের মধ্যে চুক্তিবদ্ধ হইয়া যে কারবার স্থাপন করে তাহা অংশীদারী 
কারবার নামে পরিচিত। এই চুক্তির দ্বারা অংশীদারদের মধ্যে লাভ ও ক্ষতি 
বন্টনের অন্থপাত নির্দিষ্ট হয়। অংশীদারদের ন্যূনতম সংখ্যা ২ এবং সর্বাধিক 
সংখ্যা বিভিন্ন দেশে আইনের দ্বারা নিদিষ্ট হয়। যেমন, ভারতে আইনের 
দ্বারা aifes ও মহাজনী ব্যবসায়ে নিযুক্ত অংশীদারী কারবারে সভ্যদের সর্বোচ্চ 
সংখ্যা ১০ ও অন্ঠান্ত জাতীয় অংশীদারী কারবারে ২০ fate হইয়াছে। 

(১৯৩২ শ্ৰীষ্টাব্দের ভারতীয় অংশীদারী কারবারের আইনের st ধারায় 
(Sec. 4, Indian Partnership Act, 1932) seid) কারবারের নিয়োক 


সংজ্ঞা প্রদান করা হইয়াছে £ 


| m 
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“The Partnership is the relation which subsists between 
persons who have agreed to share the profit of a business 
carried on by all or any of them on behalf of all of them...” 
অর্থাৎ 

মকলের দ্বারা অথবা সকলের পক্ষে যে কোন একজনের ata) পরিচালিত 
কারবারের মুনাফা নিজেদের মধ্যে বন্টনের জন্য চুক্তিবদ্ধ ব্যক্তিদের মধ্যে যে 
সম্পর্ক নিহিত থাকে তাহাই অংশীদারী -- 

যে সকল ব্যক্তি মিলিত হইয়া এই কারবার স্থাপন করে তাহাদের 
‘অংশীদার’ (Partner) ও তাহাদের সংগঠনকে অংশীদারী “কারবার” (Firm) 
azu s HEN. HE 


'অংশীদ্বারী কারবারের সারবস্ত 


Essence of Partnership 


ভারতীয় অংশীদারী কারবারকে আইনে বলা! হইয়াছে যে, 

“The relation of partnership arises from contract and not 
from status ;...” 
atte, — 

অংশীদারী সম্পর্ক চুক্তি হইতে z? হয়, জন্মগত বা সামাজিক অধিকারবলে 
পো 

কয়েকজন মিলিয়া কোন কারবার পরিচালনা, এবং উহার মুনাফা ভোগ. 
করিলেই উহা অংশীদারী কারবারে পরিণত হয় না। উহা অংশীদারী কারবার 
কিনা তাহা স্থির করিতে হইলে দেখিতে হইবে যে উহা সভ্যদের মধ্যে চুক্তি দ্বারা 
afre হইয়াছিল বি কিনা | এইজন্য চুক্তি! (contract) অংশীদারী কারবারের 
মৌলিক ভিত্তি বলিয়া গণ্য করা৷ হয়। ` 

যেমন, একান্বর্তা হিন্দু পরিবারের এজমালি কারবারে পিতার মৃত্যুর পরে 
পুত্রের ( এবং বর্তমানে কন্ঠারাও) কারবারের মালিক হইয়া নিজেদের মধ্যে 
লাভ বন্টন করিলেও উহাকে অংশীদারী কারবার বলা যায় শা। কারণ, উহার 
TSA জন্মগত অধিকারবলে কারবারের মালিক বলিয়া মুনাফা ভোগ করে: 
তাহাদের মধ্যে কোন চুক্তি দারা কারবার স্ষ্ট হয় নাই। অথবা, লি & 
অংশীদারী কারবারে কর্সদক্ষতার দরুন উহার ম্যানেজার বা কোন পদস্থ 
কর্মচারীকে মুনাফার অংশ প্রদান করিলেও তাহাকে ‘অংশীদার’ (Partner) বলা 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ ১৪১ 
যায় না। কারণ, কোন চুক্তির বলে সে মুনাফার অংশ পাইতেছে না। কিংবা 
অনেক সময় খণদাতাকে খণদানে প্রলুব্ধ করিবার জন্য সদ ছাড়াও তাহাকে 
বিশেষ সুবিধা হিসাবে মুনাফার অংশ প্রদান করা হইতে পারে । এক্ষেত্রে, 
খণদাতা মুনাফার অংশভোগী হইলেও সে ‘অংশীদার’ নহে। কারণ কোন 
চুক্তির বলে সে উহা পায় নাই। 


বৈশিষ্ট্য 
Features 

গঠন £ ছুই বা ততোধিক ব্যক্তি (ভারতীয় অংশীদারী কারবারের 
আইনান্ুযায়ী Bites বা মহাজনী কারবারে সর্বাধিক দশ ও অন্তান্ত কারবারে 
সর্বাধিক বিশ জন ) নিজেদের মধ্যে মৌখিক বা লিখিত চুক্তি দ্বারা অংশীদারী 
কারবার স্থাপন করিতে পারে | তবে চুক্তির উদ্দেশ্য বৈধ ও চুক্তিতে অংশগ্রহণ- 
কারিগণ আইনান্যায়ী চুক্তি করিবার উপযুক্ত হওয়া চাই। অংশীদারী চুক্তির 


নিবন্ধন বা রেজিস্ট্রেশন বাধ্যতামূলক নয় । 
পুজি. 

কারবারের পুঁজি অংশীদারেরাই যোগায় । তবে, তাহাদের সকলকেই যে 
সমপরিমাণে পুজি যোগাইতে হইবে, এমন কৌন কথা নাই। বিভিন্ন 
অংলীদারের। কমবেশী পরিমাণেও পু*জি সরবরাহ করিতে পারে ; এমন কি কেহ 
ote সরবরাহ না করিয়াও অংশীদার হইতে পারে। 
পরিচালনা ও নিয়ন্ত্রণ ঃ 

আইনত অংশীদারী কারবারের নীতি নির্ধারণ ও নিয়ন্ত্রণের ভার যৌথভাবে 
সকল অংশীদারের উপর ন্যস্ত | 


ব্যবস্থাপন! 
কারবারের প্রত্যক্ষ ব্যবস্থাপনায় অংশগ্রহণের অধিকার সকল অংশীদারেরই 


আছে বটে, তবে কার্ধত তাহীরা এই ভার তাহাদের মধ্যে এক বা একাধিক: 
অংশীদারের উপর Te করিতে পারে | á 


দায়-দায়িত্ব 
ভারতের অংশীদারী কারবারের আইনান্ুযায়ী কারবারের যাবতীয় দায়- 
দেনার জন্ত সকল অংশীদারগণ যৌথভাবে এবং প্রত্যেক অংশীদারই একক বা 


IF ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


পৃথকভাবে দায়ী থাকে। অর্থাৎ কোন কারবারে লোকসান হইলেও 
অংশীদারগণকে লাভ ও লোকসানের বখরা৷ সম্পর্কিত চুক্তি অন্যায়ী এ 
লোকসানের ভার নিজেদের মধ্যে বন্টন করিতে হইবে । কিন্তু যদি দেখা যায় 
যে একজন মাত্র অংশীদার ব্যতীত অন্য কোন অংশীদারেরই এমন কোন 
ব্যক্তিগত সম্পত্তি নাই যাহা হইতে Be) মিটানো যায় তখন এ বিস্তশালা 
অংশীদারের ব্যক্তিগত সম্পত্তি হইতেই কারবারের যাবতীয় দেন! মিটাইতে হইবে | 

আইনত অংশীদারী কারবারের সাধারণ কাজকর্মের ক্ষেত্রে যে কোন 
অংশীদারকেই অন্থান্ত সকল অংশীদারের সাধারণ প্রতিনিধি ( General 
Agent ) বলিয়া গণ্য কর! হয়। এই কারণে যে কোন অংশীদার সদ্বিশ্বাসে 
কারবারের স্বার্থে, এবং কারবারের নামে কারবার সংক্রান্ত কোন কাধ করিলে 
উহার জন্য অন্যান্য সকল অংশীদারদের দায়বদ্ধ করিতে পারেন | 


মুনাফার বণ্টন £ অংশীদারী কারবারে সাধারণত লাভ-ক্ষতির বখর! 
সম্পর্কে চুক্তি থাকে এবং $ চুক্তি অনুযায়ী কারবারের লাভ ও লোকসান 
অংশীদারদের মধ্যে বণ্টন কর| হয় । যেখানে বখরা সম্পর্কে কোন চুক্তি থাকে 
না; তথায় ভারতীয় অংশীদারী আইনাহুযায়ী সকল অংশীদারই সমান অনুপাতে 
লাভ-ক্ষতির অংশ ভোগ করে। : 

ABS আইনের দৃষ্টিতে অংশীদারী কারবারের পৃথক কোন সত্তা নাই। 
ইহা কয়েকজন ব্যক্তির সমষ্টিমাত্র। ইহার তাৎপর্য এই যে,যে কোন আইন 
সংক্রান্ত বিষয়ে যেমন, মামলা-মকন্দমার ক্ষেত্রে বা কোন চুক্তিতে সকল 
অংশীদারদের নাম স্বাক্ষর করিতে হয়, কারবারের নাম MN হয় না। 


অংশীদারের শ্রেণীবিভাগ 


Classification of Partners 


অংশীদারী কারবারে নিয়লিখিত বিভিন্ন শ্রেণীর অংশীদার দেখা যায় £ 

কারবারের দৈনন্দিন কার্ধপরিচালনায় যাহার! অংশ গ্রহণ করেন তাহাদের 
সক্রিয় বা উদ্যোগী অংশীদার ( Active Partner ) বলে | 

কারবারের দৈনন্দিন কার্যপরিচালনায় সক্রিয় অংশ গ্রহণ না করিয়া ধাহারা 
শুধু পুঁজি যোগান দিয়া মুনাফার বখরা ভোগ করেন তাহাদের fafa বা 
agati অংশীদার ( Sleeping or Dormant Partner ) বলে। 

অনেক সময় কোন কোন অংশীদার কারবার হইতে অবসর গ্রহণের পর, 
তাহার প্রদত্ত পু'জিকে, খণ হিসাবে কারবারে রাখিরা দেন। ইহারা আর 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ < ১৪৩ 


মুনাফার কোন বখরা পান না, তবে কারবারের মুনাফার পরিমাণের Sasha 
অনুযায়ী তাহাদের প্রাপ্য হুদের হারে তারতম্য ঘটে । ইহারা 'আপাত- 
দৃষ্টিতে’ অংশীদার (Quasi-Partner ) বলিয়া পরিচিত। প্রকৃতপক্ষে ইহার! 
অংশীদার নহে, কারবারের খণদাতা মাত্র। 

অনেক সময় কোন ব্যক্তি কোন অংশীদারী কারবারবিশেষের অংশীদার ন! 
হইয়াও নিজের কথাবার্তা, ব্যবহার ও হাবভাবের দ্বারা কোন তৃতীয় পক্ষের 
নিকট নিজেকে এ কারবারের অংশীদার বলিয়া বিশ্বাস জন্মাইয় কোন চুক্তি বা 
ব্যবসায় সংক্রান্ত কার্ধসম্পাদন করিলে তাহাকে আচরণে অনুমিত অংশীদার 
(Partner by holding out) বলে। এই জাতীয় ব্যক্তি প্রকৃতপক্ষে 
কারবারের অংশীদার নহে বলিয়া তাহার কার্ষের দ্বারা অংশীদারী কারবারকে 
€কানপ্রকারে দায়বদ্ধ করিতে পারেন না। কিন্তু তিনি নিজে তৃতীয় পক্ষের নিকট 
তাহার কার্ষের জন্য দায়বদ্ধ হন | 

ইহা ছাড়া দায়-দায়িত্ব অনুযায়ী অংশীদারদের আরও দুইটি শ্রেণীতে বিভক্ত 
করা যায় | ইহা অবশ্য ইংলণ্ডে যে ‘পরিমিত’ অংশীদারী কারবার ( Limited 


- Partnership) রহিয়াছে, তাহার ক্ষেত্রেই UB | ভারতে এই জাতীয় কারবার 


> 


প্রচলিত নাই। , 
‘পরিমিত’ অংশীদারী কারবারে ছুইপ্রকারের অংশীদার থাকে | যথা, 
s. সাধারণ অংশীদার (General Partner), এবং, ২. দায়সীমীবদ্ধ অংশীদার 


` (Limited Partner ) | 


১, সাধারণ অংশীদার ৪ তিনি কারবারের পরিচালনায় অংশগ্রহণ 
করেন এবং কারবারের দেনার জন্ত তাহার দায় (liability) সীমাহীন হয়। 

২. দায়সীমাবদ্ধ বা পরিমিত অংশীদার £ আইনত এই জাতীয় 
অংশীদার কারবারের পরিচালনায় অংশ গ্রহণ করিতে পারেন না৷ এবং তাহার 
নিয়োজিত পুঁজির পরিমাণ দ্বারা কারবারের দেনার জন্য তাহার দায় 


সীমিত হয়। 


অংশীদারীর চুক্তিপত্র বা সংবিতপত্র 
Partnership Deed of Agreement or Articles of Partnership 

& (নিজেদের মধ্যে কারবারের উদ্দেশ্য, বিষয়বস্ত, কাজকর্মের পদ্ধতি, লীভ- 
লোকসানের বরা, স্বার্থ ও অধিকার সম্পর্কে যে চুক্তি দ্বারা অংশীদারের। 


|| 


| 


৪5 


Xo ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা! 


অংশীদারী কারবার স্থাপন করে তাহাকে অংবীদারীর চুক্তিপত্র ( Partnership 
Deed ) বলে | é 
চুক্তি সম্পাদনকালে, ভাবী অংশীদারদের ব্যক্তিগত ঘটনাবলী ও তথ্যাদি 
প্রকাশ করা বাধ্যতামূলক। কারণ পারস্পরিক চূড়ান্ত -সদবিশ্বাস ( utmost 
good faith বা ‘uberrimae fidei’ )-ই অংশীদারীর চুক্তির ভিত্তি | 
অংশীদারীর চুক্তি মৌখিক কিংবা লিখিত দুই প্রকারেরই হইতে পারে | 
আবার লিখিত চুক্তিও দুই প্রকারের হইতে পারে । যথা,__ক. শুধুমাত্র লিখিত 
ও খ. লিখিত এবং afars | 
অংশীদারীর চুক্তি লিখিত এবং ars হওয়াই বাঞ্ছনীয় । কারণ 
শুধুমাত্ৰ মৌখিক চুক্তি থাকিলে পরে অংশীদারদের মধ্যে লাভ-লোকদানের বখরা, 
স্বার্থ ও অধিকার সম্পর্কে বিবাদ বা মতপার্থক্য ঘটিলে তাহার মীমাংসা করা কঠিন 
হয়। এইজন্য মৌখিক চুক্তির পরিবর্তে সর্বদাই লিখিত চুক্তি বাঞ্নীয়। আবার 
চুক্তি লিখিত থাকিলেও যদি aare না হয় তবে স্বার্থ ga হইলে কোন 
অংশীদারের পক্ষে আইনের সাহায্য সম্পূর্ণরূপে গ্রহণ করার অঙ্গুবিধা ঘটে । এই 
কারণে সর্বদাই লিখিত ও afaro চুক্তির ভিত্তিতে অংশীদারী কারবার স্থাপন 
করা উচিত। 
বৈধ সকল বিষয়ই অংশীদারীর চুক্তির অন্তভূর্ত হইতে পারে | চুক্তির 
বিষয়বস্তু বা ধারাগুলি সম্পর্কে অইনগত কোন বাধ্যবাধকতা নাই | অংশীদারগণ 
নিজেদের প্রয়োজনান্যায়ী-ও কারবারের সাফল্যের জন্য চুক্তির ধারাগুলি স্থির 
করিয়া খাকেন। সাধারণত নিয়লিখিত ধারাগুলি অংশীদারীর চুক্তিনামাতে 
বিধিবদ্ধ থাকে। 


১. অংশীদারগণের নাম, ঠিকান| ও অন্ঠান্ত পরিচয় | 

২. কারবারের নাম। 

৩. কারবারের উদ্দেশ্য ও বিষয়বস্তু | 

৪. কারবারের মেয়াদ ও স্থায়িত্ব | 

e Ka পরিমাণ ও মংস্থান_-অংশীদারগণের কে কত পুজি নিয়োগ 
করিবেন তাহার পরিমাণ। 

| ৬. অংশীদারগণের মধ্যে লাভ-লোকসান বন্টনের অনুপাত | 


1. পরিচালনব্যবস্থা_কোন্‌ কোন্‌ অংশীদার পরিচালনায় অংশগ্রহণ 
করিবেন বা সকলেই অংশগ্রহণ করিবেন কি না। 


কারবারী এতিষ্ঠানের রিবিধ রগ 


হিসাব-নিকাশ প্রণালী ও হিসাব পরীক্ষার ব্যবস্থা (Audit) | 
অংশীদারগণের মধ্যে কে বা কাহার! ব্যাঙ্কের আমানতের উপর চেক 
( Cheque ) দত্তখতের ক্ষমতা প্রাপ্ত হইবেন | 

অংশ্রীদারদের মধ্যে কেহ বেতন পাইবেন কিনা এবং পাইলে, তাহার 


v. 
৯, 


১০১ 


১১ 


১২, 


১৬, 


১9, 


পরিমাণ। 


পুঁজির উপর অংশীদারগণ সদ পাইবেন কিনা এবং পাইলে, সুদের 


হার কত হইবে। 


অংশীদারগণ কারবার হইতে অগ্রিম টাকা ( Drawings ) তুলিতে 
পারিবেন কিনা এবং পারিলে তাহার পরিমাণ কত এবং উহার উপর 
কোন সদ ধার্য হইবে কিনা, হইলে উহার RIT | 

কোন অংশীদারকে arta ও নূতন অংশীদার গ্রহণের নিয়ম । 

কোন অংশীদারের অবসরগ্রহণ বা মৃত্যু ঘটিলে অবলম্বনীয় ব্যবস্থা | 
অংশীদারগণের মধ্যে বিবাদ ঘটিলে মীমাংসার ew সালিসী (arbitra- 
tion) নিয়োগের ব্যবস্থা | 3 

কোন অংশীদারের অবসর গ্রহণ বা মৃত্যু ঘটলে তাহার স্বত্ব-্থামিত্ব ও 
দায় দায়িত্ব মিটাইয়| দিবার so কারবারের প্রতি্ঠাধিকারের মূল্য 
নিরূপণের (Valuation of goodwill) পদ্ধতি | , 


কারবার fèn 


বিধিব্যবস্থা। ) 1 
অংশীদারগণের অধিকার ও কর্তব্য . 
Rights and duties of Partners 
কারবারে অংশীদারগণের অধিকার ও কর্তব্যগুলি অংশীদারীর চুক্তি দ্বার] 
স্থির হইয়! থাকে এবং উহা সাধারণ অংশীদারীর চুক্তিপত্রে লিখিত হয়। এই 
অধিকার ও কর্তব্যগুলি অবশ্য আইনসম্মত হওয়া চাই। তবে, যদি এই সকল 
অধিকার ও কর্তব্য চুক্তিতে ন! থাকে, তখন সাধারণভাবে, অংশীদারী কারবারের 
আইন অন্থ্যায়ী অংশীদারগণের নিম্নরূপ অধিকার ও কর্তব্য রহিয়াছে বলিয়া 
পরিগণিত হয় । 
4 (অধিকার 2 ১. প্রত্যেক অংশীদারেরই কারবারের ব্যবস্থাপন ও দৈনন্দিন 
কার্ধে ( management and conduct ) অংশ গ্রহণের অথবা প্রয়োজন হইলে 
কোন বিশেষ অংশীদার বা অংশীদীরগণকে পরিচালনার ক্ষমত। প্রদানের 


অধিকার আছে। 


ব্যবসা ও বাণিজ্য >e 


দিবার বা বিলোপসাধনের ( Dissolution ) 


> 


kd 


2 


ve Taal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


২. সকল অংশীদারেরই কারবারের নীতি নির্ধারণের আলোচনায় ও 
মতামত ব্যক্ত করিবার অধিকার আছে। সাধারণ বিষয়সমূহে সংখ্যাগরিষ্ঠের 
মতামতের দ্বারাই সিদ্ধান্ত গৃহীত হইলেও নূতন অংশীদার গ্রহণ, কোন 
অংশীদীরকে বহিফার, কারবারের চুক্তিপত্রের রদবদল এবং কারবারের বিষয় 
সংক্রান্ত গুরুত্বপূর্ণ বিষয়ে সিদ্ধান্ত, সর্বসম্মতিক্রমে গ্রহণ করা বাধ্যতামূলক | 

৩. কারবারের কাগজপত্র, দলিলাদি ও হিসাবপত্র দেখিবার, পরীক্ষা 
করিবার ও প্রয়োজন হইলে উহাদের প্রতিলিপি লইবার অধিকার সকল 
অংশীদারেরই আছে। 

৪. সকল অংশীদারেরই কারবারের লাভ ও সম্পত্তি ভোগ করিবার 
অধিকার আছে। এ বিষয়ে চুক্তিতে কোন উল্লেখ না থাকিলে সকলেই ANIT- 
পাতে উহা ভোগ করিবে। AIRASIA কারবারের লোকসানও সকলের মধ্যে 
সমানুপাতে বন্টন করা হইবে | 

e সদিশ্বাসের দ্বারা পরিচালিত হইয়া, কারবারের স্বার্থরক্ষ। করিতে 
গিয়া কোন কোন অংশীদার যদি কারবারের জন্য কোন খরচ করেন বা ক্ষতিগ্রস্ত 
হন, তবে তাহার কারবার হইতে ক্ষতিপূরণ পাইবার অধিকার থাকিবে । 

৬. কারবারের পরিবর্তন, পরিবর্ধন, নূতন কার্যক্রম গ্রহণ এবং মেয়াদ 
উত্তরণের পরেও কারবার পরিচালনের ক্ষেত্রে সকল অংশীদারের জিরবচ্ছিনন 
(continuity) অধিকার বজায় থাকিবে | 

৭. কোন অংশীদার চুক্তি অনুযায়ী পুঁজি বাবদ নিয়োজিত অর্থের অতিরিক্ত 
কারবারে প্রদান করিলে, তাহার শতকরা ৬ টাকা হারে সুদ পাইবার. অধিকার 
থাকিবে | 

৮. বিশেষ অবস্থায় প্রয়োজন AIA করিলে যে কোন অংশীদার কারবার 
ভাঙিয়া দিবার জন্য আদালতে মামলা দায়ের করিতে পারেন এবং এ ক্ষেত্রে 
কারবারের দায়াতিরিক্ত সম্পত্তি চুক্তিমত অথবা চুক্তিতে উল্লিখিত না থাকিলে 
উহ MANS অংশীদারগণের মধ্যে বন্টন করা হইবে | 

কর্তব্য £ ১. প্রত্যেক অংশীদারকেই কারবারের 


কার্ষে » যত ও 
অধ্যবসায় প্রয়োগ করিতে হইবে | ) a 
২. কারবারের কার্যকলাপ অংশীদারদের সাধারণ ও সর্বাধি 
ধক স্বার্থ ও 

হবিধার অনুকূলে পরিচালনা করিতে হইবে। 


পারম্পরিক চুড়ান্ত সদ্বিশ্বাস” অংশীদারীর চুক্তির ভিত্তি বলিয়া 
অংশীদারদের পরস্পরের প্রতি স্টায়পরায়ণ ও বিশ্বস্ত হইতে হইবে | 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ : ১৪৭ 


৪. কারবারের সাধারণ দৈনন্দিন কার্ধে, সকল অংশীদারকেই সংখ্যা- 
গরিঠের সমর্থন দ্বার! গৃহীত সিদ্ধান্ত মানিয়া চলিতে হইবে | 

৫. কোন অংশীদারই কারবারের কার্যকলাপ নিজ স্বার্থসাধনের অভিপ্রায়ে 
ব্যবহার করিতে পারিবেন না। কারবারের মালপত্র বেচাকেনা করিতে গিয়া কোন 
অংশীদারই দত্তরি ( commission ) বা মুনাফা অর্জন করিতে পারিবেন T | 

৬. কোন অংশীদারই কারবারের কোন সম্পত্তি নিজের ব্যক্তিগত সুবিধা, 
মুনাফা ও আয় অর্জনের oy ব্যবহার করিতে পারিবেন না। কারবারের 
সম্পত্তি কেবলমাত্র কারবারের কার্ধেই ব্যবহার করিতে হইবে | 

৭. কারবারের সকল প্রকারের কার্ষের GI সকল অংশীদার যৌথভাবে ও 
প্রত্যেক অংশীদার পৃথক ও ব্যক্তিগত ভাবে দায়ী থাকিবেন D) h 

am 


অংশীদারগণের দায় 
Liabilities of Partners 

কারবারের সকল প্রকার দেনার জন্য অংশীদারগণ সকলেই যৌথ ও ব্যক্তি- 
গত ভাবে দায়ী। এই কারণে কারবারের দেনা বা চুক্তির জন্য যে কোন একজন 
অংশীদার অথবা সকল অংশীদারের নামেই মামলা দায়ের করা যায়। = 

কিন্তু কোন ব্যক্তি কোন কারবারে পরবর্তীকালে অংশীদার হিসাবে যোগদান 
করিলে, চুক্তি ব্যতিরেকে পূর্বের দেনার জন্ত দায়ী হইবেন T | 

প্রত্যেক অংশীদারই, অন্তান্ত অংশীদারের সাধারণ প্রতিনিধি হিসাবে 
বিবেচিত হয় বলিয়া, যে কোন অংশীদারের কারবার সংক্রান্ত যাবতীয় কার্ধের 
দ্বারা সকল অংশীদারই দায়বদ্ধ হন। 

অংশীদারী কারবার হইতে অবসর গ্রহণের পর, অবসরপ্রাপ্ত অংশীদারের 
আর কারবারের দেনার জন্য কোন দায় থাকে না। এইজন্য সাধারণত কোন 
অংশীদার অবসর গ্রহণ কালে কারবার সংশ্লিষ্ট সকলের নিকট উক্ত মর্মে নোটি স 
জারি করা হয়। তাহ! ছাড়া তৃতীয় পক্ষ অথাৎ মহাজন রাজী থাকিলে অংশীদার 
থাকাকালীন কারবারের দেনার দায় হইতেও অবসরগ্রহণকারী অংশীদার 
রেহাই পাইতে পারেন । £ 


অংশীদারী কারবারের রেজিষ্ট্রেশন বা নিবন্ধন £ কেন প্রয়োজন 


Registration of Partnership : Need 


অংশীদারী কারবার রেজিষ্ট্ি করা আইনত বাধ্যতামূলক নহে। তবে, 
cafe না৷ করিলে কতকগুলি অস্থবিধা দেখা দে । যেমন” 


১৪৮ বাবদ! ও বাণিজ্যের ভামকা 


১, অ-রেজিষ্্রিকত ( Non-registered ) কারবার কোন তৃতীয় পক্ষের 
নিকট হইতে ১০০ টাকার বেশী আদায়ের জন্য মামলা দায়ের করিতে পারে T I 

২. কারবার ARTS না হইলে, কোন অংশীদার তাহার স্বার্থ পন 
হইলে প্রতিকারের জন্য আদালতের সাহায্য লইতে পারে T | 


তবে কারবার CHEFS না হইলেও নিম্নোক্ত অধিকারগুলি Sz) দারা ta 
হয় না। 


4. 


১. কারবারের রেজিস্ট্রেশন না হওয়ার জন্য কোন অংশীদার ব৷ অংশীদার- 
গণের বিরুদ্ধে তৃতীয়পক্ষের মামলাদায়ের করিবার পথে কোন বিদ্ জন্মায় AN | 

২. কারবার ভাঙিয়া দেওয়ার দাবি করিয়া মামলা দায়ের করিবার, কারবার 
ভাঙিয়া যাওয়ার পর কারবারের হিসাবপত্র দেখিবার এবং কারবারের সম্পত্তির 


দায়াতিরিক্ত অংশ পাইবার জন্য অংশীদারগণের অধিকার উহার জন্ত aal 
হয় না। 


৩. অন্ত অংশীদারগণের বিরুদ্ধে যে কোন অংশীদার কর্তৃক বিশ্বাসভঙ্গের 
অভিযোগ আনয়ন করিবার অধিকারও ইহাতে কুন হয় AT | 
তবে, ভবিষ্যতে বিবাদ ও মতানৈক্যের ফলে অংশীদারগণের DAO 


অধিকার ও স্বার্থ যাহাতে RA না হয় তাহার জন্য সর্বদাই অংশীদারী কারবার 
afa কর| বিধেয় । 


কারবার cafe করিবার পদ্ধতি 
Method of Registration 


ভারতের প্রত্যেক রাজ্যে রাজ্যসরকার কর্তৃক নিযুক্ত এলাকার নিবন্ধক 
(Registrar)-«4 নিকট যে কোন সময় এ এলাকায় যাহার প্রধান কার্যালয় 


€ head office )-4) শাখা অবস্থিত এমন অংশীদারী কারবার (Firm) নিবন্ধন 
করা যায়। 


সকল অংশীদারগণের স্বাক্ষরযুক্ত নিম্নলিখিত 
নিবন্ধনের আবেদনপত্র ৩ টাকা দেয়ক (fee) 


১. কারবারের নাম। 

২. কারবারের প্রধান কর্মস্থান। 

৩. IAI যে সকল স্থানে কারবারের ব্যবসার 
প্রত্যেক অংশীদারের কারবারে যোগদানের 


বিষয়ের বিবরণী সংবলিত 
“সহ দাখিল করিতে হয়। 


রহিয়াছে উহাদের নাম । 
তারিখ। 


8. 


> 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ses 


৫. সকল অংশীদারের সম্পূর্ণ নাম্‌ ও পূর্ণ ঠিকানা। 

৬. কারবারের মেয়াদ | 

উপরোক্ত বিষয়গুলির যখন যেমন পরিবর্তন ঘটিবে, উক্ত বিবরণী সংশোধনের 
জন্য উহা তখনি নিবন্ধকের দৃষ্টিগোচরে আনিতে হইবে | 


কারবারের মেয়াদ 
Duration of Partnership 

কারবারের মেয়াদ সম্পর্কে তিন প্রকারের অংশীদারী কারবার দেখা যায়। 
প্রথমত, কোন নিদিষ্ট সময়ের মেয়াদে অংশীদারী কারবার স্থাপিত হইতে পারে | 
এই জাতীয় কারবারকে 'নির্দি্ট মেয়াদের অংশীদারী কারবার’ ( partnership 
for a fixed period) বলে। দ্বিতীয়ত, নির্দিষ্ট কার্য সাধনের জন্তও একটি 
অংশীদারী কারবার স্থাপিত হইতে পারে । ইহাকে ‘বিশেষ অংশীদারী কারবার" 
( particular partnership ) বলে । তৃতীয়ত, কারবারের কার্যকাল সম্পর্কে 
কোন উল্লেখ থাকে ন!, এমন অংশীদারী কারবারও থাকিতে পারে। এই জাতীয় 


.কারবারকে এচ্ছিক অংশীদারী কারবার’ ( Partnership at will ) বলে | 


সাধারণত প্রথমোক্ত ধরনের কারবারের নির্দিষ্ট মেয়াদ উত্তীর্ণ হইলেও 
দ্বিতীয়োক্ত শ্রেণীর কারবারের অভীষ্ট কার্য সম্পাদনের পর বিলোপসাধন ঘটে | 
কিন্তু কখনও কখনও উহারা ইহার পরও চালু থাকিতে পারে এবং এ সময়ে 


 অংশ্ীদারদের স্বার্থ ও নিরবচ্ছিন্ন অধিকার বজায় থাকে। তৃতীয় শ্রেণীর কার- 


বারের স্থায়িত্ব অংশীদারদের ইচ্ছার উপর নির্ভর করে । 


কারবারের বিলোপসাধন 
Dissolution of Partnership 


> (ভারতের অংশীদারী কারবারের আইনে অংশীদারীর বিলোপসাধন (disso- 


lution of Partnership) এবং অংশীদারী কারবারের বিলোপ সাধন (disso- 
lution of a firm), এই দুইয়ের মধ্যে পার্থক্য টানা হইয়াছে । কোন 
অংশীদারের মৃত্যু, মস্তিফবিরুতি, দেউলিয়া হওয়া, বহিফার অথবা অবসরগ্রহণের 
পর অন্যান্ত অংশীদারগণ কারবার পুনর্গঠন করিয়া চালাইতে থাকিলে তাহার 
সহিত অন্তান্ঠ অংশীদারগণের অংশীদারী সম্বন্ধের অবসান ঘটিলেও তাহাতে 
অংশীদারী কারবারের বিলোপসাধন হয় না। ইহাই অংশীদারীর বিলোপসাধন। 
কিন্তু কারবারের বিলোপসাধন বলিলে, সকল অংশীদারগণের মধ্যে অংশীদারী 
সম্বন্ধের বিলোপদাধন ও কারবারের অবসান বুঝায়। 


dee ব্যবমা ও ঝাণিজোর ভূমিকা 


নিয়লিখিত বিভিন্নভাবে অংশীদারী কারবারের বিলোপ সাধন ঘটিতে পারে 
১, সন্মতিক্ৰমে বিলোপ সাধন-__সকল অংশীদারগণের সম্মতিক্রমে অথবা 
তাহাদের মধ্যে চুক্তির দ্বারা কারবারের বিলোপ সাধন ঘটিতে পারে। 


২. কোন আকস্মিক অথবা পূর্বনির্দিষ্ট ঘটনার ফলে বিলোপমাধন — 

ক. যদি কোন নিদিষ্ট মেয়াদের জন্য কারবার স্থাপিত হইয়া থাকে তবে 
তাহা উত্তীর্ণ হওয়ার পর উহার বিলোপ সাধিত হয়। 

খ. যদি কোন নিদিষ্ট কার্য সম্পাদনের ey কারবার স্থাপিত হইয়া থাকে 
তবে উহা সম্পন্ন হইবার পর কারবার বিলুপ্ত হয়। 

গ. কোন অংশীদারের মৃত্যু অথবা তাহাকে দেউলিয়া বলিয়া ঘোষণা করা 
হইলে অংশীদারী কারবারের বিলোপ ঘটে | 

৩. বাধ্যতামূলক বিলোপ সাধন-_ 


ক. সকল অথবা একজন ছাড়া অপর সকল অংশীদার দেউলিয়া হইলে 
বাধ্যতামূলক ভাবে কারবারের বিলোপ সাধিত হয়। 


খ. যদি এমন কোন ঘটনা ঘটে যাহার দরুন কারবারের ব্যবসায় অবৈধ 


( unlawful ) হইয়া পড়ে, তাহার ফলেও বাধ্যতামূলকভাবে কারবার বিলুপ্ত 
হয়। 


৪. “চ্ছিক অংশীদারী কারবারে'র বেলায় যে কোন অংশীদার নোটিস দ্বারা 


অপর সকল অংশীদারকে তাহার কারবার বিলোপ করিবার অভিপ্রায় জানাইলে, 
কারবারের অবসান ঘটে। a 
, ৫%. আদালতের নির্দেশে বিলোপসাধন-_-কোন অং 
বিলোপসাধনের জন্ত মামলা দায়ের করিলে, আদালত 
কারবার বিলোপের নির্দেশ দিতে পারে 
ক. কোন অংশীদারের মস্তিফ বিকৃতি হইলে ; 
খ কোন অংশীদার স্থার়িভাবে অংশীদারের কর্তব্য সাধনে অক্ষম হইলে ; 
গ. কোন অংশীদার যে কোন অপরাধের দরুন দণ্ডপ্রাপ্ত হইলে ; 
T কোন অংশীদার অংশীদারীর চুক্তি লঙ্ঘন করিয়া অন্থান্ত অংশীদার- 
গণের পক্ষে কারবার পরিচালনা অমস্তব করিয়া তুলিলে ; 


e কোন অংশীদার তৃতীয় পক্ষের নিকট, কারবারে তাহার যে স্বার্থ 
রহিয়াছে তাহা হস্তাস্তরিত করিলে কিংবা তাহার কোন খণের জন্য কারবারে 
হার যে স্বার্থ ও অংশ আছে তাহা আদালত কতৃক আটক হইলে; 


শীদার কারবারের 
নিয়লিখিত কারণে 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৫১ 


f চ. আদালত যদি মনে করে যে লোকসান ছাড়া এ কারবার চলিতে 
পারিবে না তাহা হইলে ; এবং, 

ছ. আদালত যদি মনে করে যে, এ কারবার বিলোপ করাই স্তায়সঙ্গত 
ও স্থবিচারপূর্ণ ( just and equitable ) কার্য হইবে D oy 


পরিমিত অংশীদাঁরী কারবার : 
Limited Partnership 

সাধারণ অংশীদারী কারবারে অংশীদারগণের সীমাহীন দায়ের দরুন যে 
অস্থবিধা দেখা দেয় তাহা দূর করিবার জন্য ইংলগ্ডে ১৯০৭ সালে একটি আইনের 
দ্বারা এক নূতন ধরনের অংশীদারী কারবার চালু হয়। এ আইন পরিমিত 
অংশীদারী” কারবারের আইন এবং এ কারবার “পরিমিত অংশীদারী” কারবার 
নামে পরিচিত। ভারতে ‘পরিমিত অংশীদারী' কারবার অন্গুপস্থিত | 


পরিমিভ অংশীদীরী কারবারের বৈশিষ্ট্য £ 

১, ইহার সর্বাধিক সদস্যসংখ্যা ২০ এবং সদস্যদের মধ্যে দুইটি শ্রেণী 
থাকে | কারবারের দেনার. জন্য কিছু সংখ্যক অংশীদারের দায়ের পরিমাণ 
তাঁহাদের প্রদেয় পুঁজির দ্বার! সীমাবদ্ধ হয় বলিয়া অর্থাৎ ‘পরিমিত অংশীদার’ 
(limited partner ) নামে পরিচিত। অপর শ্রেণীর অংশীদারকে “সাধারণ 
অংশীদার” (general partner) বলে। প্রত্যেক পরিমিত অংশীদারী' 
কারবারে অন্ততপক্ষে একজন সাধারণ অংশীদার থাকিবে, যাহার দায় 
(liability) সীমাহীন ॥ /* 

২. এই কারবারের নিবন্ধন আইনত বাধ্যতামূলক। উহা! ব্যতিরেকে 
কারবারটিকে সাধারণ অংশীদারী কারবার ( general partnership ) বলিয়া 
গণ্য করা হইবে এবংটসকল অংশীদারই ‘সাধারণ’ অংশীদার বলিয়া পরিগণিত 
হইবে | = 

৩, পরিমিত’ অংশীদারগণের কারবারের কার্যে যোগদানের অধিকার 
নাই বা তাহারা কারবারের “সাধারণ প্রতিনিধি ( general agent ) বলিয়া 
গণ্য হয় না। কিন্তু যদি কোন ‘পরিমিত’ অংশীদার কারবারের কার্যকলাপে 
অংশ গ্রহণ করে তবে তাহার কার্যে অংশ গ্রহণকালীন কারবারের দেনার জন্য 
তাহাকে সম্পূর্ণ দায়ী থাকিতে হইবে | 

৪, ‘পরিমিত’ অংশীদার, কারবারের অংশীদার থাকাকালীন Sere 


পু'জির কৌন অংশ তুলিতে পারিবে না। 


ser বাবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৫. পরিমিত’ অংশীদার কারবার হইতে কোন অগ্রিম অর্থ গ্রহণ করিতে 
পারিবে না। যদি এইরূপ ‘অগ্রিম’ (advance) লওয়া হয় তবে সে কারবারের 
দেনার জন্য ‘অগ্রিমের’ সম পরিমাণ দায়ী থাকিবে | 

৬. সাধারণ’ অংশীদার বা অংশীদারগণের সম্মতিক্রমে ‘পরিমিত’ 
অংশীদার স্বত্বনিয়োগী ( assignee ) নিযুক্ত করিতে পারে। 

৭-. নূতন অংশীদার গ্রহণের জন্য ‘পরিমিত’ অংশীদারগণের সম্পত্তির 
প্রয়োজন হয় না। i 

৮. পিরিমিত’ অংশীদারের মৃত্যু বা দেউলিয়| হওয়ার sy অংশীদারী 


কারবারের বিলোপ ঘটে না, বা কোন পরিমিত অংশীদার কারবারের বিলোপের 
জন্য নোটিস জারি করিতে পারে না। 


নাবালক অংশীদার 


Minor as Partner 


অংশীদারী কারবার মূলত চুক্তির উপর প্রতিষ্ঠিত এবং নাবালক আইনত 
চুক্তি করিতে অন্ুপযুক্ত বা অক্ষম (incompetent) | নেজ নয কোন নাবালক 
অংশীদারা-কারবারের অংশীদার হইতে পারে ন তবে, অংশীদার 'না হইলেও, 
AI সকল অংশীদারের সম্মতিক্রমে কোন নাবালক safe অংশীদারী 
কারবারে গৃহীত হইয়া কারবারের মুনাফা (benefits) ভোগ করিবার সুযোগ 
লাভ করিতে পারে 1 

কারবারের দেনার জন্য অন্ঠান্ত সকল অংশীদারের দায় সীমাহীন হইলেও 
নাবালকের দায় সীমাবদ্ধ। কারবারে তাহার অংশ ও মুনাফা, দেনা পরিশোধের 
FF ব্যবহৃত হইতে পারে কিন্তু তাহার ব্যক্তিগত সম্পত্তি বিনষ্ট হয় না। কিংবা 
দেনার দায়ে অপ্তান্য অংশীদারগণকে দেউলিয়া বলিয়া ঘোষণা করা হইলেও, 
শাবালককে দেউলিয়া বলিয়া ঘোষণা করা যায় না। j 

সাবালক হওয়ার পর সে অংশীদারী কারবারের সহিত তাহার maa ছিন্ন 
করিতে পারে; অথবা অংশীদার হিসাবে কারবারে যোগ দিতে পারে | 
সাবালকত্ব লাভের ছয় মাসের মধ্যে প্রকাশ্য বিজ্ঞপ্তি ( Public Notice ) দ্বার] 


যদি এ সম্পর্কে তাহার কোনরূপ 


কীরবারে অংশীদার হিসাবে যোগ দিলে, নাবালক থাকা কালে যে তারিখ 


| 


ED 


S 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৫৩- 


হইতে কারবারের সঙ্গে তাহার সংশ্রব স্থাপিত হইয়াছিল, সেদিন হইতে 
কারবারের যাবতীয় দেনা ও কার্যকলাপের দায়িত্ব তাহার উপর বর্তাইবে। 


অংশীদারী কারবারের সুবিধা ও অন্থুবিধা 


Merits and demerits of partnership business 
(দ্বিধা 
Merits 
ava ১, কোন আইনগত Ars বাধ্যবাধকতা (legal formalities) নাই 

বলিয়া, সহজে ও দ্রুত অংশীদারী কারবার গঠন করা যায়। 
E একাধিক অংশীদারের সমন্বয়ে ইহা গঠিত হয় বলিয়া, একমালিকী 
বারের তুলনায় অংশীদারী কারবার অধিক পুঁজি সংগ্রহ করিতে পারে। 
ইহার ফলে অংশীদারী কারবারের সাহায্যে বৃহদীয়তন উৎপাদন সংগঠন 

করা যায়। 

4 ৩, একাধিক অংশীদার থাকায় ও অংশীদারগণ যৌথ ও ব্যক্তিগত ভাবে 
সীমাহীন দায় বহন করেন বলিয়া অংশীদারী কারবার, একমালিকী কারবারের 
তুলনায় বাজার হইতে অধিক Ad সংগ্রহ করিতে পারে | 

২৬9 ৪, বিভিন্ন অংশীদার নিজ নিজ বিশেষ শিক্ষা্দীক্ষা, অভিজ্ঞতা ও যোগ্যতা 
অনুযায়ী কারবারের বিভিন্ন বিভাগ পরিচালনার দায়িত্ব গ্রহণ করিতে পারেন ও 
ইহার ফলে কারবারে পরিচালনার সামগ্রিক দক্ষতা বাড়ে । 

৫. অংশীদারগণের দায় সীমাহীন হওয়ায় তাহারা অত্যন্ত সাবধানে ও 


Ae Ton 
AR কারবারের কার্য পরিচালনা wa ইহাউুগ কারবারের সাফল্য 


SSE | agg OF Creer veer 2337 UM 
LER: পরিচালনা কার্যে সকল অংশীদারেরই অংশ গ্রহণের অধিকারী থাকায়, 


eC ও ইচ্ছা করিলে যে কোন সময়ে অংশীদারী কারবারের সহিত সম্পর্ক ছিন্ন 


এগ 


ay 


করিবার স্বাধীনতা থাকায় এই কারবারে অংশীদারগণের স্বার্থ ও ব্যক্তিত্ব za 
BSAA AAT সংখ্যাগরিষ্ঠের ভয়ে ভীত হইবার কারণ থাকে না। 

CA অংশীদারী কারবারে প্রয়োজনমত নৃতন অংশীদার গ্রহণ করিয়া 
পরিচালনার দক্ষতা ও সংগঠনের আয়তন বৃদ্ধি এবং পুঁজির সম্প্রসারণ এবং 
অবস্থানুষায়ী সহজে ব্যবসায়ের কার্যকলাপের পরিবর্তন করা বহুলাংশে মহজ। 


l 


১৫৪ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
অসুবিধা 
Demerits 

১, অংশীদারগণের সীমাহীন alt ও ব্যক্তিগত দায়ের জন্য অংশীদারী 
কারবার ব্যবসায়ের উদ্যোগকে নিরুৎসাহিত করে। 

২. প্রত্যেক অংশীদার কারবার সংক্রান্ত ত 
অংশীদারগণকে দায়বদ্ধ করে বলিয়া, 
না। 

৩. সকল অংশীদারই কারবারের পরিচালনায় অংশ গ্রহণ করিতে পারে 
বটে কিন্ত সকলেরই যোগ্যতার মান সমান নহে বলিয়া 
৷ FONT গাজন নষ্ট" হয় | 
a) ৪. অংশীদারদের মধ্যে মতানৈক্য, যে কোন অংশীদারের মৃত্যু, মস্তি 
| বিকার, দেউলিয়া প্রভৃতি কারণে যে কোন সময়ে অংশীদারী কারবারের অবসান 
ঘটিতে পারে । এইরূপে অনেক সময়ে হঠাৎ প্রতিষ্ঠিত কারবার বিন হয়। 
Jik ৫. একমাত্ৰ সর্বসম্মতিক্রমে ছাড়া আর কোনরূপে কোন অংশীদারের 
__কারবারের অংশ ও স্বার্থ হস্তান্তরিত কর যায় না। Crew অনেক বিনিয়োগেচ্ছু 
ব্যক্তি অংশীদারী কারবারে পু'জি নিয়োগ করিতে ইতস্তত করেন | 
S কল অংশীদারের মতামত লইয়া কারবার চালাইতে হয় বলিয়া, 


অৎশীদারী কারবার একমালিকী কারবারের মত দ্রুত সিদ্ধান্ত গ্রহণ করিতে 
পারে T 


2 1. একমালিকী কারবার অপেক্ষা 
/ অ্শীদারী কারবারের পক্ষে আধুনিক 
পুজি সংগ্রহ করা কঠিন ) 


হার কার্ষের দ্বারা অপর 
অনেকে এই ঝুঁকির মধ্যে যাইতে 


অনেক সময়ে “অনেক 


বেশী পুজি তুলিতে পারিলেও, 
বৃহদায়তন শিল্প স্থাপনের Sy প্রয়োজনীয় 


একান্নবর্তী হিন্দু পারিবারিক কারবার 


Joint Hindu Family Business 


অপরটি 5 
পশ্চিমবঙ্গে asf | N হইল দায়ভাগ- ইহা শুধুমাত্র 


© 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ we 


মালিক বা শরিক (co-parcener ) হয়। অর্থাৎ পিতা, পুত্র, পৌত্র ও প্রপোত্র- 
সহ সম্পত্তির শরিক বা যৌথ স্বত্বাধিকারী হয় । এককথায়, পুত্র, cla ও 
acta জন্াধিকারবলে সম্পত্তির শরিকানা লাভ করে। সম্পত্তির অর্জনকারী 
উহার একক মালিক হয় না। 

কিন্তু দায়ভাগ. নিয়মে অর্জনকারীই সম্পত্তির নির্থশ মালিক বলিয়া 
বিবেচিত হয় । পিতা যদি কোন কারবার প্রতিষ্ঠা করেন তবে, তাহার 
জীবিতকালে তিনিই একক মালিক থাকেন, সম্পত্তির ও কারবারের শরিকানা 
আর কেহ পায় না। তাহার মৃত্যুর পর পুত্রেরা (বর্তমানে কন্ারাও) মালিকানা 
প্রাপ্ত হন, অথবা, ইচ্ছা'করিলে তিনি তাহার জীবিতকালে সম্পত্তির মালিকানা 
অপর কাহাকেও দান করিয়া যাইতে পারেন | 


একান্নবর্তা হিন্দু পারিবারিক কারবারের সংজ্ঞা 
Definition 

frora নিয়মে পরিচালিত যে সকল একান্নবর্তা হিন্দু পরিবারের 
পারিবারিক কারবার আছে উহা অংশীদারী কারবারের অনুরূপ । কারণ তথায় 
জন্মাধিকারবলে (by birth or status) পুত, পৌত্র ও প্রপৌত্রেরাও 
কারবারের শরিক হইয়া থাকে। আর দায়ভাগ নিয়মের দ্বারা পরিচালিত হিন্দু 
পরিবারে পিতা যদি তাহার পুত্র, পৌত্র বা প্রপৌত্রকে কারবারে অংশীদার 
বলিয়া গ্রহণ করেন, তবে এ কারবার একারবর্তী হিন্দু পারিবারিক কারবার 


বলিয়া পরিগণিত হইতে পারে | 


বৈশিষ্ট্য 
0 

একান্পবর্তা হিন্দু পারিবারিক কারবার পিতা ও পরিবারের সর্বজোষ্ঠ সভ্যের 
দ্বারা পরিচালিত হয় ও তাহাকে “কর্তা” বা কর্মাধ্যক্ষ ( manager ) বলে | তিনি 
কারবার নিয়ন্ত্রণ করেন এবং আয়-ব্যয়ের তদারক করেন | তিনিই কারবারের 
নীতি নির্ধারণ করেন এবং অন্তান্ত শরিকগণ কারবারের পরিচালনা ও নীতি 
নির্ধারণে অংশ গ্রহণের অধিকার দাবি বা কর্তা কর্তৃক নির্ধারিত নীতি সম্বন্ধে 
কোন প্রশ্ন তুলিতে পারে না। শরিকগণ অসন্তুষ্ট হইলে শুধুমাত্র কারবারের 
সম্পত্তি বন্টনের জন্য মামলা দায়ের করিতে পারেন । কারবারের প্রয়োজনে খণ 


গ্রহণের ক্ষমতা কর্তার আছে এবং উহার জন্ত শরিকগণ কারবারে তাহাদের নিজ 


dee ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
নিজ শরিকানা বা অংশের (share or interest ) পরিমাণ পর্যন্ত দায়ী 
থাকেন। 

কারবারের পরিচালক হওয়ায় কারবার বন্ধক দেওয়া» বিক্রয় করা ও এমন 
কি কারবার তুলিয়া দেওয়ার ক্ষমতা পৰ্যন্ত কর্তার রহিয়াছে বলিয়া স্বীকৃত হয়। 
তিনি কারবার সংক্রান্ত ইক্তিপত্রে সহি, খণ আদার, আপম-রফা ইত্যাদি 


একান্নবতঁ হিন্দু পারিবারিক কারবারের সহিত 
অংশীদারী কারবারের তুলনা 

১৬ টিবি between Joint Hindu Family 

~ and Partnership business 
৯. গঠন £ অংশীদারী কারবার চুক্তি দ্বারা সৃষ্ট হয়, কিন্ত একান্নবর্তী হিন্দু 
পারিবারিক কারবার আইনম্বীকৃত হিন্দু বিধির দারা স্থ্ট হয়। 
2.পরিচালন| £ অংশীদারী কারবারে সকল অংশীদারেরই পরিচালনায় 
অংশগ্রহণের অধিকার আছে এবং তাহারা ইচ্ছা করিলে তাহাদের মধ্য হইতে 
কাহাকেও কারবারের পরিচালনার ভার দিতে পারে। কিন্তু একারবর্তা হিন্দু 
পারিবারিক কারবারে পরিবারের প্রবীণতম ব্যক্তিই পরিচালনা করেন। 


কারবারে নারীরা কখনই শরিক হইতে পারে না, ২ 
বিশেষ অবস্থায়, শুধু স্থাবর সম্পত্তির ক্ষেত্রেই, না 
গণা হয়। 
€ কতকগুলি বিষয়ে সুবিধা গ্রহণের By, অংঃ 


নিবন্ধন প্রয়োজন হইয়া খাকে। কিন্তু একায়বর্তা হিন্দু পারিবারিক কারবারের 
নিবন্ধনের কোন আবশ্যকতা নাই। 


দায়ও অংশীদারী কারবারের অংশীদার 
সীমাহীন দায় বহন করেন। 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১২৭ 


ওঁ. দায়বন্ধকরণ e WMA কারবারের যে কোন অংশীদার কারবার 
সংক্রান্ত তাহার কার্যকলাপের দ্বারা BIT অংশীদারগণকে দায়বদ্ধ করিতে 
পারেন । কিন্তু হিন্দু একান্নবর্তী কারবারের ক্ষেত্রে একমাত্র ‘কর্তা-ই (manager) 
কারবারের পরিচালনা, করেন বলিয়া তাহার কার্ধের দ্বারা Baty শরিকগণকে 
দায়বদ্ধ করেন | 
বণ্টন ই অংশীদারী কারবারে অংশীদারগণের লাভ-লোকসানের অংশ 
ুক্তিারা নির্দিষ্ট হয় এবং চুক্তির পরিবর্তন না হওয়া পর্যন্ত অংশের কোন 
পরিবর্তন ঘটে না। কিন্তু একান্বর্তা হিন্দু পরিবারের কারবারে (বিশেষত 
মিতাক্ষরা বিধি-শাসিত পরিবারে) শরিকগণের লাভ-লোকসানের হিস্যা বা 
অংশ কখনই অনির্দিষ্ট নয়। পরিবারের নূতন শিশুর জন্মের দ্বারা বর্তমান 
শরিকগণের অংশ হ্রাস পায় ও পুরাতন শরিকের মৃত্যুর ফলে জীবিত শরিকগণের 
অংশ বৃদ্ধি পায়। 
a. আইনের নিয়ন্ত্রণ ই ভারতে অংশীদারী কারবার, ভারতীয় অংশীদারী 
কারবারের আইনের দ্বার! নিমন্রিত হয়। কিন্তু হিন্দু একান্নবর্তা পারিবারিক 
কারবার হিন্দু আইনের দ্বারা নিয়ন্ত্রিত হইয়া থাকে। 
৯০ .বিলোপসাধন £ কোন অংশীদারের মৃত্যুর ফলে অংশীদারী কারবারের 
বিলোপ ঘটে । অথবা যেকোন অংশীদার কারবার, বিলোপের জন্য অন্ঠান্ট 
অংশীদারগণের উপর নোটিস জারি করিতে গারেন। কিন্তু একান্নবর্তা হিন্দু 
পারিবারিক কারবারে, কোন শরিকের মৃত্যুর ফলে কারবারের অবসান ঘটে না 
বা কোন শরিক কারবারের বিলোপসাধনের জন্য নোটিস জারিও করিতে পারে 
না, শুধুমাত্র নিজ অংশ বাটোয়ারার দাবি করিতে পারে | 


যৌথমূলধনী কারবার 

Joint Stock Company 

সংজ্ঞা 

Definition 

Gata অর্জনের সমস্বার্থে বিনিয়োগের উদ্দেশ্যে, বহুসংখ্যক ব্যক্তি স্বেচ্ছায় 

মিলিত হইয়া অর্থ বা আধিক সম্পদ প্রদান করিয়া যৌথমূলধন তহবিল গঠনের 

দ্বারা যে সম্মিলিত কারবারী প্রতিষ্ঠান স্থাপন করে উহাই যোখমূলধনী কারবার 

নামে পরিচিত!) এই প্রতিষ্ঠানের পুঁজিকে সমমূল্যের কতকগুলি ক্ষুদ্রাংশে 
" বিভক্ত করা হয় ও উহাদের ‘শেয়ার’ বলা হয়। এই শেয়ার যাহারা ক্রয় করে 


১৫৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


তাহার! কারবারের মালিকানা ভোগ করে এবং শেয়ারহোল্ডার নামে পরিচিত I 
শেয়ারহোল্ডারগণের এ শেয়ার সর্বদাই হস্তাত্তরযোগ্য । শেয়ারহোল্ডারগণ 
কর্তৃক নির্বাচিত পরিচালকমগুলীর দ্বারা এই কারবার পরিচালিত হয় । ভারতের 
যৌথমূলধনী কারবারের আইনে বলা zeae, {By a company is 
meant an association of many persons who contribute 
money or money's worth to a common stock and employ 
it for a common purpose. ) The common stock so contributed 
is denoted in money and is the capital of the company. 
The persons who contribute it or to whom it belongs are 

- members. The proportion of capital to which each member 
is entitled is his share.” 


বৈশিষ্ট্য 


Features 


%: ইহা সদস্যদের cee মিলনের ভিত্তিতে গঠিত হয় তরে, ইহার 
প্রতিষ্ঠা রাষ্ট্রীয় আইনের aa নির্ধারিত হয়। rey ইহাকে রাষ্ট্র বা আইনের 
দ্বারা È প্রতিষ্ঠান বলে | 

২. সদস্যগণের নিকট শেয়ার বিক্রয় করিয়া ইহার পুঁজি সংগৃহীত হয়। 

৩ সদস্য বা শেয়ারহোল্ডারগণ কর্তৃক নির্বাচিত প্রতিনিধিগণের উপর 
ইহার নিয়ন্তরণভার VB থাকে । এজন্য ইহার নিয়ন্ত্রণ ব্যবস্থা গণতান্ত্রিক বলিয়। 
দাবি করা হয়। 

৪. নির্বাচিত প্রতিনিধিগণ কর্তৃক নির্ধারিত নীতি কার্ধে পরিণত করিবার 
দায়িত্ব ও কারবারের দৈনন্দিন ব্যবস্থাপনাভার প্রধান পরিচালক q ম্যানেজিং 
ডিরেক্টারের উপর অগিত হয়। 

৫. সকল বিষয়ে সংখ্যাগরিষ্ঠ সদস্যগণের মতাক্্যায়ী কার্যনি্বাহ হয় বলিয়া, 
এই কারবারের কার্ষে বাধ্যতামূলক এঁক্যের নীতি 
action ) অনুস্থত হয় | 

৬. ক্রীত শেয়ারের নির্ধারিত মূল্যের (face-value) দ্বারা শেয়ারহোল্ডারদের 
দায়িত্ব সীমাবদ্ধ থাকে । ইহা এই কারবারের একটি প্রধান বৈশিষ্টয। 


» প্রদত্ত পুঁজির অনুপাতে শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে মুনাফার বন্টন 
P3) হয় | 


(compulsory unity of 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ Me 
৮. আইনের চক্ষে, ইহা শেয়ারহোল্ডারগণ হইতে পৃথক অনস্তিত্বসম্পন্ 
কৃত্রিম ব্যক্তি বলিয়া পরিগণিত হয়। স্থতরাং শেয়ারহোল্ডারদের পরিবর্তনে, 
মৃত্যুতে অথবা অপারগতায় ইহার অবসান ঘটে না। অতএব ইহা চিরন্তন 
অস্তিত্বসম্পন্ধ (perpetual-succession) | ইহা! যৌথমূলধনী কারবারের অন্যতম 
গুরুত্বপূর্ণ বৈশিষ্ট্য | 
৯, আইনত স্বীকৃত স্বতন্ত্র Tea পরিগণিত হওয়ায় ইহা নিজস্ব শীল- 
মোহরের (common seal) দ্বার] পরিচিত হয় | 
১০. ইহার সাধারণ সদস্যগণ কারবারের দৈনন্দিন কার্যে অংশ গ্রহণ করিতে 
পারে না। উহা প্রধানত উচ্চপদস্থ কর্মচারীদের তত্তীবধানে পরিচালিত হয় 
বলিয়। এই কারবারে মালিকানা ও পরিচালনার মধ্যে বিচ্ছেদ ঘটে | 
১১, ইহার শেয়ার হস্তান্তরযোগ্য বলিয়া সর্বদাই উহার হস্তান্তরের দ্বারা 
বসবাধিকারীর পরিবর্তন ঘটে। এজন্য বলা হয় যে যৌথমূলধনী কারবারের 
মালিকান। সতত পরিবর্তনশীল । 
১২. “ইহা৷ প্রত্যেক দেশেই কোম্পানী আইনের চৌহাদ্দর মধ্যে স্বায়ত্তশাসিত 
aoe হিসাবে কার্য করিয়া! থাকে । ৮ 
M Ai কারবারের শ্রেণীবিভাগ 
i Classification of Joint Stock Companies 
নিয়োক্ত রেখা-চিত্রের সাহায্যে যৌথমূলধনী কারবারের শ্রেণীবিভাগের রূপটি 


উপস্থিত করা৷ গেল। 
alta কারবার 
| | | 
©) bie বা (2) স্ট্যাটুটরী বা (৩) রেজিস্টার্ড বা 
(atal অথবা আইনসভার (বিশেৰ আইনবলে (যৌথমুলধনী কারবারের 
সনদবলে প্রতিষ্ঠিত প্রতিষ্ঠিত প্রতিষ্ঠান) আইনানুযায়ী 'নিবন্ধভুক্ত 
| - প্রতিষ্ঠান ) প্রতিষ্ঠান ) 
y || | l 
i ক. নদন্তগণের সীমাহীন A সদস্তগণের গ্যারান্টী বা A শেয়ারের দ্বারা 
| দায়সম্পন্ন প্রতিষ্ঠান প্রতিশ্রুতি দ্বার! সীমাবদ্ধ সীমাবদ্ধ দায়সম্পন্ন 
r দায়দম্পন্ন প্রতিষ্ঠান প্রতিষ্ঠান 
i | 
(১) পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী (২) প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানী 
বা বা 
ব্যাপক মালিকানার ` সীমাবদ্ধ মালিকানার 


যৌথমুলধনী কারবার যৌথমূলধনী কারবার 


ee ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


১. চার্টার্ড কোম্পানী 

Chartered Company 

যৌথমূলধনী কারবার গঠনের প্রথম যুগে, এ সম্পর্কে স্বভাবতই কোন নিদিষ্ট 
আইন না থাকায়, ইংলণ্ডে পার্লামেন্টের মারফত রাজা বা রানীর নিকট 
আবেদনক্রমে বিশেষ সনদ বা লিখিত অন্গুমতিপত্র সংগ্রহ করিয়া, উহ! গঠন 
করিতে হইত। চার্টার্ড ব্যাঙ্ক অব ইংলণ্ড, অস্ট্রেলিয়া এণ্ড চায়না, ইস্ট ইণ্ডিয়। 
কোম্পানী ইত্যাদি এক জাতীয় যৌথমূলধনী কারবারের RITI ভারতে এই 
জাতীয় কোন প্রতিষ্ঠান নাই। 
২. REM কোম্পানী 

Statutory Company 

অনেক সময় কোনরূপ গুরুত্বসম্পন্ন অর্থ নৈতিক কার্য সম্পাদনের জন্য স্বতন্ত্র 
এবং বিশেষ আইনের দ্বার যৌথমুলধনী কারবার স্থাপন কর! হয়। ইহাদের 
BURA কোম্পানী ব| করপোরেশন অথবা] সংবিধিবদ্ধ যৌথমূলধনী কারবার 
বলা হয়। কলিকাতা] ট্ৰামওয়েজ কোম্পানী, কলিকাত| ইলেক্‌টিক সাপ্লাই 
করপোরেশন, রিজার্ড WE, ভূতপূৰ্ব ইম্পিরিয়াল ব্যাঞ্ ও ke a 
অব ইণ্ডিয়া, ইগডষ্িগাল ফিনান্স করপোরেশন প্রভৃতি ইহার দৃষ্টান্ত । i 
৩. রেজিস্টার্ড কোম্পানী বা! নিবন্ধভুক্ত যৌখমূলধনী কারবার 

Registered Company 

১১৫৬ সালের ভারতের কোম্পানী আইনানুযায়ী যৌথমূলধনী কারবারের 
নিবন্ধকের (Registrar of Joint Stock Companies ) দ্বার! নিবন্বতৃক্ত 
প্রতিষ্ঠানকে রেজিস্টার্ড কোম্পানী ব| নিবন্ধভুক্ত যৌথমূলধনী কারবার বলা 
হয়। ভারতীয় কোম্পানী আইনের ১১ ধার! মতে কোন কারবার ২০ জন 
(R কোম্পানী ক্ষেত্রে ০ )-এর বেশি সদস্য হইলে উহার নিবন্ধভুক্তি 
বাধ্যতামুলক । অন্যথায় উহ! বে-আইনী বলিয়া পরিগণিত হইবে। 

নিবন্ধনভুক্ত যৌণমূলধনী কারবার বা রেজিস্টার্ড কোম্পানী তিন প্রকারের 

হইতে পারে। 


ক. সীমাহীন দায়সম্পন্ন যৌথমুলধনী কারবার 
Unlimited Liability Company 
সাধারণত যৌথমূলধনী কারবারে সদস্যগণের দায় 
ies WIAA সীমাহীন দায়সম্পন্ কারবারও গঠন কর! 
এই জাতীয় কারবার নাই বলিলেই চলে। ; 


সীমাবদ্ধ হইয়| থাকে। 
যায়। তবে বর্তমানে 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ sets 


খ. জদন্তগণের প্রতিশ্রুতি বা গ্যারান্টি দ্বারা সীমাবদ্ধ 

দ্লায়সম্পন্ন যৌথমুলধনী কারবার 

Company limited by guarantee 

এই জাতীয় কারবারের প্রত্যেক সদস্য কারবারের খণের নিদিষ্ট অংশ 
পরিশোধের দায় বহন করে এবং মেমোর্যাণ্ডামে উহা উল্লিখিত থাকে। ক্লাব, 
বণিকমভা, সমাজসেবা সমিতি প্রভৃতি এই জাতীয় প্রতিষ্ঠান | 
at. শেয়ারের দ্বার! সীমাবদ্ধ দ্ায়সম্পন্ন যৌথমূলধনী কারবার 

Company limited by shares 

অধিকাংশ যৌথমূলধনী কারবারে খণের SY সদস্যগণের দায় তাহাদের 
AS শেয়ারের মূল্যের দ্বারা সীমাবদ্ধ হয় । এই ধরনের যৌথমূলধনী 
কাররারকে শেয়ারের দ্বারা সীমাবদ্ধ দায়সম্পন্ন যৌথমূলধনী কারবার বলে । 
এই জাতীয় যৌথমূলধনী কারবারের প্রচলন বেশি | 


শেয়ার দ্বারা সীমাবদ্ধ দায়সম্পন্ন যৌথমূলধনী কারবারের শ্রেণীবিভাগ 
Classification of Companies Limited by Shares 


ব্যবসায়ে যোগদানেচ্ছু ব্যক্তিগণের নিকট শেয়ার বিক্রয় করিয়া শেয়ারের 
দ্বার! সীমাবদ্ধ দায়সম্পন যৌথমূলধনা কারবার গঠন করা হইয়া থাকে। কিন্ত 
শেয়ার বিক্রয় করিতে গিয়া দুই রকম পন্থা অনুসরণ করা যাইতে পারে। প্রথমত, 
জনসাধারণের সকলশ্রেণীর নিকট শেয়ার ক্রয়ের আবেদন করিয়া যে কোন 
ব্যক্তির নিকট শেয়ার বিক্রয়ের ব্যবস্থা করা যায়। এই পন্থায় যে প্রতিষ্ঠান 
গঠিত হয় উহাদের বহু সংখ্যক শেয়ারহোল্ডার থাকে এবং এজন ইহাদের 
Widely owned Company ব| Public limited Company বা ব্যাপক 
মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার বলা হয়। দ্বিতীয়ত, উদ্যোক্তাদের পরিচিত 
ব্যক্তি a তাহাদের আত্মীয়স্বজন ও বন্ধুবান্ধব প্রভৃতি অল্লকয়েকজন ব্যক্তির 
নিকট শেয়ার বিক্রয় করিয়া, সবল্পসংখ্যক শেয়ারহোল্ডার লইয়াও মূলধনী কারবার 
গঠন করা যায় । ইহাদের মালিকানা মুষ্টিমেয় কয়েক ব্যক্তির মধ্যে সীমাবদ্ধ 
থাকে বলিয়া ইহাদের সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার বা Closely 
owned Company ব| Private Limited Company বলে | 


Mataa মালিকানার বৌথমুলধনী কারবার 


Private Limited Company ; 
ন দুইজন এবং অনধিক ৫০ জন সভ্য লইয়। এই জাতীয় কারবার . 


aqal ও বাণিজ্য ॥ ১১ 


১৬২, : বাবদ! ও বাণিজ্যের ভূমিক 


গঠিত হয়। এই কারবারের শেয়ার হস্তান্তরযোগ্য নহে। Prospectus বা 
বিবরণ পত্রের দ্বারা ইহা জনসাধারণের নিকট শেয়ার বিক্রয়ের আবেদন 
জানাইতে পারে না। ) 


ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার 
Public Limited Company 

উহার Va তম সভ্যসংখ্যা সাত এবং সর্বাধিক সভ্যনংখ্য। অ-নিদিষ্ট। তবে 
উহা সাধারণত শেয়ারের সংখ্যা দ্বারা সীমিত। ইহার শেয়ার সহজেই হস্তান্তর- 
যোগ্য এবং উহ বিক্রয়ের জন্য বিবরণ পত্রের দ্বার৷ জনসাধারণের নিকট আবেদন 
করিতে হয় ।)নিবন্ধভুক্তির পরে বিবরণ পত্র (Prospectus) প্রচার করিয়! শেয়ার 
বিক্রয় দ্বারা পুঁজির ন্যূনতম অংশ সংগৃহীত হইলে, বিবরণ পত্র প্রচারের তারিখ 
হইতে ১২০ দিনের মধ্যে, শেয়ারের আবেদনকারিগণের মধ্যে শেয়ার বন্টনকার্ধ 
সময় করিতে হয়। অতঃপর এই মর্মে কোম্পানীসমূহের নিবদ্ধকের ( Regis- 
tar) নিকট আবেদন করিয়া কারবারের কার্ধারস্তের অনুমতি পত্র ( Certi- 


ficate of commencement ) লইতে হয়, তবেই কারবার শুরু করা যায়। 
শুধু নিবন্ধতুক্ত হইলেই চলে না। 


সীমাবদ্ধ ও ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারের gaal 
ey O oe. PO 
সীমাবদ্ধ মালিকানার মূলধনী ব্যাপক মালিকানার যৌথমুলধনী 
কারবার কারবার 

১. ইহার ন্যুনতম সভ্যদংখ্যা ছুই ১. ইহার ন্যুনতম সভ্যমংখ]া মাত 
এবং কর্মচারী-সভ্য ব্যতিরেকে অন্তান্ত ও সর্বাধিক সভ্যসংখ্যা অনির্দিষ্ট | 
ABARAT সর্বাধিক পঞ্চাশ । 

২. ভারতীয় কোম্পানী আইনান্ু- ২. ইহার নামের শেষে অনুরূপ 
সারে ইহার নামের শেষে Private কোন বিশেষ শব্দ যোগ করিতে 
শব্দটি যোগ করিতে হয়। হয় না। 

% ইহার বেলায় শেয়ার বিক্রয়ের 
আবেদন করিবার জন্য কোন বিবরণ পত্র 
(Prospectus) বা উহার বিকল্প 
বিবরণ (Statement in lieu of 


Prospectus ) প্রকাশ করা যায় না। 


৩. ইহার ক্ষেত্রে বিবরণ পত্র বা 
উহার বিকল্প বিবরণ প্রকাশ করা 
বাধ্যতামূলক | 


ক্ষারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ 


১৬৩ 


সীমাবদ্ধ মালিকানার মূলধনী ব্যাপক মালিকানার যৌখমূলধনী 


কারবার 

৪. ইহার ন্যুনতম পরিচালক বা 
'্ডিরেক্টরের সংখ্যা ছুই | 

৫. ইহার পরিচালকদের কোন 
'ঘোগ্যতাবাচক নিদিষ্ট শেয়ার (qualifi- 
cation share)-এর নিয়ম নাই এবং 
বাহার! পরিচালক নিযুক্ত হন তাহাদের 
নিকট হইতে সম্মতি পত্র লইয়া নিবন্ধ- 
কের নিকট দাখিল করিতে হয় না । 

৬. ইহা নিবন্ধকের নিকট হইতে 
নিবন্ধন পত্র ( Certificate of in- 
corporation) পাইলেই ব্যবসায় শুরু 
করিতে পারে। ন্যুনতম পুঁজি সংগ্রহ 


, ও নিবন্ধকের নিকট হইতে কার্ধারস্তের 
, অনুমতি পত্র 


( Certificate of 


commencement) পাওয়ার Gy 


arte] করিতে হয় না। 


৭. ইহার শেয়ারগুলি অবাধ 
হস্তাত্তরযোগ্য নহে | 

৮. ইহার বেলায় স্ট্যাটুটরী মিটিং 
করিতে এবং স্ট্যাটুটরী রিপোর্ট" নিবন্ধ- 
একের নিকট দাখিল করিতে হয় না। 


কারবার 

৪. ইহার ন্যুনতম পরিচালকসংখ্যা 
তিন। 

৫, ইহার পরিচালক হইতে হইলে 
উহার যোগ্যতাবাচক নির্দিষ্ট শেয়ার 
কিনিতে হয় এবং নির্বাচিত পরিচালক- 
দের নিকট হইতে সম্মতি পত্র লইয়া 
নিবন্ধকের নিকট অবশ্যই দাখিল 
করিতে হয়। 

৬. নিবন্ধকের (Registrar) নিকট 
হইতে নিবন্ধন পত্র পাওয়ার পরে 
er পুঁজি সংগ্রহ করিতে পারিলে 
এবং অতঃপর নিবন্ধকের নিকট হইতে 
কার্ধারস্তের agate পত্র লাভ করিলে 
তবেই ইহা৷ ব্যবসায় শুরু করিতে 
পারে। 


৭. ইহার 
হস্তাত্তরযোগ্য। 

৮. ইহার ক্ষেত্রে কার্যারস্তের 
অনুমতি পত্র লাভের পর IEA 
মিটিং করা এবং নিবন্ধকের নিকট 
স্টযাটুটরী রিপোর্ট দাখিল করা বাধ্যতা- 
মূলক | 


শেয়ারগুলি. অবাধ 


পূর্বে আরও দুইটি বিষয়ে উহাদের মধ্যে পার্থক্য ছিল। যেমন_ প্রথমত, 
প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীর বেলায় “পাবলিক অডিটর" ব| সরকার কর্তৃক 
agentes হিপাবপরীক্ষক দ্বারা হিসাব পরীক্ষা করান বাধ্যতামূলক ছিল না! 
একমাত্র পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর পক্ষেই উহা আবশ্যক ছিল। দ্বিতীয়ত, 
প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীর বেলায় নিবন্ধকের নিকট উহার ব্যালান্সমীটের 
সহিত লাভলোকদানের হিসাব P & L Alc. দাখিল কর! বাধ্যতামূলক ছিল 


১৬৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা" 


না। একমাত্র পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর ক্ষেত্রেই উহা বাধ্যতামূলক ছিল? 
কিন্তু ভারতের কোম্পানী আইনে বর্তমানে প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীর 
বেলাতেও বাধ্যতামূলক করিয়া উভয়ের পার্থক্য দূর করা হইরাছে। 


যৌথমুলধনী কারবারের স্মুবিধা-অস্থুবিধ।| 

Advantages and disadvantages of Joint Stock Companies 
সুবিধা ২ 

Advantages 

> প্রচুর পরিমাণ fe s ইহার শেয়ারের মূল্য অতি অল্প এবং 
Sate সাধারণত কিস্তিতে দেওয়ার ব্যবস্থা থাকায়, ধনারা ছাড়াও অল্লাবিস্ত' 
শ্রেণীর ব্যক্তিগণও ইহার শেয়ার কিনিতে পারে । এইজন্য সহজেই Sz) বহুল 
পরিমাণে পুজি সংগ্রহে সমর্থ হয় | 

২. সীমাবদ্ধ দায় s ইহার সদস্যগণের দায় সীমাবদ্ধ হওয়ায় বিনিয়োগের 
ঝুকি কম বলিয়া বিনিয়োগকারিগণ ইহাতে বিনিয়োগ করিতে উৎসাহ পায় ॥' 
এই কারণেও ইহার সংগৃহীত পু*জির পরিমাণ বৃদ্ধি পায়। 

৩. শেয়ার হস্তান্তর £ ইহার, বিশেষত ব্যাপকমালিকানার যৌথমুলধনী। 
কারবারের, শেয়ার অবাধে হস্তান্তর করা যায় বলিয়া এবং সকল দেশেই এই 
aJ শেয়ার বাজার থাকায় বিনিয়োগে ইচ্ছুক ব্যক্তিগণ বিনা দ্বিধায় ইহার শেয়ার, 

“ক্রয় করে | এই সুবিধা ইহার অধিক পরিমাণ পুজি সংগ্রহের আর একটি কারণ। 

৪. সাধারণের As ইহা আইন কর্তৃক Z? সংগঠন এবং আইনত: 
কতকগুলি বিষয়ে ইহার বাধ্যবাধকতা থাকায়, এই জাতীয় কারবার জনপ্রিয়ত। 
অর্জন করিয়াছে। ইহাও পু'জিবৃদ্ধির অন্যতম কারণ। 

৫. বিনিয়োগকারীর আকর্ষণ £ সাধারণত ব্যবসায়-বাণিজ্যে বহুদশশীঁ.. 
we ও অভিজ্ঞ পরিচালকমগ্ডলীর পরিচালনায় ইহার সাফল্যের সম্ভাবন। 
স্থনিশ্চিত হয় বলিয়া, ব্যবসায়-বাণিজ্য অনভিজ্ঞ সাধারণ সঞ্চয়কারী ও 
বিনিয়োগকারিগণও ইহাতে নির্ভয়ে অর্থ বিনিয়োগ করে | 

৬. বৃহদায়তন কারবারের ব্যয়সংকোচ £ যথেঃ পরিমাণ পুজি' 
থাকায় ইহার পক্ষে উৎকট মূল্যবান যন্ত্রপাতি, সুদক্ষ কর্মচারী নিয়োগ, উন্নত 
শ্রমবিভাগ, বহুসংখ্যক শ্রমিক, বৃহদায়তনে কাচামাল ক্ৰয়, বৃহৎ সংগঠন, বৃহ- 
দায়তন উৎপাদন ও বিক্রয়ের দ্বারা বৃহদায়তনে উৎপাদনের যাবতীয় ব্যয়- 
সংকোচের সুবিধা ভোগ করা সম্ভব হয় বলিয়া ইহার গড়পড়তা উৎপাদন ব্যয় 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৬৩০ 


হ্রাস পায়। অল্প খরচে উৎপাদনের দরুন ইহার অধিক আয় ও সাফল্যের” 
সম্ভাবনা বেশী। iiia 

৭, ঝুঁকি সংকোচ £ বৃহৎ বিনিয়োগকারিগণ বহু সংখ্যক যৌথমূলধনী 
কারবারের মধ্যে তাহাদের মোট বিনিয়োগ বন্টন করিয়া বিনিয়োগের মোট 
at fe কমাইতে সমর্থ হয়। ; 

৮. আইনত স্বীকৃত Ws" ব্যক্তিসত্তা ও চিরন্তর অস্তিত্ব ? সদস্য- 

গণ হইতে ইহাকে আইনত পৃথকব্যক্তি বলিয়া গণ্য করার দরুন,“ ইহার সদস্য ও 
পরিচালকগণের মধ্যে ব্যক্তিবিশেষের পরিবর্তনের ফলে কারবারের ক্ষতিবৃদ্ধির 
সম্ভাবনা অল্প। এবং ইহার আইনস্বীক্ৃত কৃত্রিম ব্যক্তিমন্তার মৃত্যু নাই বলিয়া 
ইহা সুদীৰ্ঘকাল ব্যাপী ব্যবসায়ে নিযুক্ত থাকিতে পারে । ফলে কারবার দীর্ঘস্থায়ী 
হওয়ায় একদিকে ইহা! অতীতের শিক্ষাকার্ষে ব্যবহার করিবার সুযোগ পায় এবং 
- অপরদিকে ইহার ভবিষ্যৎ উন্নতি ও সম্প্রসারণের স্যোগ সম্ভাবনা অপরিমেয় 
হুইয়| থাকে | ; 
৯. প্রতিভ! ও পুঁজির সমন্বয় s অনেক প্রতিভাশালী ব্যক্তি পু'জির 
. অভাবে কারবার গঠন করিতে পারেন না। কিন্তু যৌথমুলধনী কারবার থাকায় 
.. ইহার মধ্যে যাহাদের প্রতিভা আছে অথচ পুঁজি নাই এবং যাহাদের পুজি আছে 
অথচ প্রতিভা নাই উহাদের উভয়ের মিলনে প্রতিভা ও a fea যোগাযোগে, 
, বিরাট সাফল্যজনক কারবার গড়িয়া উঠে। 

১০, জঞ্চয়ে উৎসাহ ই ইহাতে অর্থ বিনিয়োগ করিয়া সহজেই আয় 
বৃদ্ধি করা যায় বলিয়া যৌথমূলধনী কারবার দেশবামীকে সঞ্চয়ে উৎসাহ প্রদান 
FTA l- 

১১, সুদক্ষ পরিচালনা £ ইহার পরিচালকমণ্ডলী পরিবর্তনীয় বলিয়া, 
পুরাতন পরিচালকগণকে পরিবর্তন করিয়া আরও অভিজ্ঞ ও দক্ষ ব্যক্তিকে 
পরিচালক সমিতিতে গ্রহণ করা যায়। প্রয়োজন হইলে নূতন কর্মকূশলী 
বাক্তিকে গ্রহণ করিয়া পরিচালকমণ্ডলীতে নূতন রক্ত সঞ্চালন করা সম্ভব | 
এইভাবে ইহার পরিচালনার দক্ষতা বৃদ্ধির যথেষ্ট জযোগ থাকে | p 

১২. ঝুঁকির শ্রেণীবিভাগ £ অধিকাংশ যৌথমূলধনী কারবারেই 
'বিভিন্শ্রেণীর ঝুঁকিসংবলিত শেয়ার থাকে | উহার কোনটিতে লভ্যাংশ afa 
অতএব ঝুঁকি অল্প। আবার কোনটিতে ঝুঁকি বেশি, উহাতে লভ্যাংশের 
বস্থরতা নাই। নিজ নিজ ইচ্ছামত বিভিন্নশ্রেণীর বিনিয়োগকারীরা» যে যেমন 
ঝুঁকি পছন্দ করে, সেরূপ শেয়ার কিনিতে পারে | 


১৬৬ 


ব্যবসা ও বাণিজোর ভূমিকা: 


অস্থবিধা 
Disadvantages 
os 


বা অযোগ্য ব্যক্তিগণের দ্বারা স্থাপিত 
করিয়া ক্ষতিগ্রস্ত হয়। 


২: অনেক CHER, আপাততুষ্ট গণতান্ত্রিক পরিচালন কাঠামো সত্তেও, 


ইহাদের নিয়ন্ত্রণ ক্ষমতা ম্যানিজৎ এজেন্ট, ম্যানেজিং ডিরেক্টর প্রভৃতি মুষ্টিমেয় 
ব্যক্তিগণের কুক্ষিগত হইয়া পড়ে। 3 


৩, 


যৌখমূলধনী কারবারে অর্থবিনিয়োগ 


ইহাতে মালিকান ও পরিচালনার বিচ্ছেদের দরুন, বেতনভুক্‌ উচ্চ- 
পদস্থ কর্মচারিগণের হস্তেই কারবারের প্রকৃত ভার থাকে। 
একমালিকী বা অংশীদারী কারবারের মত 
শ্রমিক সংক্রান্ত বিবাদ লাগিয়া থাকে। 


৪. ইহার পরিচালনা ভার যে সকল বেতনতুক্‌ উচ্চপদস্থ কর্মচারীদের উপর: 
VS তাহাদের মধ্যে আমলাতান্ত্রিক মনোভাব জাগিয়া ওঠে। ফলে তাহারা 
জটিল ও অস্গবিধাজনক বিষয়ে উদ্মোগ লইতে চাহে না। 

* Gorge কর্মচারিগণের উপর দায়িত্ব দিয়া কার্ধপরিচালনার দরুন 
তাহাদের শৈখিল্যের ফলে কারবারের নানা বিভাগে 
পায়। 


৬. পরিচালকমগ্ডলী এবং 


সযত্নে পরিচালিত হয় না এবং প্রায়ই 


অপচয় ও অপব্যয় বৃদ্ধি 


উচ্চপদস্থ কর্মচারীরা কর্মচারী নিয়োগ করিতে, 
গিয়া যোগ্যতা অপেক্ষা স্বজনপোষণের দিকেই লক্ষ্য রাখে বলিয়া কারবারের, 
ব্যয়বাহুল্য ও দক্ষতাহানি ঘটে। ভারতে ইহা বিশেষভাবেই বর্তমান | 

1. যে সকল ব্যবসায়ের সাফল্য ক্রেতার সহিত মালিকের ব্যক্তিগত, 
RIANA উপর নির্ভর করে এবং যে সকল ব্যবসায়ের ক্রেতাদের চাহিদা সর্বদা। 
পরিবর্তনশীল উহাদের পক্ষে যৌথমূলধনী কারবার অনুপযোগী । 


যৌথমুলধনী কারবার প্রবতনের পদ্ধতি 


Promotional Steps in Organisation 
প্রবর্তন 
Promotion 


যে কোন প্রচলিত এ 


কমালিকানার অথবা অংশীদারী কারবার সম্প্রসারণের: 
উদ্দেশ্যে, সীমাবদ্ধ অ 


খবা ব্যাপক মালিকানার যৌথমুলধনী কারবারে রূপান্তরিত 


অনেকসময় বিনিয়োগকারিগণ প্রচারের দ্বারা প্রভাবিত 233] অসাধু 


সুতরাং ইহা 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ বু) 


হইতে পারে | কিংবা প্রথমেই কয়েকজন ব্যবসায়ী ব| ব্যবসায়ে ইচ্ছুক কয়েক 
ব্যক্তি নিজেদের মধ্যে একমত হইয়| একটি সীমাবদ্ধ অথবা ব্যাপক মালিকানার 
যৌথমূলধনী কারবার প্রবর্তন করিতে পারে | 


প্রবর্তক 
Promoter 

যৌথমূলধনী কারবার প্রবর্তনে যাহারা উদ্োগ গ্রহণ করে তাহারা বর্তমান 
অর্থনৈতিক ব্যবস্থায় একটি প্রধান স্থান অধিকার করিয়া রহিয়াছে । নূতন 
নূতন যৌথমূলধনী কারবার স্থাপনে এই সকল উদ্োগিগণকে এক কথায় 
প্রবর্তক” (Promoter) বলা হয় । যে কোন ব্যক্তিবিশেষ, ব্যক্তিসমষ্টি বা এমন 
কি প্রতিষ্ঠানও (firm or association) যৌথমূলধনী কারবার প্রবর্তনে উদ্যোগী 
হইতে পারে | 

এই প্রবর্তকগণই প্রকৃতপক্ষে যৌথমূলধনী কারবারের স্থষ্টি করিয়া থাকে। 
যে কোন শিল্প বা ব্যবসায়ে, লাভজনক কারবারের সম্ভাবনা AT করিয়া 
ইহারা ব্যবসায়ের পরিকল্পনা প্রস্তুত করে এবং তাহার পর যৌথমূলধনী কারবার 
গঠনের নিয়মকানুন পালন করিয়া কারবার গঠন করে। গঠনের প্রাথমিক 
ব্যয় (preliminary expenses) ইহারাই বহন PRI থাকে | বহক্ষেত্রে” 
কারবার আরম্ত করিবার সময় ইহারাই অধিকাংশ মূলধন সরবরাহ TA | 
শেয়ার বিক্রয় করিয়া কারবারের মূলধন সংগ্রহের কার্ধ ইহাদের দ্বারাই 
সম্পন্ন হয়। 

যৌথমূলধনী কারবার গঠনে যথেষ্ট বিচক্ষণত| এবং অভিজ্ঞতা প্রয়োজন, 
কারণ কারবারের গঠনের উপর উহার ভবিষ্যৎ সাফল্য অনে কাংশে নির্ভর 
করে। এইজন্য সমাজে এক শ্রেণীর ব্যক্তির উৎপত্তি হইয়াছে, যাহার! এই বিষয়ে 
পারদর্শী এবং বিশেষজ্ঞ । ইহারাই যৌথমূলধনী কারবারের প্রবর্তকের 
ভূমিকা গ্রহণ করিয়া থাকে। এই সকল প্রবর্তকগণকে মোটামুটি ভাবে আমর! 
নিম্নলিখিত কয়েকটি।শ্রেণীতে বিভক্ত করিতে পারি। যথা” 

ক. পেশাদারী প্রবর্তক (professional promoters)—পাশ্চত্য দেশসমূহে 
একশ্রেণীর প্রবর্তক দেখা যায় যাহার! অনবরত বিভিন্ন প্রকারের যৌখমূলধনী 
কারবার গঠন করিয়া থাকে কিন্তু কারবারের প্রতিষ্ঠা ও কার্ধারভ্তের পর আর 
উহাদের সহিত সম্পর্ক TH] করে না। কারবারের Brae! হিসাবে কারবার 
গঠন করাই ইহাদের একমাত্র জীবিকা ৰা পেশা। ইহারাই পেশাদারী প্রবর্তক। 


১৬৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


খ. সাময়িক প্রবর্তক (occasional Promoters)—অনেক সময় আবার 
কৌন ব্যবসায়ী বা শিল্পপতি মধ্যে মধ্যে নৃতন যৌথমূলধনী কারবার গঠনে 
উদ্ভোগ গ্রহণ করিয়া থাকে। এক্ষেত্রে নৃতন কারবারের প্রবর্তক হিসাবে 
তাহার কার্য নিতান্তই সাময়িক এবং অপ্রধান। তাহার প্রধান কার্য শিল্প বা 
ব্যবসায় পরিচালন! ইহারা সাময়িক প্রবর্তক। 

গ* সাধারণ প্রবর্তক (promoter) -AAF ক্ষেত্রে আবার কোন নৃতন 
দ্রব্যের আবিফারক অথবা কোন ব্যবসায়ী কিংবা উৎপাদক, নিজেই উদ্োগ 
লইয়া একটি যৌথমূলধনী কারবার স্থাপন করে এবং পরে উহার নিয়ন্ত্রণ ও 
পরিচালনায় আত্মনিয়োগ করিয়া থাকে। ইহাদের সাধারণ প্রবর্তক বলিয় 
গণ্য করা যায়। 

ভারতে, ম্যানেজিং এজেলীগুলি অতীতে অনেক যৌথমুলধনী কারবার 
প্রতিষ্ঠায় পেশাদারী প্রবর্তকের ভুমিকা পালন করিয়াছে। তবে বর্তমানে 
অধিকাংশ প্রবর্তকই উল্লিখিত তৃতীয় AVS | 


গঠন 


Formation 


যৌথমূলধনী কারবার বা সংক্ষেপে ‘কোম্পানী, আইনের দ্বার! স্থষ্টি কর! 
হয় (creature of law) | নিবন্ধন ব্যতীত ইহার গঠন IAT | 

ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার বা পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী 
গঠনে নৃনপক্ষে ৭ জন (সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার বা 
প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীতে ২ জন ) সদস্য প্রয়োজন | 

নিবন্ধনের জন্য কোম্পানীর প্রবর্তকগণকে প্রথমেই কোম্পানী আইনানুযায়ী 
দুইটি দলিল প্রণয়ন করিতে হয়। একটি পরিমেলবন্ধ বা মেমোরাওাম অব 
এসোসিয়েশন নামে পরিচিত। অপরটি পরিমেলনিয়মাবলী বা আর্টিকৃল্স্‌ অব 
এসোসিয়েশন নামে পরিচিত। 

কোম্পানীটি যে রাজ্যে স্থাপিত হইবে, উহার ভারপ্রাপ্ত নিবন্ধকের নিকট 
নির্ধারিত স্ট্যাম্প সহ নিয়লিখিত দলিলগুলি নিবন্ধনের জন্ত পেশ করি! 

> মেমোরাগডাম অব এসোসিয়েশন-_ইহা৷ firey অংশে বিভক্ত এবং 
মুদ্রিত আকারে, পাবলিক কোম্পানী হইলে ৭ জন এবং প্রাইভেট. কোম্পানী 
হইলে ২ জন, প্রবর্তকের WETS হওয়া আবশ্যক | ইহার প্রত্যয়নের জন্য 
(attestation ) একজন সাক্ষীর সহি প্রয়োজন হয়। যাহারাই ন্যুনপক্ষে ১টি 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ক 


করিয়া এ কোম্পানীর শেয়ার খরিদ করিয়াছে একমাত্র তাহারাই ইহা স্বাক্ষর 
করিবার যোগ্য । 

২. অর্টিকৃল্স্‌ অব এসোসিয়েশন_ প্রবর্তকগণ নিজেরা ইহা রচনা করিয়া 
থাকিলে, তাহাদের স্বাক্ষরযুক্ত অবস্থায় ইহা দাখিল করিবে। অন্যথায় ভারতের 
ক্ষেত্রে, ভারতের কোম্পানী আইনের প্রথম তালিকাভুক্ত ৯১ ধারার আদর্শ 
আর্টিকৃল্স্‌ অব এসোসিয়েশনের যে কোন একটি গ্রহণ করা চলে৷ এবং 
এক্ষেত্রেও অনুরূপভাবে উহা! স্বাক্ষরযুক্ত অবস্থায় দাখিল করিতে হয়। 

৩, পরিচালকগণের নাম, ঠিকানা ও পেশার পূর্ণ বিবরণ সংবলিত তালিকা | 

৪. পরিচালকরূপে কার্য করিবার জন্য পরিচালকগণের লিখিত সম্মতি | 

e অনুমোদিত মূলধন দশলক্ষ টাকার অধিক হইলে, মূলধন বিলির 
নিয়ামকের (Controller of Capital Issue) নিকট হইতে প্রাপ্ত অনুমতি পত্র | 

৬. কোন ব্যক্তি বিশেষ, অংশীদারী কারবার অথবা অন্ত কোন 
কোম্পানীকে কারবারের ম্যানেজিং এজেন্ট কিংবা সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার” 
হিসাবে নিয়োগে ইচ্ছুক হইলে উহার চুক্তিপত্র । 

৭. কোম্পানীর গঠনকার্ধে সংশ্লিষ্ট কোন এডভোকেট, ( Advocate ), 


০ এটনী (Attorney ), অথবা চার্টার্ড একাউন্টযান্ট অথবা কোম্পানীর একজন 


পরিচালক অথবা মেক্রেটারী অথবা ম্যানেজিং এজেন্ট কিংবা সেক্রেটারীজ এবং 


. ট্রেজারার” অথবা ম্যানেজার কর্তৃক, কোম্পানীর ASAT সকল শর্ত পালন 


করা হইয়াছে, এই মর্মে একটি আইনান্থগ ঘোষণা (Statutory declaration) | 

এই সকল দলিল পর্যালোচনা পূর্বক নিবদ্ধক যদি সন্তষ্ট হন যে কোম্পানী 
আইননিদিষ্ট সকল শর্ত পালন করা হইয়াছে, তাহা হইলে তিনি আবেদনকারী- 
গণকে কোম্পানীর নিবন্ধন পত্র ( Certificate of incorporation ) প্রদান 
করিবেন। নিবন্ধকের নিকট হইতে ইহা পাইবার সঙ্গে সঙ্গে কোম্পানীর জন্ম 
হয় এবং এ মুহুর্ত হইতেই ইহা চুক্তি, খণ প্রভৃতি কার্যের অধিকার লাভ করে । 

প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানী ইহার পরেই ব্যবসায় আরস্ত করিতে পারে | 
কিন্ত পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর ক্ষেত্রে কার্যারভ্ের পূর্বে কোল্পানীসমূহের 
রেজিস্ট্রার বা নিবদ্ধকের নিকট হইতে কার্যারস্তের অনুমতি পাত্র ( Certificate 
of commencement ) সংগ্রহ করিতে হয়। ইহা পাইতে হইলে, পাবলিক 
লিমিটেড কোম্পানাকে নিম্নলিখিত ব্যবস্থা গ্রহণ করিতে হয়। 

১. শেয়ার ক্রয়ের আবেদন করিবার ফরম্গহ প্রসপেক্টাস বা বিবরণ পত্র 
মারফত জনসাধারণের নিকট ইহার শেয়ার ক্রয়ের আহ্বান জানাইতে অথবা 


= ব্যবন! ও বাণিজ্যের ভূমিক 


ইহার পরিবর্তে বিবরণ পত্রের একটি বিকল্প বিবরণ ( Statement in lieu of 
prospectus ) নিবন্ধকের নিকট দাখিল করিতে হয়। 

২. যে কোন একজন পরিচালক অথব! কোম্পানীর কর্মনচিব কর্তৃকনিম্ন- 
লিখিত তিনটি শর্ত পালন করা হইয়াছে এই মর্মে নিবন্ধকের নিকট একটি 
যথাযথভাবে পরীক্ষিত ঘোষণা (duly verified statement) দাখিল করিতে 
হয় যে__ 

ক. প্রসপেক্টাস বা৷ প্রসপেক্টাসের পরিবর্ত বিবরণে উল্লিখিত ন্যুনতম 
আদায়ী-অর্থ ( minimum subscription ) সংগৃহীত হইয়াছে | 

খ. প্রত্যেক পরিচালক তাহার যোগ্যতাস্থচক শেয়!র (qualifying shares) 
ক্রয় করিয়াছেন এবং উক্ত শেয়ারের দেয় মূল্য নগদ অর্থে প্রদান করিয়াছেন। 

গ. কোন অনুমোদিত শেয়ার বাজারে (Stock Exchange ) উহার 
শেয়ার বিক্রয়ের agafo লাভের: আবেদন করিতে বা উক্ত অনুমতি লাভ 
করিতে অক্ষম হইলে উহার দরুন কোম্পানী তাহার শেয়ারহোল্ডার বা ডিবেঞ্চার 
হোল্ডারগণকে অর্থ ফেরত দিবার জন্য দায়ী হইবে ন]। 

ইহার গর রেজিস্ট্রার ( নিবদ্ধক ) কার্ষারস্তের অনুমতি পত্র প্রদান করিলে, 
পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী উহার ব্যবসায় আরম্ভ করে। ইহাই হইল 
যৌথমূলধনী কারবার গঠন পদ্ধতির বর্ণনা | í 
€মমোরাণ্ডাম অব এসোসিয়েশন অথবা পরিমেল বন্ধ 
Memorandum of Association 

প্ব৬মেমোরাগ্ডাম অব এসোসিয়েশন যৌথমূলধনী কারবারের একটি অত্যন্ত 
গুরুত্বপূর্ণ দলিল। ইহা৷ কোম্পানীর সনদ এবং ইহার ভিত্তিতেই কোম্পানী 
প্রতিষ্ঠা করা হয়। ইহ! কোম্পানীর ক্ষমতার মীম নির্দেশ করে। কোম্পানী 
কখনই এ সীমা অতিক্রম করিতে পারে না। শেয়ারহোল্ডারগণ, খণদাতাগণ 
এবং অন্যান্য যাহারাই ইহার সহিত কারবারে লিপ্ত হয়, তাহাদের সকলকেই 
ইহার কার্ধাবলী সম্বন্ধে পরিজ্ঞাত করাই মেমোরাগামের উদ্দেশ্য । মেমোরা 
মের উল্লেখযোগ্য ধারাগুলি নিয়ে বর্ণনা করা গেল | ) 
১. নাম 
“Name Clause 

(কোম্পানীর নাম এবং নামের শেষে পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী হইলে 

‘লিমিটেড’ শব্দটি এবং : প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানী হইলে প্রাইভেট 
লিমিটেড’ শব্দ দুইটি যোগ করিতে হয়।) 


S- 


` 
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(কোম্পানীর নামকরণ করিতে গিয়া চল্তি কোন কোম্পানীর নাম অথবা 
উহার অনুরূপ কোন নাম ব্যবহার করা চলিবে না এবং কোন প্রস্তাবিত নামকে 
ভারত সরকার অবাঞ্ছিত মনে করিলে Sate বর্জন করিতে হইবে। নী 
২. অবস্থান, 

Situation Clause 

(নোটিশ পাঠাইবার স্থবিধার জন্য মেমোরাগুাম কোম্পানীর ঠিকানা দেওয়া 
প্রয়োজন | কিন্তু উহাতে শুধুমাত্র কোন্‌ রাজ্যে উহা অবস্থিত তাহা উল্লেখ 
করাই যথেষ্ট এবং আুবিধাজনক >) শহরের নাম দেওয়ার প্রয়োজন হয় না। 
ইহাতে সুবিধা এই যে, রাজ্যের উল্লেখ থাকিলে, উহার অন্তর্গত এক শহর 
হইতে অপর শহরে কোম্পানীর প্রধান কার্যালয় বা হেড অফিস স্থানান্তরিত 
হইলে পুনরায় অন্ছমতির দরকার হয় না। শুধু একরাজ্য হইতে অপর রাজ্যে 
প্রধান কার্ধালয় স্থানান্তরিত করিলেই অনুমতি লইবার প্রয়োজন হইবে | 
৩. উদ্দেশ্য 

Objects Clause 

(মেমোরাওামের উদ্দেশ্য সংক্রান্ত ধারাতে কোন্‌ কোন্‌ জাতীয় শিল্প বা 
ব্যবসায়ে কোম্পানী আম্মনিয়োগ করিবে তাহার বর্ণনা থাকে। ) এ ক্ষেত্রে 
সাধারণ রীতি হইতেছে যে, শুধুমাত্র বর্তমানে যে সকল কার্য আরম্ভ করা হইবে 
তাহাই নহে, অদূর ভবিষ্যতেও প্রয়োজন মনে করিলে কোম্পানী যে সকল 
সম্ভাব্য কার্য পরিচালনা করিতে পারে তাহাও লিপিবদ্ধ করা হয়। এরূপ ব্যাপক 
ভাবে কোম্পানীর উদ্দেশ্য বর্ণনার কারণ এই যে, মেমোরাগামের উদ্দেশ্য 
পরিবর্তন বা পরিবর্ধন করা অতীব দুরূহ। (বাণিজ্যিক প্রতিষ্ঠান হইলে, যে 
যে রাজ্যে উহার কার্ধাবলী বিস্তৃত হইবে বা হইতে পারে তাহাদের সমূদয়ের 
নামও এই স্থলে উল্লেখ করিতে হয়) 

৪. দায় 
চা Clause 

(কোম্পানীর দেনার জন্ত শেয়ারহৌন্ডারগণের আধিক দায় Ae শেয়ারের 
মূল্যের দ্বার! সীমাবদ্ধ থাকিবে, ইহা! সুস্পষ্টভাবে উল্লেখ করিতে হয়। ) 

৫. পুঁজি 
ননী 
Laane পুঁজি এবং উহা কতগুলি শেয়ারে বিভক্ত হইবে উহা! উল্লেখ 


করিতে হয়।) 


% 


2৭২: gaal ও বাণিজ্যের ভুমিকা 
৬, সন্মতি 

Subscription or Association Clause 

(মেমোরাগ্ডামের শেষ অংশে এই মর্মে স্বাক্ষরঘুক্ত একটি ঘোষণ! নিবদ্ধ থাকে 

যে, উল্লিখিত নাম-ঠিকানা ুক্ত ব্যক্তিগণ, নির্দেশিত শেয়ার খরিদ করিতে সম্মত 
হইয়া মেমোরাগামের বর্ণনামত কোম্পানী গঠনে ইচ্ছক। টা 

(“We, the several Persons whose names and addresses are 
subscribed, are desirous of being formed into a company in 
Pursuance of this Memorandum of Association, and we 
respectively agree to take the number of shares in the capital 


of the company set opposite our respective names,”) 


আর্টিকৃল্ম্‌ অব এসোদিয়েশন al পরিমেল নিয়মাবলী 
Articles of Association ¥ 
Y (কোম্পানীর দৈনন্দিন কার্য পরিচালনা সংক্রান্ত নিয়মাবলী যে. দলিলে 
নিপিবদ্ধ কর। হয় তাহ আটকৃল্‌স্‌ অব এসোসিয়েশন বা পরিমেল নিয়মাবলী 
অথবা সংক্ষেপে “আর্টিকৃল্স্‌' নামে পরিচিত। ইহা দ্বারা পরিচালক ও অন্ঠান্ত 
কর্ণচারিগণের ক্ষমতা নির্দেশ কর। হয়। শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে পারস্পরিক 
AAS তাহাদের অধিকার, কোম্পানীর খণ করিবার ক্ষমতা, সভা আহ্বান ও 
পরিচালনা, হিসাবরক্ষা প্রভৃতি সম্বন্ধে কারবারের AS পরিচালনার oy 
নিয়মকানুন ইহাতে লিপিবদ্ধ থাকে 1) 


মেমোরাগুামের সহিত Sate afama নিকট দাখিল করিতে zg | 


দলিল হিসাবে MRTA প্রথম স্থান পাইতে পারে না। কারণ মেমোরাওামই 
কোম্পানীর প্রধান দলিল | 


শেয়ারের মূলের দ্বার! সীমাবদ্ধ দায়সংঘুক্ত কোম্পানীর স্বতন্রভাবে রচিত 
নিজন্ব আর্টকৃল্‌স্‌ থাকিতে পারে, ATTA ভারতের কোম্পানী আইনের 
টেবল-এ' অংশে প্ৰদৰ্শিত ৯১ ধারার আদর্শ আর্টিকৃল্সের যে কোন একটিকে 
গ্রহণ বাধ্যতামূলক || 
আটিক্ল্‌্লের অন্তর্ভুক্ত বিষয় : 
Contents of the Articles of Association 

১. মূলধনের বিভিন্ন প্রকার ৫ 


শয়ারে : শ্রেণীবিভাগ এবংবিভিন্ন শ্রেণীর 
€শেয়ারহোল্ডারদের অধিকার | 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ 3০5 


২. শেয়ারের টাকা কিস্তিতে আদায় করা হইলে আবেদন (application), 
আবন্টন (allotment ), তলব (call) ইত্যাদি বিভিন্ন কিস্তির দেয় অর্থের 
পরিমাণ । 

৩. ন্যুনতম, পুঁজির পরিমাণ। 

৪" কিস্তির টাকা নির্দিষ্ট সময়ের মধ্যে অনাদায়ের দরুন শেয়ার বাজেয়াপ্ত 
করিবার নিয়ম ও বাজেয়াপ্ত শেয়ার পুনধিলির পদ্ধতি। 

৫. শেয়ার হস্তান্তর সম্পর্কে নিয়ম এবং হস্তান্তরের ফি দেয় হইলে তাহার 
পরিমাণ। 

৬. শ্রেয়ার আবষ্টনের (allotment) তারিখ হইতে তিনমাসের মধ্যে 
বিনা ফিতে শেয়ার সার্টিফিকেট বিলির পদ্ধতি | 

৭. শেয়ারের পূর্বস্বত্ব (116 ) এবং তলবের ( calls ) নিয়মাবলী | 

৮. শেয়ার বিক্রয়ের কমিশনের হার। আইনত ইহা যে দামে শেয়ার 
বিলি করা, হয় তাহার শতকরা ৫ ভাগের অধিক হইতে পারে T] | 

৯. পুঁজির পরিমাণ পরিবর্তনের নিয়মাবলী | 

১০. Ad গ্রহণের ক্ষমতা। i 

১১. পরিচালকগণের (Directors ) নাম, ঠিকানা e ci তাহাদের 
পরিচালক হইবার যোগ্যতাস্থচক ন্যুনতম শেয়ারের পরিমাণ। 

১২,  পরিচালকগণের সংখ্যা এবং পারিশ্রমিক । 

১৩, ম্যানেজার এবং সেক্রেটারী নিয়োগের নিয়ম । 

১৪. কোম্পানীর বাধিক সাধারণ সভা (general meeting ) 
এবং অতিরিক্ত সাধারণ সভা. (extra-ordinary general meeting ) 
আহ্বান ও পরিচালনার নিয়মাবলী ৷ 

১৫, পরিচালক সমিতির ( Board of Directors) সভা আহ্বান ও 
পরিচালনার নিয়মাবলী | | 

১৬. সভায় ভোট গ্রহণের পদ্ধতি এবং সদস্যদের ভোটাধিকার ৷ 

১৭. লভ্যাংশ ঘোষণার পদ্ধতি | 

১৮. লাভের অংশবিশেষকে মূলধনে.পরিণত করার (capitalisation of 
profits) নিয়ম৷ ly 

১৯. Raters) ও পরীক্ষার নিয়মাবলী |. 

২০.. কোম্পানীর শীলমোহর রক্ষণাবেক্ষণের ব্যবস্থা । 

২১. কোম্পানী বিলোপসাধনের (winding up) পদ্ধতি 


a ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
'মেমোরাগাম ও আর্টিক্লূসের তুলনা, 


Compared Memorandum and Articles of Association 
মেমোরাপ্ডাম 
Cs. ইহা কোম্পানীর সনদ। ইহাতে ১. ইহা কোম্পানীর অভ্যন্তরীণ 
কোম্পানীর Cory ও ক্ষমতা বর্ণিত পরিচালনা সংক্রান্ত নিয়মকান্ন- 
থাকে | ইহা দ্বারা কোম্পানীর সহিত বিশিষ্ট একটি দলিল। ইহা 
কোম্পানীবহিভূতি পক্ষের সম্পর্ক দ্বারা কোম্পানীর অভ্যন্তরস্থ বিভিন্ন 
নির্ধারিত হয় | পক্ষের মন্বন্ধ নির্ণয় কর] হয় | 
২. ইহার নিবন্ধন বাধ্যতামূলক । ২. ইহার নিবন্ধন এচ্ছিক। যেহেতু 
বিকল্পে কোম্পানীর আইনের 
টেবল্‌-এর অন্তর্ভুক্ত আদর্শ 
MPF প্রযুক্ত হয়। 
৩. ইহা কোম্পানীর মুখ্য দলিল । ৩. Sz) কোম্পানীর গৌণ দলিল 
y হিসাবে মেমোরাগামের অধীনস্থ । 
৪. ইহার পরিবর্তন ও পরিবর্ধনে ৪. ইহার ক্ষেত্রে পরিবর্তন ব| 
আদালতের অন্মতি আবশ্যক | পরিবর্ধনে শুধুমাত্র বিশেষ প্রস্তাব 


গ্রহণই যথেষ্ট । আদালতের অন্ন- 
মতির প্রয়োজন হয় ন! | 
LY 


৫, ইহার বিষয়বস্তুর সাধারণভাবে ৫. ইহাতে বিষয়বস্তুর খুটিনাটি বর্ণন। 
উল্লেখ থাকে। থাকে Dy 


নিবন্ধন পত্র 


“Certificate of Incorporation 


নিবন্ধন পত্র নামে পরিচিত। উহা! অর্পণের সঙ্গে সঙ্গে কোম্পানী জন্মলাভ 
করে এবং আইনস্বীকৃত AZ প্রাপ্ত হয়। AS 


০ 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ sae 


কোম্পানী তাহা পারে না। তবে উহ! তখন বিবরণ পত্র বা প্রসপেক্টাসের দ্বারা 
জনসাধারণের নিকট শেয়ার ক্রয়ের আবেদন করিতে পারে । 
বিবরণ পত্র বা প্রসপেক্টাস 
Prospectus ; 
taa সংগ্রহের উদ্দেশ্যে নিবন্ধনের পর কোম্পানী উহার উদ্দেশ্য এবং 
প্রস্তাবিত কারবার-সংক্কান্ত বিভিন্ন প্রয়োজনীয় তথ্য সংবলিত যে দলিল 
মারফত জনসাধারণের নিকট উহার শেয়ার 3) খণপত্র ( debenture ) ক্রয়ের 
জন্য আবেদন করিতে আহ্বান জানায় তাহাই প্রসপেক্টাস বা বিবরণ পত্র নামে 
পরিচিত) ভারতের কোম্পানী আইন মতে, “Any prospectus, notice, 
circular, advertisement or other document inviting offers from 
the public for the subscription or purchase of any shares in, 
or debentures of, a body corporate.” [ 5. 2 (36) ] 
ইহ গরিচালকবর্গের অথবা, তাহাদের দ্বারা নিযুক্ত উপযুক্ত ক্ষমতাপ্রাপ্ত 
গ্রতিনিধিগণের দারা স্বাক্ষরিত ও তারিখযুক্ত হওয়া আবশ্বাক। ইহ! প্রচারিত 
a হওয়ার পূর্বে নিবন্ধকের নিকট অবশ্যই দাখিল করিতে হইবে এবং প্রচারিত 
০, প্রসপেক্টাসে উক্ত বিষয় উল্লেখ করিতে হইবে। ইহাতে কোম্পানীর বিভিন্ন 
গুরুত্বপূর্ণ বিষয়ের ARN বর্ণনা থাকা প্রয়োজন | ইহার বর্ণনায় কোন 
a বিষয় সজ্ঞানে গোগন করা আইনত দণ্ডনীয় অপরাধ । ইহাতে কোন ত্রুটি, 
বিকৃতি এবং সত্যগেপন ঘটিলে তাহার ভজন্ত স্বাক্ষরকারীগণ দায়ী হইবে। 
সংবাদপত্রে ইহার সংক্ষিপ্ত বিবরণ প্রকাশিত হইলে তাহাতে সুম্পষ্টভাবে 
উল্লেখ করিতে হইবে যে, ইহ! শেয়ার বা ঝণপত্র ক্রয়ের জন্য জনসাধারণের 
নিকট আহ্বান নহে, শুধুমাত্র প্রসপেক্টাসের জন্ত আবেদন করিবার আহ্বান 
প্রসপেক্টাসের সঙ্গে শেয়ার ক্রয়ের আবেদন করিবার জন্য একটি আবেদন পত্র 
({ form of application ) থাকে 1) be 


প্রসপেন্টালের উদ্দেশ্য . 
Objects of the Prospectus 

i (১, নবগঠিত কোম্পানী সম্পর্কে জনসাধারণকে অবহিত FA 1 

| ২, অভিজ্ঞ পরিচালক ও সুদক্ষ কর্মকর্তাগণের দ্বারা নবগঠিত কোম্পানীর 
সুনিশ্চিত সাফল্যে আস্থা সৃষ্টি করিয়| সঞ্চয়কারীগণকে উহাতে বিনিয়োগ করিতে 


উদ্ব দ্ধ করা। 


১৭৬ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা / 


৩, যে সকল শর্ত ও প্রলোভনের দ্বারা জনসাধারণকে শেয়ার, খণপত্র 
প্রভৃতি wa করিতে আকর্ষণ করা হইয়াছে উহার প্রামাণ্য দলিল রক্ষা কর]। 
৪. প্রসপেক্টাসে বণিত বিষয় সম্পর্কে তাহাদের দায়িত্ব সম্বন্ধে, 
পরিচীলকগণের নিকট হইতে স্বীকৃতি আদায় করা | 


7 
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Contents of the Prospectus TANA K i শ 
(১ মেমোরাগামের বিষয়বন্ত_ উদ্দেশ, স্বাক্ষরকারীগণের নাম, ঠিকানা ও 
পরিচয় .এবং তাহাদের দ্বার! ক্রীত শেয়ারের ARAT 
২. শেয়ারের সংখ্যা ও বিভিন্ন শ্রেণী। 
৩. কোম্পানীর সম্পত্তি ও মুনাফার শেয়ারহোল্জারগণের স্বার্থ | 
৪. মূলধনের পরিমাণ এবং শেয়ার ক্রয় বাবদ আবেদন, বিলি ও তলবের 
জন্য দেয় অর্থের পরিমাণ | 
০৫৮ শেয়ার বা ঝণপত্র বিক্রয়ের দায় গৃহীত (underwritten ) হইলে, | 
দায়গ্রাহক বা গ্রাহকগণের ( underwriter or underwriters) নাম, ঠিকানা, | 


এবং তাহাদের সম্পত্তি যে এ দায় মিটাইবার উপযুক্ত সে সম্পর্কে পরিচালক- 
গণের বিবৃতি l e 


৬. কোম্পানী গঠনের প্রাথমিক খরচ। 

১১০ পরিচালকগণের নাম, ঠিকানা ও Cty পরিচয় | 

৮. পরিচ[লকগণের যোগ্যতা ্থচক ন্যুনতম শেয়ারের ( qualification 
shares ) পরিমাণ এবং পারিশ্রমিক। রি? 

৯. ম্যানেজিং ডিরেক্টার ম্যানেজিং এজেন্ট, সেক্রেটারীজ এবং. ট্রেজারাস? 
ম্যানেজার প্রভৃতির নিয়োগ সম্বন্ধে চুক্তি হইয়া থাকিলে তাহার বিবরণ এবং 
উহাদের নাম, ঠিকানা, পেশ] ও পারিশ্রমিক। 

১০. পরিচালকগণ কর্তৃক শেয়ার আবন্টন (allotment) আরম্ভ করিবার 


জন্য প্রয়োজনীয় ন্যুনতম পুঁজিসংগ্রহের পরিমাণ এবং শেয়ারের দরখাস্ত | 
গ্রহণের নিদিষ্ট সময় | 


১১. , কোম্পানীগঠনের সময় কাহারও নিকট হই 
ক্রয় করা হইলে উক্ত বিক্রেতা বা বিক্রেতাগণের ( Ve 
নাম, ঠিকানু ও পেশী এবং ক্রীত সম্পত্তির মূল্য ও তা 
প্রদেয় নগদ অর্থ, শেয়ার বা atte | 


৮ 


তে সম্পত্তি ( assets ) 
ndor or Vendors ) 
হার বাবদ প্রদত্ত বা | 


ya 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ ay sas 


১২- কোম্পানীর প্রবর্তনে সহায়তা করিবার জন্ত প্রবর্তক ও পরিচালক- 
গণকে দেয় অর্থের পরিমাণ বা অন্ত কোন সুবিধা । 

১৩. প্রত্যেকশ্রেণীর শেয়ারহোল্ডারগণের ভোটপ্রদানের ক্ষমতা এবং 
অধিকার ও লভ্যাংশ । 

১৪. কোম্পানীর হিসাবপনীক্ষকগণের নাম ও ঠিকানা | 

১৫. কাহারও সহিত কোম্পানীর কোন চুক্তি হইয়া থাকিলে উহার 
বিশদ বিবরণ । ) ৫৪ a 


AMASA বা বিবরণ পত্রের বিকল্প বিবরণ অথবা 


বিকল্প বিবরণ পত্র 
Statement in lieu of Prospectus 

যে সকল স্থলে কোম্পানীর প্রবর্কগণ নিজেদের পরিচিত বন্ধু বান্ধব, 
আত্মীয়স্বজন ইত্যাদির নিকট শেয়ার বিক্রয় করিয়া অথবা কোন দায়গ্রাহকের 
(underwriter) সাহায্যে শেয়ার বিক্রয়ের ব্যবস্থা করিয়া পুজি সংগ্রহের 
বন্দোবস্ত করিতে সমর্থ হয় এবং সে কারণে জনসাধারণের নিকট শেয়ার ক্রয়ের 
আবেদন করিবার প্রয়োজন হয় না, সে ক্ষেত্রে তাহারা প্রনপেক্টাম বা বিবরণ = 
পত্রের পরিবর্তে বিকল্প বিবরণ পত্র প্রকাশ করিতে পারে । : এই বিকল্প বিবরণ 
পত্রে, প্রনপেক্টাসে প্রকাশিতব্য সকল বিষয়েরই উল্লেখ থাকে এবং ইহা নিবন্ধকের 


. নিকট দাখিল করিতে হয়। ইহা নিবন্ধকের নিকট অগ্রে দাখিল ন! করিয়া 


শেয়ার বা atta বিক্রয় করা যায় না। 


নৃযনতম পুজি 
Minimum Subscription 
কতকগুলি আইন নির্দিষ্ট বিষয়ে কোম্পানীর ব্যয় নির্বাহের জন্য শেয়ার 
বিলির (issue) দ্বারা যে ন্যুনতম পরিমাণ অর্থ সংগ্রহের say আদি পরি- 
চালকগণ কর্তৃক MBPT এবং প্রন্নপেক্টাসে উল্লিখিত হয় তাহাকেই ন্যুনতম 
পুজি বলে। এই fafi পরিমাণ অর্থ সংগৃহীত না হইলে পরিচালকগণ শেয়ার 
আবণ্টন করিতে পারে না। যে সকল উদ্দেশ্যের জন্য এই ন্যুনতম পুজি: 
নিনি? হয়, তাহ! হইতেছে,_ক. কোন সম্পত্তি ক্রয় বাবদ মূল্য প্রদান বা Be 
প্রদানের জন্য ad করিয়া থাকিলে তাহা পরিশোধ । খ. কোম্পানীর, 
প্রাথমিক ( preliminary ) ও গঠনসংক্রান্ত (formation) ব্যয় নির্বাহ 4- 
a. শেয়ার বিক্রয়ের জন্ত দালাল (broker) বা দায়গ্রাহকের (under, 
ব্যবদা ও বাণিজ্য ॥ ১২ 


i ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


writer) কমিশন প্রদান। q কার্ষকর পুজি (working capital ) 
সংগ্রহ। ন্যুনতম পুঁজি বলিতে সংগৃহীত নগদ অর্থ ছাড়| অন্য কিছু বুঝাইবে 
না। 

+ প্রসপেক্টাস প্রচারের ১৮০ দিনের মধ্যে PACA AIS সংগৃহীত না হইলে 
শেয়ারের দরথাস্তকারিগণ যে অর্থ প্রদান করিয়াছে তাহা প্রত্যর্পণ করিতে 
হয়। ১০ দিনের মধ্যে উহা! প্রত্যর্পণ না করিলে পরিচালকগণ যৌথ এবং 
ব্যক্তিগতভাবে ১৯০তম দিবস হইতে শতকরা 1 টাকা হারে সুদসহ উহা 
পরিশোধের জন্য দায়ী খাকিবেন। - 


পরিচালকগণের যোগ্যতা সুচক শেয়ার 
Qualification Shares 


সাধারণত কোম্পানীর পরিচালকরূপে নির্বাচিত হইবার যোগ্যতা লাভের 
জন্য একটি avy সংখ্যক শেয়ার ক্রয় করিতে হয়। এই ন্যুনতম সংখ্যা 
আর্টিকৃল্সে উল্লিখিত থাকে। কোম্পানীর স্বার্থের সহিত উপযুক্ত পরিমাণে 
জড়িত না থাকিলে, কোন শেয়ারহোল্ডার পরিচালনার দায়িত্ব যথাযথভাবে 
পালন করিবে না বলিয়া এইরূপ ব্যবস্থা প্রচলিত হইয়াছে। 


কার্ধারস্তের অনুমতি পত্র 


Certificate of Commencement x 


ISA পুজি সংগৃহীত হওয়ার পর কোম্পানীর যেকোন একজন 
পরিচালক, কর্মসচিব অথবা উপযুক্ত ক্ষমতাপ্রাপ্ত প্রতিনিধি, 

১. কোম্পানীর প্রসপেক্টাস অথবা প্রসপেক্টাসের বিকল্প বিবরণ ( State- 
ment in lieu of prospectus ) দাখিল করা হইয়াছে, 

২. ন্যুনতম পুজি সংগৃহীত হইয়াছে, এবং 

৩. পরিচালকগণ আর্টিক্ল্সে উল্লিখিত যোগ্যতাস্থচক শেয়ার ক্রয় এবং 
উহার মূল্য প্রদান করিয়াছে, 

ইত্যাদি মর্মে নির্দিষ্ট ফরমে লিখিত ঘোষণা নিবন্ধকের নিকট দাখিল করিলে 
তিনি কোম্পানীর কার্যারস্তের অন্গুমতিপত্র প্রদান করিয়া থাকেন। এই 
অহ্মতিপত্র ব্যতিরেকে পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী উহার কারবার শুরু 
“বং খণ করিবার ক্ষমতা ব্যবহার করিতে পারে না। 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ 
MAAS 
Meetings 


কোম্পানীর যাবতীয় সভাসমূহকে দুই শ্রেণীতে বিভক্ত করা চলে 
১. পরিচালকগণের সভা, এবং ২. শেয়ারহোল্ডারগণের সভা। 


কোম্পানীর সভা 
l 
| | i 
-পরিচালকগণের সভা শেয়ারহোল্ডারগণের নত! 
| 
| E | l 

বিধিবদ্ধ সহ! বার্ষিক সাধারণ সভা অতিরিক্ত সাধারণ মঢা 

(Statutory meeting) (Annual general meeting) (Extra-ordinary 


General meeting) 


on পরিচালকগণের সন্ভাসমূহ 


Meetings of Directors 


আর্টিকৃল্সের দ্বারা অপর কোন ব্যবস্থার অবর্তমানে পরিচালকগণ শুধুমাত্র 
তাহাদের AS] আহ্বান করিয়া উহার মাধ্যমেই তাহাদের যাবতীয় কর্তব্য সম্পন্ন 
করিবেন | তাহাদিগকে অবশ্যই অন্ততপক্ষে প্রতি তিনমাসে একবার পরিচালক- 
মণ্ডলীর সভা আহ্বান করিতে হইবে। নোটিসবা বিজ্ঞপ্তির দ্বারা এই মতা! 
আহ্বান করিতে হইবে এবং উক্ত বিজ্ঞপ্তি দেশস্থ পরিচালকমগুলীর সকল 
সভ্যের নিকট পাঠাইয়া আহত সভা সম্পর্কে তাহাদের প্রত্যেককে অবহিত 
করাইতে হইবে। অন্যথায় উক্ত সভা আইনত অসিদ্ধ হইবে | 

সভার অধিবেশন হইলে কার্ধারজের পূর্বে সভার কার্ধপরিচালনার জন্য 
প্রয়োজনীয় PAST সংখ্যক ATT অথবা গণপৃতি Ay] (quorum ) বর্তমান 
কিন! দেখিতে হইবে, অন্তখায় সভার কার্যারস্ত সম্ভব হইবে F] | 

সভার অধিবেশনে উহার কার্য্যাবলী বিজ্ঞাপিত farr) ( agenda ) 
অনুযায়ী পরিচালিত হইবে। সাধারণত মংখ্যাগরিষ্ঠ মতের নীতি অনুযায়ী 
পরিচালকমগডলীর কার্য পরিচালিত হয় না। আর্টিকৃল্সে উক্ত নীতি গৃহীত ay 
aaa থাকিলে, সকল ক্ষেত্রে একমাত্র পরিচালকগণের এঁকামতের দ্বারা প্রস্তাব 
গ্রহণ করিতে হয়। 


১৮০ বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক 


২- শেয়ারহোল্ডারগণের সভাসমূহ 
Shareholders’ Meeting 


ক. বিধিবদ্ধ সভা 

Statutory Meetings 

কোম্পানী আইনের ১৬৫ ধারামতে প্রত্যেক পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর, 
কার্ষীরস্তের অনুমতি প্রাপ্তির একমাস পরে ও পরবর্তা ছয়মাস অতিক্রমের পূর্বে 
শেয়ারহোন্ডারগণের একটি সভা অহ্বান করা! বাধ্যতামূলক সাধারণত ইহাই 
কোম্পানীর প্রথম সভা হইয়া থাকে । কোম্পানীর কর্মনচিবকে ( Secretary ) 
সযত্রে একটি রিপোর্ট প্রস্তুত করিয়া দুইজন পরিচালক অথবা তাহাদের দ্বারা 
ক্ষমতাপ্রাপ্ত হইলে কোম্পানীর চেয়ারম্যান এবং কোম্পানীর হিসাবপরীক্ষকগণ, 
দ্বারা উহা অনুমোদন করাইয়া এই সভার অধিবেশনের ২১ দিন পূবে প্রত্যেক 
সভ্যের নিকট সভার বিজ্ঞপ্তিসহ প্রেরণ করিতে হয়। এই রিপোর্ট বা. 
বিবরণী স্ট্যাটুটরী রিপোর্ট বা বিধিবদ্ধ বিবরণী নামে পরিচিত । 


বিধিবদ্ধ বিবরণী 
Statutory Report 


বিধিবদ্ধ সভার বিজ্ঞপ্তিসহ কোম্পানীর কর্মসচিব যথাযথ অস্থমোদনধুক্ত- 
যে বিবরণী সভ্যগণের নিকট প্রেরণ করেন উহাকেই বিধিবদ্ধ বিবরণী বা 
Statutory Report বলে। এই বিবরণীতে নিম্নলিখিত বিষয়গুলি থাকা 
বাধ্যতামূলক | ডি 

> বিলিকুত শেয়ার ও উহা হইতে লব্ধ অর্থের পরিমাণ ag 
সম্পূর্ণ তথ্য। 

২. বিবরণী প্রস্তুতের ৭ দিন পূর্ব পর্যন্ত পৃথক পৃথক শিরোনামায়, 
কোম্পানীর আয় ও ব্যয়ের সংক্ষিপ্ত হিসাব এবং প্রাথমিক খরচের (Prelimi- 
nary expenses) আনুমানিক হিসাব | 

৩. কোম্পানীর কর্মসচিব, ম্যানেজার, ম্যানেজিং এজেন্ট ব| সেক্রেটারীজ- 
এবং ট্রেজারার্স, হিসাবপরীক্ষক ও পর্িচালকগণের নাম ঠিকানা এবং পেশা | 

৪ কোন চুক্তি সংশোধনের প্রস্তাব উক্ত সভায় পেশ করিতে ইচ্ছুক" 
হইলে, উক্ত চুক্তির বিশদ বিবরণ | 


৭ দাযগ্রহণের কোন চুক্তি সম্পাদিত হইয়া থাকিলে তাহা poa 
mang হইয়াছে তাহার বিবরণ | ; 


-কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৮১ 


৬. ' ম্যানেজার, ম্যানেজিং এজেন্ট বা পরিচালকগণের নিকট তলবীঅর্ধ 
বাকী পড়িয়া থাকিলে তাহার পরিমাণ 1 

৭. ম্যানেজার, ম্যানেজিং এজেন্ট AI সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্দ অথবা 
“কোন পরিচালককে শেয়ার বিক্রয়বাবদ কোন দস্তুরি (Commission) দেওয়া 
হইলে ব! দেয় থাকিলে উহার বিবরণ। 


4. বাষিক সাধারণ HSI 
Annual Genera! Meeting 
কোম্পানীর নিবন্ধনের পর ১৮ মাসের মধ্যে উহার শরেয়ারহোল্ডারগণের 
প্রথম সাধারণ সভা অহ্বান করা বাধ্যতামূলক | উহার পরে নিয়মিতভাবে বিগত 
সাধারণ সভার ১৫ মাসের মধ্যে পরবর্তা সাধারণ সভা আহ্বান করিতে হয় । 
কিন্তু উহা প্রতি আথিক বৎসর (Financial year) শুরু হওয়ার > মাসের মধ্যে 
আহৃত হওয়া আবশ্যক বার্ষিকসভা আহ্বানের জন্য ২১ দিন পূর্বে শেয়ার 
.হোল্ডারগণের নিকট বিজ্ঞপ্তি প্রেরণ করিতে হয়। এই বিজ্ঞপ্তির সহিত 
. কোম্পানীর অবস্থা সম্পর্কে পরিচালকগণ কর্তৃক প্রস্তুত একটি বিবরণ প্রচার 
করিতে হইবে । বিজ্ঞপ্তির সহিত গ্রতিনিধিনিয়োগ পত্রের একটি ফরুম্‌ (Proxy 
form) পাঠান হয়। কেহ সভায় উপস্থিত না হইতে পারিলে এ ফর্ম্‌ পুরণ 
করিয়া উক্ত ফর্ম্‌ সহ তাহার প্রতিনিধি হিসাবে অপর কোন ব্যক্তিকে সভায় 
প্রেরণ করিতে পারে। উক্ত ব্যক্তি এ ফর্মের বলে তাহার প্রেরকের পক্ষে ভোট 


দান করিতে পারে | 
এই সভ| আর্টিকৃল্স-এ বর্ণিত নিয়লিখিত মামুলী কার্যাবলী সম্পাদন করিয়া 


-থাকে 1 
১, পরিচালকমগ্লী ও হিসাবপরীক্ষকগণ কর্তৃক পরিবেশিত রিপোর্ট 
' আলোচনা ও গ্রহণ করা | 
২. হিসাব আলোচনা FT] | 
৩. লভ্যাংশ মঞ্জুর FA | 
ও. পরিচালকগণ ও হিসাবপরীক্ষকগণ নির্বাচন করা | 
৫. হিসাবপরাক্ষকগণের পারিশ্রমিক নির্ধারণ করা। 


o 


গণ অতিরিক্ত সাধারণ সভা 


Extra-ordinary General Meeting 


কোম্পানার বার্ধিক সাধারণ সভার অধিবেশনের পূর্বে যদি কোন গুরুত্বপূর্ণ 


ক 
ste ব্যবম! ও বাণিজোর ভূমি 


কার্য সম্পাদনের প্রয়োজন দেখা দেয় তাহা হইলে উহার জন্য শেয়ারহোল্ডার- 
গণের যে সভা আহ্বান কর! হয় তাহাই অতিরিক্ত সাধারণ সভা বলিয়া 
পরিচিত। এই নভা পরিচালকগণ আহ্বান করিতে পারেন অথবা ইহা 
আহ্বানের জন্য আদায়ীকৃত পুঃজির ১ অংশের অধিকারী শেয়ারহোল্ডারগণ- 
কর্তৃক পরিচালকমণ্ডলী বিধিমত অন্কুদ্ধ বা. অধিযাচিত ( Requisition ) 
হইতে পারেন। পরিচালকমণ্ডলী এই সভা ডাকিতে ব্যর্থ হইলে, শ্রেয়ার 
হোল্ডারগণ নিজেরাই ইহা আহ্বান করিতে পারেন। সেক্ষেত্রে উক্ত সভার 


যাবতীয় BD ব্যয় কোম্পানী বহন করিবে। কোম্পানী অবশ্য উহা পরিচালক- 
মগুলীর নিকট হইতে আদায় করিতে পারে। 


Books of the Company 

১১৫৬ সালের কোম্পানী আইন অন্ুযারী কোম্পানীগুলি যে সমস্ত খাতা ও" 
বহি রাখিতে বাধ্য উহাদের বিধিবদ্ধ বহি ( Statutory Books ) বলে। এই 
সকল বহিকে দুইটি ভাগে বিভক্ত কর! হইয়াছে। যথা__ 


ক. Company's Set, এবং খ. Financial Set. 


ক. ‘Company’s ১০৮-এর WISE বহিমমূহ : 
> শেয়ারহোল্ডারগণের তালিকাবহি ( Re 
২. পরিচালকগণের তালিকা বহি ( Regis 


৩. বন্ধক ও তম 
Charges ) | 


gister of Members )। 
ter of Directors )। 
RFT তালিকা বহি ( Register of Mortgages and 
8, চুক্তিসমূহের তালিকা বহি (Register of Contracts 
৫. পরিচালকগণ 
Shareholding )। 

৬. 


)। 
পর শেয়ারের তালিকা বহি ( Register of Directors” 


সতার কার্ধ-বিবরণী বহি ( Minute Book )। 


1. শেয়ারহোল্ডারগণের বাৎসরিক তালিকা বহি ( Annual list and 
Summary Book ) 


৮. বিনিয়োগের তালিকা বহি ( Register of 


Investment )। 
&. ‘Financial Set’- 


এর অন্তর্ভুক্ত বহিসযূহ : 
১. আয়-ব্যয়, ক্রয়-বিক্রয় এবং কোম্পানীর সম্পত্তি ও দায়ের হিসাব-বহিপত্র 


unts relating to Teceipts-expenditures, all sales- 


)। 


and purchases and assets and liabilities of the company 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৮৩ 
২. ব্যালাল নীট ও প্রফিট এণ্ড লমের আকারে প্রকাশিত কোম্পানীর 
হিসাবপত্র (Published accounts in the form of balance sheet 
and profit and loss account ) | 
বিধিবদ্ধ খাতাপত্র ব্যতীত কোম্পানীর আরও কতকগুলি হিসাব বহি 
থাকিতে পারে । উহাদের ‘ওঁচ্ছিক বহিসমূহ’ ( Optional Books ) বলে 
যথা» 
১. শেয়ার-আবেদন ও শেয়ার-বিলিকরণ বহি ( Application and 
Allotment Book ) | 
২. শেয়ার সার্টিফিকেট বহি ( Share Certificate Book ) | 
৩,  তলবী-বহি ( Call-Book ) | 
8. শেয়ার হস্তান্তর বহি ( Share Transfer Book ) | 
৫. লভ্যাংশের হিসাব বহি ( Dividend Book )। 
৬. faaea হোল্ডারগণের তালিকা বহি ( Register of Debenture 
holders ) | 
৭. ডিবেঞ্চারের সুদ বহি ( Debenture Interest Book ) | 
৮. কোম্পানীর শীলমোহর বহি ( Common Seal Book ) | 
৯. সভার fayebt বহি ( Agenda Book ) | 
১০, পরিচালকগণের উপস্থিতি বহি (Directors’ Attendance Book ) | 
১১. আদালত কর্তৃক প্রমাণিত উইলের নকল বহি ( Register of 


Probates ) | 


ঘৌথমুলধনী কারবারের অর্থসংস্থান 


Corporate Finance 


অর্থসংস্থান পদ্ধতি 
Methods 
যৌখমূলধনী কারবার বা কোম্পানীর কার্য পরিচালনার জন্ত যে অর্থ 
* প্রয়োজন হয় তাহা তিনটি প্রধান সুত্র হইতে সংগৃহীত হইয়। থাকে, যথা 
১, শেয়ার বিক্রয় করিয়া । 
2, qqa বা ডিবেঞ্চার বিক্রয় করিয়া। 
৩. ব্যাঙ্ক প্রভৃতি ঝণদানকারী প্রতিষ্ঠান হইতে খণ সংগ্রহ করিয়া। 


১৮৪ 


ৰ্যবসা ও বাপিজোর ভূমিকা 
“সং গৃহীত অর্থ নিম্নোক্ত বিভিন্ন উদ্দেশ্যে ব্যয় কর! হয়__ 
১. কোম্পানীর কারবারের oy জমি, বাড়ি, আসবাবপত্র, যন্ত্রপাতি, 
কল কবজ! প্রভৃতি ক্রয় ও নির্মাণ। এই সকল উদ্দেশ্যে বিনিয়োজিত পু'জিকে 
স্থায়ী পুজি ( Fixed or block capital ) বলে। কারণ, এই অর্থ স্থায়িভাবে 
কারবারে বিনিয়োজিত থাকে । কারবার উঠিয়া না গেলে ওঁ অর্থ আদায় 
করা যায় না। শেয়ার ও ডিবেঞ্চার বিক্রয়ল্ধ অর্থ এই উদ্দেশ্যেই ব্যবহৃত 
হয়। ইহা ছাড়া, কারবারের সম্প্রসারণ ও উৎপাদন ক্ষমত| বৃদ্ধির জন্যও 
পুজি প্রয়োজন হয়। ইহাও স্থির পু'জির অন্তর্গত। 

২. যন্ত্রপ।তির চলতি খরচ, উৎপাদন চালাইবার জন্ত যাবতীয় ব্যয়, যথা, 
কাচামাল ক্রয়, মজুরি প্রদান, তৈয়ারী পণ্য মজুত করা, Rea খরচ ইত্যাদি 
নির্বাহ করা-_এই সকল কারণে ব্যয়িত অর্থকে চলতি পুজি বা কার্যকর পু*জি 
(Working capital) বলে। অল্পকালের মধ্যেই পণ্য বিক্রয় দ্বারা এই 
অর্থ আদায় করিয়া বার বার উহাকে কারবারে খাটান হয় বলিয়া ইহাকে 
আবর্তন fee বলা হয় (Revolving or circulating capital ) | 
আংশিকভাবে RA ঞ্চার Rag অর্থ এবং প্রধানত ব 
দ্বারা কার্যকরী মূল ধন সংগৃহীত হইয়া থাকে। 
এই ছুই প্রকার ক্ষেত্রের কোথায় কি পরিমাণ পুঁজি লাগিবে তাহ। নিদ্দিষ্ট 


নৃহে, শিল্প বা ব্যবসায়ের প্রকৃতি অনুসারে উহার পরিমাণ স্থির হয় এবং বিভিন্ন 
শিল্পে উহা বিভিন্ন প্রকার হইয়া থাকে। 


WEAR হইতে দাদন 


পু'জির আইনগত শ্রেণীবিভাগ 


Statutory Classification of Capital 


আইনের দৃষ্টিতে কোম্পানীর বা যৌখকারবারের পু'জিকে নিম্লিখিত 
কয়েকটি শ্রেণীতে বিভক্ত করা হয় 


> অনুমোদিত, নিবন্ধনক্কৃত অথবা অভিহিত পুঁজি ( Autho- 
tised or Registered or Nominal Capital): নিবন্ধক কর্তৃক 


2. নিয়োজ্য বা বিলিযোগ্ পুঁজি (Issued Capital ) £ 
“RES পুজির যে অংশ জনসাধারণের নিকট fea করিবার জন্য উপস্থিত 


কাঁরবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ we 
করা হয় তাহাকে Issued Capital বা নিয়োজ্য অথবা বিলিষোগ্য পুজি 
বলা হয়। 

৩. প্রতিশ্রুত বা বিলিকৃত পুজি (Subscribed Capital ) 8 
বিলিযোগ্য পুঁজির যে অংশ জনসাধারণ ক্রয়ের জন্য আবেদন করিয়াছে তাহাই 
Subscribed Capital বা প্রতিশ্রুত অথবা বিলিকৃত ge | 

৪. তলবী পুঁজি (Called up Capital): বিলিকৃত পুঁজির যে 
অংশ প্রদানের জন্য শেয়ারের ক্রেতাগণকে আহ্বান করা হয় তাহাই Called 
up Capital অথবা! তলবী পুঁজি 2 

প্রতিশ্রুত অথবা বিলিকৃত পুজি এবং তলবী পু*জির মধ্যে পার্থক্য থাকিলে, 
উহাকে Uncalled Capital বা অ-তলবী পুঁজি বলে। 

৫. আদায়ীকৃত পুজি (Paid up Capital): তলবী পু'জির যে 
অংশ প্রকৃতপক্ষে আদায় করা গিয়াছে তাহাকে Paid up Capital বা 
আদায়ীকৃত পুজি বলে | 

৬. সংরক্ষিত পুজি ( Reserve Capital) 2 যদি কখনও অ-তলবী 
at fart ( Uncalled Capital ) অংশ বিশেষ একমাত্র কোম্পানীর বিলোপ- 
সাধনের সময় ছাড়া আদায় কর হইবে না, এই মর্মে বিশেষ প্রস্তাব গ্রহণ কর! 
হয়, সেক্ষেত্রে অ-তলবী afr এ অংশকে সংরক্ষিত পুজি ( Reserve 
Capital ) বলে। এবং তখন শেয়ারের এ অ-তলবী অংশের জন্য শেয়ার- 
হোল্ডারগণের দায়কে সংরক্ষিত দায় ( Reserve Liability ) বল! হয় 1 

অনাদায়ী saat অর্থ এবং অগ্রিম তলবী অর্থ ( Calls in Arrear 
or Calls unpaid and Calls in Advance ) 3 তলবী অর্থের যে অংশ 


.শেয়ারহোল্ডারগণ কর্তৃক প্রদত্ত হয় নাই তাহা অনাদায়ী তলবী অর্থ বা Calls 


unpaid 4] Calls in arrear এবং তলবী অর্থপ্রদানের নির্দিষ্ট সময়ের পূর্বেই 


,শেয়ারহোল্ডারগণ টাকা জমা দিলে উহাকে অগ্রিম watt অর্থ বা Calls in 


Advance বল! হয়। 


শেয়ার 


. Shares 


কোম্পানীর পু*জিকে উহার গুণিতক কতকগুলি সমপরিমাণ এককে বিভক্ত 


করিয়৷ উহার প্রত্যেকটিকে এক একটি শেয়ার বলা হয়। 


প্রত্যেকটি শেয়ার ot faa অংশ বলিয়া, উহা ক্রয়ের দ্বারা শেয়ারহোল্ডার 


১৮৬ Waals বাণিজ্যের ভূমিকা 


কোম্পানার আংশিক মালিকানা লাভ করে এবং উহার বলে কোম্পানীর, 
লভ্যাংশের অধিকারী হয়। কোম্পানীর বিলোপসাধন ঘটিলে শেয়ারহোল্ডার- 
গণ তাহাদের প্রদত্ত পুজি ফেরত পাইবার অধিকারী হইয়া থাকে। 

এই শেয়ারগুলি আর্টকৃল্সের নির্দেশমত হস্তাত্তরযোগ্য সম্পত্তি বলিয়া 
পরিগণিত za | এস্থলে উল্লেখযোগ্য যে, Indian Companies Act. 1956, 
অন্নুমারে কোম্পানীগুলিকে কেবলমাত্র Preference Share (অগ্রাধিকারযুক্ত 
শেয়ার) ও Equity Share (সাধারণ শেয়ার), এই ছুই প্রকার শেয়ার বিলির 
ক্ষমতা প্রদত্ত হইয়াছে। 
শেয়ারের শ্রেণীবিভাগ 


Classification of Shares 


নিয়ে একটি রেখা চিত্রের দ্বারা শেয়ারের শ্রেণী বিভাগ দেখান গেল। 
শেয়ার 


| | 
প্রেফারেন্স অডিনারী ডেফার্ড, 


al 
ইকুইটি 
pa ৬ ও 


এ যন লি রিতা arene 
> প্রেফারেন্ন শেয়ার 

Preference Shares 

কোম্পানী আইন অনুযায়ী পুঁজির যে অংশ লভ্যাংশ বন্টন সম্পর্কে এবং, 
কোম্পানীর বিলোপ সাধন ঘটিলে পুজি ফেরত পাইবার ক্ষেত্রে, অগ্রাধিকার 
ভোগ করে তাহাই প্রেফারেনস শেয়ার নামে পরিচিত। এই শ্রেণীর শেয়ারের 
TINCT হার পূর্বনিদিষ্ট হইয়া খাকে। প্রেফারেলস শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে 


| 
নন-পার্টিসপোটং 


tata শ্রেণীর শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে: 


লভ্যাংশ বন্টন করিতে হয়। 
হইয়া থাকে | 
প্রেফারেল শেয়ারগুলিকে আবার ছুই শ্রেণীতে ভাগ করা যায়ঃ 


Preference Shares 


সাধারণত এই শ্রেণীর শেয়ারের মূল্য অধিক 


| l 
Cumulative Non-cumulative 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ১৮৭" 


4+ ক. Cumulative Preference Shares 5 কোন বৎসর কোম্পানীর 
লাভ না হইলে এই জাতীয় শেয়ারহোল্ডারগণের লভ্যাংশ সঞ্চিত থাকে এবং 
পরবর্তাঁ বৎসরের মুনাফা হইতে অতীত এবং বর্তমান উভয় বৎসরের লভ্যাংশের 
দাবি মিটান হয়। এমনকি পর পর কয়েক বৎসর লাভ না৷ হইলেও যে বৎসর 
লাভ হইবে, এ বৎসরের মুনাফা হইতে পূর্বের সমস্ত বকেয়া লভ্যাংশ BT 
মিটাইয়া দিতে হইবে । 

4. Non-cumulative Preference Shares3 এই জাতীয় 
শেয়ারহোল্ডারগণ কেবলমাত্র চলতি বৎসরের মুনাফা হইতে লভ্যাংশ পাইবার' 
অগ্রাধিকার ভোগ করে। মুনাফা না হইলে তাহাদের লভ্যাংশ সঞ্চিত থাকে 
Al এবং পরবর্তী বৎসরের মুনাফা হইতে ÈZ] দেওয়া হয় না। 

CATA শেয়ারের আর এক প্রকার শ্রেণীবিভাগও করা হয় £ 

Preference Shares 
| l 
Redeemable Irredeemable 

ক: Redeemable Preference Shares 2 আর্টিকৃল্‌সে উল্লেখ 
থাকিলে এই শ্রেণীর প্রেফারেল্স শেয়ারের মূল্য নিদিষ্ট সময় অন্তে ফেরত দেওয়া 
হয়। ভারতের কোম্পানী আইনের ১০৫ ধারার ‘বি’ উপধারাতে এই জাতীয় 
শেয়ার বিক্রয়ের উপর শর্ত আরোপ করা হইয়াছে। 

2. Irredeemable Preference Shares 5 যে সকল প্রেফারেন্স- 
শেয়ারের মূল্য কখনই ফেরতযোগ্য নহে তাহাদের Irredeemable Pre- 
ference Share বলে | 

প্রেফারেন্স শেয়ারকে আরও এক প্রকারে ARTS করা হয় £ 


Preference Shares 


| 
| 


Non-participating 


Participating 
ক. Participating Preference Shares 5 এই শ্রেনীর শেয়ারের 
মালিকগণ নিদিষ্ট হারে লভ্যাংশের অতিরিক্ত মুনাফা পাইবার অধিকারী হয়। 
আর্টিব্ল্সে উল্লিখিত ব্যবস্থামত GIT শেয়ারহে ক্ডারগণের সহিত মুনাফার 
বাকী অংশের তাহারা সম্পূর্ণ অথবা সীমাবদ্ধ ভাগ পাইবার অধিকার লাভ 


এ করে। 
g. Non-participatig Preference Shares: যে শ্রেণীর 


3৮৮ - 


বাবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


Preference share~aq মালিকগণ পূর্বনিদিষ্ট হারের অতিরিক্ত মুনাফা ভোগ 
করিবার সুবিধা পায় না উহাই Non-participating Preference Share - 
বলিয়া পরিচিত। 

Preference Share-aq মালিকগণ III শ্রেণীর শেয়ারহোল্ডারগণের 
“তুলনায় কিছু বিশেষ সুবিধা ভোগ করিলেও, কোম্পানীর সভায় তাহারা 
সীমাবদ্ধ ভোটাধিকার ভোগ করে। সাধারণত এ সভায় শুধুমাত্র তাহাদের 
স্বার্থসংগ্লি বিষয়েই তাহারা ভোট দিতে পারে। Baty যাবতীয় বিষয়ে 
তাহাদের ভোটাধিকার থাকে না। তবে, যদি পর পর দুই বৎসর ধরিয়া 
তাহাদের লভ্যাংশ দেওয়া না হয় তাহা হইলে তাহার! অন্তান্ত শেয়ারহোল্ডার- 
গণের A যাবতীয় বিষয়েই ভোট দিতে পারে | 


২" সাধারণ শেয়ার অথবা৷ ইকুইটি শেয়ার 
Ordinary Shares or Equity Shares 


এই শ্রেণীর শেয়ারের মালিকগণ Preference 91১৭০-এর লভ্যাংশ বন্টনের 
পর অবশিষ্ট মুনাফ। হইতে লভ্যাংশ পাইবার অধিকার ভোগ করে। তেমনি, 
কোম্পানার বিলোপ সাধনের পর Preference শেয়ারের মালিকগণের পুজি 
প্রত্যর্পণের পর ইহাদের দাবী মিটান হয়। ইহাদের লভ্যাংশের হার 
অনিদিষ্ট। এইজন্য কোম্পানীর TAME! কম হইলে ইহারা স্বপ্পহারে লভ্যাংশ 
পায় অথবা যুনাফা সামান্য হইলে মোটেই কোন লভ্যাংশ পায় না। আবার 
মুনাফা অধিক হইলে, নির্দিষ্ট হারে Preference Share-oq মালিকগণের 
মধ্যে লভ্যাংশ বন্টনের পর ইহাদের মধ্যে উচ্চহারে লভ্যাংশ বন্টন করা হইয়া 
খাকে। সাধারণত কোম্পানীর উন্নতির সঙ্গে সঙ্গে সাধারণ শেয়ারের উপর 
MHC হার বৃদ্ধি পায় ও তাহার ফলে এই শ্রেণীর শেয়ারের মূল্যবৃদ্ধি ঘটে । 


Preference Share-এর মালিকগণের মত ইহাদের মালিকগণের ভোটাধিকার 
সীমাবদ্ধ নহে। 


©. বিলম্বিত দাবিযুক্ত, অথবা প্রতিষ্ঠাতাগণের অথব। 
উদ্যোক্তাগণের শেয়ার 


Deferred or Founders’ or Management Shares 


কোম্পানীর মুনাফা হইতে অন্তান্য শ্রেণীর শেয়ারহোন্ডারগণের লভ্যাংশ 
বণ্টনের পর এই শ্রেণীর শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে লভ্যাংশ বন্টন করা হয় 


0 


প্রতিষ্ঠানের কারবারী বিবিধ রূপ ১৮৭, 


তেমনি কোম্পানীর বিলোপসাধনের ক্ষেত্রে অন্তান্ত শেয়ারহোল্ডারগণের দাবি 


মিটাইবার পর ইহাদের দাবি মিটান হয়। এই শ্রেণীর শেয়ার সাধারণত. 


কোম্পানীর প্রবর্তক বা উদ্যোক্তাগণের মধ্যে অথবা যাহারা কোম্পানীর নিকট- 
তাহাদের কারবার বিক্রয় করিয়! দেয় (Vendors) তাহাদের .অথবা শেয়ারের 
দায়গ্রাহকগণকে (Under-writers) দেওয়া হয় । ইহাদের নামমাত্র মূল্য fafiè 
করা হয়। মেমোরাওাম এবং আর্টিকৃল্সে নিদিষ্ট বিধান অনুযায়ী ইহাদের বিলি 
করা ও মুণাফাতে এবং কারবার বিলুপ্তির পর উহার সম্পত্তিতে ইহাদের 
দাবি নির্দিষ্ট হইয়া থাকে। ইহার মালিকগণকে কোম্পানীর পরিচালনা ও 
নিয়ন্ত্রণের ক্ষমতা প্রদানের জন্তই এইজাতীয় শেয়ার বিলি কর! হইয়া থাকে। 
ভারতের বর্তমান কোম্পানী আইনে এই শ্রেণীর শেয়ার বিক্রয়ের অনুমতি 
দেওয়া হয় নাই। 


বোনাস শেয়ার 


Bonus Shares 
অনেক সময় কোম্পানীর সঞ্চিত তহবিলে ( Reserve Fund ) সঞ্চয়ের: 


' পরিমাণ অধিক হইয়া পড়িলে, এ অতিরিক্ত সঞ্চয়কে কোম্পানীর fars 
- পরিণত করিয়া উহার বাবদ পূর্ণমূল্যের নৃতন শেয়ার পুরাতন ৫ য়ারহোন্ডার- 


গণের মধ্যে বিলি করা হয়। এইজন্ত শেয়ারহোল্ডারগণকে আর মূল্য দিতে 


" হয় ন|। এইরূপ শেয়ারকে বোনাস শেয়ার বলে।) কখনও কখনও নির্দিষ্ট হি 


মূল্যের অতিরিক্ত দামে শেয়ার বিক্রয় করিয়া যে অতিরিক্ত অর্থ ( Premium ) 
আদায় কর] হয় তাহা দ্বারাও এইরূপে বোনাস শেয়ার বিলি করা হইয়া থাকে। 
তবে, যে ক্ষেত্রে BRATS মূলধনের AML ভাগই শেয়ার বিক্রয় করিয়া 
সংগ্রহ কর] হইয়া গিয়াছে, মে ক্ষেত্রে এরূপ বোনাস শেয়ার বিলি করিতে গেলে, 
যেহেতু পুঁজির পরিমাণ অনুমোদিত পুঁজি অপেক্ষা অধিক হইয়া পড়ে CIE 
অগ্রে পু'জির পরিমাণ বৃদ্ধির জন্য আইনাহ্যায়ী কর্তৃপক্ষের সম্মতি প্রয়োজন 

॥ হয় এবং মেমোরাণ্ডাম সংশোধন করিতে হয়। অগ্তথায় বিলিযোগ্য এবং 
বিলিকৃত পুঁজির পরিমাণ অনুমোদিত পুজি অপেক্ষা কম থাকিলে, শুধু 
কোম্পানীর সভার প্রস্তাব গ্রহণ করিয়াই বোনাস শেয়ার বিলি করা চলে। 

* অনেক সময় আবার আদায়ীকৃত পুঁজি বিলিক্ৃত পুঁজি অপেক্ষা কম থাকিলে, 
উহা সঞ্চয় তহবিলের অতিরিক্ত অর্থের দারা পূরণ করা হয় এবং সেই পরিমাণ 
পূর্ণ মূল্যের শেয়ার শেয়ারহোল্ডারগণের মধ্যে বিলি করা হয়।! 


nee ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


স্টক 
Stock 


কোম্পানীর মোট পুজি সম্পূর্ণভাবে আদায় হইলে উহাকে “কে” পরিণত 
করা যায়। তখন উহা যে কোন ক্ষুদ্র অংশে ( ভগ্নাংশ সমেত ) টাকার ACE 
প্রকাশ করা হয়। অনেক সময় শেয়ারের QÉ আদায় হইলে শেয়ার পুণজিকে 
(Share Capital) সক পুজিতে (Stock Capital) পরিণত করা হয়। অবশ্য 
"এ সম্পর্কে আর্টকৃল্সে A নির্দেশ থাকা আবশ্যক। তেমনি আবার 
আর্টিকৃল্সে উল্লেখ থাকিলে স্টক পুজিকে শেয়ার {face রূপান্তর করা যায়। 
তবে, এই সকল ক্ষেত্রে সর্বদাই নিবন্ধককে নোটিস দ্বার! একমাসের মধ্যে 


'জানাইতে হয়। এইরূপ পরিবর্তনের দ্বারা শেয়ার বা স্টকহোল্ডারদের স্বার্থ 
কোনপ্রকারে ক্ষুণ্ণ হয় না। 


শেয়ারের বেলায় মোট face কতকগুলি নিয়তম, সমমূলোর -অবিভাজ্য 
এককে বিভক্ত করিয়া এ অবিভ্যজ্য এককগুলিকে শেয়ার বলা হয়। কিন্তু 
স্টকের ক্ষেত্রে, মোট a face সমসংখ্যক কতকগুলি স্ব পরিমাণ FAIR টাকার 
এককে প্রকাশ করা হয়। যেমন, শেয়ারের ক্ষেত্রে, ১,০০১০০* টাকার পুজি 
১০১০০০ শেয়ারে বিভক্ত afin উহার প্রতিটির মূল্য ১০ টাকা ধার্য করা যাইতে 
পারে । কিন্তু আটকের ক্ষেত্রে ১,০০,০০০ টাকার পুজি মোট আদায় হইলে বা 
উহার পূর্ণ মূল্য একবারে আদায়ের ব্যবস্থা হইলে উহাকে ৫, ১০, ২০ টাকা 
প্রভৃতির স্টকে বিভক্ত কর! যায় এবং এ হিসাবেই উহাদের লেনদেন চলে । 


WF ও শেয়ারের মধ্যে পার্থক্য 


Difference between Stock and Share 


শেয়ার we 


> শেয়ারের মূল্য আংশিক বা ১. জ্টকের মূল্য সম্পূর্ণরূপে আদায়ী- 
সম্পূর্ণরূপে প্রদত্ত হইতে পারে FS হওয়া আবশ্যক (fully 
(pardy or fully paid Paid up ) | 
Up) | 


২. শ্রেয়ারগুলির নির্দিষ্ট নম্বর ২. 


স্টকের কোন নম্বর থাকে না। 
থাকে। 


-কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ dad 


শেয়ার স্টক 

৩. শেয়ারগুলি অবিভাজ্য বলিয়া ৩. স্টকের ভগ্রাংশে হস্তান্তর ঘটিতে 
সর্বদাই পূর্ব বা অভগ্ন অংশে পারে । 
(whole number) হস্তান্তর 


করা হয়। 
৪" শেয়ারের মূল্য সর্বদাই নিদিষ্ট ৪. আটকের কোন নির্দিঃ মূলা 
থাকে। থাকে না। 


খণসংগ্রহের ক্ষমতা ও পদ্ধতি 
Borrowing powers and methods 
কোম্পানী বা যৌথমূলধনী কারবারের পুজি অপ্রতুল হইলে Sz) acta 
সাহায্যে লইতে পারে । সাধারণত চলতি বা আবর্তিত পু'জির অভাব হইলেই 
নূতন শেয়ার বিক্রয়ের পরিবর্তে কোম্পানীগুলি ডিবেঞ্চার বা খণপত্র বিক্রয় 
করিয়া খণ সংগ্রহ করে। ডিবেঞ্চার বিক্রয় দ্বারা খণ সংগ্রহের পদ্ধতি এবং 
কোম্পানীর এ সংক্রান্ত ক্ষমত| সম্বন্ধে নীচে আলোচনা করা গেল। 

° a মুনাফ| অর্জনের উদ্দেশ্যে গঠিত কারবার ( Trading Company ) ভিন্ন 
aza প্রতিষ্ঠান কোম্পানী আইনের ata খণ করিবার স্বতঃসিদ্ধ ক্ষমতা 
e( Implied Authority) লাভ করে না। পাবলিক লিমিটেড কোম্পানী 
কার্ধারস্তের অন্থমতিপত্র প্রাপ্তির পূর্বে ঝণ করিতে পারে না। কিন্তু প্রাইভেট 
লিমিটেড কোম্পানী গুলি নিবন্ধন পত্র প্রাপ্তির পরই খণ করিতে সমর্থ। 

খণ গ্রহণের পদ্ধতি সম্বন্ধে আর্টিকুল্সে বিস্তারিত নিয়মাবলী ও নির্দেশ 
দেওয়া থাকে। এ সকল নিয়মাবলী অনুসারে খণ সংগ্রহ করিতে হয়। 


faen বা atia 

Debenture h 

. সাধারণত মাঝারি অথবা দীর্ঘ মেয়াদী বণের প্রয়োজন হইলেই কোম্পানী- 
গুলি atta বা ডিবেঞ্চার বিলি বা বিক্রয় sia ( Issue ) ad সংগ্রহ করিয়া 
থাকে | { 
কোম্পানীর নাম ও শীলমোহরযুক্ত, খণ প্রত্যপর্ণ এবং উহার উপর প্রদেয় 
সুদ সম্পর্কে শর্তাবলী সংবলিত যে দলিলে উহার মালিকের ( holder ) নিকট 
হইতে গৃহীত AAT স্বীকৃতি থাকে তাহাই ডিবেঞ্চার বা খণপত্র নামে পরিচিত। 


১৯২ 


ডিবেঞ্চারের শ্রেণীবিভাগ 
Kinds of Debenture 

ডিবেঞ্চারের জামিন অনুযায়ী উহাকে নিয়োক্ত দুই শ্রেণীতে বিভক্ত কর। 
ata | 


১. সাধারণ ডিবেঞ্চার 
"Naked or Ordinary Debentures 


" কোম্পানীর কোন বিশেষ সম্পণ্ডি জামিন হিসাবে না রাখিয়া যে ডিবেঞ্চার 


বিলি sal হয় তাহাই সাধারণ ডিবেঞ্চার বলিয়া পরিচিত । ইহার আসল, 


প্রত্যর্পণ ও সুদ প্রদান সম্পর্কে নিশ্চয়তার অভাব থাকায় এই শ্রেণীর ডিবেঞ্চার 
জনপ্রিয় নহে। 


২. বন্ধকী ভিবেঞ্চার 
Mortgage Debenture 


কোম্পানীর কোন নির্দি? সম্পত্তি যেমন, যন্ত্রপাতি, বাড়ি বা জমি ইত্যাদি, 
জামিন রাখিয়া যে ডিবেঞ্চার বিলি কর! হয় তাহাই বন্ধকী ডিবেঞ্চার। এইরূপে 
নিদিষ্ট সম্পত্তি জামিন রাখিবার তাৎপর্ষ এই যে, কোম্পানী উঠিয়া গেলে, ও 
বিশেষ সম্পত্তি Rea অর্থ হইতে সর্বাগ্রে এই শ্রেণীর ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের 
দাবী মিটাইতে হয়। সুতরাং ইহাদের ক্ষেত্রে আসল ফেরত ও সুদ প্রদান, 
সম্পর্কে নিশ্চয়তা থাকে বলিয়া ইহারা অধিক জনপ্রিয় | 

বন্ধকী সম্পত্তির উপর fone হোল্ডারগণের দাবি দুই প্রকারের; 
হইতে পারে। প্রথমত, জামিন হিসাবে রক্ষিত সম্পত্তি লইয়া লেন দেন করিতে 
গেলে যে ক্ষেত্রে পরিচালকগণকে ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের agaf লইতে হয়, 
সে ক্ষেত্রে এ সম্পত্তির উপর ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের স্থির দাবি ( Fixed 
Charge) রহিয়াছে বলিয়া গণ্য হয়। দ্বিতীয়ত, যে ক্ষেত্রে পরিচালকগণ 
ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের বিনান্গমতিতে, few কারবারের স্বার্থে, জামিন fontra 
রক্ষিত সম্পত্তি লইয়া লেনদেন করিতে পারে, সে ক্ষেত্রে ও সম্পত্তির উপর 
ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের অস্থির দাবি ( Floating Charge ) রহিয়াছে বলিয়। 
গণ্য হয়। 

ad পরিশোধের দিক হইতেও ডিবেঞ্চারের অ 


[র এক প্রকার শ্রেণীবিভাগ 
করা চলে। | nes i 


ব্যবন! ও বাণিগ্যের Sia 


o 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ বা ১৯৩ 
১. পরিশোধ্য ভিবেঞ্চার 

Redeemable Debenture 

যে ডিবেঞ্চারের দ্বার! সংগৃহীত ঝণ পরিশোধ করিবার ব্যবস্থা থাকে তাহাকে 
পরিশোধ্য ডিবেঞ্চার বলে । ডিবেঞ্চারে বণিত ব্যবস্থামত এই খণ পরিশোধ কর 
হয়। উহা পরিশোধের জন্য একটি সংরক্ষিত তহবিল সৃষ্টি কর! যাইতে 
পারে অথবা, নূতন ভিবেঞ্চরের বিক্রয়ল্ধ অর্থ দ্বারা পুরাতন ডিবেঞ্চার পরিশোধ 
করাও চলে | 
২. অ-পরিশোধ্য ভিবেঞ্চার 

Irredeemable Debenture 

আর এক শ্রেণীর ডিবেঞ্চার আছে যাহার টাকা, একমাত্র কোম্পানী উঠিয়া 
না গেলে অথবা, সময়মত সুদ প্রদানে ব্যর্থ না হইলে, কোম্পানী ফেরত দিতে 
বাধ্য নহে। ইহাকে অ-পরিশোধ্য ডিবেধশর বলে। 

আবার ডিবেঞ্চার রেজিষ্ত্িক়ত কি না, তাহা অন্্যায়ীও উহার আর এক 
প্রকার শ্রেণীবিভাগ করা হয়। 


১. রেজিস্টি,কুত ভিবেঞ্চার 
Registered Debenture 


= যে শ্রেণীর ডিবেঞ্চারে কোম্পানা কর্তৃক ক্রমিক সংখ্য। বসান হয়, ডিবেঞ্চারের 


মধ্যে উহার হোল্ডার বা মালিকের নাম লিখিত থাকে এবং কোম্পানী কর্তৃক 

” হোল্ডারগণের তালিকা রক্ষিত হয় তাহাকে রেজিস্িকৃত ডিবেঞ্চার বলে । এই 
শ্রেণীর ডিবেঞ্চার হস্তান্তর করিতে গেলে কোম্পানীকে জানাইতে এবং হস্তান্তর 
দলিল (transfer deed) সম্পাদন করিতে হয়। অতঃপর এ দলিল ও 
ডিবেঞ্চার কোম্পানীর নিকট জমা দিলে, ডিবেধ্ার হোল্ডারগণের তালিকা 
সংশোধন SRU কোম্পানী নূতন ডিবেঞ্চার প্রদান করে | 


২. অ-রেজিস্টি,কৃভ ভিবেঞ্চার 
Un-Registered Debenture 


যে শ্রেণীর ডিবেঞ্চারে কোন ক্রমিক সংখ্যা থাকে না ও যাহার হস্তান্তরে 
কোন আনুষ্ঠানিক জটিলতা নাই, তাহাই অ-রেজিষ্তিকৃত ডিবেঞ্চার | 


শেয়ার ও ডিবেঞ্চারের তুলনা 
Comparisom between Shares and Debentures 
ডিবেঞ্চার শেয়ার নু 
১. Rasa কোম্পানীর ad বলিয়া ১. শেয়ার কোম্পানীর পুঁজির 
গণ্য। 0০7 অংশ 


ayant ও বাণিজ্য ॥ ১৩ 


use ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ভিবেঞ্চার শেয়ার 

২. ডিবেঞ্চার হোল্ডার কোম্পানীর ২. শ্রেয়ারহোল্ডার কোম্পানার 
মহাজন | মালিক। 

৩. ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণ সাধারণত ৩. শেয়ারহোল্ডারগণ কোম্পানীর 
কোম্পানীর পরিচালনায় অংশ পরিচালনায় অংশগ্রহণের 
গ্রহণ করিতে পারে না। অধিকারী | 


৪. কোম্পানীর  লাভ-লোকসান ৪. শেয়ারহোল্ডারগণ কোম্পানীর 
যাহাই হউক না কেন, ডিবেঞ্চার মুনাফা BAHT অংশ ভোগের 
হোল্ডারগণ উহার অংশ ভোগ বা অধিকারী । তেমনি লোক- 
বহন করে না। তাহার! শুধু নিদিষ্ট: সানও তাহারাই বহন করে। 
হারে Be পাইবার অধিকারী e রিডিমেব্ল a পরিশোধ 


€* সাধারণত ডিবেঞ্চারগুলির প্রেফারেন্স শেয়ার ছাড়া অন্যান্য 
অর্থ ফেরত দেওয়া হয়। যাবতীয় শেয়ারের টাকা 


সাধারণত কোম্পানীর কার্ষ- 
কালে ফেরত দেওয়। হয় না। 


৬. কারবারের বিলুপ্তি সাধনের ৬. বিলুপ্তি সাধনের সময় 


সময় ডিবেঞ্চার হোল্ডারগণের কোম্পানীর সর্বপ্রকার খণ 
দাবি শেয়ারহোল্ডারগণের পরিশোধের পর শেয়ার- 
পূর্বে পরিশোধ কর! হয়। হোল্ডারগণের দাবি বিবেচ্য । 
লভ্যাংশ 
Dividend 


শেয়ার ক্রয়ের দার] পু'জি সরবরাহকারীদের মধ্যে কারবারের মুনাফার যে 
অংশ TBA করা হয় তাহাকে লভ্যাংশ বা ডিভিডেওড বলে | 

হিসাব পরীক্ষকগণ কর্তৃক প্রদত্ত বিবরণের উপর নির্ভর করিয়া কোম্পানীর 
TNF] অনুযায়ী পরিচালকমগুলী লভ্যাংশের হার AA শেয়ারহোল্ডারগণের 
সভায় সুপারিশ করেন। সভায় এ সম্পর্কে BAS প্রস্তাব গ্রহণের দ্বারা 
লভ্যাংশের হার নির্দিষ্ট হয়। কোম্পানী আইনান্ুযারী, লভ্যাংশ ঘোষণার 


তিনমাসের মধ্যে শেয়ারহোল্ডার অথবা তাহার নির্দেশমত অপর কোন ব্যক্তিকে 
প্রাপ্য লভ্যাংশ অবশ্যই প্রদান করিতে z | 
BAST লভ্যাংশ 


Interim dividend ` 


স এ বিষয়ে নির্দেশ থাকিলে, এবং পরিচালকমগ্ডলী বদি মনে 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ at ১৯৫ 
করেন যে চূড়ান্ত IAAF লভ্যাংশগ একই হারে দেওয়া! সম্ভব হইবে তাহ! 


হইলে, তাহার। ANLASANA সাধারণ সভার অনুমতি ছাড়াই, ছুইটি 


এইরূপ সভার অন্তর্তাঁকালে অতিরিক্ত লভ্যাংশ qat করিতে পারেন d 
ইহাকেই AVIS লভ্যাংশ বলা হয়। 
পুজি সংগ্রহের অর্ধাৎ শেয়ার বিলির শর্তাদি 


Terms of Issue of Capital 

কোম্পানীর আর্টিকৃল্সে শেয়ার বিলির যাবতীয় শর্তাদি লিপিবদ্ধ থাকে। 
শেয়ারগুলি উহাদের নির্ধারিত মূল্যে (face value or at. par), উহার 
উর্ধে (at premium ) অথব| উহার নিয়ে (at a discount) বিক্ৰয় হইতে 
পারে। নির্ধারিত মূল্যের নিয়ে বিক্রয়ের ক্ষেত্রে ছাড়া AII ক্ষেত্রে কোম্পানী 
আইন কর্তৃক কোন বিধিনিষেধ আরোপিত নাই। 

কোম্পানী আইন কর্তৃক নির্দিই Fairs অবস্থাতে নির্ধারিত মূল্যের নিম্নে 
শেয়ার বিক্রয় করা চলে । 

ক, কোম্পানাট অন্তত একবহরের পুরাতন হওয়া আবশ্যক | 

4, ডিগকাউটের বা বাট্রার হার কোম্পানীর খেয়ারহোল্ডারগণের সাধারণ 
ASIA পাম করাইয়া আদালতের AAS লইতে হয়। 

গ. কেন্দ্রীয় সরকারের অন্থমতি ব্যতীত বাট্টার হার শতকরা ১০ টাকার 
অধিক হইতে পারিবে T 1 

ঘ. আদালতের অনুমতি প্রাপ্তির দুইমাসের অথবা আদালতের অন্থুমতি- 
প্রাপ্ত সম্প্রসারিত সময়ের (extended time) মধ্যে শেয়ার বিলি করিতে 
হইবে | i 

& যে শ্রেণীর শেয়ার ইতিপূর্বে বিক্রয় কর! হইয়াছে, শুধু সেই শ্রেণীর 
শেয়ারের ক্ষেত্রে বাটা দেওয়া যাইতে পারে | 

নির্ধারিত মূল্যের অতিরিক্ত দামে শেয়ার বিক্রয় হইলে উহা দ্বারা অতিরিক্ত 
অর্থ বা প্রিমিয়াম পাওয়া যায়, কোম্পানী আইন মতে তাহা কোম্পানী গঠনের 
প্রাথমিক খরচ (preliminary expenses) নির্বাহ অথবা পূর্ণ আদায়ীকৃত 


মুল্যের শেয়ার (fully paid up shares) বিলি ব্যতীত BID কার্ধে ব্যবহার 
, করা নিষিদ্ধ। 


সিকিউরিটি বিক্রয় 


Marketing of Securities 
যৌথমুলধনী কারবার প্রতিঠার প্রাথমিক ব্যয় নির্বাহের প্রয়োজনীয় অর্থ 


চি 


Sg ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 
প্রবর্তকগণ (promoters), ম্যানেজিং এজেন্টস (managing agents) অথবা 


কোন মহাজনের (financier) নিকট হইতে aq করিয়া সংগৃহীত হয়। কিন্তু, 


কারবারের {fet জন্য যে প্রভূত পরিমাণ অর্থ প্রয়োজন, পাব্লিক কোম্পানী- 
গুলিকে উহা জনসাধারণের নিকট শেয়ার ও ডিবেঞ্চার বিক্রয় করিয়াই (public 
issue) সংগ্রহ করিতে হয়। এই সকল শেয়ার ও. ডিবেঞ্চারকে এক কথায় 
“সিকিউরিটি” (security) বলে | 

সিকিউরিটি বিক্রয়ের জন্য নিম্নোক্ত তিন প্রকার পদ্ধতি রহিয়াছে। 

> দায় গ্রাহকগণের (under-writers) সাহায্যে সিকিউরিটি বিক্রয় । 
২. ম্যানেজিং এজেন্টস্গণের মারফত সিকিউরিটি বিক্রয় কর|। ৩. এজেন্টদিগের, 
মাধ্যমে সিকিউরিটি বিক্রয় করা। ' 

> সিকিউরিটি বিক্রয়ের দার গ্রাহকগণ ( Under-writers ) y 
শেয়ারের দালাল (Share broker), adati) (Investors) প্রভৃতি কারবারী 
অথবা ব্যাঙ্ক বীমা কোম্পানীর মত অর্থলগ্রীকারী প্রতিষ্ঠান অনেক সময় 
যৌথমূলধনী কারবারের প্রবর্ক্গণের সহিত কোম্পানীর বিলিকৃত ফিকিউরিটির 
(issued securities) সমগ্র অথব। অংশবিশেষ, Rey এবং অবিক্রীত 
সিকিউরিটির খরিদের প্রতিশ্রুতি প্রদান করিয়া চুক্তিবদ্ধ হয়। ইহাদের, 
দায়গ্রাহক এবং এই চুক্তিকে দায়গ্রহণ চুক্তি (underwriting agreement) 
বলে। এই কার্ষের পরিবর্তে দায়গ্রাহকগণ শেয়ারের মোট মূল্যের অনধিক. 
শতকরা ৫ ভাগ এবং ভিবেঞ্চার হইলে, উহার মূল্যের অনধিক শতকরা ২২ 
ভাগ পর্যন্ত কমিশন হিসাবে কোম্পানীর নিকট হইতে পারিশ্রমিক পাইতে 
পারে। কোম্পানীর আটিক্ল্সে এই জাতীয় পারিশ্রমিক প্রদানের ব্যবস্থা 
থাকা এবং কোম্পানীর বিবরণ পত্র বা প্রসপেক্ 


টাসে উহার উল্লেখ অবশ্যই 
প্রয়োজনীয় । সিকিউরিটির কোন অংশ বিক্রয় করিতে অক্ষম হইলে,, 


FT] 

ভারতে অল্প কিছুকাল পূর্বেও ইহা অপ্রচলিত ছিল বলিলেই হয়। 
বঙমান দশকের দ্বিতীয়ার্ধ হইতে দায়গ্রহণকার্ধ ভা 
দেখ! যাইতেছে ১৯৫ ১- 


সারতে দারগ্রাহকগণের মধ্যে সরকারী ও বেসরকারী উভয়জাতীয় প্রতিষ্ঠানই 


pb. 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ 


১৯৭ 
রহিয়াছে । ভারতের শিল্প atta কর্পোরেশন (Industrial Finance 
Corporation) এবং রাজাশিক্প ঝণদান কর্পোবেশনসমূহ (State Industrial 
Finance Corporation) সিকিউরিটি বিক্রয়ের দায়গ্রহণের ক্ষমতাপ্রাপ্ত | 
বেসরকারী প্রতিষ্ঠানগুলির মধ্যে শিল্প খণদান ও বিনিয়োগ কর্পোরেশন 
(Industrial Credit and Investment Corporation) দায়গ্রাহক হিসাবে 
উললেখযোগ্য। ইহা ছাড়া Baty যে সকল কারবারী প্রতিষ্ঠান এই কাৰ্ধে নিযুক্ত 
তাহাদের মধ্যে Siddons & Gough, Mungirum Bangour & Co., 
Batliwala & Karnani ও Kothari & Sons উল্লেখযোগ্য | ১৯৫৬ হইতে 
১৯৫৯ সাল পর্যন্ত এই সকল বিভিন্ন শ্রেণীর দায়গ্রাহকগণ কর্তৃক সর্বমোট ১০ 
কোটি টাকার অধিক সিকিউরিটি বিক্রয় হইয়াছে। 

সিকিউরিটি বিক্রয়ের দায়গ্রহণ কার্ধের গুরুত্ব (Importance of 
Underwriting) $ বস্ততপক্ষে পুঁজির বাজারে (Capital market) পুঁজি 
সংগ্রহ কার্যে বিশেষজ্ঞ হিসাবে ইহাদের কার্যকর সহযোগিতা ব্যতীত বিরাট শিল্প 
প্রতিষ্ঠান গড়িয়া উঠিতে সক্ষম হইত কিনা সন্দেহ । সিকিউরিটি বিক্রয় করিয়া 
‘বিশেষত নবপ্রতিষ্ঠিত কোম্পানীগুলির পুজি সংগ্রহ কার্ধে নিম্নলিখিত বিভিন্ন 
প্রকারে উল্লেখযোগ্য সুবিধা প্রদানকারী হিসাবে, ইহারা অপরিমেয় গুরুত্বপূর্ণ 
ভূমিকার অধিকারী বলিয়া বিবেচিত za | 

১. খুঁজি সংগ্রহের নিশ্চয়তা £ শেয়ার ও ডিবেঞ্চার প্রভৃতি বিক্রয়ের সম্পূণ 
দায়িত্ব গ্রহণ করিয়। এবং উহাদের কোন অংশ অবিক্রিত থাকিলে নিজেই তাহ 
ক্রয় করিবার প্রতিশ্রুতি দিয়া, দায়গ্রাহক কোম্পানীর প্রবর্তকগণকে সিকিউরিটি- 
সমূহ বিক্রয়ের ও তদ্বার! পুজি সংগ্রহের নিশ্চয়তা প্রদান করে। 

২. অযথা কালক্ষেপ পরিহার £ দায়গ্রাহকগণের সাহায্যে শেয়ার প্রভৃতি 
বিক্রয় করিতে গেলে, সাধারণত তাহাদের নিকট হইতে উহাদের মূল্যের একাংশ 
প্রথমেই অগ্রিম বাবদ (advance) এবং বকেয়া অর্থ একটি নির্দিষ্ট তারিখের 
মধ্যে পরিশোধের প্রতিশ্রুতি পাওয়া যায়। সুতরাং দায়গ্রাহকগণের সহিত 
চুক্তিনামা সম্পাদনের পরই প্রবর্তকগণ কোম্পানী চালু করিবার কার্যে হস্তক্ষেপ 
করিতে পারেন। অর্থের জন্য অপেক্ষা করিতে গিয়া অযথা কালক্ষেপ করিতে 
হয় না। 

৩. সমগ্র পুঁজি সংগ্রহ £ সমগ্র সিকিউরিটি বিক্রয় হউক বা না হউক, 
নদি মময়ের মধ্যে উহাদের পূর্ণ মূল্য পরিশোধের জন্ত দায় গ্রাহকগণ প্রতিশ্রুতি- 


১৯৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বদ্ধ থাকে বলিয়া, এই পদ্ধতিতে যে পরিমাণ শেয়ার'ও ডিরেঞ্চার প্রভৃতির 
সম্পূর্ণ মূল্য আদায় হইয়! থাকে | 

৪. পুজি সংগ্রহ কার্যে অভিজ্ঞ ও সুবিজ্ঞ পরামর্শ : দায়গ্রাহকগণ পুঁজি 
সংগ্রহ কার্যে বিশেষজ্ঞ বলিয়া, কতটা পরিমাণে, কোন্‌ কোন্‌ শ্রেণীর শেয়ার 
বা ডিবেঞ্চার কি কি মূল্যে বিক্রয় করা উচিত সে সম্পর্কে অভিজ্ঞ ও সুবিজ্ঞ 
পরামর্শ দিয়া কোম্পানীর প্রবর্তকগণের যথেষ্ট উপকার সাধন করিয়! থাকে। 

৫. সহজে নিকিউরিটি বিক্রয় £ খ্যাতিমান লব্মপ্রতিষ্ঠ দায়গ্রাহকের নামের 
সহিত সংযুক্ত থাকিলে নূতন এবং অপরিচিত কোম্পানীর শেয়ার ও ডিবেঞ্চারও 
মর্ধাদা লাভ করে এবং অক্লেশে উহ! বিক্রয় হইয়া যায় । 

৬, বিনিয়োগকারীর ahaa: কোন একটি নবপ্রতিষ্ঠিত, অজ্ঞাত ও অখ্যাত 
কোম্পানীর শেয়ার বা ডিবেঞ্চারও যখন সুবিখ্যাত দায়গ্রাহক কর্তৃক বাজারে 
বিক্রয় হয় তখন এ দায়গ্রাহকের স্থনামই বিনিয়োগকারিগণকে এ সকল 
মিকিউরিটিতে টাকা বিনিয়োগের নিরাপত্তার এবং লাভের প্রতিশ্রুতি প্রদান 
করিয়া থাকে । এইরূপে নিজ সুনামের দারা দায়গ্রাহকগণ বিনিয়োগকারিগণকে. 
aig? করিয়া তাহাদের Bae অর্থ বিনিয়োগ কার্েপরামর্শদাতা ও পথপ্রদর্শকের 
কার্য করিয়া থাকে। 

২. ম্যানেজিং araa (Managing Agents) : অনেকক্ষেত্রে 
কোন ব্যক্তি, একমালিকী অথবা। অংশীদারী কারবার কিংবা প্রাইভেট লিমিটেড 
কোম্পানী একটি পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর সহিত pfen উহার 
ব্যবস্থাপনার দায়িত্ব গহণ করে। এই জাতীয় অপর কারবারী প্রতিষ্ঠানের 
ব্যবস্থাপনার ভারপ্রাপ্ত ব্যক্তি ব| কারবারকে ম্যানেজিং এজেন্ট বলা হয়। 
ভারতের এই ব্যবস্থা বহুল প্রচলিত। দি 

ম্যানেজিং এজেন্টগণ কারবারের প্রবর্তন (promotion 


(financing ) এবং বাবস্থাপনা ( Sor 
nancing ) এবং ব্যবস্থাপন! ( management )--এই তিন প্র Fs 

করিয়া থাকে। 1835 
কোন পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর 


BNSF বা পরিচালকগণ ম্যানেজিং 


এজেন্টগ্রণের মারফতও শেয়ার এবং ডিবেঞ্চার বিক্রয় করিতে পারে 
i 7 | 


ম্যানেজিং এজেন্টগণ দস্তরি ( commission ) আদায় করিয়া থাকে eBay 
সময় ম্যানেজিং এভে্টগণ নিজেরাও কোম্পানীর মিকিউরিটিসমুহের ১ 
করিয়া কারবারের পুজি যোগান দেয়। ad Sec 


i 


৩. পরিচালকগণ ( Directors ) : কোম্পানীর পরিচালকগণ' 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ she 


প্রত্যক্ষভাবে এবং দালাল বা এজেন্ট মারফত সিকিউরিটি বিক্রয় করিতে 
পারেন। শেয়ারের দালাল, ব্যাঙ্ক প্রভৃতিকে এজেট নিয়োগ করিয়া উহাদের 
মারফত সিকিউরিটি faces করিলে দস্তরি ( commission ) দিতে zal কিন্তু 
পরিচালকগণ স্বয়ং তাহাদের পরিচিত বন্ধুবান্ধব, আত্মীয়স্বজন প্রভৃতির 
নিকট সিকিউরিটি বিক্রয় করিলে উহার ag walt দিতে হয় ন| বলিয়া, বিনা 
ব্যয়ে এই পদ্ধতিতে সিকিউরিটি বিক্রয় কর! চলে । অতএব কোম্পানীর ব্যয়ের 
দিক হইতে বিবেচনা করিলে ইহাই প্রকৃষ্ট । 
পু জিবিন্যাস 
Capital Gearing 

কারবারের স্থায়ী অথবা চলতি যে বিশেষ ধরনের পুজি প্রয়োজন, উহার 
পরিমাণ, পু'জির বাজারের অবস্থা, ব্যবসায় জগতের সামগ্রীক পরিস্থিতি, হদের 
হার ইত্যাদি বিবেচনা পূর্বক প্রবর্তকগণ যে পরিমাণ পুঁজি সংগ্রহে ইচ্ছুক, পুজি 
সংস্থানের বিভিন্ন প্থা বা উপায়ের মধ্যে উহার ভারসামামূলক যথাযথ বন্টন 
বিশেষভাবে প্রয়োজন ।  ইহাকেই এককথায় পুঁঙ্গিবিস্তাস বা Capital 
Gearing বল হয়। অর্থাৎ ইহাকে বিভিন্ন প্রকারের সিকিউরিটির মধ্যে 
পু'জির আনুপাতিক বন্টন ব| RITS বল! যায়। 


শেয়ার সার্টিফিকেট 


Share Certificate 

বোর্ড অব ডিরেক্টার্স বা পরিচালকসংমদ কর্তৃক শেয়ার আবন্টনের ( share 
allotment ) এবং প্রাপকের (allottee) নাম কারবারের মালিকান হিসাবে 
নিবন্ধনের (registration) পর তিন মাসের মধ্যে নাম, ঠিকানা, পেশা ও 
ক্রমিক নম্বর-সহ শেয়ারের সংখ্যা এবং প্রদত্ত অর্থ ( amount paid up ) 
ইত্যাদি বিবরণ সংবলিত দলিল শেয়ারহোল্ডারগণকে প্রদানের জন্য প্রস্তুত করিয়া 
রাখা হয়। এই দলিলটি শেয়ার সার্টিফিকেট নামে পরিচিত। 

এই সার্টকিকেট কারবারের সাধারণ শীলমোহর (common seal ), 
উপযুক্ত স্ট্যাম্প ও অন্তত একজন পরিচালকের সহিযুক্ত হওয়া আবশ্যক। 
উল্লিখিত ব্যক্তি কারবারের শেয়্ারহোন্ডার এবং তিনি বণিত শেয়ার সম্পর্কে 
নিজ বুদ্ধি বিবেচনা মত কার্য করিবার অধিকারী, কোম্পানীর শেয়ার সার্টিফিকেট 
এই কথাই GAS ACH ঘোষণা করে | 

শেয়ার বিক্রয়ের সময় বিক্রয়কারী হস্তান্তরের নিদিষ্ট FA (share 


ee ব্যবম। ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


transfer form ) পূরণ ও স্বাক্ষর করিয়া তৎসহ শেয়ার সার্টিফিকেট ক্রেতাকে 
অপ্রণ করে । 

শেয়ার সার্টিফিকেট হারাইয়া গেলে, উহার প্রতিরূপ ( duplicate ) পাইবার 
জন্ত উক্ত শেয়ারহোল্ডারকে একটি ক্ষতিপূরণ পত্র (indemnity bond ) 
সহি করিয়। তৎসহ ডিরেক্টারগণের নিকট আবেদন পত্র দাখিল করিতে হয়। 
ক্ষতিপূরণ পত্র সহি ও দাখিল করিবার উদ্দেশ্য এই যে, মূল শেয়ার সার্টিফিকেটের 
afea বিতরণের জন্য কোম্পানী কোন প্রকারে ক্ষতিগ্রস্থ হইলে, এ ক্ষতিপূরণ 
* পত্রবলে কোম্পানী উক্ত শরেয়ারহোল্ডারের নিকট হইতে ক্ষতিপূরণ আদায় 
করিবে | 


শেয়ারওয়ারেণ্ট 
Share Warrant 

{AEN আদায়ীকুত শেয়ারের (fully paid up share ) ক্ষেত্রে ( অবশ্য 
'আর্টিক্ল্সে' এ সম্পর্কে বিধান থাকিলে ) cata সরকারের অনুমতি লইয়া 
শেয়ার সার্টিফিকেটের পরিবর্তে শেয়ারওয়ারেন্ট বিলি করা যায়। ইহা বিলি 
করিতে হইলে, কোম্পানীর শেয়ারহোল্ডারগণের তালিকা বহি ( shareholders’ 
register ) হইতে শেয়ারহোল্ডারের নাম কাটিয়া দেওয়া হয়। এ সম্পর্কে ইহা 
বিশেষ উল্লেখযোগ্য যে শেয়ার সার্টিফিকেটের মালিককে কোম্পানীর সদস্য বলিয়া 
গণ্য করা করা হয় কিন্তু “আর্টিকৃল্‌সে' এবিষয়ে উল্লেখ না৷ থাকিলে শেয়ার- 
ওয়ারেন্টের মালিককে কোম্পানীর সভ্য বলিয়া গণ্য করা হয় না। এই শেয়ার- 
ওয়ারেন্ট কতকগুলি ক্রমিক সংখ্যাযুস্ত শেয়ারের উল্লেখ সংবলিত একটি দলিল 
বিশেষ এবং ইহা যাহার নিকট থাকে তিনিই উক্ত শেয়ারসমূহের মালিক বলিয়া 
পরিগণিত হন। ্টকের ক্ষেত্রেও ইহা বিলি করা যাইতে পারে। ইহাকে 
সম্প্রদেয় পত্র ( Negotiable instrument ) বলিয়া গণ্য কর] হয় | 

শেয়ারওয়ারেণ্টের সহিত কতকগুলি কুপন সংযুক্ত থাকে । কোম্পানী 
ডিভিডেন্ট ঘোষণা করিলে, এ কুপন দাখিল করিয়া শেয়ারওয়ারেন্টে উল্লিখিত 
শেয়ার ART প্রাপ্য লভ্যাংশ আদায় করিতে হয়। একমাত্র পাব্লিক 
লিমিটেড কোম্পানীগুলিই শেয়ারওয়ারেন্ট বিলি করিতে পারে । প্রাইভেট 
কোম্পানীসমূহ এই অধিকার হইতে বঞ্চিত। 
শেয়ার বাজেয়াপ্তকরণ 


Forfeiture of Shares 


ভারতীয় কোম্পানী আইনে এ সম্পর্কে কোন উল্লেখ নাই বটে, কিন্ত 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ aes 


““আর্টিকৃল্স্‌ অব এসোদিয়েশন-এর দ্বারা এ সম্পর্কে ক্ষমতা প্রদত্ত হইলে, 
কোম্পানী তলবী অর্থ (Call money) অনাদায়ের দরুন শেয়ার বাজেয়াপ্ত 
করিতে পারে ; তবে এ ক্ষেত্রে “আর্টিকৃল্বে' উল্লিখিত নিয়মাবলী অনুযায়ী 
শেয়ার বাজেয়াপ্ত করিবার ব্যবস্থ! গ্রহণ করিতে হয়, অন্তথায় ও বাজেয়াপ্তকরণ 
বাতিল (void) হইয়। যায়। সাধারণত এসকল ক্ষেত্রে পরিচালক সংসদ 
( Board of Directors ) সংশ্লিষ্ট শেয়ারহোল্ডারকে ১৪ দিনের মধ্যে বকেয়া 
অর্থ জমা দিবার জন্য আদেশ দেয়। এ নির্দিষ্ট সময়ের মধ্যে উহা! জমা না 
পড়িলে, পরিচালকসংসদ প্রস্তাব গ্রহণ করিয়া শেয়ারগুলি বাজেয়াপ্ত করিয়া 


থাকে। 


কোম্পানীর ব্যবস্থাপন। ও পরিচালন 


Management and Administration 

কোম্পানীর কার্যকলাপ পরিচালনার (administration) ভার শেয়ার 
হোল্ডারগণ, এবং পরিচালক সংসদ ( Board of Directors )ই বহন করেন। 
কিন্তু উহার ব্যবস্থাপনার (management ) দায়িত্ব ক্ষেত্রবিশেষে পরিচালক 
সংসদ বা বোর্ড অব RAR, ম্যানেজিং ডিরেক্টর, ম্যানেজার, ম্যানেজিং 
এজেন্ট অথবা সেক্রেটারীজ ও ট্রেজারার্সে'র উপর অপিত হইতে পারে | 
১. পরিচালক সংসদ 

Board of Directors 

কোম্পানীর পরিচালনা ও ব্যবস্থাপনার দায়িত্ব বহনের জন শেয়ার- 
হোল্ডারগণ বার্ষিক সাধারণ সভায় সম্মিলিত হইয়| তাহাদের মধ) হইতে উপযুক্ত 


গুণমম্পন্ন ব্যক্তিগণকে পরিচালক হিসাবে নির্বাচন করেন | নির্বাচিত পরিচালক- 


_ গণকে লইয়া পরিচালক সংসদ বা Board of Directors গঠিত হয় | পরিচালক 


সংসদই শেয়ারহোন্ডারগণের তরফে কোম্পানীর পরিচালনা ও ব্যবস্থাপনার 
যাবতীয় দায়িত্ব বহন করেন। পরিচালক নিয়োগের শর্তাবলী আর্টিকৃল্সের 


বিধিবদ্ধ নিয়মাবলী দ্বার! নির্ধারিত হয় | 
পরিচালকগণকে কোম্পানীর প্রতিনিধি বলিয়| গণ্য করা হয় এবং তাহারা 


শেয়ারহোল্ডারগণের পক্ষে (on behalf of share holders ) কার্য নির্বাহ 


করিয়া খাকেন। 
কোম্পানী আইনান্ুযায়ী পাবলিক 'এবং প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীর 


ন্যুনতম পরিচালক সংখ্যা যথাক্ৰমে তিন ও ছুই। 


২০২ Fal ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


পরিগালকগণের নিয়োগ ও অবসরগ্রহণ ( Appointment and 
Retirement of Directors ) £ শুধুমাত্র কোন ব্যক্তিকেই পরিচালক 
হিসাবে নিয়োগ করা যায়। কোম্পানীর প্রথম পরিচালকগণ গ্রবর্তকগণ 
(promoters) কর্তৃক নিযুক্ত হন অথবা, “আর্টিকৃল্সে” পরিচালক হিসাবে 
তাহাদের নাম SAAS হয়। ema উক্ত উললিযিত Ghee নি 
পরিচালক হিসাবে কার্য করিতে এবং পরিচালকগণের যোগ্যতাস্থচক শেয়ার 
( qualification shares) ক্রয় করিতে সম্মত অথবা ইতিমধ্যেই উহা ভন 
করিয়াছেন, তাহা লিখিত ভাবে নিবন্ধকের (Registrar ) নিকট দাখিল 
করিতে হয়। কিংবা উক্ত পদ্ধতি TERS না হইলে, যতদিন ade ay 
পর্যন্ত যে মকল ব্যক্তি canen অব এমোসিয়েশন-এ স্বাক্ষর করিয়াছেন, 
তাহাদেরই কোম্পানীর প্রথম পরিচালক বালা গণ্য কর] হয়। 
(প্রাবলিক লিমিটেড কোম্পানী এবং উহার অধীনস্থ ( subsidiary ) যাবতীয় 
কোম্পানীসমূহের ক্ষেত্রে, ‘beer প্রতিবংলর সকল পরিচালকগণের 
অবসর গ্রহণের কোন নিয়ম নৃহীত না হইয়া থাকিলে, মেলপানী আইনমতে 
অন্তত দুই-তৃতীয়াংশ সংখ্যক পরিচালকগণকে অবশ্যই প্রতিবংসর অব গ্রহন 
ক ইকো মান পিকের অব অন দন Se 
বাৎসরিক সাধারণ সভায় নির্বাচনের দার পূরণ কীনিভভ-হইতব। VATY) 7 


হার! পরিচালক নিযুক্ত হইবার অযোগ্য ( Person whe are 
not eligible to be Directors ) ¢ 


১, বিকৃত মন্তিক afer | 
২. দেউলিয়াগণ। 
৩. দেউপিয়া বলিয়া ঘোষিত হইবার জন্য যাহাদের আবেদন বিবেচনাধীন । 


৪. গুরুতর নৈতিক অপরাধে অভিযুক্ত হইয়া যাহারা ছয়মাসকাল 
দণ্ডপ্রাপ্ত হইয়াছেন। 


C যাহাদের তলবী অর্থ অনাদায়ী রহিয়াছে 
৬. যাহারা আদালতের আদেশের দ্বারা ARIS বলিয়া ঘোষিত 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ 
পরিচালকগণের ক্ষমতা এবং কার্যাবলী 


Powers and Functions of Directors 
ক্ষমতাসমূহ 
// Rowers 

(আৰ্টকূল্‌সূ অব এসোসিয়েশন কর্তৃক পরিচালকগণের সমুদয় ক্ষমতা নির্ধারিত 
হইয়া থাকে রি তাহাদের ক্ষমতা কতখানি ব্যাপক BAT সীমাবদ্ধ হইবে তাহ! 
আর্টিকৃল্সের উপর নির্ভর করে। (আর্চিক্লস্প্রদত্ত ক্ষমতাবলী পরিচালকগণ 
একমাত্র যৌথভাবে অর্থাৎ পরিচালকসভা আহ্বানের মাধ্যমেই ব্যবহার করিতে, 
পারেন, একক ব| পৃথকভাবে নহে। ইহা ছাড়া, পরিচালকগণ মেমোরাগামে 


বৰ্ণিত বিষয়সমূহের বিরোধী কোন কার্য করিতে পারেন না। 
রহোল্ডারগণ তাহাদের সাধারণ সভায় বিশেষ প্রস্তাব (special 


resolution ) 424 করিয়া আর্টিক্ল্সের যে কোন ধারা বা উপধারার পরিবর্তন 
বা পরিবর্ধন করিতে পারেন। কিন্তু যে পর্যন্ত না উহা সংশোধিত হইতেছে, , 
ততক্ষণ পর্যন্ত আর্টিক্ল্স্প্রদত্ত ক্ষমতাবলে পরিচালকগণ কর্তৃক গৃহীত কোন 
, সিন্ধান্ত, শের়ারহোল্ডারগণের সাধারণ সভা কোনরূপে পরিবতিত_ করিতে 


e 


Ww 


, 
* পারে না।). 
(পেরিচালকগণ আইনবলে তাহাদের কোম্পানী-সংক্রান্ত বিষয়সমুহে 
ক ae 2০০ a 


+ নিয়পিখিত,ক্ষমতাগুলি ভোগ করিয়া থাকেন। 


তলবী অর্থ প্রদানের ভন্ত শেয়ারহোল্ডারগণকে আহ্বান করা। 
২. “ডিবেঞ্চার বিক্রয় করিয়। খণ সংগ্রহ কর] | 
৩. খণ গ্রহণ করা। 
৪ 
৫ 


১, 


. কোম্পানীর অর্থ বিনিয়োগ করা। 


, খণদান করা ( to make loans 
অর্থের পরিমাণ নির্দিষ্ট করিয়া পাবলিক লিমিটেড কোম্পানীর, পরিচালক- 


" মণ্ডলী একটি প্রস্তাব গ্রহণ দ্বারা একটি কমিটি বা ম্যানেজিং ডিরেক্টার, এজেণ্ট" 
tay সৈক্রেটারীজ ও ট্রেজারার্সকে ATARI, বিনিয়োগ ও 'খণদান সম্পর্কিত 


সানির জার es Aa 
ক্ষমতা অর্পণ (delegate) করিতে পারেন | 
, ভব কোল্দানীর পক্ষ হইয়া অপরের সহিত চুক্তি করা। 
কার্ধাবলী 
ক 


Functions 


লক ain দিযে RY বর্ণিত হইল ৷ 


ahs a ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


১, আইন বা কোম্পানীর 'আর্টিকল্‌স্‌ অনুযায়ী কোম্পানার খাতা, হিসাব- 
পত্র ও নথিপত্র রক্ষা কর]। 

২.  শেয়ারহোল্ডারগণের সভা আহ্বান করা | 

৩, শেয়ারহোল্ডারগণের সভায় বিভিন্ন বিবরণী, বক্তব্য ও তথ্যাদি পেশ 
FT I } 

৪. মুনাফার বন্টন সহ কোম্পানীর পরিচালনা এবং নীতি নির্ধারণ say | 

৫. কোম্পানীর কর্মচারীগণকে নিয়োগ ও বরখাস্ত করা। 

৬. দুইটি বাৰ্ষিক সভার অস্তবর্তাকালে কোন পরিচালকের পদ শৃন্ত হইলে 
উহা পূরণের ব্যবস্থা করা | 

1. সাময়িকভাবে হিসাবপরীক্ষকের পদ শৃন্ঠ হইলে উহা পূরণ করিবার 
ব্যবস্থা কর। ) 
পরিচালকগণের কর্তব্য ও দায়িত্ব 
Duties and Liabilities of Directors 
কর্তব্য 


Duties 
(কোম্পানীর পরিচালকগণের কর্তব্য ও দায়দায়িত্ব বহুবিধ । এই সকল 
কর্তব্য ও দায়দায়িক 'আটক্ল্নের দারা Tis হু এ TUTI দ্বারা নির্ধারিত হয় এবং সাধারণভাবে 
কারবারের প্রকৃতির উপর নির্ভর করে 1) কোম্পানার কার্ধাবলীর প্রতি” 
পরিচালকগণকে নিরবচ্ছিন দৃষ্টি দিতে হয় এবং সর্বদাই নিজেদের জ্ঞান, বুদ্ধি ও 
বিবেচনা বখাসম্তব প্রয়োগ করিয়া সততার সহিত কোম্পানীর কার্য পরিচালনা 
করিতে হয়। পরিচালকগণের কর্তব্য ও দায়দায়িদ্বের আলোচনায় সর্বাগ্রে 
স্মরণ রাখিতে হইবে যে, কোম্পানীর সহিত তাহাদের সম্পর্ক দ্বিবিধ। (তাহার। 
একই সঙ্গে একদিকে কোম্পানীর যাবতীয় সম্পত্তির অছি এবং অপরদিকে 
(১৯৫৬ সালের ভারতীয় কোম্পানী আইনের দ্বারা পরিচালকগণের 
ননিয়লিখিত কর্তবাসমূহ বিশেষভাবে FID কর। হইয়াছে। 
বৎসর বয়সের পর পরিচালকগণকে অবসর গ্রহণ করি৷ 
প্রত্যেক পরিচালকের কর্তব্য হইল কোম্পানীর নিকট নি 


গ্রহণ না করিলে, ৬৫ 
তে হইবে এবং সেজন্য 
চালকের জর সঠিক বয়স প্রকাশ 


কিবা. 282) 1 _ 


৪ 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ Re 
২. কোন কোম্পানীর পরিচালক অপর কোন কোম্পানীর পরিচালকের 


পদ গ্রহণ অথব৷ ত্যাগ | অথবা! ত্যাগ করিলে সেই a সেই সময়ে যে ।নীতে তিনি পরিচালক 


নিযুক্ত রহিয়াছেন উহার নিকট ২০ দিনের মধ্যে সে সম্পর্কে বিস্তারিত বিবরণ 
দাখিল করিবেন। aata শাস্তিম্বরূপ তাহার ৫০> শত টাকা পর্যন্ত জরিমানা 
হইতে পারে Y 5. 305 ) | 3 Ey 
৩. অর্গর কোন কোম্পানীতে পরিচালকগণের কোন শেয়ার খাকিলে,- 
তাহা নিজ কোম্পানীর নিকট ( অর্থাৎ তাহারা যে কোম্পানীর পরিচালক ) 
অবশ্যই প্রকাশ করিতে হইবে ( S. 308 ) 1 
_ ৪, কোম্পানীর নিকট হইতে, আইন কর্তৃক নিদিষ্ট পরিমাণের অতিরিক্ত- 
পারিশ্রমিক গ্রহণ করিয়া থাকিলে তাহা ফেরত দেওয়াও পরিচালকগণের কর্তব্য 
(5. 309 Sub. 5A ) | 
৫. পরিচালকমণ্ডলীর সভায় যোগদান করিলে, উপস্থিত সভ্য হিসাবে 
কোম্পানীর বহিতে সহি করাও পরিচালকগণের কর্তব্য (Table A, Art. 71) | 


৬. কোম্পানী আইনানুযায়ী যাহাতে কোম্পানীর বাৎসরিক সাধারণ সভা 


, আহত হয় তাহার ব্যবস্থা করা পরিচালকগণের AIT গুরুতর কর্তব্য। 


aa ৭. কোম্পানী আইনান্যায়ী যে সকল তথ্য ও দলিলপত্রাদি নিবন্ধকের 
নিকট দাখিল করিতে হয় সে সকল যথাযথ ও সঠিক বলিয়া ঘোষণা 
a করা পরিচালকগণের অন্যতম FST | 


y. কোম্পানীর পক্ষ হইতে প্রস্তাবিত অথব| সম্পাদিত কোন চুক্তিতে 
v উক্ত কার্ধের ভারপ্রাপ্ত পরিচালকের ব্যক্তিগত প্রত্যক্ষ অথবা পরোক্ষ স্বার্থ 


নিহিত থাকিলে পরিচালকমণ্ডলীর সভায় সম্পূর্ণ বিবরণ প্রকাশ করা উক্ত: 


I কতব্য 
পরিচালকের অবশ্য É ) 
দায়দায়িত্ব 


18191111165 
যি, নী দেনার ভন্ত সাধারণ শেয়ারহোল্ডারগণের aa পরিচালক-- 
x a 


( নুরের মূল্যের দ্বার| সীমাবদ্ধ | 
তাহাদের ভীত শেয়ারের 
গণের নে লসর ক্ষমতাবলে পরিচালকগণ কোম্পানীর পক্ষ হইতে 
a করেন উহার জন্য তাহাদের কোনরূপ ব্যক্তিগত দায়িত্ব 


কল চুক্তি 
T যে নকল চুক্তি গম ক্ষমতারহিভূতি কোন চুক্তি সম্পাদন করিলে অথবা 
Bah at ae; কোনরূপ অবহেল! প্রদর্শন প্রদর্শন করিলে উহার জন্য পরিচালকগণ পরিচালকগণ 
৮ ম্প Re Sia ~~ 
ETN 


Ree s ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


৩, কোন চুক্তি সম্পর্কে যদি তাহারা ব্যক্তিগতভাবে জামিন ( guarantor) 

হন তাহা হইলে উহার GT তাহার! ব্যক্তিগতভাবে দায়ী হইয়া থাকেন । 

৪. কোম্পানীর শীলমোহর ব্যতীত কোন বাণিজ্যিক fers ( Bill of 
Exchange ) তাহার! সহি কৰিলে উহার জন্য তাহাদের ব্যক্তিগত দায় বর্তায়। 

৫. মেমোরাগাম বণিত উদ্দেশ্য fea অপর কোন উদ্দেশ্যে কোম্পানীর 
অর্থ ব্যবহার করিলে উহার জন্য পরিচালকগণ ব্যক্তিগত ভাবে দায়ী বলিয়া 
গণ্য হন। 

ইহা ব্যতীত নিয়লিখিত ক্ষেত্রে পরিচালকগণের ব্যক্তিগত দায় জন্মায় । 

৬. পুজি হইতে লভ্যাংশ বন্টন, চলতি পুঁজির ক্ষতিপূরণ না করিয়া 
লভ্যাংশ অন্থমোদন, কোম্পানীর অর্থের অপব্যবহার, উপযুক্ত ক্ষমতা বিনা 
কোম্পানীর সম্পত্তি বিক্তয় এবং কোম্পানীর নিকট কোন পরিচালকের দেনা 
থাকিলে উহ! মাফ কর] | ; y 

৭. বিশ্বাসভঙ্গ অর্থাৎ গোপনে ITE অর্জন, কোম্পানীর তহবিল তছরূপ, 
অথব। অগ্রিম তলবী অর্থ গ্রহণ করি ব্যক্তিগত উদ্দেশ্যে ব্যবহার ও অসাধু 
কার্যকলাপ | 

৮. ইচ্ছাকৃত ত্রুটি ব| অবহেলা, অন্যায় আচরণ বা ক্ষমতার অপব্যবহার | 

৯. সাধারণত পরিচালকগণের মধ্যে একের অন্তায়ের বা ক্রটির জন্য অপরে 
দায়ী হয় না । কিন্তু যদি কোন পরিচালক বরাবরই ( habitually ) অনুপস্থিত 
থাকেন তাহ হইলে তাহার উপর এইরূপ দায়িত্ব বর্তায় | 

১০. আইনত দণ্ডনীয় অপরাধ, আইনভঙ্গ, বিশ্বাসভঙ্গ ও জালিয়াতি, ভূয়া 
লভ্যাংশ প্রদান ৷) 

পরিগালকগণের উপর প্রযুক্ত বাধানিষেধ (Restriction on 
Directors) 2 কোম্পানী আইনে পরিচালকগণের উপর নিম্নলিখিত 
বাধানিষেধগুলি আরোপিত হইয়াছে ।, 

১. কেহই একসঙ্গে ২০টির অধিক পাবলিক কোম্পানীর পরিচালক নিযুক্ত 
হইতে পারে না। 

২. কেন্দ্রীয় সরকারের বিনান্থমতিতে কোন পরিচালকই কোম্পানী হইতে 
. খণ গ্রহণ করিতে অথবা কোম্পানী কর্তৃক প্রদত্ত কোন খণের জামিনদার হইতে 
পারে না। 

৩. কোম্পানীর কোন প্রস্তাবিত চুক্তিতে কোন পরিচালকের প্রত্যক্ষ অথবা 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ú ea 


পরোক্ষ স্বার্থ জড়িত থাফিলে, পরিচালকমগুলীর সভায় উহার আলোচনাকালে 
উক্ত পরিচালক কোন অংশ গ্রহণ করিতে বা ভোট দিতে পারিবে না। 

৪. কোন, পরিচালক তাহার কর্মভার অপর কাহাকেও অর্পণ ( assign- 
ment ) করিলে উহ| আইনত AANA ( void ) হইবে | 

৫. শেয়ারহোল্ডারগণের সভায় বিশেষ প্রস্তাব গ্রহণের দ্বারা অনুমোদিত 
না হইলে কোন পরিচালকই কোম্পানীতে কোন লাভজনক পদ ( office 
of profit ) গ্রহণ করিতে পারিবে T | 

পরিচালকের পদ হইতে বাধ্যতামূলক অবসর গ্রহণ ( Vacation 
of Office by a Director): নিম্নলিখিত ক্ষেত্ৰসমূহে কোন পরিচালকের 
পদ শূণ্য বলিয়া বিবেচিত হইবে £ 

১. পরিচালক নিযুক্ত হইবার ছুইমাসের মধ্যে যোগ্যতাস্থচক শেয়ার ক্রয়ে 


অক্ষমতা | 
২, fags মন্তি্ধ অথবা দেউলিয়া! বলিয়া ঘোষিত। 


৩. কোন ভারতীয় আদালত কর্তৃক ফৌজদারী অপরাধে (criminal 


‘+ offence ) ছয় মাসের অধিককালের জন্য দণ্ডিত। 


o ৪. পরিচালকমণ্ডলীর বিনান্থমতিতে, একাদিক্রমে উহার তিনটি অথবা 
তিন মাস কালের যাবতীয় সভায় অনুপস্থিতি । 
". ৫. কোম্পানী আইনের ২০৩ ধারা মতে আদালত কর্তৃক পরিচালক 
নিযুক্ত হইবার অযোগ্য বলিয়। ঘোষিত | 
২৬, কোম্পানীর কোন সম্পাদিত অথবা প্রস্তাবিত চুক্তিতে নিজব্বার্থ 
সংশ্লিষ্ট থাকিলে উহা! প্রকাশ না করা। i 
৭, দেয় তলবী অর্থ প্রদানের শেষ তারিখ হইতে ছয় মাসের মধ্যে 


‘উহ! al দিতে অক্ষমতা | 
৮. কোম্পানীর মাধারণ সভায় অপসারণের প্রস্তাব গৃহীত হওয়া | 


পরিচালকগণের অপসারণ ( Removal of Directors) è শেয়ার- 
.হোল্ডারগণের সাধারণ সভার দ্বারা পরিচালকগণ নিযুক্ত হইলেও কার্যকাল শেষ 
হইবার পূর্বেই কোম্পানী আইনের ২৮৪ ধারা বলে তাহাদের অপসারণ করা 
ইহার জন্য একটি বিশেষ নোটিস (special notice ) প্রদান করিয়া 


যায়। 
শেয়ারহোল্ডারগণেন সভায় সাধারণ প্রস্তাব গ্রহণ করিতে হয়। এই বিশেষ 


নোটিস সংশ্লিষ্ট পরিচালকের নিকট প্রেরণ বাধ্যতামূলক | সংশ্লিষ্ট পরিচালককে 


AGE ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


উহার লিখিত উত্তর বা কৈফিয়ত প্রদানের সুযোগ দিতে উক্ত কৈফিয়ত 
কোম্পানীর সভ্যগণের নিকট পাঠাইতে হয় । 

কিন্তু কোম্পানী আইনের ৪০৮ ধারা৷ বলে কেন্দ্রীয় সরকার কর্তৃক নিযুক্ত 
কোন পরিচালককে এইরূপে অপসারণ করা যায় না। 

পরিচালকগণের পারিশ্রমিক ( Remuneration of Directors ): 
পরিচালকগণকে মাসিক ভিত্তিতে কিংবা পরিচালকমগুলীর সভায় উপস্থিতির 
ভিত্তিতে অথবা অংশত উভয়প্রকারে পারিশ্রমিক প্রদান কর] যায় এবং 
ম্যানেজিং ডিরেক্টার বা সর্বক্ষণের পরিচালককে (whole-time director ) 
পারিশ্রমিক বাবদ মুনাফার একটি নির্দিষ্ট অংশ প্রদান করা যাইতে পারে । 
তবে, কোম্পানী আইনের ১৯৬০ সালের সংশোধনী মতে ম্যানেজিং ডিরেক্টার 


অথবা সর্বক্ষণের পরিচালক এই দুইয়ের একজনমাত্র থাকিলে তাহাদের যে. 


কেহর জন্য মুনাফার অনধিক ৫ শতাংশ এবং উভয়েই থাকিলে সর্বমোট ১০ 
শতাংশ পারিশ্রমিক বাবদ দেওয়া যাইতে পারে। ইহার অতিরিক্ত দিতে 
হইলে কেন্দ্রীয় সরকারের অনুমতি আবশ্যক | 

উক্ত সংশোধনীতে আরও বলা হইয়াছে যে, সভায় উপস্থিতির ay 
গরিচালকগণের পারিশ্রমিকের হার “আটিকৃল্সে” উল্লেখ থাকিলে, শেয়ার- 
হোল্ডারগণের সভায় বিশে প্রস্তাব দ্বারা উহা নির্ধারিত হয় 
২. ম্যানেজিং ডিরেক্টার ব। ব্যবস্থাপক পরিচালক 

Managing Director 

১৯৫৬ সালের ভারতীয় কোম্পানী-আইনের ২২৬) ধারাতে ম্যানেজিং 
ডিরেক্টার বা ব্যবস্থাপক পরিচালকের ae] দিতে fia বলা হইয়াছে যে, 
কোম্পানীর সহিত চুক্তির বলে, অথবা, শেয়ারহোল্ডারগণের সাধারণ সভায় বা 
পরিচালকমগ্ুলীর সভায় গৃহীত প্রস্তাবের দ্বারা, অথবা মেমোরাগ্ডাম কিংবা 
আর্টিক্ল্সে প্রদত্ত ক্ষমতাবলে যে পরিচালকের উপর কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার 
কোন ক্ষমতা ( any powers of management ) অর্পণ করা হয় তাহাকেই 
ম্যানেজিং ডিরেক্টার বা ব্যবস্থাপক পরিচালক বল যায়। আইনে অবশ্য 


একথাও বলা হইয়াছে যে, এরূপ ক্ষমতা প্রাপ্ত পরিচালককে ম্যানেজিং ডিরেক্টার 
বলিয়া অভিহিত করা বাধ্যতামূলক নহে। 


এ প্রসঙ্গে অবশ্য বলা বাহুল্য যে পরিচালক ব্যতীত অপর কাহাকেও- 


ব্যবসথাপক-পরিচালক বা ম্যানেজিং ডিরেক্টার নিয়োগ করা যায় না। তাহা 


> 


কারৰারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ 


কর্তব্য fata তিনি একদিকে কোম্পানীর অন্ততম পরিচালক ও অপরদিকে, 
কোম্পানীর ম্যানেজার বা ব্যবস্থাপক | 


ম্যানেজিং ডিরেক্টারকে যে কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার সামগ্রিক fen সবিশেষ 
(whole or substantially whole) দায়িত্ব বহন করিতে হইবে, এমন কথাও 
আইনে বলা হয় নাই । বস্তুত তাহার ক্ষমতার পরিমাণ, নিয়োগের শর্তাবলীর 
দ্বারা নির্ধারিত হইয়া থাকে । পরিশেষে কোম্পানী আইনের ৩১৪ ধারামতে 
ম্যানেজিং ডিরেক্টার, শেয়ারহোল্ডারগণ কর্তৃক বিশেষ প্রস্তাব গ্রহণ ব্যতীত ই 
কোম্পানীতে লাভজনক পদ গ্রহণ করিতে পারেন | 

কোম্পানী আইনান্নযায়ী একাদিক্ৰমে পাঁচ বৎসর কালের অধিক সময়ের 'জন্ঠ 
কাহাকেও ম্যানেজিং ডিরেক্টার নিয়োগ করা যায় না, কিন্তু উক্ত কার্যকাল শেষ 
হইবার পর তাহার পুননিয়োগ সম্ভব । তবে ম্যানেজিং ডিরেক্টার নিয়োগ, 
পুননিয়োগ অথবা তাহার পারিশ্রমিকের হার বৃদ্ধি ইত্যাদি যাবতীয় বিষয়ে 
কেন্দ্রীয় সরকারের যথাবিহিত agate সংগ্রহ আবশ্যক | কেন্দ্রীয় সরকারের 
অন্নুমতি ব্যতীত কেহ একদদ্দে দুইটির অধিক কোম্পানীর ম্যানেজিং ডিরেক্টারের 


পদ গ্রহণ করিতে পারেন T I 


পরিচালকমণ্ডলী কর্তৃক গৃহীত নীতি ও কার্ধসমূহ কার্ধে পরিণত করা৷ এবং 
কোম্পানীর দৈনন্দিন কার্ধাবলীর ব্যবস্থাপনা] করাই ম্যানেজিং ডিরেক্টারের প্রধান 
কার্য । কোম্পানীর নিয়মমাফিক পরিচালনার কার্ধাদি (administrative 
functions of a routine nature ) যথা, কোম্পানীর শীলমোহরাদি ব্যবহার, 


চেকসহি বা হস্তান্তর করা, শেয়ার সার্টিফিকেট সহি করা, ইত্যাদি তাহার কার্ষের 
অন্তর্গত নহে I 


LE a 


Whole time Director 

কোম্পানীর “সর্বক্ষণের পরিচালক’ বলিয়া পরিচিত কোন পরিচালক 
নিয়োগের ব্যবস্থা ইতিপূর্বে ছিল না। ১৯৫৬ সালের কোম্পানী আইনেই সর্বপ্রথম 
এইরূপ পরিচালক নিয়োগের ব্যবস্থা করা হইয়াছে । কিন্তু উক্ত আইনে 
স্বক্ষণের পরিচালকের কোন সংজ্ঞা বা তাহার ক্ষমতা ও কার্য সম্পর্ক স্পষ্ট কিছু 


, ৰলা হয় নাই। 


তবে, বর্তমান কোম্পানী আইন হইতে দেখ। যায় যে ম্যানেজিং ডিরেকটার 
ৰা ব্যবস্থাপক-পরিচালক এবং সর্বগ্ষণের পরিচালক এই ছুইটি কথা একার্থবোধক 


বাবদ! ও বাণিজ্য ॥ ১৪ 


২১০ বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


নহে এবং প্রয়োজনবোধে একই কোম্পানীতে একসঙ্গে উভয়েরই নিয়োগ ঘটিতে 
. পারে | 
ম্যানেজিং ডিরেক্টার ও সর্বক্ষণের পরিচালক, এই দুয়ের প্রধান পার্থক্য এই 
যে ম্যানেজিং ডিরেক্টার কোম্পানীর সর্বক্ষণের কর্মী হিসাবে কোম্পানীর 
ব্যবস্থাপনার যাবতীয় অথবা সবিশেষ দায়িত্ব বহন করেন না। কিন্ত আর্টিকৃল্সে 
" ব্যবস্থা থাকিলে, সর্বক্ষণের পরিচালক মূলত কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার যাবতীয় 
অথবা সবিশেষ দায়িত্বভার বহন করিতে পারেন | 
কোম্পানী আইনের ৩১৪ ধারাতে বলা হইয়াছে যে, সর্বক্ষণের পরিচালক 
নিয়োগ করিতে হইলে শেয়ারহোল্ডারগণের সাধারণ সভার BRAS প্রয়োজন | 


আর্টিক্ল্সের দ্বারা তাহার ক্ষমতা ও কার্ধাবলীর সীমা নির্দিষ্ট করা যাইতে 
গারে। 


8. ব্যবস্থাপক 
Manager 
যে ব্যক্তি ( যিনি ম্যানেজিং এজেন্ট নহেন ) পরিচালকমণ্লীর তদারক ও 

নিয়নত্রসাপেক্ষ থাকিয়া কোম্পানীর কার্ধাবলীর যাবতীয় অথবা উহার সবিশেষ 

অংশের ব্যবস্থাপনার ভার বহন করেন, ১৯৫৬ সালের কোম্পানী আইনে 
ভাহাকেই কোম্পানীর ম্যানেজার বা ব্যবস্থাপক বলা! হইয়াছে। পরিচালকমগলী 
কোম্পানীর বহির্ভুত যে কোন ব্যক্তিকে চুক্তি দ্বারা অথবা যে কোন পরিচালককে, 
উপযুক্ত প্রস্তাব গ্রহণের দ্বারা কোম্পানীর ম্যানেজারের পদে নিয়োগ করিতে 
পারেন। 

একাদিক্রমে ৫ বৎসরের অধিককালের জন্য ম্যানেজার নিয়োগ করা যায় 
শা। এবং কেন্ত্রীয় সরকারের অনুমতি ব্যতাঁত কেহ একসঙ্গে একটির অধিক 
কোম্পানীতে ম্যানেভারের পদ গ্রহণ করিতে পারেন না। 

পরিচালকমগুলীর নির্দেশমত কোম্পানীর 
কাৰ্যসমূহ নির্ধারিত ও সম্পন্ন হইয়া থাকে। 

৫. কোম্পানীর কর্ণসচিব 
Company Secretary 
কোম্পানীর আইন সম্বন্ধে ওয়াকিবহাল এবং কোম্পানীর কর্মসচিবের কার্ধে 

সুশিক্ষিত ও সবিশেষ অভিজ্ঞতা সম্পন্ন যে উচ্চপদস্থ কর্মচারীর উপর যোখমূলধনী 

কারবারের দপ্তর পরিচালনার যাবতায় দায়িত্ব TS থাকে তিনিই কোম্পানীর 
by | 


ম্যানেজার বা ব্বস্থাপকের 


ক্ষারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ 


২১১ 


তিনি কোম্পানীতে অত্যন্ত গুরুত্বপূর্ণ পদাধিকারিগণের অন্ততম এবং উহার 
সর্বক্ষণের কর্মী | পরিচালকসংসদের তিনিই মুখপাত্র । পরিচালক সংসদকে 
যদি কোম্পানীর মস্তি বলিয়া গণ্য করা যায় তবে কর্মসচিব উহার চক্ষু কর্ণ ও 
ASI সহিত তুলনীয় | কোম্পানী আইন, কোম্পানীর কারবার, ব্যবসায়-বাণিজ্য 
ও অর্থ নৈতিক জগৎ, সম্পর্কে তাহার afge জ্ঞান, ব্যক্তিত্ব, চারিত্রিক দৃঢ়তা, 
পরিচালকগণ ও কোম্পানীর বিধিব্যবস্থার সহিত নিজের ates বিধানের 
ক্ষমতা, কার্য দক্ষতা, তীক্ষ বুদ্ধি, বিচারশক্তি ইত্যাদি গুণাবলী কর্মসচিবের 
পক্ষে অবশ্য প্রয়োজনীয় | সেজন্য উপযুক্ত ও সুযোগ্য কর্মসচিব নির্বাচন কার্ষ 
কোম্পানীগঠনের একটি অত্যন্ত গুরুত্বপূর্ণ প্রাথমিক পদক্ষেপ বলিয়| বিবেচিত 


হয়। কোম্পানীর ভবিষ্যৎ সাফল্য কর্মসচিবের যোগ্যতার উপর সবিশেষ 
নির্ভরশীল | 


কর্মমচিবের státa ও কৰ্তব্যসমূহ ( FuBctions and. Duties 
of the Secretary): কোম্পানী নিবন্ধনের GKE ও পরবর্তী, এবং 
নিয়মমাফিক (routine work), এই তিন পর্যায়ে কর্মসচিবের কার্যাবলী ও 
কর্তব্যমমূহকে বিভক্ত করা WA | 

ক. নিবন্ধনের পূর্ববর্তী পর্যায়ে : 

১. কোম্পানীগঠনের প্রাথমিক স্তরে প্রবর্তকগণের সভায় উপস্থিত থাকিয়া 
সভার আলোচনা ও কার্মবিবরণী লিপিবদ্ধ করা। ২. মেমোরাও্াম্‌, আর্টকৃল্স্‌ 
ne প্রসপেক্টাস প্রভৃতি কোম্পানীর অত্যন্ত গুরুত্বপূর্ণ দলিলসমূহের খসড়া! প্রণয়ন 
করা। ৩. নিবন্ধনের জন্ত কোম্পানী আইনান্যায়ী যাবতীয় দলিলপত্র নিবন্ধকের 
নিকট দাখিলের ব্যবস্থা করা। 

খ. নিবন্ধনের পরবর্তী পর্যায়ে £ 

১. মেমোরাণ্ডাম ও আর্টিকৃল্স্‌ এবং পরিচালকমণ্ডলী কর্তৃক নির্ধারিত 
বিধিসমূহ সম্পর্কে ওয়াকিবহাল হওয়া । ২. নিবন্ধনের পর পরিচালকমণ্ডলীর্ব 
প্রথম সভা আহ্বান করা এবং আর্টিকৃল্স্‌ দ্বারা উক্ত সভার সভাপতি নিয়োগ 
নির্দেশিত না হইয়া থাকিলে, উহার সভাপতি নির্বাচন, কর্মসচিব, ম্যানেজার 
হিসাবরক্ষক বা একাউট্ট্যাট ও অন্তান্ত দায়িত্বশীল কর্মচারীদের নিয়োগ সম্পর্কে 
প্রস্তাব গ্রহণের ব্যবস্থা কর! । È সভাতেই ব্যাঙ্কে হিসাব খোলা এবং চেক ও 
অন্ঠান্ত দলিল পত্রাদিতে স্বাক্ষরকারী নিয়োগ সম্পর্কে প্রস্তাব গ্রহণের ব্যাবস্থা 
করা। ৩ প্রয়োজনবোধে পরিচালকমগুলীর বিভিন্ন াব-কমিটি, যথা, foara 
সাব-কমিটি, ও্কসূ-মাব-কমিটি প্রভৃতি নিয়োগের প্রস্তাব গ্রহণে সাহায্য করা । 


si ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা: 


৪- নির্ধারিত সময়ের মধ্যে কোম্পানীর শেয়ারহোন্ডারগণের স্ট্যাটুটরী সভা 
আহ্বান করা ও নিবন্ধকের নিকট স্ট্যাটুটরী। রিপোর্ট, দাখিলের ব্যবস্থা করা 
৫. যথাসম্ভব AS কোম্পানীর কার্যারস্তের অনুমতি পত্র ( Certificate of 
incorporation ) সংগ্রহ PII ৬. নিয়মমাফিক fate পরিচালকগণের 
উপস্থিতিতে নিজের প্রতি-স্বাক্ষর সহ কোম্পানীর দলিলাদি যথাযথরূপে শীল- 
মোহরের ব্যবস্থা করা। 1. কোম্পানীর আইননির্দিষ্ খাতাপত্রসমূহ (Statutory 
books) রক্ষণের ব্যবস্থা কর]। 

গ. নিয়মমাফিক কাৰ্যসমূহ (Routine works) : 

১. কোম্পানীর সকলপ্রকার সভার আলোচ্য বিষয়স্থচী (agenda) সহ 
বিজ্ঞপ্তি (notice) প্রস্তুত প্রেরণ করা। ২. যাবতীয় সভাসমূহের কার্যবিবরণী 
লিপিবদ্ধ করা। ৩. কোম্পানীর পক্ষ হইতে কোন বিজ্ঞপ্তি গ্রহণ করা। 
£. শেয়ার ও ডিবেঞ্চারসমূহের আবেদন, বিলি ও তলব সম্পর্কে তদারক FT | 
t Ca সার্টিফিকেট পাঠাইবার ব্যবস্থা করা। ৬. লভ্যাংশ প্রদানের 
ব্যবস্থা করা। ৭. আইনসম্মত শেয়ার হস্তান্তর অনুমোদন করা। ৮. 
কোম্পানীর স্ট্যাটুটরী ও Baty বহিতে ঘকলপ্রকার লেনদেন লিপিবদ্ধ করিবার 
ব্যবস্থা করা। ৯. বিভিন্ন সময়ে প্রয়োজনমত নিবন্ধকের নিকট বিবিধ বিবরণ 
“ও হিসাবপত্রাদি দাখিল করা | 

কর্মমচিবের দায়-দায়িত্ব (Liabilities of the Secretary ) 2 
কোম্পানীর বেতনভূক কর্মচারী হিসাবে, নিজস্ব দোষ-ক্রটির ey কর্মসচিব যে 
শু£কোম্পানীর নিকটই দায়ী তাহা নহেন, আইনের সেবক হিসাবে তিনি 
উহার জন্য আইনের নিকটও দায়ী এবং কোম্পানীর আইননির্িষ্ যথাকর্তব্য 
পালন না করার জন্য তাহাকে পরিচালকগণের সহিত সমপরিমাণে দায়ী afaa; 
গণ্য কর! হয়। 


৬. হিসাবপরীক্ষক 


Auditor 


কোম্পানীগঠনের একমাসের মধ্যে পরিচালকমণ্ডলীকে কোম্পানীর প্রথম, 


হিমাৰপরীক্ষক নিয়োগ করিতে zy | নতুবা কোম্পানীর শেয়ারহোল্ডারগণের 
সাধারণ সভা কর্তৃক তাহাকে নিয়োগ করিতে হয়। ইহার পরে প্রতি বৎসর 
শেয়ার হোল্ডারগণের সাধারণ বার্ষিক সভ৷ কর্তৃক পরবর্তী হিসাবপরীক্ষকগণ 
নিযুক্ত হইয়| থাকে। যদি তাহা শা হয় তবে ছয় মাসের মধ্যে সে সংবাদ 
কোম্পানীর নিবন্ধককে জানাইতে হয় এবং তখন, Aaa সরকার কর্তৃক উক্ত- 


i 
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“কোম্পানীর হিপাবপরীক্ষক নিযুক্ত হইয়া থাকে। সাময়িকভাবে হিনাবপরীক্ষক 
পদ শৃন্ত হইলে ( casual vacancies ) পরিচালকমণ্ডলী কর্তৃক সাময়িকভাবে 
_হিসাবপরীক্ষক নিযুক্ত হইয়া থাকে। কিন্তু হিনাবপরীক্ষক পদত্যাগ করিলে; 
তাহার শৃগ্তপদে একমাত্র শেয়ারহোল্ডারগণের সাধারণ AS] দ্বারাই নূতন হিসাব- 
পরীক্ষক নিযুক্ত হইতে পারে | 
প্রায় সকল উল্লেখযোগ্য কোম্পানীতেই দুইজন করিয়া হিসাবপরীক্ষক 
নিযুক্ত হয়। সাধারণত আর্টকৃল্সের দ্বারাই কোম্পানীর কতজন হিসাবপরীক্ষক 
“থাকিবে তাহা স্থিরীরুত হয় | 
তাহার sista পরীক্ষিত হিসাবপত্র, ব্যালান্সমীট, প্রফিট এণ্ড লম 
একাউন্ট ও সংশ্লিষ্ট অন্ান্ত দলিলাদি সম্পর্কে একটি বিবরণ (report ) 
কোম্পানীর শেয়ারহোল্ডারগণের নিকট সাধারণ সভায় পেশ করা হিমাব- 
পরীক্ষকের অবশ্য কর্তব্য। এই বিবরণ বা রিপোর্টের মধ্যে নিম্নলিখিত 
“বিষয়গুলির অবশ্যই উল্লেখ থাকা প্রয়োজন | 
১. তাহার প্রয়োজনীয় তথ্যাদি ও উহাদের ব্যাখ্যা সঠিকভাবে পাইয়াছেন 
“fe না। 
৪.০... ২, তাহার মতে কোম্পানীর হিসাবপত্র আইনাহ্থযায়ী রক্ষিত হইয়াছে কি না। 
(>? ৩. কোম্পানীর ব্যালালগীট ও প্রফিট এণ্ড লস একাউন্টের, হিসাবের বহি 
*-ও অন্তান্ত তথাদির সহিত সঙ্গতি আছে কি না। 
৪. হিসাব ও হিসাবরক্ষণ পদ্ধতি ত্রটি-বিচ্যুতি বিহীন কি না এবং সে 
সম্পর্কে মন্তব্য | 
"৭. ম্যানেজিং এজেন্ট 
Managing Agent 
কোন ব্যক্তি, অংশীদারী কারবার (firm) অথবা যৌথমূলধনী কারবার 
‘(a company ) চুক্তি দ্বারা আবদ্ধ হইয়! একটি যৌথমূলধনী কারবারের 
ব্যবস্থাপনার দায়িত্ব গ্রহণ করিলে তাহাকে ম্যানেজিং এজেন্ট বলা হয়। চুক্তি- 
বহিভূতি বিষয়ে ম্যানেজিং এজেণ্টগণ কোম্পানীর পরিচালকমণ্ডলীর সম্পূর্ণ 
নিয়ন্ত্রণাধীন হইয়! থাকেন | 
_ ম্যানিজং এজেণ্টগণের কার্য প্রধানত তিন প্রকারের £ ) 
১. কারবারের প্রবর্তন £ তীহারা নূতন নূতন কারবারী প্রতিষ্ঠান 
স্থাপনে উদ্ভোগ গ্রহণ করিয়া থাকেন | TEE 
২. কারবারের অর্থসংস্থান £ অধীনস্থ কারবারগুলির প্রয়ো Na 


২১৪ Vaal ও বাণিজ্যের ভূমিক 


অর্থ-সংস্থানও অধিকাংশ ক্ষেত্রে ম্যানেজিং এজেন্টগণই করিয়া থাকেন। তাহারা 
নিজেরা খণ দিয়া, অপরের নিকট হইতে aq সংগ্রহ করিয়া ও সরাসরি: 
কোম্পানীর শেয়ার ও খণপত্রাদি কিনিয়। কারবারের অর্থ-সংস্থানের চেষ্টা করেন ৷" 

৩. কারবারের ব্যবস্থাপনা £ অধীনস্থ কারবারের সুদক্ষ ব্যবস্থাপনার" 
দ্বারা কারবারের সাফল্য অর্জন ও উহাকে সুপ্রতিষ্ঠিত করাও তাহাদের কার্ধের 
অন্তৰ্গত | 

পরিচালকমগ্ুলীতে ম্যানেজিং এজেন্ট তাহার পক্ষে অনধিক দুইজন' 
প্রতিনিধি নিয়োগ করিতে পারেন। ইহা দ্বারা পরিচালকমণ্ডলীর কার্যাবলীর 
সহিত য্যানেজিং এজেন্টগণের কার্যাবলী যথাযথ সামঞ্জস্য বিধান ও উভয়ের 
মধ্যে ঘনিষ্ঠ সহযোগিতা প্রতিষ্ঠিত হয়। 

ম্যানেজিং এজেন্ট তাহার পারিশ্রমিক বাবদ মুনাফার একটি নিদিষ্ট অংশ- 
বা একটি নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ অথবা উভয়ই পাইতে পারেন | 


ম্যানেজিং এজেলী প্রথ সম্পর্কে পরবর্তা পরিচ্ছেদে বিস্তারিত আলোচনা 
করা হইবে | 


৮. সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্স 

Secretaries and Treasurers 

যৌথমূলধনী প্রতিষ্ঠানের ভিত্তিতে সংগঠিত কারবারের ব্যবস্থাপনায় সুদীর্ঘ 
কালযাব নিযুক্ত ম্যানেজিং এজেন্সী প্রথার বহুবিধ অবাঞ্ছিত ফলাফলের দরুণ. ' 
৯৯৫৬ সালে নুতন কোম্পানী আইন প্রণয়নের দ্বারা ভারত সরকার উহার 
পরিবর্তে ব্যবস্থাপনার জন্য যে নুতন ধরনের সংগঠন প্রবর্তনে উদ্ভোগ গ্রহণ 
করিয়াছেন তাহা “সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্স* নামে পরিচিত | 


১৯৫৬ মালের কোম্পানী আইনের ২ (88) ধারাতে 'সেক্রেটারাজ এবং 
টেজারার্স-এর সংজ্ঞায় বলা হইয়াছে যে 


‘যে কোন অংশীদারী কারবার (firm ) অথবা যৌথমূলধনী প্রতিষ্ঠান" 
( body corporate ) (যাহারা ম্যানেজিং এজেন্ট নহে ), যাহা পরিচালক-- 
মণ্ডলীর তদারক, নিয়ন্ত্রণ ও নির্দেশনার অধীনস্থ থাকিয়া কোম্পানীর ব্যবস্থা 
পণার সমগ্র অথবা৷ সবিশেষ ভার বহন করে 5 এবং 


চুক্তিবদ্ধ হইয়া হউক বা না! 
হউক, ও যে নামেই পরিচিত হউক না৷ কেন, সেটার এবং ট্রেজারার্স-এর 
পদে আসীন-_এরূপ যে কোন অংশীদারী কারবার অথব| 


যৌথমূলধনা কারবার- 
কেই মেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্স বলা যায়। 


এখানে তিনটি বিষয় স্পষ্ট উল্লেখ করা প্রয়োজন | প্রথমত, কোন ব্যক্তি-- 
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বিশেষকে সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্স হিসাবে নিয়োগ করা যায় না। দ্বিতীয়ত, 
কোন কোম্পানীতে একই সঙ্গে ম্যানেজিং এজেন্ট ও সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্স 
নিয়োগ করা চলে না। তৃতীয়ত, সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজ্জারার্সগণ. পরি চালক- 
মণ্ডলীতে তাহাদের প্রতিনিধি নিয়োগ করিতে পারেন না। 

কতিপয় বিষয় ব্যতীত ১৯৫৬ সালের কোম্পানী আইনের ম্যানেজিং এজেন্সী 
সংক্রান্ত ধারাগুলি সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্সগণের ক্ষেত্রেও প্রযোজ্য A 
কোম্পানীর ব্যবস্থাপনাকার্ধে তাহার| নিযুক্ত, উহার পরিচালকম গুলীর দ্বার! 
ক্ষমতাপ্রাপ্ত না হইলে সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজারার্সগণ উক্ত কোম্পানীর 
উৎপাদিত দ্রবমামগ্রী বিক্রয় অথবা উহার aw যন্ত্রপাতি, কাচামাল ও AT 
বিষয়সামগ্রী ক্রয় বা সংগ্রহ করিতে পারেন না। 

১৯৫৬ সালের কোম্পানী আইনে সেক্রেটারীজ এবং ট্রেজীরার্সগণের 
পারিশ্রমিকের সর্বোচ্চ ও সর্বনিম্ন সীমা নিরদি্ট করিয়া বলা হইয়াছে যে তাহারা 
কোম্পানীর মুনাফার অনধিক ৭২ শতাংশ ও মুনাফা যথেষ্ট না হইলে NTA 
৫০ হাজার টাকা ব্যবস্থাপনার পারিশ্রমিক বাবদ গ্রহণ করিতে পারিবেন | 


" ম্যানেজিং জেলী প্রথা 


The Managing Agency System 
সংক্ষিপ্ত ইতিহাস 
A brief history 

শিল্প, ব্যবসায় এবং বাণিজ্যে কার্যরত কারবারী প্রতিষানগুলির ব্যবস্থাপনায় 
নিযুক্ত ম্যানেজিং এজেন্সী সংস্থা ভারতের অতীত ওপনিবেশিক অর্থ নৈতিক 
ব্যবস্থার আনুষঙ্গিক ফল | 

অষ্টাদশ শতাব্দীর দ্বিতীয়ার্ধে পলাশীর যুদ্ধের অবসানে বঙ্গদেশে ব্রিটিশ ইস্ট 
Shoal কোম্পানীর ক্ষমত৷ প্রতিষ্ঠার পর, ভারতের পূর্বাঞ্চলে FS ইংরেজ বণিক- 
দিগের ব্যবসায়-বাণিজ্য প্রসারিত হইতে থাকে। এবং ১৮১৩ PEITAI পরে 
ভারতের ইস্ট ইণ্ডিয়া কোম্পানীর অধিকৃত অঞ্চলে বেসরকারী ইংরেজদিগের 
বসবাসের ও ব্যবসায় বাণিজোর উপর বিধিনিষেধ অপসারিত হইবার পর, 
এদেশে ইংরেজ বনিকদিগের ব্যবসায়-বাণিজ্য আরও Fo প্রসারিত হয়। সে 


" সময়ে বঙ্গদেশে নানারপ ব্যবসায় বানিজ্য পরিচালনার জন্য ইংলণ্ডে বহু নূতন 


নুতন কারবারী প্রতিষ্ঠান গঠিত হয় ও ইংলণ্ডেই উহাদের মূলধন সংগৃহীত হয়, 
কিন্ত সুদূর ভারতের অত্যন্ত Pastas প্রতিকূল আবহাওয়ায় ইংলণ্ডের বণিক- 
গণের মধ্যে অতি অল্পই এদেশে আগমণে ইচ্ছুক হওয়ায়, এদেশে বসবামকারী 


ae ব্যবস! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


মুষ্টিমেয় ইংরেজ বণিকগণের হস্তে তাহারা তাহাদের ভারতস্থ কারবারের ব্যবস্থ। 
পনার সম্পূর্ণ ভার অর্পণ করিতেন 1 ঈষ্ট ইণ্ডিয়া কোম্পানীর অবসরপ্রাপ্ত অনেক 
ইংরেজ কর্মচারীও ভারতে থাকিয়া এই সকল কারবারে যোগদান করেন 1 পরে, 
ক্রমশ এদেশের সহিত ঘনিষ্ঠ পরিচিতির দরুন এই সকল ইংলগ্ডে গঠিত 
কারবারের ব্যবস্থাপনার ভারপ্রাপ্ত ব্যক্তিগণ অথবা অংশীদারী কারবারগুলি 
ক্রমশ খনিজ, আভ্যন্তরীণ জলপথ পরিবহণ, চা-বাগিচা শিল্প, বস্তু, কাগজ ও 
পাট শিল্প ইত্যাদি নূতন নূতন কারবারের সম্ভাবনা অন্্ুধাবন করিয়া নিজেদের 
উদ্যোগে কারবার গঠন করিতে থাকেন এবং, Bare উহাদের প্রয়োজনীয় পুজি 
সংগ্রহ করিতে WAS করেন। এইরূপে ইংলণ্ড হইতে ভারতে, বিশেষত 
বঙ্গদেশে পুঁজি রপ্তানি শুরু হয়। এই সকল নবস্থাপিত প্রতিষ্ঠানের Sae] 
সেই ভারতে বসবাসকারী ইংরেজ বণিকগণের হস্তেই উহাদের ব্যবস্থাপনার 
যাবতীয় ভার অগিত হয়। এইরূপে ভারতে ম্যানেজিং এজেন্সী প্রথার 
উৎপত্তি ঘটে । ম্যানেজিং এজেন্টগণ ও সকল প্রতিষ্ঠানে নিজেদের স্থায়ী স্বার্থ 
প্রতিষ্ঠার oy দীর্ঘকালের চুক্তিতে আবদ্ধ হইতেন। পরবর্তাকালে বিশেষত 
১৮৬০-৬৫ সালে আমেরিকার গৃহযুদ্ধের ফলে ইউরোপের বাজারে আমেরিকার 
তুলা রপ্তানি বন্ধ হইয়া যাওয়ায় তথায় ভারতীয় তুলার যথেষ্ট চাহিদা দেখা দেয় 
এবং ভারতীয় তুলার দর অত্যন্ত বৃদ্ধি পায়। এই সুযোগে বো্বাইয়ের বিশেষত 
পার বণিকসমাজের যথেষ্ট মুনাফা ঘটে, ও 
ভারতের ব্যবসায়ীদের মধ্যে শিল্পচেতনার 
দৃষ্টি আকুষ্ট হইতে থাকে 1 তাহারও 


হইতে থাকে। এই সকল 
ভারতীয় প্রতিষ্ঠানের ব্যবস্থাপনার জন্ত ও ইংরেজদের অনুকরণে ভারতীয় 


ম্যানেজিং এজেলী'কারবার গঠিত হয় এবং উহাদের হস্তে ও সকল শিল্পের 
ব্যবস্থাপনার ভার অগিত হইতে থাকে। অপরদিকে যে বিদেশী ম্যানেজিং 
এজেন্সী কারবারগুলি প্রথমে বঙ্গদেশেই গঠিত হইয়াছিল উহারা ধীরে ধীরে 
দক্ষিণে মাদ্রাজ অঞ্চলে সম্প্রসারিত হয় এবং তৎপর উত্তর ভারতের কানপুর 
প্রভৃতি স্থানে প্রসারিত হয়। এইরূপে ক্রমশ ভারতের এক প্রান্ত হইতে অপর 
প্রান্তে বিদেশী ও দেশী ম্যানেজিং এজেলী সংস্থা ব্যাপ্ত হইয়া পড়ে। 


ম্যানেজিং এজেন্সী প্রথা উহার প্রথম যুগে ভারতের শিল্প, 


বাণিজা, পরিবহণ 
ইত্যাদি বিবিধ ক্ষেত্রে নূতন প্রতিষ্ঠান স্থাপন, 


উহাদের অর্থ-সস্থাপন ও দক্ষ 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ e ae 


ব্যবস্থাপনার দ্বারা এদেশে যন্ত্রশিল্প ও আধুনিক উৎপাদন ব্যবস্থার স্ব্রপাত ও 
উন্নতিতে উল্লেখযোগ্য সহায়তা করিয়াছে সন্দেহ নাই। কিন্তু পরবর্তীকালে 
উহাদের অধিকাংশই, বিশেষত বিদেশী ম্যানেজিং এজেলীগুলি, এদেশীয়দের 
নিকটে তাহাদের শেয়ারসমূহ বিক্রয় করিয়া এদেশ হইতেই পুজি সংগ্রহ দ্বারা 
কারবার পরিচালনা করিতে থাকেন ও তাহাদের অধীনস্থ কোম্পানীগুলিকে 
স্থায়িভাবে নিজেদের করায়ত্ত রাখিতে সচেষ্ট হন। ইহার ফলে পরবর্তীকালে 
তাহাদের মধ্যে নানাপ্রকার দুর্নীতি দেখা দেয় ও দেশবাসীর মধো এজন্য এই 
জাতীয় প্রতিষ্ঠানের বিরুদ্ধে প্রবল প্রতিক্রিয়া সৃষ্টি হয়। 

ভারতের বর্তমান ম্যানেজিং এজেলী সংস্থাগুলির মধ্যে Andrew Yule & 
Co. Ltd., Bird & Co. Ltd., Duncan Brothers Ltd., F. W. 
Heilgers & Co. Ltd. প্রভৃতি বিদেশী ও Tata Sons Ltd., Birla 
Brothers Ltd , Sahu Jain Ltd., Karamchand Thapar & Brothers 
Ltd., J. K. Industries Ltd. প্রভৃতি দেশীয় প্রতিষ্ঠান উল্লেখযোগ্য । 


ম্যানেজিং এজেন্টগণের কার্ধাবলী 

Functions of Managing Agents 
yp LS ম্যানেজিং এজেল্সীর কার্ধাবলীকে তিনটি ভাগে বিভক্ত করা যায়। TI 

f ০.১, কোম্পানী গঠন বা প্রবর্তন । ২. অর্থসংস্থান। ৩. TRNA 
১. কোম্পানী প্রবর্তন 
Promotion 

| ম্যানেজিং এজেণ্টগণ নূতন নূতন কারবারের প্রবর্তন, কারবার গঠনের 
প্রাথমিক ব্যয় এবং কারবারের ব্যর্থতার সমগ্র দায় বহন করেন। শুধুমাত্র কারবার 
সফল হইয়া যখন মুনাফা অর্জন করে তখনই তাহারা উহার অংশ লাভ করিয়া 
থাকেন | পেশাদার প্রবর্তকদের সহিত ম্যানেজিং এজেন্টগণের যথেষ্ট পার্থক্য 
বর্তমান। পেশাদার প্রবর্তকগণ কারবার গঠনের পরই উহার সহিত নিজেদের 
'সংশ্রব ছিন্ন করেন | কিন্তু ম্যানেজিং এজেন্টগণ কারবার গঠনকালে যে সম্পর্ক 
রেন তাহা কোম্পানীর আজীবনকাল পর্যন্ত চলিয়া থাকে | সুতরাং 


\ স্থাপন ক 

ম্যানেজিং এজেক্টগণের সহিত তাহাদের দ্বারা প্রবর্তিত কোম্পানীগুলির একটি 
4 \ git, ঘনিষ্ঠ ও অঙ্গাঙ্গী সম্পর্ক গড়িয়া উঠে। 
২. অর্থসংস্থান 
N Financing 


| মানেজিং এজেন্টগণ তাহাদের ব্যবস্থাপনাধীন কোম্পানীগুলির অর্থসংস্থান 


২১৮ 


বিষয়ে একটি মুখ্য স্থান গ্রহণ করেন। তাহারা এ সকল প্রতিষ্ঠানে নিজেরা খণ 
দিয়া এবং উহাদের শেয়ার ও ডিবেঞ্চার ক্রয় করিয়া প্রত্যক্ষভাবে অর্থ সরবরাহ 
করিয়া থাকেন। ইহা ছাড়া এ সকল কোম্পানীর শেয়ারের দায়গ্রাহক হিসাবে 
(underwriting ), 4313 Yq হইতে খণ সংগ্রহ করিয়া, সংগৃহীত খণের 
জামীনদার হইয়া এবং নিজেদের সবনামের দ্বারা উহাদের খ্যাতি বর্ধন করিয়া, 
পরোক্ষে উহাদের অর্থসংস্থানের সহায়তা করিয়া থাকেন | 

৩. ব্যবস্থাপনা! 


Managerial functions 


কারবারের প্রবর্তন ও অর্থনংস্থান ম্যানেজিং এজেন্টগণের কার্ধের অন্তর্গভ 


হইলেও ব্যবস্থাপনাই ইহাদের মুখ্য কার্য বস্তুত ব্যবস্থাপনার দক্ষতাই ইহাদের. 


জনপ্রিয়তার প্রধান কারণ। ব্যবস্থাপনা ক্ষেত্রে বিশেষজ্ঞ হওয়ায় ইহারা 


কারবারের উপযুক্ত বিজ্ঞানসন্মত সংগঠন গড়িয়া তুলিতে এবং অভিজ্ঞ: 


পরিচালনার দ্বারা সহজেই ব্যবস্থাপনাধীন কোম্পানীগুলিকে সাফল্যমণ্ডিড 


করিতে সক্ষম হন। তাহা ছাড়। একাধিক প্রতিষ্ঠান ইহাদের ব্যবস্থাপনার: 


অধীনস্থ থাকে বলিয়া, উঁহারা নিজেদের eal বজায় রাখিয়া একক- 


ব্যন্থাপনার মাধ্যমে বৃহদায়তন উৎপাদন ও সংগঠনের যাবতীয় স্থবিধা ভোগ 
করিতে পারেন । 


ম্যানেজিং এজেন্টগণের হিত এবং অহিতকর কাৰ্যসমূহ 
Services and disservices of Mai 


হিতকর কার্যসমূহ 


Services 


naging Agents 


১. নূতন প্রতিষ্ঠানের প্রবর্তক (promoter) হিসাবে ম্যানেজিং 


এজেন্টগণ ভারতে যন্তরশিল্প ব্যবস্থার পত্তনের দ্বারা এদেশে যন্তযুগের উদ্বোধন 
করিয়াছেন | 


২. পেশাদার প্রবর্তকগণের হস্তে যেরূপ অসংখ্য অনার্থক প্রতিষ্ঠানের সৃষ্টি 


হয়, ম্যানেজিং এজেন্টগণের হস্তে সেরূপ ঘটে নাই । কারণ, ইহারা সাধারণত. 
নূতন কারবারের প্রবর্তন হইতে আরম্ভ করিয়া সর্বস্তরে উহার সহিত জড়িত : 


থাকিয়া উহাকে সাফল্যে পরিণত করিবার চেষ্টা করিয়াছেন। 


৩. সফল কারবার সংগঠনের দারা দৃষ্টান্ত স্থাপন করিয়া ইহারা নব প্রবর্তিত 
nfa প্রতিষ্ঠানগুলির প্রতি এদেশের রক্ষণশীল বিনিয়োগকারিগণের সন্দেহ 


ব্যবসা ও বাণিজোর gaat 


টিবি 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ২১৯ 


দূর করিয়া, তাহাদের মধ্যে বিনিয়োগে আগ্রহ E করিয়াছেন ও সঞ্চয়কারি- 
গণকে উৎসাহিত করিয়াছেন | 
৪. প্রত্যক্ষ ও পরোক্ষ উভয়ভাবে, নব প্রবতিত কোম্পানীগুলিকে অর্থ- 
সংস্থানে সহায়তা করিয়া উহাদের পুঁজির অভাব দূর করিয়াছেন | 
৫. ভারতের স্ায় যে দেশে আধুনিক শিল্প প্রতিষ্ঠানের পরিচালনা। ও 
ব্যবস্থাপনার উপযুক্ত অভিজ্ঞতা ও জ্ঞানসম্প্ন ব্যক্তির অভাব দেখা যায়, তথায় 
ম্যানেজিং এজেন্টগণ একসঙ্গে বিভিন্ন কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার ভার লইয়া এ 
সমস্যা সমাধানে সাহায্য করিয়াছেন | 
৬ ইহাদের অধীনে এক অদৃশ্য জোটের wage হইয়া বিভিন্ন প্রতিষ্ঠান 
নিজেদের স্বাতন্ত্র্য বজায় রাখিয়া, বৃহদায়তন উৎপাদন ও ক্রয়-বিক্রয়ের সুযোগ 
পাইয়া লাভবান হইয়াছে ও নিজেদের মধ্যে নিরর্থক প্রতিযোগিতা দূর করিয়া 
লাফল্য সুনিশ্চিত করিতে সমর্থ হইয়াছে। 
৭. মুষ্টিমেয় ম্যানেজিং এজেন্টগণের অধীনে বহু প্রতিষ্ঠান থাকায়, তাহাদের' 
মধ্যে সহজেই সমস্বার্থের ভিত্তিতে সহযোগিতা প্রতিষ্ঠিত হইয়াছে এবং ম্যানেজিৎ 
, এজেট্টগণের মধ্যে সহযোগিতার দ্বারা সমগ্র শিক্পটি উপকৃত হইয়াছে। পাট ও' 
© চা শিল্প ইহার AF? উদাহরণ | 
৮. মন্দার বাজারে শক্তিশালী ম্যানেজিং এজেন্টগণের আশ্রয়ে বছ ক্ষুদ্র 
‘ দ্র কোম্পানী আত্মরক্ষায় সমর্থ হইয়াছে। 
অহিতকর কার্যাবলী 
Disservices 
১. আইনান্যায়ী চুক্তিদবারা ম্যানেজিং এজেন্টগণের ক্ষমতা নিদিষ্ট হইলেও 
এবং উহার কোম্পানীর পরিচালকমণ্ডলীর অধীনস্থ হইলেও, কার্যত তাহারা 
কোম্পানীর কার্ষে স্বৈরাচারী ক্ষমতার অধিকারী হইয়া শেয়ারহোল্ডারগণের 
স্বার্থ TA করেন ও পরিচালকমগ্ুলীকে অকার্ষকরী করিয়। ফেলেন | 
২. ম্যানেজিং এজেন্টগণের মধ্যে, বিশেষত দেশীয় ম্যানেজিং এজেন্টগণের, 
শিল্পসংক্রান্ত জ্ঞান ও অভিজ্ঞতা স্বল্প থাকায়, এবং নিজেদের লাভ-ক্ষতির দিকে 
অধিক দৃষ্টি থাকায় ইহাদের মধ্যে যাহারা প্রভূত আধিক শক্তিশালী, তাহারা 
অধীনস্থ প্রতিষ্ঠানের Fate স্বার্থ বিচার করিয়া চলিবার পরিবর্তে আন্ত 
আর্থিক লাভ-লোকসানের দ্বারা পরিচারিত হওয়ায়, অধীনস্থ প্রতিষ্ঠানগুলি 
উপকৃত হইবার পরিবর্তে অনেক স্থলে AIFS হইয়াছে। 
৩, অনেক ম্যানেজিং এজেলী প্রতিষ্ঠান একমালিকী কারবার হওয়ায় 


AS ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


(বিশেষত দেশীয় ) পরবর্তাকালে উহারা অযোগ্য বংশধরগণের হস্তে পড়িয়া. 
দক্ষতা! হারাইয়া ফেলে। তাহার ফলে উহাদের Wal পরিচালিত প্রতিষ্ঠান 
গুলির ক্ষতি হয়। 

£- একসঙ্গে বহু কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার দায়িত্ব গ্রহণ করার দরুন 
ম্যানেজিং এজেন্ট কাহারও প্রতি সুবিচার করিয়া উঠিতে পারেন না। 

৫. যেসকল অধীনস্থ কোম্পানীর অধিকাংশ শেয়ার ম্যানেজিং এজেন্টগণ 
প্রথমে নিজেরা ক্রয় করিয়া পরে বিক্রয় করিয়া দেন, সে সকল ক্ষেত্রে বিক্রয়ের 
পরে তাহারা ও সকল শ্রেয়ার লইয়া শেয়ার বাজারে ফটকাবাজী করিতে 
থাকেন । ইহাতে কোম্পানীর সুনামের যথেষ্ট ক্ষতি হয়। 

৬. ম্যানেজিং এজেন্টগণের অধীনস্থ কোম্পানী গুলিতে উচ্চপদস্থ 
কর্মচারিগণ নিজেদের ক্ষমতার সযোগ লইয়া অবাধে স্বজনপোষণের নীতি 
অনুসরণ করিয়া থাকেন। উহার ফলে যোগ্য ব্যক্তির নিয়োগের অভাবে 
কোম্পানীর কার্যদক্ষতা ক্ষুণ্ন হয় | 

1 দেশের ব্যা্ষসমূহ ও শিল্পব্যবস্থার মধ্যে একটি ফলপ্রদ পারস্পরিক 
সহযোগিতা গড়িয়া উঠিবার পথে ইহারা অন্তরায় স্থ্টি করিয়াছেন । ম্যানেজিং 


৮, ইহারা অধীনস্থ এক প্রতিষ্ঠানের অর্থসম্পদ নির্ষিবাদে অপর প্রতিষ্ঠানে 
বিনিয়োগ করিয়াছেন | ফলে শক্তিশালী ও উন্নতিশীল একটি কোম্পানীর সম্পদ 
অগর একটি দুর্বল প্রতিষ্ঠানকে বাচাইবার Gy ব্যবহৃত হইয়া শক্তিশালী: 
প্রতিষ্ঠানকে ক্ষতিগ্রস্ত করিয়াছে। আবার অনেক ক্ষেত্র উভয় প্রতিষ্ঠানই 
ইহার ফলে বিপর্বয়গ্রস্থ হইয়াছে | 

৯. ইহার! অনেকক্ষেত্রে নিজেদের মুনাফার জন্য বিভিন্ন কোম্পানীর 
ব্যবস্থাপনার অধিকার অধিকমূল্যে অপরের নিকট বিক্ৰয় করিয়া এ সকল 
প্রতিষ্ঠানের শেয়ারহোল্ডারগণের স্বার্থের প্রতি নিদারুণ অবহেলা প্রদর্শন 

করিয়াছেন | 

* ১০. ম্যানেজিং এজেন্টগণ তাহাদের অধীনস্থ কোম্পানীর সহিত বিবিধ 
সামগ্রী ক্রয়-বি্রয়ের চুক্তি, কোম্পানীর আভ্যন্তরীণ গোপন সংবাদ ব্যবহার, 
“কোম্পানীগুলির তহবিলের অপব্যবহার, চুক্তি অবসানের জন্য অতিরিক্ত 


es 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ R> 


ক্ষতিপূরণ আদায়, হিসাবের কারছুপী, নিজেদের ম্যানেজিং aa কারবারকে- 
যৌথমূলধনী কারবারে রূপান্তরিত করিয়া উহার শরেয়ারসমূহ অধীনস্থ কোম্পানীর: 
নিকট বিক্রয় করিয়া অর্থসংগ্রহ, অর্থাৎ অধীনস্থ কোম্পানীগুলির অর্থসংস্থানের 

স্থলে তাহাদের দ্বারা নিজেদের অর্থসংস্থান, কোম্পানীগুলি হইতে চলতি হিসাবে 

অধিক পরিমাণে অগ্রিম গ্রহণ, aq সংগ্রহ ও উহার জামিনদার হিসাবে কার্য: 
করিবার জন্য দস্তরি আদায়, নীটমুনাফা ও মোট বিক্রয় উভয়ের ভিত্তিতেই পারি-- 
শ্রমিক আদায় এবং অফিসের রাহাখরচ বাবদ অর্থ আদায়, ইত্যাদি অসংখ্যভাবে. 
তাহারা অধীনস্থ কোম্পানীগুলিকে শোষণ করিয়া অর্থ উপার্জন করিয়াছেন | 


১৯৫৬ সালের ভারতীয় কোম্পানী আইনের দ্বারা 
ম্যানেজিং এজেন্টগণের উপর আরোপিত বিধিনিষেধসমূহ 


Restrictions imposed on the Managing Agents 
by the Indian Companies Act 1956 


ম্যানেজিং এজেন্টগণের দুর্নীতি ও ম্যানেজিং এজেলী প্রথার ক্রটিসমূহ' 
দুরীকরণের GY, ১৯৩৬ সালের সংশোধিত কোম্পানী আইনের দ্বারা তাহাদের 
কার্ধাবলীর উপর কতকগুলি বিধিনিষেধ আরোপিত হয়। কিন্তু পরে এগুলি 
যথেষ্ট নহে বিবেচিত হওয়ায়, ১৯৫৬ সালের নূতন কোম্পানী আইনের দ্বারা 
অত্যন্ত কঠোর ভাবে ম্যানেজিং এজেন্টগণের কার্যাবলী নিয়ন্ত্রণ করার জন্ত,- 


” তাহাদের উপর বহুবিধ বিধিনিষেধ আরোপ করা হইয়াছে । এই সকল বিধি-- 


নিষেধসমূহ সংক্ষেপে নিয়ে আলোচিত হইল | 


১. নিয়োগ ও কার্ষকাল 
Appointment and tenure of office 


ক. কোম্পানীর সাধারণ সভায় গৃহীত প্রস্তাবে কেন্দ্রীয় সরকারের সম্মতি, 
সংগ্রহ ব্যতীত ম্যানেজিং এজেন্ট নিয়োগ অথবা পুননিয়োগ করা যায় না। 
খ. ১৯৩৬ সালের আইনানুযায়া একাদিক্রমে ২০ বৎসরের জন্য ম্যানেজিং 
এজেন্ট নিয়োগ করা যাইত | কিন্তু ১৯৫৬ সালের আইনমতে ম্যানেজিং এজেন্টের 
. প্রথম নিয়োগ অনধিক ১৫ বৎসর ও পরবতাঁ পুননিয়োগ অনধিক ১০ বৎসর 
“কালের জন্য সম্ভব | 
ই, ম্যানেজিং এজেন্টের ব্যবস্থাপনাধীন কোম্পানীর সংখ্য! 


Number of Companies 
২৯৬০ সালের ১৫ই আগস্টের পর কোন ম্যানেজিং এজেন্ট ১০টির অধিক 


কোন্গানীর ব্যবস্থাপনার তার গ্রহণ করিতে পারিবেন al b 


mee ব্যবদা ও বাণিজে]র ভূমিকা! 


৩. ম্যানেজিং এজেন্টের পদ শুন্য হওয়া, 

সাময়িকভাবে বরখাস্ত অথব। অপসারণ 

Vacation, suspension or remoyal 

ক. কোন ব্যক্তি ম্যানেজিং এজেন্ট হইলে, তাহাকে দেউলিয়া বলিয়া ঘোষণা 
করিলে বা ফৌজদারী অপরাধে তাহার ৬ মাসকাল দগ্ডাজ্ঞা হইলে ; কোন 
অংশীদারী কারবার ম্যানেজিং এজেন্ট থাকিলে, উহার কোন অংশীদার দেউলিয়া 
হইলে অথবা তাহার ফৌজদারী অপরাধে ৬ মাসকাল দণ্ড হইলে, কিংবা 
অংশীদারী কারবার বিলুপ্ত হইলে ; এবং কোন কোম্পানী ম্যানেজিং এজেন্ট 
থাকিলে, উহার বিপুপ্তির ফলে অবথা ম্যানেজিং এজেন্ট স্বেচ্ছায় পদত্যাগ 
করিলে এ ম্যানেজিং এজেন্টের পদ শৃষ্য বলিয়া বিবেচিত হইবে। ইহা ছাড়া 
ম্যানেজিং এজেলী প্রতিষ্ঠানটির নিজের কোন সাংগঠনিক পরিবর্তন ঘটিলে, এ 
সম্পর্কে কেন্দ্রীয় সরকারের অনুমোদন ব্যতীত ম্যানেজিং এজেন্টের পদে উহা 
আর অধিষ্ঠিত থাকিতে পারিবে না । 


খ. ম্যানেজিং এজেন্টের সম্পত্তির তন্বাবধানের জন্ত আদালত কর্তৃক 
রিসিভার নিযুক্ত হইলে উহার ফলে ম্যানেজিং এজেণ্ট সাময়িকভাবে (suspen- 
sion) তাহার পদ হইতে বরখাস্ত হইবেন | 


গ. প্রতারণা (fraud), বিশ্বাসভঙ্গ (breach of trust), গুরুতর, 


অবহেলা ( gross negligence) অথবা। অব্যবস্থার ( mismanagement) 


অভিযোগে শেয়ারহোল্ডারগণ, সাধারণ সভায় সাধারণ প্রস্তাব গ্রহণ করিয়া 
ম্যানেজিং এজেন্টকে অপসারণ করিতে পারিবেন । 


৪. পারিশ্রমিক 


Remuneration 


ম্যানেজিং এজেন্টগণকে প্রদত্ত পারিশ্রমিক কারবারের নীট মুনাফার ১০ 
শতাংশের অধিক হইতে পারিবে না। ইহার অতিরিক্ত পারিশ্রমিক প্রদানের 


জন্ত উক্ত মর্মে বিশেষ প্রস্তাব গ্রহণপূর্বক উহাতে কেন্দ্রীয় সরকারের অনুমোদন' 


সংগ্রহ ATE) মুনাফা যথেষ্ট না হইলে তাহারা অন্যুন ৫০,০০০ টাকা 
পারিশ্রমিক বাবদ পাইবার অধিকারী হইবেন । কোম্পানীর সাধারণ সভায় 
কারবারের হিসাবপত্র অনুমোদিত হইবার পূর্বে তাহারা পারিশ্রমিক বাবদ কোন 
অর্থ গহণ করিতে পারিবেন না বা কোন অফিস ভাতাও পাইবেন না। তৰে 


একাম্পানীর স্বার্থে ব্যয় করিয়া থাকিলে উহা পূরণ করা হইবে 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ নি 


৫. আর্থিক লেনদেন 

Financial transactions 

ক. অর্ধানস্থ এক কোম্পানীর af অন্ত কোম্পানীতে খাটান বা লেনদেন 
করা চলিবে না। 

খ- ম্যানেজিং এজেন্ট বা উহার সহিত সংশ্লিষ্ট কোন কোম্পানী, অধীনস্ত 
(কোম্পানীর নিকট হইতে খণ করিতে পারিবে T | 

গ. অধীনস্থ কোম্পানীর নিকট হইতে চলতি হিসাবে ২০,০০০ টাকার 
অধিক aay রাখিতে পারিবে ay | 
৬. BIG ও কার্যাবলীর উপর বিধিনিষেধসমূহ 


Restriction on Powers and Functions 
ক. ম্যানেজিং এজেলী প্রতিষ্ঠান নিজে কোন ম্যানেজিং এজেন্টের অধীনস্ত 
হইবে না। 
খ অধীনস্থ কোম্পানীর বিশেষ প্রস্তাব দ্বার অন্গুমোদন লাভ না করিলে 
কোন ম্যানেজিং এজেন্টই অধীনস্থ কোম্পানীর সমজাতীয় কোন কারবার 
পরিচালন! করিতে পারিবেন না। 


o গ. কোন ম্যানেজিং এজেণ্ট অধীনস্থ কোম্পানীর পরিচালকমণ্ডলীতে, 
he উহা ৫ জন সদস্য লইয়া গঠিত হইলে ১ জন ও ৫ জনের অধিক হইলে সর্বাধিক 
` ২ জন পর্যন্ত, পরিচালক মনোনয়ন করিতে NRT | 
ঘ. অধীনস্থ কোম্পানীর সাধারণ সভায় প্রস্তাব গ্রহণ ও উহাতে কেন্দ্রীয় 
সরকারের ARCATA ব্যতীত ম্যানেজিং এজেন্ট উক্ত কোম্পানীর ব্যবস্থাপনার 
ভার কাহারও নিকট হস্তান্তরিত করিতে পারিবেন না। 
৬. উত্তরাধিকার wa ম্যানেজিং প্রতিষ্ঠানের মালিকানা পাইতে হইলে 
কেন্দ্রীয় সরকারের অনুমোদন আবশ্যক | 
ie ₹ চ. কর্মচারী নিয়োগ, কোম্পানীর স্থাবর সম্পত্তি ও পু'জিদ্রব্যাদি ক্রয়বিক্রয়ন 
te সংক্রান্ত যাবতীয় বিষয়ে ম্যানেজিং এজ্ে্টগণ কোম্পানীর পরিচালকমগ্ডলীর 
তদারকী, নিয়ন্ত্রণ নির্দেশাধীন থাকিবেন। 

ছ. অধীনস্থ কোম্পানী কর্তৃক বিশেষ প্রস্তাব গ্রহণের দ্বারা অনুমোদিত 
না হইলে ম্যানেজিং এজেন্ট উহার সহিত কোন AININ ক্রয়বিক্রয় অথবা 
কোন শেয়ার বা ডি:বঞ্চার বিক্রয়ের দায়গ্রাহক হিগাবে কার্য করিবার ay 
চুক্তিবদ্ধ হইতে পারিবেন না। 


au ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 
৭. বিবিধ 

Miscellaneous 

ক এই আইনের দ্বারা কেন্দ্রীয় সরকারকে যে কোন শিল্প বা কারবার 
বিশেষে ম্যানেজিং এজেলী প্রথার অবসানের ক্ষমতা প্রদান করা হইয়াছে | 

খ. ম্যানেজিং এজেন্ট পদত্যাগ করিলে, বা তাহার পদ g বলিয়া 
পরিগণিত হইলে অথবা সাময়িকভাবে তাহাকে বরখাস্ত করা৷ হইলে, কিংবা 
তাহার কোন দোষের জন্য কারবার উঠিয়া গেলে, ম্যানেজিং এজেন্ট কোন 
ক্ষতিপূরণ পাইবার অধিকারী হইবেন ay) : 

গ. কোন অংশীদারী কারবার ম্যানেজিং এজেন্ট নিযুক্ত হইলে উহার 
সকল অংশীদারগণের নাম ও তাহাদের প্রত্যেকের অংশ সংবলিত বিবরণ, 
অথবা কোন লিমিটেড কোম্পানী ম্যানেজিং এজেট নিযুক্ত হইয়া থাকিলে উহার 
শেয়/রহোল্ডার তালিকা ও প্রত্যেক শেয়ারহোল্ডারের শেয়ারের পরিমাণ, এবং, 
পরিচালকগণ ও ম্যানেজিং ডিরেক্টারগণের নাম-সংবলিত বিবরণ, অধীনস্থ 
কোম্পানীর নিকট দাখিল করিতে হইবে। 

ঘ. কোম্পানী আইনে ইহাও বলা হইয়াছে যে ১৯৬০ সালের ১৫ই আগস্ট 
হইতে সকল ম্যানেজিং এজে্টর কার্ধকালই শেষ হইয়া যাইবে__যদি না উহার * 
পূর্ববর্তী ২ বংসরকালের মধ্যে তাহাদের পুননিয়োগ ঘটে । 
সমবায় সংগঠন 


Co-operative form of business organisation 
উৎপত্তি 
Origin 

ধনতান্িক অর্থ নৈতিক ব্যবস্থায় শ্রমিক, কৃষিজাত পণোর উৎপাদক এবং 
ক্রেতাদের অর্থাৎ এককথায় জনসাধারণের অধিকাংশের উপর যে অর্থনৈতিক: 
শোষণের চাপ পড়ে তাহাতে ধীরে ধীরে তাহাদের অর্থ নৈতিক দুর্দশ| ও দারিদ্র্য 
বৃদ্ধি পাইতে থাকে। তাহার বিরুদ্ধে উনবিংশ শতাব্দীতে ইউরোপে একটি" 
শক্তিশালী আন্দোলনের উৎপত্তি হয়। এই আন্দোলন সমবায় আন্দোলন 
নামে পরিচিত। ইহার মূল উদ্দেশ্য নিজেদের যৌথ প্রচেষ্টায় অর্থ নৈতিক 
উন্নতির জন্য জনসাধারণের দরিদ্রতর শ্রেণীর মধ্যে এক্যবদ্ধ সংগঠন স্থাপন করা। 
সমবায়ের তাৎপর্য 


Meaning of co-operation 


সমবায় ACH একদা নিযুক্ত বিখ্যাত ম্যাকলাগান কমিটির কথায়-_সংক্ষেপে। 


কারৰারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ -RRE 


কব 


সমবায়ের OS এই যে, বিচ্ছিন্ন (75014:54 ) এবং বিৱহীন একক ব্যক্তি অন্তান্ত 
ব্যক্তিবর্গের সহিত মিলিত হইয়া এবং নৈতিক উন্নতি ও পারস্পরিক সহায়তার 
বারা CART সবিধাভোগে বিত্তবান ব্যক্তিগণের সমকক্ষ হইতে পারে এবং ফনে 
| ভাহার নিজন্ব গুণাবলী ও মামর্থ্যের পরিপূর্ণ বিকাশসাধনে সফল হইতে পারে। 
এককথায় বৈষয়িক মঙ্গললাভ ও উন্নততর এবং সুখী জীবনযাপনের উদ্দেশ্যে 
সমাজের Reale শ্রেণীর ব্যক্তিদের মধ্যে এক্যবদ্ধ পারস্পরিক প্রচেষ্টার দ্বারা 
অর্থনৈতিক কার্ধাবলীর সংগঠন ও পরিচালনাকে সমবায় সংগঠন ও কার্যকলাপ 
বলা যায়। 
সমবায়ের স্বযোগ-সম্ভাবনা 
Scope of Co-operation 
১. সমবায় সমিতির সদস্যগণ পারস্পরিক আস্থা, সততা ও স্বাৰ্থত্যাগ 
প্রভৃতি সদৃগুণ শিক্ষা পার ও তাহার দারা তাহাদের নৈতিক উন্নতিবিধান vom 
থাকে। 
২. উৎপাদন, বণ্টন, ভোগ ও বিনিময়_সকল : অর্থনৈতিক ক্ষেত্রেই 
* ইহা প্রয়োগ করা যাইতে পারে । Roa সমাজের বিভিন্ন শ্রেণী ইহাতে Sge 
= হইতে পারে | 
hn ৩, ইহা কৃষি, কুটির ও ক্ষুদ্র শিল্পের বিশেষ উপযোগী। এইজন্ত BRAG 
সি দেশগুলিতে ইহার বিশেষ প্রয়োজন রহিয়াছে । 
৪. ইহার মাধ্যমে জনসাধারণের নানাপ্রকার অর্থনৈতিক কার্যকলাপ 
সংগঠিত হইলে তাহার ফলে ধনীমালিক শ্রেণী ও মধ্যস্থ কারবারী শ্রেণীর 
l = প্রশ্োজনীয়তা থাকে না। স্নতরাং এই সকল সামাজিক পরগাছ। দূরীভূত 
S .. করিয়া ইহা সমাজকে অংশত অনাবশ্যক ভারমুক্ত করিতে পারে | 
এই সকল কারণে ইহা ইউরোপের বিভিন্ন saote দেশে, বিশেষত 
í 5 ডেনমার্ক, সুইডেন, ইতালী, ইংলণ্ড এবং কানাড। ও আমেরিকার যুক্তরাষ্ট্রে 
he’ বিস্তারলাভ করিয়াছে । ভারতেও বর্তমানে ইহার প্রদার লক্ষণীয় | এ সম্পর্কে 
E বিশেষ উল্লেখযোগ্য যে, সমাজতান্ত্রিক দেশগুলিতেই সমবায় আন্দোলন সর্বাধিক 
; সুযোগ পাইয়! ব্যাপক বিস্তারলাভ করিয়াছে। 
বৈশিষ্ট্য 
Features 
সমবায় সংগঠনের বৈশিষ্যগুলিকে এইভাবে আলোচনা কর! যাইতে পারে: 
গঠন 2 একই সাধারণ স্বার্থ ( common interest ) সাধনের উদ্দেশ্যে, 
aanl ও বাণিজ্য ॥ ১৫ 


২২৬ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


স্বেচ্ছায় ( voluntarily) কয়েক ব্যক্তি সম্মিলিত হইয়া সমবায় সমিতি গঠন 
করিয়া থাকে | 

পুঁজি £ঃ যৌথমূলধনী প্রতিষ্ঠানের মত ইহার পুঁজি কতকগুলি স্বল্প মূল্যের 
শেয়ারে বিভক্ত থাকে। $ শেয়ারগুলি Rex afin ইহার পুজি সংগৃহীত 
হয়। এই শেয়ার ক্রয় করিয়া সমিতির সদস্য হওয়া যায়। একজন সদস্য 
যতগুলি ইচ্ছা শেয়ার ক্রয় করিতে পারেন | 

পরিচালন! ক্রীত শেয়ারের সংখ্যা যাহাই হোক, প্রত্যেক সদস্যের 
মাত্র একটি করিয়া ভোট প্রদানের অধিকার থাকে। সদস্যদের গণতান্ত্রিক 
অধিকার স্থনিশ্চিত করিবার জন্য এইরূপ ব্যবস্থা করা হইয়াছে। 
সদস্যগণ কর্তৃক একটি পরিচালকমণ্ডলী বা Managing Committee নির্বাচিত 
হয়। উহার একজন সভাপতি বা Chairman এবং একজন কর্মসচিৰ বা 
Secretary থাকে। AII. সভ্যদের পরিচালক ব| Director বলা হয়। 
সমিতির পরিচালনাভার এই পরিচালকমণ্ডলীর উপর DS থাকে। 


ব্যবস্থাপনা £ দৈনন্দিন কার্ধের ভার প্রধানত সভাপতি ও সম্পাদকের 
উপর Te থাকে | 


দায়দায়িত্ব ৪ সদশ্যগণের 
সমবায় সমিতিই গঠন করা যায়। 

মুনাফা বণ্টন $ সমবায় সমিতি মূলত সুনাফাশরিকারী প্রতিষ্ঠান নহে। 
তবে কারবারে Baw আয় হইলে উহার একাংশ হইতে সদস্যগণের প্রদত্ত 
মূলধনের উপর জুদ দেওয়া হয়। সমবায় বিক্রয় সমিতি বা ( 
ৰা ভোগকারী অথবা ক্রেতা সমবায় সমিতির (consumers? Co-operative) 
খেলায়, THIN কর্তৃক ক্রয়ের অন্থপাতে তাহাদের মধ্যে মুনাফার অংশ বন্টন 
কর! হয়। উদ্ব-ত্ত আয়ের অপরাপর অংশ হইতে সমিতির শক্তি বৃদ্ধির oy 
সঞ্চয় তহবিল স্থষ্টি ও সদশ্যগণের মঙ্গলের নিমিত্ত নানা প্রকার হিতকর কার্য 
যথা! বিদ্যালয় স্থাপন, সাহায্য প্রদান, চিকিৎসা প্রভৃতির Sy ব্যয় করা হয়। 


WSs যৌথমূলধনী কারবারের মতই সমবায় সমিতিরও সদস্যগণ হইতে 
পৃথক স্বতন্ত্র সত্তা রহিয়াছে বলিয়া আইনত স্বীকৃত হয়। 


Different types of Co- 


সাধারণ 


সীমাবদ্ধ ও সীমাহীন দুই প্রকারের দায়সম্পন্ন 


sales societies) 


Operative Societies 
উদেশ্য ও কর্মধারার পার্থক্য অনুযায়ী বিভিন 


প্রকারের সমবায় সমিতি দেখা 
Wim উৎপাদক সমবায় সমিতি ( 


Producers’ Co-operative 


ঝায়। 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ২২৭ 


Society); ২. ক্রেতা সমবায় সমিতি ( Consumers’ Co-operative 


Society); ৩. বিক্ৰয় সমবায় সমিতি ( Co-operative Marketing 


Society); 8. ক্ৰয় সমবায় সমিতি ( Co-operative Purchasing 


Society); ৫. খণদানকারী সমবায় সমিতি ( Co-operative Credit 
Society); ৬. সমবায় গৃহ-নির্মাণ সমিতি (Co-operative Housing 
Society); ৭. সমবায় বীমা সমিতি ( Co-operative Insurance 
Society ). 


>. Betre সমবায় সমিতি 


Producers’ Co-operative Society 

দরিদ্র কৃষক, কুটির ও ক্ষুদ্রায়তন শিল্পের কারিগর প্রভৃতি শ্রেণীর উৎপাদন- 
কারিগণ সংঘবদ্ধ হইয়া সমবায় সমমতি গঠন করিয়া নিজেরাই উৎপাদন-উপায়ের 
( means of production ) অর্থাৎ যন্ত্রপাতি প্রভৃতির মালিক হইয়া নিজেদের 
স্বার্থে উৎপাদন পরিচালন! করিতে পারে ৷ এই জাতীয়-সমবায় সমিতিগুলিকে 
উৎপাদক সমবায় সমিতি ( Producers’ Co-operative Society ) বলে। 
এই প্রতিষ্ঠানের শ্রমিক ব| কর্মীরা নিজেরাই মালিক বলিয়া কারবারের সম্পূর্ণ 


"সুফল নিজেরাই ভোগ করিতে পারে | 
“২. ক্রেতা সমবায় সমিতি বা সমবায় ভাণ্ডার 


Consumers’ Co-operative Society 

সাধারণত খুচরা দোকানদার জাতীয় মধ্যস্থ কারবারিগণের নিকট হইতে 
পণ্যাদি কিনিতে গিয়া সাধারণ-ক্রেতাকে বেশী দাম দিতে হয় । উহা! হইতে 
আত্মরক্ষা করিবার জন্য সাধারণ ক্রেতারা সমবায় সমিতি গঠন করিয়া সমবায় 
ভাণ্ডার বা খুচরা দোকান প্রতিষ্ঠা করিতে পারে । কারখানা, অফিস, শহরের 
বিভিন্ন পাড়। অথন্বা গ্রাম প্রভৃতি স্থানীয় ভিত্তিতে এইরূপ প্রতিষ্ঠান স্থাপন করা! 
যায়! ইহারা সরাসরি উৎপাদনকারিগণের নিকট হইতে বিভিন্ন ভোগাপণ্য 
পাইকারী দরে খরিদ করিয়া খরিদ্দারগণের নিকট নির্দিষ্ট দরে বিক্রয় করে। 


সমিতির সদস্য এবং বাহিরের লোক, সকলেই এখান হইতে পণ্য খরিদ করিতে 
পারে | 
- ৩. বিক্ৰয় সমবায় সমিতি 


Co-operative Marketing or Sale Society 
a, গ্রাম্য কুটরশিল্পে কারিগর প্রভৃতি দরিদ্র উৎপাদনকারিগণ 
এককভাবে পণ্য বিক্রয় করিতে গিয়া, যাতায়াতের চড়াভাড়া, সুবিধামত দর না 


an ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পাইলে পণ্য হাতে ধরিয়া রাখিবার অক্ষমতা, গুদামের অভাব প্রভৃতি rR 
ভোগ করে এবং অপেক্ষাকৃত কম দরে পণ্য বিক্রয় করিয়! দিতে বাধ্য হয় ও 
মহাজনের কবলে গিয়া পড়ে । এই সকল অন্থবিধ। দুর করিবার ay তাহারা. 
স্বতন্রভাবে পণ্য উৎপাদন করিলেও যৌথভাবে বিক্রয় করিবার জন্য সমবায়: 
বিক্রয় বিক্রয় সমিতি গঠন করিতে পারে | 
৪. ক্রয় সমবায় সমিতি 
Co-operative Purchasing Society 
কৃষক ও গ্রাম্য কুটিরশিল্পিগণ তাহাদের প্রয়োজনীয় লাঙল ও বিভিন্ন 
ফন্তরপাতি, কীচামাল, বীজ, সার বলদ প্রভৃতি নিদিষ্ট মানসম্পন্ন বিবিধ দ্রব্য’ 
অপেক্ষাকৃত SATA সংগ্রহ করিবার জন্ত সংঘবদ্ধ হইয়া সমবায় ক্রয় সমিতি 
গঠন করিতে পারে । ইহাতে তাহার! বৃহদায়তনে ক্রয়ের সকল সুবিধা ভোগ 
করে ও ধুরন্ধর গ্রাম্য ব্যবসায়ীদের কবল হইতে যুক্তি পাইয়া! থাকে। 
৫. ঝণদ্বানকারী সমবায় সমিতি ও সমবায় ব্যাঙ্ক 
Co-operative Credit Society and Co-operative Bank 
দরিদ্র কষক, গ্রাম্য কুটির শিল্পী, শহরের শ্রমিক ও কর্মচারীবর্গ ও স্বল্প 
বিত্তের ব্যক্তিগণ প্রয়োজনমত সহজ শর্তে খণ পাইবার সুবিধা লাভ করিবার জন্ত 
খণদানকারী সমবায় সমিতি গঠন করিতে পারে। সদশ্যগণের নিকট শেয়ার 
বিক্রয় করিয়| পুজি সংগ্রহ কর! হয় এবং যে কোনও ব্যক্তির নিকট হইতে 
আমানত (Deposit) জমা গ্রহণ দ্বারা, উহ! বৃদ্ধি করা হয়। ইহা ব্যতীত 
সরকারের নিকট হইতেও aq গ্রহণ করিয়। সমিতির খণযোগ্য অর্থের পরিমাণ, 
বৃদ্ধি করা যায়। 
এই সমিতিগুলিকে প্রাথমিক সমিতি (Primary Society) বলে | আঞ্চলিক 
ভিত্তিতে আবার কয়েকটি খণদানকারী সমিতি মিলিয়৷। একটি সমবায় ব্যাঙ্ক 
(Co-operative Bank) গঠন করিতে পারে। এই ব্যা্কগুলি হইতে সমবায় ও. 
Wy সমিতিগুলিকে খণ প্রদান কর! হয়। 
৬. সমবায় গৃহ-নিৰ্মাণ সমিতি 
Co-operative Housing Society 
দরিদ্র ও নিয় মধ্যবিত্ত শ্রেণীর ব্যক্তিদের 
গৃহনির্মাণ সমিতি গঠন করা৷ হয়। এই 
ছাড়াও অন্থান্ত ব্যক্তির নিকট হইতে আমান 
অর্থ হইতে জমি wy ও বাড়ি তৈয়ারীর ay 


গৃহসমস্যা দূর করিবার ay সমবায় 
সমিতিগুলি শেয়ার-কিক্রয়লন পুজি. 
ত জমা গ্রহণ করিয়া থাকে এবং Ge 
সদশ্যগণকে খণ দেয়। 


ry 


7$ 


-কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ 2২৯ 
4. সমবায় বীম। সমিতি 

Co-operative Insurance Society 

অন্যান্য কারবারের মত জীবন ও অন্তান্ত বীম! ব্যবসায়ও সমবায়. সমিতির 
‘মারফত সংগঠিত করা যায়। পলিসীহোল্ডার বা বীমাকারিগণই সমিতির মালিক 
হয় এবং কারবারের লাভের অংশ তাহাদের মধ্যে লভ্যাংশ আকারে বন্টন করা 
হয় অথবা! উহার বাবদ “প্রিমিয়াম” (Premium) কমাইয়া দেওয়া ZA | 
-কুবকগণের মধ্যে সমবায় গো বীমা ( Cattle Insurance ), শস্য বীম! ( Crop 
Insurance ) সমিতি প্রভৃতি গঠন করিয়া তাহাদের যযেষ্ট উপকার সাধন করা 
যায় |, 
Ee উদ্দেশ্যমাধক বা সর্বার্থসাধক সমবায় সমিতি 


Multipurpose Co-operative Society 

- পুরাতন এক উদ্দেশ্বসাধক সমিতিগুলিকে সংস্কার করিয়া বা নৃতন ভাবে 
বহু উদ্দেশ্যসাধক সমিতি স্থাপন করা হইয়া থাকে | ইহারা একাধারে খণদাঁন 
করে, বাজ ও সার ক্রয় করিয়া সরবরাহ করে, ফসল বিক্রয় করে, সদস্যদের 
“বিভিন্ন পার্শ্ব জীবিকার ব্যবস্থ। করে এবং তাহাদের যৌথ সম্পত্তির তদারক ও 
"রক্ষণাবেক্ষণ করিয়া থাকে। 


bz ‘সমবায় এবং যৌথমূলধনী কারবারের তুলনা 


Comparison between Co-operative Society and 
নি Stock Company 


সমবায় সমিতি যৌথমুলধনী কারবার 
3. সদস্যদের অর্থনৈতিক ও অন্তান্ত ১. যৌথমূলধনী কারবারের একমাত্র 
সকল প্রকার মঙ্গলসাধন ও উদ্দেশ্য মুনাফা। 
সেবার বৃহত্তর উদ্দেশ্যেই ইহা 
গঠিত হয়। 


২. ইহা সমবায় আইন ARTA গঠিত ২. ইহা যৌথমূলধনী কারবারের আইন 
হয় এবং গঠনপদ্ধতি অনেক অনুসারে গঠিত হয়। ইহার 
সহজ ও স্বল্স-ব্যয়সাধ্য | গঠনপদ্ধতি জটিল এবং ব্যয়সাধ্য | 


: -৩. ইহার পুজি নির্দিষ্ট নহে। ৩. ইহা নির্দিষ্ট পুঁজি সংগ্রহের 


প্রয়োজনে পুজি বাড়ান যায় । অন্ুমতি লইয়া গঠিত হয় | 
৪. একজন সাস্য যত সংখ্যক ৪. ইহাতে সাধারণত শেয়ার অন্থযারী 
শেয়ারই ক্রয় করুক না কেন সদস্যদের ভোটদান ক্ষমতা নির্ধারিত 


সমবায় সমিতি 
তাহার ভোট মাত্র একটিই 
থাকে।  এইরূপে সদস্যদের 


অধিকারের সাম্য প্রতিষ্ঠা করা 
হয়। 

৫. সদস্যগণ কর্তৃক নিৰ্বাচিত 
প্রতিনিধিগণদ্ারা যে পরিচালক- 
মণ্ডলী বা ম্যানেজিং কমিটি 
গঠিত হয় তাহার উপর 
সমিতির পরিচালনার ভার 
অগিত হয়। এই পরিচালক 
সমিতির সদশ্যপদের জন্য যে 
কোন সদস্যই নির্বাচনপ্রার্থী 
হইতে পারে | 

৬. ইহাতে কোন সদস্যের শেয়ার 
হস্তান্তরের প্রশ্ন উঠে না। যদি 
কোন সদশ্য চলিয়া যাইতে চায় 
তবে সে সমিতি হইতে তাহার 
সদস্যপদ প্রত্যাহার করে ও 
তাহার প্রদত্ত শেয়ারের অর্থ 
ফেরত ay | 

1. সমবায় সমিতিতে সদস্যগণ 
কারবারের পরিচালনা ও 
fasat সক্রিয় অংশ গ্রহণ করে 
বলিয়া প্রতিষ্ঠানটি সুপরিচালিত 
হইবার অবকাশ রহিয়াছে। 
এবং কমিগণই সমিতির মালিক 
হওয়ায় এখানে মালিক ও কর্মী- 

স্বার্থে কোন সংঘর্ষ থাকে ay | 
৮ ইহার সদস্যগণ নিজেরাই 
গরতিষ্ঠানের কমা হিসাবে সেবা 


৫. 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
যৌথমুলধনী কারবার 


হয় বলিয়া ইহার সদস্যদের মধ্যে, 


সম অধিকার থাকে ay যাহার 
যত শেয়ার তাহার তত ভোট | 


ইহাতে সদস্যগণ কর্তৃক নির্বাচিত 
প্রতিনিধি লইয়া পরিচালক সমিতি 
বা বোর্ড অব ডাইরেক্টর গঠিত 
হয়। উহার সদশ্যপদের জন্য যে 
কোন ATT প্রার্থী হইতে পারে না 
পরিচালক সমিতির পরপ্রার্থা 
হইতে হইলে উহার যোগ্যতা ZBF 
শেয়ার (qualification shares) 
খরিদ করিতে হয়। 


ইহাতে শেয়ারের মূল্য কখনও. 


ফেরত দেওয়া হয় না। কোন' 
সদস্য ইচ্ছা করিলে যে কোন সময় 
অপরের নিকট তাহার শেয়ার 


বিক্ৰয় অর্থাৎ হস্তান্তর করিয়া 
দিতে পারে | 


* যৌখমূলধনী প্রতিষ্ঠানে সাধারণ' 


সদস্যগণ প্রকৃত মালিক হইলেও 


. কারবারের পরিচালনা ও নিয়ন্ত্রণে 


তাহাদের কোন সক্রিয় 


ভূমিকা 
থাকে না। 


ইহার কমিগণের 
অধিকাংশই কারবারের সদস্য নহে 
বলিয়া এখানে প্রায়ই শ্রমিক-এর 
সঙ্গে মালিকের বিরোধ বাধে। 


- যৌখমূলধনী কারবারে কার্ষ 


পরিচালন, যথেষ্ট ব্যয়বহুল। দৈন- 


কারবারা প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ 


সমবায় সমিতি 

করে এবং উহার অধিকাংশই 
অবৈতনিক সেবা বলিয়৷ ইহার 
কর্মপরিচালনায় যথেষ্ট ব্যয় 
সংকোচ ঘটিয়া ATF | 

ইহার Gaa আয় শুধু ATT- 
গণের আধিক স্বচ্ছলত৷ বৃদ্ধির 
জন্য ব্যয় হয় না। নৈতিক, 
শিক্ষাগত ও সামজিত মঙ্গল 
এব জনসেবার FI দাতব্য 
প্রভৃতি কল্যাণমূলক TÄ 
ইহার আয়ের একটি উল্লেখ- 
‘যোগ্য অংশ ব্যয় করা হয়। 


a. 


১০. ‘সমবায় কারবারের একটি বৃহত্তর ১০. 


কল্যাণমূলক সামাজিক তাৎপর্য 
আছে | ইহার সম্প্রমারণের দরুন 
সমাজের নিম্নশ্রেণীর ও গ্রামাঞ্চ- 
লের জনসাধারণের মধ্যে ক্রমেই 
আধিক আয় বৃদ্ধির সঙ্গে সঙ্গে 
জাতীয় আয়ের ব্যাপকতর বণ্টন 
ঘটিয়া সমাজের মধ্যে আয় ও ধন- 
“_ বৈষম্য হ্ৰাস পাইতে থাকে | 

. ইহারা কর, স্ট্যাম্প ডিউটি প্রভৃতি 


বিশেষ ARA ভোগ করে | 


ক্ষেত্রে সরকার প্রদত্ত কতকগুলি 


যৌথমুলধনী কারবার 
ন্দিন কার্য বেতনভুক্‌ কর্মী দ্বারাই 
সম্পন্ন করিতে হয়| 


৯. ইহার Bae আয় সদশ্যগণের মধ্যে 


v 


সমবায় সমিতির সুবিধা ও aR 


Advantage 


+ সুবিধা s 
Advantages 


১, 


১ 


বন্টন করা হয়। 


এই জাতীয় কারবারের উন্নতি ও 
সম্প্রসারণের ফলে দেশের মধ্যে 
ক্রমেই মুষ্টিমেয় ধনিকদের হস্তে 
জাতীয় আয়ের অধিকাংশ এবং 
দেশের শিল্প ব্যবস্থার নিয়ন্ত্রণ 
কেন্দ্রীভূত হইতে থাকে । ফলে 
দেশের মধ্যে ধনবৈষম্য ও 
একচেটিয়া! মালিকানা বৃদ্ধি পায় | 


ইহারা অনুরূপ কোন সুবিধা ভোগ 
করে না। 


sand disadvantages of Co-operative Society 


ইহার মাধ্যমে কৃষক ও কুটির শিল্পের কারিগরগণ সংঘবদ্ধ হইয়া 
উৎপাদন পরিচালনা করিলে, বৃহদায়তনে উৎপাদনের ব্যয়সংকোচ, অবৈতনিক 


২৩২ ব্যবসা ও যাণিজ্যের ভূমিক! 


সেবা ও জনসাধারণের সহানুভূতির দরুন বিজ্ঞাপন-ব্যয় হ্রাস প্রভৃতি সুবিধা- 
সকল ভোগ করে বলিয়া উৎপাদন ব্যয় কমাইতে সমর্থ হয়। 

২. মধ্যস্থ কারবারীর সাহায্য ছাড়াই উৎপাদনকারী সমবায় সমিতিগুলি 
ক্রেতার নিকট সরাসরি পণ্য বিক্রয় করে বলিয়া অধিকতর দামে পণযবিক্রয় 
করিতে পারে । এইজন্য উৎপাদনকারীদের আয় বৃদ্ধি হয় । 

৩. একদিকে উৎপাদন ব্যয় কমে ও অপরদিকে Rema আয় বাড়ে 
বলিয়া উৎপাদনকারীরা উৎপাদন বাড়াইতে উৎসাহ পায়। 

£. ক্রেতারা মধ্যস্থকারবারীর মারফত না গিয়া সমবায় ভাণ্ডার মারফত 
অথবা সরাসরিভাবে উৎপাদনকারী সমবায় সমিতির নিকট হইতে ক্রয় করিতে 


পারায় অপেক্ষাকৃত অল্প দরে পণ্য ক্রয়ের সুবিধা ভোগ করে। সুতরাং 
ব্যয়সংকোচ হয়। 


তাহাদের 


e সাধারণত সমবায় সমিতির নিকট হইতে কম দামে পণ্য পাওয়া যায়, 
ক্রেতাদের মধ্যে এই বহুল প্রচলিত ধারণার দরুন সমবায় সমিতিগুলির বিক্রয়ের 
পরিমাণ বাড়ে | 

৬. ইহাদের মারফত পণ্যের উৎপাদন এবং ্রয়-বিক্রয়ের কার্য সংগঠিত. 
হইলে, সাধারণ ব্যক্তিরাও ইহাদের সদস্য হিসাবে পণ্যের উৎপাদন ও বন্টন 
সংক্রান্ত বিবিধ অর্থ নৈতিক কার্ধ পরিচালনা সম্বন্ধে শিক্ষালাভ করে | 

1. দরিদ্র কৃষিজীবী ও কুটির শিল্পী জনসাধারণের বৃহৎ অংশে অর্থ নৈতিক 


উন্নতি সাধন সমবায় সংগঠনের মাধ্যমে সহজেই সম্ভব হয়। তাহাদের জীবন- 
যাত্রার স্তর উন্নীত কর! যায় | 


৮. সমবায় সমিতির মারফত কৃষক ও শ্রমজীবী শ্রেণীর মধ্যে ব্যাপক আয়ন- 
বৃদ্ধির দ্বারা জাতীয় আয়ের অধিকতর সমবণ্টন লাভ করা৷ যায়। 

৯. সমবায় সমিতিগুলি সদস্যদের মধ্যে সততা, পারস্পরিক বিশ্বাস, 
TAHT ও সহযোগিতা প্রভৃতি সদ্গুণের শিক্ষা দিয়া তাহাদের নৈতিক উন্নতি 
সাধন করিয়া থাকে | 

১০. সমবায় পদ্ধতির মূলনীতি হইল আত্মনির্ভরশীলতা এবং স্বায়ত্তশাসন । 
সমিতির সকল কার্ষ সদশ্যগণের দ্বারাই সম্পাদিত হয়। ইহার ফলে তাহাদের 
মধ্যে আত্মচেতন| ও বলিষ্ঠ আত্মবিশ্বাস সৃষ্টি হয়। সমিতির কার্যে তাহার! সমান 
গণতান্তিক অধিকার ভোগ করে। এই সকল কারণে তাহাদের মধ্যে ITI- 
গরিকের গুণাবলী, Wake, অধিকারজ্ঞান ইত্যাদি জাগরিত হইয়া 
দেশের মধ্যে গণতন্ত্রের ভিত্তিকে সুদৃঢ় FA | 


i কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ কপ ২৩৩ 
১১. ইহাদের ব্যয় অল্প এবং পুজি কম লাগে বলিয়া ইহাদের দ্বারা অল্প- 
অর্থবিনিয়োগে, কৃষিভিত্তিক, ক্ষুদ্রায়তন কুটিরশিল্পের পুনর্গঠন এবং সম্প্রসারণের 
সহিত অধিকপরিমাণে কর্মসংস্থান সম্ভব হওয়ায় ভারতের মত দরিদ্র অনুন্নত 
দেশের শিল্পোন্নয়নে সমবায় পদ্ধতির যথেষ্ট উপযোগিতা রহিয়াছে। 
agfa 


Disadvantages 
১. সমবায় সমিতিগুলির প্রধান অস্থবিধা হইল পু'জির স্বল্পতা ৷ দরিদ্র- 
শ্রেণীর ব্যক্তিদের সংগঠন বলিয়া পুঁজির অভাবে ইহাদের কার্যাবলী বিস্তার লাভ 
করিতে পারে না। এইরূপ বৃহদায়তন উৎপাদন ব্যবস্থা ইহার ভিত্তিতে সংগঠন 
করা যায় না। À 
২. আধিক সামৰ্থ্য কম হওয়ায় ইহার সাহায্যে সকল প্রকার ব্যবসায় ও 
শিল্পের পরিচালনা AST নহে। শুধুমাত্র স্থানীয় অধিবাসীদের দারা স্থানীয় 
__ তাবে সীমাবদ্ধ চাহিদার পণ্যের উৎপাদন ও বন্টন কার্ষই সুষ্ঠুভাবে পরিচালনা 
|. : ০. করা যায় 
j ই এই সমিতিগুলি. সাধারণত  ক্ষুদ্রীকার ও উহাদের সামর্থ্য অল্প এবং 
Ao « উহাদের মুনাফাসকলের মধ্যে সমভাবে খন্টনলাভের নীতি অনুসরণ করে বলিয়া 
এ IE কৰ্মদক্ষ ও উচ্চাকাঞ্ষী উদ্ভোগী ব্যক্তিদের পক্ষে এই জাতীয় প্রতিষ্ঠান উপযুক্ত 
৪2 ক্ষেত্ৰ নহে | এই শ্রেণীর ব্যক্তিরা সমবায়ে আকৃষ্ট না হওয়ায়, তাহাদের 
অভিজ্ঞত|ও কর্মদক্ষতার সুবিধা হইতে সমবায় সমিতিগুলি বঞ্চিত হয় | 
৪. সমবায় সমিতির প্রতিষ্ঠাধিকার (৪০০৭৮1)-এর দরুন উহার বিক্রয়ের 
pis গানিকপরিমাণ নিশ্চয়তা থাকায়, পরিচালক ও কর্মীদের মধ্যে ধীরে ধীরে 
a “কর্মশৈথিল্য দেখা দেয়। 
J. ৫. আর্থিক সামর্থ্য অল্প হওয়ায় ইহারা উচ্চবেতনে অভিজ্ঞ ও সুদক্ষ 
কর্মচারী নিয়োগ করিতে পারে না। 

৬. যে সকল পণ্যের চাহিদা সর্বদা পরিবর্তনশীল ও যাহাদের ক্ষেত্রে 
উৎপাদনকারীর ব্যক্তিগত কর্মনৈপুণ্যই বিক্রয়ের প্রধান সহায়ক, তথায় সমবায় 
__ } পদ্ধতি অনুপযোগী | 

| ৭, সমবায়ের সাফল্যের os স্বার্থত্যাগ, সেবার মনোরৃত্তি, পারস্পরিক 
|... এ. আস্থা ও সহযোগিতা এবং সদস্যদের মধ্যে এক্য প্রভৃতি যে সকল গুণাবলী 
| অপরিহার্য তাহা কর্মক্ষেত্রে খুব অল্পই দেখা যায়। ইহার ফলে সমবায় 


Tg 


২৩৪ 


aan ও বাণিজ্যের SATY 


সমিতিগুলি প্রায়ই সভ্যদের মধ্যে স্বার্থপরতা ও সংকীর্ণতা ইত্যাদি দোষের জন্য 
কলহক্ষেত্রে পরিণত হয়। 

৮. অধিকাংশ সদস্যদের অশিক্ষা ও অজ্ঞতার দরুন প্রায়ই এই দমিতিগুলি 
কুচক্তী ব্যক্তিদের নিয়ন্ত্রণ চলিয়া যায় ও তাহাদের স্বার্থসাধনে ব্যবহৃত হউয়া 
থাকে। 2 
রাষ্ট্রীয় কারবার | 
State Enterprise 

ভুমিকা ঃ রাষ্ট্র বা সরকারের সহিত দেশের অর্থনৈতিক কার্যকলাপ, 
যথা__উৎপাদন, ক্রয়-বিক্রয়, আমদানি ও রপ্তানি অর্থাৎ শিল্প, ব্যবসায় ও 
বাণিজ্যের কিরূপ সম্পর্ক থাকা উচিত, সে সম্পর্কে দুইটি পরম্পর্বিরোধী মতবাদ 
আছে। একটি হইতেছে পুরাতন ‘Laissez faire’ বা খুশীমত চলিতে দেওয়ার, 
নীতি। ইহার বক্তব্য হইল শিল্প, ব্যবসায় ও বাণিজ্য প্রভৃতি অর্থনৈতিক 
কার্যকলাপের ক্ষেত্রে শিল্পপতি ও ব্যবসায়ীদের নিজস্বার্থ অনুসরণের অবাধ 
স্বাধীনতা! দিলেই দেশের অর্থনৈতিক উন্নতি ঘটিবে। এই সকল ক্ষেত্রে রাষ্ট্রে 
কখনই কোন প্রকার হস্তক্ষেপ বা অংশ গ্রহণ করা উচিত নয়। কারণু Aha 
সংগঠন এই জাতীয় কার্ধের অনুপযুক্ত। বিগত উনবিংশ শতাব্দীতে এ 
ata লাভ করিয়াছিল এবং পাশ্চাত্য দেশসমূহে ইহ! কার্যকর হইয়া ছিল 

অপর মতবাদটি হইল সমাজতান্ত্রিক মন্তবাদ | ধনতন্ত্রবাদের উন্নতির Ši ৫. 
সঙ্গে পাশ্চাত্য দেশগুলিতে যখন নিবিত্ত শ্রমিকশ্রেণীর we হইতে লাগিল at R 
জনসাধারণ যখন ক্রমেই অধিকতর পরিমাণে মুষ্টিমেয় পুজিপতি মালিকগণের নি 
শোষণের শিকারে পরিণত হইতে লাগিল, তখন ইহার প্রতিবাদে ধীরে ধীরে 2 : 
সমাজতািক মতবাদের উৎপত্তি হইল। সমাজতান্রিক মতবাদের মূল aor ১. F As 
এই যে, অবাধ ব্যক্তিগত উদ্যোগের উপর নির্ভরশীল অর্থনৈতিক কার্ষপরিচালন = ; 
ব্যবস্থার সকল AIAI অবসানের GT, দেশের যাবতাঁয় অর্থনৈতিক má -. ২২ 
কলাপ রাষ্ট্রের দ্বার] বা রাষ্ট্রীয় মালিকানায় ও উন্ভোগে পরিচালিত হওয়া উচিত 198 

বিগত শতাব্দী হইতেই, সর্বত্রই অর্থ নৈতিক ক্ষেত্রে নান। প্রকারের সরকারী of 
হস্তক্ষেপের পরিমাণ বৃদ্ধি পাইয়াছে। এবং সম্পূর্ণ সরকারী প্রভাব বা farad- y z 
মুক্ত অর্থনৈতিক ব্যবস্থার দেশ বলিয়া কোন দেশই পৃথিবীতে নাই । ae Si 
দেশেই কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ক রাষ্ট্রের নির্দেশমত নীতি পালন করিতেছে । সকল দেশেই 7. 
জনসাধারণের জরুরী স্বার্থসংশ্লিঃ শিল্পগুলি (Public Utility Services ) 44 


প্রত্যক্ষভাবে রাষ্ট্রের প্রভাব ও নিয়ন্ত্রণাধীন রহিয়াছে। সুতরাংঅ নৈতিক :. 


কারবারা প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ২৩৫ 


কার্যকলাপের ক্ষেত্র রাষ্ট্রের সম্পর্ক সম্বন্ধে পুরাতন মতবাদের যুগ আজ শেষ 


হইয়াছে। অর্থনীতির সকল ক্ষেত্রে রাষ্ট্রের হস্তক্ষেপের সম্প্রসারণ বর্তমান 


যুগের অন্যকম বৈশিষ্ট্য | 

ভারত সরকার কর্তৃক সমাজতান্ত্রিক ধাচে'র সমাজ প্রতিষ্ঠার সংকল্ে, 

আমাদের দেশে ব্যবসায়-বাণিজ্য ও শিল্পে এই প্রবণতা শক্তিশালী হইয়াছে h 

ane কারবার স্থাপনের বিভিন্ন উদ্দেশ্য 

Various Purposes for which State Enterprises May be established 
শুধুমাত্র বিশেষ আইনের দ্বারা ব্যক্তিগত উদ্যোগের রাষ্ট্রীয় নিয়ন্ত্রণ যথেষ্ট 

দেশেই নিম্নলিখিত উদ্দেশ্যে ও ক্ষেত্রে রাষ্ট্রীয় ? 


কারবার স্থাপিত হইতে দেখা। যায় £ 
5. aul ব্যাঙ্কিং ব্যবস্থা নিয়ন্ত্রণ 2 মুদ্রার যোগান ও ব্যাচ্কিং 


ব্যবস্থা নিয়ন্ত্রণ করিয়া অর্থের মূল্য স্থির রাখিবার জন্য অধিকাংশ দেশেই রাষ্ট্রীয় 


মালিকানায় ও পরিচালনায় aaa ব্যাঙ্ক স্থাপিত হইয়াছে | 
২. একচেটিয়। কারবার £ বেসরকারী ক্ষেত্রে ব্যক্তিগত উদ্যোগের 


বার দেখা দিলে বা € 


একচেটিয়া কার 
এতিকারের জন্য ও কারবারের জাতীয়করণ করিয় 


Poia কারবার প্রতিষ্ঠা কর! হয়! 
a বেশরক্ষা। শিল্প £ বৈদেশিক আক্রমণের হাত হইতে আত্মরক্ষার 
= ও নিরাপত্ত। বৃদ্ধির জন্য দেশরক্ষ। শিল্পগুলি রাষ্ট্রায়ত্ত করা। হইয়া থাকে | 
৪. গুরুত্বপূর্ণ ভেষজ ও ক্ষতিকারক ভোগ্যপণ্যের উৎপাদন ও 
ব্যবহার নিয়ন্ত্রণ £ আফিংএর মত ক্ষতিকারক দ্রব্যের উৎপাদন ও ব্যবহার' 
হজ বা পেনিসিলিনের মত গুরুত্বপূর্ণ ভেষজের যাহাতে 
“, নিদিষ্টমান অনুযায়ী উত্পাদন ঘটে ও তাহাতে মুনাফাবাজী হইতে না পারে 
i “ মেজ এই সকল ক্ষেত্রে রাষ্ট্রীয় প্রতিষ্ঠান স্থাপিত হইতে দেখা যায়। 
i a বিদ্যুৎ উৎপাদল, রেলপথ, ডাক এবং ভার ও জল সরবরাহ 
প্রভৃতি জনসাধারণের অবশ্য প্রয়োজনীয় Ma: এই সকল অত্যা- 
equate শিল্পের ভাতার গুরুত্ব থাকায় ইহাদের ভার aren অপেক্ষা রাষ্ট্রীয় 
প্রতি্ানের উপরই Jg করা উচিত বলিয়া বিভিন্ দেশে ইহাদের রাষ্ট্রায়ত্ত 


করা হয়! 
HAS ও স্বল্পোন্নত দেশের শিল্পায়ন £ আধুনিককালে ভারত- 
শিল্পায়নের উদ্দেশ্যে রাষ্ট্রের উদ্যোগের উপর 


RO» 


IA ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
নির্ভর করা হইতেছে। ফলে মূলধনী aay উৎপাদনকারী শিল্পে ngae 
প্রতিষ্ঠান বৃদ্ধি পাইতেছে। আবার এই সকল দেশের শিল্পে ar 
করিবার জন্যই সরকারী খণদান প্রতিষ্ঠান স্থাপিত হইয়াছে | 

৭. কর্মসংস্থান £ বাণিজ্যচক্রজনিত বেকার সমস্য] 


কীন্স রাষ্ট্রীয় উদ্ভোগের দারা বিনিয়োগ করিয়া উহাতে ক 
করিবার পরামর্শ দিয়াছিলেন l 


ণর অভাব দূর 


দূর করিবার জন্ত 
ৰ্মসংস্থানের ব্যবস্থা 


৮. পণ্যবিশেষের মুল্যস্থিতিকরণের জন্য বিশেষ প্রতিষ্ঠান e 
আমেরিকার যুক্তরাষ্ট্রে কৃষিজাত পণ্যের মূল্য AR? স্তরে বজায় রাখিবার জন্তু 
সরকারী কৃষি বিভাগ হইতে অতিরিক্ত ফসল ক্ৰয় করিয়া লইবার ব্যবস্থা আছে। 


এই জাতীয় প্রতিষ্ঠানের কার্ধের দ্বারা পণ্যবিশেষের দাম Pathe স্তরে ধরিয়া 
রাখিয়া উৎপাদনকারীদের স্বার্থ অক্ষুণ্ণ রাখা যায়। 


> বাণিজ্য প্রতিষ্ঠান ঃ azy দেশের সহিত সুবিধাজনক দরে 
আমদানি-রপ্তানি পরিচালন। করিবার জন্ত ভারতের AS সরকারী বাণিজ্য 
প্রতিষ্ঠানও ( State Trading Corporation ) স্থাপিত হইতে পারে। 

১০. জাতীয় স্বার্থে শিল্প 
আধুনিককালে অনেক দেশেই 
অনাচার, দুর্নীতি ও অপচয় বৃদ্ধি পা 


উহার রাষ্টরায়ত্তকরণ ঘটিতে পারে। 
একটি দৃষ্টান্ত | 


রাষ্ট্রীয় কারবারের বিভিন্ন রূপ 


বিশেষ গুরুত্বপূর্ণ বেসরকারী শিল্পক্ষেত্ব 


ইলে, জনসাধারণের স্বার্থ সংরক্ষণের জন্ত 
ভারতের জীবনবীমার জাতীয়করণ উহার 


১৪ 
Different forms of State Enterprise } 


রাধীয় কারবারী প্রতিষ্ঠানগুলি বিভিন্ন রূপ পরিগ্রহ করিতে পারে। ইহাদের 
ধরনধারণ, নিয়ন্ত্রণ ও পরিচালনা পদ্ধতি a 


সর্বত্রই একরূপ হইবে তাহা নহে। 
রাষ্ট্রীয় কারবারের সাংগঠনিক আকার মূলত চারিশ্রেণীর হইতে পারে। 
যথা, 


১. ইহারা পৃথক পৃথক সরকারী বিভা 
departments ) পরিচালিত হইতে পারে । 

২. ইহারা Fee আইনের দ্বারা প্রতিষ্ঠিত ও নিয়ন্ত্রিত স্ট্যাটুটরী 
করপোরেশন হিসাবে পরিচালিত হইতে 


পারে ( Corporate form of 
“Organisation ) | 


গরূপে ( different Sovernment ; 


বিশেষের রাষ্ট্রায়ন্তকরণ £ ইহা ১২, 
বিশেষ এ 


| 


; 


a 
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৩. ইহার! কোম্পানী আইনের অধীনে সাধারণ সীমাবদ্ধ মালিকানার 
প্রতিষ্ঠান ( Joint Stock Company ) হিসাবে স্থাপিত হইতে পারে | 

৪. ইহারা একটি সরকারী মনোনীত বোর্ডের দ্বারা পরিচালিত সংস্থারপে, 
স্থাপিত হইতে পারে। 
১. সরকারী বিভাগীয় পরিচালনা 

Departmental manage ment 

ইহাই রাষ্ট্রায়ত্ত কারবার পরিচালনার প্রাচীনতম রূপ। রাষ্ট্রের আয় বৃদ্ধির 
জন্যই নির্দিষ্ট সরকারী বিভাগের প্রত্যক্ষ তত্বাবধানে ও সরকারী অর্থবায়ে 
পণ্যবিশেষের উৎপাদন বা ক্রয়-বিক্রয় পরিচালিত হইত এবং উহা! হইতে লব্ধ 
যাবতীয় আয় সরকারী কোষাগারেই জমা দেওয়া হইত। ভারতে সরকারী 
আবগারী বিভাগের লবণ উৎপাদন ব্যবস্থা ইহার সর্বাপেক্ষা পুরাতন দৃষ্টান্ত । 
পরবর্তাকালে ভারত সমেত বহু দেশে ডাক ও তার বিভাগ সরকারী দপ্তর 
হিসাবে পরিচালিত হইয়া আসিতেছে। আধুনিককালে দেশরক্ষার জন্ত 
প্রয়োজনীয় অস্ত্রশস্ত্র গোলাবারুদ, পরমাণবিক শক্তি, রকেট ইত্যাদির উৎপাদন 
প্রত্যক্ষ সরকারী বিভাগের অধীনে পরিচালিত হইতেছে। 


2 “০: এই ব্যবস্থার সুবিধা হইতেছে যে, ইহা দ্বারা কারবারের উপর দায়িত্বশীল 
- 


১, সন্পুকারী কর্মচারীদের সম্পূর্ণ নিয়ন্ত্রণ থাকে এবং দেশের নিরাপত্তার জন্ত 
৯১: প্রয়োজনীয় কার্ধাবলীর গোপনীয়তা সম্পূর্ণভাবে রক্ষিত হইতে পারে। কিন্তু 
ইহার প্রধান অস্তুবিধা এই যে সরকারী দপ্তর মূলত 'লালফিতা'র RTT 
এবং প্রতি পদে উর্ধ্বতন কর্তৃপক্ষের অনুমোদন লইবার প্রয়োজনে কার্যদক্ষতা 
= হাস পায় ও ইহার ফলে পর্িবতিত অবস্থার সহিত সামঞ্জস্য বিধানের ক্ষমতা 
PI । এ ছাড়া সরকারী কর্মচারীদের উদ্যোগের অভাবে প্রতিষ্ঠানের দ্রুত 
উন্নতি ব্যাহত হয় ও বিভাগের ভারপ্রাপ্ত মন্ত্রীর পরিবর্তনের দরুন প্রতিষ্ঠানের 


A নাতির ঘন ঘন পরিবর্তনের আশঙ্কা থাকে। 
NG 


Se 


১৫3 ২, জ্ট্যাটুটরী করপোরেশন 

br Statutory Corporation 

k সরকারী বিভাগীয় পরিচালনার অসুবিধা দূর করিবার জন্য এবং বিশেষত 
গুরুত্বপূর্ণ অর্থনৈতিক কার্যাবলী সম্পাদনের জন্ত স্থাপিত প্রতিষ্ঠান যাহাতে 
‘gata উপর অগিত গুরুদায়িত্ব যথাযথভাবে দক্ষতার সহিত প্রতিপালন করিতে 
পারে, CISD পালণমেক্টের বিশেষ আইনের দারা স্বায়ত্তশাসনের অধিকারসম্পন্ 
qog প্রতিষ্ঠান গঠন করা হয়। সরকারী মালিকানার অন্তর্গত এই জাতীয় 


2 


Ror ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


প্রতিষ্ঠানটি যে আইনের দ্বারা গঠিত হয়, উহাতে উহার উদ্দেশ্য, কার্যবিধি, 
ক্ষমতা, সরকারী নিয়ন্ত্রণপদ্ধতি ইত্যাদি সকল বিষয় বণিত থাকে এবং উহাদের 
দ্বারা প্রতিষ্ঠানটি পরিচালিত হইয়া থাকে । এই জাতীয় প্রতিষ্ঠানকেই পাবলিক 
করপোরেশন ( Public Corporation ) বলা হয় | 
হংলণ্ডে এই জাতীয় কারবার বেশী দেখা যায়। ভারতে রিজার্ভ ব্যাঙ্ক, 
Zena কিনাল্স করপোরেশন, লাইফ ইন্পিওরেন্স করপোরেশন প্রভৃতি ইহার 
দৃষ্টান্ত । 
এই জাতীয় কাববারের সুবিধা এই যে, স্বায়ত্তশাসিত প্রতিষ্ঠান বলিয়া 
ইহাতে অবথা সরকারী হস্তক্ষেপ ঘটে না । সুতরাং নিধিরোধে ইহাদের পক্ষে 
নিজ নিজ উদ্দেশ্য ও লক্ষ্য অনুসরণ করা৷ সম্ভব হয়। ইহাছাড়া ইহাদের 
কার্যাবলী ও ফলাফল পার্লামেন্টে পেশ করিতে হয়, সুতরাং জাতির প্রতিনি ধিবর্গ 
ইহার SASSI গঠনমূলক সমালোচনা দ্বারা সংশোধনের 712) নির্দেশ করিতে 
পারেন। কিন্তু ইহার অস্বিধা এই যে, যে আইনের দ্বারা উহার] স্থাপিত ও 
পরিচালিত হয় তাহা। সংশোধন ন! কর পর্যন্ত উহাদের কার্মাবলীর ও সংগঠনের 
প্রয়োজনীয় পরিবর্তন সাধন করা যায় না। অতএব উহাদের সহজ পরিবর্তন- 
যোগ্যতার অভাব দেখ! যায়। 
৩. সরকারী বৌথমূলধনী কারবার x 
Government Company 
অনেকক্ষেত্রে কোম্পানী আইনের অধীনে সম্পূর্ণ অথবা afad সরকারী 
মালিকানার, যৌথমুলধনী কারবাররূপে সরকারী প্রতিষ্ঠান স্থাপিত হইয়া থাকে | : 
মিঃ গোরওয়ালার মতে দ্রব্যসামগ্রী উৎপাদন ও লাভ-ক্ষতির বিবেচনা যেসকল _ ] 
ক্ষেত্রে অগ্রগণা, তথায় সরকারী প্রতিষ্ঠান যৌথমূলধনী কারবারের আকায়ে | 
স্থাপন করাই TENE | ভারত সরকারও এই বক্তব্য এহণ করায় বর্তমানে বছ YO | 
সরকারী কারবার যৌথমূলধনী আকারে*গঠিত হইতেছে! হিন্দুস্থান স্টীল it | 
লিমিটেড, fife ফার্টিলাইজার লিমিটেড, হিন্দুস্থান এয়ারক্তাফ টগ লিমিটেড CF 3 
প্রভৃতি ইহার দৃষ্টান্ত । ১৯৬০-৬১ সালে ভারতে ১৪০টি সরকারী যৌথমূলধনী E g: 
কারবার ছিল। উহাদের মোট আদায়ীকৃত পুজির পরিমাণ ছিল esera 
কোটি টাকা। | $ 
এই জাতীয় প্রতিষ্ঠানগুলি বাণিজ্যিক নিয়ম অনুসারে পরিচালিত হয় বলিয়া 
অন্তান্ত ধরনের সরকারী কারবার অপেক্ষা ইহাদের কর্মদক্ষত| অধিক। উহাদের 
পরিচালনার ভার সরকার-মনোনীত পরিচালকদের উপর স্ঠন্ত থাকে j ইহাদের 


টি 
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ayfa এই যে, অধিকাংশ শেয়ার সরকারের হস্তে থাকে বলিয়া ( অনেকসময় 
: একটি মাত্র শেয়ার ব্যতীত সকল শেয়ারই সরকারের দ্বার! SIS হয় ) ইহাদের 
যৌথমূলধনী আকারটি বিভ্রান্তি স্থষ্টি করে। যৌথমূলধনী কারবারের রূপ সত্তেও 
একক সরকারী মালিকানার উপর. কোন গণতান্ত্রিক নিয়ন্ত্রণ থাকে না 
ভারপ্রাপ্ত কর্মচারীদের স্বেচ্ছাচার প্রাধান্য লাভ FCA | 
৪, Age ব্যবস্থাপনা 
Board Management 
অনেক ক্ষেত্রে, বিশেষত পানীয় জল, বিদ্যুৎ উৎপাদন, পরিবহণ শিল্প, 
যখা,_রেলপথ ইত্যাদি জনস্বার্থে প্রয়োজনীয় শিল্পপ্রতিষ্ঠানসমূহ (Public 
Utilities ) সরকারী মালিকানার অধীনে আনিয়া উহাদের পরিচালনার জন্য 
একটি বোর্ড বা পর্যৎ গঠন কর! হয় । এই বোর্ডের সকল সদস্যই সরকার কর্তৃক 
মনোনীয্ছিয়। তাহারা সকলেই সরকারী কর্মচারী হইতে পারে কিংবা আংশিক 
-বেসরকারী ATT লইয়াও ইহা গঠিত হইতে পারে | যে সকল ক্ষেত্রে মুনাফা 
অপেক্ষা, জনস্বার্থ সেবাই অধিক গুরুত্বপূর্ণ তথায় এই জাতীয় সংগঠন অধিকতর 
উপযোগী | বোর্ডজাতীয় সংগঠন দ্বারা পরিচালনা এই কারণে শ্রেষ্ঠ যে, ইহাতে 
ই সাধারণত কিছু বেসরকারী সদস্য থাকায়, তাহাতে জনসাধারণের মঙ্গলের দিকে 
oft রাখিয়া কার্য পরিচালনা সম্ভব হয়। ভারতে রেলপথ পরিবহণ বাবস্থা 
এইরূপ একটি বোর্ডের GIF BS রহিয়াছে | 
ৰাষ্ট্রীয় কারবারের গুণাবলী ও ক্রটিসমূহ 
Merits and demerits of State Enterprise 
গুণাবলী 


< “Merits 


os. রাষ্ট্রীয় কারবারের দ্বারা উৎপাদন বাবস্থা পরিচালিত হইলে জাতীয় 
আয়ের বনে বৈষম্য “দূর হইয়া অধিকতর সাম্য প্রতিষ্ঠিত হইতে পারে | 
সমাজতা্রিক ব্যবস্থায় এই oy রাষ্ট্রীয় কারবারের দ্বারাই যাবতীয়; অর্থ নৈতিক 
কার্যাবলী পরিচালিত হইয়। থাকে | i 

-২. খনি, অরণ্য প্রভৃতি প্রাকৃতিক সম্পদগ্ডলির ব্যবহার বেসরকারী 
কারবারের দ্বারা পরিচালিত হইলে, উহার! মুনাফাবৃদ্ধির জন্ত এ সকল সম্পদের 
অপব্যবহার করিয়া Ate বিনাশ ঘটায় । এই সকল ক্ষেত্রে রাষ্ট্রীয় কারবার 
প্রতিষ্ঠা করিলে, জাতির স্বার্থের দিকে লক্ষ্য রাখিয়া উহাদের সযত্র ব্যবহার 
সম্ভব হইতে পারে | : 


SP am ও ৰাণিজ্যের ভুমিকা 


৩. ব্যক্তিগত উদ্যোগের কারবারগুলি জনসাধারণের প্রকৃত প্রয়োজন 
অনুযায়ী উৎপাদন ঘটে না এবং উৎপাদনের উপাদানগুলির বিভিন্ন শিল্পের 
মধ্যে যথাযথ বন্টন ঘটে না। রাষ্ট্রীয় কারবার দ্বারা এই ছুইটিরই প্রতিকার 
সম্ভব। | 

৪. জনস্বার্থে গুরুত্বপূর্ণ যে সকল শিল্প ও কার্ষ রহিয়াছে, যথা, পানীয় জল- 
সরবরাহ, বিদ্যুৎ উৎপাদন, পরিবহণ ব্যবস্থা, গ্যাস সরবরাহ, মুল্যবান Vay 
উৎপাদন প্রভৃতি, সেই সকল ক্ষেত্রে বেসরকারী কারবারের ( Private 
enterprise ) উপর নির্ভর করা বিপজ্জনক। কারণ তাহারা মুনাফার লালসার 
ভেজাল মিশ্রণ এবং AF? জাতীয় পণ্য-উৎপাদন করিতে পারে ॥ এই সকল 
ক্ষেত্রে সরকারী কারবার স্থাপন দ্বার! নির্দিষ্ট মানের পণ্য উৎপাদনের নির্ভরযোগ্য 
ব্যবস্থা অনিশ্চিত করা যায়। 

৫. দেশরক্ষার Gy প্রয়োজনীয় গোলাবারুদ,অন্ত্শস্্ প্রভৃতি উৎপাদনকারী 
শিক্পগুলি বেসরকারী কারবারের উপর ছাড়িয়া দিলে মুনাফার লোভে উহার! 
জাতীয় নিরাপত্তার ক্ষতি সাধন করিতে পারে। এইজন্য দেশরক্ষা শিল্পগুলি 
সম্পর্কে গোপনীয়তা রক্ষা করিয়| নিরাপত্তা অনিশ্চিত করিবার জন্ত উহাদের 
রাষ্ট্রায়ত্ত করা অবশ্য প্রয়োজনীয় | 

৬. NA কারবারের অধীনে শিল্পগুলি পরিচালিত হইলে, জাত 
স্বার্থের সেবার উচ্চতর প্রেরণাদারা কর্মীরা উদ LS হয় ও তাহার ফলে সকলের 
সমবেত প্রচেষ্টায় নানান দিকে ব্যয়সংকোচ ঘটে । 

1. অস্ন্গত দেশগুলিতে পু'জির অভাবে শিল্পসমূহ গড়িয়া উঠিতে পারে 
না। রাষ্ট্রীয় কারবার স্থাপন করিয়া পুঁজির বিনিয়োগ বৃদ্ধির দ্বারা দেশের 
শিল্পায়ন সম্ভব হইতে পারে | 

অনেক শিল্পে অত্যন্ত বেণী পরিমাণে পু'জি বিনিয়োগের eaan m 
উহাতে মুনাফা অত্যন্ত অল্প, এবং বিরাট ঝুঁকি বহন করিতে হয়। এই নকন 
ক্ষেত্রে একমাত্র রাষ্ট্রের পক্ষেই উদ্চোগ গ্রহণ করা সম্ভব | 

> অনেক সময় কোন কোন গুরুত্বপূর্ণ দ্রব্যে ক্ষেত্রে দেখা যায় বে, 


মধ্যবর্তী ব্যবসায়িগণ চড়াদামে বিক্রয় করে। 
জন্ত মূল্য নিয়ন্ত্রণ জারী করিলেই যথেই হয় ay | পণ্য ক্রয়- 
সম্পূর্ণ WS কর! প্রয়োজন হয়। এই জন্যই ভারতে 
ব্যবসায় প্রতিষ্ঠার সুপারিশ করা হইয়াছে। 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রূপ ২৪১ 


১০. রাষ্ট্রীয় কারবারের দ্বারা সরকারের VÈ পরিমাণে আয় বৃদ্ধি সম্ভব 
হয়। এইরূপে সরকারের আয় বৃদ্ধি ঘটিলে জনসাধারণের উপর অতিরিক্ত 
করভার চাপাইতে হয় না। 

জ্রুটিসমূহ ( Demerits ) £ ইতিপূৰ্বে রাষ্ট্রীয় কারবার বা রাষ্ট্রায়ত্তকরণের 
প্রশ্নে তুমুল বাদ-বিসংবাদের স্থষ্টি হইত এবং রাষ্ট্রীয় কারবারের বিরুদ্ধে নানা 
প্রকার যুক্তি প্রদর্শন করিয়া উহার! অবাঞ্ছনীয়তা প্রমাণের চেষ্টা হইত। কিন্ত 
বর্তমান কালে রাষ্ট্রীয় কারবার বাঞ্ছনীয় কিনা সে প্রশ্ন অবান্তর হইয়া পড়িয়াছে। 
এখন সকলেই স্বীকার করেন যে ব্যক্তিগত বা বেসরকারী উদ্যোগের কারবার 
শুধুমাত্র মুনাফার লালসায় পরিচালিত হয়। ইহার দরুন উহারা নিজেদের 
স্বার্থ সাধনে, বৃহত্তর জাতীয় স্বার্থ বিসর্জন দিতে কুষ্ঠিত হয় না। অতএব 
নিজ সংকীর্ণ স্বার্থের সহিত বৃহত্তর জাতীয় স্বার্থের ও কল্যাণের WAIT সাধনে 
অক্ষমতার দরুন বেসরকারী উন্যোগের স্থলে রাষ্ট্রীয় উদ্যোগের ভিত্তিতে 
অর্থনৈতিক ব্যবস্থা পুনর্গঠিত করা-__সমাজতান্্রিক অর্থনীতি স্থাপন করা 
প্রয়োজন। 

+ তবে রাষ্ট্রায়ত্ত কারবার পরিচালনার সাফল্য কতকগুলি বিষয়ের উপর নির্ভর 
করে। ইহাদের অভাবে এই জাতীয় কারবারের সাফল্য বিপন্ন হইয়া পড়ে। 
এগজন্ত ইহাদের দিকে সজাগ দৃষ্টি রাখিতে হয়। 

প্রথমত, aa কারবার পরিচালনায় নির্দিষ্ট পরিকল্পনা অনুসরণ করিতে 
হয়। এই পরিকল্পনা অতি সত্কভাবে দূরদৃষ্টির সহিত প্রণয়ন করিতে হয়। 
দ্বিতীয়ত, রাষ্ট্রীয় কারবার পরিচালনার ভার যাহাদের উপর we থাকিবে 
তাহাদের রাষ্ট্রীয় কারবারের উপযোগী নূতন দৃষ্টিভঙ্গী থাকা অবশ্য প্রয়োজন | 
পুরাতন, সংকীর্ণ দৃষ্টিভঙ্গী লইয়া নূতন যুগের উপযোগী প্রতিষ্ঠান পরিচালনায় 
সাফল্যের আশা, দুরাশ| মাত্র। তৃতীয়ত, রাষ্ট্রীয় কারবারের সকল কর্মীদের 
দক্ষতা বৃদ্ধি ছাড়াও জাতীয় স্বার্থবোধের চেতনায় উদ্ধ দ্ধ করিয়। তোলা দরকার 
এবং উপরস্থ কর্মচারীদের ও তাহাদের সহিত উপযুক্ত সুসম্পর্ক বজায় রাখা 
উচিত। অন্যথায় সকল শ্রেণীর কর্মীদের নিকট হইতে agho সহযোগিতার 
অভাবে কারবারের সাফল্য বিপন্ন হইতে বাধ্য। চতুর্থত, ব্যাপক জনসমর্থন 
ও সহযোগিতা লাভের জন্য এই সকল TE প্রতিষঠানেরও স্তায়সঙ্গত মজুরী 
ও মূল্য নীতি অনুসরণ করা অবশ্যই প্রয়োজনীয় | পঞ্চমত, এই সকল কারবার 
পরিচালনার উপযুক্ত একদল she সুশিক্ষিত করিয়া তুলিতে হয় এবং 
শিক্ষিত কাদের বেশ কিছু দিন ধরিয়া নির্দিষ্ট কর্মে নিযুক্ত বারা অভিজ্ঞতা 


ব্যবদ! ও বাণিজ্য ॥ ১৬ 


ছি ব্যবসা ও বাণিজে।র ভূমিকা 


সঞ্চয় ও উহা ব্যবহারের সুযোগ দেওয়া উচিত। কমিগণকে ঘন ঘন বদল . 


করিলে কার্যে RI ঘটিবার সম্ভাবনা । 

বর্তমানে ভারত প্রভৃতি বিভিন্ন দেশে যে আংশিক রাষ্ট্ায়ভ্তকরণ ঘটিতেছে- 
তথায় উপরোক্ত বিষয়গুলি সম্পর্কে ত্রুটির দরুনই রাষ্ট্রীয় কারবারের যথেষ্ট 
সাফল্যের অভাব দেখা যাইতেছে ও তাহার ফলে ইহার বিরোধী মনোভাব 
af হইতেছে। এমনকি অনেকে ইহার জন্ত রাষ্ট্রীয় কারবারই gian দিতে 
চাহেন। 


বিভিন্ন প্রকারের কারবার সংগঠনের সুবিধা এবং 
অন্থুবিধার তুলনা ও উহাদের উপযোগী ক্ষেত্র 


al A study of the comparative merits and demerits of different- 


forms of business organisation and fields of business 


suitable for each 


ক. বেসরকারী বনাম সরকারী বা রাষ্ট্রীয় কারবার 


Private enterprise vs. State enterprise. 


বেসরকারী কারবার 
১. উদ্দেশ্য (Objective) : বেসরকারী 
কারবার একমাত্র মালিকের যুনাফ| 
উপার্জনের উদ্দেশ্যে গঠন ও 
পরিচালনা করা হয়। জুতরাং-ইহা। 
দ্বারা প্রধানত ব্যক্তিগত স্বার্থ ই 
সাধিত হয়। 
< x. প্রণোদনা (Incentive) £ বেসর- 
কারী কারবারের trate ও 
পরিচালকগণের  কর্মোৎসাহের 
পশ্চাতে আথিক লাভের আশাই 
মৌলিক প্রণোদনা হিসাবে কার্য 
FA 


৩. প্রকৃতি (Nature) : সকল প্রকার 


শিল্প ব্যবসায়েই বেসরকারী কারবার . 


স্থাপিত হইয়া থাকে; তবে, যে সকল 


al দ্বারা অধিক : 


সরকারী কারবার 
১. সরকারী কারবার শুধুমাত্র মুনাফা! 
উপার্জনের অর্থকরী উদ্দেশ্যেই গঠিত 
হয় না। বৃহত্তর জাতীয় স্বার্থের সেবা 


এবং কল্যাণ সাধন ইহার প্রধান- 
উদ্দেশ্য | 


২. রাষ্ট্রীয় কারবারের qotog 
পশ্চাতে জনকল্যাণ এবং দেশসেবারু 
আগ্রহই মৌলিক প্রণোদনারূপে৷ 
অবস্থিতি। 


৩. ধনতান্ত্রিক জগতের দেশগুলিতে: 
সাধারণত জাতীয় নিরাপত্তা, জন- 


সাধারণের সামগ্রিক স্বার্থ ও 


প্রয়োজন এবং জাতীয় কল্যাণের 


< 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ 


. আয়তন (Size): 


» ব্যবস্থাপনার দক্ষতা 


বেসরকারী কারবার 
মুনাফা অর্জন সম্ভব তথায় ইহার 
আকর্ষণ বেশী। এইগুলি সাধারণত 
হালকা ধরনের শিল্প এবং বৈদেশিক 
ও আভ্যন্তরীণ ব্যবসায় বাণিজ্যই 
হইয়াখাকে। 


. পুঁজি (Capital): বেসরকারী 


কারবারের পুজি মানুষের ব্যক্তিগত 
সঞ্চয় হইতে এবং ব্যাঙ্ক ও অর্থলগ্রী 
প্রতিষ্ঠানগুলির নিকট হইতে aq 
করিয়া সংগৃহীত হয়। পশ্চিমী 
ধনতাপ্তিক দেশগুলি বিত্তশালী 
বলিয়| তথায় বেসরকারী কারবারে 
কোটি কোটি টাকা সংগৃহীত ও 
বিনিয়োজিত হয়। কিন্তু ভারতের 
মত দরিদ্র দেশে বেসরকারী কারবারে 
পু'জির যথেষ্ট অভাব দেখা যায়। 
বেসরকারী 
কারবার যৌথমুলধনী ভিত্তিতে 
স্থাপন PRN উহার দ্বারা বৃহদায়তন 
কারবার সংগঠিত করা যায়। 

(Efi- 
ciency of management) £ 
মুনাফার জন্তই কারবার পরিচালিত 
হয় বলিয়া বেসরকারী কারবারে 
আয়ব্যয়ের উপর মালিকের অত্যন্ত 
সতর্ক দৃষ্টি থাকে । সর্বদাই তাহারা 
অপচয় ও অপব্যয় দূর করিয়া 
কারবারের আয় বৃদ্ধি করিতে চেষ্টা 
করে । এই উদ্দেশ্যে অবিশ্রাম ভাবে 
তাহারা কারবারের সকল ক্ষেত্রে ও 


২৪৩ 


সরকারী কারবার 
সহিত জড়িত শিল্প এবং ব্যবসায়, 
সরকারী কারবার স্থাপনের অগ্রগণ্য 
ক্ষেত্র বলিয়া বিবেচিত হয়। 


8. সরকারী কারবারের পুঁজির 
সমস্তটুকু বা অধিকাংশ সরকার 
সরবরাহ করে। আভ্যন্তরীণ ও 
বৈদেশিক খণের দ্বারা, কর বসাইয়া 
এবং ঘাটতি বাজেটের দ্বারা সরকারী 
কারবারের পুঁজি সংগৃহীত হয় । 
নানা প্রকারে সরকারী কারবারের 
পুজি সংগ্রহ করা যায় বলিয়া, যে 
সকল ক্ষেত্রে অত্যধিক পরিমাণ অর্থ 
বিনিয়োগের প্রয়োজন তথায় সরকারী 
কারবার স্থাপন সুবিধাজনক 

৫. সরকারী কারবারে পু'জির 
অস্গৃবিধা কম বলিয়া ইহার দ্বারা 
আরও বড় আকারে কারবার সংগঠিত 
করা সম্ভব | 

৬. সরকারী কারবারের কমিগণ 
নিজেদের বাধাধর! নিয়মের সরকারী 
কর্মচারা বলিয়া মনে করে এবং 
তাহার ফলে প্রতিষ্ঠানের অপচয় ও 
অপব্যয় দূর করিবার জন্য যত্ব লয় 
না। ইহার ফলে সরকারী কারবারের, 
ব্যবস্থাপনার দক্ষতা হাস পায়। 


২৪৪ ব্যবমা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


বেসরকারী কারবার সরকারী কারবার 
সকল কর্মীদের মধ্যে দক্ষতা বৃদ্ধিতে 
উৎসাহ প্রদান করে। সুতরাং 
বেসরকারী কারবারের ব্যবস্থাপন- 
দক্ষতা অত্যন্ত বেশী হইয়া থাকে 
বলিয়া দাবি করা হয়। 

৭- ফলাফল (Effects): বেসরকারী ৭. সরকারী কারবারের দ্বারা জন- 
কারবারের অধীনে দেশের শিল্প, সাধারণের মধ্যে আয়ের IDA 
ব্যবসায় ও বাণিজ্য সংগঠিত হইলে, বৈষম্য হ্রাস, শিল্প ও ব্যবসায়ে 
জাতীয় আয় বণ্টনে বৈষম্য বৃদ্ধি বেসরকারী একচেটিয়৷ মালিকানার 
গায়। দেশের বিভিন্ন শিল্প ও, অবসান ও "জাতীয় কল্যাণবৃদ্ধি 
ব্যবসায়ে বৃহৎ একচেটিয়া কারবারের প্রভৃতি সম্ভব ZA | 
উৎপত্তি হয় এবং সামগ্রিক জাতীয় 
কল্যাণের হানি ঘটে। 

খ. একমালিকী বনাম অংশীদারী কারবার 
Sole Proprietorship vs. Partnership firm 
১. গঁঠন (Formation): একমালিকী এবং সাধারণ অংশীদাতরী 


কারবার, উভয়ই গঠন করিবার জন্ত কোন আইন সংক্রান্ত বাধ্যবাধকতা ও 
আনুষ্ঠানিক জটিলতা নাই 1 


২. পুঁজি (Capital): একমালিকী কারবার অপেক্ষা অংশীদারী 
কারবার নিঃসন্দেহে অধিক পুজি ও খণ সংগ্রহে সমর্থ । কারণ উহাতে একাধিক 
মালিকের সামর্থ ও সম্পদ একত্রিত হয়। 

৩. ব্যবস্থাপনার দক্ষতা ( Efficiency of Management ) 2 
বারের দৈনন্দিন কার্যে মালিকের ব্যক্তিগত অংশগ্রহণ ও তত্বাবধ 
কারবারের বিভিন্ন বিভাগে অপচয় নিবারণ, 
মালিকের নিজের দৃষ্টাস্তে কর্মচারীদের কর্মে-উৎ. 
দক্ষতা বৃদ্ধির সুযোগ উভয় জাতাঁয় staat 
বিচারে অংশীদারী কারবারে, অংশীদারগণ নিজেদের মধ্যে যোগ্যতা অন্থ্ায়ী 
বিভিন্ন বিভাগের পরিচালনার দায়িত্ব গ্রহণের দরুণ, তথায় পরিচালন! সংক্রান্ত 
বিভিন্ন প্রকার যোগ্যতার সমন্বয়ে কীরবারের দক্ষতা যে পরিমাণে বৃদ্ধি পাইতে 
পারে, একমালিকী কারবারে তাহা সম্ভব নহে। অতএব কারবারের সাফল্যের 


কার- 
1নের ফলে 
ক্রেতার সহিত ব্যক্তিগত সম্পর্ক, 
সাহ প্রভৃতি কারণে পরিচালনার 
রই রহিয়াছে। কিন্ত তুলনামূলক 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রাপ ২৪৫ 


স্থনিশ্চয়তা, একমালিকী কারবারের তুলনায় অংশীদারী কারবারে অধিক 
পরিমাণে বর্তমান | ' 

8. @fae-atias সম্পর্ক (Relations between employees 
and employers): উভয় জাতীয় কারবারেই দৈনন্দিন কার্ষে মালিকের 
অংশ গ্রহণ ঘটে বলিয়া শ্রমিক ও কর্মচারীদের ‘সহিত মালিক a মালিকগণের 
্তাপূর্ণ ব্যক্তিগত সম্পর্ক গড়িয়া উঠিবার অবকাশ থাকে। এজন্য শ্রমসংক্রান্ত 
বিরোধ ঘটিয়| কারবারের ক্ষতির সম্ভাবনা থাকে না। 

৫. পরিবর্তনের সহিভ সামঞ্জন্ত সাধনের ক্ষমতা (Flexibility) : 
ব্যবসায় জগতের নানান পরিবর্তনের সহিত কারবারের দ্রুত সামঞ্জস্য সাধনের 
ক্ষমতা কিন্তু অংশীদারী কারবারের তুলনায় একমালিকী কারবারের অধিক। 


 কারবারের নীতির পরিবর্তন সম্পর্কে সিদ্ধান্তগুলি একম।লিকী কারবারের মালিক 


নিজেই গ্রহণ করে । পাঁচজন অংশীদারের সম্মতির জন্য অপেক্ষা করিতে গিয়া 
কালক্ষেপ করিবার প্রয়োজন হয় না। 

৬. সম্প্রসারণ ক্ষমত! (Expansion): পণ্যের চাহিদা বৃদ্ধি পাইলে 
উৎপাদন বৃদ্ধি করিবার জন্য কারবারের সম্প্রসারণ প্রয়োজন । তাহার জন্ত 
অধিক পুজি এবং অধিক পরিচালনার দক্ষতা অপরিহার্য । এই ক্ষেত্রে 
অংশীদারী কারবারের যোগ্যতা একমালিকী কারবার MAF) নিঃসন্দেহে 
অধিক। 

৭. স্থায়িত্ব (Continuity) £ কারবারের স্থায়িত্ব বিবেচনা করিলে দেখা! 
যায় যে আশীদারী কারবার অপেক্ষ|.একমালিকী কারবার অধিককাল স্থায়ী 
হইতে পারে। অংশীদারী কারবার কয়েকজন ব্যক্তির মধ্যে চুক্তির দ্বারা গঠিত 
হয় এবং যে কোন মুহূর্তে অংশীদারগণের মধ্যে মতানৈক্যের দরুন বা তাহাদের 
মধ্যে কাহারও মৃত্যু, দেউলিয়! হওয়া, অপারগতা প্রভৃতির ay উহার অবসান 
ঘটিতে পারে | 

৮. দায় (Liability): কারবারের দেনার Gy উভয় ক্ষেত্রেই মালিক 
বা মালিকগণের সীমাহীন দায় বহন করিতে হয়। এই অস্গবিধা bones 
রহিয়াছে | 
গ- অংশীদারী বনাম যৌথমুলধনী কারবার 

Partnership vs. Joint Stock Company 

গঠন (Formation): যৌথমূলধনী কারবার অপেক্ষা অংশীদারী 
কারবার গঠন করা সহজতর. কারণ দ্বিতীয়টিতে কোন প্রকার আইনগত 


২৪৬ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


আনুষ্ঠানিকতার প্রয়োজন নাই। কিন্তু প্রথমটির ক্ষেত্রে আইননিদিষ্ট জটিল 
পদ্ধতি ALA শুধু বাধ্যতামূলকই নহে, ব্যয়সাপেক্ষও বটে | 

২. পুঁজি (Capital): অংশীদারী কারবার অপেক্ষা অনেক বেশী 
পরিমাণে পুজি ও খণসংগ্রহের ক্ষমতার জন্য যৌথমূলধনী কারবার প্রসিদ্ধ | 
কারণ উহার সশ্যসংখ্যা আইনের -দ্বার৷ নির্দিষ্ট নহে এবং প্রয়োজন হইলে 
সমাজের বিভিন্ন শ্রেণীর বিনিয়োগকারীর উপযুক্ত বিভিন্ন ধরনের অথচ স্বল্প 
মূল্যের শেয়ার ও খণপত্র বা ডিবেঞ্চার বিক্রয় করিয়া ইহ! অধিক পুজি ও ঝণ 
সংগ্রহ করিতে পারে | ব্যাঙ্ক প্রভৃতি প্রতিষ্ঠানও ইহাদের সম্পত্তি অধিক বলিয়া 
ইহাদের অধিক খণ দিয়া থাকে 1 ; 

৩. ব্যবস্থাপনার ao] (Efficiency of management) : যৌথ- 
মূলধনী কারবারের ব্যবস্থাপনার দক্ষতা অংশীদারী কারবার অপেক্ষ। অনেক 
বেশী এবং উহার প্রধান কারণ বৃহদায়তন উৎপাদন । উহাতে যোগ্যতাসম্পন্ন 
সংগঠক ও সুদক্ষ এবং অভিজ্ঞ উচ্চপদস্থ কর্মচারীমগ্ুলীর সহিত বৃহৎ পুঁজির 
সমন্বয়ে বিশাল আয়তনের কারবার গড়িয়া উঠে। এবং Bese মূল্যবান 
যন্ত্রপাতি, বৈজ্ঞানিক শ্রমবিভাগ, দক্ষ শ্রমিক প্রভৃতির সহায়তায় উৎপাদনের 


নানা প্রকার ব্যয়সংকোচ সম্ভব হওয়ায় কারবারের সামগ্রিক ব্যবস্থাপন-দক্ষত| 
বৃদ্ধি পায়। 


৪. জুমিক-মীলিক 3 (Relations between employees and 
employers): কিন্তু যৌথমুলধনী কারবারে পরিচালনা ও মালিকানার 
বিচ্ছেদ ঘটে । যাহারা প্রকৃত মালিক তাহার! কারবারের দৈনন্দিন পরিচালনায় 
প্রত্যক্ষ অংশ গ্রহণ হইতে বৃঞ্চিত। উহার দায়িত্ব ow থাকে প্রধানত উচ্চপদস্থ 
COALS কর্মচারীদের উপর স্বভাবতই তাহার! মালিকগণের স্ঠায় যত zal 
কারবার পরিচালনা করে না। এবং নিয়পদপ্থ কর্মীদের সহিতও তাহার! 
পদগোরবের ফলে খারাপ ব্যবহার করিয়া থাকে । সুতরাং ইহাতে প্রায়ই 
শ্রমিকগণের মধ্যে নানা প্রকার অসন্তোষ দেখা দেয় ও তাহার দরুন শ্রমিক 
বিরোধ উপস্থিত হয়।. ইহার ফলে কারবার নিরুপদ্রবে চলিতে পারে না। 

৫. পরিবর্তনের সহিত সামপ্রস্ত সাধনের ক্ষমতা (Flexibility) £ 
যৌথমূলধনী কারবার 'আয়তনে বৃহদাকার হওয়ায় ও ইহার নীতি কয়েকজন 
পরিচালক লইয়া গঠিত পরিচালকমগুলীর উপর IY থাকায়, সহসা! ইহার পক্ষে 
প্রয়োজনান্যায়ী পরিবর্তন সাধন করিয়া ব্যবসায়ের পরিবর্তনের সহিত 
TIARAA AIAI সাধনের ক্ষমতা থাকে । এক্ষেত্রে, অংশীদারা, কারবারের 


nm 
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সুবিধা অধিক । পরিমেলবদ্ধের ( Memorandum of Association ) দ্বারা 
কারবারের বিষয়বস্তু নিদিষ্ট থাকায় যৌথমূলধনী কারবারের পক্ষে পরিবর্তনশীল 
অবস্থার সহিত সামঞ্রস্ত বিধানের ক্ষেত্রে প্রতিবন্ধকতা সৃষ্টি হয়। 

৬. সম্প্রসারণ ( Expansion ) £ আধিক সামর্থ্য অনেক বেশী থাকায় 
‘যৌখমূলধনী কারবার যে পরিমাণে সম্প্রসারণে সমর্থ, অংশীদারী কারবার বা: 
অপর কোন বেসরকারী মালিকানার কারবারের পক্ষে উহ সম্ভব নহে | 

৭. স্থাকিত্ব (Continuity): স্থায়িত্বের দিক দিয়াও যৌথমূলধনী 
কারবারের সহিত অপর কোন কারবারের তুলনা চলে না। উহার পৃথক আইন- 
স্বীকৃত AST সন্ত! থাকায়, কারবারের সদস্য পরিবর্তন বা কোন সদস্যের মৃত্যু 
অথবা অপারগত। ইহাকে প্রভাবিত করিতে পারে না । আইনের দৃষ্টিতে ইহার 
কৃত্রিম ব্যক্তিমন্ত। চিরস্থায়ী। অংশীদারী কারবারের ন্যায় ইহার গঠন 
সদশ্যগণের শ্বেচ্ছাসম্মতির উপর নির্ভর করে কিন্তু তাহাদের ইচ্ছার দ্বারা ইহার 
অবসান ঘটে না। t 

৮: দায় (Liability); যৌথমূলধনী কারবারের সর্বাপেক্ষা বড় 
ARA এই যে কারবারের দেনার জন্য সদশ্যগণের দায় ক্রীত শেয়ারের মূল্যের 
জর] সীমাবদ্ধ থাকে | সুতরাং ইহাতে কারবারের দেনার জন্য সর্বস্বান্ত হইবার 
আশঙ্কা ন! থাকায়, ইহার প্রতি বিনিয়োগকারীদের আকর্ষণ সর্বাধিক। 


a সীমাবদ্ধ বনাম ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার 
Private limited (closely owned) vs. Public limited (widely 
owned) Companies 
a >. aha (Formation): উভয়েরই গঠনে কোম্পানী অর্থাৎ যৌথ- 
মূলধনী কারবারের আইন কর্তৃক নির্ধারিত পদ্ধতি IAI করিতে হয় এবং 
উক্ত মাইনের দ্বারাই ইহারা নিয়ন্ত্রিত হইয়া থাকে ; তবে ভারতের কোম্পানী 
আইনের সর্বশেষ সংশোধন অনুযায়ী সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌখমুলধনী কারবার 
fate গঠনসংক্রান্ত কতকগুলি বিশেষ fea ভোগ করিয়। থাকে__ 


ক. কোম্পানানমৃহের নিবন্ধকের নিকট কারবারের নিবন্ধনের, অব্যবহিত 
পরেই ইহা কার্ধারস্ত করিতে পারে। , ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী 
কারবারের Dis “státa পত্র” (certificate of commencement)-qq 
জন্ঠ ইহাকে AI করিতে Baal) স্ট্যাটুটরী সভা-সংক্রান্ত বিধিনিষেধও 
ইহার ক্ষেত্রে প্রযোজ্য নহে। 


ae ব্যবমা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


খ- ব্যাপকমালিকানার যৌথমূলধনী কারবারের via ইহার ক্ষেত্রে ন্যুনতম 
শেয়ার বিক্রয়ের (minimum subscription) বাধ্যবাধকতা নাই | 

গ. ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারের ন্যায় ইহাকে prospectus 
বা বিবরণ পত্র অথবা উহার বিকল্প বিবরণ (statement in lieu of pros- 
pectus ) দাখিল করিতে হয় F] | 

ঘ. ন্যুনতম ২ জন মাত্র সদস্য লইয়াই কারবার গঠন করা যায়। ব্যাপক- 
মালিকানার যৌথমুলধনী কারবারের স্ায় ৭ জন আবশ্যক হয় T 

ঙ. ইহাতে মাত্র ২ জন ডিরেক্টার বা পরিচালক হইলেই চলে । ব্যাপক 
মালিকানার -যৌথমূলধনী কারবারের মত ৩ জন পরিচালকের প্রয়োজন 
হয় না। 

চ. প্রত্যেক পরিচালক নিয়োগের জন্য পৃথক প্রস্তাবের প্রয়োজন হয় না 
অথবা কেহ পরিচালক নির্বাচিত হইলে তাহার নিকট হইতে সম্মতি পত্র আদায় 
ও দাখিল করিবার প্রয়োজন হয় না। ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী 
কারবারে ইহা বাধ্যতামূলক | 


সুতরাং এই সকল সুবিধার দরুন সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী 
¢ কারবার গঠন করা অপেক্ষাকৃত সহজ | 


২. পুজি (Capital): ব্যাপক মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারে 
ব্যাপকভাবে জনসাধারণের নিকট শেয়ার বিক্রয় করা ও এ সকল শেয়ারের সহজ 


হস্তান্তর সম্ভব হওয়ায়, ইহার পক্ষে সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমুলধনী কারবারের 
তুলনায় অনেক অধিক পুঁজি সগ্রহ সম্ভবপর | 


৩. ব্যাবস্থাপনার দক্ষতা (Efficiency of management) 2 
কোম্পানী আইনের মতে সীমাবদ্ধ মালিকানার কারবারে পরিচালক হইতে 
হইলে কোন ন্যূনতম সংখ্যক শেয়ার ভয়ের আবশ্যকতা নাই। 
কোন সাধারণ এবং ক্ষুদ্র শেয়ারহোল্ডারও ইহার পরিচালক নিযুক্ত হইতে 
পারে। ইহা ছাড়া ইহার WIAD) অল্প হওয়ায় ।সদশ্যগণের সকলেরই 
কারবার পরিচালনায় অংশগ্রহণের সুযোগ খাকে। এজন্য ইহাতে পরিচালন! 
ও মালিকানার বিচ্ছেদ ঘটে না| ইহার ফলে সদস্যগণ প্রত্যক্ষ স্বার্থের দ্বারা 
অনুপ্রাণিত হইয়া কারবারের কার্ষে অংশ গ্রহণ করিতে পারে। ব্যাপক 
মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারে ইহা সম্ভব নহে। এইরূপে অংশীদারী 


কারবারের পরিচালনায় কিছু সুবিধা সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারে, 
বজায় রাখা হইয়াছে। 


RET যে 


Ed 


কারবারী প্রতিষ্ঠানের বিবিধ রপ . es 


3. শ্রমিক-মালিক সম্পর্ক (Relations between employees 
and employers): সাধারণত সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারে 
মালিকগণ স্বয়ং দৈনন্দিন কার্ধপরিচালনায় অংশ গ্রহণ করিতে পারে বলিয়া 
এবং কারবারের আয়তন অপেক্ষাকৃত ক্ষুদ্র হওয়ায়, শ্রমিক ও কর্মচারীদের সহিত 
মীলিকগণের ব্যক্তিগত সম্পর্ক স্থাপিত হইতে পারে ও উহার ফলে শ্রমবিরোধের 
সম্ভাবন। হ্রাস পাইতে পারে | 

৫. পরিবর্তনের সহিত HAGE সাধনের ক্ষমতা! (Flexibility) £ 
অপেক্ষাকৃত ক্ষুদ্রায়তনের পরিচালকমণ্ডলী ও কারবার সীমাবদ্ধ হওয়ায়, সীমাবদ্ধ 
মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারে দ্রুত সিদ্ধান্ত গ্রহণ ও পরিবতিত অবস্থার 
সহিত কারবারের WAST সাধনের ক্ষমতা অধিক হওয়া সম্ভব । 

৬. সম্প্রদারণ (Expansion) 2 কারবারের সম্প্রসারণের সুবিধা ও 
সম্ভাবনা কিন্ত ব্যাপকমালিকানার যৌথমূলধনী কারবারেই অধিক । কারণ ইহার 
সদশ্যসংখ্য। অনেক বেশী হইয়া থাকে। 

৭. tfaa (Continuity): উভয় প্রকার কাররারের স্থায়িত্ব একরূপ 
কারণ উভয়েরই আইনস্বীকৃত নিরবচ্ছিন্ন অস্তিত্বমম্পন্ন পৃথক ব্যক্তিমত্ত৷ থাকে | 

o y. দায় (Liability): উভয় ক্ষেত্রেই শেয়ার হোল্ডারগণের দায় Fs 
শেয়ারের মূল্যের দ্বারা সীমাবদ্ধ 

উপসংহারে বল! চলে যে ক্রটি সত্বেও সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী 
কারবারে, অংশীদারী ও ব্যাপক মালিকানা, এই ছুই প্রকার কারবারের 
সুবিধাগুলি সম্মিলিত হইয়া, ইহাকে বিশেষ সুবিধাজনক কারবারে পরিণত 
করিয়াছে। 

ঙ. সমবায় বনাম যৌথমুলধনী কারবার 

Co-operative Societies vs. Joint Stock Companies 

৬, এাঁঠন (Formation) : উভয়ের গঠনকার্যই আইনের দ্বারা নিয়ন্ত্রিত 
হইলেও, সমবায় সমিতির গঠন অপেক্ষাকৃত সহজ | 

২, পুঁজি (Capital): সাধারণত দরিদ্র শ্রেণীর ব্যক্তিগণকে লইয়া 
সমবায় সমিতি গঠিত হয় বলিয়া ইহার পুজি অত্যন্ত অল্প হইয়া থাকে। 
তুলনায় যৌথমূলধনী কারবার অনেক বেশী পুজি সংগ্রহে সমর্থ । 

৩. কারবারের আয়তন (Size of the firm) £ পুঁজির অভাবে 
সমবায় সমিতির পক্ষে বৃহদায়তন কারবার গঠন করা এবং উহার দ্বার| শ্রম- 


Ree l ব্যবস! ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


বিভাগের নানা প্রকার ARK ভোগ কর। স্তব হয় না। কিন্ত যৌথমূলধনী 
কারবারের পক্ষে তাহা সম্ভব। 5 

8. ব্যবস্থাপনার দক্ষ! (Efficiency of Management) 5 সমবায় 
সমিতির সামর্থ্য অল্প, কারবারের আয়তন ক্ষুদ্র ও লাভের পরিমাণ সামান্ঠ 
হওয়ার, ইহাতে উচ্চাকাজ্কী, দক্ষ ব্যাবস্থাপকগণ আক হয় না। সুতরাং দক্ষ 
ব্যবস্থাপনার অভাব ইহাতে লক্ষ্য করা যায়। তুলনায় যৌথমূলধনী কারবারে 
অনেক বেশী পরিমাণে ব্যবস্থাপনার দক্ষত! ভোগ করা সম্ভব | 

৫. আমিক-মালিক সম্পর্ক (Relations between employees and 
employers): এক্ষেত্রে সমবায় -সমিতিগুপি একটি উল্লেখযোগ্য ব্যতিক্রম | 
ইহাতে সদশ্যগণই কারবারের কমা হয় বলিয়া শ্রমিক-মাপিক বিবাদ ঘটিবার 
কোন সুযোগ ইহাতে থাকে না, অথচ যৌথমূলধনী কারবারগুসি Satata বিব্রত 
হইয়া থাকে | 

৬. পরিবর্ভনের সহিত AAG সাধনের ক্ষমতা (Flexibility) 2 
প্রধানত আধিক শ্বচ্ছলতার অভাবে, সমবায় সমিতিগুলির কার্যকলাপ এত 
সীমাবদ্ধ থাকে যে উহার পক্ষে পরিবঠিত অবস্থার সহিত ames বিধানের 
“ভাবনা থাকিলেও উহার সুযোগ খুব অল্পই ভোগ করে। ইহার তুলনায় 
যৌথমূলধনী কারবারের সুবিধা এক্ষেত্রে অধিক। J i 

৭. HVtATAs| (Expansion) : মূলত আধিক কারণে সমবায় সমিতির 


ASAT ক্ষমতা সীমাবদ্ধ হইয়া থাকে | তুলনায় যৌথমূলধনী কারবারের 
শপ্রধারণের ক্ষমতা অনেক বেশী । 


৮. স্থায়িত্ব (Continuity) 2 


যৌদমূলধনী কারবারের মতই সমবায় 
সমিতিরও আইনস্বী 


কৃত নিরবচ্ছিন্ন স্থায়িবসম্পন্ন স্বত্ত Were রহিয়াছে। 
RIM উভয়ই দার্স্থায়ী হইতে পারে। 

> দায় (Liability) : যৌথমূলধনী কারবারের সদস্যগণের দায় 
সীমাবদ্ধ । সমবায় সমিতিগুলি ছুই প্রকারের হইতে পারে। একপ্রকারের 


সমিতির সভ্যদের দায় সীমাহীন হইয়| থাকে। অপর শ্রেণীর সমিতির সভ্যদের 
দায় সীমাবদ্ধ হয়। 


১০* অন্যান্য (Others) 2 
করিয়া সরাসরি ভোগকারিগণের 
MES স্বল্প মূল্যে Bea? পণ্য বিক্তয় দারা: 


সমবায় সমিতিগুপি মধ্যস্থকারবারীর উচ্ছেদ 


? 
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সুসম বন্টন ঘটিতে পারে । যৌথমূলধনী কারবারের দ্বার ইহার কোনটিই সম্ভব 
নহে। 

বিভিন্ন প্রকার কারবারী সংগঠনের স্ব স্ব উপযোগী ক্ষেত্রসমূহ 

Fields of business suitable for different forms of business 
organisation. 

১, একমালিকী কারবারের উপযুক্ত ক্ষেত্রমূহ (Fields 
suitable for Sole-proprietorship Firm): যে সকল পণ্যের চাহিদ। 
মোটামুটিভাবে স্থানীয় ক্ষেত্রে সীমাবদ্ধ, উহাদের ব্যবসায়ে সাধারণত অল্প 
পরিমাণে পুঁজি বিনিয়োগের প্রয়োজন হয় । যে কারবারে মালিকের ব্যক্তিগত 
তদারকী আবশ্যক, ক্রেতাদের সহিত প্রত্যক্ষ সম্পর্ক যে সকল ব্যবসায়ের সাফল্যের 
ভিত্তি, যে সকল ক্ষেত্রে পণ্যের চাহিদা নিয়ত পরিবর্তনশীল, তথায় কারবারের 
আয়তন ক্ষুদ্র এবং উহা! একমালিকী সংগঠনের পক্ষে প্রশস্ত হইয়া থাকে | 
উদাহরণস্বরূপ পণ্য ফেরী করিবার ব্যবসায়, মনিহারী দোকান, দজি দোকান, 
পানের দোকান, স্বর্ণকারের ব্যবসায় প্রভৃতি উল্লেখযোগ্য। খুচরা বিক্রয়ের 
কারবাঁরই এই জাতীয় সংগঠনের পক্ষে উপযুক্ত হইলেও কৃষিকার্ধ এবং খনিজ 
পদার্থ উত্তোলনের মত উৎপাদন কার্ষেও ইহ। দেখিতে পাওয়া যায় | 

২. অংশীদারী কারবারের উপযোগী ক্ষেত্ৰসমূহ Fields 
suitable for Partnership firm) £ একমালিকী কারবারের উপযোগী সকল 
ক্ষেত্রেই অংশীদারী কারবার প্রতিষ্ঠিত হইতে পারে । তবে বিশেষত, যে সকল 
ক্ষেত্রে প্রয়োজনীয় পুঁজির পরিমাণ অধিক, ব্যবসায়ের বিভিন্ন দিকে অধিকতর 
সতর্ক দৃষ্টি রাখিতে হয়, কারবারের ঝুঁকি বেশী ও সম্প্রসারণের প্রয়োজন 
হয় তথায় ইহা। বিশেষ উপযোগী ৷ এইজন্য পাইকারী ব্যবসায়ে, আমদানি- 
রপ্তানি কারবারে এবং ক্ষুদ্র শিল্পেও এই জাতীয় সংগঠন অধিক দেখা যায়। 
মাঝারি ও ছোটখাটো ঠিকেদারি কারবারে অংশ্রীদারী কারবারের আধিক্য 


দেখা যায়। 

৩. যৌথমুলধনী কীরবারের উপযোগী ক্ষেত্ৰসমূহ (Fields 
suitable for Joint Stock Firm) £ যৌথমূলধনী কাঁরবারের ক্ষেত্র, এক- 
মালিবী কারবার ও অংশীদারী কারবার হইতে বিশেষভাবে পৃথক । ইহার 
প্রধান ক্ষেত্র উৎপাদন ৷ ভোগ্যপণ্য এবং উৎপাদকের দ্রব্য এই ছুই জাতীয় 
শিল্পেই আধুনিক বহুমূল্য যন্ত্রপাতির সাহায্যে ও বহুসংখ্যক কর্মী লইয়া সংগঠিত 
রৃহদাকার কারবার প্রয়োজন | উহাতে যেমন অত্যন্ত অধিকপরিমাণে পুজি 


Ren ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিনিয়োগের প্রয়োজন হয়, তেমনি উৎপাদনের পরিমাণ এবং কারবারের 
ঝুঁকিও খুবই বেশী। এইরূপ ক্ষেত্রের পক্ষে একমাত্র যৌথমুলধনী কারবারের 
সংগঠনই উপযুক্ত । ebay দেশের যাবতীয় শিল্পের অধিকাংশই যৌথমূলধনী 
কারবারের দ্বারাই পরিচালিত হইতে দেখা যায়। অবশ্য উৎপাদন ক্ষেত্র ছাড়া 
যে পাইকারী ব্যবসায়ে কিংবা অন্ান্ত প্রকারের ব্যবসায় ক্ষেত্রে ইহা বিরল, তাহা 
নহে। তবে VID ক্ষেত্রে ঝুঁকি at, অধিক পরিমাণে পুজি সংগ্রহ ইত্যাদি 
₹ সুবিধা ভোগের জন্যই ইহা গঠিত হইয়া থাকে | 
৪. সমবায় সমিতির উপযুক্ত ক্ষেত্ৰসমূহ (Fields suitable for 
Co-operatives): সমবায় সমিতির বিশেষ উপযুক্ত ক্ষেত্ৰ হইতেছে দরিদ্র, 
উৎপাদক ও ভোগকারী শ্রেণীর মধ্যে বিভিন্ন দ্রব্যের উৎপাদন ও ক্রয়বিক্র় | 
অর্থাৎ গ্রামীণ অর্থনীতি ক্ষেত্রে ইহার aa? সুযোগ রহিয়াছে তেমনি 
শ্রমজীবী এবং মধ্য ও নিয়বিস্ত জনসাধারণের মধ্যে ইহার কার্যক্ষেত্র প্রশস্ত | 
দরিদ্র উৎপাদকগণকে সহজে ও সুলভে খণের যোগান দেওয়া, কৃষিজাত পণ্য 
উৎপাদনের বিভিন্ন ক্ষেত্রে যথা, কর্ষণ, জলসেচ, কীচামাল খরিদ, কুটিরশিল্প ও 
কৃষিজাত পণ্যের বিপণন, গ্রামাঞ্চলে পরিবহণ, গুদামঘর স্থাপন ইত্যাদি 37- 
প্রকার কার্য গ্রামবাসী এবং কৃষকদের দ্বারা সংগঠিত করিয়| তাহাদের অর্থ- 
তক ক্ষেত্রে স্বাবলম্বী করিবার প্রচেষ্টায় সমবায় পদ্ধতি সবিশেষ কার্যকরী | 
যদিও বিবিধ অর্থনৈতিক কার্ধে ইহ নিযুক্ত থাকে বলিয়া আমরা ইহাকে 
SISA কারবারী সংগঠন বলিয়া গণ্য করিয়া থাকি, তৎসত্বেও ইহা অনস্বীকার্য 
যে ইহার সহিত অপরাপর ব্যবসাদারী সংগঠনের মৌলিক পার্থক্য থাকায়, 
ইহাকে একটি নিছক কারবারী সংগঠন বলিয়া গণ্য করা যায় না। 
৫. রাষ্ট্রীয় কারবারের উপযুক্ত ক্ষেত্র (Fields suitable for Staté 
Or public enterprise) £ qiy কারবারের সহিত অন্যান্য যাবতীয় কারবারী 
সংগঠনের মৌলিক পার্থক্য বর্তমান । বস্তুত যে সকল ক্ষেত্রে কোন শিল্প বা 
অর্থ নৈতিক কার্যকলাপ দেশরক্ষার সহিত জড়িত ; যে সকল অর্থ নৈতিক কার্ধ- 
কলাপের অসাধারণ জাতীয় গুরুত্ব রহিয়াছে ( যখা--যুদ্রাপ্রচলন, কেন্ত্রীয় ব্যাক্কিং 
RES কার্যকলাপ); যে শকল দ্রব্যসামগ্রী মানুযের পক্ষে অধিক ব্যবহারে 
ক্ষতিকারক হইতে পারে ( গাজা, আফিং প্রভৃতি); যে সকল দ্রব্য দুপ্রাপ্য ও 
TUT এবং জাতীয় স্বাস্থ্যের পক্ষে গুরুত্বপূর্ণ (বিভিন্ন প্রকারের aay, 
ইউরেনিয়াম, স্বর্ণ, রোপ্য প্রভৃতি দ্রব্য ) ; যে সকল শিল্পে, ব্যবসায়ে ও বাণিজ্যে 
অত্যন্ত অধিক পরিমাণে পুজি বিনিয়োগের প্রয়োজন অথচ মুনাফার হার 
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অত্যন্ত অল্প (ভারী ও মূলশিল্প ); রাস্তাঘাট তৈয়ারী, বিদ্যুৎ উৎপাদন, 
বৃহদায়তন সেচ ব্যবস্থার প্রবর্তনের মত যে সকল ক্ষেত্রে অপরি মিত অর্থব্যয়ের 
প্রয়োজন হয়; যে সকল ক্ষেত্রে শিল্প বা ব্যবসায় জাতীয় জীবনে অত্যন্ত 
প্রয়োজনীয় বিধায় বেনরকারী উদ্যোগের অনিশ্চিত পরিচালনার উপর নির্ভর 
করা যায় না (public utilities), যে সকল গুরুত্বপূর্ণ শিল্পে ব্যক্তিগত 
মালিকানার অধীনে একচেটিয়া কারবার প্রতিষ্ঠিত হওয়ায় ক্রেতাগণ ও 
কাচামালের উৎ্পাদনকারিগণ শোষিত হইতেছে__সে সকল ক্ষেত্রই রাষ্ট্রীয় 
কারবারের পক্ষে প্রশস্ত বলিয়া আধুনিক কালে সকলে বিবেচনা করিয়া 
থাকেন । 


POSSIBLE QUESTIONS 


Partnership 


What are the advantages and disadvantages of Sole proprietor= 
ship concerns? Discuss the kinds of business suited to this form of 
organisation. 

Ke (2) What is a «Partnership Deed? What are the important clauses 
generally included in a partnership deed ? [H. S. 1960] 

_ What is “Partnership”? Under what circumstances can a 
partnership firm be dissolved ? 

7 What are *the rights and obligations of partners in a partnership 
business ? 

Distinguish between Partnership and Public Limited Company ? 

6. Discuss the position of*a minor in a partnership firm, Evaluate 


State the distinguishing features of Partnership Business. 
(a) State the important distinction between a partnershiptand Joint 
Stock Company, State briefly the advantages of the latter over the other. 
(b) What safe-guards can be adopted to make the working of 


partnership smooth ? 


OG sien of a partnership firm if it is not registered. 


Joint Stock Company 
9, What is "Memorandum of Association” ? How does it differ from 
Articles of Association ? Discuss briefly the contents of a Memorandum 


of Association. 
10. How is a Company formed? What are the different types of 


Companies ? 
11. What is a Prospectus ? What imformation are usually stated 
in a prospectus ? [H. S. 1960] 
12, What steps would you take to float a Limited Liability Company 
from the inceptionato the commencement of business ? 


২৫৪ ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


13. Describe the steps taken at successive stages to float a company- 
When can a public company commence its business ? 

14, Mention the two most important documents you would think of 
when anew Company is being registered. Give a brief account of the 
contents of each of these documents. ` 

15. Compare, in tabular form, the relative advantages and disadvan- 
tages of Partnership, Private Companies and Public Companies as forms 
of business organisation, 

16. Indicate the different sources’ through which a Public Limited 
Company can raise fixed and floating capital. 

17. What is a Board of Directors of a company ? What are the 
rights and duties of Directors.? 

18. How are Directors of a Joint Stock Company appointed ? What 
are their functions ? 

19. What services have the Managing Agents rendered? Could you 
offer any criticism of managing agency ? 

20, What part have the Managing Agents played for the industrial 
development of our country? What, if any, are the drawbacks of such 
system ? 


Sole proprietorship, Joint family business and 
Co-operative society 


D Distinguish between Public Limited and Private Limited Company. 
22. Write explanatory notes on 3—(i) Memorandum of Association 2 
(ii) Capital\—Authoris2d, Issued, Subscribed, Paid up; (iii) Debentures ; 


(iv) Managing Agents. (H. S. 1951) 
23. Indicate the distinction between Family business and Partnership 
and comment on their respective merits and demerits. [H. S. 1961] 


24. What do you know of the Family Business in India? Discuss 


the difference between Joint Hindu Family Business and Part; 
Business in India, 


; 25. What are the basic principles of Co-operation ? State the organisa- 
tion and functions of a rural credit society. 


nership 


i 26. What do you mean by ‘Co-operative Society’ ? What are the 
different types of Co-operative Societies ? 


27. Compare ‘Co-operative Society with Joint Stock Company’. 


দ্বাদশ পরিচ্ছেদ 
WIAA AKA আভ্যন্তরীণ সংগঠন 


INTERNAL ORGANISATION OF A MERCHANT'S OFFICE 


অফিসের কার্যাবলী 
Functions of the office 
কারবার যত প্রকারেরই হউক না৷ কেন, উহাদের বিষয়বস্তু যাহাই থাকুক না 
কেন, অফিস ছাড়া" কোন কারবার চলিতে পারে না। অধিসেই কারবারের 
কার্যাবলী সম্পর্কে যাবতীয় সিদ্ধান্ত গৃহীত ও কারবারের সকল কার্যকলাপের 
হিসাব ও দলিলপত্র নখিবদ্ধ ও সংরক্ষিত হয়। ইহা হইতেই কারবার সংশিষ্ট 
সকলের সহিত পত্রালাপ চালিত হয় ; এবং কমিগণের উপর প্রয়োজনীয় নির্দেশ 
প্রদত্ত হয় এবং ইহা দ্বারাই কারবারের বিভিন্ন বিভাগের কার্যাবলীর মধ্যে 
যোগন্থত্র স্থাপিত ও রক্ষিত হয়। এজন্ত অফিমকে কারবারের পরিচালনা 
ও ব্যবস্থাপনার মূলকেন্দ্র বলিয় গণ্য করা হয়। 
অফিসের কার্ধাবলীর_ সন্তোষজনক ও. জ্রুতসম্পাদনের উপর কারবারের 
anfas দক্ষতা বিশেষভাবে নির্ভর করে | এই কারণে আধুনিক যুগে অফিসের 
কার্ধাবলীর গুরুত্ব অত্যন্ত বৃদ্ধি পাইয়াছে। 
আধুনিক কারবারের অফিসের কার্ধাবলীকে নিম্নোক্ত পাচ ভাগে বিভক্ত 
করা যায় £ 
১. পরিভাঁজনা! ( Administration ) 2 অফিস কারবারের পরিচালন! 
কেন্দ্র (administrative centre ) | কারবারের মালিক, পরিচালক বা 
ব্যবস্থাপক কর্তৃপক্ষ কর্তৃক অফিসেই কারবার সংক্রান্ত নীতি ও মিদ্ধান্তসমূহ 
গৃহীত হয় ; গৃহীত সিদ্ধান্ত অনুযায়ী পদস্থ দায়িত্বশীল বিভাগীয় কমিগণের উপর 
নির্দেশ প্রেরিত হয় ; এবং বিভিন্ন বিভাগের কার্ধাবলীর মধ্যে সংযোগ ও সমন্বয় 
সাধিত হয় । আবার কারবারের অন্তর্গত বিভিন্ন বিভাগের প্রয়োজনীয় দ্রব্য- 
সামগ্রী, মালমসলা ও কর্মী অফিসের সাহায্যে ও মাধ্যমে সংগৃহীত হইয়া থাকে। 
অবশেষে কারবারের যাবতীয় কার্যাবলী সম্পর্কে দলিল, নথি ও হিসাবপত্র 
অফিসেই সংরক্ষিত হয় | 
১৬ জংবাদীদির আদান-প্রদান ( Correspondence ) £ কারবারের 
অন্তর্গত বিভিন্ন বিভাগ ও উহাদের অধীন বিভিন্ন ব্যক্তির সহিত এবং কারবারের 


২৫৬ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বহিভূ‘ত বিভিন্ন ব্যক্তি ও প্রতিষ্ঠানের সহিত নানাবিধ প্রয়োজনীয় বিষয়ে পত্রা- 
লাপ ও আলাপ-আলোচনা অফিস হইতেই চালিত হয়। এজন্য সভা, সাক্ষাৎ- 
কার, স্মারকলিপি, টেলিগ্রাম ও টেলিফোনের সাহায্য লওয়া হয়। অন্ঠান্ত 
প্রতিষ্ঠানের সহিত চুক্তি সম্পাদন, উহাদের ফরমাশ প্রদান, sfa নিয়োগ 
ও বরখাস্তের আদেশ পত্র প্রভৃতি কার্য অফিস হইতেই সম্পাদিত হইয়া থাকে | 

৩. লিপিবদ্ধ করণ ( Recording ) : কারবারটি যৌঁথমূলধনীরূপে গঠিত 
হইলে, উহার শেয়ারহোল্ডারগণের নাম ঠিকানা লিখিয়া রাখা, শেয়ারের হস্তান্তর 
হইলে উহার পূর্ণবিবরণ রক্ষা করা, পরিচালক সভার আলোচনা ও সিদ্ধান্তসমূহ 
সঠিকরূপে মিনিট বহিতে (minute book) লিপিবদ্ধ করা ইত্যাদি কাৰ্যও 
অফিসের দ্বারাই সম্পাদিত হইয়া থাকে। বিভিন্ন প্রতিষ্ঠান ও ব্যক্তিবর্গের সহিত 
সম্পাদিত চুক্তির দলিল প্রভৃতি সংগ্রহ এবং অফিসের যাবতীয় পত্ৰমমূহের নকল 
ও প্রাপ্ত পত্রাদি যথখাযখরূপে সংরক্ষণ করাও অফিসের দায়িত্বের অন্তর্গত | ইহা 
ছাড়া কর্মচারিগণের নিয়োগ, ছুটি মঞ্জুর, উপস্থিতি, অনুপস্থিতি, মাহিনা বৃদ্ধি, 
পদোন্নতি, পদাবনতি, তাহাদের কার্ধ সম্পর্কে মন্তব্য, ইত্যাদি সংক্রান্ত নানাবিধ 
বিষয়ও অফিসকে লিপিবদ্ধ করিতে হয়। 

8. হিসাব প্রণয়ন ( Accounting ) : কারবারের আধিক আয়ব্যয়, 
সম্পত্তি ও দায়, খরিদ ও বিক্রয়, লাভ ও লোকসান প্রভৃতির বিবরণ যে হিসাবপত্র 
হইতে পাওয়া যায় তাহা অফিসেই প্রণীত ও রক্ষিত হইয়া থাকে। আধুনিক 
কালে অতীতের লাভ-লোকসান, আয়-ব্যয় ও খরিদ-বিক্রয়ের হিসাবের সাহায্যে 
আগামী সময়ের জন্য আহুমানিক আয়-ব্যয় ও খরিদ-বিক্রয়ের লক্ষ্য নির্দিষ্ট হয় 
ও উহার সাহায্যে কারবারের ভবিষ্যৎ কার্যাবলী নিয়ন্ত্রণ করা হয় ( 
Control) | 

৫. পরিনংখ্য।ন (Statistics) £ কারবা। 
খাতে বায়, খরিদ ও বিক্রয়ের বিস্তারিত তথ্য 
কর্তব্য এই সকল তথ্যের উপর ভিত্তি করিয়া 
Tat রেখাচিত্র প্রস্তুত করা হয়। 
কারবারের বর্তমান অবস্থা অন্থমান ক 
পরিচালকগণ কারবার সম্পর্কে নানার 
করেন। 

উপরে অফিসের যে সকল 
কারবারের সংগঠন, 


Budgetary 


রের মজুদ দ্রব্য, মুনাফা, বিবিধ 
সংগ্রহ ও রক্ষা করা ও অফিসের 
আয়, ব্যয়, বিক্রয়, মুনাফা! প্রভৃতির 
এই সকল রেখাচিত্র হইতে একনজরে 
রা যায় ও ইহাদের সাহায্যে মালিক ও 
প প্রয়োজনীয় সিদ্ধান্ত ও নীতিগ্রহণ 


কার্ধাবলীর কথা আলোচিত হইল বিভিন্ন 
আয়তন ও প্রকৃতি অনুসারে উহাদের সামান্য রকমফের 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৫৭ 


"ঘটিলেও মূলগতভাবে সকল কারবারী অফিসকেই এই সকল কার্যসম্পাদ্দন 
করিতে হয়। 

কারবার আয়তন ছোট ও একমালিকী বা অংশীদারী ae কিসের 
আকারও ক্ষুদ্র এবং অফিনে নিযুক্ত কমিগণের সংখ্যাও অল্প হইয়া থাকে ॥ 
এই প্রকার পুরাতন ধরনের কারবারী অফিসে পরিসংখ্যানের বিশেষ ব্যবহার 
যেমন দেখা যায় না, তেমন অন্যান্য কার্ধযাবলীও গতানুগতিক পন্থায় পরিচালিত 
za) অবশ্য আধুনিক ধরনে পরিচালিত বৃহৎ একমালিকী বা অংশীদারী 
কারবার যে একেবারেই নাই তাহা নহে । তবে তাহা নগণ্য । 

কারবারের আয়তন বৃহৎ হইলেও উহা যৌথমূলধনী আকারে গঠিত হইলে 
অফিসের সংগঠনও বৃহদাকার হয়। উহাদের বিপুল কার্যাবলী সদক্ষরূপে পরি- 
চালনার জন্য পৃথক পৃথক বিভাগের উপর উহাদের দায়িত্ব অপিত হইয়া থাকে। 
এবং প্রত্যেক বিভাগের কার্ষে নানাবিধ আধুনিক যন্ত্র ব্যবহৃত হইয়া থাকে |, 

অফিসের অবস্থানও কারবারের প্রকৃতি ও প্রয়োজন অন্নযায়ী বিভিন্নরূপ 
হইতে পারে। যেমন, পাইকারী ব্যবসায় হইলে সাধারণতঃ গুদামের সহিত - 
অফিস সংশ্লিষ্ট থাকে বা উহার নিকটবর্তা স্থানে স্থাপিত হয় । . আবার 
উৎপাদনকারী প্রতিষ্ঠান হইলে কারখানা হইতে দূরে শহরের কেন্দ্রে বা 
গুরুত্বপূর্ণ স্থানে উহার অফিস স্থাপিত হইয়া থাকে। আমদানি রপ্তানি/ও 
পণ্যচালানি কারবারে বন্দর ও জাহাজ ঘাটার বা রেলস্টেশনের নিকটবর্তী 
স্থানে অফিস স্থাপিত হয়। 

অফিসের কার্ষপরিচালনার পদ্ধতিতে অন্যান্য ক্ষেত্রের মতই পা ও 
দায়িত্ব বণ্টন এই দুইটি নীতি অনুসরণ করা হয় । একদিকে অফিয়ের বিভিন্ন 
aida ভার বহন করিবার জন্য পৃথক পৃথক বিভাগ we করা হয়, অপরদিকে 
উহাদের দায়িত্ব ও কর্তৃত্ব এক একজন পদস্থ কর্মচারীর উপর অর্পণ করা হয় ॥ 
ইহারা কারবারের মালিক বা পরিচালকবর্গের নিকট নিজ বিভাগগুলির-কার্ষের 
জন্য দায়ী থাকেন। ইহাদের অধীনে আবার নিন্নপদস্থ সহকারী কর্মচারী নিযুক্ত 
aay ইহাদের প্রত্যেকের কার্য নির্দিষ্ট থাকে ও ইহার! নিজ কর্মের BD 
বিভাগীয় কর্মকর্তার নিকট দায়ী থাকেন। ক্ষুদ্র বৃহৎ সকল অফিসেই মোটামুটি 
ভাবে এই নীতি অনুস্থত হইয়া ACF | 
অফিস সংগঠন 
Office Organisation 


আধুনিককালে শিল্পীয় কারবারসমূহের সম্পসারণ ও উন্নতি লাভের ফলে 
ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ১৭ 


Rev ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


কাররারের কেন্দ্রীয় কার্যালয় বা অফিসের গুরুত্বও উত্তরোত্তর বৃদ্ধি পাইতেছে। 
কারবারের ক্রয়, বিক্রয়, উৎপাদন প্রভৃতির মধ্যে সংযোগ রক্ষা, উহাদের 
কার্ধাবলীর faa, পরিচালকমগডলীর নির্দেশগুলি উহাদের নিকট প্রেরণ, 
কারবারের আথিক হিসাব-নিকাশ করা ও দলিলদস্তাবেজ সংরক্ষণ, চিঠিপত্রের' 
আদান-প্রদান প্রভৃতি বহুবিধ কার্য সম্পাদন করিয়া অফিস বিভাগ কারবারের' 
ail re faites কার্য করিয়া থাকে। সুতরাং কার্ধাবলী সুষ্ঠু ও সুদক্ষ ভাবে 
নির্বাহের জন্য বিভাগকে বিজ্ঞানসন্মতরূপে সংগঠিত কর] আবশ্যক | 
অফিসের আভ্যন্তরীণ বন্দোবস্ত al সাজসজ্জা 
Office Layout 

অফিসের অভ্যন্তরে চেয়ার, টেবিল, আলমারি ও র্যাক প্রভৃতি কি ভাবে 
রাখিতে হইবে, সারিবদ্ধভাবে টেবিল-চেয়ার কিভাবে সাজাইতে হইবে, আলো? 
ও বাতাসের কি ব্যবস্থা হইবে, যাতায়াতের জন্য পথ কিভাবে ও কতট| প্রশস্ত, 
রাখা হইবে, ক্যাশ প্রভৃতি বিভিন্ন বিভাগের অংশ ভাগ কি প্রকারে হইবে, 
বিভাগগুলির জন্য কতটা স্থান নিদিষ্ট হইবে, ম্যানেজার কোথায় বসিবেন, বিভিন্ন 
প্রকারের ভারপ্রাপ্ত কর্মচারিগণের আসন কোথায় কিভাবে রাখিতে হইবে__ 
এক কথায় এসকল বিষয় সম্বন্ধে দক্ষতার সহায়ক ব্যবস্থা গ্রহণই অফিসের 
আভ্যন্তরীণ বন্দোবস্ত অথবা সাজসজ্জ| ব| layout. m 

আলমারি প্রভৃতি আসবাবপত্র এমনভাবে সাজাইতে হয় যেন তাহাতে 
যাতায়াতের অঙ্গৃবিধা বা এগুলি ব্যবহার করিতে কোন প্রকার বিলম্ব না হয়। 
কর্মচারীদের চেয়ার-টেবিল কখনই পরস্পর মুখোমুখীভাবে সাজান উচিত নহে। 
ইহাতে অযথা কথাবার্তায় কাজের ব্যাঘাত ঘটে। এগুলি সারিবদ্ধ করিয়া এমন, 

খের ( Heads of Sections or 


চিত যেন তাহার! সহজেই 
অফিসের মধ্যে যাতায়াতের 
খাকা আবশ্বক। অফিসের 
র্‌ স্থা খাকা প্রয়োজন । কর্মী 
= fre. করা প্রয়োজন । ক্যাশ 


করিতে হয়। আগন্তকগণের 
সি যাহাতে কারে ব্যাঘাত না হয় সেম যৰোপযুক্ত বন্দোবস্ত করা এ 


' নরেঃ একথা মনে রাখিতে হইবে যে-অফিসের সাজসজ্জা কারবার অনুযায়ী 


ব্যবসায়ীর অফিসের আীভান্তরীণ সংগঠন -২৫৯ 


এবং উহার বিভিন্ন বিভাগের গুরুত্ব অস্থ্যায়ী বিভিন্ন. স্থলে কমবেশি বিভিন্ন 
প্রকার হইবে। পাইকারী বিক্রেতার অফিস এবং বিমান ও জাহাজ কোম্পানীর 
টিকিট বিক্রয়ের অফিসের সাজসজ্জা! একরূপ হইতে পারে ন1। 


afea সংগঠনের মূলনীভিসমূহ 
Principles of Office Organisation 

ভ্রুত ও wart কার্ধনির্বাহের জন্ত afore বিজ্ঞানসন্মতরূপে সংগঠিত 
করিবার জন্য কতকগুলি মৌলিক নীতি অনুসরণ কর! আবশ্যক। নিয়ে এগুলি 
সংক্ষেপে আলোচিত হইল £ 

১. কার্ষের ভিত্তিভে বিভিন্ন অংশে অফিদ বিভক্তকরণ 
( Sectionalisation on the basis of functions ) £ কার্ধের সুবিধার oy 
বিভিন্ন প্রকার করণীয় কার্ধান্থ্যায়ী গোট! অফিসকে কতকগুলি অংশে a বিভাগে 
বিভক্ত afta উহাদের প্রত্যেককে. এক-একটি নি্দি কার্য নির্বাহের ভার দেওয়া 
আবশ্যক। ইহাতে শৃঙ্খলার সহিত কার্যাবলী সম্পাদিত হইতে পারে | 

২. দায়িত্ব fasta ( Division of responsibilities): অফিসের 
বিভিন্ন বিভাগ ও উপবিভাগগুলির জন্য একজন করিয়! ভারপ্রাপ্ত প্রধান কর্মচারী 
ও তাহার অধস্তন কয়েকজন তদারককারী কর্মচারীর অধীনে নিয়পদস্থ সাধারণ 
কর্মচারিগণ কার্যে নিযুক্ত থাকিবে 1 সাধারণ কর্মচারিগণ তদারককারী কর্মচারীর 
নিকট ও তদারককারী কর্মচারিগণ বিভাগীয় প্রধান ও ইহারা আবার কর্ণগচিব 
বা কোম্পানীর মেক্রেটারীর অথবা অফিস ম্যানেজারের নিকট নিজ নিজ কার্ষের 
জন্ত দায়ী থাকিবে । এইরূপে একদিকে কার্যভার ও দায়িত্ব বন্টন এবং অপর- 
দিকে এ সকল কার্য ও দায়িত্ব যথাযথভাবে পালিত হইতেছে কিনা তাহা 
সুনিশ্চিত করিবার আভ্যন্তরীণ ব্যবস্থা (internal check) থাক, বিশেষ 
প্রয়োজন | 

৩. গোপনীয়তা amj ( Maintenance of Privacy): কারবারের 
খরিন্দার অথবা সংগ্রিষ্ট বিভিন্ন প্রকারের লোকজন কার্ধব্যপদেশে অফিসে 
আসিলে তাহাদের সহিত আলাপ- -আলোচনার গোপনীয়তা রক্ষার GT, এবং 
পদস্থ কর্মচারিগণের BIA যাহাতে কোন ARAM ও Ra না ঘটে CBW, সকল 
পদস্থ কর্মচারিগণের, FI পৃথক FF অথবা পার্টিশনের ব্যবস্থাবুক্ত আসনের 
বন্দোবস্ত UA প্রয়োজন । nee} ; No. E 

৪. নিরাপত্তা (Security): অফিসের 7 বলিল, ও খ [ভাপত্র, 


২৬০ ব্যস! ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


.কারবারের শীলমোহর, চেকবহি নিরাপদে রাখিবার জন্য উপযুক্ত ব্যবস্থাদি 
'খাকা বিশেষ প্রয়োজন । s 

৫. পরিক্ষার-পঁরিছন্পভ! ( Neatness and cleanliness): কাজের 

সুবিধার জন্য, কর্মীদের স্বাস্থ্যরক্ষ। ও অভ্যাগতদিগের নিকট অফিসের ÁT- 
বৃদ্ধির জন্য অফিসের অভ্যন্তর ভাগ পরিঞ্ষার-পরিছন্ন. ও স্ুরুচিসম্মতরূপে 
wes রাখা আবশ্যক । ইহাতে এমন একটি সামগ্রিক পরিবেশ স্থপ্টি হয় 
যাহা সুদক্ষ ও সুশৃঙ্খল কার্য পরিচালনার বিশেষ সহায়ক । 
v দলিল ও চিঠিপত্রাদির যথাযথ রক্ষণাবেক্ষণ (Proper 
maintenance of records and documents): সুদক্ষ কার্ধপরিচালনা, 
সময় ও শ্রম সংক্ষেপের জন্ত অফিসের যাবতীয় চিঠিপত্র, দলিল ইত্যাদি বিজ্ঞান- 
সম্মতভাবে আধুনিক filing ও indexing ব্যবস্থার সাহায্যে রক্ষণাবেক্ষণের 
বন্দোবস্ত একান্ত আবশ্যক | 

৭. বিভাগীয় প্রধানগণের সাময়িক বৈঠকে কাজের পর্যালোচন। 
( Periodical meetings of sectional heads for review): অফিসে যে 
পদ্ধতিতে কার্য নির্বাহিত হইতেছে উহার দোব-ক্রটি বাহির ও উহা সংশোধনের 
SD মাঝে মাঝে বিভাগীয় প্রধানগণের বৈঠক আহ্বান করা প্রয়োজন । 

৮. শ্রমসংক্ষেপিত করিবার উপযোগী আধুনিক অফিস যন্ত্রপংতি 
ব্যবহার ( Application of modern labour saving devices ) £ 
আজকাল সকল অফিসেই টেলিফোন, আস্তধিভাগীয় সংবাদ আদানপ্রদান ব্যবস্থা 
(internal communication system ), টাইপরাইটার, টেপরেকর্ডার, 
জেস্টেটনার ভূপ্রিকেটিং মেসিন ইত্যাদি নানাএকার q ব্যবহার করিয়া সময় 
১ a সংক্ষেপ করিয়া কারবারের কর্মদক্ষতা র বৃদ্ধি ও ব্যয়মংক্ষেপ করা হইয়া 


এখানে উল্লেখনীয় যে, এইগুলি কার্যনির্বাহের সাধারণ নাতিমাত্র, কারবার 
অনুযায়ী ইহাদের প্রয়োজনীয় পরিবর্তন ঘটিয়া থাকে। 


"অফিসের বিভিন্ন অংশ ব! বিভা 


Various departments or Sections of the office 


উপরোক্ত নীতিসমূহের অনুসরণ করিয়া কার্ধের ভিত্তিতে অফিসসমূহে যে 


সকল বিভাগ খোলা হয় তাহার একটি দৃষ্টান্ত সংক্ষেপে আলোচনা করা গেল। 


ইহ! বলা বাহুল্য যে, কারবার অনুযায়ী এই সকল বিভাগগুলি সংখ্যায় ও কার্ধে 
পৃথক ধরনের হইয়| থাকে । = { é 


: খাতাপত্র ইত্যাদি মজুদ ও সরবরাহের জন্য বড় বড় কারবারের অফিসে একটি 
‘পৃথক বিভাগ খোলা৷ হইয়া থাকে । 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৩১ 

১. ক্যাশ বিভাগ ( Cash Department ) 2 কারবারের যাবতীয় আয়- 
ব্যয় ও আদানপ্রদানের কার্য, নগদে a চেকের ata এই বিভাগের মারফত: 
পরিচালিত হয়। ক্যাশিয়ার হইলেন প্রধান কর্মচারী । প্রয়োজন অস্থষায়ী 
সহকারী ছাড়াও অনেক সময় তাহার অধীনে ছোটথাটে! বিষয়ে খরচের ভারপ্রাপ্ত 
এক বা একাধিক Petty Cashier নিযুক্ত হয় । 

২. fanta বিভাগ ( Accounts Department ) $ কীরবারের যাবতীয় 
আয়-ব্যয় ও আধিক লেনদেনের হিসাবপত্র প্রস্তত, উহা পরীক্ষাও TEN- 
বেক্ষণ, এই বিভাগের কার্য | Accountant হইলেন ইহার প্রধান কর্মচারী । 
কারবার খুব বড় হইলে পৃথক হিসাব পরীক্ষা বিভাগ' ( Audit Department )" 
খোলা যাইতে পারে | 

৩. স্টেশনারী বিভাগ (Stationery Department ): অফিস ও 
কারবারের অন্ঠান্ত বিভাগের প্রয়োজনীয় যাবতীয় কাগজ, কলম, কালি, পেন্সিল, 


t 


8. এস্টাব্লিশমেণ্ট বিভাগ (Establishment Department )5 
কারখারের যাবতীয় কর্মচারিগণের নিয়োগ, চাকরির রেকর্ড (Service record), 
বদলী, পদোন্নতি ও পদাবনতি, অবদর, কর্মচযৃতি, ছুট ইত্যাদির তথ্য ও দলীল, 
রক্ষণাবেক্ষণ, ভাতা ও বেতনের বিল প্রস্তুত করা ইত্যাদি এই বিভাগের T$ | 

৫. চিঠিপত্রের আদান-প্রদান বিভাগ (Correspondence Departs 
ment): কারবারের বাহিরের বিভিন্ন ব্যক্তি, প্রতিষ্ঠান, অন্যান্য কারবার ও 
সরকা'র প্রভৃতির সহিত কারবার-সংক্রান্ত বিষয়ে পত্রাদির রচনা ও উহার আদান- 
প্রদানের কার্য এই বিভাগের দ্বারা পরিচালিত হয়। 

৬. চিঠিপত্র গ্রহণ ও প্রেরণ শাখা ( Receipt and Despatch. 
Section): চিঠিপত্র আদান-প্রদান বিভাগের অধীনে একটি পৃথক শাখ। 
থাকে; উহার একমাত্র কার্য যাবতীয় চিঠিপত্রাদি আসিলে তাহা গ্রহণ করা ও.. 
প্রেরিতব্য সকল চিঠিপত্র যথায়খভাবে প্রেরণের ব্যবস্থা করা ও ইহাদের 
বিস্তারিত বিবরণ রাখা । is 

q. PA বিভাগ ( Purchase Department ) $ এই বিভাগের দ্বারা: 

aq বিষয়বস্ত যে সকল পণ্যদ্রব্য এবং কারবারের বিভিন্ন বিভাগের 


ব্যবহারের জন প্রয়োজনীয় যেসকল দ্রব্য তাহা SER করা হয় 


২৬২ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


৮. বিক্ৰয় বিভাগ (Sales Department) £ কারবারের বিক্রয়োপযোগী 
সকল দ্রব্যসামগ্রীর্‌ বিক্রয়ের ভার এই বিভাগের উপর IE থাকে । 

। ৯. BHP বিভাগৰ ( Stores Department): কোন দ্রব্য উৎপাদন- 
কারী কারবার হইলে প্রস্তুত বা উৎপাদিত দ্রব্যগুলি, ব্যবহৃত যন্ত্রপাতির 
অতিরিক্ত অংশ প্রভৃতি মজুদ করিয়া রাখা হয় । কারবারের কেন্দ্রীয় ব| হেড 
অফিসে এই মজুদ ভাগারের নিয়ন্ত্রণের জন্য একটি মজুদ বিভাগ 2 করা হয়। 

se. পুরাতন নখিপত্র বিভাগ (Records Department ): বড় 
বড় অফিসে কার্ধাবলীর পরিমাণ অধিক বলিয়া তথায় নানাবিধ গুরুত্বপূর্ণ 
দলিল, চিঠিপত্র, ছুক্তিনামা, কর্মচারীদের নিয়োগ, বদলী, ছুটি, বরখাস্ত, 
অবসর গ্রহণ ইত্যাদি নানাবিধ বিষয়ের গুরুত্বপূর্ণ পুরাতন কাগজপত্রাদি 

FSA সংরক্ষণের aD একটি পৃথক. নথিপত্র বিভাগ স্থাপিত হইতে 
cra} যায়। 

১১, নথিভুক্ত করণ বিভাগ (Filing Department): এই 
বিভাগের মূলকার্য হইল বিভিন্ন ব্যক্তি ও প্রতিষ্ঠান এবং সরকারী অফিস 
ইত্যাদি হইতে প্রাপ্ত চিঠি পত্রাদি, উহাদের নিকট প্রেরিত চিঠিপত্রের 
প্রতিলিপি ও অন্যান্য নানাবিধ দলিল পত্র, নখিভুক্তকরণের গৃহীত নীতি 
অনুযায়ী ARZE ও সংরক্ষণ করা। সাধারণত চলতি সময়ের চিঠি ও 
ফলিলপত্রাদিই নবিভুক্তকরণ বিভাগের NSE ঝাকে ॥ আর পুরাতন 
Wert শু পুরাতন নাবিপল্ রিভাগের হেপাজতে ঝাকে | 

SS আকিসের FRANA 
Work in a Smali Office 

বারবার সুজায়তন হইলে উহার অফিসও সরকার হইয়া থাকে। আঁবার 
বহদায়তন কারবারের শাখা অফিস থাকিলে ও শাখা অফিমগুলিও আয়তনে 
কেন্দ্রীয় বা হেড অফিসের তুলনায় ক্ষুদ্র হইয়া থাকে। 


এইরূপ কারবার 
অধিকাংশই একমালিকী বা অংশীদারি প্রতিষ্ঠান হয়। তবে ক্ষেত্র বিশেষে 
প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানী a সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবারও 


Tarsa হইয়া থাকেন। মালিক বা অংশীদারগণ fareas এইরূপ 
কারবারের ব্যবস্থাপনা ও পরিচালনা করিয়া থাকে। CED অধিকাংশ ক্ষেত্রেই 
এই সকল কারবারের অফিসে পৃথকভাবে ম্যানেজার নিযুক্ত হয় না। মালিক 
নিজে বা অংশীদারগণের মধ্যে একজন ম্যানেজিং পার্টনার বা ব্যবস্থাপক 
আদার নিযুক্ত হন এবং তিনিই অফিসের প্রধান কর্ত৷ হিসাবে থাকেন | 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন রি 


ক্ষুদ্রায়তন প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীতেও ম্যানেজিং ডিরেক্টর বা ব্যবস্থাপক 
পরিচালক অফিসের প্রধান কর্মকর্তা থাকেন। আবার ক্ষেত্র বিশেষে ক্ষুদ্র 
কারবারে একজন ম্যানেজার-এর উপর অফিসের ও কারবারের ব্যবস্থাপনার 
ভার APIS হইতেও পারে | 

তবে, অফিসের সর্বময় FO) থিনিই থাকুন ন! কেন, ক্ষুদ্রাকার অফিসের 
একট প্রধান টৈশিষ্ঠয এই যে ইহার FAINT অতি অল্প হয় এবং ইহার 
ফলে এ জাতীয় অফিসে শ্রমের বিভাগ ও দায়িত্ব বন্টন এবং নীতি যথাযথরূপে 
অন্ুস্থত হয় না, এবং SAAN এই সকল অফিসে বিভিন্ন কার্ষের জন্য বিভিন্ন 
বিভাগও থাকে না কাজের, পরিমাণ কম হওয়ায় একই ব্যক্তির উপর বিভিন্ন 
কার্ধের ভার থাকে এবং সকলে মিলিয়া মোটামুটিভাবে অফিসের সকল কার্য 
নির্বাহ করিয়া থাকে। দৃষ্টান্ত স্বরূপ বলা যায় যে, একই কর্মচারীকে চিঠিপত্র 
টাইপ করা, বহিরাগত পত্রসমূহ গ্রহণ ও উহার বিবরণ লিপিবদ্ধ করা, বহিরগামী 
পত্রাবলীর বিবরণ লিপিবদ্ধ করা ও এগুলি প্রেরণ করা ইত্যাদি কার্য করিতে হয় । 
সেরূপ আবার আরেকজন কর্মচারী ক্যাশিয়ার ও হিসাবরক্ষক উভয়ের কাৰ্যই 
করিয়া থাকে । তৃতীয়, একজন কর্মচারী হয়ত কারবারের প্রয়োজনীয় দ্রব্যাদি 
ক্রয় ও পণ্য বিক্রয়কার্ষে অফিসের কর্মকর্তাকে সহায়তা করে। এবং একজন 
ৰ রাই অফিসের অন্যান্য কার্য যথা চিঠি SIPA ফেলা, 


আজ্ঞাবাহক বা বেয় 
ঠেলিগ্রাম পাঠানো, ব্যক্তিগত পত্রবাহক, WE চেক ও টাকা জমা দেওয়া ও 


টাকা তোলার কার্য করিয়া থাকে । RET ৪/৫ জন কর্মচারীর দ্বারাই 
আ্নিলের AAT কান নিত হুর ॥ aq) রাহল্য এই প্রকার অফিসের কারে 
ARATO aie বণ্টনের বিজ্ঞানসন্মত নীতি IRE হর শা রালিরা, 
ইহাদের কার্যদক্ষতা খুবই AAT এবং কার্যপ্রণালী অত্যন্ত অসভোবজনক I 
বৃহাদীকার অফিসের কার্যাবলী 


Work in a Big Oftice 
সাধারণত কারবারে কেন্দ্রায় বা হেড অফিনগুপি বৃহদাকার অফিসের 


qel অবশ্য অনেক বৃহদার়তন ব্যবসায়ে একটি মাত্র অফিসের দ্বারাই 
কারবারের যাবতীয় কার্ধাবলী সম্পাদিত হয়। বৃহদাকার অফিমগুলির কার্যের 
পরিমাণ অধিক ও তথায় নানাবিধ কার্য সম্পাদনের প্রয়োজন হয় বলিয়া 
সাধারণত ইহাতে কারধীন্যায়ী বিভিন্ন বিভাগ (Department or Section) 
খোলা হয় এবং এক এক বিভাগের উপর এক একটি পৃথক কার্ধের ভার অর্পণ 
করা হয়। আধুনিক বৃহদায়তন যৌথমুলধনী কারবারগুলিতে মূল অফিসের 


২৬৪ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভমক 


কার্ধাবলীর WAC ভার একজন সেক্রেটারী বা সচিবের উপর অপিত হইয়া! 
খাকে। তাহার অধীনে বিভাগীয় দায়িত্বশীল কর্মচারিগণ বিভিন্ন বিভাগগুলি। 
পরিচালনা করিয়া থাকে । এইরূপে বৃহদাকার অফিসে শ্রমবিভাগ ও ভারার্পণের 
নীতিসমূহ IAI কর] হয়। ইহার ফলে অফিসের কার্যাবলী দ্রুত সম্প।দিত 
হইতে পারে এবং কর্মচারিগণের দক্ষতাও বৃদ্ধি পাইয়া থাকে। বৃহদায়তন, 
অফিসের কার্যপ্রণালীতে নিয্নলিখিত বৈশিষ্ট্যগুলি দেখ। ag | 

১. শ্রমের বিভাগ। 

২. অধিক সংখ্যক বিভাগ | 

৩. দায়িত্ববন্টন | 

৪. অধিক সংখ্যা উর্ধতন কর্মচারি | 

৫.. অধিক সংখ্যক অধস্তন কর্মচারি | 

১. শ্রমের বিভাগ £ ইহাতে সর্বস্তরে শ্রম বিভাগের নীতি অনুস্থত: 
হইয়া খাকে। ইহার ফলে একদিকে যেমন অফিসের বিভিন্ন প্রকার কার্ধের 
Sa বিভিন্ন বিভাগের z হয, তেমনি প্রতি বিভাগের প্রতি কর্মীর atte 
বিভক্ত এবং সুনির্দিষ্ট হইয়া থাকে। ছোট অফিসের স্টার বড় অফিসের 
কর্মচারিগণকে এক সঙ্গে একাধিক ও বিভিন্ন কার্য করিতে হয় না। কেহ শুধু, 
চিঠিপত্র টাইপ করে, কেহ বা শ্রুতি লিখনের ভারপ্রাপ্ত | কেহ বা ক্যাশিয়ার, 
কেহ বা হিসাবরক্ষক ইত্যাদি | 

২. অধিক সংখ্যক বিভাগ : বৃহৎ অফিসে শুধু যে কর্মচািগণের 
মধ্যে এমের বিভাগ অধিক পরিমাণে প্রবতিত হয় তাহাই নহে, অফিসের বিবিধ 
MNN বিবিধ বিভাগের সৃষ্টি করিয়া উহাদের প্রত্যেকের উপর এক একটি 
পৃথক কার্ষের যাবতীয় দায়িত্ব অর্পণ করা হয়। সাধারণতঃ হেড অফিসগুলিইঁ 


আকারে বৃহৎ হয় বলিয়া Tata অফিসের তুলনায় বৃহদাকার অফিসের 
অধীনস্থ বিভাগের সংখ্যাও বেশী zi | 


৩. দায়িত্ব apa: 


ঝাকে। প্রত্যেক বিভাগীয় কর্মকর্ঁ 


যাবতীয় দায়িত্ব নাস্ত হয় | এইরূপে বৃহৎ অফিসের কার্যাবলী সম্পাদনের দায়িত্ব 


Pips র আরোপিত হয় বিভাগীয় কর্মকর্তা আবার 
তাহার সহকারী কর্মচারিগণের মধ্যে দায়ি বন্টন করিয়া দেন। এইরূপে উপরা' 


স্ব বণ্টনের নীতি অন্ুস্থত হইয়া থাকে। 


২৬৬ 


ব্যবযায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন 
৪, অধিক সংখ্যক VASA কর্মচারী £ বৃহদাকার অফিসের বিভাগ- 
গুলি সংখ্যায় অধিক হওয়ায় উহার বিভাগীয় কর্মকর্ত৷ প্রভৃতি উর্ধতন কর্মচারীরা 


সংখ্যাও অধিক হয়। 
৫. অধিক সংখ্যক অধস্তন কর্মচারী £ আবার বৃহদাকার অফিসের 


বিভাগীয় দপ্তর এবং উহাদের কার্ধাদির পরিমাণ অধিক বলিয়া ক্ষুদ্রাকার বা' 
sien অফিসের তুলনায় বৃহদাকার অফিসের অধস্তন কর্মচারিগণের সংখ্যাও 
অনেক A হইয়া থাকে | 


বাণিজ্যিক পত্রালাপ 


Commercial Correspondence 
যোগাযোগ ও পরিবহণ ব্যবস্থার উন্নতির ফলে আধুনিক কালে পণ্যদ্রব্যের 
বাজার যতই বিস্তৃত হইতেছে ততই দীর্ঘ ব্যবধানে অবস্থিত ক্রেতা ও বিক্রেতার 
মধ্যে সংযোগ স্থাপনে ও একের মনোভাব অপরের নিকট wea প্রকাশ 
করিতে চিঠি পত্রের আদান-প্রদান ও গুরুত্ব বৃদ্ধি পাইতেছে। এই সকল চিঠি 
পত্রের দ্বারা কারবারী লেনদেন পরিচালিত হইয়া থাকে । বোস্বাইয়ের খরিদ্দার 
কলিকাতার কারখান। হইতে কোন দ্রব্য কিনিতে ,গেলে সে কতটা পরিমাণ 
day কিনিতে চায়, কোন্‌ দরে কিনিতে চায়, কখন এবং কিভাবে কলিকাতা 
হইতে বোস্াইয়ে এ দ্রব্যগুলি আনিতে চায়, তাহা পত্র মারফত কলিকাতার 
বিক্রেতার নিকট ব্যক্ত না করিলে চলে না। তেমনি কলিকাতার বিক্রেতা 
উপরও বোশ্বাইয়ের ক্রেতার দ্রব্য ক্রয় নির্ভর করিতেছে | 
সুতরাং কারবারিগণ পরস্পরের নিকট হইতে দুরে অবস্থিত. বলিয়াই 


তাহাদের মধ্যে পত্রালাপের প্রয়োজন দেখ! CA | কিন্ত একই স্থানে অবস্থিত 
1.যে পত্রালাপের কোন প্রয়োজন নাই তাহা 


কারবারিগণের মধ্যে তাই বলিয়া | 
হে | শুধু পরম্পারর নিকট পরস্পরের মনোভাব প্রকাশ করাই ব্যবসায়িক 
TURE উদ্দেশ্য নহে। ইহা ছাড়াও, দুই পক্ষের AC পণোর দর, পত্র 
এ 4 


পাঠাইবার বাবস্থা ও সময়, মূল্য প্রদানের সময় ও ব্যবস্থা প্রভৃতি সম্পর্কে ষে 
সকল 16 আলোচিত হয় পত্রালাগের দ্বারা তাহা যেমন স্থির হইয়া থাকে 
তেমনি এসকল পত্রের মধ্যে গুলি লিখিত থাকায় উহা দলিলে পরিণত হইয়া 
যায়। Ao কোন পক্ষ যদি পরে এসকল শর্ত ভঙ্গ করে তবে SIT 
সহজেই এসকল পত্রের প্রমাণের দারা উহার প্রতীকার দাবি করিতে পারে। 
বিচারালয়ে এসকল প্রামান্ত দলিল হিসাবে গৃহীত হইয়া থাকে। অতএব 


কারবারী পত্রাবলীর উদ্দেশ্য ছুইটি__ ` 


কি জবাব দিবে তাহার 


ave ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 

১. উভয়পক্ষের মধ্যে যোগাযোগ স্থাপন ও লেনদেনের শর্তাবলী স্থির 
করা। 

২. স্থিরীকুত শর্তাবলীর লিখিত দলিল হিসাবে পরিণত হওয়| | 
কারবারীপত্রাবলীর বৈশিষ্ট্য 

কারবারী পত্র মানবের ব্যক্তিগত পত্র হইতে সম্পূর্ণ পৃথক ধরনের । ব্যক্তিগত 
পত্র মানুষের একান্ত ব্যক্তিগত বক্তব্য বহন করে | তাহাতে ভাবাবেগ, আকাঙ্কা, 
অনুরোধ, অভিমান ও ক্রোধ প্রভৃতির সহজ প্রকাশ ঘটিতে পারে । এবং 
প্রয়োজনীয় বিষয় ছাড়াও aaa enafes ও অপ্রাসঙ্গিক বিষয় থাকিতে 
পারে। কিন্তু কারবারী পত্র উহা হইতে সম্পূর্ণ ভিন্ন ধরনের | 

প্রথমত, কারবারিগণ অত্যন্ত MITT | সুতরাং সুদীর্ঘ পত্র লিখিবার সময় 
যেমন তাহাদের নাই তেমনি উহা পাঠের সময়ও নাই। এজন কারবারী পত্র 
সর্বদা যথাসম্ভব সংক্ষিপ্ত হওয়া প্রয়োজন | 

দ্বিতীয়ত, কারবারীপত্রে ভাবোচ্ছাসের কোন সুযোগ নাই। কারবারীর 
সময় অল্প বলিয়া, শুধুমাত্র প্রাসঙ্গিক বিষয় ছাড়া অন্ত কোন বিষয়ের অবতারণ| 
তাহাতে চলে না। তাহাতে কাজের ব্যাঘাত হয়। শুধুমাত্র প্রাসঙ্গিক 
বিষয়ের উল্লেখ কারবারী পত্রের সংক্ষিপ্ততায় সাহায্য করে। অন্যথায় উহা! 
অনাবশ্যকরূপে দীর্ঘ হইয়া পড়ে। ; 

তৃতীয়ত, পত্রগুলি তথাপূর্ণ হওয়া প্রয়োজন । কোন ক্রেতা হয়ত দর, 
বা কমিশন, ব| পণ্য সরবরাহের সময় দ্রব্যের গুণাগুণ প্রভৃতি সম্বন্ধে পত্র 
দিয়াছেন। ইহার উত্তরের পত্র যখাসস্তব সঠিক তথ্যপূৰ্ণ হওয়াই প্রয়োজন | 

চতুর্থত, কারবারী পত্রে বক্তব্য বিষয় Bart উপস্থিত করা একান্ত 
আবশ্যক। বক্তব্যের মধ্যে কোন অশ্পষিতা থাকিলে, কোন শব্দ বা বাক্য দ্যর্থ- 
বোধক হইলে, পরে উহার প্রকৃত অর্থ লইয়া বিবাদ ঘটিতে পারে, অথবা! উহার 
অর্থ পরিফার করিবার ay অনাবশ্যকরণে ছুই পক্ষের মধ্যে দীর্ঘ পত্রালাপ 
চলিতে পারে । উহাতে কাজের fay ঘটে ও ছুই পক্ষের মধ্যে সুসম্পর্ক নষ্ট 
হইবার ভয় থাকে। i 

পঞ্চম, কারবারী পত্র যেমন সংক্ষিপ্ত প্র/সঙ্দিক ও স্পষ্ট zer প্রয়োজন 
GAM উহা iaag হওয়াও আবশ্যক। কারবারী cies, ভদ্রতা প্রভৃতি 
“তন ক্রেতাকে স্থায়ী HS পরিণত করে | সম্ভাব্য ক্রেতাকে আকুষ্ট করিয়! 
Tl ক্রেতায় রূপান্তরিত করে। 


সংক্ষেপে এই পাঁচটি হইল কারবারী পত্রের বৈশিষ্ট্য । 


ব্যবসায়ীর অফিদের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৬৭ 


কারবারীপত্রের বিভিন্ন অংশ : 

যে কোন কারবারী পত্রকে ছয়টি অংশে বিভক্ত করা চলে । 

১. শিরোনাম! ( Heading ) : পত্রের উপরে কারবারের নাম ও উহার 
সংক্ষিপ্ত পরিচয়, টেলিফোন নশ্বর ও টেলিগ্রাফের সাংকেতিক, পত্রের ক্রমিক 
সংখ্যা, কারবারের ঠিকানা ও তারিখ লিখিত থাকে। ইহাই শিরোলিগি। 
যেমন__ 
টেলিগ্রাম  বেন্টলীর এ. বি. সি. টেলিফোন £ ৩৪-৫০০১ 

রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
যাবতীয় কাগজের পাইকারী ও খুচরা 
বিক্রেতা 
২০৫, মহাত্মা গান্ধী রোড, কলিকাতা ৯ 
পত্রে ক্রমিক সংখ্যা. e eee eet তারিখ .........-১ 

২. পত্রের অভ্যান্তরে প্রাপকের নাম ও ঠিকানাঃ যে 
প্রতিষ্ঠান বা অফিসের নিকট পত্রটি লিখিত হইতেছে, উহার নাম, 
ঠিকানা পরিষ্কার করিয়া পত্রের আরস্তে উপরে বাম দিকে লিখিতে হয় । অনেক 
ana এ প্রতিষ্ঠানের নাম এর সহিত উহার কর্াধ্ক্ষের নাম ও লেখা হইয়া 
থাকে ॥ যেমন__ 

প্রাপক ( To ) 

sáta, ( Manager ) 
ন্যাশন্তাল পেপার মিলস্‌ লিঃ 
৩০৩, ব্র্যাবোর্ন রোড, কলিকাতা ১। 

কোন ব্যক্তির নিকট লিখিত হইলে পূর্বে শ্রী বা শ্রীমতী এবং কারবারের 
নিকট লিখিত হইলে মেসার্স বা সর্বশ্রী লিখিত হয়। 

৩. প্রারম্ভিক সম্ভাষণ £ ইহার পর Tab alas করিবার পূর্বে 
যাহার নিকট লিখিত হইতেছে তাহাকে সম্ভাষণ করিতে হয়। যেমন-- 

| নিছক সরকারী চিঠিপত্র হইলে বা সরকারী কোন পরাধিকারীর নিকট 


লিখিলে__ i ; 
মহাশয়, 


এক কারবারী প্রতিষ্ঠান এর পদাধিকারী কেহ অপর কারবারী er 
কোন পদাধিকারীর নিকট লিখিলে__ 


২৬৮ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


কিংবা, কোন কারবারী প্রতিষ্ঠান এর ভারপ্রাপ্ত কোন পদাধিকারী কর্মচারী 
অপর কোন প্রতিষ্ঠানের নামে পত্র প্রেরণ করিলে, সম্ভাষণ এরূপ হইবে 
প্রিয় মহাশরগণ, 

৪. পাত্রের fran: ইহাই পত্রের মূল ও গুরুত্বপূর্ণ অংশ । ইহাতে 
পত্র প্রেরকের বক্তব্য বণিত হয়। বক্তব্য fiya একদঙ্গে একই পংক্তিতে না 
লিখিয়া, প্রয়োজনমত কয়েকটি পৃথক পংক্তিতে বিভক্ত করিতে হয়। এবং 
IRN বর্জন করিয়া যখাসভব সংক্ষেপে ও হুষ্প্ভাবে বক্তব্য উপস্থিত করা 
উচিত। অনেক সময় এই অংশ আরম্ত করিবার পূর্বে, বক্তব্যের সারাংশ 
অত্যন্ত সংক্ষিপ্ত আকারে ইহার উপরে উল্লেখ করা হয়। যথা__ 


২৮ পাউণ্ড ডবল ক্রাউন কাগজ 
আপনার ২।৯।৬১ তারিখের উপরোক্ত বিষয় সম্পর্কে পত্রের জন্য ধন্যবাদ 
জানিবেন। 


আমাদের অবিলম্বে ৫০০শত রিম উপরোক্ত শ্রেণীর কাগজ প্রয়োজন t 


আপনি কোন তারিখের মধ্যে উহা সরবরাহ করিতে পারিবেন তাহা জানাইলে 
বাধিত হইব Aaja উহার দর জানাইবেন । 


৫- উপসংহারে Weta : 


সকল প্রকার পত্রের উপসংহারেই পুনরায়, 
বিদায় স্থচক সম্ভাযষণের রীতি আছে। 


ইহা ভদ্রতার পরিচায়ক | যেমন—_ o 
নিবেদক 

ব|-_ভবদীয় | ; 

অথবা বিনীত, প্রভৃতি 
রা স্বাক্ষর: পত্রের সর্বশেষ অংশ লেখককে স্বাক্ষর করিতে হয় 
aa কি A ভারপ্রাপ্ত কর্চচারী বা কর্মকর্তা পত্র লিখিতেছেন,' 
ত ; 
Ra নিজ স্বাক্ষর প্রদানের পর, উহার নীচে তাহার পদোল্লেখ ও কারবারের 
শাম উল্লেখ করিতে হয়। যেমন-_ 

a. Seca বু 
বঙ্গ এণ্ড CHA পক্ষে ' 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন 
1 অথবা 
শ্রীমনোহর ব্যানার্জী 
অংশীদার, 
ব্যানাজ? মুখাজি কোং-র পক্ষে 
কিংবা 
Raa রায় 
ম্যানেজার, ` 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
ইত্যাদি৷ 
এবার সম্পূর্ণ পত্রটির বিভিন্ন অংশ একসঙ্গে Creal গেল | 
টেলিগ্রাম £ বেন্টলীর এ. বি. সি. কোড টেলিফোন 2 ৩৪-৫০১১ 


রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিমিটেড, 
যাবতীয় কাগজের পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা 
২০৫, মহাত্মা গান্ধী রোড, 
কলিকাতা ৯ 
পত্রের ক্রমিক সংখ্যা ৩০৭ক।৪1১/৬১ | তারিখ ৪1৯।৬৯ 
প্রাপক, 
জেনারেল ম্যানেজার, 
43 ন্তাশনাল পেপার মিলস্‌ লিঃ 
৩০৩, ব্র্যাবোর্ন রোড, কলিকাতা ১ 
প্রিয় মহাশয়, বিষয় £ ২৮ পাঃ ডঃ St: 
আপনার ২১।৬১ তারিখের উপরোক্ত বিষয় সম্পর্কে পত্রের জন্ত ধন্যবাদ 
'জানিবেন। ; 
আমাদের অবিলম্বে ৫০০ শত রিম উপরোক্ত শ্রেণীর কাগজ প্রয়োজন) 
আপনি কোন তারিখের মধ্যে উহা সরবরাহ করিতে পারিবেন তাহা জানাইলে 
বাধিত হইব । পত্রোত্তরে দর জানাইবেন। অবিলম্বে উত্তর প্রার্থনীয়। 
১1 ভবদীয় 
আবিজয়কৃ রায় 
ম্যানেজার 
রকমারী কাগজভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 


২৭৯ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা, 
বাণিজ্যিক পত্রের গ্রকারছেদ ( Different types of Commercial 
letters ) 2 
বাণিজ্যিক পত্বাবলী বিভিন্ন প্রকারের হইয়া খাকে। তবে আমরা 
মোটামুটিভাবে উহাদের কয়েকটি ভাগে বিভক্ত করিতে পারি | যথা__ 
১. অন্ুসন্ধানপত্র ( Letters of Enquiry ) | 
২. অঙ্গসন্ধানের জবাব ( Reply to Enquiry ) | 
৩. ফরমাশ প্রদানের পত্র ( Letter containing order ) | 
“8. ফরমাশ গ্রহণ পত্র ( Letter accepting order )। 
৫. ফরমায়েশী পণ্য প্রেরণের সংবাদজ্ঞাপক পত্র ( Letter informing 
despatch of goods ordered ) | 
১, অনুসন্ধান পত্রের নমুনা! ng 
শিলচর হইতে স্টেশনারী ভ্রব্য-ব্যবসায়ী শিলচর স্টোরস কলিকাতার 
রকমারী কাগজ ভাগার-এর নিকট লিখিতেছেন — 
_ শিলচর স্টোর 
যাবতীয় কাগজ ও স্টেশনারী দ্রব্য বিক্রেতা 
| ৩ স্টেশন রোড, শিলচর 
ক্রমিক সংখ্যা ৪৫1ক।৬১ 
প্রাপক 
ম্যানেজার 
রকমারী কাগজ ভাশার প্রাঃ লিঃ 
৬০৩, ARIS গান্ধী রোড, কলিকাতা ৯ 
fata মহাশয়, বিষয় : কাগজ 


অবিলম্বে আমাদের ডিমাই, ডবল ডিমাই, ডবল ক্রাউন প্রভৃতি আকারের 
হোয়াইট প্রিটিং, শ্রেণীর কাগজ ও LAVIN এবং ডবল ফুলস্ক্যাপ শ্রেণীর কাগজ 
প্রয়োজন | 
আপনি Arare উহাদের দর ও করমাশ প্রাপ্তির কত দিনের মধ্যে কাগজ 


পাঠাইতে পারিবেন এবং মূল্য প্রদানের শর্তাবলীই বা কি তাহ! জানাইলে 
বাধিত হইব। ইতি 


তারিখ ২1৬।/১৯৬০, 


ভবদীয় 
. বি. দত্ত 
শিলচর স্টোরসূ-এর পক্ষে, 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন হন 


২. অনুসন্ধান পত্রের উত্তর 
উক্ত পত্রের উত্তরে কলিকাতার রকমারী কাগজ ভাণ্ডার লিখিতেছেন = 
টেলিগ্রাম : বেণ্টলীর এ. বি. সি. ফোন £ ৩৫-৫০০১ 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিমিটেড 
যাবতীয় প্রাগজ বিক্রেতা, 
৩০৩, মহাত্মা গান্ধী রোড, 
কলিকাতা ৯ 
ক্রমিক সংখ্য! ৩৭১/ব।৬১ ' 
প্রাপক 
শী বি. দত্ত, 
শিলচর স্টোরস্‌ 
৩, স্টেশন রোড, 
শিলচর 


তারিখ ৫1৬1৬১, 


বিষয় £ কাগজ সম্পর্কে অনুসন্ধান 
প্রিয় মহাশয়, i 
উপরোক্ত বিষয়ে আপনার গত ২৬1৬১ তারিখের ৪৫/ক৷৬১নং পত্রের y 
BT ধন্যবাদ জানাইতেছি। 
আপনি যে সকল শ্রেণীর কাগজ-এর দর জানিতে চাহিয়াছেন তাহা নিম্নে 
প্রদত্ত হইল। এই দর আগামা ১৫৬৬১ তারিখ পর্যন্ত বলবৎ থাকিবে 
আপনার ফরমাশ প্রাপ্তির ৩ দিনের মধ্যে আমরা আপনার প্রয়োজনীয় কাগজ; 
এখান হইতে রেলে বুকিং করিয়া পাঠাইতে পারিব। 
মুল্য পরিশোধ সম্পর্কে আমাদের নিয়ম এই যে, রেলের R. R. আমরা 
V. P. P. যোগে পাঠাইয়। থাকি অথবা খরিদ্দারের অনুরোধে আমরা ব্যাঙ্ক 
মারফতও পাঠাইতে পারি 1 


দর তালিকা 
২০ পাঃ ডিমাই হোয়াইট প্রিটিং প্রতি রিম - ১৬২. 
soy ডবলডিমাই 4, » ৩১২ 
ডবল ক্রাউন ২৮ পাঃ ৯. ১২২9৮ 
; np 9 EE AE 2২ 
১৩ পাঃ ফুলঙ্ক্যাপ » ৮1 


7775 dele as ” $ » ১৫৯ 


ac ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিক! 
আপনার ফরমাশের অপেক্ষায় রহিলাম। ইতি_ 
ভবদীয় 
বি. কে. রায় 
ম্যানেজার 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
অনুসন্ধান পত্রের উত্তর লিখিবার সময়, অন্রসদ্ধানকারী যে যে বিষয় 
সম্পর্কে সংবাদ জানিতে ইচ্ছুক শুধু তাহাই এবং সে সম্পর্কিত বিষয়ে জবাব দিতে 
RA) , উহা ছাড়া তাহার নিকট হইতে ফরমাশ পাইবার জন্ত যথোচিত আগ্রহও 
প্রকাশ করিতে হয় | 
৩. পণ্য ফরমাশের পত্র 
উপরোক্ত পত্রের উত্তরে শিলচর স্টোরস্‌ জানাইতেছেন-__- 
শিপচর স্টোরস্‌ 
যাবতীয় কাগজ ও স্টেশনারী দ্রব্য বিক্রেতা 


৩, স্টেশন রোড, শিলচর । 
ক্রমিক সংখ্যা ৫০।ক।ফ।৬১ 


প্রাপক, 1৯ 
ম্যানেজার, 

রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 

৩০৩, AZT গান্ধী রোড, কলিকাতা ৯ 


প্রিয় মহাশয়, k বিষয় : কাগজ 
আপনার ৯৬৬১ তারিখের ৩৭১।ব।৬১নং 


উক্ত পত্রের বিবরণ অন্ুমারে নিয়োক্ত 
পার্থেলযোগে পাঠাইলে বড়ই বাধিত হইব | 
>, ৪০ গাঃ ডবল ডিমাই হোয়াইট প্রি্টিং দর ৩১২ রিম es রিম 
২, ২৪ পাঃ ডবল ক্রাউন 5. ৮: ৮. ৩০২ 
৩, ১০ পাঃ ফুলঙ্ক্যাপ t» ৮ 


তারিখ, ১১৷৬৷৬১। 


পত্রের জন্য অসংখ্য ধন্তবাদ । 
কাগজগুলি অবিলম্বে রেলওয়ে 


» ১০৩৮ 


2 » 7) ৫০ ”? 


AAAS ইউনাইটেড ব্যাঙ্ক অব ইণ্ডিয়া লিঃ, শিলচর বর্ধমান শাখা 
মারফত আপনার রেলওয়ে রসিদ পাঠাইবেন । ইতি 


ভবদীয় 
বি, দত্ত 
শিলচর স্টোরসূ-এর পক্ষে 


বা/বসায়ীর অফিনের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ane 


৪. ফরমাশ গ্রহণ 

উপরোক্ত ফরমাশ পত্র প্রাপ্তির সঙ্গে সঙ্গে অবিলম্বে প্রাপক ধন্যবাদ 
সহকারে উহার প্রান্তিসংবাদ জ্ঞাপন করিবেন । এ পত্রে তিনি যে অবিলম্বে 
Hyer পাঠাইবার ব্যাবস্থা করিতেছেন তাহাও জানাইয়া ফরমাশ-দাতাকে 
আশ্বস্ত করা আবশ্যক | যেমন__ 


‘টেলি: কাগজ ফোন £ ৩৫-৫০০১ 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
যাবতীয় কাগজের পাইকারী ও খুচর! বিক্রেতা 
৩০৩, FBT) গান্ধী রোড, 
কলিকাতা ৯ 

ক্ৰমিক সংখ্যা ৩৯০/.ব/.৬১ তারিখ £ seele 
প্রাপক 
শ্রী বি. দত্ত 
শিলচর স্টোরস্‌ 
©, স্টেশন রোড 
শিলচর 
প্রিয় মহাশয়, বিষয় £ কাগজ 

আপনার ১১৷৬৷৬১ তারিখের ৫০|ক।ফ।৬১ নং ফরমাশযুক্ত পত্রের জন্ত 
আমাদের আন্তরিক ধন্যবাদ জানিবেন। 

- আপনার ফরমাশমত দ্রব্যগুলি মোড়ক বাধিবার ব্যবস্থা করা হইতেছে | 
আগামী কল্য ১৬৷৬৷৬১ তারিখে এগুলি রেল পার্শেল যোগে পাঠান হইবে ও 
উহার রেল রসিদ ও চালানের এক কেতা ইউনাইটেড ব্যাঙ্ক মারফত পাঠান 
ASCE | | 

আশ] করি, আমাদের দ্রব্যগুলি আপনাদের মনোমত বলিয়া বিবেচিত 
হইবে। ভবিষ্যতেও অনুরূপভাবে আপনাদের সমর্থন লাভ করিবার প্রার্থনা 


করিতেছি | ইতি__ 
ভবদীয় 
বি. কে. বায় 
ম্যানেজার 
ব্যবসা ও বাণিজ্য | ১৮ 


২৭৪ বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৫. দ্রব্য প্রেরণের সংবাদজ্ঞাপক পত্র £ 
টেলি £ কাগজ ফোন 3 ৩৫-৫০০১: 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
যাবতাঁয় কাগজের পাইকারী ও খুচরা বিক্রেতা 
৩০৩, মহাত্মা গান্ধী রোড, কলিকাত| ৯ 
ক্ৰমিক সংখ্যাটু৩৯৫৷৫৷৬১ তারিখ ১৭।৬।৬১, 
প্রাপক 
& বি. দত্ত 
শিলচর স্টোরস্‌ 
৩, স্টেশন রোড 
Papa 


প্রিয় মহাশয়, বিষয় £ কাগজ 
আমাদের গতকল্য ১৬।৬।৬১ তারিখের ৩৯০।ব/৬১ নং পত্রের অনুসরণে, 
আপনাকে জানাইতেছি যে আপনার ফরমাশ মত wae fy Bd রেল পার্শেল: 
যোগে পাঠান হইল । 
রেল রসিদ ও চালান আপনার নির্দেশমত ইউনাইটেড ব্যাঙ্ক মারফত 
পাঠান হইয়াছে। আপনি অন্গ্রহপূর্বক উপযুক্ত ব্যবস্থা গ্রহণ করিবেন | 
আপনার জ্ঞাতার্থে BE পত্রের সহিত এক CHS) চালান পাঠান গেল। 
অশেষ ধন্যবাদ সহ, 
ভবদীয় 
বি. কে. রায় 
ম্যানেজার 


গ্রাম ঃ কাগজ ফোন £ ৩৫-৫০০১ 
রকমারী কাগজ ভাণ্ডার প্রাঃ লিঃ 
যাবতীয় কাগজের পাইকারী ও খুচরা ব্যবসায়ী 

৩০৩, মহাত্মা গান্ধী রোড, কলিকাতা ৯ 


755১৮ চালান তারিখ £ ১৭-৬-৬১, 


ক্রেতার ফরমাশ নং ৫০/ক/ফ/৩১ 
তাঁরিখ ১১/৬/৬১ 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন i 
২৭ 


ক্রেতা 
সর্বশী শিলচর স্টোরস্‌ 
৩, স্টেশন রোড 
শিলচর 
দফা দ্রব্যের বিবরণ | দর মূল্য 
১ ৫০ রিম, ৪০ পাঃ ডঃ ডিমাই ৩১৯ ১৫৫০-০০ 
২ | ১০০ রিম ২৪ পাঃ ডঃ ক্রাউন ৩০২ ৩০০০*০০ 
৩ ৫০ রিম ১০ পাঃ ফুলস্ক্যাপ ৮৭ ৪০০০০ 
| মোচ= ৪৯৫০-০০ 
waste বাদ 
রেলযোগে প্রেরিত আর. মেন 
অফিসের দৈনন্দিন নিয়মমা ফিক কার্ধপ্রণালী 


Office Routine 

অফিসের যে কোন একটি কর্ম সুপরিকল্পিত ও সুশৃঙ্খল পদ্ধতিতে নির্বাহের 
ay একের পর এক যে সকল A ধারাবাহিক কার্য সম্পাদন করিতে হয় 
তাহাই অফিসের দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্যপ্রণালী বা “অফিস রুটিন’ নামে 
পরিচিত। যতবার পূর্বোক্ত ক্ম'টি নির্বাহের প্রয়োজন হইবে, ততবারই উক্ত 
নির্দিষ্ট ধারাবাহিক কার্যগুলি একই রূপে সম্পাদন করিতে হইবে। এই বীধা- 
ধরা নিয়মের শৃঙ্খল ব্যতীত অফিসের দৈনন্দিন কার্যাবলী উপযুক্ত ও সস্তোষ 
জনক রূপে সম্পাদিত হইতে পারে না। : 

অফিসের প্রত্যেকটি কর্মের জন্য এইরূপ এক একটি নিয়মমাফিক কার্য- 
প্রণালী রহিয়াছে এবং উপর হইতে নীচ পর্যন্ত সকল কর্মচারী এবং কর্মকর্তী- 
গ্রণকেও এই নিয়মমাফিক কার্য প্রণালী অনুসরণ করিতে হয়। 

কারবার অনুযায়ী ও অবস্থা অনুযায়ী অফিসের নিয়মমাফিক কার্যপ্রণালীতে 
তারতম্য থাকিতে পারে। আবার আধুনিক কারবারী অফিমগুলিতে পুরাতন 
অফিসের তুলনায় অনেক দ্রুত কার্ষসম্পাদনে সক্ষম উন্নত ও সুদক্ষ নিয়ম-. 
মাফিক কাৰ্যপ্ৰণালী অন্ত হয়। তেমনি, সাধারণভাবে, সরকারী অফিসের 


wae ১ ; ajani ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


তুলনায় বেসরকার1 কারবারী অফিসের দৈনন্দিন কার্য সম্পাদনের নিয়মমাফিক 
কাৰ্যপ্ৰণালী অধিকতর উন্নত ও দ্রুত কার্যসাধনক্ষম হইয়া থাকে। 
কারবারী প্রতিষ্ঠানের অফিসের প্রতিদিনই বাহির হইতে নানারূপ চিঠি 


পত্রাদি আসিতেছে, বাহিরে বিভিন্ন বিষয়ে চিঠিপত্রাদি পাঠান হইতেছে। 
কর্মচারিগণের উপর নান! বিষয়ে নির্দেশ জারী হইতেছে, কর্মচারিগণও ছুটি, 
বদলী, মাহিনা বৃদ্ধি ইত্যাদি নানা বিষয়ে আবেদন নিবেদন করিতেছে, দ্রব্য- 
সামগ্রা বিক্রয় করা ও চালান Creal হইতেছে এবং প্রয়োজনীয় নানাবিধ 
HUTA SS ও আনীত, হইতেছে, এক বিভাগ হইতে অন্ত বিভাগে 
অফিসের প্রয়োজনীয় দ্রব্যাদি সরবরাহ করা হইতেছে, চিঠিপত্র ও ‘ফাইল’ 
বা নখিবদ্ধ কাগজপত্র এক বিভাগ হইতে অন্ত বিভাগে, এক কর্মচারীর নিকট 
হইতে অপরের নিকট প্রেরিত হইতেছে। এ সকল বিষয় সন্ধে যে সকল 
সুনির্দিষ্ট নিয়ম মানিয়| চলিতে হয়, তাহাই অফিসের দৈনন্দিন নিয়মমাফিক 
কার্যপ্রণালীর দৃষ্টান্ত 

অফিসের নিয়মমাফিক কার্যপ্রণালী তিনটি বিষয়ের উপর নির্ভরশীল | 
যথা, (ক) সংশ্লিষ্ট কর্মচারী অথব; কার্য; (খ) সংশ্লিষ্ট wD ফরম’ বা মুদ্রিত 
ছক; এবং গে) সংশ্লিষ্ট যন্ত্রপাতি বা সাজসরঞ্জাম। এই তিনটি বিষয়ের 
ARID ও সংযোগের উপর অফিসের দৈনন্দিন কার্ধনির্বাহের প্রণালীর দৃক্ষত। 
নির্ভর করে । অফিসের কার্ধাবলীর পরিমাণ বৃদ্ধি ও পরিবর্ধন আবশ্যক হয়। 


অল্প সময়ে, অল্প ব্যক্তি ও অল্প 
পরিশ্রমে অফিসের দৈনন্দিন কার্রপ্রণালী সম্পর হইতে পারে তাহাই তত 
দক্ষ ও ব্যয়মংকোচশীল | J 


একটি অফিসের দৈনন্দিন কার্ধপ্রণালীর নমুনা 


Example of Routine work in an Office 


প্রত্যেক 
সম্পাদনের কার্ষপ্রণালী ও তদনুযায়ী 
RE) তবে সাধারণভাবে, ষে কোন অফিসের প্রধান কার্য হইতেছে 


পত্র, পত্রাবলী ও দলিল প্রভৃতি লইয়া | পত্বালাপ (Correspondence): 


ব্যবনায়ীর অফিসের আান্তরীণ সংগঠন ২৭৭ 


দলিলপত্র ও পত্রাবলী সংরক্ষণ (Recording) ও নানারূপ বিবরণ প্রস্তুত 
(Computing) এই তিনটিই যে কোন অফিসের মূল কার্ষের অন্তর্গত | 
নিয়ে অফিসের পত্রালাপ ও দলিলপত্র এবং পত্রাবলী ইত্যাদির সংরক্ষণ 
সংক্রান্ত দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্যাবলীর দৃষ্টান্তসহ আলোচনা করা গেল | 
পত্রালাপ সম্পর্কিত দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্যাবলীকে ছুইভাগে বিভক্ত 


করা হয়। (ক) বহিরাগত ডাক (Incoming mail) | (4) বহির্গামী ডাক 


(Outgoing mail) | 
ক. বহিরাগত ডাক সম্পর্কে দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্য প্রণালী 

Routine work regarding incoming mail 

বহিরাগত ডাক সম্পর্কে দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্যপ্রণালীকে নিয়োক্ত 
সাতটি পর্যায়ে বিভক্ত করা যায়। যথা £ 

ডাক গ্রহণ কর] (Receiving the mail) £ সাধারণত সকল অফিসেই 
বহিরাগত ডাক গ্রহণের জন্য একজন নিদিষ্ট অধস্তন কেরানী (Junior Clerk) 
থাকেন। প্রতিদিন ডাকযোগে যে সকল পত্রাদি আসে তাহা ডাক পিয়নের 
নিকট হইতে এই বহিরাগত ডাক গ্রহণকারী কেরানী গ্রহণ করেন। বড় 
অফিসগুলিতে আবার পোস্ট অফিসের নিকট হইতে ডাক বাক্স (Post Box) 
al eraa থলিয়া (Post bag) ভাড়া করা থাকে। তথা হইতে নিয়মিতভাবে 
অফিসের বেয়ারার দ্বারা বহিরাগত ডাক সংগ্রহ করিয়া আনিতে হয়। বহিরা- 
গত ডাক গ্রহণ কার্য হইতেই অফিদের দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্যাবলীর 
স্বব্রপাত হয়। 

২. ডাক খোল! (Opening the mail) £ ছোটখাটো। অফিসের প্রধান 
প্রধান কর্মকর্তা, TA) ম্যানেজার বা সেক্রেটারী নিজেই ডাক খোলেন | বড় 
অফিসে একটি বহিরাগত ডাক বিভাগ (Receiving section) থাকে। উহার 
ভারপ্রাপ্ত প্রধান কর্মচারী বা একজন উর্ধ্বতন কর্মচারী নিজে বা তাহার সম্মুখে 
ডাক খোলা হয়। চিঠিপত্রের পরিমাণ বেশী হইলে সাধারণ চিঠি খোলার যত্ন 


(letter opening machine) ব্যবহার করা 2T | পত্রগুলি বাহির করিয়া 


উহাদের শৃন্ঠ খামগুলি কিছুদিন রক্ষা কর হয় অথব। সংশ্লিষ্ট পত্রের সহিত 
আলপিন বা ক্লিপ দিয়া আটকাইয়া দেওয়া হয়। কারণ কখনও কখনও খামের 
উপরে পোস্ট অফিসের ছাপ দেওয়া তারিখ প্রভৃতি প্রমাণ হিসাবে রাখ 


দরকার হয়। 
৩. চিঠিপত্র পরীক্ষা (scrutiny) £ খাম f foa পত্রগুলি বাহির করিবার 


২৭৮ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
পর উহাদের বক্তব্য অফিসের কোন বিভাগের সহিত উহা সংশ্লি্ট এবং উহাদের 
সহিত অন্ত কোন দলিলপত্র সংযুক্ত (enclosures) আছে কিনা তাহা 
দেখিবার জন্ত পত্রগুলি পরীক্ষা করিতে হয় । পত্রের বক্তব্যের সহিত সংশ্লি 
ও উল্লেখমত সংযুক্ত কেনে দলিল যদি ন৷ খাকিয়া খাকে তাহা তৎক্ষণাৎ উক্ত 
পত্রে লিপিবদ্ধ করিতে হয়। 
£. পত্রে ডাকগ্রহণ দিবসের তারিখ মুদ্রণ বা লিপিবদ্ধ করণ (Date 
stamping) : বহিরাগত পত্রগুলি খুলিবার পর উহাতে যেদিন এগুলি পাওয়া 
গেল সে দিনের তারিখ পত্রের উপরই লিখিতে বা মুদ্রণ করিতে হয়। ইহার 
দার পরে কবে উক্ত পত্র অফিসে পৌছিয়াছে সে সম্পর্কে কোন বিবাদ উঠিতে 
পারে না। অনেক অফিসেই একটি তারিখ মুদ্রণ যন্ত্রের (Date stamp) 
সাহায্যে এই কার্য নির্বাহিতহয়। আবার কোন কোন অফিসে এজন্য বিশেষ 
ধরনের রবার স্ট্যাম্প ব্যবহার করা হয়। উহাতে তারিখ, উক্ত আগত পত্রের 
মধ্যে উক্ত পত্রে ক্ৰমিক সংখ্যা, উহার প্রাপ্তি স্বীকার, পত্র প্রেরণ ও উত্তর 
প্রেরণের তারিখ উল্লেখের স্থান থাকে । নিয়ে এইরূপ একটি রবার স্ট্যাম্পের 
নমুনা দেওয়া গেল s— 
ক্রমিক 3512 রর 
প্রাপ্তির তারিখ............... ডা = 


প্রাপ্তি স্বীকারপত্র 
প্রেরণের তারি লারা 7 | 


— 


প্রেরণের তারিখ........... 


যুক্ত (pro-forma) একটি প্রাপ্তপত্র বহি” ( 
Letter Record Book) রাখা হয়। 


প্রাপ্ত পত্রবহি 


a অফিসে 


3 14 è 
afaa | ক্রমিক প্রেরকের | প্রকৃতি ও নি fael za 
তারিখ | সংখ্যা নাম Bar সংযুক্ত বস্তুর | বিষয়বস্তু | নিকট তারিখ | কর্মচারীর 

ভি উহা! প্রেরিত WRT 


Bea, 
১৯৬২ কখ গ. aaa | বিক্রয় 
eog 
3 কোম্পানী | T ফরমাশ | বি 
= 


ভা 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৭৪ 


৬. পত্র বাছাই ও বন্টন (Sorting and distribution): ছোটখাটো 
অফিসে পত্রাদির পরিমাণ অল্প হয়। তথায় অফিসের প্রধান কর্মকর্তাই স্বয়ং 
আগত পত্রগুলির মধ্যে কোন্টি কোন বিভাগে ও বিভাগীয় কর্মকর্তার বা 
কেরানীর নিকট পাঠাইতে হইবে তাহা পত্রের উপর লিখিয়া দেন। বড় 
অফিসে পত্র প্রাপ্তি বিভাগের প্রধান বা পদস্থ কোন কর্মচারা এ কার্য সম্পাদন 
করেন। অতঃপর বিভিন্ন বিভাগে নির্দেশমত পত্রগুলি পাঠান হয় ও প্রাপ্ত 
পত্র বহি'তে তাহা লিপিবদ্ধ করিয়া প্রত্যেকবিভাগের যে কর্মচারী বিভাগীয় 
পত্রগুলি গ্রহণ করেন তাহার স্বাক্ষর লওয়া হয়। 

ইহার পর প্রত্যেক বিভাগ প্রাপ্ত পত্রগুলি সম্পর্কে ব্যবস্থা গ্রহণ করিতে 
থাকে । এবং সর্বশেষে উত্তর প্রেরিত হইলে “প্রাপ্ত পত্র বহি'তে উহা! নির্দিষ্ট 
- কলমে লিপিবদ্ধ করা হয়। ; 

৭. ডাকের উপর নজর রাখা (Keeping track of the mail): ভ্রুত 
প্রাপ্ত পত্রের উত্তরদান করা Wheat আনাম ও কার্ধদক্ষতার পক্ষে অত্যাবশ্যক | 
aay গ্রধান কর্মকর্তাকে প্রতিদিন কাজের শেষে 'প্রাপ্ত পত্রবহি’ পরীক্ষা করিয়া 
কোন্‌ কোন্‌ পত্রের উত্তর দানে বিলম্ব হইতেছে তাহ! {faa বাহির করিয়া 
crea সংশ্লিষ্ট বিভাগকে তাগিদ দিতে পারেন । ইহাকে ‘ডাকের উপর নজর 
aay বলে। 

a বহির্গামী ডাক-সংক্রান্ত দৈনন্দিন নিয়মমাফিক কার্ধীবলী 

Outgoing Mail 

বহির্গামী ডাক-সংক্রান্ত কার্ধাবলীকে নিয়োক্ত পর্যায়ে বিভক্ত করা যায়। 

১, পত্র রচনা ও শ্রতিলিখন (Drafting and dictation): কোন 
বহিরাগত সাধারণ পত্রের উত্তর দিতে হইলে তংসংক্রান্ত সকল তথ্যাদি ও 
চিঠিপত্রাদি ও দলিল দৃষ্টে প্রথমে বিভাগীয় একজন কেরানী উহার উত্তর রচনা 
করিয়| বিভাগীয় কর্মকর্তার নিকট ae কাগজপত্র ও ফাইলসহ উপস্থিত 
.করেন। গুরুত্বপূর্ণ পত্র হইলে বিভাগীয় কর্মকর্তা অথবা অফিসের প্রধান 


কর্মকর্তা কিংবা সেক্রেটারী পত্র স্বয়ং শ্রতিলেখনের (Stenographer) দারা 


লিখাইয়া লন। 
২. পত্রাদির যুদ্রলেখন (Typing): অতঃপর রচিত পত্র টাইপিস্ট 


কেরানী বা শ্রুতিলেখক একাধিক গ্রতিলিপিসহ টাইপ করিয়া সংশ্লিষ্ট কেরানীর 
নিকট বা! কর্মকর্তার নিকট উপস্থিত করেন | বিভাগীয় পত্র রচনাকারী কর্মচারীর 
“নিকট উপস্থিত করা হইলে তিনি উহ পরীক্ষা করিয়া দেখিয়া এবং কোন ভুল- 


Rvo 


ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিক 
্ান্তি থাকিলে উহা সংশোধন করিয়া বিভাগীয় কর্মকর্তার নিকট স্বাক্ষরের জন বা 
TRAN পত্রে স্বাক্ষর করিবার ক্ষমতাপ্রাপ্ত পদস্থ কর্মচারী কিংবা স্বয়ং প্রধান 
কর্মকর্তার নিকট স্বাক্ষরের জন্য পেশ করেন | এস্থলে মনে রাখিতে হইবে CH 


পত্রটি মুদ্রলেখনের সময় উহার খাম প্রভৃতিও প্রাপকের নাম ঠিকানাসহ মুদ্র- 
লেখন করিতে ag | 


৩. বহির্গামী পত্রের সাংকেতিক সংখ্যা লিখন ( Referencing ) ৪ 
বহির্গামী প্রতিটি পত্রে একটি ক্রমিক সাংকেতিক সংখ্যা বসাইতে হয়। ইহা 
দ্বারা পত্রটির উত্তর দানে, উত্তরদানকারীর যেমন সুবিধা হয় তেমনি অফিসেও 
ফাইল হইতে উক্ত পত্রের প্রতিলিপি খুঁজিয়া বাহির করা সহজ হয়। এই 


সাংকেতিক সংখ্যার মধ্যে প্রত্রের ক্রমিক নম্বর ছাড়া বিষয়বস্তু বা সংশ্লিষ্ট 
বিভাগের উল্লেখ থাকে। যেমন IAG নং ৩৭০৬২ 


GHA ৬? হইতেছে পত্রের ক্রমিক "WT, P দ্বারা Purchase 4) ক্রয় 
বিভাগ বুঝাইতেছে এবং ৬২ দ্বারা ১৯৬২ সাল বুঝাইতেছে। 


8. পত্র ভাজকরণ ও খামে বদ্ধকরণ ( Folding and Inserting ) : 
পত্রটি খামে তরিবার পূর্বে সতর্কভাবে উহাতে নাম ঠিকানা erg 
হইয়াছে কিনা এবং পত্রে কোন সংযুক্ত দলিলের উল্লেখ থাকিলে (যথা চালান, 
ফরমাশ, চেক ইত্যাদি) উহা! দেওয়া হইয়াছে কিনা তাহা দেখিয়া তবে উহা! 
REA Ste করিয়া খামে বদ্ধ করিতে হয় | 

৫. পত্রটির মুখ বদ্ধকরণ ও ডাকটিকিট লাগান 
Stamping ); অতঃপর পত্রটির মুখবন্ধ করিয় 
টিকিট লাগাইতে হয়। বড় অফিসে পত্রে 
Machine নামে একটি q7 ব্যবহৃত হয়। 


প্রেরিত পত্রের পরিমাণ অনেক বেশি বলিয়া ডাকটিকিট লাগাইবার জন্তও- 
পৃথক যন্ত্র (Stamp affixing machine) ব্যবহার করা হয়। অনেক বড় 
অফিসে ডাকটিকিট না লাগাইয়া, ডাক কর্তৃপক্ষের RAS লইয়া টিকিট মুদ্রণ 
33 (Franking machine) ব্যবহৃত হইয়া থাকে। 

৬. প্রেরিত পত্র লিপিবদ্ধকরণ 
Mail): অনেক অফিসে বহির্গামী পত্রের 
বহি (Outward Register) রাখা হয়। 
থাপকের নামঠিকানা, 


তি মুদ্রিত 


(Sealing and 
| উপযুক্ত পরিমাণে ডাক- 
মুখ বন্ধ করিবার ey Sealing 
ইহা ছাড়া অনেক বড় অফিসে' 


( Recording of Outgoing” 
বিবরণ রাখিবার oy একটি পৃথক, 

উহাতে faf? ফরমে, তারিখ,. 
Wet প্রকৃতি (অর্থাৎ সাধারণ পত্র বা রেজিস্টার্ড প্র 


a 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভান্তরী সংগঠন j p 


- ইত্যাদি), Raa, টিকিটের পরিমাণ ইত্যাদির বিবরণ পৃথক পৃথক কলমে 


লিখিত হয় | 
৭. পত্র প্রেরণ (Delivery of the Mail): অবশেষে বহির্গামী 


পত্রগুলি সময়মত ডাকে অর্পণ করা হয়। অনেক সময় পত্রবাহক মারফত 
অনেক স্থানীয় পত্র পাঠান হয়। সে সকল ক্ষেত্রে এই জাতীয় পত্র বিলির ow 
একটি ‘পিয়ন বহি’ (Peon Book) রাখিতে হয়। তাহাতে প্রাপকের স্বাক্ষর 
লইয়া বেয়ার! মারফত চিঠি প্রদান করা হয় । 
at. নথিবজ্ধকরণ ও Wot al জনুক্রমণী প্রণয়ন 

Filing and indexing 

প্রাপ্ত পত্র ও প্রেরিত পত্রের প্রতিলিপিগুলি নিদিষ্ট পদ্ধতিতে শ্রেণীবিভক্ত- 
ও নথিবদ্ধ করিতে হয় এবং এগুলি পরে যে কোন সময় প্রয়োজন হইলে যাহাতে 
সহজেই খু'জিয়া বাহির করা যায় সেজন্য প্রতিটি পত্রের বিষয়বস্তু অনুযায়ী 
সাংকেতিক সংখ্যা বসাইতে ও তদনুযায়ী নথিবদ্ধ করিতে হয়। ইহার 
প্রথমটিকে ‘filing’ ও পরেরটিকে ‘indexing’ বলে । ইহ! অফিসের দৈনন্দিন 
নিয়মমাফিক কার্ধাবলীর একটি গুরুত্বপূর্ণ ay] ইহা নিয়োক্ত পর্যায় গুলিতে: 


বিভক্ত | 
০১, নথিবদ্ধকরণের নির্দেশ (release for filing): ভারপ্রাপ্ত পদস্থ 


কর্মচারীর নির্দেশ পাইলে তবেই বহিরাগত পত্র নখিবন্ধ করিবার ভারপ্রাপ্ত 
কেরানী উহা! নথিবদ্ধ করিতে পারে । অবশ্য প্রেরিত সকল RAN পত্রের: 
এতিপিগিই অবিলদ্দে নথিবদ্ধ করিতে হয়। 


২. পাত্রের শ্রেণীবিভাগ ( classification ) 
পত্রটি কোন শ্রেণীর অন্তর্গত vz স্থির করিয়া Ta নখিবদ্ধ' 


£ নখিবদ্ধ করিবার পূর্বে 


rA es প্রণয়ন (indexing): শ্রেণীবদ্ধ হইবার পর পত্রে বিষয়বস্তুর" 
sfo সুচক একটি সাংকেতিক অক্ষর ও সংখ! বমাইতে হয়। 

৪, Bain সংশ্লিষ্ট পত্রের = fro স্থচকচিহ আরোপ (cross reference) ¢ 
প্রয়োজনীয় ক্ষেত্রে পত্রবিশেষ নখিবদ্ধ করিবার মময় তথ্যঃ অন্তান্ত 
দলিলের বা পত্রের সাংকেতিক সংখ্যা ও অক্ষর উহাতে উল্লেখ করিতে 
হয়। ফলে সংশ্লিষ্ট বিষয়টি ও দলিলপত্রাদি সম্পূর্ণভাবে সহজে নখনর্পণে রাখ। 


য় | 
q 2, অনুবর্তন (follow up or reminder) : উত্তরপ্রাপ্তিতে বিলম্ব হইলে, 


Re 5 - বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


মাঝে মাঝে ফাইল বা নখিদৃষ্ঠে তাহাকে পত্রদবার! বিষয়টি স্মরণ করাইতে হয় 
ইহার জন্য সংশ্লিষ্ট পত্রগুলিতে (যাহাদের উত্তর পাওয়া যায় নাই) রঙ্গীন 
কাগজের টুকরা (লাল বা নীল ) আলপিন দ্বারা আটকাইয়া রাখিলে সহজেই 
সে দিকে লক্ষ্য থাকে। i 

৬. ফাইল প্রেরণ (charging out): দরকার মত এক বিভাগ হইতে 
অপর বিভাগে কোন নথি বা ফাইল পাঠাইবার প্রয়োজন হইলে, উক্ত ফাইলটি 
যে স্থানে রক্ষিত হয় তথায় ‘Our’ এই কথাটি যুদ্রিত একটি কার্ড রাখা হয় এবং 
অন্ত একটি বহিতে (Register) নখিটি প্রেরণের তারিখ, কোন বিভাগে তাহা 
প্রেরিত হইয়াছে এবং কে তাহা গ্রহণ করিয়াছে ইত্যাদির বিবরণ লিপিবদ্ধ 
করা ও প্রাপকের স্বাক্ষর লওয়া হয়। পরে ফাইলটি ফেরত আসিলে ‘out’ 
কার্ডটি অপসারণ করা হয় এবং উপরোক্ত বহিতে ফেরতগ্রাপ্তির তারিখ লিপিবদ্ধ 
হয়। 

1. পুরাতন নথির ব্যবস্থা ( Disposing of inactive files) £ কিছুদিন 
পর পর যাহা অপর কোন কাজে লাগিবে না৷ এরূপ পুরাতন চিঠিপত্র ও নখিগুলি 


SAIS! করিয়া হয় বিনষ্ট করা৷ হয় নতুবা পুরাতন দলিল-দস্তাবেজ হিমাবে 
পৃথকভাবে সংরক্ষিত হয় | 


নখিবদ্ধকরণ 
Filing 
প্রয়োজনাঙ্গযায়ী সদাসর্দদ| ব্যবহারের জন্য কারবারের বিবিধ দলিল, 


গুরুত্বপূর্ণ চিঠিপত্রাদি, রিপোর্ট ও রেকঙসমূহ হুশৃঙ্খলার সহিত সংরক্ষণ কার্ধকেই 
‘এককথায় নথিবদ্ধকর 


ments 


1 বলা হয় (‘methodical Preservation of docu- 
» Correspondence, report and records ete, 


for ready 
reference may be called filing’ ) | 


প্রতিদিনই কারবারসমূহে অসংখ্য 
চিঠিপত্রাদি আসিতে থাকে, ও অনুরূপ অসংখ্য পত্র প্রেরিত হয়। বিভিন্ন 
বিষয়ের দলিলপত্রাদি, চুক্তিনাম| প্রভৃতি সম্পাদিত হয়, নানা বিষয়ের রিপোর্ট, 
রেকর্ড, স্টেটমেন্ট প্রভৃতি প্রস্তুত ও সংগৃহীত হইতে থাকে। ইহাদের যথাযথ 
PINT সংরক্ষণ না হইলে, প্রয়োজনের মুহুর্তে ইহাদের পাওয়া যায় ন| ও 
তাহাতে FCAT বিদ্র ও কারবারের বিপত্তি ঘটিতে পারে | সুতরাং ইহাদের 
ANA অশৃত্খলার সহিত সংরক্ষণ কার্ধের গুরুত্ব কিছুতেই ছোট করিয়া দেখা যায় 
না ! CBI সকল কারবারেই কোন-না-কোন প্রকারের নখিবদ্ধকরণের বা 
Hiling-এর ব্যবস্থা থাকে। Filin6-এর বহুবিধ পদ্ধতি থাকিলেও, মোটামুটি- 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরাণ সংগঠন ২৮৩ 


ভাবে সকল পদ্ধতিতেই যে সকল মৌলিক নাতি অন্ুস্থত হয় তাহা নিম্নে 
সংক্ষেপে বর্ণনা করা গেল | 


নথিবন্ধকরণের মৌলিক নীভিসমূহ ( Principles of Filing ) 
১. কাল বিলম্ব না করিয়া যাহাতে কাগজপত্র (records) অনায়াসে গাওয়া 


যায় সেদিকে প্রধান দৃষ্টি দেওয়া প্রয়োজন | 
২, ভবিষ্যৎ সম্প্রনারণের প্রয়োজন হইলে যাহাতে RI না ঘটে এমন 


ব্যবস্থ। প্রবতিত হওয়া আবশ্যক। 
৩, যে ব্যবস্থা প্রবর্তিত হউক না কেন, তাহা জটিলতাবিহীন অর্থাৎ 


যথাসম্ভব সহজ ও সরল হওয়াই বাঞ্ছনীয় | 

৪. নথিপত্র যাহাতে বিনষ্ট না হয় সেজন্য উপযুক্ত নিরাপত্তার £ব্যবস্থা থাকা 
প্রয়োজন | 

৫. আশু এবং সদাসর্বদা প্রয়োজনীয় দলিলপত্রাদি (records) ও কদাচিৎ 
ব্যবহারের কাগজপত্র সম্পর্কে পৃথক ব্যবস্থা AVS হওয়া আবশ্যক। 

উপরোক্ত নীতিসমূহ অনুসরণ করিয়া যে সকল নখিবদ্ধকরণ বাবস্থা 
প্রবর্তিত হইয়াছে উহাদের মধ্যে কয়েকটি প্রধান ব্যবস্থার আলোচনা করা 


গেল। 
নথিবদ্ধকরণের ব্যবস্থাসমূহ ( Methods of Filing ) 

s. Alphabetic Filing: ইহাতে ব্যক্তি, স্থান, প্রতিষ্ঠান, অথব। 
বিষয়বস্তর ‘নামের আদ্বক্ষর BRAN কাগজপত্র নখিবদ্ধ কর! হয়। ইহ! 
সর্বাপেক্ষা প্রত্যক্ষ নখিবদ্ধকরণ পদ্ধতি । পদ্ধতির দিক হইতে ইহা অত্যন্ত সহজ 

ও সরল কিন্তু ইহার ARRA এই যে, প্রতিবারই কোন বিষয় অনুসন্ধান করিতে 
গিয়া ইহাতে অযথা বহু সময় নষ্ট হয় কারণ, একই BIT অনেক 
বিষয়বস্তু, স্থান ব! ব্যক্তির নাম থাকিতে পারে এবং উহাতে ভুলের সম্ভাবনাও 


বৃদ্ধি পায়। 
2. Numerical. Filing + এই পদ্ধতিতে বিষয়বস্তসমূহের We 
(arbitrary) ক্রমিক নম্বর দিয়া তদনুযায়ী কাগজপত্রা্দি নখিবদ্ধ করা হয়। 


ইহাতে IIRI এই যে কত নশ্বর নথিতে কোন্‌ বিষয়বস্ত রহিয়াছে তাহা 
স্মরণ করাইয়া দিবার জন্য একটি তালিক| সর্বদাই হাতের নিকট রাখিতে 


হয়। 
৩, Geographic Filing £ এই পদ্ধতিতে ভৌগোলিক অঞ্চলান্ুযায়ী বা 


২৮৪ o ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


স্থানের নাম BRT কাগজপত্রাদি নখিবদ্ধ কর! হয় । যে সকল কারবারের 
ব্যবসায় বিভিন্ন অঞ্চলে বিস্তৃত তথায় এই পদ্ধতি স্থবিধাজনক ৷ 


8. Chronological Filing: ইহাতে কালক্রমান্ুমারে কাগজপত্রাদি 
aga করা! হয়। কিন্তু এ পদ্ধতি সর্ববিবয়ের কাগজপত্র নখিবদ্ধ করিবার 
উপযোগী নহে। শুধু বিল. ক্যাশমেমো, ভাউচার, অর্ডার প্রভৃতির ক্ষেত্রেই 
সুবিধাজনক | 


é. Subjectwise Filing: ইহাতে বিষয়বস্তু অনুযায়ী কাগজপত্রাদি 
পৃথকভাবে নখিবদ্ধ কর! হয় । 


নথিবদ্ধকরণের সাজসরঞ্জাম ( Filing Equipment ) 


বিজ্ঞানসন্মত ও দক্ষতাপূর্ণ নখিবদ্ধকরণের জন্য আধুনিককালে যে সকল 
বিবিধ সাজসরঞ্জাম উদ্ভাবিত ও প্রবতিত হইয়াছে, নিয়ে উহাদের সংক্ষিপ্ত বিবরণ 
দেওয়া CTA | এ 

নখিবদ্ধকরণের যে বিশেষপদ্ধতি অন্থসরণ করা স্থির হইবে MTR 
কাগজগত্রগুলি পৃথক পৃথক ভাবে নথিবদ্ধ করিয়া উহাদের পৃথক আবরণীর 
(older) অভ্যন্তরে রাখা হয়। এ সকল আবরণী মোটা কাগজের কার্ডবোর্ডেন 
অথবা ধাতুনিমিত (metal folder) হইতে পারে | 


অতঃপর ও সকল আবরশীসহ নধিপত্রগুলি বিভিন্ন প্রকারের Baier 


(cabinet) রক্ষিত হইয়া থাকে । এই সকল আধার 3) cabinet কাঠনিমিত ~ 


অথবা ধাতব হইতে পারে এবং নানান পদ্ধতিতে এই সকল আধারে 
নখিপত্রগুলি রক্ষিত হইতে পারে | উহাদের একটি হইল Pigeon-hale 
cabinet | ইহাতে কতকগুলি Ey RE কক্ষ বা খোপ থাকে। উহাতে 
আব্রণীগুলি বিন্যস্ত থাকে। একপ্রকার আধার আছে, উহাতে আবরশীসহ 
নিগুলি খাড়াভাবে (vertical) রাখা হয় । ইহাকে Vertical system of 
filing বলে। Horizontal system of filing, নখিবদ্ধ কাগজপত্রাদি 
Rive রাখিবার একটি পুরাতন পদ্ধতি। ইহাতে পর পর একটির উপর আর 
একটি আবরণী সাজাইয়া রাখ! হয়। যেসকল কাগজপত্রাদি ব্যবহৃত হইতেছে 
অথবা যেগুলি এখনও শ্রেণীবদ্ধ হয় নাই; উহাদের সংরক্ষণের জন্ত অনেক 


ক্ষেত্রে NCAT TT একপ্রকার আবরণী ব্যবহৃত হয়। 


Gz) Box filing নামে 
পরিচিত | 


সির. 


বাবসারীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৮৫ 


সুচী অথবা অনুক্রমণী প্রণয়ন 


Indexing - 

নথিবদ্ধ কাগজপত্র ও দলিলাদি প্রয়োজন হইলে যাহাতে অনায়াসে ও সত্বর 
খুজিয়া বাহির করা যায় সেজন্ত উহাদের যথাযথ তালিকা প্রণয়ন করা 
প্রয়োজন | ইহাই Indexing অথবা ZÒ) কিংবা অনুক্রমণী প্রণয়ন বলিয়া 
পরিচিত । ইহার জন্ত বিভিন্ন পদ্ধতি অন্থস্থত হয় । যথা”১, Ordinary 
index, x. Vowel index, ৩. Card index প্রভৃতি | 

১. সাধারণ সূচী (Ordinary index) £ বিভিন্ন নথিবদ্ধ কাগজপত্র- 
সংবলিত আবরণীর বিষষবস্তর আগ্তক্ষর অনুযায়ী একটি পুত্তিকায় উহাদের নাম 
ও তাহার পার্শ্বে বিষয়বস্তুর সংক্ষিপ্ত বিবরণ লিপিবদ্ধ করা হয়। প্রত্যেক 
আগ্মক্ষরের জন্য কয়েকটি করিয়া পৃষ্ঠা নিদিষ্ট থাকে। ইহা সাধারণত চারি 
প্রকারের হইয়া থাকে_ 

ক. এই স্থচী একটি পুস্তিকার আকারে বাধাই করা ( Bound book ) 


খাকে। 
খ, সুচীর পৃষ্ঠা গুলি আলগাভাবে (Loose leaf system) গ্রাথিত থাকে। 
raters উহা হইতে যে কোন পৃষ্ঠ৷ বাহির করিয়া লওয়া অথবা উহাতে নূতন 
পৃষ্ঠা সুংযোগ করা যায়। 
গ. পুস্তকাকারে গ্রথিত, অ 
(Extended index) হইয়া থাকে | 
ঘ. পুস্তকাকারে গ্রথিত apa পৃষ্ঠাগুলির পার্শ্ব এমনভাবে কতিত হয়, যে 
আগ্রক্ষর গুলি দেখ। যায় (Self-indexing System) | 
ee ২. স্বরবর্ণানুক্রমিক সূচী (Vowel index): ইহাতে বিষবস্তর বা 
নামের প্রথম স্বর বর্ণানুষায়ী সতী প্রস্তুত হয়। A, ET, O, U, এবং Y, ইংরেজী 


বর্ণমালার এই স্বরবর্ণগুলি agad প্রতি পৃষ্ঠায় ছয়টি ঘর (column) থাকে ও 
জপত্রের উল্লেখ ও সংক্ষিপ্ত 


উহাতে বিষয়বস্তু ও নাম অনুযায়ী নথিবদ্ধ কাগ! 
বিবরণ লিপিবদ্ধ হয়। | 

৩. কার্ড সুচী (Card index) £ ইহাতে প্রত্যেকটি কার্ডে আদ্বক্ষর 
অনুযায়ী নখিবদ্ধ কাগজপত্রের ও বিষয়বস্তু এবং সংক্ষিপ্ত বিবরণ উল্লিখিত থাকে | 
এ কার্ডগুলি একটি gia বা ধাতব আধারে (cabinet) পৃথক পৃথক ড্রয়ারে 
শলাকার সাহায্যে aao থাকে। এ সকল ড্রয়ারের বহির্ভাগে আদ্বক্ষরগুলি 


pae VA BAIA গুলি পুস্তকের বহির্গত 


ave amaj ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


লিপিবদ্ধ হয়। বা বলিয়া ইহার ব্যবহার বিস্তারলাভ 
করিতেছে। 

ইহার সর্বাপেক্ষা বড় গুণ এই যে ইহা সংকৌচপ্রসারণক্ষম (clastic) | 
বিষয়বস্ত বৃদ্ধি পাইলে কার্ড ও আধারের সংখ্যা সহজেই বাড়ান যায় । আবার 
পুরাতন বিষয়বস্তুর প্রয়োজন শেষ হইয়া গেলে উহাদের অপ্রয়োজনীয় কার্ডগুলি 
পরিত্যাগ করা যায়। প্রয়োজনমত যে কোন সময় সহজেই নৃতন বিষয় সংবলিত 
নূতন কার্ড যথাস্থানে স্থাপন করা যায়। এইরূপে বাস্তবে ইহার সম্প্রসারণ 
যোগ)তা। অনীম বলিয়া প্রমাণিত হইয়াছে । আবার প্রয়োজন হইলে যে কোন 
কার্ড, এমন কি গোটা ড্রয়ার পর্যন্ত স্থানান্তর করা সম্ভব । এক-একটি বিষয়ের 
জন্য এক-একটি পৃথক কার্ড থাকায়, উহাতে বিষয়গুলির পূর্ণতর বিবরণ দেওয়া 
এবং সংশ্লিষ্ট অন্যান্য নখিপত্রের উল্লেখ (cross reference) করা! যায়। 
আধুনিক অফিসে ব্যবহৃত শ্রমসংক্ষেপের যন্ত্রাদি 
Labour saving devices used in a modern office 

কারখানার ata অফিসের বিভিন্ন কার্ধাদি, যথা, চিঠিপত্রাদি ও নির্দেশনামা 
প্রভৃতির সঠিক প্রতিলিপি (copy) প্রস্তুত ও Bz প্রেরণ করা, বহির্গ।মী চিঠি- 
পত্রাদির উপর স্ট্যাম্প বসান বা স্ট্যাম্প-এর ছাপমারা, আগত চিঠিপত্রাদি 
খোলা, বিভিন্ন ব্যক্তি ও বিভাগের সহিত যোগাযোগ ও মৌখিক আলাপ, চিঠি- 
পত্রাদির নখিবদ্ধকরণ (fling) প্রভৃতির দ্রুত ও সুদক্ষ সম্পাদনের নিমিত্ত 
বর্তমানে, অগ্রসর দেশনমূহের অফিসে নানাপ্রকারের সর্বাধুনিক স্বয়ংক্রিয়: 
যন্ত্রপাতির সাহায্য TA হয় । tA LATA 


অত্যাধুনিক কারবারসমূহেন্যে “ensuite Was ব্যবহৃত হয় উহাদের 


পাঁচ-শ্রেণীতে-বিভক্ত-করাযায়। OAS ey Omir SLT) 


লিখিত বিষয় আদানগ্রদান যন্ত্রাদি 


Devices for Written Communications 

>, Typewriter ুদ্রলিখন যন্ত্র £ ছোটবড় সকল আধুনিক কারবারেই 
দৈনন্দিনকার্ধে এই qab অপরিহার্য । এতদিন যাবৎ ইহার ব্যবহার প্রচলিত 
A, বর্তমানে আর ইহাকে “আধুনিক' যন্ত্র বল! যায় কিনা সে সম্পর্কে সন্দেহের 
অবকাশ আছে। (দ্রুত, নিতু'ল ও সুন্দরভাবে কারবারের চিঠিপত্রাদি ও বিভিন্ন 
নির্দেশাদি ইহার সাহায্যে সুচারুরূপে অল্পদময়ের মধ্যে মুদ্রিত করিয়া পাঠান 
এবং উহাদের যথাযথ প্রতিলিপি প্রস্তুত ও রক্ষা করা যায় বলিয়া সর্বত্রই ইহা 
“UGS হয়।) 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন Res 


২. Roneo Letter Copier : এই যন্ত্রটির দ্বারা কপিং কালি (Copying 
ink)-co লিখিত অথবা কপিং ফিতার (copying ribbon) সাহায্যে যুদ্রলিখ' 
qa মুদ্রিত পত্র হইতে অল্পসময়ে বহু প্রতিচ্ছবি (facsimiles) মুদ্রণ করা সম্ভব | 

৩. Stencil Duplicator: চিঠিপত্র, রেখাচিত্র, ম্যাপ, নকশা প্রভৃতির 
অল্পসময়ের মধ্যে দ্রুত অসংখ্য প্রতিলিপি ইহার সাহায্যে প্রস্তুত করা যায়। ) 

8. Lithography and Printing: প্রথমটিতে বিশেষ প্রস্তরখণ্ডের 
সাহায্যে ও দ্বিতীয়টিতে সীদকের অক্ষরের সাহায্যে AES ও লিখিত বিষয়বস্তুর 
ইচ্ছামত প্ৰতিলিপি প্রস্তুত করা যায়। 

৫. Photostat: চিঠিপত্র, দলিল, চুক্কিনামা প্রভৃতির eae প্রতিচ্ছবি 
গ্রহণের জন্ত এই যন্ত্রটি বিশেষভাবে ব্যবহৃত হইয়া থাকে | ইহা দ্বার! গৃহীত 
‘নেগেটিভ’ হইতে ইচ্ছামত সংখ্যায় প্রতিচ্ছবি প্রস্তুত করা সম্ভব। 
আলাপন, সাংবাদাদির মৌখিক আদানপ্রদান ও 
উহা! লিপিবদ্ধ করিবার স্বয়ংক্রিয় যন্তরাদি 
Verbal Communications and automatic recording 
> Telephone: কারবারের বাহিরে বিভিন্ন ব্যক্তি ও way প্রতিষ্ঠান 

প্রভৃতির সহিত প্রয়োজনমত যোগাযোগ স্থাপন ও আলাপনের সুবিধার wy 
সকল কারবারেই বর্তমানে এই যন্তটির ব্যবহার অপরিহার্য হইয়া পড়িয়াছে | ew 
কার্য সম্পাদনের দ্বারা কারবারের MATHS) বৃদ্ধির পক্ষে Bey বিশেষ সহায়ক | 

2. Internal Communications System ¢ কারবারের বাহিরের 

J ব্যক্তি ও aaa প্রতিষ্ঠানের সহিত দ্রুত সংযোগস্থাপন ও আলাপনের Bay: 

যেমন সাধারণ টেলিফোন ব্যবস্থা দরকার তেমনি, সকল বড় বড় কারবারেই 

* আভ্যন্তরীণ বিভাগের সহিত, প্রয়েরজন মত অবিলম্বে সংষোগস্থাপন, বিভাগীয় 

প্রধানগণের সহিত আলাপন, তাহাদের নির্দেশ প্রদান, অনুসন্ধান ইত্যাদি 

কার্যের জন্ত একটি আভ্যন্তরীণ যান্ত্রিক যোগাযোগ ব্যবস্থাও প্রয়োজন হইয়া 

থাকে। aaa অনেকক্ষত্রে প্রতিষ্ঠানের নিজস্ব আভ্যন্তরীণ টেলিফোন ব্যবস্থা 

থাকে ও উহার জন্য আভ্যন্তরীণ টেলিফোন ameg (Private auto-ex- 

change ) ও পৃথক কর্মী থাকে। আবার কোন ক্ষেত্রে সরাসরি জেনারেল 

ম্যানেজার, ম্যানেজিং ডিরেস্টার প্রভৃতির সহিত বিভাগীয় প্রধান কর্মচারীদের 
যোগাযোগের ব্যবস্থাও থাকে । 

৩. The Ipsophone : , এই স্বয়ংক্ৰিয় যন্ত্রটি টেলিফোন বাজয়! উঠার 


সঙ্গে সঙ্গে ফোন ধরা, যিনি টেলিফোন করিতেছেন তাহার নাম-ঠিকানা এবং 


avy ব্যবসা ও বাণিজ্যের gael 


তাহার প্রদত্ত সংবাদ ব| বক্তব্য শুনিয়া একই সঙ্গে Bz লিপিবদ্ধ করিয়া রাখে । ) 
AoA অফিসে কেহ উপস্থিত না থাকিলেও টেলিফোনে কোন সংবাদ আসিয়া- 
হিল কিনা, কে উহা পাঠাইয়াছিল এবং কি সংবাদ পাঠাইয়াছিল, ইত্যাদি 
জানিতে পারা যায়। উহার জন্য কোন পৃথক কর্মচারী নিয়োগ করিতে হয় না। 

8. Dictaphone: এই যন্ত্রটর দ্বারা ফ্টেনোগ্রাফারদের কার্য IAA- 

'জনীয় হইয়া পড়ে। কারণ, ইহার সাহায্যে যে কোন চিঠিপত্র বা বক্তব্য বিষয় 
অবসর সময়ে কারবারিগণ বা! প্রধান কর্মচারিগণ একটি মোমের বা প্লাস্টিকের 
'চাকতি ব। চোঙ্গাতে লিপিবদ্ধ করিয়া টাইপিস্টগণের নিকট পাঠাইলে, তাহার! 
গ্রামোফোনের ন্যায় এ রেকর্ড ধীরে ধীরে বাজায় ও তাহা শুনিয়! টাইপরাইটার 
যন্ত্রের সাহায্যে সহজেই উহা মুদ্রিত করিয়! | দেয়।) 

@. Combination of telephone and dictaphone: অনেক সময় 
গুরুত্বপূর্ণ বিষয়ে. দীর্ঘকালব্যাপী টেলিফোনের সাহায্যে আলাপ-আলোচন। 
পরবর্তীকালে প্রয়োজন হইতে পারে মনে করিয়৷ লিপিবদ্ধ করিবার জন্ত 
টেলিফোন ও ডিক্টাফোনের সাহায্য লওয়। হয়। পরে প্রয়োজনান্থুমারে উহা! 
বাজাইয়। শোন। যাইতে পারে । 

৬. Speakophone: আধুনিক অফিস ও কারখানাগুলিতে কেন্দ্রীয় 
কার্ধালয় ও বিভিন্ন বিভাগের মধ্যে পারস্পরিক দ্রুত সংবাদ আদান প্রদানের জন্য 
এই বৈদ্যুতিক কথোপকথন যন্ত্র ব্যবহৃত হয় । টেবিলের উপর রক্ষিত ছোট 
রেডিওর স্যায় একটি বাক্সে কয়েকটি চাবি ( switch ) থাকে ॥ এগুলি PPr 
বা ঘুৱাইয়। ইচ্ছামত বিভিন্ন বিভাগের সহিত প্রত্যক্ষভাবে আলাপ করা যায় | 
সংবাদাদি আদানপ্রদানের মৌখিক ও ৃশ্তব্যবস্থাসমূহ 
Audio-visual means of communications 

আমেরিকা প্রভৃতি দেশে বড় বড় কারবারগুলি তাহাদের মংবাদাদি আদান- 
প্রদানের সুবিধার জন্ত চলচ্চিত্র ( motion picture ) ও স্লাইড ( slidefilms ) 
ব্যবহার করিয়া থাকে। ইহা ছাড়া, তথায় বিক্রয় কর্মীদের বৈঠক ও তাহাদের 

শিক্ষার জন্য qaaa সীমাবদ্ধ টেলিভিসন ব্যবস্থা (television on 
closed circuit ) ও কারবারের বাৎসরিক বিবরণী পেশের সময় ও কর্মা- 

নিয়োগের জন্য সাধারণ টেলিভিসন ব্যবহার করে। 

হিসাব প্রস্ততকার্ষের সহায়ক যন্ত্রাদি 
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> Comptometer: হিসাবের ay যাবতীয়, যোগ, বিয়োগ, গুণ ও 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৮৯ 


‘ভাগ করিবার কার্যাদিতে একজন মানুষের যে সময় লাগে তদপেক্ষা বহুগুণ Go 
বেগে এই যন্ত্রের দ্বারা উহা সম্পন্ন করা যায়। 

3- Billing Machine: Typewriter ও. Comptometer (বা! cal- 
culating machine) যন্তের সমন্বয়ে গঠিত এই qaba দ্বারা অতিদ্রুত ও অধিক 
পরিমাণে বিলপ্রভৃতি মুদ্রিত করা যায় বলিয়া Electric Supply Corpn. 
প্রভৃতি বৃহদায়তন কারবারে ইহার ব্যবহার বৃদ্ধি পাইতেছে |) 

৩. Book-Keeping Machines: ক্রয়, বিক্রয়, নগদ আদায়, স্টোর 
রেকর্ড ইত্যাদি কারবারের দৈনন্দিন লেনদেনের বিষয়গুলি এই যন্ত্রের সাহায্যে 
দ্রুত ও সহজে হিসাব-খাতার পৃষ্ঠায় মুদ্রিত করা ASA 
অন্যান্য বিবিধ যন্ত্রাদি 


Miscellaneous devices 

>. Time Recording machine: কারখানার প্রবেশদ্বারে শ্রমিক- 
গণের হাজিরা বহিতে পূর্বে তাহাদের প্রত্যেকের হাজিরার সময় লিখিত হইত। 
বর্তমানে ইহার পরিবর্তে, বেশদ্বারে একটি বা কয়েকটি উপরোক্ত যন্ত্র স্থাপন 
করা হয়, ও উহ দ্বারা প্রত্যেক শ্রমিকের নাম লিখিত পৃথক কার্ডে হাজিরার 


সময় লিপিবদ্ধ হইয়া থাকে |) 


o ২. Auto-Abstract : মাফিন যুক্তরাষ্ট্রের International Business 
Machines Corporation কর্তৃক একটি ইলেক্ট্যোনিক aa (electronic 
machine ) নিমিত হইয়াছে | এই স্বয়ংক্রিয় যন্ত্রটি যে কোন লিখিত Ras 
পাঠ করিয়া নিজেই উহার ACHAT সার (shortened version) প্ৰস্তুত 
করিতে পারে।) কোম্পানীর সেক্রেটারী, জেনারেল ম্যানেজার প্রভৃতি প্রধান 
কর্মচারীগণ, যাহার! সর্বদা ব্যস্ত থাকায় সময়াভাবে, দীর্ঘ চিঠিপত্র, দলিল ও 

পর বিবরণ (reports) প্রভৃতি বিস্তারিতভাবে পাঠ করিতে পারে নাঃ তাহাদের 
পক্ষে, এই যন্ত্রটি খুবই উপযোগী | 
৩, Telewriter: এই যন্তরটির সাহায্যে সহজে হস্তলিখিত সংক্ষিপ্ত বার্তা 
তারের সাহায্যে (over wires) দূরবর্তী স্থানে অবিকলরপে প্রেরণ করা যায় | 
Teleprinter: যে সকল K, টেলিফোনে সংবাদ পাঠাইলে তুল- 
থাকে, তথায়, এই ঘন্্রটর দ্বারা যে কোন বার্তা 
এই ব্যবস্থায় প্রত্যেক টেলিফোন প্রান্তে একটি 
একপ্রান্ত হইতে টাইপরাইটার যন্ত্রে বার্তা মুদ্রিত 
[ইপরাইটার যন্ত্রে আপনাআপনি 


8. 
ভ্রান্তি ও বিকৃতির সম্ভাবনা 
'যথাযথরূপে পাঠান AST 

টাইপরাইটার যন্ত্র থাকে। 
করিলে তৎক্ষণাৎ উহা অপর প্রান্তে অবস্থিত ট 
ব্যবদা ও বাণিজ্য ॥ ১৯ 


= বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা" 


মুদ্রিত হইয়া যায়। আধুনিক বৃহদায়তন শিল্পীয় কারবারে টেলিপ্রিণ্টার যন্ত্র 
ক্রমেই অপরিহার্য হইয়া পড়িতেছে। সকল সংবাদপত্র অফিসে ইহা ব্যবহৃত হয়। 

৫. Envelope sealing and opening Machines : আধুনিক অফিস- 
সমূহে প্রতিদিন ডাকে শত শত চিঠি আসে ও পাঠাইতে হয়। কোন ব্যক্িদ্বার! 
এগুলি বন্ধ করিবার, ডাকটিকেট লাগাইবার বা টিকিটের ছাপ মারিবার, 
ও আগত চিঠিগুলি খুলিবার ব্যবস্থা, করিলে অক সময় ও 8 ate 
ইহার পরিবর্তে,(শ্রম ও সময় সংক্ষেপের জন্য, এ SRS সম্পাদনের জন্য ছে 
ছোট যন্ত্র বর্তমানে সকল অফিসেই ব্যবহৃত হইতেছে ।) 

v. Punching, Dating and Numbering Machines: বিভিন্ন 
অফিসে চিঠিপত্র যবাষথরূপে নধিবদ্ধ করিয়া রাবিবার জন্য ( filing ) এগুলি 
ছিদ্র করার জন্য Punching machine, আগত চিঠিপত্রে, উহাদের প্রাপ্তির 
তারিখ লিপিবদ্ধ করার জন্য Dating machine ও বিভিন্ন কাগজপত্রে ক্যাশ- 
am, Raa ইত্যাদিতে ক্রমিক সংখ্যা বসাইবার ay Numbering 
machine ইত্যাদি বহুদিন যাবৎ ব্যবহৃত হইয়! আমিতেছে।) 

1. (Franking Machine: যে সকল কারবার ও সরকারী এবং Baa 
অফিসে প্রত্যহ অত্যধিক পরিমাণে পত্রাদির আদান-প্রদান ঘটে, তথায়, সময় 
ও শ্রম বাঁচাইবার জন্য বহির্গামী পত্রে ডাকটিকিট লাগাইবার পরিবর্তে ডাক 
কর্তৃপক্ষের অন্থমতিকরমে টিকিটের মূল্যসহ ডাকঘরের ছাপ মুদ্রণের জন্য এই qa 
ব্যবহৃত হয়।) 

v. l Addressograph : পত্রাদির আদান-প্রদানের পরিমাণ অধিক হইলে, 
আধুনিক অফিসে বহির্গামী পত্রাদিতে প্রাপকের নাম ঠিকানা ভ্রুত মুদ্রণের Gy 


এই যি ব্যবহার করা হয় JRT বীনা কোম্পানীর কথা উল্লেখ করা 
যায়। বীমাকারিগণের নিকট প্রিমিয়ামে 


র তাগিদ ও প্রদত্ত প্রিমিয়ামের রসিদ 
দেওয়ার সময় পত্রে বারংবার তাহাদের নাম 


ও ঠিকানার a তৈয়ারি করিয়া এই qra 
দ্বার! পত্রে নাম ঠিকানা যুদ্রিত করিয়া প্রেরণ করা হয় i 


ডাকমারফত যোগাযোগ ও ভাকব্যবস্থার সেবাকার্য 


Postal Communication and Services 


আধুনিক পৃথিবীর জনজীবন ও অর্থনীতিক কার্যাবলী বিভিন্ন স্থান ও, 
উপর “একাস্তভাবেই নির্ভরশীল | 

AW এবং এম 
ei f গদক সেকি Be TE 


ঠিকানা লিখিবার পরিবর্তে, নাম 
সাজান হয়। প্রয়োজনমত ইহা 


WWE say Sear, দা গার ined 


ব্/বমায়ীর অফিদের আভ্যন্তরীণ নংগঠন ২৯১ 


বিস্তৃত হওয়ায় শত শত বা হাজার হাজার মাইল ব্যবধানে অবস্থিত ক্রেতা ও 
বিক্রেতার মধ্যে সংযোগ স্থাপনে, সর্বদ| যোগাযোগ রক্ষায়, পণ্যের অনুসন্ধানে, 
ফরমাশ (order) প্রদানে, ফরমাশ গ্রহণে, ছোটখাটে। ফরমায়েশী প্রেরণে ও. 
মূল্য পরিশোধে ডাক ব্যবস্থাই ব্যবসায়ীদের একমাত্র এবং অপরিহার্য অবলম্বন 
হইয়া উঠিয়াছে। 

দেশে ও বিদেশে বিস্তৃত ব্যবসায় বাণিজ্যে ডাক ব্যবস্থার সেবাকার্ধকে 
আমরা প্রথমেই ছুই ভাগে বিভক্ত করিতে পারি । যথা = 

১. আভ্যন্তরীণ ডাক ব্যবস্থ। (Inland Postal System) J 

বৈদেশিক ডাক ব্যবস্থা (Foreign Postal System) | 

এ দুইটির প্রত্যেকটিকে আবার আমরা তিন অংশে বিভক্ত করিতে: 
পারি। 

১. ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে যোগাযোগ প্রতিষ্ঠা ও রক্ষা । 

২ স্থানান্তরে পণ্যদ্ব্যাদি প্রেরণ ব্যবস্থা ৷ 

৩. মূল্য পরিশোধ বাবদ অর্থ প্রেরণ ব্যবস্থা । 


ডাক ane 
ই 8৮: 
d ] 
আভ্যন্তরীণ বৈদেশিক 
i | | 
> | | | | I 
pA বোগাযোগ- পণ৷দ্রব্যাদি afi যোগাযোগ- পণাদ্রব্যাদি অর্থাদি 
টা প্রতিষ্ঠা ও ‘প্রেরণ প্রেরণ প্রতিষ্ঠা ও প্রেরণ প্রেরণ 
৬ 


রক্ষা রক্ষা 


5% 
১. ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে যোগাযোগ প্রতিষ্ঠা ও রক্ষা ই 
: ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে যে সকল উপায়ে যোগাযোগ প্রতিষ্ঠা ও রক্ষা 
করা হয় তাহ৷ হইল-__চিঠিপত্র, টেলিফোন ও তারবার্তা | 

ক. চিঠিপত্র (Letters): পোস্টকার্ড, এনভেলোপ ও আত্যন্তরীণ 
পত্র (inland letter) এই তিনটিই হইল চিঠিপন্রাদির সাধারণ রূপ । 


পোস্টকার্ড (Post Card): পোস্টকার্ড ছুই প্রকার। সাধারণ 
(ordinary) ও স্থানীয় (local) | 
প্রতিটি সাধারণ পোস্টকার্ড 595 -- মূল্য ৫ ন. প. 
» জোর! বা জবাবী পোস্টকার্ড টিক esos 


বালি 4 
২৯২ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক 


প্রতিটি স্থানীয় পোস্টকার্ড 

» জোড়া বা জবাবী পোস্টকার্ড --- : a 

সাধারণ পোস্টকার্ড ভারতের যে কোন স্থান হইতে অন্ত যে কোন স্থানে 

পাঠানো যায়। কিন্তু স্থানীয় পোস্টকার্ড কেবল একই শহরের যধ্যে এক স্থান 
হইতে অপর স্থানে সংবাদ পাঠানোর জন্ত ব্যবহার কর! চলে | 

২. সাধারণ পত্র (Ordinary Letter): আমরা যাহাকে খাম বা 
এনভেলোপ বলি, ইহা তাহাই | 

প্রতিটি অনধিক ১২ তোলা ওজনের সাধারণ এনভেলোপের মূল্য ১৫ ন.প. 

খামের ওজন উহার বেশী হইলে, উহার জন্য অতিরিক্ত প্রতি 
৯৯ তোলা বা তাহার ভগ্নাংশের বাবদ দেয় + Soils 

৩. আভ্যন্তরীণ পত্র (Inland Letter): এই প্রকার পত্র বেশী 
দিন যাবৎ প্রচলিত হয় নাই। ইহা ৩টি ভাজে wis করিয়া পাঠাইতে হয় 
এবং যে সংবাদ পাঠাইতে হইবে তাহা ইহার গায়েই লিখিয়া দিতে হয়। ইহার 
ভিতর অন্ত কোন লিখিত কাগজ পাঠানো নিষিদ্ধ। এইরূপ প্রতিটি পত্রের 
মূল্য ১০ ন.প. 

৪. বুক পোস্ট (Book Post) : 
(printed or typed or cyclostyled) 
নিকট পাঠাইতে হইলে উহা পোস্টকার্ডে, বা যুখ খোলা এনভেলোপ-এ অল্প 
খরচে পাঠানো যায়। এরূপ ক্ষেত্রে প্রতি ৫ তোলার BY ৮ নয়া পয়সা ও 
উহার অতিরিক্ত প্রতি ২২ তোলা বা উহার ভগ্নাংশের জন্ত ৩ নয়া পয়সার 
টিকেট লাগে। 

খ. তারবার্তা (Telegram): ত 
তারবার্তার ব্যবহার বর্তমান কালের ব্যবসায়, 
অপরিহার্য হইয়া পড়িয়াছে। 


» ৩ নপ- 


ব্যক্তিগত নহে এরূপ কোন মুদ্রিত 
সাধারণ সংবাদ অধিকসংখ্যক ব্যক্তির 


বাণিজ্য ও শিল্প কারবারীদের পক্ষে 
তারবার্তার জন্য বর্তমানে ইংরেজী ও 


হিন্দী এই 
দুইটি ভাষা ব্যবহার করা যায়। তারবার্তা পাঠাইতে হইলে যথাসম্ভব অল্প শক 
ব্যবহার করিতে হয়। যেন খরচ কম পড়ে অথচ সংবাদটি বুঝিতে প্রাপকের 


কোন অস্থবিধ| না হয়। নির্দিষ্ট ফরম প্রয়োজনমত 
করিতে হয় এবং উহার নীচে প্রেরকের নাম ও ঠি 
তারবার্তাতে যে সংবাদ পাঠানো হয় তাহাতে সংক্ষেপে প্রেরকের নামও দিতে 
হয়। ইহার পর.তার অফিসের নিদি কর্মচারী মোট শব্দগুলির সংখ্যা গুনি 
৯ শুলের পরিমাণ স্থির করিয়া দিলে সে পরিমাণ ডাকটিকিট ফরমের Af? 


শব্দগুলি বসাইয়। পূরণ 
কানা লিখিয়া দিতে হয়। 


সংবাদ আদান-প্রদানের জন্য , 


5 


ia 


a 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৯৩ 


স্থানে বসাইয়া উহা জমা দিয়া রসিদ লইতে হয়। ভারতের অভ্যন্তরে একস্থান 
হইতে অন্ত স্থানে সাধারণ তারবার্তা প্রেরণের জন্ত মাশুলের হার হইল-_ 


সাধারণ | জরুরী 
(Ordinary) (Express) 
প্রথম ৮টি শব্দ পর্যন্ত tee vo ন. প. ১ টা. ৬০ ন.প. 
অতিরিক্ত প্রতিশব্দবের জন্ত :-- ৮ ন. প. SUS 


চিঠিপত্রের স্তায় তারবার্তাও সাধারণ এবং জরুরী বা দ্রুতগামী হইতে পারে 
আবার সাধারণ এবং স্থানীয় (Local) হইতে পারে। সাধারণ অপেক্ষ। স্থানীয় 
তারবার্তার হার অল্প । খুব বড় বড় সহর হইলে, স্থানীয় তারবার্তার প্রয়োজন 
হইয়া থাকে। স্থানীয় তারবার্তাও সাধারণ এবং জরুরী হইতে পারে | 


সাধারণ grat 
প্রথম ৮টি শব্দ পর্যন্ত ১৫ ৪০ ন. প. ৮* ন. প. 
অতিরিক্ত efer E ... ©, on 


at. আন্তর্দেশীয় তারবার্ভা (Cablegram): দুই দেশের মধ্যে তার- 
বার্তার সাহায্যে সংবাদের আদান-প্রদানকে ‘cablegram বলে। ইহা দ্বারা 
দুই দেশের মধ্যে অতি দ্রুত সংবাদের আদান-প্রদান সম্ভব হয় | 

চিঠিপত্র প্রেরণ ও বিলি (Delivery): সাধারণ, সার্টফিকেট অফ 
পোস্টিং বা পত্র প্রেরণের প্রমাণপত্র ব্যবস্থার অধীনে, দ্রুত বিলি ব্যবস্থায় ও 


= রেজিস্টার্ড পত্র--এই তিন প্রকারের চিঠিপত্রাদি পাঠানো যায়। 


১. সাধারণ বিলি (Ordinary Delivery): সাধারণভাবে যে 
পোস্টকার্ড, এনভেলোপ ও আভ্যন্তরীণ পত্রাদি পাঠানো হয় তাহা ডাক 
“বিভাগের সাধারণ ব্যবস্থা অনুযায়ী গন্তব্যস্থলে প্রেরণ ও বিলি হয়। 

২. প্রেরিত পত্রের প্রমাণপত্র ব্যবস্থার অধীনে বিলি (Delivery 
under certificate of posting]: যে ক্ষেত্রে চিঠি যে পাঠানো হইয়াছিল, 
তাহার প্রমাণ রাখিতে হয় তথায় এই ব্যবস্থার সাহায্য গ্রহণ করা হয়। 
ইহাতে প্রতি তিনটি চিঠির জন্য ৩ নয়া পয়সা অতিরিক্ত দিয়া একটি রসিদ 
লওয়া হয়। 

৩. we বিলি (Express Delivery): সাধারণ ডাক অপেক্ষা দ্রুত- 
গতিতে প্রেরিত পত্র বিলির জন্ত এই ব্যবস্থা গ্রহণ করা হয়। ইহাতে (AIF, 
প্রতি চিঠির জন্ত যথ! সাধারণ পোস্টকার্ড, এনভেলোপ অথবা আভ্যন্তরাণ পত্র 

প্রভৃতিতেই, অতিরিক্ত ১৩ নয়া পয়সার টিকিট দিয়া, পত্রের গায়ে “Express 


& ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক। 


Delivery” কথাটি লিখিয়া দিতে হয়। এক্ষেত্রে গন্তব্যস্থলের ৫ মাইলের মধ্যে 
টেলিগ্রাফ বা তার-অফিস থাকা চাই । কারণ এই সকল চিঠিগুলি তার-অফিস 
হইতে বিলি করা হয়। 


8. রেজিস্টি কৃত, পত্ৰ (Registered letters) : গুরুত্বপূর্ণ চিঠিপত্রাদির 
নিরাপদে প্রেরণের Gy, পোস্টকার্ড, খাম, আভ্যন্তরীণ পত্র ইত্যাদি সকলই 
রেজিস্টি, করিয়া পাঠানো যায়। ইহাতে ৫০ ন. পয়সার অতিরিক্ত টিকিট লাগে 
ও রসিদ লইতে হয়। ইহার পর আবার রেজিস্টি কৃত পত্রের প্রাপ্তির প্রমাণ 
{acknowledgement due or A/D) রাখিতে হইলে উহার সহিত আরও.৬ 
ন. পয়সার টিকিট দিতে হয়। 

a. টেলিফোন (Telephone): সরাসরি যোগাযোগ স্থাপন করিয়া 
স্থানীয় বা দুরবরতা স্থানের মধ্যে কথাবার্তা বলিয়া মৌখিক সংবাদ আদান- 
প্রদানের জন্ত টেলিফোন ব্যবহার করা হয়। ইহাতে চিঠিপত্র এবং তারবার্ত| 
অপেক্ষা অনেক BS যোগাযোগ ও সংবাদ আদানপ্রদান করা BT | 

স্থায়িভাবে ইহার ব্যবস্থা করিতে হইলে টেলিফোন qaa গ্রাহক 
(Subscriber) হইতে হয়। বর্তমানে ছুই প্রকারে গ্রাহক হওয়া যায়। 
প্রথমত, এককালীন ২৫০০২ টাকা জমা দিয়া গ্রাহক হওয়া যায়। ইহা 
“Own-your-own-telephone” ব্যবস্থা নামে পরিচিত। দ্বিতীয়ত, সাধারণ 
নিয়মে সাধারণভাবে টেলিফোন যন্ত্র বসাইবার জন্য যে অর্থ ধার্য আছে তাহ। 
অমা দিয়া গ্রাহক হওয়া চলে। ইহা ছাড়া প্রতি প্রধান ও গুরুত্বপূর্ণ ডাকঘরেই 


ও আঞ্চলিক (zonal) ডাকঘরে বর্তমানে সাধারণের ব্যবহার্য টেলি 
বসান হইয়া থাকে। 


মাশুল দিতে zy | 


ফান যন্ত্র 
তথায় প্রতি ৩ মিনিট আলাপের Gy ১৫ ন. প. হারে 


* স্থানীয় ভাবে (local) বা আঞ্চলিক ভাবে টেলি 
অপেক্ষা AIST বা ভিন্ন অঞ্চলের অধীন 
অধিক। ইহাকে Trunk call বলা হয়। 


২. TIAIA প্রেরণ ব্যবস্থা (Postal Parcel) £ সাধারণ ব্যক্তিগণ 
যেমন তাহাদের আত্মীয়স্বজন, বন্ধু প্রভৃতির নিকট উপহার দ্রব্য ডাকযোগে 


ফোনের যে মাশুল, তাহা 
স্ব স্থানের সহিত কথাবার্তার মাশুল 


,খাকেন। অনেক ব্যবসায়ী আছেন ধাহাদের কোন দোকান ব| স্বতন্ত্র অফিস 
কিছু থাকে না.। নিজ গৃহ হইতে oe 


WKAR করেন্‌ এবং সে অনুযায়ী ডাকমারফত ae O 


_ বাবদায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগঠন ২৯৫ 


* 


ইহা ডাকমারফত-কারবার নামে পরিচিত। এইরূপ ব্যবস্থায় ছোট ছোট মোড়কে 
সাবধানে দ্রব্যগুলি বাধিয়া পাঠাইতে হয় । 

প্রতি ৪০ তোলা বা তাহার ভগ্রাংশের জন্ত মাশুল ৫০ ন. পয়সা 
মোড়কের ওজন ৪৪০ তোলার বেশী হইলে উহা রেজিষ্ত্ি কর! বাধ্যতামূলক | 
১০০০ তোলার অধিক ওজনের মোড়ক গ্রহণ করা হয় না। 

পরিঞ্কার কাপড়ে শক্ত করিয়া! ছোট ছোট মোড়ক বাধিয়া উহার গায়ে সুস্পষ্ট 


রূপে প্রাপক ও প্রেরকের নাম, ঠিকানা, পোস্ট অফিস, রেল স্টেশন ইত্যাদি 


লিখিয়। দিতে zal এবং মাশুল অনুযায়ী টিকিট কিনিয়া উহার গায়ে বসাইয়া 
দিতে হয়। তাহার পর উহা৷ জম! দিয়া রসিদ লইতে হয় | 
৩. অর্থ প্রেরণ ব্যবস্থা! (Remittance): সাধারণত তিন প্রকারে 


ডাক বিভাগ মারফত এক স্থান হইতে অপর স্থানে অর্থ প্রেরণ করা যায়। 


ক. মনি অর্ডার | 

খ. পোস্ট্যাল অর্ডার | 

গ. ভি. পি. পি. 

ক. মনি অর্ডার (Money Order): ইহা সর্বাধিক ব্যবহৃত পদ্ধতি। 


এনি অর্ডার ছুই প্রকারের হয়। সাধারণ ও তার-মারফত। উহাদের মাশুলের 


হার নিয়ে দেওয়া গেল। 
সাধারণ তার-মারফত মনিঅর্ডার 


প্রতি ১০২ টাকা বা সাধারণ মনিঅর্ডারের মাশুল 
উহার ভগ্রাংশ + ১৫ ন.প. +সাধারণ তারবার্তার মাশুল 
+afefae ১৩ ন.প. 

১ খু. পোস্ট্যাল অর্ডার (Postal Order] £ অল্প পরিমাণ অর্থ স্থানান্তরে 
প্রেরণের জন্য পোস্টযাল অর্ডার ব্যবস্থার সাহায্য গ্রহণ করা হয় । ৫০ নয়া পয়সা 
হইতে ১০ টাক! পর্যন্ত পরিমাণের পোস্ট্যাল অর্ডার কিনিতে পাওয়া যায় । 
ইহার মাশুল বা কমিশনের হার নিয়রূপ | 

পাচ টাকা পর্যন্ত ৫ন,প, 
পাঁচ টাকার উর্ধে দশ টাকা পর্যন্ত So 
at. ভি. পি. পি. [V.P.P. or Value Payable Post] : ব্যবসায়িগণ 
দ্রব্যাদি পাঠাইবার সহিত সঙ্গে সঙ্গে মূল্য আদায়ের ব্যবস্থা করিতে পারে | 
ইহাতে প্রাপককে দ্রব্যটির মূল্য শোধ করিয়। মোড়ক খালাস [Delivery] করিতে 


২7৮৩ প্রখর sice onesie আরা পল AR stim ২ 


es ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পত্রিকাও এই ব্যবস্থায় প্রেরণ করা চলে । এই সকল দ্রব্য রেভিস্টিরুত হওয়া 
চাই। ১০০০২ টাকার অনধিক মূল্যের দ্রব্য এইরূপে পাঠান যায়। তবে ২৫২. 
টাকার অধিক মূল্যের দ্রব্য হইলে উহা] বীমা [insure] করিতে হয়। 

মোড়কের বা চিঠির ব| প্রেরিত দ্রব্যের সাধারণ ডাকমাশুল ছাড়া, এবং 
রেজিস্টি, খরচ ছাড়া, ভি. পি. পি. বাবদ, ২৫২ টাকা মূল্যের দ্রব্য পর্যন্ত ৬ নয়া 
পয়সা ও ২৫২ টাকার বেশী মূল্যের জন্ত ১২ নয়! পয়স। অতিরিক্ত মাশুল দিতে 
হয়। 


ডাক বিভাগের সেবাকার্ধ 
Miscellaneous Services 

১. ব্যবসায়িক উত্তরের পোস্টকার্ড ও খাম (Business Reply 
Post cards and Envelopes) : ক্রেতাদের আকৃষ্ট করিবার জন্য ব্যবসায়িগণ' 
অনেক সময় সম্ভাব্য ক্রেতার নিকট একপ্রকার পোস্টকার্ড ও খাম পাঠাইয়া 
থাকেন তাহাতে জবাব দিলে ক্রেতাকে কোন ডাক খরচ বহন করিতে হয় না। 
ইহাতে কোন স্ট্যাম্প লাগাইতে হয় না। পরে ডাকবিভাগ ইহার ডাকখরচ | 
কার্ড বা খামের প্রেরক ব্যবসায়ীর নিকট হইতে আদায় করিয়া থাকে। ইহাই 
Business Reply Card বা Envelope নামে পরিচিত। এই প্রকার পোস্টকার্ড 
এবং খামের আয়তন ও আকার ডাকবিভাগ কর্তৃক নির্দিষ্ট হইয়া থাকে। এবং 
ইহাতে এক প্রকার বিশেষ চিহ্ন দেওয়া থাকে। তাহা দ্বারা সহজেই ইহা চেনা 
যায়। এই প্রকার পোস্টকার্ড ও খাম ব্যবহারের অনুমতি লাভের Ey ডাক 
বিভাগকে বৎসরে ১০২ টাকা ফি দিতে হয় | নীচে একটি Business Reply 
card এর নমুন! দেওয়া গেল | 


প্রাপক কর্তৃক Business Reply Post Card 


ভারতে পোস্ট 
ডাকমাশুল | Calcutta G.P.O, Permit | করিলে IA 
দেয় No. 3910 খরচ লাগিবে না। 
SE bal 
পূর্বভারত ব্যবসায় প্রতিষ্ঠান লিমিটেড 
৩৪৮ মহাত্মা গান্ধী রোড 
কলিকাতা 4 


২৯৭, 


ব্যবসায়ীর অফিসের আভ্যন্তরীণ সংগা 


তথায় বাৎসরিক ১৫২ টাকা ভাড়া দিয়! এরূপ একটি পোস্টবন্স ভাড়া করা NE 
প্রত্যেকটি পোস্ট বক্সের একটি স্বতন্ত্র নম্বর দেওয়া থাকে এবং উহার ব্যবহার- 
কারী এ পোস্টবজ্স নম্বরকে তাহার ঠিকানা হিসাবে ব্যবহার করিতে পারেন। 
সংবাদপত্রে ও অন্তত্র এরূপ পোস্টবক্স নম্বর-এর ঠিকানাযুক্ত বিজ্ঞাপন প্রায়ই 
লক্ষ্য করা.যায়। এক বৎসরের কম সময়ের জন্য পোস্টবন্স ভাড়া লইলেঃ প্রতি 


তিন মাসের জন্য ৫ টাকা হারে ভাড়া দিতে হয়। 
পোস্ট বক্স এর সহিত অথবা! উহার পরিবর্তে পোস্ট ব্যাগও পোস্ট অফিসে 


ভাড়া AeA যায়। ইহার ভাড়া বাৎসরিক ২৪১ টাকা। এক বৎসরের কম 
সময়ের GY ভাড়া লইলে প্রতি তিন মাসের জন্য ৮২ টাকা হারে ভাড়া দিতে 


হয়। 
©. পরিচয় জ্ঞাপক কার্ড (Identity Card): রেজিস্টি-কৃত চিঠি 


পত্রাদি, Iss চিঠিপত্রের ডাক এবং মনি অর্ডার পাইতে যাহাতে কোন 
agha ন! হয় CST ১২ "টাকা জমা৷ দিলে ডাকবিভাগ হইতে Identity 


Card বা! পরিচয় জ্ঞাপক কার্ড পাওয়া যায়। ইহা তিন বৎসরের জন্য কার্যকরী 
থাকে। 


POSSIBLE QUESTIONS 


1. Mention some of the equipments and labour saving devices used 


in a modern office. 

2. Write short notes on the v 
are generally found in a big business 
would you expect to see in a small office ? 

3, What is the role of the Post Office in commerce ? 

4. Whatare the general departments into which a mi 
divided ? Discuss the functions of these departments. 

5. State the importance of an office in the modern business. Name a 
few office machineries which are use 

6. What do you understand by 
orrespondence. 
cipal instruments and appliances that are ordi- 
usiness house ? Explain briefly the use of each. 
ffice and also 


atious departments oF securities which 
house. Which of such departments 


odern office is 


d by modern offices. 
“filing” ? Briefly mention some of 


the systems of filing of ci 
7. What are the prin: 
narily used in a modern bi 
8. Discuss the various filing systems in a merchant o 


mention the advantages and disadvantages of each. 


ত্রয়োদশ পরিচ্ছেদ 
পান্িবহণ 
TRANSPORT 

“পরিবহণ ও ইহার গুরুত্ব 
Transport and its Importance 

শহরবাসিগণ প্রতিদিন বাজারে যে চাল, ডাল, তরকারি ও মাছ কেনে 
তাহার কোনটাই শহরে উৎপন্ন হয় না। আবার গ্রামবাসিগণ যে মিলের 
কাপড় পরে, যে টিনের দ্বারা ঘরের ছাউনী দেয়, যে কাগজ, কালি ও কলম 
ব্যবহার করে তাহাও গ্রামে তৈয়ারী হয় ay | শহরবাপিগণের প্রয়োজনীয় 
দ্রব্যের অধিকাংশই গ্রামে এবং গ্রামবাসিগণের প্রয়োজনীয় অনেক was 
শহরে উৎপন্ন ZZA) থাকে। 

. ইংলণ্ডের অধিবাসিগণের প্রয়োজনীয় মাংস, পশম ও গম অস্ট্রেলিয়া, 
মাকিন দেশ, কানাড| ও আর্জেটিন| হইতে আসে | চা আসে ভারত ও সিংহল 
হইতে। তেমনি ভারত, পাকিস্তান ও আফ্রিকার বিভিন্ন দেশে সুইজারল্যাগ 
হইতে ঘড়ি, ইংলণ্ড, মাকিন eat? জার্মানী, সোভিয়েট রাশিয়। ও জাপান 
হইতে যন্ত্রপাতি ও কলকব্জ। আমিতেছে। ল্যাঙ্কাশায়ারের কাপড়ের কলের 
জগ মিশরে ও মার্কিন যুক্তরাষ্ট্রের ফ্লোরিডায় Sez? তুলার চাষ হইতেছে। 


এইরূপে দেখা। যায় যেন্(অধিকাংশ দ্রব্যের ক্ষেত্রেই উহাদের উৎপাদন ও 
ব্যবহারের স্থান এক নহে। অন্তত যে 


সমন্তটাই সেখানে ব্যবহৃত হয় না। 


অভাব পূরণের জন্য যেমন দ্রব্যমামগ্রীর উৎপাদন প্রয়োং 
ব্যবহারের দ্বার] অভাব নিবৃত্তির Gy উ 
স্থানান্তরিত করাও প্রয়োজন | 


» তেমনি উহ! 
SIMT কেন্দ্র হইতে ব্যবহার কেন্দ্রে 


আহা না হইলে শেষ পর্যন্ত উহার ব্যবহার 
WEI হইবে না এবং উহা দ্বারা WRT অভাব দূর হইবে ন|। এজন্য পরিবহণ 


পরিবহণ ২৯৯ 


কার্য উৎপাদন কার্য অপেক্ষা কম গুরুত্বপূর্ণ নহে। ব্যাপক অর্থে ইহাও 
উৎপাদনের অঙ্গ | 

পরিবহণের দ্বারাই এক অঞ্চলে উৎপন্ন tid ও অন্তান্ত ভোগ্য দ্রব্য অন্ত 
অঞ্চলের অধিবানিগণের অভাব পূরণ করিতে পারে। একদেশের ও অঞ্চলের 
উৎপন্ন কৃষিজ ও অন্যান্য কাচামাল অন্তদেশের বা অঞ্চলের শিল্পে ব্যবহার দ্বার! 
নানাবিধ দ্রব্যাদি উৎপাদন সম্ভব হইয়াছে। 

সুদূর অতীতে এমন এক সময় ছিল, যখন মানুষ নিজ নিজ গ্রামের ক্ষুদ্র 
গণ্ডীর মধ্যে আবদ্ধ জীবনযাপন করিত। তখন গ্রামবাসিগণ তাহাদের 
প্রয়োজনায় দ্রব্যসামগ্রী নিজেরাই উৎপাদন করিত এবং ব্যবহার করিত। সেই 
সকল গ্রামের অর্থনীতিক জীবন ছিল স্বয়ংসম্পূর্ণ । কেহই বাহিরের কোন 
দ্রব্য ব্যবহার করিত না, কর। সম্ভবও হইত না। কারণ, তখন যোগাযোগ ও 
যাতায়াত ব্যবস্থা ছিল অল্প। সুতরাং গ্রামের উৎপাদনের দ্বারাই তাহাদের 
প্রয়োজন মিটিত। কিন্তু পরবর্তী কালে লোকসংখ্যা বৃদ্ধি ও পছন্দ, রুচি 
ইত্যাদির পরিবর্তন ও বৃদ্ধির ফলে ধীরে ধীরে মানুষের অভাববোধ ও 
প্রয়োজনীয় দ্রব্যসামগ্রীর পরিমাণ এত বৃদ্ধি পাইতে থাকে যে, তখন আর 
স্থানীয় উৎপাদন দ্বারা স্থানীয় চাহিদা পূরণ TSA হইল না। তখন বাধ্য হইয়া 
মানুষকে অন্ত স্থান হইতে প্রয়োজনীয় বিবিধ দ্রব্য সংগ্রহ AAS করিতে হয়। 
এবং উহাদের বিনিময়ে দেওয়ার জন্য এমন দ্রব্য উৎপাদন আরম্ভ করিতে হয় 
যাহা বিদেশীদের অভাব পুরণ করিতে পারে । আর এই দ্রব্যমামগ্রা আদান- 
প্রদান করিবার জন্য মানুষকে তখন উহ! আন্য়ন ও প্রেরণ করিবার উপযুক্ত 
ব্যবস্থাও গ্রহণ করিতে হইল । প্রথমে ভারবাহী পশুর পৃষ্ঠে, পরে গশু-চালিত 
গাড়িতে ও নৌকায় এবং পাল তোল জাহাজে, আরও পরবর্তীকালে বাম্পচালিত 
রেলপথে, মোটর গাড়িতে, Bats ও জাহাজে এবং বর্তমানে বিমানপথে”_এই 
রূপে অতীত হইতে বর্তমান কাল পর্যন্ত নানা উপায়ের সাহায্যে মানুষ দ্রব্য- 
সামগ্রীর পরিবহণ কার্য সম্পন্ন করিয়া আসিয়াছে । 

সুতরাং যেদিন হইতে WAT গ্রাম্য ও স্থানীয় অর্থনীতিক ব্যবস্থার 
ভাঙ্গন আর্ত হইয়াছে, সেদিন হইতেই ব্যবসায় ATS হইয়াছে এবং ব্যবসায় 
সম্ভব করিয়া তুলিবার জন্য পরিবহণের স্থত্রপাত সম্প্রসারণ ও উন্নতি ঘটিতেছে। 

পরিবহণ কার্য ব্যবসায়, বাণিজ্য ও শিল্পের প্রতি পর্যায়ে প্রয়োজন হইয়া 
খাকে। বিহারে ও উত্তর প্রদেশের গ্রামাঞ্চলে উৎপন্ন ইক্ষু চাষীরা! গরুর গাড়ি 
ও নৌকায় করিয়া গঞ্জের বাজারে আনিয়া বিক্রয় করিতেছে। গঞ্জের পাইকারী 


Reo ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ব্যবসায়িগণ তথা হইতে একসঙ্গে অধিক পরিমাণ ইক্ষু কিনিয়া রেলে কিংবা 
মোটর ট্রাকে চিনির কলে পৌহাইতেছে। চিনির কলে তাহ! হইতে উৎপন্ন 
চিনি রেলপথের সাহায্যে কলিকাতা, বোম্বাই, কানপুর প্রভৃতি বড় বড় শহরে ও 
প্রতি রাজ্যের প্রধান প্রধান বিক্রয় কেন্দ্রে পাইকারী ব্যবসায়িগণ কিনিয়া লইয়| 
ষাইতেছে। পাইকারী ব্যবসায়িগণের নিকট হইতে খুচরা বাবসার়িগণ আবার 
Sal কিনিয়া গাড়িতে বা নৌকায় করিয়া নিজ নিজ দোকানে লইয়া যাইতেছে। 
খুচরা ব্যবসায়িগণের নিকট হইতে আবার সাধারণ ভোগকারিগণ উহ কিনিয়া 
রিকৃশায়, ট্রামে, বাসে, সাইকেলে, নৌকায় ও গরুর গাড়িতে চাপিয়া বাড়িতে 
প্রত্যাবর্তন করিতেছে । এইরূপে কাচামাল উৎপাদনের পর্যায় হইতে আর্ত 
করিয়| তৈয়ারী পণ্য ভোগকারীদের গৃহে পৌঁছান অবধি সকল পর্যায়েই পরি- 
ব্হণের প্রয়োজন হইয়া থাকে। নিম্নের চিত্রের সাহায্যে ইহা প্রদগিত 
হইল | 


(১) কাচামাল ৯ পরিবহণ > (ay তৈয়ারী পণ্য উৎপাদনকারী | 
পরিবহণ +(৩) পাইকারী ব্যবসায়ী ?পরিবহণ-> (৪) খুচরা ব্যবসায়ী | 
পরিবহণ > (৫) ভোগকারী। i 


পরিবহণের স্থবিধা 
Advantages of transport 

পরিবহণ দ্বারা মানুষ যে সকল সুবিধা ভোগ করিয়া থাকে তাহা মোটামুটি 
ভাবে তিন প্রকারের | 

১. পরিবহণ শ্রমের বিশেষায়ণ বৃদ্ধি করিয়াছে (Transport has faci- 
litated division of labour) £ প্রাচীন স্বয়ংসম্পূর্ণ গ্রামগুলিতে অতি 
সামান্যই শ্রমের বিভাগ প্রচলিত ছিল। উহার পর হইতে যতই পরিবহণের 
উন্নতি ঘটিয়াছে ততই TRIMS পরিবর্তে এক এক অঞ্চল ও দেশ এক 
এক প্রকার দ্রবাসামগ্রীর উৎপাদনে আত্মনিয়োগ করিয়াছে এবং পরস্পরের 
সহিত দ্রব্য বিনিময়ের দ্বারা নিজ অভাবপুরণের সামগ্রা সংগ্রহ করা সম্ভব 
হইয়াছে। একস্থানের কাচামাল অস্থস্থানে নীত হইয়া বিবিধ দ্রব্য উৎপাদনে, 
একস্থানের ভোগ্য অন্তস্থানে নীত হইয়া অভাবপূরণে সাহায্য করিতেছে। 

২, পরিবহণ শ্রম ও পুণজির সচলতা বৃদ্ধি করিয়াছে ( Transport 
has increased mobility of labour ) : কোন স্থানে বা দেশে শুধু 
প্রাকৃতিক সম্পদ থাকিলেই তথায় কোন দ্রব্য উৎপাদন শিল্প গড়িয়া উঠে না। 
উহার জন্য শ্রম ও পুজি চাই। সে দেশে বা অঞ্চলে পু'জির বা শ্রমের অভাব 


ə 
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খাকিলে উহা অন্ত দেশ বা অঞ্চল হইতে আনয়ন করা গেলে তবেই তথায় 
উপযুক্ত উৎপাদন ব্যবস্থা গড়িয়া উঠিতে পারে । আসামে ও দার্জিলিংএ চা 
উৎপাদনের উপযুক্ত জলবায়ু ও ও মৃত্তিকা প্রভৃতি থাকা! সত্তেও, বিহার ও উত্তর 
প্রদেশ প্রভৃতি অঞ্চল হইতে শ্রমিক, ইংলণ্ড হইতে উপযুক্ত পুঁজি সংগ্রহের 
পূর্বে উহার উন্নতি সম্ভব হয় নাই । এবং ইহার জন্য যখোপযুক্ত পরিবহণ চাই। 
আগাম ও উত্তর বঙ্গে রেলপথ ও জলপথে Baty পরিবহণ ব্যবস্থা আর্ত 
হইবার পরই দলে দলে ভারতের BID প্রদেশ হইতে চা-বাগানগুলিতে শ্রমিক 
আনয়ন করা সম্ভব হইয়াছিল । 

৩, পরিবহণ বাজার বিস্তার করে ( Transport expands market ) : 
যতই সড়ক, রেলপথ, জলপথ ও বিমানপথ ব্যবস্থা সম্প্রসারিত হয়, ততই এক 
স্থানের সহিত অপর স্থানের, একদেশের সহিত অপর দেশের যোগাযোগ GAs 
হয়। ততই দ্রুততর রূপে এক স্থানের পণ্য অপর স্থানে পাঠান যায়। ইহাতে 
HUAN দূরবর্তী বাজারে বা দেশে বিক্রয় করা সম্ভব হয়। N অতীতে 
যে বাজার স্থানীয় শহর বা গ্রামের মধ্যে সীমাবদ্ধ ছিল, পরিবহণ ব্যবস্থাই 
উহাকে সারা দেশব্যাপী বাজারে এবং দেশব্যাপী বাজারকে আন্তর্জাতিক বাজারে 
পরিণত করিয়াছে । যানবাহনের উন্নতির ফলেই ভারতের লাক্ষা, চা ও পাট 
ইয়েরোপ ও আমেরিকার বাজারে এবং আমেরিকার ও ইয়োরোপের বিভিন্ন 
way ভারতের বাজারে বিক্রয় সন্তব হইয়াছে। বাজারের পরিধি বিস্তৃত হইবার 
ফলে নানা দ্রব্য উৎপাদনের পরিমাণও বৃদ্ধি পাইয়াছে। 


Different kinds and types of Transport 
‘ips 


| 
ক. স্থল SE j at. আকাশ 


Tea LAS | 
১ সড়ক aa > আভ্যন্তরীণ ২. সামুন্দরিক ১. চাটার্ড ফ্লাইট ২. সাধারণ নিয়মিত 
| | বা বিশেষ পথে পথে যাতায়াত- 


| | l l যাতায়াতের কারী বিমান 
পণ্ডচালিত যন্ত্রগালিত হুদ নদী খাল জন্য ভাড়া-করা 
HG AG ২১111 r! বিমান 
ho 
নৌক! লঞ্চ ল্টীমার 


: | 
ট্রাম্প বা ees নিয়মিত সমুদ্রগামী জাহাজ 
" সমুদ্রগামী জাহাজ ৰা লাইনার 


7 ব্যবনা ও বাণিজোর ভূমিকা 


উপরের রেখাচিত্রটির দ্বারা বিভিন্ন প্রকার ও শ্রেণীর পরিবহণ ব্যবস্থা বুঝান 
হইয়াছে | 

প্রথমেই আমরা সমগ্রভাবে পরিবহণ ব্যবস্থাকে তিনটি শ্রেণীতে বিভক্ত 
করিতে পারি । যথা, 

ক. স্থলপথ পরিবহণ ( Land Transport ) | 

খ. জলপথ পরিবহণ ( Water Transport ) | 

st. আকাশপথ পরিবহণ ( Air Transport ) | 

এই তিন শ্রেনীর পরিবহণ ব্যবস্থার মধ্যে স্থল ও জলপথ পরিবহণ ব্যবস্থাই 
অত্যন্ত প্রাচীন । আকাশপখ পরিবহণ ব্যবস্থার স্থত্রপাত বর্তমান শতাব্দীর 
তৃতীয় দশক হইতে । তবে, দ্বিতীর মহাযুদ্ধের পরবর্তাকালেই ইহা নিয়মিত 
ব্যবস্থ। হিসাবে দেখা দিয়াছে। 

ক. স্থলপথ পরিবহণ ayaa (Land Transport)? মানুষের 
মাথায়, কাধে অথব| পিঠে করিয়া carat বহন করিবার ব্যবস্থার মধ্য দিয়াই 
আদিমকালে একদা স্থলপথ পরিবহণ ব্যবস্থা আরম্ভ হইয়াছিল। আরও 
পরবর্তীকালে বোঝ! বহনের জন্য নান। প্রকার গৃহপালিত পশু ব্যবহার AMS ' 
হইয়াছিল। যাতায়াত বৃদ্ধির ফলে সুনির্দিষ্ট পথ নিমিত হইল । আরও পরবর্তী- 
কালে মানুষ যেদিন চাকা আবিষ্কার করিল সেদিন হইতে আরস্ত হইল HUA 
ata) পরিবহণের ব্যবস্থা । চাকাওয়ালা গাড়িগুলি সেদিন টানা হইত গৃহ- 
পালিত পণ্ড দ্বারা । তাহারও অনেক পরে যখন Amis শক্তি আবিষ্কৃত 
হইল। সেদিন হইতে রেলপথ পরিবহণের স্থত্রপাত ঘটিয়াছে। বিগত উনবিংশ 
শতাব্দীর মধ্যভাগ হইতে সমগ্র পৃথিবীতে রেলপথ পরিবহণ ব্যবস্থা ছড়াইয়া- 
পড়িল। দ্রুতগামী রেলগাড়িই সেদিন হইতে পরিবহণের প্রধান নির্ভর হইয়া 
উঠিল। ইহার পর যেদিন পেট্রোল চালিত মোটরগাড়ির আবির্ভার হইল, 


তখন হইতে স্থলপথ পরিবহণে আর সকল যানবাহনের গুরুত্ব কমিয়া গেল। 
স্থলপথ পরিবহণ 


l l l 1 
stata ভারবাহী পশুচালিত মানুষ-টান! গাড়ি রেলগাড়ি মোটরগাড়ি 
মানুষ পশু গাড়ি fag. ঠেলাগাড়ি এরিক : 

agis) ] | i 


fer ad যাত্রীগাড়ি 
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পূর্ব পৃষ্ঠার রেখাচিত্রে যে ছয় প্রকার স্থল পরিবহণের দৃষ্টান্ত দেখান হইয়াছে, 

উহাদের মধ্যে মানুষ ও পশুর ভারবহন করিবার ক্ষমতা সীমাবদ্ধ । সাধারণত 
ET ও গ্রামের অত্যন্ত স্বল্প দূরবর্তীস্থানের মধ্যে বোঝা বহন করিবার oT 
বাকাযুটের সাহায্য ASN হয়।.. পার্বত্য অঞ্চলে বা মরুভূমির মত দুর্গম অঞ্চলে 
উট, ঘোড়া, প্রভৃতি নানা! প্রকার ভারবাহী পশু ব্যবহার করা হয়। পশুচালিত 
গাড়ির বহন ক্ষমতা কিছু বেশী বলিয়া এখনও অনুন্নত দেশগুলিতে গ্রামে ও 
শহরে ইহাদের ব্যবহার দেখা যায়। ইহার সহিত মন্ম্মচালিত ঠেলাগাড়িও 
দেখিতে পাওয়া যায়। কিন্তু বহন ক্ষমত| কম বলিয়া ইহাদের ব্যবহারও 
অত্যন্ত সীমাবদ্ধ। গ্রামাঞ্চলে যে সকল স্থানে কীচাঁসড়ক রহিয়াছে তথায় 
অবশ্য গরু অথবা মহিষ টান| গাড়ি এখনও পরিবহণের একমাত্র উপায়৷ 
কিন্তু সর্বত্রই সড়কের উন্নতি ও রেলপথ বিস্তারের ফলে মোটর ও রেল পরিবহণ 
ব্যবস্থা সর্বাপেক্ষা প্রধান পরিবহণ ব্যবস্থায় পরিণত হইয়াছে । অধিকতর দূরবর্তী 
স্থানের মধ্যে অধিকতর পরিমাণে দ্রব্যসামগ্রী পরিবহণে ইহাদের সমকক্ষ নাই । 
রেলপথ পরিবহণ বনাম সড়ক পরিবহণ 
Railway Transport versus Road Transport 

(রেলগাড়ী দ্বারা পরিবহণ ব্যবস্থা রেলপথ পরিবহণ SE atal 
পরিরহণ ব্যবস্থা নাধারণত সড়ক পরিবহণ নামে পরিচিত 1 বর্তমানে স্থলপথ 
পরিবহণের বিভিন্ন ব্যবস্থাগুলির মধ্যে এই ছুইটিই সর্বপ্রধান । এবং স্থলপথ 
পরিবহণ ব্যবস্থায় প্রথমস্থান অধিকারের জন্য আবার এই দুইটির মধ্যে এক তীব্র 
প্রতিদন্দিতা চলিতেছে | ) 
১. সড়ক পরিবহণ 2 
gfagi £ 


পা 
Cs 


লরী বা ট্রাক, স্টেশন ওয়াগন প্রভৃতি দ্রব্যবাহী মোটর গাড়ির দাম 
বেশি নহে। এজন্য অল্প পুজি ব্যয়ে এগুলি ক্রয় করা যায়। 

২, মোটর যানের চল্তি খরচ ও বেশী নহে। উহার জন্য অধিক লোকও 
নিয়োগ করিতে হয় না বা CREA কিং বা ডিজেল তৈলের দাম ও বেশী 
নহে। 
9 ইহার সাহায্যে সরাসরি উৎপাদন বা সরবরাহকারীর দুয়ার হইতে 
এরুরার দ্রব্য বোঝাই করিয়া লক্ষ্য স্থানে অর্থাৎ ক্রেতার দুয়ারে পণ্য পৌছান 
যায় (মাঝ পথে আর পণ্য নামাইবার বা বোঝাই করিবার কোন প্রয়োজন 
হয়না? ) 


৩০৪ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৪. অপেক্ষাকৃত হাক্কা, মূল্যবান ও পচনশীল দ্রব্য যেমন (তরিতরকারি, দুধ 
ইত্যাদি ) প্রভৃতি বহনের জন্য ইহা আদর্শস্থানীয় | 

৫% (অপেক্ষাকৃত qa দূরত্বে (১০০ মাইল ) পণ্যবহণের ইহার সুবিধা 
রেলপথ অপেক্ষা বেশী |) অল্প সময়ের মধ্যেই অপেক্ষাকৃত নিকটবর্তী স্থানসমূহে 
বারংবার পণ্যদ্রব্যাদি দ্রুত আনয়ন ও প্রেরণে ইহার জুড়ি নাই। 

৬. মোটর পরিবহণের আর একটি সুবিধা এই যে রেলগাড়ির মত ইহাকে 
নির্দিষ্ট পথে চলিতে হয় ন11%/ সুবিধা ও প্রয়োজন মত মোটরগাড়িগুলি সহজেই 
পথ পরিবর্তন করিয়া গন্তব্যস্থলে দ্রুত পৌছাইতে পারে |) 

৭. ইহারা শুধু একবারই দ্রব্য বোঝাই ( one loading ) এবং একবারই 

দ্রব্য নামাইয়] দেয় (one unloading) বলিয়া, তাহাতে দ্রব্যগুলি ক্ষতিগ্রস্ত 
হইবার আশংকা কম থাকে | 
অন্থবিধা 8 

১. গরুরগাড়ি বা ঠেলাগাড়ি অপেক্ষা! অধিক পরিমাণে দ্রব্য বহনে সমথ 
হইলেও, রেলগাড়ির তুলনায় মোটর AAA পণ্যবহণ ক্ষমতা অনেক FA I 

২. দুরবর্তা স্থানসমূহের মধ্যেও ইহাদের দ্বারা পরিবহণের অন্গবিধা অধিক। 
কারণ তাহাতে খরচ বেশী পড়ে । 

৩. ঝড়বৃষ্টি প্রভৃতি প্রাকৃতিক দুর্যোগে মোটরযানের দ্বারা পরিবহণ ব্যবস্থা 


সহজেই ব্যাহত ZA | 
৪. অন্তান্ত যানের তুলনায় ইহা! দ্রুতগামী হইলেও, রেলগাড়ি অপেক্ষা! 


পণ্যবোঝাই লরীর গতি কম। সেজন্য অধিক দূরবর্তী স্থানে ইহাতে পণ্য 
পাঠাইলে সময় বেশী লাগে। ) 


২. রেলপথ পরিবহণ 
সুবিধা ঃ 

১. স্থলপথে অন্ত যে কোন পরিবহণ IRA অপেক্ষা রেলপথ পরিবহন 
অনেক বেশী দ্রুতগামী 1 Corea অধিক দূরবর্তী স্থানে পণ্য পাঠাইবার সুবিধা 
ইহাতেই বেশী 1) 

২. নিকটবর্তী স্থান অপেক্ষা দূরবর্তী স্থানের রেলভাড়ার হার কম বলিয়া, 
ব্যবসায়িগণের পক্ষে রেলপথে পণ্য পাঠানই afsta Ra ছাড়া নিকটবর্তী . 
অঞ্চলের মধ্যেও লরীভাড়া অপেক্ষা রেলভাড়া অনেক কম ) 

৩. রেলগাড়ীর পণ্যবহণ ক্ষমতা অনেক বেশী N শুধু যে মালগাড়িগুলিতে 


{ 


পরিবহণ Sas 


বেশী পণ্য ধরে তাহাই নহে, দরকার হইলে মালগাড়ির সংখ্যা বৃদ্ধি করিয়া একই | 
“ট্রেনে অধিক পরিমাণে দ্রব্য পাঠান যায় 1) 

৪. রেল কর্তৃপক্ষের সকল প্রকার দ্রব্য বোঝাই, পরিবহণ ও নামাইবার 
উপযুক্ত ব্যবস্থা থাকার পণ্য প্রেরণ বা আনয়নকারীদের কোন অঙ্গবিধা ভোগ 
করিতে হয় TI Tf মোটরগাড়ি বা লরীর মালিকগণের সেরূপ ব্যবস্থ। বিশেষ 
দেখা যায় না|) 

—  % অত্যন্ত ভারী KATA ক্ষেত্রে রেলপথ পরিবহণের একমাত্র উপযুক্ত 
উপায় Pama অধিক ওজনের ও স্বল্পদামের হইলে উহাদের রেলভাড়াও 
কম হয় বলিয়া ব্যবমায়িগণের কোন অঙ্থবিধা হয় না।) 


৬. ঝড়বৃটি প্রভৃতি ছুরিপাকের জন্য সহসা রেলচলাচল ব্যাহত হয় না) 


যদি বা কখনও মাঝপথে. ইঞ্জিন প্রভৃতি অচল হইয়া পড়ে, তবে দ্রুত উহার 
SI ব্যবস্থা AI কর] হয়। মোটর পরিবহণের ক্ষেত্রে সেরূপ সুবিধা 
কম। 

1. নিয়মিতরূপে, নির্দিষ্ট সময় অনুযায়ী রেলগাড়িগুলি চলাচল করে বলিয়া 
ইহাতে ব্যবসায়িগণের স্থবিধা অধিক। 


অসুবিধা 


১. রেলপথের প্রধান অঙুবিধ৷ এই যে ইহ! অত্যন্ত ব্যয়বহুল Comat 
স্থাপনে, স্টেশন নির্মাণে, রেলের গাড়ি ও ইঞ্জিন প্রভৃতি ক্রয়ে অনেক বেশী 
প্রাথমিক পুজি ব্যয় করিতে হয়। Fz) ছাড়া রেল চালাইবার জন্যও অধিক 
সংখ্যক কর্মচারী ও শ্রমিক নিয়োগ করিতে হয় 1) 

২. রেলপথের আর একটি অস্থবিধা এই যে, ইহ! সর্বত্র, সরাসরিভাবে 

` গ্রেরণকারীর gata হইতে দ্রব্য বোঝাই করিয়া আনয়নকারীর দুয়ারে সরাসরি 
Bal পৌঁছাইতে পারে না {অনেক স্থলেই লরীতে বা গরুর গাড়িতে বা নৌকায় 
কি জাহাজে করিয়া স্টেশনে দ্রব্যগুলি আনিয়া রেলগাড়িতে Sa বোঝাই করিতে 
হয়। TIPLA উহ! পৌঁছাইলে, পুনরায় এ সকল দ্রব্য নামাইয়া লরী, গরুর 
গাড়ি প্রভৃতি বোঝাই করিয়া আনয়নকারীর ঘরে নিতে হয়। বারবার এইরূপ 
ওঠানামার ফলে দ্রব্যসামগ্রী ক্ষতি গ্রস্ত হইবার আশঙ্ক। বেশী থাকে। 

৩. রেলগাড়িতে পণ্য পাঠাইতে ও আনিতে অনেক নিয়মকানুন মানিতে 
হ্য় এবং তাহাতে অনেক সময় নষ্ট হয কিন্ত লরীভাড়া করিয়া প্রেরক বা 
আনয়নকারী তাহার সুবিধামত পণ্য প্রেরণ ও আনয়ন করিতে পারে 1 ) 

ব্যবসা! ও বাণিজ্য ॥ ২৯ 


ই বাবসা ও বাণিজোর ভূসিকা! 


৪. দেশের সকল অঞ্চলে রেলপথ বিস্তৃত নহে। এজন্য সকল অঞ্চলে 
রেলপথে পণ্য প্রেরণ করা যায় A (কিন্ত পাক! পথ অনেক অঞ্চলেই বর্তমান ॥ 
এজস্ মোটর পথে অনেক অধিক অঞ্চলে পণ্য পাঠান যায়। ) 


সড়ক ও রেলপথ, উভয়েরই উপরোক্ত বিভিন্ন shai ও aaa হইতে, 
দেখা যায় যে. ক্ষেত্র বিশেষে উহাদের নিজ নিজ সুবিধা রহিয়াছে । যেমন ভারী, 
অধিক পরিমাণ ও অধিক দূরদ্বগামী দ্রবোর ক্ষেত্রে রেলপথের সুবিধ| সড়ক- 
পরিবহণ অপেক্ষা অধিক। আবার অল্প দূরত্বগামী, অপেক্ষাকৃত হালকা, পচন- 
শীল দ্রব্যাদি, অপেক্ষাকৃত অল্প পরিমাণের দ্রব্যাদি সড়কপথে প্রেরণ করাই বেশী 
সুবিধাজনক সুতরাং আপাতদৃষ্টিতে ইহাদের মধ্যে প্রতিযোগিতা রহিয়াছে 
বলিয়! মনে হইলেও প্রকৃতপক্ষে ইহার! পরস্পরের সহায়ক বা পরিপূরক ব্যবস্থা 
বলিয়া গ্রহণ করাই বাঞ্ছনীয় | 


ভাঁরতে সড়ক ও রেলপথ পরিবহণ ব্যবস্থার অগ্রগতি 


অড়ক £ প্রথম পরিকল্পনার আরম্তকালে, ১৯৫১ মালে, ভারতে পাকাসড়ক, 
৯1 হাজার মাইল ও কাচা সড়ক ছিল ১ লক্ষ ৪৭ হাজার মাইল | উহার মধ্য 
জাতীয় সড়ক ছিল ১২ হাজার মাইল। প্রথম পরিকল্পনায় সড়ক উন্নয়ন খাতে, 
মোট ১০৪ কোটি টাকা বরাদ্দ করা হয়। ইহার দ্বারা জাতীয় সড়কে প্রায় 1৪৬: 
মাইল সংযুক্তি সাধিত হয়। ৫ হাজার মাইল সড়ক উন্নয়ন ও ৩৩টি রহদাকার 
পুল নিমিত হয়। ইহা ছাড়া অন্যান্য প্রকার সড়কের দৈর্ঘ্য ২৬ হাজার মাইল' 
বৃদ্ধি করা হয়। দ্বিতীয় পরিকল্পনায় সড়ক খাতে ২৭১ কোটি টাকা বরাদ্দ ছিল r 
উহার মধ্যে আন্গমানিক ২৫০ কোটি টাকা বায় কর! হইয়াছে | ভারত সরকারের 
হিসাবে প্রথম ও দ্বিতীয় পরিকল্পনায় ১০ বৎসরে পাকাসড়কের দৈর্ঘ্য ৫০ 
শতাংশ বধিত হইয়াছে। বর্তমানে পাকা সড়কের মোট দৈর্ঘ্য হইল ১ লক্ষ ৪৪: 
হাজার মাইল। তৃতীয় পরিকল্পনায় ২০ বৎসর এর জন্য একটি সড়ক উন্নয়ন 
পরিকল্পনা গৃহীত হইয়াছে। ইহার দ্বারা ১৯৬১-৮১ সালের মধ্যে পাকা সড়কের" 
দৈর্ঘ্য ২:৫২ লক্ষ্য মাইল ও কীচা সড়কের দৈর্ঘ্য ৪'০৫ লক্ষ মাইলে পরিণত- 
হইবে । ইহার ফলে ভারতের গ্রামাঞ্চলের কোন স্থান হইতেই পাকা সড়ক- 
৪ মাইলের বেশী দূরে থাকিবে না । ইহার মধ্যে শুধু তৃতীয় পরিকল্পনাকালে 
AVS খাতে ২৫০ কোটি টাকা ব্যয় বরাদ্দ কর! হইয়াছে এবং ২০ হাজার মাইল' 
সড়ক নির্মাণের পরিকল্পণা গ্রহণ করা হইয়াছে। 


পরিবহণ <p 
নিম্নে কাচা ও পাকা সড়কের পরিসংখ্যান দেওয়া হইল | 


পাকা! সড়ক কাচা সড়ক 


সলা এপ্রিল, ১৯৫১ vs ৯৮,০০০ মাইল ১,৫১,০০০ মাইল 
৩১শে মার্চ, ১৯৫৬ Ns. EEOC USNS AO ES 
| ৩১শে মার্চ, ১৯৬১ ০০০১১৪৪১০০০ ৪. ২১৫০১০০০ ৯ 


১৯৯ লালের সার্চ মাসের একটি হিসাবে লালা এলেন জোট 
সংখ্যা ছিল নিয়রূপ । 
মোটর সাইকেল-_-৫৯,৬৮০ 
অটো রিকশা __৪,০৩৯ 
জীপগাড়ি_-২৪,০৭৬ 
প্রাইভেট গাড়ি_-২,১৮,১১৯ 
বাস--৪৪,৭8৪ 
ট্যাক্সী ১৫,১৯০ 
ট্রাক বা লরী--১১৪৫১০৪৮ 
অন্ান্ত-_-২৯,৫৭৪ 
Gamay 
(ভোরতীয় রেলপথের বর্তমান মোট দৈৰ্ঘ্য ৩৪,২১৩ মাইল । ইহা এশিয়াতে 
সর্বপ্রথম ও পৃথিবীতে Pai ৯৫০ সালে ৪৩ লক্ষ বাক্তি ও ৪ লক্ষ টন 
রব্যসামগ্রী ভারতীয় রেলপথ বহন করিয়াছিল । (রেলপথ ভারতের সর্ববৃহৎ 
সরকারী কারবার |) ১৯৫৯-৬০ সালে ইহাতে বিনিয়োজিত পুণজির পরিমাণ 
“ ছিল ১,৪৩৯ কোটি টাকা এবং মোট আয় হইয়াছিল ৪২৪ কোটি টাকা । ইহাতে 
নিযুক্ত লোকমংখ্যা ১১ লক্ষ ৫৯ হাজার ৬০২ এবং তাহাদের বেতন ও মজুরীর 
পরিমাণ ১৮৯ কোটি টাকা । 
রেলপথে পণ্য প্রেরণ পদ্ধতি: রেলপথে পণ) প্রেরণ করিতে 
হইলে নিয়বণিত পদ্ধতি অনুসরণ করিতে হয় :_-?) 

{ ১। প্রথমে পণ্য দ্রব্যগুলিকে ভাল ha মোড়ক বা AN বাধিতে 
হইবে 1) দ্রব্য অনুযায়ী ঝুড়ি, চট বা চটের IAR অথবা কাঠের বাক্স ব্যবহার 
করিতে হইবে । চট q) চটের খলিয়!র মোড়ক হইলে উহা চারিদিকে লোহার 

‘পাত দিয়া শক্ত করিয়া বাধিয়া দেওয়া উচিত। কাঠের বাক্সে বোঝাই 
করা হইলে, উহার ভিতরে চারিদিকে কাগঞ্জের টুকরা বা কাপড় বা চটের টুকরা! 


ely ব্যবসা ও বাণিজ্যের gia 


দিয়া তাহার পর দ্রব্যটি রাখা উচিত। (ইহাতে কোন প্রকার আঘাতে উহা 
বিনষ্ট হইবার আশংকা৷ কমিয়া যায় ) 

২. (মোড়ক বা গাটরী বাধাইয়ের পর, উহার উপরে মোট মোটা অথচ 
সপঠ্টাক্ষরে প্রাপকের নাম, ঠিকানা, যে রেল স্টেশনে পণ্যটি পৌঁছান প্রয়োজন 
উহার নাম, এ স্টেশনটি যে রেল-অঞ্চলের (railway zone) অন্তর্ভুক্ত উহার 
নাম ইত্যাদি লিখিতে হয় ।) অনুরূপ ভাবে প্রেরকের নাম, ঠিকানাও মোড়কের 
গায়ে লিখিয়া দিতে হয়। eat প্রাপকের নাম ঠিকানা লিখিলে পণ্যটি 
ঠিকমত পৌছাইতে কোনরূপ অস্গুবিধ। হয় না। 

৩. (ইহার পর গরুর গাড়ি, ঠেলাগাড়ি অথবা মোটর গাড়ি (ট্রাক বা 
লরীতে) করিয়া মোড়কগুলি রেল স্টেশনে পণ্যদ্রব্য পাঠাইবার নির্দিষ্ট অফিসে, 
অর্থাৎ গুডস বুকিং অফিসে” লইয়া যাইতে হয়।) কলিকাতার মত বড় বড় 
শহরে অবশ্য ব্যবসায়িগণের স্থবিধার জন্য শহরের গুরুত্বপূর্ণ স্থানে “গুডস বুকিং 
অফিসের’ শাখা রহিয়াছে । সেজন্য স্টেশনে লইয়া যাইবার প্রয়োজন হয় T | 

(এড বুকিং অফিসে" তখন একটি মুদ্রিত ফরম্‌ (form) দেওয়। হয়। ইহার নাম 
‘Consignment Note’ ব| পণ্য চালান চিঠা'। ইহাতে নিম্নলিখিত বিষয়- 
গুলি লিখিয়| দিতে হয় 1) = 

(ক. পণ্যের বিবরণ, প্রকৃতি, ওজন ও মূল্য ।) 
:( খ. প্রাপক ও প্রেরকের নাম, ঠিকানা । ) 
GG স্টেশন হইতে পণ্যটি চালান যাইতেছে ও যে স্টেশন উহার গন্তব্য 
স্থল, উহাদের নাম।) 


(ঘ. মাশুল পণ্য চালান দেওয়ার সময় অথবা খালাম লইবার সময় দেওয়া 
হইবে তাহার উল্লেখ | ) 
Ce পণ্য গুলি কাহার দায়িদ্বে চালান দেওয়া হইতেছে__যাঁলিকের অথবা 
রেল কর্তৃপক্ষের, তাহার উল্লেখ, ইত্যাদি।) 

এ স্থলে উল্লেখযোগ্য যে, মালিকের নিজ দায়িত্বে প্রেরিত পণ্য ক্ষতিগ্রস্থ 
হইলে উহার জন্য রেলকর্তৃপক্ষ ক্ষতিপূরণ দেয় না। কিন্তু রেলওয়ের দায়িত্বে 
পণ্য পাঠাইলে, পথে উহার ক্ষতি হইলে উহার ক্ষতি পূরণের জন্য রেলকর্তৃপক্ষ 
বাধ্য থাকে । এজন্য নিজ দায়িত্বে প্রেরিত পণ্যের মাশুল কম ও রেলকর্তৃপক্ষের 
দায়িত্বে প্রেরিত পণ্যের মাশুল বেশী হয়। 

(৪. (গুডস বুকিং অফিসে পণ্যচালান চিঠা পূরণ করিয়া পণ্য সহ উহা 
জম] দিলে তথায় দ্রব্যের ওজন প্রভৃতি পরীক্ষা করিয় প্রাপ্তি রসিদ দেওয়া 
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হয়! নিজ দায়িত্বে প্রেরিত পণ্যের রসিদে O.R. (অর্থাৎ Owner's Risk 
Wt ay মালিকের wife) এবং রেলকর্তৃপক্ষের দায়িত্বে প্রেরিত পণ্যের afa R. R. 
( অর্থাৎ Railway’s Risk 4| রেলওয়ের দায়িত্ব ) এই কথা৷ লিখিত থাকে 1) 
৫. (রসিদখানি ইহার পর পণ্য প্রাপকের নিকট ডাকযোগে কিংবা ব্যাংক 
মারফত পাঠান হইয়া থাকে। রসিদ প্রান্তির পর তাহা গন্তবাস্থলে স্টেশনের 
y ‘guy অফিসে" জম। দিতে হয়। পণ্য খালাস করিবার সময় মাশুল দেওয়ার 
চুক্তি থাকিলে, উহ জমা দিয়! পণ্য খালাস করিতে হয়। মাশুল পূর্বেই জমা 
crea) থাকিলে, শুধু রমিদখানি উপস্থিত _করিলেই পণ্য খালা করা 
mai ) 
এস্কলে উল্লেখযোগ্য যে, পণ্য খালাসে দেরী হইলে, পচনশীল দ্রব্য হইলে, 
অবিলম্বে এবং অন্তান্ত দ্রব্য হইলে সংবাদ পত্রে বিজ্ঞপ্তি প্রকাশ করিয়া উহার >: 
দিন পরে প্রকাশ্য নিলামে এঁ দ্রব্যগুলি বিক্রয় করিতে পারেন । দেরীতে পণ্য 
খালা করিলে, উহার Ga “ডেমারেজ বা জরিমান। দিতে হয় । আরও উল্লেখ- 
যোগ্য যে, পণ্য হারাইয়া গেলে ব উহার কোন ক্ষতি হইলে উহা! খালাসের পূর্বে 
রেলকর্তৃপক্ষকে জানাইতে হয় এবং ৬ মাসের মধ ক্ষতিপূরণ দাবি করিতে 
হয়। 
« আর একটি বিষয় উল্লেখযোগ্য যে, সাধারণত “মালগাড়ি'তে (বা Goods 
Train) পণ্য পাঠান হইলেও ছোট ছোট মোড়ক ও পচনশীল দ্রব্য যাত্রী বা 
ডাক গাড়িতে ( Passenger Train বা Mail 41 Express ) পাঠানই সুবিধ।- 
জনক ; বিশেষত যদি দ্রুত প্রেরণের প্রয়োজন থাকে | ইহাতে মাশুল বেশী 
n ator) বর্তমান ভারতে রেলকর্তৃপক্ষ দ্রুতগামী মালগাড়ি (Express goods 
Frain) চালু করার যাত্রীগাড়ি বা ডাক গাড়িতে পণা প্রেরণের চাহিদ।৷ কমিয়া 
গিয়াছে। F J 
| জলপথ পরিবহণ ব্যবস্থা! 
| Water Transport 
স্থলপথে পরিবহণের মতই জলপথ ব্যবস্থাও অতি প্রাচীন এবং স্থলপথের 
মতই ইহারও নানা প্রকার উন্নতি ঘটিয়াছে। 
সমগ্রভাবে জলপথ পরিবহণকে আভ্যন্তরীণ ও সামুদ্রিক এই দুই ভাগে 
বিভক্ত কর! চলে। 
আত্যন্তরীণ জলপথ পরিবহণ বলিতে কোন দেশের অভ্যন্তরস্থ নদী, নালা, 
খাল, বিল, হ্রদ ইত্যাদি দিয়া দেশের বিভিন্ন অংশের মধ্যে পণ্য ও যাত্রী 


Al ব্যবসা ও বাণিজ্যের তুমিকা 


চলাচল ব্যবস্থাকে বুঝায় । ইহাকে পুনরায় তিন ভাগে বিভক্ত করা যায়। 
যথ। নদীপরিবহণ ও খালপরিবহণ 4 
জলপথ পরিবহণ 


l 3 
| | 
আভ)ভ্তরীণ ii 

| a 

| l || | | 
নদী z খাল উপকূলীয় বৈদেশিক 
আমাদের দেশে দীড় বা পালের সাহায্যে চালিত নৌকা, ও স্টামারে নদী ও 
খাল পথে পরিবহণ কার্য ঘটিয়া থাকে । কোন উল্লেখযোগ্য ব্যবসায়িক গুরুত্ব- 
সম্পূর্ণ বড় হ্রদ এদেশে নাই। কিন্তু মাফিন যুক্তরাষ্ট্রের মত দেশের উত্তর-পূর্ব 
অঞ্চলে পাচটি হুদ একসঙ্গে থাকায় উহাদের তীরবর্তী অঞ্চলের মধ্যে ভ্রদের 


agfa জলপথ পরিবহণে যথেষ্ট অর্থনীতিক গুরুত্ব রহিয়াছে। 
আভ্যন্তরীণ জলপথ পরিবহণের সুবিধা 
(১. নৌকা, স্টামার প্রভৃতি জলযানগুলি চালাইতে অপেক্ষাকৃত কম শক্তির 
প্রয়োজন হয় । এজন্য চালনার ব্যয় অল্প | 
২. জলজানগুলি রক্ষণাবেক্ষণের খরচও বেশী নহে। 
৩. উপরোক্ত দুইটি কারণে ইহাদের মাশুলও অল্প হয়। 
৪, যাতায়াত পথের যে কোন স্থানে প্রয়োজন ও সুবিধামত পণাগুলি 
বোঝাই করা৷ ও খালাস কর যায়। 
৫ ইহাতে প্রেরিত পণ্যের পথিমধ্যে ক্ষতির সম্ভাবনা সর্বাপেক্ষা কম। 
এই সকল কারণে স্মরণাতীত কাল হইতে জলপথ পরিবহণ ব্যবস্থা প্রচলিত 
হইয়াছে। বাদ্পীয় শক্তির আবিফারের পর স্টীমার সাহায্যে পরিবহণ প্রচলিত 
হওয়ায় জলপথ পরিবহণের বেগ বৃদ্ধি পাইয়াছে। ) 


আভ্যন্তরীণ জলপথ পরিবহণের অস্থুবিধা 
€ ১. শড়ক ও রেলপথ পরিবহণ অপেক্ষা জলপথ পরিবহণ এখনও অত্যন্ত 
খীরগতিসম্পন্ন। সেজন্য পণ্য দ্রব্যাদি আনয়ন ও প্রেরণে অনেক বেশী সময় 
লাগে। 
২, পরিবহণে বেশী সময় লাগে বলিয়া, পণ্য আনিতে ও বিক্রয় করিতে a 


বিলম্ব হয় ততদিন উহাতে যে টাকা! খাটানে| হইয়াছে ভাহা পড়িয়া থাকে। 
ইহাতে কারবারের ক্ষতি হয় । 
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৩. রেলপথ পরিবহণের মন্ত জলপথ পরিবহণ সুসংগঠিত ARI 
৪. ঝড়-তুফানে জলপথ পরিবাহিত দ্রব্যসামগ্রীর বিশেষ ক্ষতির আশংকা 
বাকে) 

(ভারতের আভ্যন্তরীণ জলপথ পরিবহণ ব্যবস্থা : অতীতকালে 
ভারতে আভ্যন্তরীণ জলপথই পরিবহণের প্রধান উপায় ছিল বলিয়া ইহাই 
দেশের বিভিন্ন অঞ্চলের মধ্যে দ্রব্যমামগ্রী আদান-প্রদানের সর্বপ্রধান ব্যবস্থ। 
fea কিন্তু গত শতাব্দীর মধ্যভাগ হইতে রেলপথ ও সড়ক সম্প্রসারণের ফলে 
Aa ধীরে ভারতের আভ্যন্তরীণ জলপথের গুরুত্ হ্রাস পাইতেছে। ভারতের মত 
দেশের পক্ষে সস্তায় পরিবহণের GT জলপথ পরিবহণের যথেষ্ট গুরুত্ব রহিয়াছে। 
কিন্তু সে পরিমাণে ইদানীংকালে ইহার প্রতি তেমন লক্ষ্য করা হয় নাই। - 

ভারতের নাবা জলপথের দৈর্ঘ্য ৫০০০ মাইলের অধিক। গঙ্গা ও ব্রহ্মপুত্র 
এবং উহাদের উপনদীগুলি, গোদাবরী ও কৃষ্ণা এবং উহাদের খালগুলি, 
কেরালার খাল ও উপকূলের অভ্যন্তরে প্রবিষ্ট সমুদ্রের খাড়িগুলি (backwater), 
অন্ধ ও মাদ্রাজ রাজ্যের বাকিংহাম খাল, পশ্চিম উপকূলীয় ভাগের খালগুলি ও 
উড়িম্যার মহানদীর খালগুলি লইয়া ভারতের আভ্যন্তরীণ নাব্য জলপথ গঠিত । 

নাব্য জলপথের মোট দৈর্ঘ্যের মধ্যে ১৫৫৭ মাইল নদীপথ যন্ত্রচালিত 
জলযান সাহায্যে ও বাকী ৬৫৮৭ মাইল বড় নৌকার দ্বারা পরিবহণ যোগ্য। ) 
সামুদ্রিক পরিবহণ Aaa here! HW — m oh kere 

সমুদ্র ও মহাসমুদ্রের দ্বারা বিচ্ছিন্ন দেশ গুলির মধ্যে পণ্য ও মানুষ চলাচলের 
প্রধান উপায় হইল সামুদ্রিক পরিবহণ ব্যবস্থা | 

সামুদ্রিক পরিবহণকে ছুই শ্রেণীতে বিভক্ত করা চলে। উপকূলীয় এবং 
“বৈদেশিক । একই দেশের উপকূলবর্তী বিভিন্ন বন্দরের মধ্যে চলাচলকে 
উপকূলীয় পরিবহণ এবং একাধিক দেশের মধো সয়ুদ্রপথে পরিবহণকে বৈদেশিক 
পরিবহণ বলা হয়। 

সামুদ্রিক পরিবহণের ব্যয় খুব কম। কারণ সমুদ্রপথ কাহাকেও নির্মাণ 
করিতে হয় নাই এবং কাহাকেও রক্ষণাবেক্ষণ করিতে হয় না। এজন্য সামুদ্রিক 
পরিবহণের মাশুল অল্প হইয়া থাকে। 

সামুদ্রিক পরিবহণে নিযুক্ত জাহাজগুলিকে ছুই শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়) 
qaa পথে, নির্ধারিত সময়ে নিরমিত চলাচলকারী জাহাজ। ইহাদের 
‘Liner’ বলে। এই জাহাজে যাত্রী ও পণ্য উভয়ই বহন করা হয়। তবে পণ্য 


মাশুল কিছু বেশী পড়ে। 


৩১২ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


আরেকপ্রকার জাহাজ আছে যেগুলি নিয়মিতভাবে কোন নিদিষ্ট পথে 
চলাচল করে না। উহার! যখন যে পথে পণ্য পরিবহণের মাশুল মিলে, তখন 
সেপথে গমনাগমন করিয়া থাকে । ইহাদের ‘Tramp’ বলে। ইহাদের মাশুল 
অপেক্ষাকৃত অল্প। 
ভারতে সামুদ্রিক পরিবহণ 

নিয়োক্ত পরিসংখ্যানের an ভারতে সামুদ্রিক পরিবহণের অগ্রগতি. 
দেখান গেল। 


প্রথম পরিকল্পনার i GA bs 
জাহাজের শ্রেণী 4 পরিকল্পনার | পরিকল্পনার 
k শেষে শেষে 
(মোট রেভিষ্রিকৃত টন হিসাবে ) 

| উপকূলীয় ... ২,১৭,২০২ ৩,১২,২০২ | 8,১২,২০২ 
মহাসাগরীয় ... ১,৭৩,৫০৫ ২৮৩,৫০৫ | 8,০৫,৫০৫ 
Bm vrs = = parasa 
তৈলবাহী  ... = ৫১০০০ চে 
উদ্ধারকারী 


টাগবোট ... == = ১,০০০ 
oo a — ol 
মোট ৩,৯০,৭০৭ ৬,০০,৭০৭ | ৯,০১,৭০৭ 


গ. বিমান পরিবহণ (Air Transport) 

আধুনিককালে ক্রতগতিতে ও সুদক্ষরূপে যাত্রী ও পণ/চলাচলের ক্ষেত্রে 
বিমান পরিবহণ সর্বশেষ স্থান অধিকার করিয়াছে। ইহার আর একটি সুবিধা” 
এই যে, অন্যান্য প্রকার পরিবহণের ক্ষেত্রে শুল্ক বিভাগীয় যে সকল জটিল ও. 
সময়মাপেক্ষ আনুষ্ঠানিকতা পালন করিতে হয়, তাহা বিমান পরিবহণে প্রায় 
অনুপস্থিত। কিন্তু ইহার প্রধান wah এই যে, মাশুল অন্থান্ প্রকার পরিবহণ' 
অপেক্ষা অনেক বেশী । 

এজন্য যাত্রী ও ডাক চলাচলের ক্ষেত্রেই বিমান পরিবহণ সর্বাপেক্ষা জনপ্রিয়' 
হইয়া উঠিয়াছে। বিমান মাশুল আরও হ্রাস না করা পর্যন্ত সাধারণ ভারী 
দ্রব্যমামগ্রী পরিবহণের ক্ষেত্রে ইহার ব্যবহার সীমাবদ্ধ থাকিতে বাধ্য । 
ভারতে বিমান পরিবহণ 

১৯৬০ সালে ভারতীয় বিমানগুলি ১:২ লক্ষ যাত্রী ও ১'৬৮৫ লক্ষ টন UTP 


পরিবহণ ৩১৬ 


সামগ্রা লইয়া প্রায় ৩০৯ লক্ষ মাইল ভ্রমণ করিয়াছে। ১৯৬০ সালের ১লা' 
ডিসেম্বর তারিখে রেডিস্রীকৃত বিমানের সংখ্য। ছিল tR | ইহা! ছাড়া আরও 
২০৩খানি বিমানের উড্ডয়ন যোগ্যতার প্রমাণপত্র ছিল । 

আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক, উভয় বিমান পরিবহণক্ষেত্র জাতীয়করণ হওয়ার 
পর হইতে, প্রথমটির ভার ইণ্ডিয়ান এয়ার লাইনস্‌ করপোরেশন (A.C) এবং 
দ্বিতীয়টি এয়ার ইণ্ডিয়া ইন্টারন্তাশন্তাল করপোরেশন (ALLO) নামে দুইটি 
রাষ্ট্রীয় সংস্থার উপর APTS হইয়াছে। 

ইণ্ডিয়ান এয়ার লাইনস করপোরেশন ১৯৬০ সালে ১০খানি ভাইকাউন্ট 
শ্রেণীর বিমান, ৫টি স্কাইমাস্টার, ৩টি হিরণ ও ৫৫টি ডাকোট। বিমান দ্বার! 
দেশের আভ্যন্তরীণ বিমান পরিবহণ ব্যবস্থা পরিচালন! করিয়াছে। 

এয়ার ইণ্ডিয়া ইটারপ্তাশন্তাল কর্পোরেশন ৯খানি সুপার কনস্টেলেশন, ৩টি, 
gfs 1০৭ জেট বিমান এবং একটি DC শ্রেণীর পণ্যবাহী বিমান দ্বারা 
১২১টি দেশের মধ্যে বিমান পরিবহণ ব্যবস্থা চালু রাখিয়াছিলেন। 


POSSIBLE QUESTIONS 


v1, Estimate the contribution of Railways to the develop- 
“ment of trade and commerce of a country. 
315 Discuss the importance of transport in commerce. 
at are the advantages of Railway transport to the business 
world ? 

3, Describe the importance of Air Transport in modern 
commerce. What do you know of the present position of Air 
Transport in India ? 

4. “In spite of the inadequacy of roads in India, and their 
poor condition, the road transport services offered a severe 
competition to the railways.” Examine the statement and 
suggest some remedies. 

n5. What are the comparative advantages and disadvantages- 
of carrying goods by rai], road and river transport ? 

6. Discuss the various means of transport prevalent im 
modern commerce. 

7. Examine the advantages and disadvantages of water 
transport. 

8. Give relative advantages and disadvantages of any 
two of the foll owing modes of transport: Railway, Motor, 
Ship. 

9, Describe the importance of transport in Commerce? 
What are the comparative advantages of carrying goods by rail 
and road transport ? 


চতুর্দশ অধ্যার 
Ws ব্যবসায় 
BANKING 
ব্যাঙ্ক কাহাকে বলে? 
What is a Bank ? 

আমর! ইতিপূর্বে ক্রয়বিক্রয়ের আলোচনায় চেকের কথা উল্লেখ করিয়াছি ! 
চেক নগদ টাকার পরিবর্তে ব্যবহার কর হইয়। থাকে। অনেক স্থানে চেকের 
ala) বেতন দেওয়া হয়। চেকের দ্বারা জিনিসপত্রের মূল্য প্রদান করা যায়। 
'দেনাও শোধ করা চলে। চেক তোমর| অনেকেই দেখিয়াও থাকিবে। নানা! 
বর্ণে এই চেক মুদ্রিত হয়। তোমর| বোধ হয় ইহাও জান যে এই সকল চেক 
ate হইতে দেওয়া হয়। যাহার! ব্যাঙ্কে টাকা জম! রাখে তাহারা ই ব্যান হইতে 
“চেক বহি পায়। দরকার মত চেকে টাকার পরিমাণ ও প্রাপকের নাম লিখিয়া 
ও যিনি টাক| জম! রাখিয়াছেন তিনি নাম সহি করিয়। ইহ। ব্যাঞ্ষের নিকট 
উপস্থিত করিলে চেকে লিখিত মত টাকা তোলা যায়। তোমরা হয়ত একথাও 
efa থাকিবে যে ব্যাঙ্ক হইতে ব্যবসায়িগণ খণ লইয়া থাকে। WE সম্বন্ধে 
হয়ত এ সকল সংবাদ তোমাদের জানা আছে । কিন্তু ব্যাঞ্চ কি? অথবা ব্যাঙ্ক 
কাহাকে বলে, এই প্রগ্নের প্রকৃত উত্তর হয়ত তোমাদের অনেকের পক্ষেই বল। 
কঠিন। 

Ore বলিতে এক প্রকারের ব্যবসায় বা ব্যবসায়ী প্রতিষ্ঠানকে বুঝায় | 
ইহাদের কাজ হইল টাকার লেনদেনের ব্যবসায় করা। যাহাদের অর্থ সঞ্চয় 
'আছে তাহার! Bey নিরাপদে রাখিবার GD ice জমা দেয়। ইহাকে আমানত 
বলে এবং যিনি জম! দেন তাহাকে আমানতকারী বলে। দরকারমত ব্যাঙ্ক 
হইতে পুনরায় এ টাকা ফেরত লওয়া যাইবে এই বিশ্বাসে আমানতকারীগণ 
ব্যাঙ্কে টাকা জম| দের। আবার ব্যবসারিগণ পরে ফেরত দিবে এই প্রতিশ্রুতি 
দিয় ব্যাঙ্ক হইতে টাকা লয় । যে ব্যবসায়ী এ টাকা লইল সে ফেরত দিবে একথা 
Raa করিলে তবেই ব্যাঙ্ক তাহাকে পরে ফেরত দেওয়ার প্রতিশ্রুতিতে বিশ্বাস 
করিয়া টাক! cra) যখন কোন আমানতকারী বিশ্বাস করিয়। ব্যাঞ্ষে আমানত 
জম। দেয় তাহ! আসলে ব্যাঞ্চ কর্তৃক আমানতকারীর নিকট হইতে টাকা ঝণ 
AS হয়। আবার ব্যাঙ্ক যখন নিজে কাহাকেও বিশ্বাস করিয়। টাকা দেয় 


৩১৫ 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় 
তাহাও ব্যাঙ্ক কর্তৃক খণ দেওয়া। SATS আমরা দেখিতেছি ব্যাঙ্কের আসল 
বাবসায় বিশ্বাসের উপর চলে। বিশ্বাসের উপর ভিত্তি করিয়াই ব্যাঙ্ক নিজে 
আমানতকারীগণের নিকট হইতে খণ লয় এবং নিজে অপরকে ঝণ দেয়। এখানে 
aq ও বিশ্বাস এই দুইটি শব্দের অর্থ এক হইয়া গিয়াছে। কারণ বিশ্বাস না 
খাকিলে কেহ কাহাকেও খণ দেয় না। ইংরেজীতে এই দুইটি শব্দেরই একটি 
প্রতিশব্দ আছে তাহা হইল ‘Credit? | এজন্য বলা হয় যে DF হইল বিশ্বামের 
অর্থাৎ খণের কারবারী (dealer in credit) | অতএব আমরা এবার উপরের 
প্রশ্নটির জবাব দিতে পারি । আমরা বলিতে পারি, যে ব্যবসায় প্রতিষ্ঠান খণের pe 
কারবার করে, নিজে সর্বদা খণ গ্রহণ করে ও অপরকে খণ দের তাহাকেই ব্যাঙ্ক 
বলে। ব্যাঙ্ক নিজে কম হারে সুদ দেওয়ার প্রতিশ্রাতিতে আমানতকারীগণের 
নিকট হইতে টাকা জমা অর্থাৎ খণ লয় ও অধিক হারে সুদের পরিবর্তে অপরকে 


ae দেয়। এ দুই প্রকার সুদের হারের যে পাৰ্থক্য থাকে, তাহাই ব্যাঙ্কের নিজ 


আয় বা মুনাফা | 
আমর! সাধারণত যাহাকে “UTE বলি এব: যাহার কথা উপরে আলোচনা 


কর! হইল, তাহাকে AAAI ভাষায় বলে, ‘বাণিজ্যিক ate’ (Commercial 
Bank) | ইহার কারণ, আরও ABD নামে পরিচিত অন্যান্য প্রকার ব্যাঙ্ক 


আছে। আমরা উহাদের কথা পরে আলোচনা করিব। 
বিভিন্ন প্রকারের ব্যাঙ্কসমূহ 
Types of Banks 

সকল দেশেই, ব্যাঙ্কসমূহ টাকার বাজা 
ও Safar সহিত টাকার বাজারের সমৃদ্ধি ঘনিষ্ঠভাবে জড়িত | 

ব্যাঙ্ক নান। শ্রেণীর হইতে গারে। আধুনিক কালে যে সকল বিভিন্ন 
প্রকারের ব্যাঙ্ক দেখা যায় SIRI সংক্ষেপে নিয়ে বর্ণনা করা হইল | 

১, কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ক £ ইহা দেশের যাবতীয় WALA বন্ধু, গরামর্শ- 
পথপ্রদর্শক । দেশের ব্যাঙ্ক ব্যবস্থার শিখরে অধিষ্ঠিত এই সর্বোচ্চ 
agia ব্যাঙ্কের কার্যাবলী ও 


রের প্রধান সদস্য । ইহাদের উন্নতি 


দাতা ও 
প্রতিষ্ঠানটি জাতীয় মুদ্রার মূল স্থির রাখিবার জন্য, 


দেশের খণ সরবরাহ নিয়ন্ত্রণ করিয়া থাকে। 
২. বাণিজ্যিক ব্যান্কপমূহ £ WATS, UF কথাটির দ্বারা। বাণিজ্যিক 


বযাঞ্চগুলিকেই বুঝায় । যে সকল ব্যাঙ্ক স্বল্পমেয়াদী আমানত গ্রহণ ও ATATA 
কার্যে নিযুক্ত থাকে, তাহাদের বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক বলে। ব্যবমায়, বাণিজ্য ও 
শিল্পে, স্বল্পমেয়াদী খণ প্রদানই ইহাদের প্রধান কার্য । 


৩১৬ aaal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৩. শিল্পীয় বা বিনিয়োগকারী ante: ইহাদের ব্যাঙ্কব্যবস্থার সদস্য 
বলা হইলেও, ইহার! স্বল্পমেয়াদী আমানত ও খণের কারবার করে না। দীর্ঘ 
মেয়াদী আমানত গ্রহণ ও শিল্পে দীর্ঘমেয়াদী খণ প্রদানই ইহাদের প্রধান কার্য | 
এজন্য ইহাদের বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক হইতে পৃথক বলিয়া গণ্য করা হয়। 

৪ কুষিব্যাঙ্স £ hiera নাতিদীর্ঘ ও দীর্ঘমেয়াদী খণদান করাই এই 
জাতীয় ব্যাঙ্কের উদ্দেশ্য । ভারতে এ জাতীয় ব্যাঞ্চ নাই। 

৫. জমিবন্ধকী ate: ইহারা জমি বন্ধক রাখিয়! প্রধানত কৃষিকার্ধে 
নিযুক্ত ব্যক্তিদের খণদান করিয়া থাকে। ভারতে ঠিক এই শ্রেণীর ব্যাঙ্ক না 


থাকিলেও মাদ্রাজ প্রভৃতি অঞ্চলে কতকগুলি সমবায় সমিতি এই জাতীয় ব্যাগের 
কার্য সম্পাদন করিয়া থাকে । 


৬. সমবায় ব্যাঙ্ক £ সমবায় ভিত্তিতে গ্রামে ও শহরের কৃষক, শ্রমিক 
ও মধ্যবিত্ত চাকুরিয়া প্রভৃতি বিভিন্ন শ্রেণীর ব্যক্তিবর্গের দারা ব্যাঙ্ক গঠিত হইতে 
পারে। প্রাথমিক সমবায় ঝণদান সমিতিগুলিও ইহার মধ্যে পড়ে। এছাড়া 
কতিপয় প্রাথমিক সমবায় atata সমিতি ও ব্যক্তিবর্গ লইয়া কেন্দ্রীয় ও রাজা 
সমবায় ব্যাঙ্কও গঠিত হইতে পারে । 


৭. সেভিংস ব্যাঙ্ক : স্বল্প সঞ্চয়কারীগণের সুবিধার Go স্বল্প পরিয়াণে 
আমানত গ্রহণ ও bia) তুলিবার ব্যবস্থাসম্পন্ন একপ্রকার ব্যাঞ্চ AID দেশে 
দেখা যায়। ভারতের পোস্টাল সেভিংস ব্যাঙ্ক ইহার দৃষ্টান্ত | 


ভারতের রিজার্ভ ব্যাস্ক 


Reserve Bank of India 


গঠন 


Composition 


১৯৩৪ সালের রিজার্ভ ব্যাঙ্ক আইন অনুযায়ী ১৯৩৫ সালের ১লা এপ্রিল ৫ 
কোটি টাকা fe লইয়া ভারতের রিজার্ভ ব্যাঙ্ক স্থাপিত হয়। ইহার প্রতিটি 
শেয়ারের মূল্য ১০০ টাকা। কেন্দ্রীয় সরকার ২,২০,০০০ টাকার শেয়ার ক্রয় 
করেন । বাকি সমস্ত শেয়ার জনসাধারণের মধ্যে বিক্রয় করা হয়। এইরূপে 
বেসরকারী শেয়ারহোজ্ডারগণের ব্যাঙ্করূপে রিজার্ভ ব্যাঙ্ক স্থাপিত হইয়াছিল । 

অতঃপর ১৯৪৮ মালের সেপ্টেম্বর মাসে রিজার্ভ ব্যাঙ্ক জাতীয়করণ আইন 
পাস করিয়া সরকার ইহার মালিকানা হস্তগত করেন। ভূতপূর্ব শেয়ারহোল্ডার- 
প্পণকে ক্ষতিপূরণ দান কর! হয়। 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় 


৩১৭ 


পরিচালন! 


Management 

একটি কেন্দ্রীয় এবং চারিটি আঞ্চলিক বা স্থানীয় বোর্ডের উপর ইহার 
পরিচালনা SA DS কেন্দ্রীয় বোর্ডের সদস্য সংখ্যা ১৫। ইহাদের একজন 
গভর্নর ও তিনজন ডেপুটি গভর্নর | প্রত্যেক স্থানীয় বোর্ডের ATIRA পাচ । 
কেন্দ্রীয় এবং স্থানীয়, সকল বোর্ডের সদশ্যগণই সরকার কর্তৃক ৪ বৎসরের জন্য 
মনোনীত হন। বোদ্বাইয়ে রিজার্ভ ব্যাঙ্কের কেন্দ্রীয় কার্যালয় অবস্থিত। 
কার্খাবলী 
Functions 

১. রিজার্ভ Bre ভারতে পত্রমুদ্রা (paper notes) প্রচলন ক্ষমতার একমাত্র 
অধিকারী | এজন্ত গত্রমুদ্রা দপ্তর (currency department) নামে ইহার একটি 
পৃথক দপ্তর আছে। বর্তমানে ১৯৫৭ সালের রিজার্ভ are সংশোধনী আইন 
অস্থায়ী, বাজারে চালু পত্রযুদ্রার জন্য TANCE স্বর্ণে ১১৫ কোটি টাকা ও 
বিদেশী মুদ্রায় ৮৫ কোটি, মোট ২০০ কোটি টাকা জমা রাখিতে হয় । ১৯৬২ 
সালের «ই অক্টোবর যে সপ্তাহ শেষ হয় সে সময় ভারতে চালু পত্রমুদ্রার মোট 
পরিমাণ ছিল ২,০৫৪"৩৪ কোটি টাকা | 

২. ইহা কেন্দ্রীয় এবং রাজ্য সরকারের ব্যাঙ্করূপে কাজ করে । সরকারের 
উদ্বত্ত অর্থ ইহার নিকট জমা থাকে। সরকারের হইয়া ইহা এ অর্থ ব্যয় করে। 
প্রয়োজনমত সরকারকে খণও দেয়। আবার সরকারের প্রয়োজনে খণপত্র 
বিক্রয় করিয়া সরকারী খণ সংগ্রহ করে ও সময়মত পরিশোধ করে। 

৩. ভারতের যাবতীয় বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কের ব্যাঙ্করূপে fais ব্যাঙ্ক কাজ 
'করে। রিজার্ভ ব্যাঙ্কের নিকট aut সকল ব্যাঙ্ক উহাদের চল্তি আমানতের 
৫-২০ শতাংশ ও স্থির আমানতের ২-৮ শতাংশ আইন অনুযায়ী এবং রিজার্ভ 
ব্যাঙ্কের নির্দেশমত জমা রাখিতে বাধ্য। ইহার পরিবর্তে আপৎকালে ইহার! 
রিজার্ভ aga নিকট হইতে খণ পাইবার সুবিধা ভোগ করে। 

৪. aaia ব্যাক্ষগুলি যে খণ দেয়, রিজার্ভ ব্যাঙ্ক তাহা প্রয়োজনমত নিয়ন্ত্রণ 
করে। এই ay রিজার্ভ ব্যাঙ্ক ব্যাঙ্করেট, খোলাবাজারী কারবার, জমার অনুপাত 
পরিবর্তন, উপদেশ প্রভৃতি নানা উপায় ব্যবহার করে। 

৫. বিদেশী মুদ্রার সহিত ভারতের টাকার বিনিময় হার স্থির রাখিবার জন্ত 
রিজার্ভ ব্যাঙ্ক সরকারের নির্দিষ্ট দরে বিদেশী যুদ্রা বেচাকেনা করে । 


ajanl ও বাণিজোর ভূমিকা 


৬. রিজার্ভ ব্যাঙ্ক অগ্তান্ত MEI নিকাশঘর হিসাবে কাজ করে। ইহাতে 
বিভিন্ন ব্যাঞ্ষের মধ্যে দেন! পাওনার সহজে নিষ্পত্তি হয়। 

৭, কৃরকার্ষে ও মমবায় আন্দোলনে সহায়তার ST রিজার্ভ are কৃষিঝণ 
দিয়। থাকে । এজন্য রিজার্ভ ব্যাঙ্কের giad দপ্তর নামে একটি পৃথক ASA 
আছে। এই দপ্তর মারফত রিজার্ভ ব্যাঙ্ক বিভিন্ন রাজ্যের রাজ্যদমবায় ব্যাচ 
(State or Provincial Cooperative Banks)-গুলিকে এবং জমিবন্ধকী 
ব্যাঙ্কগুলিকে খণ দেয়। তাহা ছাড়া সম্প্রতি কৃষিঝণের পরিমাণ বৃদ্ধির S2 
দুইটি পৃথক তহবিলও aP করা হইয়াছে। একটির নাম জাতীয় griaa (NÉ 
মেয়াদী ) তহবিল এবং অপরটির নাম জাতীয় কৃষিধণ (স্থিরীকরণ ) তহবিল। 

৮. সম্প্রতিকালে রিজার্ভ are ক্ষুদ্র ও বৃহৎ শিল্পে দীর্ঘ ও মাঝারি মেয়াদে 
খণদানের GY নানারূপ ব্যবস্থা গ্রহণ করিয়াছে | 

৯, ইহা a কোন ব্যক্তি ও প্রতিষ্ঠানের নিকট হইতে Rata 
আমানত জম। লয় ও ভারতে Baty দেশের কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্কের প্রতিনিধিরূপে 
কাজ করে। 

১০. সর্বশেষে Sz) দেশের নানাবিধ অর্থনৈতিক তথ্য সংগ্রহ, মাসিক 
বুলেটিন ও বাৎসরিক রিপোর্ট প্রকাশ ও বিবিধ সমীক্ষা ও অর্থনৈতিক গবেুণ। 
att পরিচালনা দ্বারা দেশের বহুবিধ গুরুত্বপূর্ণ অর্থনৈতিক বিষয়ের প্রতি 
জনসাধারণ ও সরকারের দৃষ্টি আকর্ষণ করে এবং সরকারকে নানাবিধ অথ- 
নৈতিক বিষয়ে পরামর্শ দেয় | 
ভারতের স্টেট ব্যাঙ্ক 
State Bank of India 

ভারতের গ্রামীণ খণ ব্যবস্থা অন্থুদন্ধান ও উহার উন্নতি সম্পর্কে পরামর্শ" 
দেওয়ার GY ১৯৫১-৫২ সালে রিজার্ভ ব্যাঞ্চের কৃষিঝণ দপ্তর “সারা ভারত গ্রামীণ 
বণ সমীক্ষা কমিটি’ (All India Rural Credit Survey Committee) নামে 
একটি কমিটি নিয়োগ করে । শ্রী এ. ডি. গোরওয়ালা ছিলেন উহার চেয়ারম্যান 
পি, এই কমিটি ভারতের গ্রামাঞ্চলে আধুনিক ব্যাষ্চিৎ ব্যবস্থার 

হার ভিত্তি হিসাবে তৎকালীন ইস্পিরিয়েল are জাতীয়করণ 
নে y 5 ব্যবস্থাপনায় একটি বৃহৎ ব্যাঙ্ক প্রতিষ্ঠার সুপারিশ 
ত সরকার গ্রহণ করেন এবং তদনুযায়ী ইম্পিরিয়েল 


ব্যাঙ্কের জাতীয়করণ দ্বার ন 
3 | ১১৫৫ সালের Sat জুলাই ভারতে স্টট ব্যাট 
প্রতিষ্ঠিত হয়। aC ac a 


—— cr 


ANS ব্যবসায় ৩১৯৮ 
গঠন 
Composition 

২০ কোটি টাকা অস্থমোদিত এবং ৫'৬ কোটি টাকা আদায়ীকৃত ত পুজি লইয়া, 
স্টেট ব্যাঙ্ক BATT করে। ২০ জন সদস্য লইয়া গঠিত একটি কেন্দ্রীয় বোর্ডের 
উপর ইহার পরিচালনাতার ve রহিয়াছে । ইহা ছাড়া কলিকাতা, বোম্বাই 
ও WA ইহার একটি করিয়া স্থানীয় বোর্ড আছে। 

রিজার্ভ ব্যাঙ্ক ও ভারত সরকার ইহার ৫৫ শতাংশ শেয়ারের মালিক। বাকি. 
৪৫ শতাংশ শেয়ার ইম্পিরিয়েল ব্যাঞ্চের প্রাক্তন শেয়ারহোল্ডারগণের নিকট: 
রহিয়াছে | 


কার্খাবলী 


Functions 

১. স্টেট ব্যাঙ্ক অন্তান্ত সাধারণ বেঞ্চের OA জনসাধারণের নিকট হইতে 
চল্তি, সঞ্চয়ী এবং স্থির আমানত গ্রহণ করে এবং প্রয়োজনমত জনসাধারণ ও 
ব্যবসায়ী খণপ্রারথাদের খণ দেয়। এইরূপে ইহা ভূতপূর্ব ইম্পিরিয়েল terr 
কার্ষধারা অক্ষুণ্ন রাখিয়াছে। 

২. ইহা দেশের ক্ষুদ্রশিল্পে নানারূপে খণদান করে । ১৯৬১ সালের মার্চ 
মাস পর্যন্ত স্টেট ate ও উহার অধীনস্থ WEAR ৩১৪৭টি ক্ষুদ্রশিল্প প্রতিষ্ঠানে 
খণদানে নিযুক্ত ছিল। এ সময়ে উহাদের নিকট প্রদত্ত খণের পরিমাণ ছিল 
১৩ কোটি টাকারও বেশী। বর্তমানে আরও অধিক সংখ্যক প্রতিষ্ঠানে আরও. 
অধিক পরিমাণে স্টেট ব্যাঙ্ক ad দিতেছে। শুধু তাহাই নহে, এইরূপ খণের 
MNT হার কমাইয়া অনধিক শতকরা ৬ টাকা, জামিন হিসাবে গ্রহণযোগা, 
সম্পন্তির শর্ত শিথিল করা ও খণের মেয়াদ বৃদ্ধি করিয়া অনধিক ৭ বৎসর 
করা হইয়াছে। শিল্পসমবায় সমিতিগুলিকেও স্টেট ব্যাঙ্ক উদার হস্তে খণদান 
করিতেছে | 

৩. had সংস্থান Biche স্টেট oksa ভূমিকা উল্লেখযোগ্য । কৃষি ও- 
aaia সমবায় সমিতিগুলিকে সরকারী ঝণপত্র, সরকারী গ্যারার্টি, জমিবন্ধকী 
ব্যাঙ্কের খণপত্র ও নবপ্রতিষ্ঠিত গুদামনমিতিগুলির দ্বারা fafs গুদামে 
রক্ষিত দ্রব্যের রসিদের জামিনে স্টেট ব্যাঙ্ক ক্রমবর্ধমান "taara খণ দান 
করিতেছে। 

৪. গ্রামাঞ্চলে uifg ব্যবস্থার প্রসারের জন্ত স্টেট are মফঃস্বলের বিভিন্ন 
গুরুত্বপূর্ণ ব্যবসায় বাণিজ্যকেন্দে ক্রমাগত নূতন শাখা ও সাব-অফিস খুলিতেছে। 


me ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


১৯৫৫ সালের জুলাই হইতে ১৯৬০ সালের মধ্যে ইহা গ্রামাঞ্চলে নির্ধারিত ৪০০ 
নূতন শাখা স্থাপন করিরাছে। এই সকল শাখা ও সাব-অফিসের সাহায্যে 
গ্রামাঞ্চলের একস্থান হইতে BIG টাকাপয়সা পাঠাইবার za বাড়িয়াছে ও 
গ্রাম্য জনগ।ধারণের সঞ্চয় সংগৃহীত হইতেছে । গ্রামবাসীদের সঞ্চয়ে উৎসাহ 
বাড়িতেছে। 

৫. যে সকল স্থানে ৰিজার্ভব্যাঞ্কের শাখা নাই তথায় cbeo রিজার্ভ- 
ব্যাঞ্চের এজেটরূপে কাজ করে । এবং তথায় স্থানীয় ব্যাঙ্কের নিকাশঘর রূপে 
কজকরে। 

৬. অন্তান্ত বাণিজ্যিকব্যাক্ষের via রিজার্ভব্যাঙ্ক Te ও এস্কিকিউটরের 
কাজও সম্পাদন করিয়া থাকে। 

বর্তমানে ইহ ভারতের সর্ববৃহৎ বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কে পরিণত হইয়াছে। ইনি 
যাবতীয় ব্যাঙ্কের মোট শাখার (৪,১৪১) মধ্যে উহার প্রায় এক-তৃতীয়াংশই 
(১২৮১) স্টেট ব্যাঙ্কের । ইহার মোট আমানত ভারতের সকল তপশীলতুক্ত 
ব্যাঞ্ষের এক-চতুৰ্থাংশ । ১৯৬: সালের জুনমাসের মধ্যে স্টেট TF আরও 
৩০০টি নূতন শাখ| খুলিবার সিদ্ধত্ত লইয়াছে। 

ভারতীয় যৌথমূলধনী বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কসমূহ $ ভারতের বাণিজ্যিক 
agafa যৌখমূলধনী কারবারের ভিত্তিতে গঠিত। ইহাদের মধ্যে হই 
শ্রেণীর are রহিয়াছে, যথা, তপশীলভুক্ত TES তপশীলতুক্ত নহে এরূপ 
্যঙ্গসমূ। প্রথমোক্ত mgoa আদায়ীকৃত পুঁজি ও সঞ্চিত তহবিলের 
মোট পরিমাণ ৫ লক্ষ টাকা এবং ga এই প্রকারের ব্যাক্ষগুলি রিজার্ভ 
ANT ‘এ-তপশীল’ভুক্ত বলিয়।৷ এদের তপশীলতুক্ত WE বল| হয়। দ্বিতীয়োক্ত 
প্রকারের aafia আদাযীরুত পুজি ও সঞ্চিত তহবিলের মোট পরিমাণ « 
AP টাকার কম। পূর্বে এই ছুই শ্রেণীর ব্যাঞ্চের মধ্যে সবিশেষ পার্থক্য ছিল 
এবং দ্বিতীয় শ্রেণীর ব্যা্ষগুলি রিজার্ভ ব্যাঙ্কের সম্পূর্ণ নিয়ন্ত্রণাধীন ছিল না। 
তাহার। রিজার্ভ ব্যাঙ্কের সকল স্থুবিধা ভোগ করিতে পারিত না। কিন্তু ১৯৪৯ 
সালের ih আইনের দ্বারা এ পার্থক্য দূর করা হইয়াছে। তপশীলতুক্ত 
ব্যাঙ্কগুলি আয়তনে স্বভাবতই বৃহৎ 1 

সকল বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কই চল্তি ও মেয়াদী আমানত গ্রহণ করিয়! থাকে এবং 
‘উহার আমানতকারীগণকে, সাধারণ ব্যবসায়ী, বণিক ও অন্তান্ত কারবারীগণকে 
awa মেয়াদে ad দান করিয়া খাকে। ব্যক্তিগত জামিনে aq অপেক্ষা ইহার! 
স্বর্ণ, সম্পূর্ণ প্রস্তুত কিংবা অর্ধ-প্রস্তত দ্রব্যের মজুদ, বাণিজ্যিক হুণ্ডি, এবং 


ব্যাঙ্ক ব্যবসার ২২১ 


সরকারী ও প্রধান প্রধান বেসরকারী সিকিউরিটিসমূহ জামিন রাখিয়া ঝণদান 
করাই অধিক পছন্দ FCA I 

আমানত গ্রহণ ও খণদান, এই দুইটি মুখ্য কার্য ছাড়াও, উহারা আমানত- 
কারীদের নান] প্রকারে মেবা করিয়া থাকে। যথা, আমানতকারীগণের 
নির্দেশমত গিকিউরিটিসমূহ বেচাকেনা, বাড়িভাড়| প্রদান বা সংগ্রহ, সিকিউরিটি- 
সমূহের লভ্যাংশ ও BH সংগ্রহ, টাকাগয়স দূরবর্তী স্থানে প্রেরণ, অন্য ব্যাঙ্ক বা 
স্থান হইতে চেকের টাকা সংগ্রহ, বীমার প্রিমিয়াম প্রদান ইত্যাদি কার্য সম্পাদন 
করিয়া থাকে। তাহা ছাড়া, Bara নিরাপদে মূল্যবান সামগ্রী ও দলিলপত্রাদি 
গচ্ছিত রাখে এবং ট্রাস্টি ও এক্সিকিউটার হিসাবেও কার্য করিয়৷ থাকে। 

ভারতের টাকার বাজারের ইহারা প্রধান সাশ্য। বর্তমানে স্বল্পমেয়াদে 
খণদান ছাড়াও কিছু সংখ্যক বৃহৎ বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক পুনঃঅর্থসংস্থান করপোরেশনের 
(RF.C.) সদস্য হিসাবে নাতিদীর্ঘ মেয়াদে, শিল্পে খণদানকার্ধে যোগদান 
করিয়াছে | 

বিনিময় ব্যান্কসমূহ ই ভারতে কর্মরত বাণিজ্যিক ব্যাক্ষগুলির মধ্যে 
বিনিময় ব্যাঞ্চ (Exchange Banks) নামে পরিচিত এক শ্রেণীর ব্যাঙ্ক 
আছে। ইহারা প্রকৃত পক্ষে যৌথমূলধনী ভিত্তিতে গঠিত সাধারণ বাণিজ্যিক 
ane ছাড়া আর কিছুই নহে। তবে, ইহারা বিদেশে সংগঠিত এবং এতদিন 
পর্যন্ত প্রধানত আমদানি ও রপ্তানি ব্যবসায়ের অর্থসংস্থানে ব্যাপৃত থাকিত 
বলিয়া এরূপ নামকরণ হইয়াছে । দেশের আভ্যন্তরীণ ব্যবমায়ে ইহাদের বিশেষ 
ভূমিকা ছিল না। বর্তমানে, অনেক ভারতীয় ব্যাঙ্ক আমদানি-রপ্তানি ব্যবসায়ের 
অর্থনংস্থানে অংশ গ্রহণ করিতেছে এবং এই সকল তথাকথিত বিনিময় 
ব্যাঙ্কগুলিও দেশের আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ে খণদান করিতেছে । RG 
- ইহাদের পূর্বের বৈশিষ্ট) বর্তমানে বিলুপ্ত হইয়াছে বলা যায়। ন্যাশনাল এণ্ড 
গ্রিগুলেজ ব্যাঙ্ক, চাটার্ড ব্যাঙ্ক, প্রভৃতি এই শ্রেণীর ব্যাঙ্কের দৃষ্টান্ত । 

শিল্পীয় বা বিনিয়োগকারী ares ভারতে এই শ্রেণীর কোন 
are নাই। এই অভাব দূর করিবার জন্য সম্প্রতি Industrial Finance 
Corporation, বিভিন্ন রাজ্যের State Finance Corporation-সমূহ, 
National Industrial Development Corporation, Industrial 
-Credit and Investment Corporation, বং Re-Finance Corpora- 
tion ইত্যাদি শিল্পে দীর্ঘ ও নাতিদীর্ঘ মেয়াদে ঝণদানকারী প্ৰতিষ্ঠানগুলি 


স্থাপিত হইয়াছে। 
ব্যবদা ও বাণিজ্য ॥ ২১ 


৩২২ বাবসা ও alfaja ভূমিকা 


সমবায় ব্যাঙ্কসমূহ £ ভারতের সমবায় ও কৃষি এবং apy সমবায় 
খণদান সমিতি রহিয়াছে । কোন কোন প্রাথমিক সমবায় ব্যাঙ্ক, জমিবন্ধকী aie 
হিসাবে কার্য করিয়া থাকে । প্রাথমিক সমবায় খণদান সমিতি ছাড়া কেন্দ্রীয় 
সমবায় ব্যাঙ্ক ও রাজ্য সমবায় ব্যাক্ষগুলি কৃষিকার্ধে খণের সংস্থান করিয়া থাকে । 
সারাভারত গ্রাম্য খণ জরিপ পরিচালনাকারী কমিটির পরামর্শমত ভারত 
সরকার গ্রাম্য খণের যে পুনর্গঠিত ব্যবস্থা গ্রহণ করিয়াছেন তাহাতে সমবায় 
ব্যাঙ্কসমূহ শক্তিশালী ও উহাদের কার্যক্ষেত্র সম্প্রসারিত হইতেছে। 

পোস্টাল জেভিংস ব্যাঙ্ক দীর্ঘকাল যাবৎ ভারতবর্ষে পোস্ট অফিস 
মারফত স্বল্প সঞ্চয়কারীদের জন্য সেভিংস ব্যাঙ্ক পরিচালিত হইয়া আসিতেছে । 
ভারতের টাকার বাজারে অবশ্য ইহার কোন গুরুত্ব নাই । 

দেশীয় ব্যান্কারগণ £ অতীতে ওপনিবেশিক ভারতে বৈদেশীক শাসনের 
দরুন যথাযথ শিল্প বিকাশ না ঘটায়, উহার agas অংশ হিমাবে পুঁজির 
বাজার এবং টাকার বাজারও সুসংগঠিত হইতে পারে নাই। প্রকৃতপক্ষে 
বর্তমান শতকের প্রথম দশকের শেষ ভাগ হইতে ভারতে ব্যাঙ্কিং ব্যবস্থার 
বিকাশ শুরু হয়। অতঃপর ধীরে ধীরে আধুনিক ব্যান্দিং ব্যবসায় গড়িয়! 
উঠিতে থাকিলেও, সঙ্গতি ও aata পরিপূরক অংশের অভাবে, ভারতে আধুনিক 
টাকার বাজার বিকশিত হইতে পারে নাই। ইহার উপর ভারতের প্রাচীন 
খণদান ব্যবস্থা ও পদ্ধতিগুলি আধুনিক ব্যাঞ্চিং ব্যবস্থার সহিত গ্রথিত না 
হওয়ায়, ভারতের টাকার বাজার আজ পর্যন্ত দ্বিধাবিভক্ত এবং সেহেতু দুর্বল 
রহিয়া! গিয়াছে | 

অতি প্রাচীনকাল হইতেই ভারতের আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক বাণিজ্যে 
খণদানকারী হিসাবে শ্রেঠী, পোদ্দার, সাহুকার, মহাজন, শ্রফ প্রভৃতির উল্লেখ 
গাওয়া যায়। মধ্যযুগের ইউরোপের ব্যাঙ্কারগণের ন্যায় ইহার প্রায় সকলেই 
ব্যবসায়ী এবং খণদানকারী, উভয় রূপেই পরিচিত ছিল। অনেকে অবশ্য 
শুধুমাত্র খণদান কার্যেই আবদ্ধ থাকিত। 

ইহারা আজ পর্যন্ত ভারতের নানাদ্রব্যের উৎপাদন ও আদান-প্রদানে, 
খণদান কার্যে নিযুক্ত রহিয়াছে । দুঃখের বিষয় এই যে, আধুনিক ব্যাঙ্ক ব্যবস্থার 
সহিত ইহাদের কার্ধের সামগ্রস্য না ঘটায়, এই সকল দেশীয় ব্যাঙ্কারগণের 
ব্যবমায় প্রধানত পারিবারিক ভিত্তিতে পরিচালিত হওয়ায় এবং নিজেদের 
কার্ষে গোপনীয়তা রক্ষা ও রক্ষণশীল মনোভাবের দরুন, আজ পর্যন্ত ইহারা 
নিজেদের স্বাতন্ত্য রক্ষা করিয়া চলিতেছে। ভারতের ব্যাঙ্কসমূহের মধ্যে একমাত্র 
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উঠিয়াছিল। 
বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক অর্থাৎ ব্যাঙ্কের কার্যাবলী 


Functions of a Bank i.e. a Commercial Bank 

সাধারণ অর্থাৎ বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কের কার্যাবলীকে ছুই ভাগে বিভক্ত করা যায় 
যথা--১. মুখ্য কার্যাবলী ; ও ২. গৌণ কার্যাবলী | 

১. মুখ্য কার্যাবলী ( primary functions ) £ বাণিজ্যিক ব্যাঙ্কের মুখ্য 
কার্যাবলী দুইটি যখা_ 

ক. সঞ্চয়কারী ব্যক্তিগণের নিকট হইতে আমানত জম! TSR 

T ব্যবসায় ও বাণিজো at দেওয়া! 

অতীতকালে চালে ইহাদের আর্‌ একটি _কাজ fet তখন ইহারা নিজেদের 
নামে কাগজের দর নোট ছাগিয়া বাজারে চালু করিতে পারিত । বর্তমানে সকল 
দেশেই ইহাদের নিকট হইতে এই ক্ষমতা সরকার কাড়িয়া লইয়াছে। সুতরাং 
ইহারা আর এখন নিজের নামে নোট অর্থাৎ কাগজের টাকা ছাপাইতে 
পারে না। 

২. গৌণ কার্ধাবলী : বাণিজ্যিক ব্যাঞ্চের গোঁণ কার্যাবলী বিবিধ | 
মকলগুলির কথা বলিতে গেলে একটি দীর্ঘ তালিকা হইয়া যাইবে । আমর! 
এখানে শুধু প্রধান কয়েকটির কথা উল্লেখ করিব। 

ক. ইহার মারফত একস্থান হইতে AA ব্যয়ে AIZA টাকা পাঠান চলে 
( যেমন, Demand draft ) | 

খ. ইহার দ্বার! বাঁড়িভাড! দেওয়া, বিদ্যুতের বিল শোধ, বীমার প্রিমিয়াম 
“of, ইহার সাহায্যে বাড়িভাড়া আদায়, শেয়ারের ডিভিডেও বা লভ্যাংশ 
আদায়, সরকারী খণের সুদ সংগ্রহ ইত্যাদি সম্ভব । 

ঘ. বিক্রেত! ব্যবসায়ী HS] ব্যবসায়ীকে ধারে দ্রব্য বিক্রয়ের পূর্বে ক্রেতা- 
ব্যবসায়ীর ব্যাঞ্চের নিকট হইতে তাহাকে ধারে বিক্রয় করা যায় কিনা এবং 
গেলে কত টাকা পর্যন্ত বিক্রয় করা অর্থাৎ বাকি দেওয়া যায় তাহা জানিয়া লয়। 
ব্যাঙ্ক উহার আমানতকারী কোন ব্যবসায়ীকে কত টাকা পর্যন্ত ধারে বিক্রয় করা 
যাইতে পারে সে সম্পর্কে যে পত্র দেয় তাহাকে লেটার অফ ক্রেডিট পত্র 
(Letter of Credit) বলে। ইহা আমদানি-রপ্তানি ব্যবসায়ে অত্যন্ত 


প্রয়োজনীয় । 
rore 


Ses ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


Be দূরদেশে ভ্রমণকারীদের জন্য ব্যাক্গুলি এক বিশেষ প্রকার চেক ব্যবহার 


করিতে দেয় Gai ভমণকারীগণের চেক (Travellers cheque) নামে 


পরিচিত 1 ইহা ভর রগণের পক্ষে খুব সহায়ক | 
চ. অনেক আমানতকারী শেয়ার বাজারে শেয়ার বেচাকেনা করিয়া 


থাকে । তাহার! নির্দেশ দিলে এ নির্দেশমত ব্যাঙ্কুই উক্ত ব্যবসায়ীর পক্ষ হইয়া 
এ সকল শেয়ার প্রভৃতি বেচাকেনার কাজ করিয়া দেয়। 
we অনেকে তাহাদের সম্পত্তির ভার ব্যাক্ষের হস্তে অর্পণ করে। ব্যাঙ্ক 
তখন এ সম্পত্তির পরিচালন ভার গ্রহণ করে (Trustee and Executorship 
` business ) | 
₹ জ., অলঙ্কার, সোনা, রূপা প্রভৃতি মূল্যবান ate গুরুত্বপূর্ণ দলিল 
চিতে হয় 
Bees Bruen iste eas iy তাহাকে চিনি ae 
প্রয়োজনীয় পরামর্শও দিয়া থাকে। 
ব্যাঙ্কের কার্ধের গুরুত্ব 
Importance of the Services of a Bank `n 
দেশের সাধারণ অর্থনীতিক অবস্থা ও অর্থনীতিক কার্যকলাপের উন্নতির পক্ষে 
সাধারণ অর্থাৎ বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক অত্যন্ত প্রয়োজনীয় । নান! ভাবে ইহা দেশের 
সেবা করিয়া! থাকে । বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক হইতে যে উপকার আমর! লাভ করি 
তাহা সংক্ষেপে নিয়ে বর্ণনা করা গেল £ 
১, বাণিজ্যিক ব্যাঙ্ক আমানতের উপর সুদ দেয় বলিয়| দেশবাসীর মনে 
ব্যাঞ্কে টাকা আমানত জমার জন্য আগ্রহ স্থট্টি হয়। কিন্তু সঞ্চয় না করিলে 
ব্যাঙ্কে আমানত জম: দেওয়া যায় না। অতএব তাহার! সঞ্চয়ে উৎসাহিত zy l 
এইরূপ ব্যাঙ্ক দেশবাসিগণের মধ্যে সঞ্চয়ে উৎসাহ দেয় ও সঞ্চয় বৃদ্ধি করে। 

২. ব্যাঙ্কে সুদের লোভে সঞ্চ়কারীগণ নিজ নিজ সঞ্চয় জমা রাখায়, বহু 
ব্যক্তির সঞ্চয় ব্যাঙ্কের হাতে আসিয়া একত্রিত হইয়া বিরাট আকার ধারণ করে ৷ 
ব্যাঙ্ক না থাকিলে জনসাধারণের সঞ্চয় এরূপে একত্রিত করা যাইত A | 

৩. সঞ্চয়কারীগণের নিকট হইতে সংগৃহীত যে বিরাট পরিমাণ সঞ্চয় 
ব্যাঙ্কের নিকট জমা পড়ে তাহা হইতে ব্যাঙ্ক ব্যবসায়ীদের টাকা খণ দিয় ব্যবসায় 
ও বাণিজ্যের চাকা সচল রাখে । ব্যাঙ্ক না থাকিলে বর্তমান কালের মত কোটি 
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কোটি টাকার পণ্য ক্রয়-বিক্রয়, আমদানি-রপ্তানি চলিত a) এমনকি অনেক 
দ্রব্যসামগ্রীর উৎপাদন পর্যন্ত BST হইয়া পড়িত। 

৪. ব্যাঙ্কের চেক ব্যবহার করিলে নগদ টাকা ব্যবহারের প্রয়োজন হয় না। 
নগদ টাক! সদা সর্বদা সঙ্গে করিয়া চলাফের| করিবার বিপদ আছে। যে কোন 
সময়ে উহা হারাইয়| বা চুরি যাইতে পারে। কিন্তু চেক ব্যবহার করিলে এই 
বিপদ হইতে রক্ষা পাওয়া যায়। প্রত্যেক চেকে নম্বর দেওয়া থাকে বলিয়া চেক 
হারাইলে বা চুরি গেলে ace সঙ্গে উহার নম্বর ব্যাঙ্কে জানাইয়৷ দিলে È হৃত 
ব| অপহৃত চেকে টাকা দেওয়া বন্ধ কর। যায়। ইয়োরোপ ও আমেরিকাতে 
এজন্য অধিকাংশ কেনাবেচাই চেকের সাহায্যে QBA থাকে। ইহাতে জন- 
সাধারণের অনেক শ্রমের লাঘবও ঘটে | 

৫, (ব্যাক্কগুলি সাধারণত Cash Credit বা রোক ঝণ, Overdraft, ও 


Loan Account, এই তিনটি পদ্ধতিতে শিল্পে স্বপ্লমেয়াদী খণ দিয়া থাকে 1) l 


প্রথমোক্ত পদ্ধতিতে কোন উৎপন্ন দ্রব্য (যখ1__চা, তুলা, পাট ইত্যাদি) অথবা 
তৈয়রীদ্রব্য (যথা-_বন্ত্র, হোসিয়ারী দ্রব্য, as) ইত্যাদি ), কোন অনুমোদিত 
গুদামে অথবা ব্যাঙ্কের নিজস্ব গুদামে বন্ধকীদ্রব্য (security ) হিসাবে জম। 
রাখিয়া উহার পরিবর্তে ঝণ লওয়| হয় । কলিকাতায়, এমনকি কোন অনুমোদিত 
গুদামে অথবা Dicks গুদামে দ্রব্যগুলি রক্ষিত না হইলেও, এগুলি উৎপাদিত 
হওয়ার অবস্থায়ই উহাদের বন্ধক রাখিয়া! TRAI ia AG! চা-বাগিচা 
শিল্পে এই জাতীয় খণই বেশী দেওয়া হয়। eke পদ্ধতিতে ( অর্থাৎ 
overdraft ) ব্যাঞ্ষের বর্তমান আমান তকারীগণ ধন পাইয়া থাকেন। ইহাতে 
চলতি হিমাব (current account ) হইতে জমার অতিরিক্ত টাকা তুলিবার 
জন্য ব্যাঙ্ক agf প্রদান করে। তবে জামীন হিসাবে উহার নিকট স্টক, 
শেয়ার, স্বর্ণ ও রৌপ্যপিগু ; এবং চটকল শিল্প হইলে ‘জুড ও গানি ডেলিভারী 
অর্ডার” (jute and gunny delivery order ) ইত্যাদি গচ্ছিত রাখিতে হয় । 
অনেক ক্ষেত্রে একজন জামিনদার ( guarantor ) মহ ব। ব্যতীত, খণগ্রহীতার 
হাগুনোটও জামিন হিসাবে? করা হয় 1) তীয়োক্ত পদ্ধতিতে (অর্থাৎ, 
( Loan Account ), শেয়ার স্টক, জুট ও গানি অর্ডার প্রভৃতিতে acta 
সমান জামিন (collateral security ) রাখিরা ব্যাঙ্ক খণ দিয়া থাকে। এই 
পদ্ধতিতে Loan Account নামে একটি পৃথক হিসাব খোল! হয় এবং উহাতে 
চুক্তিমত খণের পরিমাণ অন্ুযায়া অর্থ ব্যাঞ্চ জমা দেখায় খণগ্রহীতা উহা! হইতে 
চেক দ্বারা প্রয়োজনমত টাকা তুলিয়া লয়। সাধারণত, অধিক মেয়াদের aq 


crs 


৩২৬ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


হইলে, cash credit অথবা! overdraft IJIRA পরিবর্তে Loan Account 
খোলা হয়। এই তিনটি পদ্ধতির মধ্যে cash credit ও overdraft পদ্ধতিই 
অধিক জনপ্রিয়। কারণ উহাদের ক্ষেত্রে খগগ্রহাতা প্রকৃত যত টাকা তুলিয়াছে, 


তাহার উপর সুদ দিতে হয় ; কিন্তু Loan £১০০০এ০৮এর ক্ষেত্রে অপেক্ষাকৃত W 


অল্প টাকা coa হইলেও চুক্তিবদ্ধ খণের উপর সুদ দিতে হয়। সাধারণত এই 
সকল খণের ক্ষেত্রে” এবং বিশেষত cash credit ও overdraft-এর বেলায় 
ম্যানেজিং এজেন্টগণ খণের গ্যারার্টি দিয়া থাকেন ৷ ) 

অপেক্ষারুত ক্ষুদ্রায়তন শিল্পের প্রয়োজনীয় খণের সংস্থান কিন্তু সাধারণত 
বাণিজ্যিক ব্যাঞ্ষগুলি দ্বার! হয় ন।। সেজন্য উহার! বাধ্য হইয়া মহাজন, সাহুকার 
প্রভৃতি দেশীয় ব্যাঙ্কারগণের নিকট হইতে চড়া স্থদে হ্যাগুনোটে টাকা ধার 
করিয়া থাকে। 
ব্যাঙ্কে বিভিন্ন প্রকারের আমানতী হিসাব 
Different types of Deposit Accounts 

বিভিন্ন ব্যক্তির নিকট co ব্যাঙ্ক টাকা জমা লয়। ইহাকে আমানত 
(Deposit) বলে। আমানত গ্রহণ করিলে আমানতকারীর নামে ব্যাঙ্ককে 


উহার খাতায় বা হিসাব বহিতে হিসাব খুলিতে হয়। ইহাকে আমানতী হিসাব 


(Deposit Account) বলে । তিন প্রকারের আমানতী হিসাব ব্যাঙ্কে খোল। 
যায়। 

১. চলতি আমানতা হিসাব (Current Deposit Account) | 

২. সঞ্চয়ী আমানতী হিসাব (Savings Bank Account) | 

৩. স্থির আমানতী হিসাব (Fixed Deposit Account) | 

অনেক সময় প্রথমটিকে দাবি আমানত (Demand deposit) এবং 
ভৃতীয়টিকে মেয়াদী আমানত (Time deposit)-@ বল! হয়। 


১, চল্তি আমানভী ৰা দাবি আমানতী হিসাব 
Current or Demand Deposit Account 


এই প্রকার আমানতী হিসাব খুলিয়া আমানতকারী উহাতে যতটাকা পর্যন্ত 
ইচ্ছা জমা রাখিতে ও যে সময়, যে পরিমাণ এবং যতবার ইচ্ছা টাক! তুলিতে 
পারে, তাহাতে কোন বাধ্যবাধকতা নাই। শুধু তাহাকে একটি ন্যুনতম পরিমাণ 


টাকা জমা রাখিলেই চলে । ভারতে রিজার্ভ ব্যাঙ্ক ও স্টেট ব্যাঙ্ক ছাড়া অন্যান্ত 
সকল ব্যাঙ্কই এই প্রকার আমানতে সুদ দিয়া থাকে । তবে তাহার হার অতি 


অল্প। ব্যক্তিগত বা যুক্তভাবেও এই প্রকার হিসাব খোলা যাইতে পারে | ) 


w 


ব্যাঙ্ক ব্যযদায় : >o 


| ২. সঞ্চয়ী আমানতী হিসাব 
Savings Bank Deposit Account 


Gama সঞ্চয়ের সামর্থা অল্প, সেই সকল স্বল্প ASAT জন্য এই প্রকার l 
আমানতী হিসাব খুলিবার ব্যবস্থা ore করিয়াছে। ন্যূনতম একটি নির্দিষ 
পরিমাণ অর্থ বা তাহার অধিক জমা firs) এই হিসাব খুলিতে হয়। ব্যক্তিগত 

| কিংবা যুক্ত ভাবেও ইহা খোলা! যায়। তবে ইহার বৈশিষ্ট্য এই যে, ইহাতে টাকা 

তুপিবার সম্বন্ধে ব্যাঞ্ের বিধিনিষেধ থাকে । সাধারণৃত ইহাতে সপ্তাহে একবার 

| এবং নির্দিষ্ট একটি পরিমাণের অধিক টাকা তোল! যায় al) টাকা তুলিতে 177 
হইলেও সাধারণত ইহার জন্য চেকের পরিবর্তে নির্দিষ্ট ফরমে (Withdrawal 
form) পূরণ করিয়: উহার সহিত ব্যাঞ্ষের পাশবহি জমা fin টাকা তুলিতে 
হয়। এই সকল কারণে এই জাতীয় হিসাব খোলা ব্যবসায়িগণের পক্ষে 
সুবিধাজনক নহে। বর্তমানে অবশ্য কোন কোন ব্যাঙ্ক সপ্তাহে দুইবার টাকা 
তুলিবার ও টাকা তুলিবার পৃথক ফরমের পরিবর্তে ইহাতে চেক ব্যবহারের স্থবিধা 
দিতেছে 1) চেকে টাক| তুলিতে হইলে আর তাহার সহিত পাশবহি জমা দিতে ` 
হয় না। (ইহাতে চলঠি আমান্তী জম! অপেক্ষা কিছু বেশী হারে সুদ পাওয়া 
যায় অনেক সময় ক্ষুদ্র সঞ্চয়কারীগণ্রে সুবিধার জন্য ব্যাঙ্ক তাহাদের বাড়িতে 
রাখিবার জন্ত একটি তালাবন্ধ ক্ষুদ্র বাক্স দিয়| দেয়। উহাতে প্রতিদিন সামান্ত 

| পরিমাণে সঞ্চিত অর্থ পার্শে কাট। ছিদ্র দিয়া ভিতরে ফেলিয়া সঞ্চয় কর! যায়। 
পরে উহা পূর্ণ হইলে Bice তাহা আনিলে, তথায় চাবি fem খুলিয়া যাহা 

` পাওয়া যায় তাহা আমানতী হিসাবে জমা করিয়া লওয়া হয়। ইহা গৃহসঞ্চয় 

faga হিসাব বা Home Savings Safe Account নামে পরিচিত। 


৩. faa মেয়াদী আমানতী হিসাব 
Fixed or Time Deposit Account 


এই প্রকার হিসাবে এককালীন তিন মাস, ছয় মাম, নয় মাস, এক বৎসর 
বা তদপেক্ষাও অধিক সময়ের GT আমানত জমা লওয়া হয় এবং এ সময়ের 
পূর্বে আমানত হইতে টাকা তোলা যায়, না। ইহার সুদের হার সর্বাপেক্ষা! 
cay) ইহাতে আমানত জমা রাখিলে ঘে রসিদ ব্যান্ক হইতে পাওয়া যায় 
ভাহা অপর কাহারও নিকট হস্তাত্তরযোগ্য নহে (non-transferable) | 
নি সময়ের পরে (অর্থাৎ যতদিনের Sa টাকা জমা রাখা হইয়াছিল তাহার 
se aga নিকট এ রূসিদখানা আমানতকারী উপস্থিত. করিলে সুদসহ_এ 


Seat ফেরত পাওয়া যাইবে। 


X 


ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


টি 


Account Opening Form 


- 


Dated ati L900 = 
ARTHODAYA BANK LIMITED 
Calcutta. 
Dear Sirs, 
Please open a Current/Savings Bank/Fixed Deposit 
Account in my name in the Books of the Bank. I agree to 
comply with, and be bound by, the Bank’s rules, in force 


for the time being for the conduct of such accounts. 


j x Pass book and a cheque book 
Kindly supply me with 4 Fixed Deposit Receipt 


Full Name... 
Occupation... 


Address... 


10111517518 বিবি anes tees 


Yours faithfully, | 


(Signature of the applicant) 
L  ল্লল 


Specimen Signature : 


Pass Book Issued 
Fe eee a a | 
. _ Cheque Book Issued 
(2) C/R obtained -a 


Initial Deposit 


Standing Instruction 


Manager 


—_———ee—e—_—e— শশী ীশাটশশী শা 


সন্তোষজনক বিবেচিত হইলে I 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় Rie 


ব্যবসায়িগণের পক্ষে সুবিধাজনক নহে 1 যাহাদের প্রচুর Caw অর্থ আছে 


নিকটই এই প্রকার উচ্চ সুদের লোভে টাকা দীর্ঘকালের জন্য আমানৃতী জমা 
রাখা লোভনীয় বলিয়া মনে হয় )৯১/ Penne cid Y Veet 


ব্যান্কে আমানভী হিসাব খুলিবার ও grt ST AR brea 


2 
Fi 


e 


ay 
ব্যাঙ্কের সহিত লেনদেনের পদ্ধতি PAIA 527 JILA WLS 
Method of opening and operating a Bank Account 3¢ (#2 ary Sy 


(কোন ব্যাঞ্চে আমানতী হিসাব খুলিতে হইলে Bw ব্যাক্ষের নিকট নির্দিষ্ট ও Tee 
মুদ্রিত আবেদন পত্রে বাঞ্ছিত বিবরণসহ স্বাক্ষর করিয়া জমা দিতে হয়। Cs. 


আমানতী হিসাব খুলিতে ইচ্ছুক ব্যক্তিকে ব্যাঞ্কের সহিত পরিচিত কোন খ্যাত- 
নামা ব্যবসায়ী বা ব্যক্তি, ICRA পুরাতন আমানতী হিদাব আছে এরূপ কোন 
ব্যক্তি অথবা! ব্যাঙ্কের কোন কর্মচারীর মারফত উক্ত ব্যাঙ্কের সহিত পরিচিত 
হইতে হয়। এবং উক্ত আবেদন পত্রে পরিচয়কারী ব্যক্তিকেও স্বাক্ষর করিতে 
হয় ]) আগের পৃষ্ঠায় মুদ্রিত আবেদন পত্রের একটি নমুনা প্রদণিত হইয়াছে। 
~ (আমানতী হিসাব খুলিতে ইচ্ছুক ব্যক্তির আবেদন পত্র এবং তাহার পরিচয় 
g আমানতী হিসাব খুলিতে রাজী হয়। 
অতঃপর চল্তি আমানতী হিসাব হইলে, আবেদনকারীকে রি 
g-in-slip Book) দেওয়া হয় এবং Ba hy মুদ্রিত ফরমে 
(Printed form) তাহার স্বাক্ষরের নমুনা (Specimen Signature) লওয়া 
হয়। শুধুমাত্র অনুরূপ স্বাক্ষর দ্বারা ব্যাঙ্ক হইতে ganie Aia তোলা 
যাইবে । চেকের স্বাক্ষরের সহিত ইহা না মিলিলে টাকা তুলিতে grent হয় 
মা। অতঃপর জমাবহি পূরণ করিয়| নগদ টাক! জম। দিয়া আমানতী হিসাব 
তহয়। চেক জমা লইয়া কোন ব্যাঙ্ক আমানতী হিসাব খোলে না। 
ie টাকা বা S74 যে কোন পরিমাণ অর্থ জমা দিয়া ব্যাঙ্কে আমানতী 
দা কা জম! দেওয়ার পর ব্যাঙ্ক হইতে আমানতকারী 
as শো ০ Pass Book) ও একটি চেকবহি (Cheque Book) 
i: a, হিসাব খুলিলে চেকের পরিবর্তে আমানতকারী টাকা 
তুলিবার নির্দি৪ ফরম (withdrawal slip) ব্যবহার করিতে পারে। এক্ষেত্রে 
আমানতকারীকে কোন চেকবহি দেওয়া হয় না | নিয়ে জমাবহি, পাশবহি 


চেক ও সেভিংসব্যাঙ্ক জমা তুলিবার ফরমের নযুনা দেওয়া গেল | 


(Payin 


KOGA চনতে Vast (eT anoe whale 


Cores cast brg sha aren AOS ৪২৯২ 


T a Se PET মুত CTE ররর 


৩৩০ 


জমাবহি ঃ 


ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


Arthodaya Bank Limited Arthodaya Bank Limited 
Calcutta Calcutta 
| ০০০ ee Branch Alc No....... Dated.....196 . 
].415 Nosis Dated... 196 , 


| ay <8 E Paid into the credit of... ... ee 
Paid into the credit of Current 


21522 রা E 
the sum of Rupees... ,০০০০০০০০০০০০০১ | the 5০7০1109265 ১০০০০০০০০০০ ০০০ 


হত ১০০৯২৭৪0112] এ 355 te এন 


Notes ... -| Rs. nP. | Notes ... ua Rs. oP. 


Silver 


Silver «+ se 


Cheques* 


Total 


Cheques* ... 
Total | 


*Particulars *Particulars  By.sesseseeese ০৮ oe 


Cheque No. Drawee Amount Cheque No. Drawee Amount 


Receiving Clerk Receiving Clerk 
Cashier Cashier 


Entd. ............ Ledgerkeeper 
সেভ্তিংসব্যাঙ্ক টাকা তুলিবার ফর্ম : 
Savings Bank Withdrawal Form 

Pass Book must accompany this order form ay ; 


Savings Bank Account Withdrawal form 


Arthodaya Bank Limited 
Calcutta 


Savings Bank Account No.......... 


Dated............196 


Pay 521, the sum Rs 


(Rupees 


) only. 


Rs- 


Signature 
৯৯ ২০888554551 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় ve 
স্থির বা স্থায়ী আমানভী হিসাব 
Fixed Deposit Account 

স্থায়ী বা স্থির আমানতী হিসাবের ক্ষেত্রে তিন মাস, ছয় মাস, এক বৎসর কা 
ততোধিক সময়ের জন্য টাকা জম! দেওয়া যায়। এইরূপ আমানতের বেলায় 
আমানতকারীর কোন পরিচয়-পত্র লাগে না। আমানতকারী তাহার অর্থ 
জমা দিলে ব্যাঙ্ক হইতে তাহাকে স্থায়ী আমানতী রসিদ দেওয়া হয়। উহা 
নিয়রূপ £ 


FIXED DIPOSIT RECEIPT 


NOTICE OF WITHDRAWAL GIVEN ON DUE DATE. 


| ARTHODAYA BANK LMITED 


CALCUTTA 


xi MANAGER 
ACCOUNTANT 
3 
পাশ বহি (Pass Book) 
[১৭ . Account 1০-৮৮-৮৮৮৮ 
ARTHODAYA BANK LIMITED 
— Branch 
Name oe 
Address 
পল এ UE TEE EN CE 
Date | Particulars | Withdrawals Deposits | Initials | Balance 
1962 Rs. nP. | Rs. | nP. | Rs. fP. 
| Oct. 17 | By Cash 1,009 1,000 | - 
| 
Nov. 7| To self | 100 = 900 | - 
x 


e স্স্ 


oe ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


ব্যাঙ্কের বহিতে আমানতকারীর যে হিসাব থাকে পাশবহি তাহারই প্রতি- 
লিপি ata কিছুদিন পর পর ব্যাঙ্কের নিকট পাশবহি জমা দিয়া উহাতে 
বর্তনানকাল পর্যন্ত হিনাবের প্রতিলিপি তোলাইয়। লইতে za) টাক! তুলিবার 
নির্দিষ্ট ফরমের ব্যবস্থাযুক্ত feats আমানতী হিনাব খুলিলে, প্রতিবার 
টাক! তুলিবার সময় উক্ত ফরমের সহিত পাশবহি পেশ করিতে হয়। চেকের 
ব্যবস্থাযুক্ত সেভিংসব্যান্ক হিসাবে বা চল্তি আমানতী হিসাবে ইহার প্রয়োজন 
হয় না। বর্তমানে অনেক ব্যাঙ্ক চল্তি আমানতকারীদের কোন পাশ বই না 
দিয়া উহার পরিবর্তে নিদিষ্ট কাল অন্তর ( যথা, মাসিক ) একটি করিয়া বিবরণ, 
(statement) পাঠায় | 
চেক (Cheque) 


BN 
489935 
0 DATED 13.2.62. 


UNITED BANK/OF INDIA 


BURDWAN/BRANCH 


Say MS (Asotin flor fasta. fendar or order 


Gj 


Rupees Ler and and five only 


for Burdwan Bastra Bipani 
BK. Bettas 


MANAGER 


হস্তান্তরযোগ্য দলিলসমূহ (Negotiable Instruments) 

১৮৮১ মালের ভারতীয় হস্তান্তরযোগ্য দলিল আইনের ১৩ ধারায়, 
হস্তান্তরযোগ্য দলিল সম্পর্কে বলা হইয়াছে যে, নির্দেশমত ব্যক্তি অথব! বাহককে 
প্রদেয় হ্যাগুনোট, প্রমিসরি নোট, চেক এবং বাণিজ্যিক হুণ্ডিই হপ্তাত্তরযোগ্য 
দলিল | ইহা এমন একটি দলিল যাহাতে কোন নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ অথবা 
'আধিক মূল্যসম্পন্ন নিকিউরিটি প্রদানের চুক্তি নিহিত রহিয়াছে। ইহার প্রধান 
বৈশিষ্ট্য এই যে, প্রথম ত, ইহার ধারক (holder), ইহাতে উল্লিখিত অর্থ আদায়ের 
জন্য নিজের নামে আদালতে মকদ্দম| করিতে পারে; দ্বিতীয়ত, নগদ টাকার 
মত, হাতে হাতে প্রদানের দ্বার। ইহার মালিকানার হস্তান্তর ঘটিতে পারে । 
তৃতীয়ত, আপাতদৃষ্টিতে Bz) ধরিয়া লওয়া হয় যে, ইহার ধারক বা৷ বর্তমান 
মালিক, মূল্যবান কোন কিছুর বিনিময়ে ইহা লাভ করিয়াছে। 


ব্যাঙ্ক বাবসায় xs 


নিয়ে কতিপয় প্রধান প্রধান হস্তাত্তরযোগ্য দলিলের সংক্ষিপ্ত আলোচনা 
করা গেল। 
১. বাণিজ্যিক হুণ্ডি 

Bill of exchange 

ভারতের হস্তাত্তরযোগা দলিল আইনের eas ধারায় হুণ্ডির নিম্নলিখিত 
সংজ্ঞা প্রদান করা হইয়াছে | 

‘efe হইল, উহার লেখক কর্তৃক কোন নির্দিষ্ট ব্যক্তিকে অথব। তাহার 
আদেশমত, কিংবা উহার বাহককে, একটি নির্দিষ্ট সময়ান্তে, একটি নির্দিষ্ট পরিমাণ 
অর্থ প্রদানের ay, একজন নিদিষ্ট ব্যক্তির উপর প্রদত্ত, শর্তহীন লিখিত 
আদেশপত্র 1 

সাধারণত, বাণিজ্যিক হণ্ডিতে তিনটি পক্ষ থাকে। প্রথম পক্ষ হইতেছে 
উহার লেখক, যাহাকে হুপ্ডিকার বা Drawer বলা হয়। হুপ্ডিকার পণ্য বিক্রেতা 
এবং ধারে বিক্রয় হইয়াছে বলিয়া, খণদাতা বা Creditor) দ্বিতীয় পক্ষ 
হইতেছে, যাহাকে উদ্দেশ্য করিয়া ইহা লিখিত হইয়াছে এবং যাহার নিকট ইহ! 
স্বীকৃতির জন্য প্রেরণ করা হয়। এজন্য তাহাকে gfe গ্রাহক বা Drawee বলে। 
gfe গ্রাহক হইল পণ্যের ক্রেতা এবং বাকীতে ক্রয় করা৷ হইয়াছে বলিয়া খণ- 
গ্রহীতা বা Debtor | তৃতীয় পক্ষে হইল, হণ্ডিতে যাহাকে নির্দিষ্ট অর্থ প্রদানের 
জন্য নির্দেশ দেওয়া হইয়াছে। তাহাকে প্রাপক বা Payee বলে। প্রাপক 
হিসাবে কোন নিদিষ্ট ব্যক্তির নাম হণ্ডিতে উল্লেখ থাকিতে পারে। কিংবা 
কখনও, হণ্ডিকার নিজেই হুপ্ডির প্রাপক হইতে পারে। হুপ্ডিটি যাহার নিকট 
থাকে, তাহাকে হণ্ডির ধারক (Holder) বলে। 


o বাণিজ্যিক aga afar 


Advantages of a Bill Exchange 

১. হুণ্ডির গ্রাহক কর্তৃক ইহা স্বীকৃত ব| গৃহীত ( accepted) হইলে, হণ্ডিটি 
খণের প্রত্যক্ষ ও মন্দেহা তীত প্রমাণ পত্রে পরিণত হয় এবং খণের পরিমাণ 
নির্দিষ্ট ও পরিশোধের তারিখ maA নির্ধারিত করিয়া দেয়। 

২. বাণিজ্যিক হুত্ডির ব্যবহার, ব্যবসারিগণের মধ্যে (পণ্যের ক্রেতা ও 
বিক্রেতার মধ্যে ) বাকীতে ক্রয়-বিক্রয়ের জযোগ দিয়া খণের সম্রসারণে সাহায্য 
করে। 

৩. হত্ডি হত্তান্তরযোগ্য দলিল হওয়ায়, মেয়াদ উত্তীর্ণ হইবার পূর্বেই 
প্রয়োজন হইলে, হণ্ডিকার ইহার বাট! করিয়া AMAR করিতে পারে বলিয়া, 


৩৩৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


ইহা নগদ অর্থের সমতুল বলিয়া পরিগণিত হয়। তাহাতে বাকী বিক্রয়ের 
দরুন হুণ্ডিকারকে কোন অস্থবিধা ভোগ করিতে হয় না। 

* হুড হস্তাত্তরযোগ্য দলিল বলিয়া, হণ্ডিকার পাওনাদারকে নগদ অর্থের 
পরিবর্তে, তাহার নিকট যে afe রহিয়াছে উহ! প্রদান করিয়া, aq পরিশোধ 
করিতে পারে । এইরূপে একই হুপ্ডি, একের পর এক দেনদার ও পাওনাদারের 
মধ্যে হস্তাত্তরিত হইয়া, নগদ টাকার ব্যবহার ছাড়াই দেনাপাওনার নিষ্পত্তি 
করিতে পারে | 

৫. শুধু আভ্যন্তরীণ নহে, আন্তর্জাতিক ব্যবসায়েও বাণিজ্যিক afea 
সমধিক ব্যবহার Wa থাকে। ইহার ব্যবহার আন্তর্জাতিক পণ্যের লেনদেন 
ও টাকার বাজারকে AFS সহায়তা করে | 

৬. ইহার ব্যবহারের দরুন, কোন নগদ টাকা প্রদান না কৰিয়াই, ক্রেতা 
নির্দিষ্ট সময়ের জন্ত পণ্যের অধিকার পায় এবং ওঁ সময়ের মধ্যে পণ্য বিক্রয় 
করিয়া মূল্য প্রদানের হযোগ লাভ করে। 

৭. উপযোজক afeq (Accommodation Bill) সাহায্যে ব্যবসায়ীর 
FANT সময়ের জন্ত খণের সংস্থান করিতে পারে। 
afer শ্রেণীবিভাগ 
Classification of Bills 

বাণিজ্যিক efe দুই শ্ৰেণীতে বিভক্ত, যথা আভ্যন্তরীণ হুণ্ডি ও বৈদেশিক 

\ 

১. আভ্যন্তরীণ বাণিজ্যিক হুপ্ডি (Inland Bill of Exchange) 2 যে 
afea হণ্ডিকার, গ্রাহক ও প্রাপক, একই দেশের অধিবাসী এবং উক্ত দেশের 
মধ্যে যাহার টাকা প্রদেয়, তাহাকে আভ্যন্তরীণ বাণিজ্যিক হুণ্ডি বলে। 

২. বৈদেশিক বাণিজ্যিক afe (Foreign Bill of Exchange) £ A 
হণ্ডির হুপ্ডিকার, গ্রাহক ও প্রাপক, একই দেশের অধিবাসী নহে এবং যাহার 
দ্বার| একাধিক দেশের মধ্যে টাকার লেনদেন ঘটে তাহাই বৈদেশিক বাণিজ্যিক 
হুপ্ডি। 
বিভিন্ন প্রকারের afe 
Types of Bills 

ক. দলিলী afe ( Documentary Bill ) £ যে হুপ্ডির মহিত বিক্রীত 
ও প্রেরিত পণ্য সংক্রান্ত বিভিন্ন দলিল যথা, জাহাজের 


বহনপত্র বা পণ্য চালানী 
রমিদ ( Bill of lading ), 


চালান ( Invoice ), বীমাপত্র ( Insurance 


ব্যাঙ্ক বাবদায় ৩৩৫ 


Policy) প্রভৃতি সংযুক্ত থাকে তাহাকে দলিলী দায়বিল বা দলিলী fe: 
বলে। 


CA উপযোজক afe ( Accommodation Bill ) : অর্থের 
প্রয়োজনে দুইজন ব্যবসায়ী চুক্তি করিয়া, একে অপরের উপর efo কাটে ও 
উহার বাট্রা করিয়া কারবারের প্রয়োজনে অর্থ সংগ্রহ করে। পরে, নিদিষ্ট 
মেয়াদ অস্তে উহা পরিশোধ করিয়া দেয়। ছুইজনে মিলিয়া এইরূপ একটি 
হণ্ডির দারা অর্থ সংগ্রহ করিয়া চুক্তিমত উহা নিজেদের মধ্যে ভাগ করিয়া লইতে 
পারে ; অথবা, উভয়ে পরস্পরের উপর দুইটি এরূপ হুডি কাটিতে পারে। এ 
সকল হুণ্ডির পশ্চাতে, পণ্যের CHT AES লেনদেন থাকে না। 

গ' সাদ afè ( Clean Bill ) : সে সকল বৈদেশিক বাণিজ্যিক হত্ডির 
সহিত অপরাপর কোন দলিল WEE থাকে না তাহাই সাদা gfo নামে, 
পরিচিত | 

আভ্যন্তরীণ বাণিজ্যের sfe নমুনা £ 


No. 4395 Cleutta, July. 27, 1961 


RA. 500000 


ভারতের আভ্যন্তরীণ হুণ্ডিসমূহ 
Inland Bills in India 

ভারতে বহুদিন হইতেই নানা প্রকারের হুপ্ডি প্রচলিত রহিয়াছে । দেশীয় 
পোদ্দার, সাহুকার, মহাজন ও ব্যবসায়িগণের মধ্যে এরূপ হণ্ডির ব্যবহার হইয়া 
থাকে। এই সকল gfo বিভিন্ন ভারতীয় ভাষায় লিখিত হয়। ভারতের 
হস্তাত্তরযোগ্য দলিলের আইন, কোন ভারতীয় ভাবায় লিখিত হগ্ডিতে প্রযোজ্য 
নহে বলিয়া, এই সকল ভারতীয় হুপ্ডি সাধারণত হস্তান্তরযোগ্য দলিল বলিয়া 
গণ্য করা হয় না। কিন্ত, দেশীয় হণ্ডির প্রচলিত নিয়মাবলী ইহাতে প্রযোজ্য 


৩৩৬ 


aal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
হইবে না, অথবা, ইহার বিভিন্ন পক্ষের সম্পর্ক ভারতীয় হস্তান্তরযোগ্য দলিলের 
আইন দ্বারা নিয়ন্ত্রিত হইবে, একথা হুপ্ডিতে উল্লিখিত থাকিলে, এ প্রকারের 
রতীয় ভাষায় লিখিত হুপ্ডি, হন্তাত্তরযোগ্য দলিল ( negotiable instru- 
ment ) বলিয়া গণ্য করা হয়। প্রধান প্রধান কয়েক প্রকারের ভারতীয় হুপ্ডির 
পরিচয় fica দেওয়া গেল £ 
শাহযোগ হুণ্ডি ( Shahjog Hundi ) £ ইহা সর্বাধিক ব্যবহৃত ভারতীয় 
হণ্ডিগুলির অন্যতম । এই প্রকার হণ্ডিগুলি, উহাদের কোন গণ্যমান্ত ধারক (a 


respectable holder )-c# নিদিষ্ট পরিমাণ অর্থ প্রদানের জন্য, একজন বণিক 


কর্ডৃক অপর বণিকের উপর প্রদত্ত আদেশ । সাধারণত ইহাতে প্রাপকের নাম 
উল্লেখ থাকে এবং একস্থান হইতে অপর স্থানে টাকা-পয়ম। পাঠাইবার জন্য 


ইহাদের ব্যবহার হইয়া থাকে। 

জথমী হুণ্ডী (Jokhmi Hundi): ইহাকে সঠিক অর্থে efe বল! যায় 
না। সাধারণত পশ্চিম ভারতের উপকূলীয় ব্যবনায়ে অংশ গ্রহণকারী ব্যবসায়ি- 
গণের মধ্যে ইহার প্রচলন আছে। ইহা! দ্বার! নৌবাহিত পণ্যের দুর্ঘটনা-বীমার 
RRA হইয়| থাকে। ইহার হুণ্ডিকার চালানী পণ্যের প্রেরক (consignor) 
হিসেবে, পণ্যের প্রাপকের (consignee) উপর এই gfe কাটে এবং Bay gfo- 
ওয়ালা নামে পরিচিত এক শ্রেণীর কারবারীর নিকট বিক্রয় করে। হুণ্ডিওয়াল। 
বীমার প্রিমিয়াম বাবদ অর্থ কাটিয়া, রাখিয়া বাকী টাক! হুণ্ডিকারকে ফেরত CHA | 
পণ্য গন্তব্য স্থলে পৌঁছাইলে, হুণ্ডিওয়াল পণ্যের গ্রাপকের নিকট eee উপস্থিত 


করিলে, সে উহার AMT টাকা শোধ করিয়া পণ্য খালাস করিয়া ay | 
থানীযোগ Ge ( Dhanijog Hundi ) ১ 


উহার বাহকের নিকট প্রদেয় | 
দর্শনী af ( Darshani Hundi ) £ গ্রাহকের ( Drawee ) দেখা ইবা- 

মাত্র, এই প্রকারের afea টাকা প্রদেয় বলিয়া ইহাকে দর্শনী হুডি বলা হয়। 
quis afe ( Muddati Hundi): এই প্রকারের হণ্ডি, গ্রাহককে 

দেখাইবামাত্র টাকা পাওয়া যায় না। প্রচলিত রীতি- 

custom ) ও মেয়াদ অনুযায়ী উহাদের টাকা প্রদেয় | 


2. চেক 
at Cheque 


| [যার কাউরে উপস্থিত কর! মাত্র নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ, উল্লিখিত প্রাপক 
অথবা, ত qq] বা T 
অথবা, তাহার আদেশবাহী অথবা বাহককে প্রদানের জঙত, আমানতকারী 


এই জাতীয় হুপ্ডির অর্থ 


নীতি ( usance or 


তাহার 


i 


| 


Nt AL het 


1 eT Rp 


r A Qg ETS, "গা ঢু 
6) Norra ER O Five Vib PER LACT? ; (2) SEL 
ব্যাঙ্ক ব্যৱসায় NVI! Ova fe batty LOTS Sey o0 B77 2 
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ব্যাঙ্কের উপর যে'লিখিত আদেশ প্রদান করে, তাহাকে চেক বলা হয়। চেক ৭17৮ 
সাধারণত তিন প্রকারের হয় | যথা, সাধারণ বা বাহককে প্রদেয় চেক (cheque 


payable to a bearer )১ উল্লিখিত ব্যক্তি অথবা তাহার আদেশবাহীকে 


প্রদেয় চেক (cheque payble to order) এবং আড়ি চেক (Crossed ভে] 
cheque) | ) >) es 


বেয়ারার চেক অথবা বাহক চেক (Bearer Cheque): যে চেকের CHY 1h 
টাক! উহার বাহকের ( bearer ) বা ধারকের ( Holder ) নিকট প্রদেয় তাহাই AE 
Bearer cheque অথব! বাহক চেক। ইহাকে Open cheque বা খোলা 
OPS বলা হয়। ব্যাঙ্কের নিকট যে কোন ব্যক্তি ইহ! উপস্থিত করিলেই টাকা 
তুলিতে পারে। 
আদেশবহ চেক ( Order Cheque): যে চেকের টাকা, উহাতে 
উল্লিখিত ব্যক্তি অথবা তাহার নির্দেশিত ব্যক্তি ছাড়া অপর কাহাকেও প্রদেয় 
নহে, তাহাই Order cheque বা আদেশবহ চেক। 
ভ্রুস্ড চেক অথবা আড়ি চেক (Crossed Cheque): যে চেকের 
টাকা ব্যাঙ্কের কাউণ্টারে নগদে, হাতে হাতে পাওয়া যায় না, কেবলমাত্র কোন 
ব্যাঙ্কের মারফত ভাঙাইতে হয়, তাহাই SG চেক। এজাতীয় চেকের উপর 
হাড়াআড়িভাবে দুইটি সমান্তরাল রেখা টানিয়া দেওয়া হয় বলিয়া উহাকে 
চলতি কথায় SE চেক বলে। বাংলায় ইহাকে আড়ি চেক বলা যাইতে 
পারে |) Fe 7 
V ( স্টেল বা বাজি চেক (Stale Cheque) : সেভিংস ও কারেন্ট একাউন্টের 
চেক যথাক্রমে ছয়মাস ও তিনমাস বৈধ থাকে 1 যে চেকের তারিখ এ সময় রেখা 


Kk £ $ 
A উত্তীর্ণ হইয়া গিয়াছে তাহাই বাসি H Stale F I পৌ EES 2৮৫৫ 
| সদ ”.ভবিষ্যদেয় চেক (Back-dated or post-dated Cheque): যে চেক 
y বর্তমান তারিখে লিখিত হইলেও, উহাতে কোন একটি পরবর্তা তারিখ 


উল্লিখিত হয় তাহাই ভবিস্যদেয় চেক। এ তারিখের পূর্বে এই চেক ভাঙান 
যায় না। 
ফেরত! চেক (Dishonoured or Returned Cheque): উল্লিখিত 
তারিখ, অর্থের পরিমাণ, আমানতকারীর সহি ইত্যাদিতে, কোন ভুল থাকিলে 
অথবা ব্যাঙ্কে আমানতকারীর হিসাবে, চেকের টাকা প্রদানের উপযুক্ত অর্থ না 
এাকিলে ব্যাঙ্ক এ চেক ফেরত দিয়া থাকে । ইহাই ফেরতা চেক। ) y 
ক্রসিং (Crossing)? SG চেক-এ ছুই প্রকারের ক্রসিং-এর ব্যবস্থা 
ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ২২ 


woy 


বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 

আছে। একটি হইতেছে general crossing বা সাধারণ ক্রসিং | চেকের 

উপরে মাত্র আড়াআড়িভাবে টানা দুইটি সমান্তরাল রেখা থাকিলে, উহাকে 
৫. ৬. 


২ 


Sh Q) 
eye ae 
I 

সাধারণ ক্রসিং বলে। ইহা প্রাপকের অথবা তাহার উল্লিখিত কোন ব্যক্তির are: 
মারফত ভাঙাইতে হয়। উপরে উহার নমুনা দেওয়া গেল। 

অপর শ্রেণীর ক্রসিংকে special crossing বা বিশেষ ক্রসিং বলা হয়। 
এইরূপ PE চেক-এর (যথা, ‘a/c Payee’ ক্রসিং ) টাকা উল্লিখিত ব্যাঙ্ক: 
মারফত এবং উল্লিখিত প্রাপক ছাড়া আর কোনরূপে এবং অপর কাহাকেও প্রদেয় 
শহে। নিম্নে বিশেষ করসিংএর নমুনা দেওয়া গেল। 

w R. 


'হস্তান্তরযোগ্য নহে’ (“Not Negotiable’) 2 
PIS চেকে অনেক সময়ে এই দুইটি শব্দ লিখিত হইয়া 4 


সাধারণ অথবা বিশেষ, 


[কে । ইহা দ্বারা কিন্ত 
“কের হসতত্তরযোগ্যত ক্র হয় না। সাহনসঙ্গত ধারক-ই চেকের অধিকারী 
pa n | কিন্ত এই দুইটি TRS চেকের ধারক, আইনসঙ্গতভাবে উহা 


৩৩৯ 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় 

transferer) থাকে বা বে-আইনী ভাবে Ê দাতা চেকের অধিকারী হইয়া 
থাকেন, তাহা হইলে আইনান্যায়ী, এ চেকে উহার ধারকের কোন বৈধস্বত্ 
নাই বলিয়া গণ্য করা হয়। এই জাতীয় চেকের ধারকগণ যাহাতে ইহা লইবার 
পূর্বে উহার দাতার আইনসঙ্গত অধিকার সম্বন্ধে সুনিশ্চিত হয়, সেজন্য হুশিয়ারী 
প্রদান ও ইহার ধারকগণের বৈধস্বার্থ সংরক্ষণের জন্যই এই শব্দ দুইটি ব্যবহৃত 
হইয়া থাকে। 

স্বত্বান্তরকরণ (Endorsement or Indorsement) : চেক, afe 
প্রভৃতির কোন ধারক উহার পৃষ্ঠে অপর কোন প্রাপককে উহার অর্থ প্রদানের 
জন্ স্বাক্ষরিত নির্দেশ দিলে এরূপ কার্ষকে endorsement অথবা স্বত্বান্তরক রণ 
বলে। স্বত্বান্তরকরণ নানা প্রকারের হইতে পারে, তন্মধ্যে তিনটির উল্লেখ করা 
CHT | 

ক. সাধারণ স্বত্বান্তরকরণ (Blank or General Endorsement) 2 
ইহাতে স্বত্বাস্তরকারী, অর্থাৎ ধারক শুধুমাত্র অপর পৃষ্ঠে তাহার স্বাক্ষর প্রদান 
করে। 

খ. বিশেষ স্বত্বান্তরকরণ (Special Endorsement) £ ইহাতে 
্ব্বান্তরকারী (endorser) প্রাপকের নাম উল্লেখ এবং তাহার নির্দেশ মত 
প্রদানের লিখিত আদেশ (Pay to-X or order) দেয়। 

এ. নিয়ন্ত্রিত স্বত্বান্তরকরণ (Restrictive Endorsement): এই 
জাতীয় স্বত্বান্তরকরণের ক্ষেত্রে, স্বত্বাস্তরকারীর উল্লিখিত প্রাপক ব্যতীত অপর 
কাহারও নিকট চেক বা হণ্ডির স্বত্বান্তর বৈধ বলিয়। গণ্য হয় না। স্বত্বান্তরকারী 
অপরপৃষ্ঠে ‘Pay to-X or order for collection’ এই কথাগুলি লিখিয়া দেয় 


ও তাহাতে সহি প্রদান করে। 


যে চেক বা হুণ্ডির স্বত্বান্তর করিয়! থাকে তাহাকে স্বত্বান্তরকারী (endorser) 
এবং যাহাকে স্বত্বান্তর করা হয়, তাহাকে স্বত্বগ্রহীত| (endorsee) বলে। 
চেকের সুবিধা 
Advantages of the Cheque System 

১. ইহা দ্বারা অনেক সহজে অর্থের আদানপ্রদান দ্বারা দেনা-পাওনার 


নিষ্পত্তি ঘটান যায়। 
২. ইহার দ্বারা অর্থের আদান-প্রদানের ও প্রেরণের ব্যয় অত্যন্ত অল্প | 


৩, আড়ি চেকের দ্বারা ব্যাঙ্ক মারফত অর্থ প্রদানের ব্যবস্থা করিয়া অর্থের 
আদান-প্রদানের নিরাপত্তা লাভ করা যায়। 


৩৪০ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


৪. ইহাতে ব্যবসায়িগণকে অনাবশ্যকরূপে নগদ অর্থ সর্বদা হাতে রাখিতে 
হয় না ও উহা৷ লইয়া চলাফেরা করিতে হয় TI | 

৫. যে ব্যাঙ্কে আমানতী হিসাব রক্ষিত হয় উক্ত ব্যাঙ্ক প্রয়োজন হইলো 
আমানতকারী ব্যবসায়ীর আধিক অবস্থা সম্পর্কে প্রত্যায়নপত্র (certificate) 
দেয়। ইহাতে কারবারীদের নূতন কারবারীসম্পর্ক স্থাপনকার্ষ সহজতর 
হয়। 
প্রমিসরি নোট বা হাওনোট অথব৷ প্রত্যর্থ পত্র 


Promissory Note or Hand Note 

হাওনোট হইল কোন নির্দিষ্ট ব্যক্তি কর্তৃক লিখিত, উল্লিখিত কোন ব্যক্তিকে 
নির্দিষ্ট সময়াস্তে, বা চাহিবামাত্র একটি নিদি পরিমাণ অর্থ প্রদানের ay, 
শর্তহীন অঙ্গীকারপত্র। নীচে ইহার নমুনা দেওয়া গেল। 


Rs. 1000:00 nP. 


pene Bombay, June 15, 1961 | 


Three months after date I promise to Pay Mr. X or order | 
the sum of Rupees One thousand for value received, 


১৫ 


কও প্রমিসরি নোটের পার্থক্য 
টা between a Cheque and a Promissory Note 
>: চেক-এর বেলায় চেকদাঁতা (Drawer), চেক গ্রাহক (Drawee) এবং ] 
প্রাপক (Payee) এই তিন পক্ষ থাকিতে পারে। কিন্ত ্বাগুনোটে, হাওনোট ন্‌ 
দাতা (Maker), অর্থাৎ বণগ্রহীতা এবং মহাজন (Creditor) ঝা ঝণদাতা_-এই 
দুই পক্ষ থাকে। 


রা গুনোট 
কর্তৃক ঝণদা তাকে লিখিত, ঝণপরিশোধের লিখিত প্রতিশ্রুতি | she 


| কিন্ত 
প্রদানের কথা উল্লিখিত 
নির্দিষ্ট মেয়াদ অন্তে প্রদেয় হইয়া থাকে। KO থাকিলে, সাধারণত উহা 


ব্যাঙ্ক ব্যবনায় ৩৪১ 


b ২৫টি তিন পার্থক্য 


| Differences between a Cheque and a Bill of Exchange 


y 


১- উভয়ই শর্তহীন আদেশপত্র। কিন্তু চেক হইল আমানতকারী. কর্তৃক 
কোন ব্যাঙ্কের উপর প্রদত্ত আদেশ, আর বাণিজ্যিক হুপ্ডি হইল, পাওনাদার- 
কারবারী কর্তৃক দেনাদার-কারবারীর উপর প্রদত্ত আদেশ | 

২. চেকের ক্ষেত্রে দেনদারের অর্থাৎ ব্যাঙ্কের কোন স্বীকৃতির (accept- 
ance) প্রয়োজন হয় না। কিন্তু বাণিজ্যিক afea বেলায় হণ্ডি গ্রাহকের (অর্থাৎ 
দেনদারের। স্বীকৃতি আবশ্যক ৷ 

৩. চেকের বেলায় কোন স্ট্যাম্পের দরকার হয় না। কিন্তু উপযুক্ত 
স্ট্যাম্প না লাগানো! থাকিলে, বাণিজ্যিক she হস্তান্তরযোগ্য দলিলে পরিণত 
হয় না। 

8. চেক ফেরত দিলে (dishonour) তজ্জন্ত IEIS ফেরতা নোটিস দিতে 
হয়। বাণিজ্যিক হুণ্ডির ফেরত হইলে, এরূপ কোন নোটিস লাগে না । 

৫. চেকের AIG! হয় না, কিন্তু বাট্টার সুবিধ| বাণিজ্যিক হুণ্ডির একটি প্রধান 
আকর্ষণ | 
| ৬. বৈদেশিক বাণিজ্যিক aR wis প্ৰস্থে (three or four copies) প্রস্তুত 
| করা হয় কিন্তু চেক মাত্র একপ্রস্থই (one copy) হইয়া থাকে। 

৭. নির্দিষ্ট সময়মত বাণিজ্যিক ef উপস্থিত না করিলে, হণ্ডিগ্রা হক উহার 
অর্থ প্রদানে বাধ্য থাকে না । কিন্তু চেকের বেলায় ইহা খাটে না। 

৮. চেকের টাকা চাহিবামাত্র প্রদেয় ; কিন্তু বাণিজ্যিক sfe চাহিবামাত্র 
প্রদেয় অথবা মেয়াদী, ছুই প্রকারেরই হইতে পারে I 

- (/বাণিজ্যিক af ও হযাওনোট বা প্রমিসরি নোটের পার্থক্য 

Differences between a Bill of Exchange and 
a Promissory Note or Pro-Note 

১. বাণিজ্যিক হুণ্ডি পাওনাদার কর্তৃক দেনদারের উপর প্রদত্ত, লিখিত 
আদেশ; fee হাগনোট হইল পাওনাদারের নিকট লিখিত দেনাদারের 
প্রতিশ্রুতি | 

২. বাণিজ্যিক sfero, হণ্ডিকার (drawer), গ্রাহক (acceptor or 
drawee) এবং প্রাপক (payee), এই তিন পক্ষ থাকে; কিন্তু হাুনোটে, 
অঙ্গীকারকারী (Promisor) অর্থাৎ দেনদার ও অঙ্গীকার-প্রাপক (Promisee) 
অর্থাৎ পাওনাদার-_এই দুই পক্ষ থাকে। i 


৩৪২ ব্যবসা ও বাণিজে)র ভূমিকা 


৩. বাণিজ্যিক sfeq স্বীকৃতি (acceptance) প্রয়োজন, কিন্তু BACB 
কোন স্বীকৃতি লাগে ay 1 

৪. বাণিজ্যিক হুণ্ডির ফেরত হইলে নিয়মানুযায়ী আপত্তি জানানো 
আবশ্যক ; কিন্ত হ্যাওনোটে এরূপ কোন আবশ্যকতা নাই। 

৫. একাধিক ব্যক্তি বাণিজ্যিক হণ্ডিগ্রাহক (acceptor) হইলে, তাহার! 
যৌথভাবে উহার জন্য দায়বদ্ধ থাকে; কিন্তু একাধিক ব্যক্তি হাগুনোটের 
অঙ্গীকারকারী হইলে তাহারা উহার জন্ত ফৌথ এবং ব্যক্তিগত, উভয় প্রকারে 
দায়বদ্ধ। 

নোটিং (নিকরাই-_০9) : বাণিজ্যিক zf ফেরত (dishonoured) 
হইলে, নিয়ম আছে যে, উহার ধারক হণ্ডিটি একজন নির্দিষ্ট সরকারী 
কর্মচারীর নিকট লইয়া গিয়া ঘটনাটি তাহার দারা লিপিবদ্ধ করাইবেন। এই 
FF ‘noting’ বা নিকরাই এবং উহার ভারপ্রাপ্ত কর্মচারীকে ‘Notary 
Public’ বা লেখ্যপ্রমাণক বলে । হুপ্ডি ফেরত হইলে উহার গ্রাহকের (acceptor) 
নিকট আইনমাফিক আপত্তি (protest) জানাইবার প্রস্তুতি কার্য হিসাবে 
noting-এর প্রয়োজন রহিয়াছে । ইহার জন্ত Notary Public-ca নির্দিষ্ট 
THN (fee) দিতে হয় । ইহাকে notary charges বা নিকরাই খরচ বলে। 


ইহা প্রথমে afea ধারক প্রদান করিলেও, পরে afea গ্রাহকের (acceptor) 
নিকট হইতে আদায় করা হয়। 


Banker’s Draft 


(ব্যাঙ্কের এক শাখা অফিস কর্তৃক অপর শাখার উপর চাহিবামাত্র (on 
demand) প্রদেয়, টাকা প্রদানের আদেশকে ব্যাঙ্কড়াফট বলে। একস্থান হইতে 


অন্যত্র টাক পাঠাইবার BI ব্যা্কড়াফ ট সুবিধাজনক | কারণ ইহাতে টাকা 


CNY ব্যাঙ্ক বাণিজ্যিক oy ভাঙাইয়া বা 
Tl এইরপ ক্ষেত্রে কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ক যে'হারে 


k 


ব্যাঙ্ক ব্যবসার ৩৪৩ 
ব্যাঙ্ক wre cba TIA] 


CURRENT FOR ONE MONTH 


HINO.: stess Dated... 196 . 
© ARTHODAYA BANK LIMITED 
Calcutta 


Rs. 


On demand pay to.. Ee oe ee oto ote Taleo E 
০০02 তাও হি, 
C0000 BAT ina value 


পট ডিবি, Bank Limited 


received, 


To d 

The Manager, ২০০০৩ .-- Manager 

Arthodaya Bank Limited’ aa. e.. +. ---Accountant 
Bombay 


_ -22222. 
বাট! আদায় করে তাহাকেই ব্যাঙ্করেট বলে। aa ব্যাঙ্করেটকে cena 
ব্যাঙ্কের বাটার হার বলা হয়। 
ব্যান্কসমূহের দেনা-পাওনা নিকাশের ব্যবস্থা 


The Clearing System 
চেক পাইলে উহার টাক! আদায়ের সহজ উপায় হইল উহা! যে ব্যাঙ্কের উপর 


কাট! হইয়াছে, তাহার নিকট উপস্থিত করা। কিন্ত আড়ি চেকের টাকা হাতে 
হাতে আদায় কর! যায় না, কোন ব্যাঞ্ষের মারফত উহা! আদায় করিতে হয়। 
আর কারবারের লেনদেন অধিকাংশই আড়ি চেকের দারা নিষ্পন্ন হয়। এবং 
crag উহাদের টাকা আদায়ের জন্ত ব্যাঙ্কের শরণাপন্ন হইতে হয় | 

ধরা যাক__ক, খ, গ ও ঘ চারিজন কারবারী। চ ও ছ, তাহাদের ব্যাঙ্ক 
এই দুইটি ব্যাঙ্কে তাহাদের নিয়রূপ অর্থ জমা আছে। 

চ ব্যাঙ্ক / ছ ব্যাঙ্ক 

ক-এর হিগমাবে_১০,০০০ BIR] গ-এর হিসাবে--১২,০০০ টাকা 

খ-এর হিমাবে-১৫,০০০ BIS] TAT হিসাবে--১৮,০০০ টাকা 

গ, ছ ব্যাঙ্কের উপর ২০০০১ টাকার একটি চেক FCF এবং খ, চ ব্যাঙ্কের 
উপর ২০০০২ টাকার একটি চেক ঘ-কে দিয়াছে। ক চেকটি চ ব্যাঙ্কে এবং q 
চেকটি ছ TICE জম। দিয়াছে। এবার চ ATE ছ ব্যাঙ্কের নিকট ২০০০৯ টাকার 
চেকটির টাকা আদায়ের জন্য লোক মারফত উহা! পাঠাইৰে। ছ WIFE ২০০০১ 


৩৪৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


চেকটির টাকা আদায়ের জন্য লোক মারফত উহা p ব্যাঙ্কের নিকট পাঠাইতে 
পারে | প্রত্যেকটি চেকের টাকাই নগদে দেওয়| হইলে, চ ব্যাঙ্কের কর্মচারী ছ ব্যাঙ্ক: 
হইতে ২০০০২ টাকা লইয়া ফিরিবে এবং ছ ব্যাঙ্কের কর্মচারী চ ব্যাঙ্ক হইতে, 
২০০০২ টাকা লইয়া ফিরিবে। ইহাতে দুই ব্যাঙ্কের মধ্যে দেনাগাওনা মিটিতে' 
৪০০০, টাকার দরকার হইবে। শুধু তাহাই নহে নগদ টাকা লইয়া চলাচলের 
দরুন পথেঘাটে রাহাজানির ভয়ও থাকে | 
কিন্তু ইহার পরিবর্তে চ ও ছ ব্যাঙ্কের কর্মচারী দুইটি যদি পরস্পরের সহিত. 

সাক্ষাৎ করে তবে তাহারা উভয়ের সহিত পরস্পরের চেক বিনিময় দ্বারাই দেনা- 
পাওনার নিষ্পত্তি করিয়া ফিরিয়া যাইতে পারে। ইহাতে পরস্পরের CHAT 
পাওনাও মিটিবে, অথচ কোন নগদ টাকা লেনদেনের প্রয়োজন হইবে TI 
কারণ এক্ষেত্রে উভয়েরই দেনা ও পাওনা পরম্পরের সমান | 

ছব্যাঞ্চের নিকট 

চ ব্যাঙ্কের পাওনা--২০০০২ টাকা। 

চ ব্যাঙ্কের নিকট 

ছ ব্যাঙ্কের পাওনা-_২০০০২ Bray | 


অতএব চ ব্যাঙ্ক ও ছ ব্যাঙ্ক এবার উহাদের আমানতকারী ক, খ,গ ও ঘ-এর; 
হিসাবে নিম্নরূপ পরিবর্তন দেখাইবে £ 


f 


চ ব্যাঙ্ক ছ ব্যাঙ্ক 
ক-এর হিসাবে_-১২,০০০২ টাকা ।  গ-এর হিসাবে_-১০১০০০২ টাকা). 
খ-এর হিসাবে ১৩,০০০২ টাকা | . ঘ-এর হিসাবে__২০,০০০২ টাকা | 


বাস্তবে এইরূপে পরস্পরের সহিত একটি নির্দিষ্ট স্থানে প্রতিদিন সাক্ষাৎ- 


কারের দ্বারা ব্যাঙ্কের কর্মচারীগণ চেক, ড্রাফট, gfo প্রভৃতির দরুন তাহাদের. 


দেনা-পাঁওন] নিষ্পত্তির ব্যবস্থা করে। ইহাই ব্যাঙ্কসমূহের দেনাপাওনা নিকাশের 
3333] (clearing system) নামে পরিচিত। অর্থাৎ (এককথায়) নিকাশ 
ব্যবস্থা বলিলে ব্যাঙ্কমূহের পারস্পরিক লেনদেন নিষ্পত্তির এমন এক ব্যবস্থা 


বুঝায় যাহাতে ব প্রাপ্ত ও আনীত উহাদের পরস্পরের উপর! 
প্রদত্ত যাবতীয় চেক, ড্রাফট ও afo প্রভৃতি একস্থানে একত্রিত করিয়া উহাদের" 
পারস্পরিক লেনদেনের মীমাংসা ও নিষ্পত্তি করা হয় |] উহাতে সুবিধা এই 


যে A 
= 


১. যথেষ্ট সময় iwi 
২. যথেষ্ট পরিশ্রম বীঁচে। 
(77 
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ব্যাঙ্ক ব্যবসার 
কারণ, ot: প্রত্যেক ব্যান্ককে অপর প্রত্যেক" ব্যাঙ্কের নিকট cite 
পাঠাইয়া প্রতিটি চেকের টাকা আদায় করিতে হইত। বলা বাহুল্য, তাহাতে: 
যথেষ্ট সময় ও পরিশ্রম লাগিত। এবং. 
28. নগদ টাকার ব্যবহার করিতে এবং বহন করিতে হয় না। ) 
ভন ব্যাঙ্ক ব্যবস্থার বিস্তারের সহিত ব্যাঙ্ক আমানতের পরিমাণ ও চেক: 
ভারে অভ্যাস বৃদ্ধির ফলে ধীরে ধীরে ব্যাঞ্চের লেনদেনের নিষ্পত্তির ব্যবস্থা 
ও তজ্জন্ত নিকাশ ঘর দেখা দেয়। কারণ, প্রথম দিকে প্রত্যহ প্রত্যেক ব্যাঙ্কের: 
একজন কর্মচারীকে ঘুরিয়! ঘুরিয়া AIT ব্যাঙ্ক হইতে চেক, ড্রাফট ও হুণ্ডির 
টাকা আদায় করিয়া আনিতে হইত। শীঘ্রই ব্যাক্কগুলি অন্থভব করে যে ইহার 
পরিবর্তে প্রত্যহ একটি নিদিষ্ট স্থানে একটি নির্দি্ সময়ে সকল ব্যাঙ্কের কর্মচারীগণ' 
পরস্পরের উপর প্রদত্ত চেকসহ মিলিত হইতে পারিলে সহজেই পরস্পরের দেনা- 
 পাওনার মোট পরিমাণ স্থিরীকৃত ও উহাদের নিষ্পত্তি ঘটিতে পারে | ১৭৭০ খৃঃ: 
অকে ইংলণ্ডে এই ব্যবস্থা প্রচলিত হয়। যে স্থানে ব্যাঙ্কের প্রতিনিধিগণ' 
দেনাপাওনা। নিষ্পত্তির জন্য প্রত্যহ মিলিত হয় তাহা নিকাশঘর (Clearing 
House) নমে পরিচিত হয় । আধুনিককালে কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ক (যেমন ভারতের; 
রিজার্ভ ব্যাঙ্ক ) অন্ঠান্তব্যাঞ্চের নিকাশঘরের কাজ পরিচালনা করিয়া থাকে। ) 


ব্যাঙ্কের নিকাশঘর 
The Bankers’ Clearing House 


(ansa নিকাশঘরকে আধুনিক যুগের অন্যতম আশ্চর্য বলা হয়। ভারে 
রিজার্ভব্যাঙ্ক কর্তৃক কলিকাতা, বোম্বাই, নয়াদিলী, কানপুর, মাদ্রাজ, বাঙ্গালোর 
ও নাগপুরে যে সকল নিকাশঘর পরিচালিত হয় উহাদের দারা প্রত্যহ শুধু co 
.., কোটি টাকার চেকেরই লেনদেন নিষ্পত্তি ঘটিয়া থাকে । বলা বাহুল্য, ব্যাঙ্গের 
নিকাশঘর ব্যবস্থা ব্যতীত, এইরূপ বিপুল পরিমাণে অর্থের লেনদেনের দ্রুত 
নিষ্পত্তি এবং ব্যাক্ষগুলির কর্মদক্ষতা বৃদ্ধি সম্ভব হইত না।) রিজার্ভবযন্ক ছাড়া 
সেটব্যাঙ্কও অনেক স্থানে নিকাশঘরের কার্য পরিচালনা করিয়া থাকে যে সকল: 
ate নিকাশ ঘরের সদস্য তাহাদের নিকাশী ব্যাঙ্ক (Clearing Bank ) 


বলে। 
নিকাশঘরের eats 


How the Clearing House works 
সকল সদস্য Wes ব্যাঙ্কের নিকাশঘরের কার্ষ-সম্পাদনের নিয়মকানুন? 
ary করিয়া চলিতে হয়। এই নিয়মগুলি সদশ্যগণের একটি কমিটি দ্বারা স্থির: 


০৪৬ বাবনা ও বাণিজোর ভূমিকা 


হয়। উক্ত কমিটির দ্বারা নিযুক্ত চীফ Sarda, ডেপুটি ইন্সপেক্টর ও সহকারী 
ইত্যাদি কর্মচারীগণ নিকাশ ঘরের কার্য পরিচালনায় সহায়ত করে | 

কেন্দ্রিয় are নিকাশঘর পরিচালন] করে ও উহার নিকট প্রত্যেক নিকাশী 
ব্যাঙ্কের আমানতী হিসাব থাকে। প্রত্যহ নির্দিষ্ট সময়ের মধ্যে সদস্য ব্যাঙ্কের 
বিভিন্ন শাখার কর্মচারীগণ অপরাপর নিকাশী ব্যাঙ্কের উপর প্রাপ্ত চেক প্রভৃতি 
ব্যাঙ্ক অনুযায়ী পৃথক পৃথক ভাগে ভাগ করিয়া এবং ব্যাঙ্ক অনুসারে উহাদের 
পৃথক তালিকা প্রস্তুত করিয়া স্ব স্ব হেড অফিসে উপস্থিত হয়। তথায় সকল 
শাখার পৃথক তালিকা হইতে একটি সংক্ষিপ্ত নোট তালিকা প্রস্তুত করিয়া নির্দিষ্ট 
সময়ের মধ্যে সকল চেক, ড্রাফট ও afora মোট তালিকা নির্দিষ্ট কর্মচারী দ্বারা 
নিকাশঘরে পাঠান Za | 

নিকাশঘরে প্রত্যেক নিকাশী ব্যাঞ্ছের প্রতিনিধি এক একটি পৃথক আসনে 
বসেন এবং প্রত্যেক ব্যাঞ্ছের প্রতিনিধিকে উক্ত ব্যাঞ্চের,.উপর প্রাপ্ত চেক, afo 
ও GIF টের গুচ্ছ (bundle) বা পুলিন্দা দেওয়া হয় এই গুলিকে ‘charge’ বলে | 
প্রত্যেক ব্যাঞ্ষের প্রতিনিধি এইরূপে যে পুলিন্দা পান তাহাকে In-clearing 
charges ও অপরকে যে পুলিন্দা দেন তাহাকে Out-clearing charges বলে | 
In-clearing charges বলিতে যে সকল চেক, হুণ্ডি ও ড্রাফটের টাকা প্রদেয় 
তাহাদের পুলিন্দাকে বুঝায় এবং Out-clearing charges বলিতে যে সকল 
চেক হুণ্ডি ও ড্রাফটের টাকা প্রাপ্য উহাদের বুঝায় | 

এইরূপে পর স্পরের সহিত In-clearing charges ও. Out-clearing 
chargesaa বিনিমর সম্পন্ন হইলে প্রত্যেক ব্যাঞ্চ দেনা-পাওনার একটি বিবরণ 
বা Balance Sheet প্রস্তুত করে। 


ইহার নমুনা £ 
BALANCE SHEET 
‘A’ Bank Limited 
Charge City Clearing Pay 
— টিটি শা রশী ৮ ৮৮৮৮৮) 
Rs. nP. Banks | Rs. nP. 
10,000 00 X Bank | 5,000 00 
8,000 00 Y Bank 12,000 00 
7,000 | 00 | Z Beak 3,000 | 00 
25,000 | 00 | Balance 20,000 | 00 
নিউ PEE Ne ow eg ewe MP Tee cere ol 
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ANS Wale 

পরিশেষে প্রজ্জত্যক ব্যাঙ্কের নীট যে টাকা প্রদেয় হয় তাহা কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্কে 
উক্ত ব্যাঙ্কে আমানতী হিসাবের উপর চেক কাটিয়া প্রদান করা হয়। এইরূপে 
কোনরূপ নগদ টাকার লেনদেন ছাড়াই অতি অল্প সময়ে ও পরিশ্রমে সদস্য 
ব্যাঙ্কগুলি পরস্পৃরের সহিত কোটি কোটি টাকার চেকের লেনদেনের নিস্পত্তি 


করিয়া থাকে | 
POSSIBLE QUESTIONS 
1. What do you understand by the Central Bank ofa 


country ? What are its functions ? 
2. What is Commercial Bank ? 


customer expect from a Commercial Bank ? 
3. How does the Commercial Bank help Trade, Commerce 


What services can a 


and Industry ? 
4, What are the functions of a Commercial Bank? Show 


how they help the development of Trade and Commerce. 
5. What are the different types of Banks ? State in brief 


their respective operations. 
6. Write notes on the following : (a) Bank Draft, 


(b) Bank Rate, (c) Clearing House, (d) Bearer Cheque, 
(e) Crossed Cheque, (f) Not-negotiable Cheque, (g) Specially 
Crossed Cheque, (h) Cheque with ordinary special crossing 
(i) Overdraft, (j) Savings Bank, (k) Current Account. 

7. What is a Clearing System ? What do you mean by 
Clearing House ? 

8. Distinguist between an open and a crossed cheque, what 
_ do you understend by special crossing ? What is ‘A/c payee 

only’ crossing ? 

9. What do you know of the Reserve Bank of India ? 


Discuss its various functions. 
40. Briefly describe the functions of a modern Commercial 


Bank. 


পঞ্চদশ পরিচ্ছেদ 
বীমা 


INSURANCE 

ঝুকি বীমা এবং জীবনবীম। 
Insurance and Assurance 

ইংরাজী ‘insurance’ শব্দটি, অগ্নি, নৌ, দুর্ঘটনা, অপহরণ এবং জীবন 
প্রভৃতি সকল বীমার ক্ষেত্রেই ব্যবহৃত হইতে দেখা যায়। কিন্তু প্রকৃতপক্ষে 
Baty বীমার ক্ষেত্রে ‘insurance’ শব্দটি উপযুক্ত শব্দ হইলেও, জীবনবীমার 
ক্ষেত্রে ‘assurance’ শব্দটিই যথাযথ | কারণ BOT বীমা হইতে জীবনবীমার, 
একটি মৌলিক পার্থক্য আছে। এইজন্য একটি ‘insurance’, কিন্তু অপরটি 
‘assurance’ | 
. Insurance’ বলিতে ক্ষতিপূরণের চুক্তি ( Contract of indemnity ) 
বুঝায় । 22) বীমাগ্রহীতা ও বীমাকারী_ এই ছুই পক্ষের মধ্যে এমন একটি 
চুক্তি, যাহাতে একপক্ষ কর্তৃক, নির্দিষ্ট প্রিমিয়াম প্রদানের বিনিময়ে, চুক্তিতে 
উল্লিখিত শ্রেণীর ছ্ঘটনাজনিত ক্ষতি ঘটিলে, অপর পক্ষ তাহাকে ক্ষতিপূরণের 
প্রতিশ্রুতি দেয়। ইহা অগ্রিবীমা, নৌ-বীমা, অপহরণবীমা, ইত্যাদির ক্ষেত্রে 
প্রিযোজ্য। সেজন্ত এগুলি ‘insurance’ বা ঝুঁকিবীমা ) কিন্তু জীবনবীমার 
ক্ষেত্রে বীমাগ্রহীতা ও বীমাকারীর মধ্যে যে চুক্তি হয়, তাহা aid এক পঞ্চ 
কর্তৃক নিয়মিত প্রিমিয়াম প্রদানের পরিবর্তে, অপর পক্ষ তাহাকে অথবা 
তাহার মনোনীত কোন ব্যক্তির নিকট নির্দি8 TANG, অথবা তাহার মৃত্যু +. 
ঘটিলে, নিদি পরিমাণ অর্থ প্রদানের প্রতিশ্রুতি দেয়। ROA ইহা 
ক্ষতিপূরণের চুক্তি নহে। ইহাকে বলা যায় নিশ্চয়তার চুক্তি ( Contract of 
assurance ) | এজন্য জীবনবীমার ক্ষেত্রে ‘assurance? কথাটিই যথাযথ | 
বামাচুক্তির অপরিহার্য বিষয়াবলী মির 
Essentials of Insurance Contract 

ঝুকি এবং জীবন, উভয় প্রকার বীমাচুক্তিরই দুইটি অপরিহার্য বিষয় দেখা 
যায়। ইহারা বীমাচুক্তির মূল ভিত্তি ॥ যথা, ১. বীমাযোগ্য স্বার্থের উপস্থিতি 
( presence of insurable interest ) ; এবং ২. চূড়ান্ত সদ্বিশ্বাস ( utmost 
good faith or ‘uberrimae fidei’ )। 


বীমা ৩৪৯ 
১. বীমাযোগ্য স্বার্থ 

Insurable Interest 

বীমা চুক্তিতে, বীমাগ্রহীতার বীমাষোগ্য স্বার্থ থাকা চাই। যে বিবয়বস্তর 
বীমা হইবে, তাহার হানি বা বিনষ্টের দরুন বীমাগ্রহীতার আধিক ক্ষতি ঘটিবার 
বা আধিক দায় উদ্ভূত হইবার আশঙ্কা থাকিলে, উহাতে তাহার বীমাযোগ্য স্বার্থ 
বর্তমান বলিয়া গণ্য করা হয়। কোন বিষয়বস্ততে যাহার বীমাযোগ্য স্বার্থ 
বর্তমান, একমাত্র তিনিই উহার বীমা করিতে পারেন। জীবনবীমার ক্ষেত্রে 
স্ত্রী স্বামীর জীবনের উপর বীমাপত্র গ্রহণ করিতে পারেন। কারণ স্বামীর 
অবর্তমানে তাহার সমূহ আধিক ক্ষতির সম্ভাবনা থাকে। পারস্পরিক যৌথ 
দায়ের ঘারা আবদ্ধ বলিয়া, অংশীদারী কারবারের একজন অংশীদার অপর 
অংশীদারের জীবনবীমা করিতে পারেন । কিন্তু এক ভ্রাতা অপর ভ্রাতার জীবন- 
বীমা করিতে পারেন না। কারণ, এস্থলে, একের অবর্তমানে অপরিহার্যভাবে 
অপরের ক্ষতির সম্ভাবনা দেখা দেয় না। 

নৌ, অগ্নি প্রভৃতি ঝুকি বীমার ক্ষেত্রেও একই কথা প্রযোজ্য । অর্থাৎ 
কোথাও, বীমার বিষয়বস্তুতে, বীমাগ্রহীতার বীমাযোগ্য স্বার্থ বর্তমান ay 
খাকিলে, উহার বীমা গ্রহণ করা যায় না। 
2. চূড়ান্ত সদ্বিশ্বাস 

Utmost good faith 

(জীবন এবং ঝুঁকি, উভয় প্রকার বীমাচুক্তির বৈধতাই, চূড়ান্ত ARNAT 

উপর নির্ভরশীল । বীমাচুক্তি সম্পাদনের পূর্বে ও বীম৷ প্রস্তাব উপস্থিত করিবার 
সময়, বীমার বিষয়বন্ত সম্পর্কিত যাবতীয় গুরুত্বপূর্ণ তথা অকপটে প্রকাশ করা, 
বীম গ্রহণেচ্ছুক ব্যক্তির পক্ষে বাধ্য-বাধকতাপুর্ণ (obligatory) | কারণ, ইহার 


"অভাবে বীমাকারীর পক্ষে যথাযথরূপে ঝুঁকির পরিমাপ এবং প্রিমিয়াম নির্ধারণ 


করা সম্ভব নহে। চুক্তি সম্পাদনের পর, বদি প্রকাশ পায় যে বীমাগ্রহীতা, 
বীম। প্রস্তাবে, বীমার ব্বিয়বস্ত সম্পর্কিত কোন গুরুত্বপূর্ণ তথ্য গোপন করিয়া- 
ছিলেন, তবে তাহার দরুন, উক্ত বীমাচুক্তি বাতিল ( void ) হইয়া যাইবে 1) 
পুনবাঁমা 

Re-insurance 


সাধারণত অগ্নি, নৌ, প্রভৃতি ঝুপকি বীমার ক্ষেত্রে দেখা যায় যে, বীমাকারগণ 
প্রথমে Tighe সম্পাদন করিয়া পরে, উহার সমগ্র অথবা একাংশের জন্ত 
পুনরায় অপর বীমাকারীগণের নিকট হইতে বীমাপত্র গ্রহণ করে। ইহাকে 


৩৫০ বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পুনবীমা বলে। ইহার কারণ ছুইটি। প্রথমত, যে বীগাকারী ব্যক্তিগণ বা 
প্রতিষ্ঠান যে সকল বীম। চুক্তি সম্পাদন করে, তাহার পরিমাণ অত্যধিক বলিয়। 
মনে করিলে, নিজেদের ঝুঁকি হ্রাসের জন্য উহার একাংশ বা সমগ্র অংশের GT 
পুনরায় অপর বীমাকারী ব্যক্তি বা প্রতিষ্ঠানের সহিত বীমা চুক্তিতে আবদ্ধ za | 
দ্বিতীয়ত, লয়েডসের মত বীমার দায়গ্রাহকগণ ( underwriters) লাভের জন্য, 
প্রথমে সাধারণ কারবারীগণের সহিত উচ্চ হারে প্রিমিয়ামের শর্তে বীমাচুক্তি 
সম্পাদন করিয়া, পরে ASA হারে অন্যান্য বাঁমাকারী ও দায়গ্রাহকগণের নিকট 
উহার পুনরায় বীম! করিয়া থাকেন | জীবনবীমার ক্ষেত্রেও কখনও কখনও 
এইরূপ পুনর্বামার আশ্রয় লওয়া হয়। 

যুগ্ম বীমা 

Double Insurance 

অগ্নি, নৌ প্রভৃতি যাবতীয় ঝুঁকি বীমার ক্ষেত্রে একই বিষয়বস্তুর জন্য বীমা- 

গ্রহীত] দুইবার বীম| গ্রহণ করিলে উহাকে যুগ্মবীম| বলা যায়। সাধারণত 
বীমাগ্রহীতাগণ দুইজন বিভিন্ন বীমাকারীর নিকট হইতে একই বিষয়বস্তুর জন্য 
দুইটি পৃথক বীমাপত্র গ্রহণ করিয়| খাকে। এসকল ক্ষেত্রে নিয়ম হইতেছে এই 
যে, যেহেতু বীমার মোট পরিমাণ, বিষয়বস্তুর প্রকৃত মূল্যের অধিক হইতে পারে 
না, মেজন্ত ক্ষতি ঘটিলে, বীমা গ্রহীতাকে হয় উভয়ের নিকট আন্মপাঁতিক ক্ষতি- 
পূরণের দাবি উপস্থিত করিতে হইবে, নতুবা যে কোন একপক্ষের নিকট হইতে 
বীমারুত মূল্য ক্ষতিপূরণ বাবদ আদায় করিতে হইবে। দ্বিতীয় ক্ষেত্রে, ক্ষতি- 
পূরণ-প্রদানকারী বীমাকারীর নিকট হইতে পরে আনুপাতিক হারে ক্ষতিপূরণের 
অর্থ আদায় করিয়া থাকে । এই নিয়ম জীবনবীমার ক্ষেত্রে প্রযোজ্য নহে। 
জীবনবীমা 

Life Insurance 

নিয়মিত প্রিমিয়াম প্রদানের বিনিময়ে, নির্দিষ্ট সময়ান্তে বা উহার পূর্বেই 

মৃত্যু ঘটিলে নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ প্রদানের জন্য বীমাকারী ও বীমাগ্রহীতার মধ্যে 
যে চুক্তি সম্পাদিত হয় তাহাই জীবনবীমা চুক্তি নামে পরিচিত। নির্দিষ্ট বয়সের 
অনধিক সকল প্রাপ্তবয়স্ক ব্যক্তিই এই বীমাপত্র গ্রহণ করিতে পারে | 


বিভিন্ন শ্রেণীর জীবনবীমাপত্র 
Kinds of Life Policies 


জীবনবীমা পরিকল্পনা (Plan) বিভিন্ন প্রকারের হইতে পারে। তবে 
উহাদের মোটামুটি ছুটি শ্রেণীতে শ্রেণীবদ্ধ করা যায় | যথা, আজীবন বীমা 


বীমা ae 


পরিকল্পনা (whole life plan) এবং মেয়াদী বীমা পরিকল্পনা ( endowment 
plan) | তদহথযায়ী বীমাপত্রও আজীবন এবং মেয়াদী এই ছুই প্রকারের দেখা! 
যায়। 


১. আজীবন বীমাপত্র 
Whole Life Policy 


আজীবন বীম| পরিকল্পনার মূল নিয়ম এই যে, বীমাগ্রহীতাকে তাহার 
অশীতি বৎসর বয়ঃকাল পর্যন্ত প্রিমিয়াম দিতে হয় এবং তাহার মৃত্যুর পর, 
বীমার অর্থ পাওয়া যায়। অবশ্য ইহার পূর্বেই মৃত্যু ঘটিলে, তাহার উত্তরাধি- 
কারীগণ বীমার অর্থ লাভ করিবেন | 

আর এক প্রকারের আজাঁবন বীমা পরিকল্পনা আছে, উহাতে বীমাগ্রহণ 
কারী তাহার ইচ্ছামত নিরিষ্টকাল পর্যন্ত প্রিমিয়াম প্রদান করেন । বীমার অর্থ 
অবশ্য, তাহার মৃত্যুর পরে ছাড়া পাওয়! যায় না। ইহাকে “নিদিষ্ট সংখাক 
কিস্তির আজীবন বীমাপত্র' (whole life limited payment Policy) বলে | 


২. মেয়াদী বীমাপত্র 


Endowment Assurance Policy 

ইহাতে বীমাগ্রহণকারীকে, ১০, ১৫, ২০ ইত্যাদি, তাহার ইচ্ছামত নির্দিষ্ট 
বংসর পর্যন্ত, প্রিমিয়াম দিতে হয়। এই সময়ের মধ্যে তাহার মৃত্যু ঘটিলে, 
বীমার সম্পূর্ণ টাকা উত্তরাধিকারিগণ পাইবেন | অন্তথায় বীমাগ্রহণকার জীবিত 
থাকিলে, তিনি প্রিমিয়াম প্রদানের afsta অতীত হইলে, বীমার অর্থ লাভ 


করিবেন। 


৩. দুর্ঘটনায় দ্বিগুণ টাক! প্রাপ্তির সুবিধাযুক্ত বীমাপত্র 
Double Accident Benefit Policy 


'জীবনবীনা পত্রের সাধারণ প্রিমিয়ামের সহিত প্রতি হাজারে বাধিক ১:৫০ 
ন. প. অতিরিক্ত প্রিমিয়াম দিলে, বীমা গ্রহীতায় কোন দুর্ঘটনার TY ঘটিলে, 
বীমারুত অর্থের দ্বিগুণ পরিমাণ টাকা পাওয়া যায়। কিন্তু দাঙ্গা, যুদ্ধ, শিকার, 
বাধা অতিক্রমকারী ঘোড়দৌড়, বীমাকারী প্রতিষ্ঠান কর্তৃক নির্দিষ্ট বিমান 
কোম্পানীর বিমানে না৷ গিয়া অন্ত কোম্পানীর বিমানে ভ্রমণ ইত্যাদিতে দুর্ঘটনার 


দরুন মৃত্যু ঘটিলে এই সুবিধা পাওয়া যায় না। 


৪. জর্বার্থসাধক বীমাপত্র 
Multipurpose Policy 
এইজাতীয় বীমাপত্রে, বীমাগ্রহীতা নিদিষ্টকাল, নিদিষ্ট প্রিমিয়াম প্রদানের 


পরিবর্তে, মেয়াদঅন্তে তাহার জাবিতকালে, একটি নির্দিষ্ট বা্িক বৃত্তি (annuity). 
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পাইবেন। ইহার পূর্বে তাহার মৃত্যু ঘটিলে, তাহার পরিবারবর্গ একটি নির্দিষ্ট 
থোকে (lump ) টাকা এবং মৃত্যুর দিন হইতে বীমার নির্দিষ্ট সময় পর্যস্ত, নিদিষ্ট 
বার্ষিক বৃত্তি লাভ করিবেন। ইহা! ছাড়া, তাহার পুত্রকন্ার ( ২১ বৎসর বয়ষ 
পর্যন্ত ) শিক্ষার ব্যরও, বাঁমা কোম্পানী বহন করিয়া থাকে। তবে ইহার জন্য 
অতিরিক্ত প্রিমিয়াম দিতে হয় | 


৫. যৌথ মেয়াদী জীবনবীম। পত্ৰ 
Joint Life Endowment Policy 


দুইজন অংশীদার অথবা উপার্জনকারী স্বামী ও স্ত্রীর, পরস্পরের মধ্যে 
পরস্পরের বীমাযোগ্য স্বার্থ থাকায়, তাহারা যৌথ মেয়াদী জীবনবীমা৷ পত্র 
লইতে পারে। মেয়াদের পূর্বেই একপক্ষের মৃত্যু হইলে, অপরপক্ষ বীমার টাকা 
লাভ করিবে। কিন্তু উভয়পক্ষই জীবিত থাকিলে, মেয়াদ অন্তে উভয়েই বীমার 
টাকা পাইবে । 
এসম্পর্কে একটি কথ উল্লেখযোগ্য যে, আজীবন এবং মেয়াদী উভয় প্রকার 
বীমাপত্রই যুনাফাসহ কিংবা মুনাফা ব্যতীত হইতে পারে । প্রথম ক্ষেত্রে বীমাকৃত 
অর্থের সহিত বীমাকোম্পানীর মুনাফার অংশ বিশেষ পাওয়া যায়। দ্বিতীয় 
ক্ষেত্রে শুধুমাত্র বীমাকৃত অর্থ পাওয়া যায় । 
'জীবনবীম! পত্রের প্রধান প্রধান ধারাসমূহ 
Principal Clauses in the Life policy 


১. বয়সের প্রমাণ 
Proof of age 


বীমাপত্র গ্রহণ করিবার HAN অথবা তাহার পর যত শীদ্র সম্ভব বীমা- 
RON, তাহার বয়সের প্রমাণস্বরূপ স্কুল বা কলেজের সার্টিফিকেট, ম্যাট্রিক 
বা স্থূল ফাইনাল পরীক্ষার সার্টিফিকেট, কুষ্ঠি বা ঠিকুজি, সরীস্টান হইলে, দীক্ষার 
:সার্টিফিকেট, অথব| জন্ম নিবন্ধনের প্রত্যয়পত্র (birth registration certi- 
9০9) দাখিল করিতে হয়। প্রিমিয়ামের হার নির্ধারণের জন্য ইহ! প্রয়োজনীয় ৷ 
বীমার, প্রস্তাবে উল্লিখিত বয়সের সহিত প্রমাণপত্রে উল্লিখিত বয়সের পার্থক্যের 
'জগ্ঠ, শতকর। ৬ টাকা সুদনহ অতিরিক্ত প্রিমিয়াম দিতে হয়। বয়স প্রমাণিত 
“না থাকিলে, বীমাকৃত অর্থের দাবি মিটানো হয় না। 
২. বাজেয়াগুকরণ ধারা 

Forfeiture Clause 

বীমা প্রস্তাবে কোন সত্য গোপন অথবা অসত্য বিবরণ প্রদান করা৷ হইলে, 
কিংবা শর্ত পালিত না হইলে উহা] বাজেয়াপ্ত ও বীমাচুক্তি বাতিল হইয়! যায়! ' 


qai ৩৫৩ 
৩. বাজেয়াগ্তকরণ রদের ধারা 

Non-forfeiture Clause 

দুই বৎসর ঠিকমত প্রিমিয়াম প্রদানের পর যদি বীমাকারী আর প্রিমিয়াষ 
সা দিয়া থাকেন তবে, বর্তমানে বাজেয়াপ্তকরণ রদের ধারা অনুযায়ী, বীমাপত্র 
আর সম্পূর্ণ বাতিল হইতে পারে না। এক্ষেত্রে, নির্দিষ্ট সময় পরে, বীমাকৃত অর্থ 
এবং প্রদত্ত প্রিমিয়ামের অনুপাতে, বীমাগ্রহীতা অথবা তাহার উত্তরাধিকারীগণ, 
প্রদত্ত প্রিমিয়ামের অংশ লাভ করিয়া থাকেন। অবশ্য, প্রদত্ত প্রিমিয়ামের 
পরিমাণ, ১০০০ টাকার বীমা হইলে অন্যুন ৫০২ টাকা ও তাহার অতিরিক্ত 
হইলে ১০০২ টাকা হওয়া আবশ্যক | 
8. প্রত্যর্পণ মূল্য 


Surrender Value 

SYA দুই বৎসর কাল অথবা বীমার নির্দিষ্ট কালের এক-দশমাংশ কাল, 
প্রিমিয়াম প্রদত্ত হইয়া থাকিলে, যদি ইহা একবতসরের প্রিমিয়ামের অধিক হয়, 
তবে বীমাপত্রের প্রত্যর্পণ মূল্য পাওয়া যায়। এই প্রত্যর্পণ মূল্য, প্রথম বৎসরের 
প্রিমিয়া৭ও অতিরিক্ত অন্তান্ত কারণজনিত প্রিমিয়াম বাদে অর্থের বকেয় 
অংশের ৩০ শতাংশ হইয়া থাকে । মুনাফাসহ বীমাপত্র হইলে, অবশ্য উক্ত 
"শতাংশ হিসাব করিবার সময় মুনাফার পরিমাণ হিসাবে গণন] করা হয় । 


৫. স্বত্বনিয়োগ ও মনোনয়ন 
Assignment and Nomination 


বীমাচুক্তি সম্পাদন বা উহার পরবর্তীকালে, বীমাপত্রের সবত্বনিয়োগ অথবা 
মনোনয়ন করা যায়। ঝণ পরিশোধে, মূল্য বিনিময়ে, অথবা স্েহপ্রীতির 
বন্ধনের দরুন, বীমাগ্রহীত। বীমাপত্রের স্বত্বান্তর ও স্বত্বনিয়োগ করিতে পারেন 
বা তাহার বীমাকৃত অর্থের প্রাপক হিসাবে কাহাকেও মনোনীত করিতে পারেন | 
স্বত্বান্তর করিলে তাহা আর বাতিল করা যায় না। কিন্তু মনোনয়ন ইচ্ছামত 
বাতিল করা সম্ভব । এসকল ক্ষেত্রে পৃথক ফরমে অথবা বীমাপত্রের পৃষ্ঠে স্বাক্ষর 
প্রদানপূর্বক AUST অথবা মনোনয়ন করা যায়। কিন্তু তাহা বীমাকোম্পানীকে 
জানাইতে ও উহার নিকট aA করিতে হয়। অন্যথায় উহা আইনত 
afia বলিয়া পরিগণিত হয়। 


৬, খণ 
Loan 
বীমাগ্রহীতার প্রয়োজন হইলে, বীমাপত্র জামিন রাখিয়া বীম! কোম্পানীর 


নিকট হইতে-খণ লইতে পারেন। এক্ষেত্রে বীমাপত্রের প্রত্যর্পণ মুল্যের 
ব্যবসা! ও বাণিজা ॥ ২৩ + 


৩৫৪ ব্যবমা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


(Surrender value) ১০ শতাংশ, শতকরা ৬ টাকা হারে আদ প্রদানের শর্তে, 
বীমা কোম্পানী খণ মঞ্জুর করিয়া থাকে। 

ভারতে জীবনবীমার কারবার 

Life Insurance Business in India 

উনবিংশ শতাব্দীর শেষ চতুর্থাংশে ভারতে ভীবনবীমা কারবারের স্থত্রপাত 
ঘটে। অন্তান্ত আধুনিক কারবারের স্ঠায়, ইংরেজ কারবারীগণই এদেশে এই: 
জাতীয় কারবার প্রথম আরম্ত করেন। তবে, অল্পকালের মধোই ভারতীয়গণও 
এক্ষেত্রে প্রবেশ করিতে থাকে এবং অচিরেই বর্তমান শতাব্দীর প্রথম দশকে- 
স্বদেশী আন্দোলনের প্রভাবে, ভারতীয় বীমা প্রতিষ্ঠানের সংখ্য| বৃদ্ধি পাইতে. 
শুরু করে। 

১৯৩৯ সাল পর্যন্ত ভারতে জীবনবীমা কারবারের প্রথম যুগ বলিয়া গণ্য 
করা যাইতে পারে। এই সময়ে ইহার ভিত্তি স্থাপিত হয়। প্রকৃত উন্নতির যুগ 
আরম্ত হয় ১৯৩১ সালে দ্বিতীয় মহাযুদ্ধের আরম্ত কাল হইতে । দ্বিতীয় মহাযুদ্ধ 
যুগে AID কারবারের DIN জীবনবীমার কারবারের অভূতপূর্ব দ্রুত উন্নতি দেখা 
যায়। ১৯৪০ সালে মাত্র ৩৬ লক্ষ নৃতন বীমাপত্রের স্থলে, ১৯৪৫ সালে নূতন 
বীমাপত্রের সংখ্যা ১৩৬ লক্ষে পরিণত হয়। J 

যুদ্ধোত্তর যুগে বীমা কারবারের অব্যাহত অগ্রগতি লক্ষ্য করা যায় | ১৯৫০ 
সালে নূতন বীমাপত্রের পরিমাণ হইয়াছিল ১৩১ লক্ষ । ১১৫০ সালের পরে 
১১৫১ সাল হইতে পরিকল্পনামূলক অর্থনীতির যুগে আরও উল্লেখযোগ্য অগ্রগতি 
দুষ্ট হয় এবং ১৯৫৫ সালে TOA বীমাপত্রের সংখ্যা হয় ২৩৮ লক্ষ | 

কিন্তু সাধারণভাবে বীমা কারবারের অগ্রগতি সত্তেও, বীমা কোম্পানীগুলির 

সামগ্রিক কার্যকলাপ খুব সন্তোষজনক ছিল না। তৎকালে যাবতীয় বীমা 
কোম্পানীগুলিই বেসরকারী কারবার ছিল ; এবং উহাদের অনেকগুলি, বিশেধত 
Raed কোম্পানীগুলির লগ্নীসংক্রান্ত কার্যকলাপ ওয়াকিবহাল মহলের দুশ্চিন্তার 
কারণ হইয়াছিল। অবশেষে, বীমা কারবারের গুরুত্ব এবং সমগ্র পরিস্থিতি. 
বিবেচন। করিয়া, ১৯৫৬ সালের ১৯শে জানুয়ারী ভারত সরকার একটি oferty 
জারা করিয়া, ভারতের সমস্ত দেশী ও বিদেশী জীবনবীমা কারবারের পরিচালন 
ও নিয়ন্ত্রণ ক্ষমতা করায়ত্ত করেন। ইহার অল্পকাল পরেই ১১৫৬ সালের- 
জীবনবীমা রাষট্ায়ত্তকরণ আইন পাস হয়। ইহার দারা ১৯৫৬ সালের Sath 
সেপ্টেম্বর, ভারতের জীবনবীমা করপোরেশন (L.LC.) প্রতিষ্ঠিত হয়। সমস্ত 
ভারতীয় বীম! কোম্পানীর জীবনবীমা কারবার ও forts বীমা কোম্পানী-- 


* বীদা vee 


সমূহের ভারতস্থ জীবনবীমা কারবার করপোরেশন স্বহস্তে গ্রহণ করে। এই 
করপোরেশন ২৪৩ট বীম। কোম্পানীর ব্যবসায় এবং তাহাদের ৪১১ কোটি টাকা 
মূল্যের সম্পত্তি অধিকার করে । সেই সময় উহাদের নিকট মোট বীমার পরিমাণ 
ছিল ১,২৫০ কোটি টাকার অধিক। 

ভারতের জীবনবীমা করপোরেশন 

The Life Insurance Corporation of India (L.I.C.) 

১৯৫৬ সালের ভারতীয় জীবনবীমা করপোরেশন আইনের দ্বারা ১লা 
সেপ্টেম্বর তারিখে, ভারতের জীবনবীমা করপোরেশন একটি আইন সষ্ট স্বায়ত্ত- 
শাসিত সংস্থা (Statutory Corporation)-রূপে প্রতিষ্ঠিত হয়। প্রতিষ্ঠিত 
হইবার সঙ্গে সঙ্গে ইহা ভারতে পূর্বতন জীবনবীমা কোম্পানীগুলির সমগ্র 
ব্যবসায়, সম্পত্তি ও দায় গ্রহণ করে। ইহার মোট পুঁজির পরিমাণ ৫ কোটি 
টাকা এবং উহার সমস্তই ভারত সরকার কর্তৃক প্রদত্ত । একচেটিয়া অধিকারবলে 
সমগ্র ভারতে জীবনবীম| কারবার পরিচালনা ছাড়াও SzI কয়েকটি বিদেশী 
রাষ্ট্রে, যথা বৃটিশ পূর্ব আফ্রিকা, মরিসাস, এডেন, মালয়, সিঙ্গাপুর, হংকং এবং 
ফিজি দ্বীপপুঞ্জে জীবনবীমা কারবার পরিচালনা করে । 

জীবনবীনা কারবারের সহিত, ইহা সংশ্লিষ্ট তিনটি প্রতিষ্ঠানের ( যথা, দি 
এশিয়াটিক গভ্ণমেট সিকিউরিটি ফায়ার এও জেনারেল ইনসিওরেল কোম্পানী 
লিঃ, মাদ্রাজ, হাশনাল ফায়ার এণ্ড জেনারেল ইনসিওরেল কোম্পানী লিঃ, 
কলিকাতা এবং ওরিয়েন্টাল ফায়ার এণ্ড জেনারেল ইনসিওরেল্স কোম্পানী লিঃ, 
বোম্বাই ) মাধ্যমে অগ্নি, নৌ এবং Bate জাতীয় বীণা কারবার পরিচালনা 
করে | 

" করপোরেশনের পরিচালনার ভার একজন চেয়ারম্যানসহ মোট ১৫ জন 
WD লইয়া গঠিত একটি পরিচালক পর্যৎ-এর Sia ye রহিয়াছে । ইহার 
কার্যকরী পরিষদ (Executive Committee) অনধিক পাচজন সদস্য লইয়া 
পঠিত । Zl ছাড়৷ আইনের দ্বারা করপোরেশনকে দুইজন ম্যানেজিং ডিরেক্টর 
নিয়োগের ক্ষমত| দেওয়া হইয়াছে ইহারা সর্বক্ষণের কর্মী । নীতি নির্ধারণের 
ক্ষেত্রে করপোরেশন সর্বদাই কেন্দ্রীয় সরকারের নির্দেশ দ্বার! পরিচালিত হইয়া 
খাকে। 
আইন নির্দিষ্ট গণ্ডীর মধ্যে থাকিয়া ভারতীয় জনসমাজের শ্রে্ স্বার্থে 
জীবনবীমার পরিচালনা এবং প্রসার, এবং এই উদ্দেশ্যে পুনবামা, AH, সম্পত্তি 
ক্র ও বিক্রয় এবং খণ প্রদান ও সংগ্রহ ইত্যাদি, Tas কার্ধাদি পরিচালনা, 


৩৫৬ 


ব্যবসা ও afaa ভুমিকা 
করপোরেশনের কার্ধের অন্তর্গত। সকল কার্যে করপোরেশন যথাসম্ভব 
পরিমাণে কারবারী নীতিসমূহের ( Business Principles) দ্বারা পরিচালিত 
22a] থাকে | 

aa অবস্থিত কেন্দ্রীয় অফিস (Central Office) করপোরেশনের 
নীতি সংক্রান্ত বিষয়সমূহ এবং অর্থলগ্বীর বিষয় সম্পর্কে সিদ্ধান্ত গ্রহণ করে ও 
নির্দেশ দেয় । সমগ্র সংগঠনের তদারকী কার্যও ইহার অন্ততম দায়িত্ব। 

কেন্দ্রীয় অফিসের অধীনে, প্রশাসনিক সুবিধার জন্য সমগ্র ভারতকে পাঁচটি 
অঞ্চলে বিভক্ত করিয়| প্রত্যেক অঞ্চলের জন্য একটি করিয়া আঞ্চলিক অফিস 
(Zonal Office) স্থাপিত হইয়াছে। নিজ নিজ এলাকায় করপোরেশনের 
কার্যকলাপের পরিচালন! করাই ইহাদের কার্য। প্রত্যেক আঞ্চলিক অফিসের 
ভারপ্রাপ্ত একজন করিয়া আঞ্চলিক কর্মকর্তা (Zonal Manager) আছেন | 
ইহা ছাড়া বিদেশীয় কারবার পরিচালনার জন্ত আর একটি আঞ্চলিক অফিষ 
আছে। 

ব্যবস্থাপনার দক্ষতার জন্য প্রত্যেক অঞ্চলকে কতকগুলি বিভাগে 
(Divisions) বিভক্ত করিয়া উহাদের ay একটি করিয়া বিভাগীয় অফিষ 
(Divisional Office) afsh করা হইয়াছে। প্রত্যেক বিভাগীয় অফিস এক 
একজন বিভাগীয় কর্মকর্তার ( Divisional Manager ) দ্বারা পরিচালিত 
E i 
প্রত্যেক বিভাগের অধীনে কতকগুলি শাখা অফিস (Branch Offices) 


আছে । ইহাদের ভারপ্রাপ্ত একজন করিয়া শাখা কর্মকর্তা (Branch Manager) 
‘ আছেন । 


প্রয্নোজনমত ক্ষুদ্র ক্ষুদ্র WHAT স্থানীয় “এলাকার জন্ত একটি করিয়া উপ- 
অফিস (Sub-office) খোলা যাইতে 
গণের (Assistant Branch Managers) দা 
জীবনবীনা করপোরেশনের 
প্রদর্শিত হইল। 
বিনিয়োগ কাৰে পরামর্শ প্রদানের জন্য, 
(Investment Committee} আছে। 
ইহাদের মধ্যে অন্তত তিনজন করপোরেশ৷ 
বিনিয়োগসংক্রাস্ত বিষয়ে বিশেষ জ্ঞানসম্প 
করপোরেশনের অর্থ সাধারণত, কে 


রা পরিচালিত হয়। 
এই প্রশাসনিক সংগঠনটি পরপৃষ্ঠায় চিত্রের দ্বার! 


ইহার একটি বিনিয়োগ কমিটি 
উহার সদশ্যসংখ্যা অনধিক সাতজন ৷ 
নের সদস্য এবং বাকী সদস্যগণ অর্থ ও 
শ্ন এবং অভিজ্ঞ | 

শীয় ও ব্রাজ্যসরকারের এবং অন্তান্ত 


পারে। এইগুলি সরকারী শাখা কর্মকর্তা- * 


=== 


ৰীমা E 


অক্গুমোদিত পিকিউরিটিপমূহে (Central and State Govt. and other 
approved securities), বিদেশী সরকারসমূহের ও পৌর প্রতিষ্ঠানসমূহের 
সিকিউরিটিতে, যৌথমূলধনী কারবারের শেয়ার ও ডিবেঞ্চার, বন্ধকী সম্পত্তিতে 
এবং গৃহাদি স্থাবর সম্পত্তি প্রভৃতিতে, বিনিয়োজিত হইয়া থাকে। এই সকল 
বিভিন্ন প্রকার ক্ষেত্রে নান! মেয়াদে ANA দ্বারা উপার্জিত লাভ করপোরেশনের 
আয়ের প্রধান স্তর | 


ূ্বাঞ্চল__পশ্চিমবন্দ, বিহার, আসাম, Sèy | 

পশ্চিমাঞ্চল-_মহারাষ্টর, গুজরাট | 

উত্তরাঞ্চল__দিলী, পঞ্জাব, রাজস্থান, হিমাচল প্রদেশ, জন্মু ও কাশ্মীর । 

দক্ষিণাঞ্চল-_মাদ্রাজ, অন্ধ, কেরালা, মহীশৃর । 

মধ্যাঞ্চল_ উত্তরপ্রদেশ ও মধ্যপ্রদেশ । 

বৈদেশিক বিভাগ-_বুটিশ পূর্ব-আফ্রিকা, মরিসাস, এডেন, মালয়, সিঙ্গাপুর, 
হংকং, fete | 


৩৫৮ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা. . 


fra, জীবনবীমা. করপোরেশনের.অগ্রগতির বিবরণ, তিনটি তালিকার 


সাহায্যে প্রদিত হইল | 
নৃতন বীমা 
নূতন বীমাপত্রের সংখ্যা বীমার পরিমাণ 
apk! ভারতে বিদেশে ভারতে বিদেশে 
x : কোটি টাকা | কোটি টাকা 
১৯৫৪ | ৭,8০,০৯৩ ৩২,৬৮২ SAARI ১1৬৫ 
১৯৫৫ | ৭,৯৬,০৩০ ৩৫,৪৬১ ২৪০৫১ ২০৩৩ 
১৯৫৬ | ৫,৪৯,৪০১ ১৭,৯৫৬ ১৮৭৬৯ ১২৫৯ 
১৯৫৭ | ৮,১০,৭৩৮ ৫১০৫৫ ২৭৭৭৬ ৫৪০ 
১৯৫৮ | ১,৫৭,19১ ৫,৩৯৯ ৩৩৯০৬ ৫৬২ 
১৯৫৯ | ১১,৩৩,৩৮৭] ৭,৯১২ 8১৯,৭০ ৯81 
১৯৬০ | ১২,২৫,৯০২] 3,19% ৪৮৭,৮৪ ৯৭০ 
১৯৬১ | ১৪০৬১১৩০। ৮০০৫৬ ৫৯৮০ 2৯ j সাত 


{ 


কিভাবে জীবনবীমাপত্র গ্রহণ করিতে হয় 
How to take a Life Insurance Policy 

জীব মবীমাপত্র মূলতঃ বীমাগ্রহীতা৷ ও বীমাকারীর মধ্যে একটি চুক্তির ফল। 
এই চুক্তিতে অংশ গ্রহণকারী উভয় পক্ষের উপর চুক্তিমত কতকগুলি দায় 
দায়িত্ব বর্তায়, 

ভীবনবীমার চুক্তি সম্পর্কে বানিয়নের জীবনবীমা আইন (Bunyon’s Law 
of life Assurance) নামক পুস্তকে বলা হইয়াছে : 


'জীবনবীমার চুক্তি হইতেছে এমন একটি চুক্তি যাহাতে একপক্ষের আশু 


aasa পরিমাণ বা নির্দিষ্ট সাময়িক কিস্তিতে দেয় অর্থের বিনিময়ে অপর পক্ষ 
aaa জীবনের কোন একটি ঘটনা ঘটিলে একটি নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ প্রদানে 
প্রতিশ্রুতি ma? (“A contract of Life Assurance is that in 
which one party agrees to pay a given sum on the happening 
of a patticular event contingent upon the duration of human 
life in consideration of the immediate payment of a smaller sum 
‘or certain periodical payments by another.) 


' সঈতরাং জীবনবীমাপত্র গ্রহণের সময় চুক্তির শর্তগুলি পূরণ হইতেছে কিন 
গে দিকে লক্ষ্য রাখিতে হয় : i 


২ 


| 


-Aal 
১. চুক্তির যোগ্যতা ও ক্ষমতা ( Capacity to Contract 1 
২. প্রস্তাব উপস্থিত করা ও গ্রহণ করা ( Offer and Acceptance ) | 
৩. চুক্তির কারণ বা ফরয ( আনুঠানিক দলিল ) অথবা উভয় ( Consi- 
_deration or form i, e. formal deed or both ) | 
৪. চুক্তির বিষয়বস্ত সম্পর্কে উভয় পক্ষের সমরূপ ধারণা ( The parties 


must be of same mind regarding the subject of contract ) 1 
৫. উদ্দেশ্যের আইনান্ুগতা ( Legality of the object ) | 


সুতরাং বীমাপত্র গ্রহণ করিতে ইচ্ছুক ব্যক্তিকে অগ্রমর হইয়া বীমাপত্র 


গ্রহণের ইচ্ছ। প্রকাশ করিতে হয় ও নিদিষ্ট ফরম (Proposal form) পুরণ 


করিয়া উহাতে বীমা সংক্রান্ত প্রয়োজনীয় নিজনম্পকিত যাবতীয় তথ্য প্রকাশ 
করিতে হয়। সাধারণত ইহ! বীমাকারীর প্রতিনিধিগণের (Agents) সাহায্যে 
সম্পন্ন করা হয় | 
3. বীমার প্রস্তাব ( Proposal ) 
an gara is করনে pe fate Rasa সম্পর্কে তথ্য 
চাওয়া হয়। 
ক. প্রস্তাবকারীর পরিচয়-_নাম, ঠিকানা, জাতি, বয়স, ধর্ম প্রভৃতি । 
খ. প্রস্তাবকারীর কর্ম a পেশা (বিশেষতঃ কোনরূপ বিপজ্জনক কর্মে 
নিযুক্ত কি না)। ; 
গ. পূর্ববর্তী কোন জীবনবীমাপত্র গ্রহণ করা হইয়া থাকিলে উহার 


‘বিবরণ । 
এই সকল তথ্য ছাড়া প্রস্তাবকারীর পারিবারিক ইতিহাসও খানিক 


পরিমাণে প্রস্তাবপত্রে লিপিবদ্ধ করিতে হয় | 


Ye ডাক্তারী পরীক্ষা! ( Medical Examination ) 

ইহার সহিত বীমাকারী কর্তৃক নির্দিষ্ট ডাক্তার কর্তৃক প্রস্তাবকারীর wey 
পরীক্ষিত হয় এবং তাহাতে প্রস্তাবকারীর স্বাস্থ্য উপযুক্ত বলিয়া ডাক্তার মত 
প্রকাশ করিলে তবেই বীমাকারীর আবেদন গ্রহণ যোগ্য হয় | 
বীমীকারীর প্রতিনিধির রিপোর্ট 
‘Report of the Insurer’s Agent 

অতঃপর বীমাকারীর প্রতিনিধিকেও প্রস্তাবকারীর প্রস্তাব সম্পর্কে নিজস্ব 
অতামত জ্ঞাপন করিতে হয় । বিশেষত প্রস্তাবকারীর আথিক আয় BATA 


Sy ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 
তাহার প্রস্তাবিত বীমার পরিমাণ যথাযথ কি না সে. সম্পর্কে বীমাকারীর 
প্রতিনিধিকে সুস্পষ্ট মতামত জানাইতে হয় | 

বীমা প্রস্তাব গ্রহণ ও প্রথম প্রিমিয়াম 


Acceptance of the Proposal and the Payment of first Premium 

ইহার পর প্রস্তাবকারীর প্রস্তাবপত্র, ডাক্তারী পরীক্ষার রিপোর্ট ও বীমা- 
কারীর প্রতিনিধির রিপোর্ট দৃষ্টে বীমাকারী প্রতিষ্ঠান বীমা গ্রহণে সন্মত হইলে, 
প্রস্তাবকারাকে পত্র (Acceptance Letter) মারফত তাহার প্রস্তাব গ্রহণে 
সন্মতি জানায় এবং উহাতে নিদিষ্ট সময়ের মধ্যে প্রিমিয়ামের প্রথম কিস্তি জম। 
দেওয়ার অনুরোধ করে। অবশ্য অনেক সময় প্রত্তাবকারী প্রস্তাবপত্র পেশ 
করিবার সময়ই প্রিমিয়ামের প্রথয কিস্তি জমা দিয়া থাকে । 

গ্রিমিয়ামের প্রথম কিস্তি aay পড়িলে, বীমাকারী বীমাগ্রহীতার নিকট 
“প্রথম প্রিমিয়াম রসিদ” (First Premium Receipt) পাঠায় । ইহার সহিত, 
বীমাপত্র গ্রহণের কার্য শেষ হয় | 


অতঃপর সময়মত বীমাপত্র (Policy) সম্পাদন করিয়া বীমাকারী বীমা- 
গ্রহীতার নিকট পাঠাইয়| দেয়। 


দাবি পেশ করিবার পদ্ধতি 
Method of Presenting Claims 
জীবনবীমাপত্র অঙ্থ্যায়ী বীমাগ্রহীতার জীবিতকালেই বীমার মেয়াদ অস্তে 


অথবা ইতিপূর্বে বীমাগ্রহীতার মৃত্যু ঘটিলে সে সময় বীযাকারীর নিকট অর্থ- 
প্রদানের দাবি উপস্থিত করিতে হয় | 


ক. মেয়াদ অন্তে দাবি (Maturity Claim) 
বীমাগ্রহীতার জীবিতকালেই বীমাপত্রের মেয়াদ 
হইবার তারিখে টাকা পাইবার জন্য উহার এ 
একটি দাবিপত্র (Claim Voucher) 
পাঠাইতে হয় । 
> বয়সের প্রমাণ ( ইতিপূর্বে বয়স প্রমাণিত না হইলে )। 


২. মূল AIG (Original Policy) এবং TAFA (with profit) 
বীনাপত্র হইলে তৎসহ বোনাস সার্টিফিকেটসমূহ | 

৩. বিধিমতে সম্পাদিত দাবি পরিশোধ রসিদ (Clai 
Vouchar) | 


মৃত্যুর পর দাবি (Death Claims) : 


পূর্ণ হইলে, মেয়াদ পূর্ণ 
কমাস পূর্বে নিয়লিখিত বিষয়গুলিসহ 
বীমাগ্রহণকারী কর্তৃক বীমাকারীর নিকট 


m discharge 


সাধারণত এরূপ ক্ষেত্রে মৃত 


ৰীসা ৩৬১০ 
বীমাগ্রহীতার স্বত্বনিয়োগী (assignee) বা মনোনীত অর্থ প্রাপক: (nomince)’ 
কিংবা কোন নিকট আত্মীয় বীমাকাৰীকে বীমাগ্রহীতার মৃত্যু সংবাদ জানায় ।. 
এই সংবাদপ্রাপ্তির পর বীমাকারী নিম্নোক্ত বিষয়গুলি চাহিয়া পাঠায় ও উহা 
সন্তোষজনক বিবেচিত হইলে দাবি গ্রহণ করে ও অর্থ প্রদান করিয়া থাকে? 

১, পূর্বে বয়স প্রমাণিত না হইয়া থাকিলে, বয়সের প্রমাণ | 

২. উপযুক্ত স্থানীয় কর্তৃপক্ষের (বথা ইউনিয়ন বোর্ড, পঞ্চায়ত, মিউনিসি-_ 
প্যালিটি বা করপোরেশন ) মৃত্যুর রেজিস্টারী হইতে সংশ্লিষ্ট বিবরণের 
Gufs । 

৩. মুতব্যক্তির শেষ সময়ে সে চিকিৎসক চিকিৎসা করিয়াছিলেন অথবা 
যে হাসপাতালে তাহার চিকিৎসা হইয়াছিল তাহার নিকট হইতে প্রাপ্ত মৃত্যুর 
প্রত্যয়ণ পত্র (Death Certificate) 1 

৪. কোন সন্মানিত অনাত্মায় ব্যক্তির নিকট হইতে তিনি যে বীমাগ্রহীতার 
মৃতদেহ দেখিয়াছেন এরূপ একটি প্রত্যয়ণ পত্র। 

e শবদেহ সৎকারের সময় উপস্থিত ছিলেন এমন কোন সন্মানিত ব্যক্তির 
নিকট হইতে প্রাপ্ত উক্ত মর্মে প্রত্যায়ণ পত্র। 

৬. মৃতুকালে মৃত ব্যক্তি কর্মে নিযুক্ত থাকিলে উক্ত কর্মে তাহার নিয়োগ 
কর্তার নিকট হইতে প্রত্যয়ণ পত্র। 

৭. অর্থের দাবিদার কর্তৃক নির্দিষ্ট ফরম পূরণ | 

৮. দাবিদার যদি স্বত্বনিয়োগী বা মৃতব্যক্তির মনোনীত না হন তবে 
তাহার দাবির সপক্ষে উত্তরাধীকারির প্রত্যয়ণ পত্র ( Succession Certifi- 
cate ) ব| বিধিমতে প্রযুক্ত T9 ব্যক্তির শেষ ইচ্ছার দলিল (duly probated 


will) | 

৯, 
AAR | 

(অবস্থান্যায়ী ক্ষেত্র বিশেষে ৩, 
হইতে বীমাকারী দাবিদারকে অব্যাহতি দিতে পারে )। 

উপরোক্ত বিষয় ও দলিলগুলি সম্বন্ধে বীমাকারী নি:সনেহ ও মন্ত? হইলে 
দাবিদারের দাবি গ্রহণ করিয়া তাহার নিকট দাবি পরিশোধের রসিদ (Claim 
Discharge Voucher) পাঠায়। উহ| পূরণ করিয়া দাবিদার বীমাকারীর: 
নিকট ফেরত দিলে বীমাকারী বীমার অর্থ দাবিদারকে প্রদান করিয়া থাকে। 


মূল বীমাপত্র ও মুনাফসহ বীমাপত্র হইলে তৎসহ বোনাস সার্টিফিকেট- 


৪, ৫ ও ৬ নং ধারাগুলি পালনের দায়? 


৩৬২, . 


এনৌবীমা 


‘Marine Insurance 

আভ্যন্তরীণ এবং বৈদেশিক ব্যবসায়ে, জলপথে পণ্যদ্রব্য পরিবাহিত হইবার 
কালে, ঝড়-তুফান ইত্যাদি, প্রাকৃতিক ও অশ্যান্ত কারণে পণ্য বিন হইবার 
A আশঙ্কা থাকে । উহাতে পণ্যের মালিক ক্ষতিগ্রস্ত হয়। তেমনি 
জলযানখানিও বিনষ্ট হইতে পারে । আবার পরিবাহিত পণ্য ক্ষতিগ্রস্ত হইলে 
‘জাহাজ কোম্পানীর ভাড়া বাবদ আয় হ্রাস পাইবার আশঙ্ক। থাকে । এইরূপে 
নৌপরিবহণ কার্য নানাবিধ কারণে অত্যন্ত বিপদসংকুল হওয়ায়, উহার দরুন - 
কারবারীগণের ও পরিবহণকারী প্রতিষ্ঠানের ক্ষতির আশঙ্ক! বা ঝুঁকি বহন 
করিবার জন্য একদল স্বত্ত কারবারী দেখ! যায়। ইহাদের বীমাকারী 
08954050 বলে এবং যাহাদের a FS ইহারা বহন করে, তাহাদের বীমাগ্রহীতা 
(Insured) বলা হয়। নোৌঁবীমার কারবারে, নির্ণিঃ পরিমাণ প্রিমিয়াম 
প্রদানের পরিবর্তে, পণ্যক্ষতিগ্রস্থ হইলে, বীমাকারী বামাগ্রহীতাকে' উপযুক্ত 
ক্ষতিপূরণ দান করিবে বলিয়া, উভয়ের মধ্যে চুক্তি সম্পাদিত হয় | 

এইরূপ নোবীমার কারবার কাহারও মতে ৭০০, আবার কাহারও মতে ৫০০ 
বত্সর ধরিয়া প্রচপিত হইয়াছে। ভারতে অবশ্য জখমী afea মাধ্যমে এইরূপ 
'নৌবীমার EK কারবার দীর্ঘদিন যাবৎ হণ্ডওয়ালা নামে এক শ্রেণীর দেশীর 
ARIST ও সাহকারগণ পরিচালনা করিতেছে। তবে, মংগঠিতরূপে নোঁবীমার 
কারবার ২০০ বৎসরের অধিক পুরাতন নহে। 


নৌবীমার 
Subjects of Marine Insurance 
জ্লযান অর্থাৎ জাহাজ, মাল এবং জাহাজে বোঝাই পণ্য_এই তিনটি 
হইল নোবীমার Ragag | খাতার়াতকালে বিভিন্ন প্রকারের সামুদ্রিক বিপদের 
(Perils of the Sea) ফলে, জাহাজটির. আংশিক ক্ষতি অথবা সামগ্রিক 
‘Fara ঝুকি হইতে রক্ষা পাইবার জন্ত, অর্থাৎ È সকল বিপদ-আপদের দরুন 
ক্ষতি হইলে তাহা পূরণের নিশ্চয়তা পাইবার ey, জাহাজের মালিক জাহাজটির 
“সামুদ্রিক বীমা করিতে পারে। ইহাকে “Hull Insurance” WT; 
সামুদ্রিক দুর্ঘটনায় জাহাজ ক্ষতিগ্রস্থ হইলে উহাতে বোঝাই যাও 
আংশিক .বা সামগ্রিকভাবে বিন হইতে পারে এবং সেক্ষেত্রে উহাদের ajan 
বাবদ জাহাজের মালিকের AG] জাহাজ ভাড়াকারীর আয় হ্রাস পাইবার 
আশঙ্কা থাকে। সেজন্য MERE বীমা করা হয়। ইহাকে “Freight 


বাবদা ও বাণিজোর ভূমিকা : 


৩৬৬ 


বীমা ; 
Insurance” বা মাসুল বীমা বলে । জাহাজের মালিক SIT জাহাজটি ভাড়া 
লইয়া ব্যবসায়ীদের পণ্য পরিবহণে যিনি উহাকে ব্যবহার করিতেছেন, এরূপ 
জাহাজ ভাড়াকারী এই মাস্থল বীমা করিয়া থাকেন | 

পরিবহণকালে, দুর্ঘটনায় জাহাজে বোঝাই পণ্যসামগ্রী ক্ষতিগ্রস্থ হইলে 
উহার ক্ষতিপূরণের নিশ্চয়তা লাভের উদ্দেশ্যে, পণ্যের মালিকগণ তাহাদের, 
পণ্যের বীম। করিয়া থাকেন | ইহাকে “Cargo Insurance” বলে। 

সামুদ্রিক বিপদসমুহ (Perils of the sea) £ সামুদ্রিক বিপদগুলিকে 
প্রথমে ছুই শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়। যথা, প্রাকৃতিক ও অপ্রাক্কৃতিক 
বিপদসমূহ। 

ate ata, ঢেউ, জাহাজে জাহাজে সংঘর্ষ, জাহাজের সহিত জলমগ্ন পর্বতের 

সংঘর্ষ, মগ্ন চড়ায় জাহাজের আবদ্ধ হওয়া, অগ্নিকাণ্ড প্রভৃতি, প্রান্কৃতিক বিপদের 
gis | 

অপ্রাক্ৃতিক বিপদগুলিকে পুনরায় ছুইভাগে বিভক্ত করা যায়। যথা, 
১, জাহাজস্থ ব্যক্তিবর্গের কার্ষকলাপজনিত ক্ষতি, এবং ২. জাহাজ-বহিভূতি 
ব্যক্কিগণের কার্ষকলাপজনিত ক্ষতি। 

জাহাজের কাণ্তেন ও খাল।সীগণের অসাধু কার্যকলাপজনিত ক্ষতি প্রথমোক্ত 
শ্রেণীর safe, ss আক্রমণ, শত্রুপক্ষের আক্রমণ, বন্দরে চুরি 
ইত্যাদি কারণজনিত ক্ষতি, দ্বিতীয় শ্রেণীর অন্তর্গত | 

নৌবীমার অপরিহার্য বিষয়সমূহ  (Requisites of Marine 
Insurance) £ নোঁৰীমার ক্ষেত্রে faafaifts বিষয়গুলি অপরিহার্য বলিয়া গণ 


করা হয়। 
s বীমাগ্রহীতার বীমাযোগ্য স্বার্থের (Insurable interest ) 


অৱস্থিতি ই দূর্ঘটনাজনিত আধিক ক্ষতিকে বীমাযোগ্য স্বার্থ বলিয়া গণ্য করা 
যায়। নোৰীম৷ চুক্তি সম্পাদনের সময় ইহা না থাকিতেও পারে, “কিন্ত দুর্ঘটনা 
প্রটিবার সময় উহা বর্তমান না থাকিলে, ক্ষতিপূরণ দাবি করা যার না। 

২. চুড়ান্ত সদ্বিশ্বাম (Utmost good faith) 8 বীমার চুক্তি, 
বীমাকারী এবং বীমাগ্রহীতার মধ্যে চূড়ান্ত সদিশ্বাসের উপর প্রতিষ্ঠিত । অর্থাৎ 
ইহাতে বীমার বিষয়বস্তু সংক্রান্ত যাবতীয় তথ্য বীমাগ্রহীতা৷ কর্তৃক বীমাকারীর 
“নিকট খোলাখুলিভাবে প্রকাশ করা বাধ্যতামূলক | এইজন্য চুক্তি সম্পাদনের 
খা যায় যে, বীমাগ্রহীতা কোন গুরুত্বপূর্ণ বিষয় গোপন করিয়াছিলেন, 


পর যদি দে 
বীমার চুক্তি বাতিল (Void) বলিয়া গণ্য হইবে। 


তাহা হইলে এ 


৩৬৪ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


TAD যে, নৌবীমা চুক্তি মূলত ক্ষতিপূরণের চুক্তি (Contract of 
indemnity) | বীমাগ্রহীতার কোন ক্ষতি হইলে তবেই বীমাকারী উহা পূরণ 
করিবেন। পরিবহণকালে কোন দুর্ঘটনা না ঘটিলে, এবং উহার ফলে কোন 
ক্ষতি না হইলে বীমাগ্রহীতা কোন ক্ষতিপূরণ দাবি করিতে পারেন না। 
গৌণ শর্ত 
Warranty 

যাবতীয় gies কতকগুলি শর্তের (Stipulations) উপর প্রতিঠিত। এই 
সকল শর্তের কতকগুলি প্রধান বা মুখ্য শর্ত (Condition) এবং অপরগুলি- 
অপ্রধান বা গৌণ শর্ত (Warranty) । সাধারণ চুক্তিতে মুখ্য শর্তগুলি বাতিল, 
(Void) হইয়া বায়। গোঁণ শর্তগুলি সাধারণত Se (Implied) থাকে, তবে 
উল্লিখিত (Expressed) থাকিতেও পারে। কিন্তু এগুলি মান্য না করিলে তজ্জন্ত 
চুক্তি বাতিল হয় না। তবে, ক্ষতিগ্রস্তপক্ষ উহার ey উপযুক্ত ক্ষতিপূরণ দাবি 
করিতে পারে । অর্থাৎ এককথায় সাধারণত, মুখ্য শর্তগুলি চুক্তির নিয়ন্ত্রক শর্ত, 
কিন্তু গৌণ শর্ত তাহা নহে | 

কিন্তু alta ক্ষেত্রে গোৌণশর্তগুলি (Warranty) উহা থাকিলেও উহারা 
চুক্তির নিয়ন্ত্রক শর্ত, অর্থাৎ IAT শর্ত (Conditon) বলিয়া পরিগণিত হয়। এবং 

উহা পালিত না হইলে সমগ্র বামাহুক্তি বাতিল হইয়া যায়। 

নৌবীমার আনুল্লিখিভ গৌণ শর্তাবলী (Implied Warranties in 
Marine Insurance) 2 নৌবীমাতে নিয়লিখিত গোঁণ শর্তগুলি বীমাচুক্তির, 
পক্ষে অপরিহার্য বলিয়া গণ্য কর! হয় | 

১. জাহাজের সমুদ্রে চলাচলযোগ্যতা ( Sea worthiness 
Clause) 2 জাহাজটির সমুদ্রে চলাচলের সম্পূর্ণ যোগ্যতা রহিয়াছে, বীমাগ্রহীতা 
(10549) কর্তৃক এই আশ্বাস প্রদানের শর্তে বামাকারী (Insurer) বীমার চুক্তি 
সম্পাদনে সম্মত হয়। জাহাজের সামুদ্রিক যোগাতা বলিতে, উহাতে যখোপযোগী 
লোকলঙ্কর, প্রয়োজনীয় অন্তান্য সাজসরঞ্রান রহিয়াছে এবং*সীমাতিরিক্ত পণ্য - 
বোঝাই হয় নাই ইত্যাদি, বুঝায়। 

২: জাহাজের সাধারণ গতিপথ হইতে GP ন। হওয়া (Non- 
deviation Clause): যে সমস্ত বীমা চুক্তি জাহাজের নিদিষ্ট গতিপথের 
ভিত্তিতে (Voyage Policy) সম্পাদিত হয় (অর্থাৎ এক বন্দর হইতে অপর 
বন্দর পর্যন্ত ), সে ক্ষেত্রে জাহাজটি সাধারণ গতিপথ হইতে EP হইবে না, একথা 
E থাকে। তবে, কতকগুলি ক্ষেত্র ইহার ব্যতিক্রম হইলেও, তাহাতে চুক্তি” 


বীমা ee 


'অসিদ্ধ হয় না। যথা, খালাসীদের বিদ্রোহ, প্রতিকূল আবহাওয়া, জীবনরক্ষার 
কারণে, খালাসী ও 19, পানীয় এবং জ্বালানী প্রভৃতির আকস্মিক অভাবের 
দরুন এবং শত্রুর হস্ত হইতে রক্ষা পাইবার ST | 

৩. যাত্রার বৈধতা (Legality of the Voyage): ইহা ধরিয়া লওয়া 
হয় যে জাহাজটি বৈধ ব্যবসায়-বাণিজ্যসংক্তান্ত কার্যে সমুদ্রষাত্রা করিতেছে। 
উহাতে কোন অবৈধ উদ্দেশ্য যথা, we ফাকি, নিষিদ্ধ দ্রব্য পরিবহণ, নিষিদ্ধ 
বাণিজ্য অথব| চোরাই চালান প্রভৃতি নাই। 

শ্মরণযোগ্য যে, এই সকল অন্ুল্লিখিত শর্তাদি এবং বীমাপত্রে উল্লিখিত 
শর্তনহ নৌবাণিজ্যের প্রচলিত রীতিনীতি ও প্রথা প্রভৃতি সকলই অবশ্য 
পালনীয় । 

নৌবীমাকার্ধে, বীমা গ্রহীতার (insured) প্রয়োজনাহুযায়ী বিভিন্ন প্রকারের 
নৌবীমাপত্রের ( Marine Insurance Policy ) প্রচলন রহিয়াছে । fra 
উহাদের সংক্ষিপ্ত বিবরণ প্রদত্ত হইল £ 

5. Voyage Policy: যে বীমাপত্রের দ্বারা নির্দিষ্ট গতিপখে গমনকালে 
জাহাজ বা পণ্যের সম্ভাব্য ক্ষতিপূরণের দায় গ্রহণ করা৷ হয়, তাহাই Voyage 
Policy নামে পরিচিত | 

২. Time Policy: এই জাতীয় বীমাপত্রের দ্বারা ৬ মাম. হইতে ১ 
বৎসর পর্যন্ত, যে কোন নির্দিষ্ট সময়কালের জন্ত, জাহাজ ও পণ্যের ক্ষতি পূরণের 
দায় গ্রহণ করা হয়। 

©. Mixed Policy: এই জাতীয় বীমাপত্র Voyage Policy এবং 
Time Policy, উভয়ের সংমিশ্রণ aal ইহাতে fate সময়কালের 
জন্য, নির্দিষ্ট গতিপথে গমনকারী জাহাজ ও পণ্যের ক্ষতিপূরণের দায় গৃহীত 


| 
a. Valued Policy: যে বীমাপত্রে বীমার বিষয়বস্তর মূল্য উল্লিখিত 


হয়, GACH Valued Policy বলে। 
¢. Open or Unvalued Policy: এই প্রকারের বীমাপত্রে, বীমার 


‘বিষয়বস্তুর মূল্য উল্লেখ করা হয় না। 

৬. Floating Policy: এই প্রকারের বীমাপত্র জাহাজের জন্যই 
এচপিত। যে সকল জাহাজীকারবারের একাধিক জাহাজ সর্বদাই বিভি্ন 
গতিপথে যাতায়াত করিতেছে, উহার! সাধারণত একবারে একটি মোট। অঙ্কের 
বীমাপত্র গ্রহণ করে। পরে, এ অঙ্কের মধ্যে, বিভিন্ন পথে যাত্রাকারী, তাহাদের 


৩৪৬ ajani ও বাণিজ্যের ভূমিকা! 


বিভিন্ন জাহাজগুলির কোনটির জন্ত কতটাকার ঝুপকি নির্দিষ্ট হইবে তাহা বীমাকার 
প্রতিষ্ঠানকে জানাইয়া দেয়। এই ব্যবস্থার বিভিন্ন জ্বাহাজগুলির sa বারবার 
বীমাপত্র লইবার নিত্য নৈমিত্তিক ঝামেল! পোহাইতে হয় না। 

৭. Composite Policy: নৌবীমায় সাধারণত বৃহৎ অঙ্কের বীমাপত্রের 
ক্ষেত্রে একাধিক বীমাকারী প্রতিষ্ঠান (insurers ) একত্রিত হইয়া দায় গ্রহণ 
‘করে। যেমন, তিনটি বীমাকারী প্রতিষ্ঠান একত্রিত হইয়া, যথাক্রমে ৫০ লক্ষ 
টাকা, ৩০ লক্ষ টাকা ও ২০ লক্ষ টাকার, মোট ১ কোটি টাকার বীমার দায় 
একত্রে গ্রহণ করিতে পারে। এই জাতীয় বীমাপত্রই Composite Policy 
নামে পরিচিত 1 

৮. Port Risk Policy: fafa? সময় কালের মধ্যে বন্দরে থাকাকালীন 
জাহাজ বা পণ্যের কোনরূপ ক্ষতিপূরণের দায় যে বীমাপত্রের দ্বারা গৃহীত হয়, 
তাহাই Port Risk Policy নামে অভিহিত। aay বাহুল্য যে, এই জাতীয় 
বীমাপত্রের দ্বার! সমুদ্রে যাতায়াতরত পণ্য বা জাহাজের ক্ষতিপূরণের দায়' গ্রহণ 
করা হয় না। 

লৌ-বীমাকার্ধে ক্ষতির প্রকারভেদ 


Types of Loss in Marine Insurance 

নৌবীমাকার্ধে বীমার বিষয়বস্তুর ক্ষতি, সামগ্রিক (total), এবং আংশিক, 
( average ) এই ছুই প্রকারের হইতে পারে ঃ 

১. সামগ্রিক ক্ষতি (Total Loss Js যখন বীমার বিষয়বস্ত এরূপ 
ক্ষতি গ্রস্ত হয় যে, উহার পুনরুদ্ধারের কোন সম্ভাবনা থাকে না, তাহাকে সামগ্রিক 
ক্ষতি বলে। ইহা আবার ছুই প্রকারের হইতে পারে। Tal, প্রকৃত সামগ্রিক 
ক্ষতি বা (Actual total loss ) ও উদ্ধারযোগ্য সামশ্রিক ক্ষতি (Cons- 
tructive total loss ) | 

ক. প্রকৃত সামগ্রিক ক্ষতি বা Actual total loss £ বীমার বিষয়বস্তু যখন 
সম্পূর্ণ বিনষ্ট বা বিরুত হয় এবং উহার উদ্ধারের আর উপায় থাকে না, তাহাকে- 
প্রকৃত সামগ্রিক ক্ষতি বলে। যেমন, সমুদ্রের মাঝখানে গণ্যমমেত কোন জাহাজ: 
BRT গেলে, উহার এবং উহার পণ্য পুনরুদ্ধারের আর কোন আঁশ! থাকে না l 
এই ক্ষতিকে প্রকৃত সামগ্রিক ক্ষতি বলা যায় । 

খ. উদ্ধারযোগ্য সামগ্রিক ক্ষতি বা Constructive total loss: যখন 
বীমার বিষয়বন্ত এনূপভাবে ক্ষতিগ্রস্থ হয় যে, উহার পুনরুদ্ধার সম্ভব হইলেও 
তাহার ব্যয় উদ্ধারযোগ্য বস্তর মূল্য অপেক্ষা অতিরিক্ত, হইয়া পড়ে, তাহাকে" 


ৰীমা তনত 


উদ্ধারযোগ্য সামগ্রিক ক্ষতি বলে। যেমন, উপকূলের নিকটবর্তী মগ্রশৈলের 
সহিত সংঘর্ষের ফলে নিমজ্জিত জাহাজের উদ্ধারসাধন সম্ভব হইলেও, যদি উহার 
বায়, উদ্ধারকৃত দ্রব্যের মূল্য অপেক্ষা অধিক হয়, তবে এ ক্ষতিকে উদ্ধারযোগ্য 
সামগ্রিক ক্ষতি বলা যায়। 

২. আংশিক ক্ষতি (Average Loss) 2 যখন TSS জাহাজ অথব৷ 
পণ্য সম্পূর্ণরূপে ক্ষতিগ্রস্ত হয় না, উহাকে আংশিক ক্ষতি বলা হয়। ইহা ছুই 
প্রকারের | যথা, সাধারণ আংশিক ক্ষতি.( General average ) এবং বিশেষ- 
আংশিক ক্ষতি ( Particular average ) | 

ক. সাধারণ আংশিক ক্ষতি বা General Average Loss : পণ্য, WAT 
ও জাহাজের মালিক, প্রভৃতি সকল পক্ষের স্বার্থরক্ষার্থে যে ইচ্ছাকৃত ক্ষতি 
ঘটানো হয়, তাহাই সাধারণ আংশিক ক্ষতি। এই ক্ষতিসাধনের উদ্দেশ্য, 
সংশ্লিষ্ট সকলের স্বার্থের নিরাপত্ত| রক্ষা করা। যেমন, বড়বাঞ্চায় বিপদগ্রস্ত 
জাহাজকে, STATS ( lighten ) করিবার জন্য জাহাজের পণ্য সমুদ্রে নিক্ষেপ 
করা হয়। ইহার জন্ত পণ্য মালিকের যে ক্ষতি হয়, তাহা জাহাজের মূলা, 
মাল ও ALT MRA ES হারে যথাক্রমে, উক্ত তিমপক্ষের মধ্যে বন্টন 
করা হয়। . অবশ্য ক্ষতিগ্রস্থ পক্ষগণ বীমাকারীগণের নিকট হইতে ক্ষতিপূরণ 
লাভ করেন। 

খ. Particular Average Loss বা বিশেষ আংশিক ক্ষতি ঃ আকস্মিক 
‘কোন ঘটনা দ্বারা জাহাজ বা৷ পণোর ক্ষতি হইলে, তাহাকে বিশেষ আংশিক- 
ক্ষতি বলে। এবং এই প্রকারের ক্ষতি কেবলমাত্র স্বার্থ সংস্ি্ট পক্ষকেই বহন 
করিতে হয়। অবশ্য ক্ষতিগ্রস্ত পক্ষ নৌবীমাপত্র লইয়া থাকিলে, বীমাকারীর 
নিকট হইতে তজ্জন্ত ক্ষতিপূরণ আদায় করিতে পারেন | 

ইহা সাধারণ আংশিক ক্ষতির শ্যায় ইচ্ছাকৃত নহে । এই ক্ষাতিসাধনে রঃ 
দ্বারা কাহারও স্বার্থ রক্ষা পায় না; সেজন্ত সংশ্লিষ্ট পক্ষ ছাড়া অপর কোন পক্ষ- 
PISI অংশ বহন করে না। 
সাধারণ আংশিক ক্ষতির বণ্টন 
Sharing of “General Average Loss’ 

পণ্যবাহী একটি জাহাজ যাত্রাপথে গভীর সমুদ্রের মধ্যে প্রবল ঝড়-ভুফানে 
পড়িল। উহাকে রক্ষা করিবার জন্য অনন্তোপায় হইয়া জাহাজের কাণ্ডেন বা 
অধ্যক্ষ পণ্যের কিয়দংশ সমুদ্রে নিক্ষেপ করিল। ইহাতে, জাহাজ, মাশুল, ও 
বাকী পণ্য দ্রব্য রক্ষা পাইল। এক্ষেত্রে, সমুদ্রে নিক্ষিপ্ত পণ্যের ক্ষতি rA? 


sour aan ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


“সকল পক্ষই, অর্থাৎ জাহাজের মালিক, মাস্গুলের অধিকারী ও পণ্যের মালিককে 
-আন্মপাতিকভাবে বহন করিতে হইবে | 

TASHA, ধরা যাক যে, সমুদ্রে নিক্ষিপ্ত পণ্যের মূল্য- ১০,০০০১ 

এই ১০,০০০ টাকার ক্ষতি, জাহাজের মালিক, মাস্থূলের অধিকারী এবং 
পণ্যের মালিক_-এই তিনপক্ষের মধ্যে নিম্মলিখিতভাবে বন্টন করা হইবে। এ 
-সম্পর্কে একটি কথা বিশেষভাবে উল্লেখযোগ্য যে, জাহাজের মালিকই মাস্থলের 
অধিকারী হইলেও, নৌবীমার সাধারণ আংশিক ক্ষতির পরিমাণ সংশ্লিষ্ট বিভিন্ন 
পক্ষের মধ্যে বন্টন করিবার সময়, জাহাজের মালিক ও মাস্থলের অধিকারী, 
ইহার! ছুই পক্ষ বলিয়৷ গণ্য কর! হয়। 

aft, জাহাজের মূল) ১,০০,০০০ টাকা, মোট পণ্যের মূল্য ৬০,০০০ টাকা 
‘ও মান্সুলের পরিমাণ ৪০,০০০ টাকা__তাহা হইলে, উহাদের মোট পরিমাণ 
হয়) ২,০০,০০০ টাকা। 

€১) জাহাজের মালিকের বহনযোগ্য ক্ষতির পরিমাণ 


১১০০১০ ০০৯২ 


3 ২,২১৫ ১০১০০০২২ = 4,20 0N টাকা | 


200,000. 
4 ৬০১০ ০০৭২ 
(২) পণ্যমালিকের ক্ষতির অংশ= ত 


2 


১৮১০ ০০০২ 


oo ০০২ 
--৩১০০০২২ টাকা 1 
(৩) qaaa অধিকারীর ক্ষতি বহনের পরিমাণ 


৪7১০ 
নি ৮৫১০১০০০২২৯-২০০০০২ টাকা | 


২১০০১০০০ 
এইরূপে মোট ক্ষতি ১০,০০০ টাকা, জাহাজের মালিক, পণ্যের মালিক ও 
ARTA অধিকারী যথাক্রমে, ৫০০০২ টাকা ৩০০০২ ‘টাকা ও 2,000. টাক! 
করিয়া বহন করিবেন | 
বিশেষ আংশিক ক্ষতি নিরূপণের পদ্ধতি 
Method of determination of Particular Average Loss 
S. S. India নামক জাহাজে কলিকাত৷ বন্দর হইতে টোকিও বন্দরে ১০০০ 
'গাইট কাচা তুলা পাঠাইবার কালে, ২০০ FSB তুলা সমুদ্রের জল লাগিয়া 
আংশিকভাবে Ra? হইল। প্রেরিত প্রতি গীঁইট তুলার মূল্য ১০০ টাকা | 
ক্ষতিগ্রস্ত গাইটগুলি জাপানের বাজারে প্রতি গাইট ২০ টাকা দরে এবং ভাল 
Maia গাইট প্রতি ১২৫ টাক। দরে few হইল। এক্ষেত্রে পণ্যমালিক 


ব্যাঙ্ক ব্যবসায় 2 


বীমাকারীর নিকট হইতে নিম্নলিখিত Raa ক্ষতি পূরণ, দাবি করিতে 
পারে। 

পণ্যের বীমাকৃত মূল্য (insured value)— 

১০০ টাকা দরে ১০০০ গাইটের মূল্য= ১১০০১০০০২ টাকা | 

টোকিও বন্দরে উপনীত ১০০১ গাইটের মধ্যে ২০০ HSB 
ক্ষতিগ্রস্ত পাটের বীমাকৃত মূল্য ( insured value of the 
damaged goods )= 

উক্ত ২০০ গাঁইট পাট অক্ষত অবস্থায় টোকিওতে 
পৌঁছাইলে উহার Resa মূল্য হইত= ২৫,০০০১ টাকা | 

ওঁ গাঁইটগুলির প্রকৃত বিক্রয়লন্ধ মূল্য (actual value 


2755০ টাকা । 


realised) = > চলত 
২৫,০০০২ টাক! মূল্যের দ্রব্যে ক্ষতির পরিমাণ = ০ টাকা। 
এ ২০০ গাঁইট পাটের NAGS মূলোর T ক্ষতির পরিমাণ = ১১০২ = ই ২০,০০০১ 
= x ১০০০২ টাকা 
অতিরিক্ত খরচ ( extra charges )— 
বিশেষজ্ঞগণ কর্তৃক পরিমাপের ব্যয়-_-৫০০২ 
গুদাম খরচ- ৫০০২. 
বিবিধ খরচ — ২৫০২ ১২৫০২ টাকা i 
ক্ষতিপূরণ বাবদ বীমাকারীর নিকট বীমাগ্রহীতার দাবির 
পরিমাণ = ১৩,২৫০২ টাকা। 


লয়েডস্‌ বা লয়েডসের দায়গ্রাহকগণ 
> Lloyd’s or Lloyd’s Underwriters 


নৌঁবীমার দায়গ্রহণ কার্ষে নিযুক্ত, মমিতিবদ্ধ একদল দায়গ্রাহক ও অন্ঠান্য 
ব্যক্তিবর্গ, Lloyd’s Underwriters অথবা সংক্ষেপে Lloyd’s নামে 
পরিচিত। এই সংগঠনটির ইতিহাস কৌতূহলোদ্দীপক । বিগত সপ্তদশ 
শতাব্দীর শেষভাগে ইংলণ্ডে কফির প্রচলন আরম্ত হওয়ার অগ্নকালের মধ্যেই 
উহা অত্যন্ত জনপ্রিয় পানীয়ে পরিণত হয়। এ সময়ে লগ্ুনের টাওয়ার স্্ীটে, 
fe লয়েড নামে এক ব্যক্তির কফিখানা, তৎকালীন লণ্ডন বন্দরের বণিক 
ও নাবিকগণের বিখ্যাত আড্ডাস্থন হইয়া উঠে। মিঃ লয়েড খরিদ্দীরগণের 
সুবিধার্থে, দেশবিদেশে ষাতায়াতকারী জাহাজের সংবাদ সংগ্রহ করিতে আর্ত 
ব্যবসা ও বাণিজ্য ॥ ২৪ 


EIP ayani ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


করেন। শীদ্রই দেশেবিদেশে এরূপ জাহাজের সংবাদ সংগ্রাহক নিযুক্ত হয় 
এবং ডাক ও তার ব্যবস্থাবিহীন সেই যুগে সাংকেতিক ইঙ্গিত মারফত দূরদূরান্ত 
হইতে সংবাদ সংগৃহীত ও কফিখানার খরিদ্দারগণের নিকট পরিবেশিত হইতে 
থাকে। এই সুবিধার জন্য ধীরে ধীরে লয়েডের কফিখান। নৌবীমার দায় 
গ্রাহকগণের কার্যকলাপের কেন্রস্থলে পরিণত হয়। এই সকল দায় গ্রাহকগণ 
শীঘ্রই লয়েডমের দায়গ্রাহক (Lloyd’s Underwriters) হিসাবে পরিচিতি লাভ 
করেন। জাহাজ সংক্রান্ত সংগৃহীত তথ্যাদি অতঃপর ১৬৯৬ সাল হইতে 
নিয়মিত ভাবে মুদ্রিত ও প্রকাশিত হইতে থাকে। ইহাকে ‘Lloyd's 
News’ বলা 2251 পরে ইহার নাম পরিবর্তন বরিয়! ‘Lloyd’s List’ 
রাখ! হয়। 
১৭৭১ সালে নৌবীমার দায়গ্রাহক ও দালালগণ একত্রিত হইয়া! Association 
of Lloyd’s Underwriters নামে একটি সমিতি গঠন করেন | ১০০ বৎসর 
প্র, ১৮৭১ সালে ইহ! পার্লামেন্টের একটি আইনের ছারা The Corporation 
of Lloyd’s নামে পুনর্গঠত ও বিধিবদ্ধ হয়। এই সমিতির উদ্দেশ্য দিবিধ যথা, 
ইহার সভ্যগণের স্বার্থমাধন এবং জাহাজ সংক্রান্ত নানাবিধ সংবাদ সংগ্রহ ও 
মত্যগণের মধ্যে উহা বন্টন ইহার সভ্যগণকে প্রবেশমূল্য ও বাধিক টাদা দিতে 
হয়। ইহারা ছুই শ্রেণীর। যথা, দায়গ্রাহক (underwriters) এবং দালাল, 
যাহারা দায়গ্রাহক নহেন (non-underwriters) | এখানে একটি কথা৷ উল্লেথ- 
যোগ্য যে, সমিতি হিসাবে The Corporation of Lloyd’s কোন দায়গ্রহণ 
করে না। উহার সভ্যগণ ব্যক্তিগতভাবে দায়গ্রহণ কার্য সম্পাদন করিয়| খাকেন। 
ইহার সভ্যমংখ্যা সীমাবদ্ধ এবং তাহারা যাহাতে নিজ নিজ দায় মিটাইতে 
অক্ষমতার দরুন প্রতিষ্ঠানের সুনাম নষ্ট না৷ করে, সেজন্য সভ্যপদ প্রদানের 
সময় তাহাদের নিকট হইতে fare পরিমাণ অর্থ জামিন বাবদ গ্রহণ করা 
হয়। ইহার বর্তমান কার্যালয় লণ্ডনের Leadenhall Street-q অবস্থিত। 
ইহার কার্যাবলী সমগ্র পৃথিবী বিস্তৃত এবং প্রতিষ্ঠান হিমাবে ইহা সত্যই 
তুলনাহীন। 

Lloyd’s Register of British and Foreign Shipping £ 
নৌবীমার দায়গ্রহণ কার্যে, দেশবিদেশের বিভিন্ন জাহাজ ও উহাদের অবস্থা 
সম্বন্ধে TAT জ্ঞান সবিশেষ প্রয়োজন! এইজন্য, লয়েডসের একটি সংস্থা 
হইতে গত ১৭৫ বৎসর ধরিয়া, ইংলগুসহ পৃথিবীর অন্ঠান্ত সকল দেশে নির্মিত 
জাহাজের বিস্তৃত বিবরণ প্রতি বৎসর প্রকাশিত xem আসিতেছে । ৭২ জন 


বীমা eas 


সম্পাদকের সহযোগিতায় প্রস্তুত এই বিবরণীর পৃষ্ঠাসংখ্যা ৪ হাজারের অধিক 
এবং ওজন প্রায় ১০ সের | 

এই বাৎসরিক বিবরণীতে ( Annual Register) নিম্নলিখিত বিষয়গুলি 
উল্লিখিত হয়। যথা,_ 

১. যাবতীয় জাহাজের নির্মাণ স্থান ও তারিখ | 

২. যে সকল উপাদানে এগুলি নিমিত ৷ 

৩. উহাদের আয়তন ও পরিবহণ ক্ষমতা | 

8. জাহাজের গুণাগুণ ও শ্রেণী | 
নৌবীমাপত্র গ্রহণের পদ্ধতি 
The Procedure of taking out a Marine Insurance Policy 

নৌবীমাপত্র কিভাবে লইতে হয় তাহ! আলোচনা! করিবার পূর্বে, প্রথমেই 
স্মরণীয় যে, ইহ! ছুই প্রকারের হইতে পারে । যথা, কোম্পানীর বীমাপত্র 
(Company’s policy) এবং লয়েডসের বীমাপত্র (Lloyd’s policy) | 

কোম্পানীর বীমাপত্র গ্রহণের পদ্ধতি খুবই সহজ। বিভিন্ন নৌবীমাকারী 
প্রতিষ্ঠানের বীমার প্রিমিয়াম ও অন্ঠান্ত শর্তাবলী মুদ্রিত আকারে পুস্তিকায় 
প্রকাশিত হয়। তাহাদের নিযুক্ত বীমার দালালও থাকে । বীমাগ্রহণেচ্ছক 
যে কোন বাবসায়ী সরাসার এ সকল কোম্পানীর সহিত সংযোগ স্থাপন করিয়া 
যথানিয়মে কোম্পানীর প্রকাশিত শর্তমংবলিত চুক্তি সম্পাদন করিয়া বীমাপত্র 
গ্রহণ করিতে পারে । ইহাতে দরকষাকধি করার কোন সুযোগ নাই । 

লয়েডসের বীমাপত্র গ্রহণের পদ্ধতি ইহ! হইতে fea) এই জাতীয় বীমা- 
পত্র সম্পাদনের উদ্যোগ থাকে লয়েডসের দালালগণের হস্তে। দালালগণ 
ধীমা গ্রহণে ইচ্ছুক ব্যবসায়ীর নিকট বীমার প্রস্তাব করে ও প্রিমিয়ামের হার 
উল্লেখ করে । ইহা! লইয়া বীমাগ্রহণেচ্ছুক ব্যক্তি ও দালালের মধ্যে যথেষ্ট দর 
SUT চলে । কোম্পানীর তুলনায় লয়েডসের বীমার সুবিধা শুধু ইহাই নহে। 
আর একটি সুবিধাও আছে। তাহা হইল এই যে, লয়েডসের দায়গ্রাহকগণ 
ব্যক্তিগতভাবে দায় গ্রহণ করে বলিয়! তাহাদের দায়গ্রহণ কার্ষের কোন নির্দিষ্ট 
বিষয় নাই। সুতরাং তাহারা বিভিন্ন প্রকারের দায় গ্রহণ করিতে পারে। কিন্তু 
বীমা কোম্পানীসমূহের পক্ষে উহ। সম্ভব নহে । কারণ তাহাদের দার গ্রহণের 
বিষয় সুনি্দি?। যাহা হউক দরকযাকষির পর ব্যবসায়ীর সহিত রফা হইলে, 
দালাল তখন একটি কাগজে [ চিঠা__9119] পণ্যপরিবহণকারী জাহাজের নাম, 
গন্তব্যপথ, নির্দিষ্ট সময়, পণ্যের মূল্য, বীমার প্রকৃতি ও যত টাকার বীমা হইবে 


eis বানসা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


ইত্যাদি, লিখিয়া লয়েড প্রতিষ্ঠানে দায়গ্রাহকগণের নির্দিষ্ট কক্ষে গিয়া এ চিঠাটি 
দেখাইয়া বিভিন্ন দায়গ্রাহকের নিকট দায় গ্রহণের অনুরোধ করে। যাহার! 
সন্মত হন, তাহারা চিঠাটিতে নাম স্বাক্ষর করিয়া পার্শ্বে কত টাকার দায় গ্রহণে 
ইচ্ছুক তাহা লিখিয়া দেন। এইরূপে ক্রমে ক্রমে বিছিন্ন দায়গ্রাহকের সন্মতি 
ABA যখন প্রস্তাবিত বীমার ag পূরণ হয়, তখন দালাল যথাবিহিত বীমাপতের 
ফরম পূরণ করে ও পুনরায় উহাতে, পূর্বোক্ত হাতচিঠাতে স্বাক্ষরকারী দায়গ্রাহক- 
গণের স্বাক্ষর সংগ্রহ করে | ইহাতেও কোন্‌ দায়গ্রাহক কত টাকার দায় গ্রহণ 
করিবেন তাহ। উল্লিখিত হয় । অতঃপর দালাল মোট বীমার উপর প্রিমিয়াম 
হিসাব করিয়া বীমাপত্র গ্রহণেচ্ছুক ব্যক্তির নিকট, দেয় গ্রিমিয়াম-এর oy একটি 
Debit note বা খরচ চিঠ| পাঠায় । বীমাগ্রহণকারী সাধারণত, বীমার বিষয়- 
বস্তুর প্রকৃত মূল্যের ১০ শতাংশ অধিক মূল্যের বীমা করে। ইহার উদ্দেশ্ 
ভাড়। প্রভৃতি waa আনুসঙ্দিক খরচ ইহার অন্তর্ভুক্ত করা। দালাল, 
প্রিমিয়ামের ৫ শতাংশ নিজের জন্য রাখে ও বীমাগ্রহীতা (insured ), 
প্রিমিয়ামের বাকী ৯৫ শতাংশের ১০ শতাংশ ছাড় (commission ) পায়। 
বকেয়া! সমস্ত অংশ দায়গ্রাহকগণ প্রিমিয়াম বাবদ পাইয়া খাকেন। প্রিমিয়ামের 


টাকা আদার হইলে, দালাল বীমাপত্রটি যথানিয়মে বীমাগ্রহীতার নিকট 
প্রেরণ BA | 


নৌবীমাকার্ধে ব্যবহৃত কতিপয় শব্দ 


A few terms used in Marine Insurance È 
জাহাজ বা জাহীজস্থিত পণ্য বন্ধক রাখিয়া খণ গ্রহণ 
(8০৮০০ ) £ (Tear পথের মধ্যবর্তা কোন বন্দরে জাহাজের মেরামতের 
প্রয়োজনে, TACIT হইলে, জাহাজ অথবা জাহাজস্থিত পণ্য অথব| উভয়ই, 
বন্ধক রাখিয়া খণ লইবার উপযুক্ত ক্ষমতা জাহাজের অধ্যক্ষর থাকে। এইরূপ 
খণের নিয়ম হইল, পরবর্তী বন্দরে পৌঁছাইয়া Bay পরিশোধ করিতে হয় এবং 
খণ পরিশোধ না হওয়া পর্যন্ত জাহাজ a উহার পণ্যের উপর, খণ্দাতার 
অগ্রাধিকার থাকে। বর্তমানে, যোগাযোগ ব্যবস্থার উন্নতির দরুন আর এরূপ 


ভাবে খণ গ্রহণের প্রয়োজন বিশেষ হয় mi এই জাতীয় খণপত্রকে 
Bottomry Bond বলে i 


[পণ্যবন্ধক ( Respondentia ) £ 
ইহাতে শুধুমাত্ৰ পণ্যবন্ধক রাখা হয়। 
Bond বা পণ্যবন্ধক পত্র বলে D) 


ইহা Bottomry-4 অনুরূপ । তবে 
ইহার চুক্তিগত্রকে Respondentia 


বীণা ৩৭৩ 


বিপৎকালে জাহাজস্থিত পণ্য সমুদ্রে নিক্ষেপ ( Jettison ) £ 
সমুদ্রের মধ্যে Mota, চড়ায় আটক প্রভৃতি বিপদ হইতে উদ্ধার পাইবার জন্ত 
জাহাজকে হালকা করিবার উদ্দেশ্যে, জাহাজস্থিত পণ্য সমুদ্রে নিক্ষেপকার্যকে 
Jettison বলে | 

কাপ্তেন ও নাবিকগণ কর্তৃক জাহাজের মালিককে eera 
(Barratry ): জাহাজের sea ও নাবিকগণ প্রতারণা করিয়া জাহাজস্থিত 
পণ্যাদি চুরি, Ra? প্রভৃতির দ্বারা জাহাজের মালিককে ক্ষতিগ্রস্থ করিয়া থাকে। 
ইহাই Barratry নামে অভিহিত। 

আশু কারণ (Causa Proxima): বীমার বিষয়বন্ত একাধিক কারণে 
ক্ষতিগ্রস্থ হওয়া সম্ভব । নৌবীমার ক্ষতিপূরণ দাবি মিটাইবার ক্ষেত্রে, È সকল 
কারণের মধ্যে কোন্ট দূরবর্তী বা গৌণ এবং কোন্টি নিকটবর্তী বা আশু তাহা! 
বিচার করিয়া, আশু কারণটির দরুন ক্ষতির বাঁকি বীমা করা থাকিলে, তবেই 
বীমাকারী ক্ষতিপূরণ দিতে বাধ্য হয়। নৌবীমাতে এই আশু কারণের লীতিটি 
দৃঢ়ভাবে ALATA করা হয়। ধর! যাক, কোন পণ্যবাহী জাহাজ, পথে সংঘর্ষের 
দরুন ক্ষতিগ্রস্থ হইয়| মেরামতির জন্য মধ্যপথে কোন বন্দরে আসিয়া উপস্থিত 
হুইল। তথায় মেরামত কার্ধের জন্ত জাহাজস্থিত পণ্যগুলি জাহাজ হইতে 
নামাইয়া রাখা হইল। তখন এ স্থান হইতে কিছু দ্রব্য চুরি হইল বা ইছুরে 
নট করিল। এজাতীয় ঝু'কির কথা বীমাপত্রে উল্লিখিত ay থাকিলে, বীমাকারী 
উহার জন্য বীমাগ্রহীতাকে ক্ষতিপূরণ দিতে বাধ্য নহে। 

প্রতিকণ্প উত্তমর্ণের নীতি (Doctrine of Subrogation): নৌবীম। 
কার্যে ইহা একটি স্থবিখ্যাত নীতি। এই নীতি অনুসারে বীমাকারী, বীমা- 
গ্রহিতার সামগ্রিক ক্ষতি ( total loss ) পূরণ করিলে, তৃতীয় পক্ষের ( third 
party) বিরুদ্ধে বীমা গ্রহিতায় যাবতীয় অধিকার ও বিশেষ স্থবিধ। (Privileges) 
এবং তাহা হইতে উদ্ভূত লাভ, বীমাকারীর উপরে বর্তায় । 

Y জাহাজের দোষে X জাহাজের সহিত উহার সংঘর্ষে সু জাহাজটি সম্পূর্ণ 
বিধ্বস্ত হইল। এই নীতি অনুসারে তখন X-এর বীমাকারী, উহার মালিককে 
সামগ্রিক ক্ষতিপূরণ প্রদান করিলে X জাহাজের মালিক অর্থাৎ বীমাগ্রহীতার 
স্থলাভিষিক্ত হইয়া পড়িবে এবং তাহার প্রতিকল্প হিসাবে Y জাহাজের মালিকের 
বিরুদ্ধে মকদ্দম| করিয়া ক্ষতিপূরণ আদায় করিবার অধিকারী হইবে | 

i নৌবীম৷ পত্রের স্বত্বনিয়োগ ( Assignment of marine insurance 
policy): নোবীমাকাৰ্ষে স্বত্বনিয়োগে বিশেষ কোন জটিলতা নাই। শুধুমাত্র 
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৩৭৪ Taal ও বাণিজ্যের ভূমিক 


বীমাপত্রের পূর্ঠদেশে স্বাক্ষর দান করিয়া অথবা বীমাপত্রটি শুধুমাত্র হস্তান্তরের 
দ্বারাই স্বত্বনিয়োগ কর] যার । তবে Hull insurance ব| জাহাজ বীমার 
ক্ষেত্রে স্বত্বনিয়োগ বিষয়ে বীমাকারীর সন্মতি প্রয়োজন হয়। এবং সাধারণ 
ভাবে স্বন্বনিয়োগের সময়, বীমার বিষয়বস্তুতে বীমাগ্রহীত| অর্থাৎ স্বত্বনিয়োগ- 
কারীর বীমাযোগ্য স্বার্থ ( insurable interest ) বর্তমান থাকা আবশ্যক | 
অগ্নি ও অন্তান্ত শ্রেণীর বীমা 


Fire and other kinds of Insurance 
(নির্দিষ্ট পরিমাণ প্রিমিয়াম প্রদানের শর্তে, নির্দিষ্ট মূল্যের দ্রব্য, নির্দিষ্ট সময়ের 

মধ্যে অগ্নি দ্বারা বা অগ্নি হইতে BES কারণে বিনষ্ট বা ক্ষতিগ্রস্থ হইলে, 
ক্ষতিপূরণ প্রদানের জন্ত বীমাকারী ও বীমাগ্রহীতার মধ্যে যে চুক্তি হয় তাহাই 
অগ্থিবীম। বলিয়া পরিচিত 1) 
বীমাকারীর প্রকার ভেদ 
Types of Insurers 

IAN কার্ধে দুই প্রকারের বীমাকারী দেখ। যায় | যথা, Tariff Offices 
এবং Non-tariff Offices. 

>` Tariff Offices: অগ্নিবীমা কার্যে নিযুক্ত একদল বীমাকারী 
[ ইহারা সাধারণত কোম্পানী হইয়া থাকে] নিজেদের মধ্যে প্রতিযোগিতা] 
স্বাস করিবার জন্য একটি সংঘ গঠন করিয়া প্রিমিয়ামের হার ও BaD শর্তাবলী, 
চুক্তিদ্বারা নিদিষ্ট করিয়া লয় এবং সকল সদস্য উহা! মান্য করিয়া চলে। এই 
প্রকার বীমাকারীগণকে Tariff Offices বলে | 

২. Non-Tariff Offices: কোন প্রকার MASS নহে, অগ্নিবীম! 
কার্ধে নিযুক্ত এরূপ বীমাকারী ও দায়গ্রাহকগণ, নিজেদের সুবিধা ও ইচ্ছামত 
হারে প্রিমিয়াম লাভের শর্তে অগ্নিবীমা চুক্তি সম্পাদন করে। ইহারা বীমাকারী 
সংঘের বহিভূতি হওয়ার প্রতিযোগিতামূলক ভাবে অপেক্ষাকৃত অল্প sat 
্রিমিয়াম-এর চুক্তিতে সম্মত হইয়া থাকে। ইহাদের Non-Tariff Offices 
বলা হয়। 
অগ্নিবীমার অপরিহার্য বিষয় 
Requisites of Fire Insurance Policy 

(নিয়লিখিত বিষয়গুলি অগ্নিবামাচুক্তির পক্ষে অপরিহার্য বলিয়া গণ্য কর৷ 

হয়। 


> চুড়ান্ত afatia ( utmost good faith): বীমাগ্রহীতা ও 


বীম। ৩৭৫ 
বীমাকারীর পারস্পরিক চুড়ান্ত সদ্বিশ্বামের উপর অগ্নিবীমার চুক্তি প্রতিষ্ঠিত । 
সুতরাং বীমার প্রস্তাবের সময় বীমাগ্রহণেচ্ছুক ব্যক্তি a প্রতিষ্ঠানকে বীমার 
বিষয়বস্তু সংক্রান্ত যাবতীয় তথ্য অকপটে বীমাকারীর নিকট উপস্থিত করিতে 
হয়। অন্তথায় বীমাচুক্তি বাতিল হইয়া যায়। 

২. বীমাকারীর বীমাযোগ্য স্বার্থের (insurable interest ) : 

 অবন্থিতি £ অগ্নিবীম। চুক্তি সম্পাদনের সময় বীমার বিষয়বস্তুতে, বীমাগ্রহীতার 

বীমাযোগ্য স্বার্থের অবস্থিতি অবশ্য প্রয়োজনীয় ; নতুবা এ বীমা চুক্তি সম্পাদিত 
হইতে পারে না। 

ইহা মনে রাখিতে হইবে যে অধ্থিবীমাচুক্তি মূলত ক্ষতিপূরণের চুক্তি 
( Contract of indemnity )। বীমাগ্রহীতার কোন প্রকার ক্ষতি ঘটিলে 
তবেই বীমাকারী কর্তৃক উহা পূরণের প্রশ্ন উঠিবে। অন্যথায় বীমাগ্রহীতা বীমা- 
কারীর নিকট হইতে কোন ক্ষতিপূরণ দাবি করিতে পারে T 


অগ্নিবীমাপত্রের প্রকারভেদ 
Types of Fire Policies 


s. Valued Policy: এই প্রকারের বীমাপত্রে, বীমাচুক্তি সম্পাদনের 
পূর্বে বীমার বিষয়বস্তর মূল্য নির্দিষ্ট হইয়া থাকে এবং সামগ্রিক ক্ষতি ঘটিলে বীমা- 
কারী বীমাগ্রহীতাকে এ নির্ধারিত মূল্য ক্ষতিপূরণ বাবদ প্রদান করে। 
সাধারণত দুপ্রাপ্য, প্রাচীন স্বতিজড়িত দ্রব্যসামগ্রীর বেলায় এইরূপ বীমা পত্র 
লওয়া হয়। 

2. Special or specific Policy: এই প্রকারের বীমাপত্রে একটি 
নির্দিষ্ট পরিমাণ মূল্যের কথ উল্লেখ থাকে এবং বীমার বিষয়বস্তুর পূর্ণমূল্য Am 

_ করু হউক বা Al করা হউক, উহার কোন ক্ষতি হইলে বীমাকারী È উল্লিখিত 
পরিমাণ ক্ষতিপূরণ প্রদান করিয়া থাকে। 

», Average Policy: অগ্নিবীমাপত্রে অধিকাংশ ক্ষেত্রেই ‘Average 
clause’ নামে একটি ধারা সন্নিবিষ্ট থাকে। এই ধারাসংযুক্ত বীমাপত্রকে 
Average policy বলে। এই প্রকার Mca, Paaran ক্ষতি ম|ধিত হইলে 
amad বীমাকারীর নিকট হইতে, বীমার faar Jags ও প্রকৃত 
মূলোর অঙ্গুপাতে, প্রকৃত ক্ষতির অংশ ক্ষতিপূরণ বাবদ পাইয়া থাকে। 
উদাহরণ দ্বারা ইহা দেখান হইল । 

বীমার বিষয়বস্তুর প্রকৃত মূল্য = ১০,০০০২ টাকা | 
উহার বীমাকৃত মূল্য = ১১০০০২ স্গ | 


fias 


oe ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক? 


প্রকৃত ক্ষতির পরিমাণ = ৫০০২ টাকা । 
J. বীমাগ্রহীতা৷ বীমাকারীর নিকট 
নথ ১,০ o e) 
হইতে যে ক্ষতিপূরণ পাইবে তাহা হইল ২৫০০১ 
= ৫০ টাকা | 


বীমাকারীর স্থার্থরক্ষার জন্যই বীমাপত্রে ‘Average clause’ AARE 
হইয়া থাকে | 


8, Adjustable Policy: এই জাতীর বীমাপত্রে বীমাগ্রহীতা অতীত 
অভিজ্ঞতার ভিত্তিতে, পণ্যের চলতি মজুদের (9৮০০-1০-৮০ ) একটি g- 
মানিক পরিমাণের জন্য বীমাপত্র গ্রহণ করে ও উহার জন্য প্রতি মাসে প্রিমিয়াম 
দিতে থাকে। প্রতি মাসের শেষে বীমাগ্রহীতা, বীমাকারীর নিকট পণ্যের 
প্রকৃত চল্তি মজুদের (actual stock-in-trade) fara দাখিল করিতে 
থাকে । বৎসরের শেষে প্রকৃত চল্তি মজুদের গড় বাহির করিয়৷ তদইযায়ী 
প্রকৃত প্রিমিয়াম হিসাব কর! হয় এবং প্রদত্ত প্রিমিয়াম উহার কম হইলে বকেয়া 
টাকা বীমাগ্রহীতার নিকট হইতে বীমাকারী আদায় করে, আর অধিক হইলে 
প্রদত্ত অতিরিক্ত অর্থ পরের বৎসরের অগ্রিম প্রিমিয়াম বাবদ জম] করিয়| 
লওয়া হয়। 

e, Loss of Profit Policy £ অগ্থিছুর্ঘটনায় কারবারের way বিনষ্ট হওয়া 
ছাড়াও, উহার দরুন সাময়িক ভাবে কারবার বন্ধ হইলে, কারবারীর মুনাফা নষ্ট 
হয়। অগ্নিবীমার দারা বিনষ্ট দ্রব্যের ক্ষতিপূরণ ছাড়াও, বিশেষ ধরনের অগ্নি 
বীমাপত্রের সাহায্যে এরূপ মুনাফা নষ্ট হইবার ক্ষতি পূরণ করা যায়। এই 
জাতীয় অগ্রিবীমাপন্রকে ‘Loss of Profit Policy’ বলে। | 


৬. Re-instatement Policy: অগ্থিবীমাপত্রে ‘Re-instatement 
clause বা ‘প্রতিস্থাপন ধারা? সন্নিবিষ্ট থাকিলে, ক্ষতি সাধিত হইলে, বীমাকারী 
বীমাগ্রহীতাকে ws ক্ষতিপূরণ দানের পরিবর্তে বিনষ্ট দ্রব্যটির প্রতিস্থাপন 
করিতে পারে । এই জাতীর বীমাপন্র ‘Re-instatement Policy’ নামে 
পরিচিত । 


1. Floating Policy: যে সকল কারবারের সর্বদাই মজুদ পণ্যের 
arate ঘাটিতেছে কিংবা যাহাদের পণ্যদ্রব্য একাধিক কেন্দ্রে বিক্ষিপ্ত ভাবে' 
মজুদ থাকে, তাহারা এই ধরনের বীমাপত্র গ্রহণ করিয়া থাকে। এই প্রকার 


বীনা 


বীমা পত্রের ক্ষেত্রে একটি গড়পড়তা হার নির্ধারণ করিয়া তদকুষায়ী প্রিমিয়াম্য 
আদায় করা হয়। 

v. Declaration policy : এই প্রকার বীমাপত্রে একটি সর্বাধিক বীমাকৃত- 
মূল্যের উল্লেখ থাকে। কিন্তু বীমাগ্রহীতাকে নিদিষ্ট সময় অন্তে তাহার প্রকৃত 
a fea পরিমাণ ঘোষণা করিবার বিশেষ সুবিধা প্রদান করা হয়। বীমাগ্রহীতা' 
এ ঘোষিত মূল্যের উপর প্রিমিয়াম প্রদান করিয়া থাকে | 
অগ্নিবীমায় ব্যবহৃত কতিপয় শব্দ 
Some terms used in Fire insurance 

উত্তমর্ণের প্রতিস্থাপন! ( Subrogation ) : অগ্নিবীম। কার্ষে, বীমাকারী' 
বীমাগ্রহীতার ক্ষতিপূরণ সম্পূর্ণরূপে যিটাইয়া দিলে, উক্ত ক্ষতির জন্য দায়ী 
তৃতীয়পক্ষের বিরুদ্ধে বীমাগ্রহীতার সকল অধিকার ও সুবিধা, বীমাকারীর উপর 
বর্তাইয়া থাকে । অর্থাৎ তৃতীয়পক্ষের নিকট হইতে প্রাপ্য আদায়কারী 
পাওনাদার হিসাবে, বীমাগ্রহীতার স্থলে বীমাকারী অভিষিক্ত হয়। 

Cover Note: অগ্নিবীমাপত্রে প্রথম প্রিমিয়াম জমা দিলে যে রসিদ 
পাওয়! যায় তাহাকে ‘Cover Note’ বলে। বীমাপত্র সম্পাদিত হইয়া যথা- 
বিহিত রূপে বীমাগ্রহীতার নিকট যতদিন পর্যন্ত না পৌছায়, ততদিন পর্যন্ত 
‘Cover Note’-62 ates বীমাপত্রের বিকল্প হিসাবে গণ্য হয়, এবং ইতিমধ্যে 
দুর্ঘটনা aba গেলে, বীমাপত্রের স্থলে উক্ত দলিলটিই প্রয়োজনমত ব্যবহৃত 
হইয়া থাকে। 

সবত্বনিয়োগ ('4১55180050$) £ ex দলিল সম্পাদন দ্বারা কিংবা 
বীমাপত্রের পৃষ্ঠদেশে স্বাক্ষর প্রদান পূর্বক, উভয় পদ্ধতিতেই অগ্রিবীমাপত্রের 
্ব্বনিয়োগ মম্তব। কিন্তু সর্বক্ষত্রেই উহাতে বীমাকারীর পূর্ব সন্মতি প্রয়োজন | 
ক্ষতিপূরণ দাবি ও মীমাংসার পদ্ধতি 
Procedure of Claim and Settlement 

বীমাকৃত বিষয়বস্তু অগ্নিদ্বার| বিনষ্ট হইলে, বীমাগ্রহীতা অনতিবিলম্বে বীমা- 
কারীকে সংবাদ দিবেন । দুর্ঘটনার কতদিনের মধ্যে সংবাদ জানাইতে ও ক্ষতি- 
দাবি পেশ করিতে হইবে বীমাগত্রে তাহা উল্লিখিত থাকে। সাধারণত ১৫ 
দিনের মধ্যে বাজারদর অনুযায়ী সামগ্রিক ক্ষতির পরিমাণ উল্লেখ করিয়া বীমা. 
কারীর নিকট দাবি জানাইতে হয়। 'আংশিক ক্ষতি হইলে, উহার পরিমাণ 
এবং বিনষ্ট বস্তু হইতে উদ্ধারযোগ্য মূল্য বীমাগ্রহীতা কর্তৃক বীমীকারীকে. 
জানাইতে হয়। বাড়ি বা wate বিষয় যাহা মেরামতের দ্বারা ক্ষতিপূরণ মস্তক 


৩৭৮ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


সে ক্ষেত্রে মেরামতের সম্ভাব্য খরচ উল্লেখ করা৷ প্রয়োজন। বীমাগ্রহীতাকে 
তাহার ক্ষতিপূরণ দাবির যাথার্থ প্রমাণিত করিবার ey. আদালতে শপথ বা 
‘Affidavit’ করিতে হইতে পারে | 
ইতোমধ্যে বীমাকারীর প্রতিনিধি সরেজমীন তদন্তে উপস্থিত হয় এবং তাহার 
কার্ধে বীমাগ্রহীতাকে সর্বপ্রকারে সহায়তা করিতে হয়। অগ্রিবীমার দাৰি 
মিটাইবার কার্যটি বিশেষ জটিলতাপূর্ণ বলিয়া, উহার ey বীমাকারী একজন মূল্য 
নিরূপণ বিশেষজ্ঞ ( Assessor ) নিয়োগ করিয়া থাকে। ক্ষতিপূরণ সম্বন্ধে 
মতদৈধতা উপস্থিত হইলে, বীমাকারী ও বীমাগ্রহীত৷ উভয়ে একজন করিয়া 
সালিশ (arbitrator ) নিয়োগ করে। তাহাদের মতৈক্য না হইলে বীমাকারী 
উহাদের একজন ( umpire ) নিয়োগ করে। 
প্রাপ্য ক্ষতিপূরণের পরিমাণ নির্ধারণের পর, ক্ষতিপূরণ প্রদানের ব্যবস্থা 
করিতে হয়। বীমাপত্রে ‘Reinstatement Clause’ বা প্রতিস্থাপন ধার! 
সন্নিবিষ্ট থাকিলে, বীমাকারী আর্থিক ক্ষতিপূরণ দানের পরিবর্তে বিনষ্ট aaa 
WRA একটি নূতন দ্রবা প্রদান করিয়া Naty করিতে পারে 12 
অন্যান্য শ্রেণীর বীম। 
Other Kinds of Insurance 
১: মোটর গাড়ি বীমা ( Motor Car Insurance ) : মোটর গাড়ি 
গ্যারেজে বা পথিপার্খে অপেক্ষমান থাকাকালীন, উহা বা উহার অংশবিশেষ 
অপহৃত হইলে মোটরের মালিক ক্ষতিগ্রস্ত হন। চলমান অবস্থায় দুর্ঘটনার 
ফলেও মোটরটি ক্ষতিগ্রস্ত হইতে পারে | এইসকল বিভিন্ন প্রকার ঝুঁকি, বীম। 
কোম্পানী প্রিমিয়ামের বিনিময়ে বহন করিতে গারে। ইহাকে মোটর গাড়ি 
বীমা বলা হয়। | 
দ্বিতীয়ত, মোটরের মালিক, মোটর চলাকালীন অপর গাড়িকে ধাক্ক| দিয়। 
ক্ষতিগ্রস্ত করিলে বা পথিককে আহত বা নিহত করিলে ক্ষতিপূরণ প্রদানের জন্ত 
আইনত দায়ী হইয়া খাকেন। অনেক সময় বিত্তশালী ব্যক্তিকে চাপা দিলে ব৷ 
মুল্যবান দ্রব্যের ক্ষতি সাধন করিলে, মালিকের যথাযোগ্য ক্ষতিপূরণ প্রদানের 
ক্ষমতার অভাব ঘটিতে পারে । ইহাতে জনসাধারণের নিরাপত্তা ক্ষুণ্ন হয়। এই 
কারণে উপরোক্ত ঝুকি বহনের জন্যও বীমা চুক্তি করা হইয়া থাকে। ১১৪৮ 
সালের পর সরকার ইহাকে বাধ্যতামূলক করিয়াছেন । ইহাকে ‘Third Party 
Risk Insurance? বলে। 


প্রথম এবং দ্বিতীয় উভয় প্রকার ঝুঁকি, যথাযোগ্য প্রিমিয়ামের পরিবর্তে 


৩৭৯ 


বীমা 
একই বীমাপত্রের ABS GS করা হয়। ইহাকে ‘Comprehensive Policy’ বলে | 

২. অপহরণ বীমা (Burglary and Larceny Insurance ) £ 
কারবারী প্রতিষ্ঠানের মজুদ মূল্যবান দ্রব্য অপহরণজনিত ক্ষতির ঝুঁকি দূর 
করিবার জন্য অপহরণ বীমার সহায়তা গ্রহণ করা যায়। প্রিমিয়ামের বিনিময়ে 
বীমাকারীগণ এই ঝুঁকি বহন করিয়া থাকে। 

গৃহস্থ বাড়িতেও fe ore চুরি, চুরি, ডাকাতি প্রভৃতি দারা স্বর্ণালঙ্কার, জহরত, 
ঘড়ি, tan কলম ও অন্ঠান্ত মূল্যবান দ্রব্য অপহরণজনিত ঝুঁকি, বীমা কোম্পানী 
প্রিমিয়ামের বিনিময়ে বহন করিতে চুক্তিবদ্ধ হন। ভারতে এই প্রকারের বীমা 
প্রচলিত হইয়াছে । তবে, কেবলমাত্র মর্ধাদাসম্পন্ন, বিত্তশালী ব্যক্তিদের নিকট 
হইতে এই প্রকার বীমার প্রস্তাব, বীমাকোম্পানীগুলি গ্রহণ করিয়া থাকে। 

ইহাই অপহরণ বীমা নামে পরিচিত। 

৩. সতভ বীম! (Fidelity Insurance) £ কারবারী প্রতিষ্ঠানের কর্ম- 
চারীদের হেফাজতে অনেক পরিমাণে নগদ অর্থ ও মূল্যবান দ্রব্যাদি থাকে। 
এবং কোন কোন কর্মচারীর AALS] যথা, তহবিল তছরূপ, পণ্য অপসারণ 
প্রভৃতির দরুন কারবারের সমূহ ক্ষতি ঘটিতে পারে! কর্মচারীদের অসাধুতা- 
জনিত ঝুঁকির দায় হইতে রক্ষা পাইবার জন্য মালিকগণ উপযুক্ত প্রিমিয়ামের 
বিনিময়ে বীমা কোম্পানীর দ্বারা এই ঝুঁকি বহন করাইতে পারেন। ইহাই 
সততা বীম। নামে পরিচিত। 

অনেক কারবারে ক্যাশিয়ারের নিকট হইতে নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ নগদ 
জামিন হিমাবে লওয়া হয়। ক্যাশিয়ার উহা! দিতে অপারগ হইলে, কখনও 
কখনও বিকল্প ব্যবস্থ। হিসাবে তাহার নিকট হইতে নিদিষ্ট মূল্যের ‘Fidelity 
Bond’ লওয়া হইয়া থাকে । ইহার বেলায়, নিদিষ্ট হারে প্রিমিয়ামের বিনিময়ে 


“বীমা কোম্পানী, উক্ত কর্মচারীর দোষে মালিকের ক্ষতি হইলে, একটি নিদিষ্ট 


পরিমাণ পর্যন্ত আথিক ক্ষতির দায় বহন করিয়া থাকে । 
এই জাতীয় বীমার ক্ষেত্রে মালিককে কর্মচারীগণের কার্ধে যথোচিত সতর্কতা 


গ্রহণ করিতে হয়, উহা ব্যতিরেকে বীমা প্রস্তাব গৃহীত এবং ক্ষতিপূরণ দেওয়া 


হয় না। 
8. দুর্ঘটনা বীম! ( Accident Insurance): কোন ব্যক্তি বা বস্তুর 


দু্ঘটনাজনিত ক্ষতি পুরণের নিমিত্ত বীমা প্রতিষ্ঠানের সহিত প্রিমিয়াম প্রদানের 


বিনিময়ে, বীমা চুক্তি করা যাইতে পারে। এসকল ক্ষেত্রে দুর্ঘটনা ঘটিলে, তবেই 
ক্ষতিপূরণ পাওয়া যায়। 


S ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


৫. নিয়োগকারী বা মালিকের দায় বীম! (Employers’ Liability 
Insurance) £ কর্মচারীগণের অবহেলাজনিত কারণে কারবারের মালিকের 
কোন দায়ের উদ্ভব এবং way ক্ষতির ঝুকি থাকিলে, প্রিশিয়ামের বিনিময়ে উহ। 
বহনের জন্য বীমা প্রতিষ্ঠানের সহিত বীমা চুক্তি করা যায়। সাধারণত 
কনট্রাক্টর অথবা অডিটার বা হিনাবপরীক্ষকগণের ক্ষেত্রে এরূপ বীমাপত্র AeA 
হয়। অর্থাৎ যে সকল ক্ষেত্রে মালিককে কর্মচারীগণের কার্ধের উপর বিশেধ- 
ভাবে নির্ভর করিতে হয়, তথায় এই বীম। গ্রহণ করা হইয়া থাকে। 

৬. আকাশজ্রমণ বীম! ( Aviation Risk Insurance ) ২ বিমানের 
যাত্রী ও কর্মচারীগণ এক স্থান হইতে অন্ত স্থানে বিমানে ভ্রমণকালীন দুর্ঘটনা 
ঘটিলে তাহাদের প্রাণ বিনষ্ট হইবার আশঙ্কা থাকে। এবং ইহার ফলে 
তাহাদের পরিবারবর্গের সমূহ আধিক ক্ষতির সম্ভাবনা দেখা দিতে পারে। 
aay গ্রিমিয়ামের পরিবর্তে Tay কোম্পানীর সহিত চুক্তি দ্বারা আকাশভ্রমণ 
ঝুঁকির বীম! করা যাইতে পারে | 

৭. শ্রমিকগণের ক্ষতিপূরণ a fe বীমা (Workmen’s Com- 
pensation Insurance) ২ কর্মরত অবস্থায় শ্রমিক কর্মচারীগণ দুর্ঘটনায় পতিত 
ও উহার দরুন আহত বা নিহত হইলে মালিক যে ক্ষতিপূরণ দেয় তাহার ভগ্ঠ 
বীমা কোম্পানীর সহিত প্রিশিয়ামের পরিবর্তে বীমা চুক্তি সম্পাদন করা যায়। 


বীমার গুরুত্ব 


Importance of Insurance 

‘বীম!’ বলিতে, আসলে ছুই পক্ষের মধ্যে একটি চুক্তি বুঝায়। এই চুক্তির 
দ্বারা, উল্লিখিত এক বা একাধিক কারণে, এচপক্ষ ক্ষতিগ্রস্থ হইলে, অপরপক্ষ 
ক্ষতিপূরণের দায়িত্ব গ্রহণ করে। ইহার পরিবর্তে ক্ষতিপূরণের দায় গ্রহণকারী 
পক্ষ frit? কালের জন্য, AR হারে অর্থ দাবি করে। ইহাকে প্রিমিয়াম 
বলে। বীমাগ্রহণকারী পক্ষ ক্ষতিগ্রস্থ না হইলে, কোন ক্ষতিপূরণের অধিকারী 
হয় না। 

প্রাকৃতিক এবং অগ্রাকৃতিক, উভয় কারণেই ঝুঁকিবহুল প্রতিযোগিতামূলক 
অর্থনৈতিক ব্যবস্থায়, ঝুকিসংকোচে বীমার ভূমিকা বিশেষ গুরুত্বপূর্ণ । ইহা 
প্রত্যক্ষ ও পরোক্ষভাবে নানাবিধ উপায়ে পণ্যের উৎপাদন ও বনের উন্নতিতে 
সহায়তা করিয়া থাকে । অর্থ নৈতিক কার্যকলাপের অগ্রগতিতে বীমার অবদান 
সবিশেষ উল্লেখযোগ্য | e 


এখানে একটি কথ। উল্লেখযোগ্য যে, প্রকৃতপক্ষে বীমা দ্বারা ক্ষতি বন্ধ করা 


ৰীমা a 


যায় না। তবে, ইহার সাহায্যে একের ক্ষতি অপর এক বা একাধিক ব্যক্তিবর্গের 
নিকট হত্তাত্তরিত কর] বায়। এক জনের পক্ষে যে ক্ষতি বহন করা অসাধ্য, 
তাহা একাধিক ব্যক্তিগণ সকলে মিলিয়া সহজেই বহন করিতে সমর্থ হয়। এই 
উপায়ে বর্তমান জগতে মানুষের AST যাবতীয় ক্ষতির প্রায় সকলগুলির হাত 
হইতেই বীমাব্যবস্থার সাহাযো, আত্মরক্ষা! কর] সম্ভব হইয়াছে । তবে, এই 

সকল বীমার সর্বাধিক পরিচিত রূপ হইতেছে নোবীমা, অগ্রিবীমা, জীবনবীমা, 

দুর্ঘটনা বীমা, অপহরণ বীমা এবং বিশ্বস্ততার বীমা ( fidelity insurance ) | 

১. বীমার প্রথম গুরুত্ব এই কারণে যে, ইহা শিল্পোৎপাদনে যথেষ্ট সহায়তা 
করিয়া খাকে। fig প্রতিষ্ঠানগুলি, উহাদের যন্ত্রপাতি, কারখানা ও অফিসগৃহ, 
কাঁচামাল ও তৈয়ারী সামগ্রীর মজুদ ভাণ্ডার ইত্যাদি বিবিধ স্থাবর ও অস্থাবর 
সম্পত্তির বীমার দ্বারা, দুর্ঘটনাজনিত ক্ষতির হাত হইতে আত্মরক্ষ। করিতে 
পারে । ইহাতে কারবারের নিরাপত্তা ও স্থায়িত্ব বৃদ্ধি পায়। 

2, দ্বিতীয়ত, উৎপাদনকারী, রপ্তানিকারী, আমদানিকারী, ও চালানি 
কারবারের পণ্য প্রেরক ও প্রাপকগণের স্বার্থ, প্রেরিত পণ্যের বীমার দ্বারা, 
সবিশেষ রক্ষা পাইতে পারে। আমদানি-রপ্তানি কারবারে নৌবীমার দ্বারা, 
জলপথে প্রেরিত পণ্যের সর্ববিধ দুর্ঘটনার দরুন ক্ষতিগ্রস্থ হইবার ঝুপকি হইতে, 
পণ্যমালিক আত্মরক্ষা করিতে পারে | ইহার ফলে আন্তর্জাতিক oa সবিশেষ 
বৃদ্ধি গাইয়াছে। অপরপক্ষে, যে সকল পোতে যাত্রী ও পণ্যাদি চলাচল করে, 
উহাদেরও দুর্ঘটনাজনিত ক্ষতির হাত হইতে মালিকগণ বীমার যাহায্যে 
আত্মরক্ষা করিয়া থাকে। এজন্য দেশে-বিদেশে অর্থ নৈতিক আদান-প্রদান 
বৃদ্ধি পাইয়াছে। ইহাতে পরিবহণ শিল্পও উৎসাহিত হইয়া উন্নতি লাভ 
বরিয়াছে। পৃথিবীব্যাপী বৃটিশ বাণিজ্য ব্যবসায় ও শিল্প বিস্তারে, বৃটিশ 
পণ্যের বাজার RECS, বৃটিশ বীমা প্রতিষ্ঠানগুলির উল্লেখযোগ্য অবদান 

| 
1১14 বীম। কারবারের প্রধারে ও বীমা প্রতিষ্ঠানগুলির উন্নতিতে, 
দেশের শিল্পোননতিরও সুবিধা হয়। কারণ, ইহাদের নিকট প্রিমিয়াম তহবিল 
সঞ্চিত হইয়া দীর্ঘমেয়াদী ঝণদানযোগ্য of faa বিপুল ভাণ্ডার স্থটি হয়। এই 
ভাঙার হইতে শিল্পে বিনিয়োগযোগ্য পুঁজি সংগৃহীত হইয়া থাকে। এইরূপ 
বীম| কারবার দেশের শিল্পবিস্তারে সহায়ত করে | ) 
৪. চতুর্থতঃ, বীমা ব্যবস্থার প্রসার দেশবামীদিগকে সঞ্চয়ে উৎসাহ দেয়। 


জীব নবীমার ক্ষেত্রে একথা বিশেষভাবে প্রযোজ্য। বীমাগ্রহীতাগণ যে প্রিমিয়াম 


৩৮২ ব্যবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


প্রদান করে, উহা প্রকৃতপক্ষে, তাহাদের সঞ্চয় ছাড়া আর কিছুই নহে । নির্দিষ্ট 
সময় অন্তে, অথবা বীঘাগ্রহীতার মৃত্যুর পর তাহার উত্তরাধিকারীগণ, এ সঞ্চিত 
অর্থ (লত্যাংশসহ বা বাদে ) লাভ করিয়া থাকে । ইহাতে আপৎকালে তাহাদের 
অভাবমোচন ঘটে । সুতরাং ভবিষ্যৎ নিরাপত্তার প্রতিশ্রুতিতে বীমা প্রতিষ্ঠান- 
গুলি বীমাগ্রহীতাগণকে বর্তমান সঞ্চয়ে উৎসাহিত করিয়া ব্যক্তি ও সমাজের 
যথেষ্ট উপকার সাধন করিয়া থাকে | 

৫. পঞ্চমত, বীনা ব্যবস্থার জনপ্রিয়তা বৃদ্ধির সহিত উহার সম্প্রসারণের 
ফলে Mal একটি সম্পূর্ণ পৃথক কারবার হিসাবে দেখা দিয়াছে । অন্ততম ATS 
জনক অর্থনৈতিক কারবার হিসাবে, ইহাতে কারবারীগণ আত্মনিয়োগ করিয়া 
থাকে। কোটি কোটি টাকা মূলধন লইয়া গঠিত এই সকল প্রতিষ্ঠান mi 
প্রতিষ্ঠানগুলির মতই দেশের অর্থ নৈতিক জগতের অগ্ততম গুরুত্বপূর্ণ, অপরিহার্য 
অংশে পরিণত হইয়াছে । Da কোম্পানীগুলি দেশের সহস্র সহস্র অধিবাসীর 
লভ্যাংশ ও কর্মসংস্থান করিয়া থাকে। | 

৬. শ্রমিক কর্মচারীগণের জন্য াষট্রক্তৃক বাধ্যতামূলকভাবে জীবনবীমা ও 
দুর্ঘটনা, অসুস্থতায় চিকিৎস। বীমা, প্রভৃতির প্রবর্তনে, তাহাদের জীবনের কর্মের 
নিরাপত্তা এবং আয়ের নিশ্চয়তা বৃদ্ধি পায়। ইহাতে শ্রমিককর্মচারীগণ সন্ত 
ও নিশ্চিন্ত হইয়া উৎপাদন কার্ধে আত্মনিয়োগ করিতে পারে। ফলে তাহাদের 
দক্ষতা ও উৎপাদন বৃদ্ধি পায় | 
Employees State Insurance Corporation (E.S.I.C) 

উদ্দেশ্য £ অসুস্থতা, অক্ষমতা, মাতৃত্ব, বার্ধক্য ও মৃত্যু-_-এই পাঁচটি 
'আপৎকালীন অবস্থায় উপার্জনহীনতার দরুন ব্যক্তি ও পরিবার যে আধিক 
সংকটে পতিত হয়, তাহার উপযুক্ত প্রতিরোধের উপায়, সামাজিক fratre) 
ব্যবস্থা (Social Security measures) নামে পরিচিত। একমাত্র রাষ্ট্রের 
দারাই ইহার ভার গ্রহণ মন্তব। সমাজতান্রিক দেশগুলি ছাড়াও অনেক অগ্রসর 
পশ্চিনীদেশ যথা, সুইডেন, ইংলগ প্রভৃতিতে সামাজিক নিরাপত্ত। ব্যবস্থা গৃহীত 
হইয়াছে। 

কার্ধাবলী : করপোরেশন শ্রমিকগণের az নিম্নোক্ত পাঁচ প্রকার সুবিধা 
প্রদান করিয়া থাকে। 

১, চিকিৎসার সুবিধা (Medical benefit) : অসুস্থতায়, কর্মরত অবস্থায়ঃ 
দুর্ঘটনায় আহত এবং প্রমবের পূর্বে ও পরে বিনামূল্যে চিকিৎসকের পরামর্শ 
BIH এবং গৃহে অবস্থানরত অবস্থায় চিকিৎসা, গুরুতর অবস্থায় হাসপাতালে 


বীমা ৩৮৩ 


ভতির ব্যবস্থা প্রভৃতি । প্রয়োজন হইলে বিশেষজ্ঞগণের পরামর্শ গ্রহণ ও 
তাহাদের অধীনে চিকিৎসার ব্যবস্থা। 

২. অক্ষমতায় সুবিধ| ( Disablement benefit): কর্মরত অবস্থায় 
দুর্ঘটনার দরুন কর্মক্ষমত| সাময়িক ভাবে নষ্ট হইলে, চিকিৎসার সুবিধা ছাড়াও 
অন্তত দিনের জন্য অক্ষম হইলে, উক্ত সময়ের পূর্ণ মজুরির প্রায় অর্ধেক 
আধিক সাহায্য। স্থায়ী অক্ষমতার ক্ষেত্রে স্বাভাবিক মজুরির প্রায় অর্ধেক হারে 
আজীবন অবসর STS] ( pension ) | 

৩. পোষ্যদের জন্য faq| ( Dependants’ benefit )£ কর্মরত অবস্থায় 
আহত VA কাহারও মৃত্যু হইলে তাহার বিধবা স্ত্রী ও সন্তানগণকে বা তাহাদের 
অবর্তমানে BID পোষ্যগণকে মৃতের স্বাভাবিক মজুরির অর্ধেক হারে ভাতা | 

৪. অসুস্থতার সুবিধ| (Sickness benefit) £ দেয় চাদা প্রদান করিয়াছে 
এইরূপ শ্রমিক কর্মচারীকে অসুস্থ অবস্থায়, একাদিক্রমে ৩৬৫ দিনের মধ্যে 
( Continuous 365 days) অনধিক ৫৬ দিনের অন্ত গড়পড়তা দৈনিক 
মজুরির অর্ধেক হারে নগদ আধিক সাহায্য । এই বীমা পরিকল্পনায় যোগদানের 
৭ হইতে ৯ মাস পরেই এরূপ আধিক সাহায্য পাওয়া যায়। উক্ত ৫৬দিনের 
পরে কর্মে যোগদানে অক্ষমতা হেতু আরও ১৮ সপ্তাহের জন্য WT হারে 
আধিক সাহায্য । 

৫. মাতৃত্বকালীন সববিধা (Maternity benefit): প্রসবের পূর্বে ও' 
পরে ৬ সপ্তাহ করিয়া, মোট ১২সপ্তাহের জন্য প্রস্থতিকে দৈনিক ৭৫ন. প. অথবা 
অনুস্থতাকালীন নগদ সাহায্যের হারে, ( অর্থাৎ দৈনিক গড়পড়তা মজুরির 
অর্ধেক ) এই দুইয়ের মধ্যে যেটি অধিক, সেই হারে নগদ অর্থসাহায্য। 

- তহবিল £ এই বীমা পরিকল্পনার অন্তর্গত ব্যয়ের জন্য, একটি কর্মচারী 
AZAT তহবিল (Employees State Insurance Fund) গঠিত হইয়াছে। 
ইহা মুখ্যত শ্রমিককর্মচারী ও নিয়োগকর্তাগণের টাদা দ্বারা গঠিত। কেন্দ্রীয় ও 
রাজ্যসরকারসমূহের নিকট হইতে প্রাপ্ত সাহায্য, দান ও উপহার বাবদ প্রদত্ত 
অর্থও এই তহবিলের পরিমাণ বৃদ্ধি করিয়া থাকে । ইহা! ছাড়া করপোরেশনের 
প্রথম পাঁচ বৎসরের পরিচালনা ব্যয়ের উ অংশ কেন্দ্রীয় সরকার বহন 
করিয়াছেন | 

এই তহবিলে, শ্রমিকগণের চাদা তাহাদের গড়পড়তা আয়ের ২ শতাংশের 
সামান্ত অধিক ধার্য হইয়াছে। নিয়োগকর্তা বা মালিকগণের চাদা, যে সকল 
অঞ্চলে এই বীমা বাধ্যতামূলক করা হইয়াছে, তথায় তাহাদের শ্রমিক কর্মিগণের 
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মজুরির ১৯ শতাংশ ও যে সকল স্থানে ইহ! বাধ্যতামূলক নহে, তথায় উ শতাংশ 
হারে ধার্য হইয়াছে । পরে সর্বত্র, মালিকগণের দেয় টাদার একই হার নিদিষ্ট 


হইবে | 
POSSIBLE QUESTIONS 


1. ‘The general principle underlying the different types of 
Ynsurance is the spreading of business risks.’ Explain. 

2. Explain briefly the nature and importance of the 
following types of Insurance ; Fire, Marine and Accident. 

3. What part does Insurance play in Commerce ? What 
‘are the main features of a Life Assurance Contract ? 

4. Mention two types of Insurance which are the contracts 
of Indemnity and which are not. Discuss the relative advan- 
tages and disadvantages effecting such Insurance. 

5. What are the main features of Fire Insurance contract ? 
‘State its importance in the modern economic life, 

6. What is Life Assurance? What are the different 
‘types of Life Policies? Explain each of them ? 

7. Explain fundamental principles of Insurance with 
“special reference to Fire Insurance. 

8. Define Particular Average Loss. How is the Loss 

computed for particular average ? Illustrate your answer. 

9. What are the essential features of General Average 

Loss ? How does it differ from Particular Average Loss ? 


10, How do you define “Marine Insurance” ? Explain ‘its 
utilities in “Commerce”. Describe the varions clauses in the 
Marine Insurance Policy. 


11. Write notes on :—Insurable Interest, 


Bottomry Bond, Respondentia Bond, 
Double Insurance, 


Charter Party, 
Reinsurance and 


12. What are the diffe 
rent types of Marj 
i ne Insurance ? 
What are the conditions and warranties in Marine Insur ? 
ance ? 
13. What do you mean by 


Employees 
Discuss its chief features. 7 ০০23 


ব্যবসা ও বাণিজ্যে Sas 
\ ॥ দ্বিতীয় ভাগ ॥ 


ব্যবদা ও বাণিজ্য ২য়] ॥ ১ 


RE , 


প্রথম পরিচ্ছেদ 


(বদেশিক Bana 
FOREIGN TRADE 


দেশের অভ্যন্তরে সংঘটিত যাবতীয় পণ্যসামগ্রী ক্রয়বিক্রয়কে উহার আভ্যন্তরীণ 
ব্যবসার (home trade) এবং উহার সীমান্ত অতিক্রম করিয়া পণ্যসামগ্রীর 
যে ক্রয়বিক্রয় ঘটিয়া থাকে তাহাকে বৈদেশিক ব্যবসায় ( foreign trade ) বলে। 
উহাই আন্তজাতিক ব্যবসায় ( International Trade ) নামে পরিচিত। 
বৈদেশিক ব্যবসায়ের কারণ 
Reasons for foreign trade 

থে কোন দেশের অভ্যস্তরস্থ বিভিন্ন অঞ্চলই হউক অথবা পৃথিবীর বিভিন্ন 
অঞ্চলই হউক, উহাদের মধ্যে পারস্পরিক ব্যবসায়ের উৎপত্তির FAAS কারণ হইল 
ভিন্ন ভিন্ন gamad) উৎপাদনের ক্ষেত্রে উহাদের বিশেষত্ব অর্জন ( Specialisa- 


tion ) 1 বিভিন্ন স্থানের মধ্যে জলবায়ু, প্রাকৃতিক সম্পদ ও ভৌগোলিক পরিবেশের 


পার্থক্য উহাদের মধ্যে লাভজনক বিশেষায়ণের পথ নির্দেশ করিয়া দেয়। এই 
সকল প্রাকৃতিক বিষয়ে রাষ্ট্রনৈতিক সীম। পরিবর্তন দ্বারা কিছুমাত্র তারতম্য ঘটে 
না। একদ। যাহা মিশর ও সিরিয়া এই দুইটি পৃথক রাষ্ট্রের মধ্যে আন্তর্জীতিক 
ব্যবসায় ছিল, উহাদের সম্মেলনের ফলে তাহাই আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ে পরিণত 
হইয়াছে । আবার একদা ভারতে যে ব্যবসায় আভ্যন্তরীণ ছিল, তাহ, দেশ 
বিভাগের কারণে ভারত ও পাকিস্তানের মধ্যে আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ে পরিণত 
হইয়াছে । স্থৃতরাং আভ্যন্তরীণ ও আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ে কোন মৌলিক পার্থক্য 
নাই। উভয়েরই ভিত্তি এক। কিন্তু তংসত্বেও এই সকল কারণে উহাদের 
পৃথক বলিয়া গণ্য করা হয় যে, প্রথমত, একটি দেশের অভ্যন্তরে বিভিন্ন 
অঞ্চলের মধ্যে যে পরিমাণে পুঁজি ও শ্রম সচল (mobile ) থাকে, বিভিন্ন 
দেশের মধ্যে তাহা সম্ভব হয় ন|। দ্বিতীয়ত, প্রত্যেক দেশের মধ্যে পণ্যের 
সমতার প্রবণতা দেখা যায় কিন্ত এদেশে একটি পণ্যের উৎপাদন ব্যয়ের সহিত 
অপর দেখে উহার বাজারদরের স্থায়ী পার্থক্য থাকিতে পারে | তৃতীয়ত, বিভিন্ন 
দেশের মধ্যে ভৌগোলিক পরিবেশে ও প্রাকৃতিক সম্পদের বণ্টনে পার্থকা দৃষ্ট হয়। 
bye, নানাকারণে বিভিন্ন দেশের সরকারগুলি উহাদের বৈদেশিক ব্যবসায় সম্পর্কে 
পৃথক পৃথক নীতি অনুসরণ করে। 


8 ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের তত্ব 
The Theory of International Trade 
পৃথিবীর বিভিন্ন দেশের অবস্থান, ভৌগোলিক পরিবেশ, প্রাকৃতিক সম্পদের 
বন্টন, জনশক্তি ও উহার স্বাভাবিক বৈশিষ্ট্য ইত্যাদি একরূপ নহে। ইহাদের 
পার্থক্য বিভিন্ন দ্রব্য উৎপাদনের ক্ষেত্রে বিভিন্ন দেশের মধ্যে ACAI, স্থবিধা ও 
দক্ষতায় বৈষম্য WR করিয়াছে। সুতরাং দেখা যায় যে নিজ দেশেই অন্তান্ত 
দ্রব্যের তুলনায় কতকগুলি বিশেষ দ্রব্য উৎপাদনের ক্ষেত্রে এবং এগুলি উৎপাদনে 
অপরাপর দেশের তুলনায় এক-একটি দেশে সর্বাধিক সুযোগ-সুবিধা বর্তমান 
রহিয়াছে। সেজন্য এ সকল পণ্যের তুলনামূলক উৎপাদন ব্যয় (নিজ দেশে 
অন্তান্ত পণ্যের উৎপাদন ব্যয় এবং ভিন্ন দেশে এ পণ্যের উৎপাদন ব্যয়ের তুলনায় ) 
তথায় সর্বনিম্ন (lowest comparative cost )। এইরূপে, যেদেশে CA A 
পণ্যের তুলনামূলক উৎপাদন ব্যয় সর্বনিয়, তথায় সকল প্রকার দ্রব্যের 
উৎপাদনের পরিবর্তে, শুধুমাত্র এগুলি উৎপীদনেই দেশের যাবতীয় সম্পদ ও 
জনবল নিয়োজিত হয় এবং Gel রপ্তানির বিনিময়ে যে সকল দ্রব্য নিজদেশে 
ৎপাদন করিলে ব্যয় অধিক পড়িত তাহা আমদানি হয়। অতএব সকল 
দেশই, যে যে পণ্য উৎপাদন করে তাহা সর্বনিম্ন তুলনামূলক উৎপাদন ব্যয়ে 
উৎপন্ন ও বিদেশের নিকট সর্বাধিক সম্ভব দামে বিক্রয় করে এবং তাহার 
পরিবর্তে যে পণ্যের তুলনামূলক উত্পাদন ব্যয় নিজদেশে অধিক তাহা ভিন্ন দেশ 
হইতে অপেক্ষাকৃত অল্প মূল্যে ক্রয় করিয়| থাকে । ইহাই বিখ্যাত তুলনামূলক 
ব্যয়ের নিয়ম (Law si Comparative Costs) | এই নিয়ম অনুসারেই 
যে সকল দেশে কৃষিকার্ধের সুযোগ-সুবিধা অধিক, তথায় কৃষিজাত পণ্য উৎপাদন 
এবং যে সকল দেশে শিল্পোৎপাদনের স্থযোগ-স্থবিধা অধিক তথায় যন্ত্রশিল্প বিস্তার - 
লাভ করে ও এই ছুই শ্রেণীর দেশের মধ্যে পণ্য বিনিময় চলে। শুধু তাহাই 
নহে। সকল FR এবং শিল্পপ্রধান দেশের স্যোগস্থবিধাও এক প্রকারের নহে। 
উহাদের মধ্যেও কৃষি ও শিল্পের বিশেষ বিশেষ ক্ষেত্রে আবার বিশেষায়ণ ঘটে এবং 
কৃষি ও শিল্পপ্রধান দেশগুলির নিজেদের মধ্যে পণ্যের আদান-প্রদান চলে | 
প্রথম নিয়মটির দরুন একটি নির্দিষ্ট সীমার পর উৎপাদন ব্যয় বৃদ্ধি পায় বলিয়া 
পণ্যটি তখন দেশে উৎপাদনের পরিবর্তে আমদানি করা লাভজনক হয় । আর দ্বিতীয় 
নিয়মটির দরুন উৎপাদন যতই বর্ধিত হয়, ততই উৎপাদন ব্যয় হ্রাস পাওয়ায় 
-kai Bs “a a. 35৮ উত্পাদন ব্যয়ের নিয়ম 
: র তীব্র প্রতিযোগিতা দেখিতে পাওয়া যায়। 


বৈদেশিক ব্যবনায় 
আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের gAs = 


Advantages of International Trade 

১. আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের ফলে প্রকৃতপক্ষে দেশ বিশেষে, বিশেষ বিশেষ 
শিল্পের স্থানীকরণ (Localisation) ঘটে ও উহার দরুন বিশেষায়ণের (speciali- 
sation) সর্ববিধ স্থকল ভোগ করা সম্ভব FA | 

২. সর্বাধিক তুলনামূলক স্থযোগ-স্থবিধাসম্পন্ন ক্ষেত্রে উৎপাদন নিবদ্ধ থাকায় 
উৎপাদনের উপাদান ও অন্যান্য সহায়ক সম্পদের সর্বাপেক্ষা সন্তোষজনক ব্যবহার 
ঘটে বলিয়া উৎপাদনের ক্ষমতা ও উৎপাঁদিকা শক্তি বৃদ্ধি পায়। 

৩. উহার দরুন দেশে দেশে দ্রব্যসামগ্রীর উৎপাদন বৃদ্ধি পাইয় সমগ্র 
পৃথিবীর যাবতীয় উৎপাদনের সর্বমোট পরিমাণ সর্বাধিক বৃদ্ধি পায়। 

৪. ফলে সমগ্র বিশ্বের সকল দেশস্থ ভোগকারীগণের ভোগের পরিমাণ 
সর্বাধিক হইতে পারে | 

৫. পরিশেষে সকল দেশের মধ্যে ব্যবসায়িক যোগস্থত্র স্থাপিত হওয়ায় সর্বত্র 
জ্ঞান-বিজ্ঞান ও সংস্কৃতির বিনিময় ও সম্প্রসারণ ঘটে । আন্তর্জাতিক সাংস্কৃতিক ও 
বৈষয়িক বন্ধুত্বের বন্ধনে, পারস্পরিক AS ও সহযোগিতা বৃদ্ধি পাইয়। আন্তর্জাতিক 
শান্তির ও সহাবস্থানের সদ্ভাবনা শক্তিশালী হয় । 
arg fax) 

Disadvantages 

১. আন্তর্জাতিক ব্যবসায় অনুসরণ করিতে গিয়া প্রত্যেক দেশ সকল প্রকার 
দ্রব্যসামগ্রী উৎপাদনের পরিবর্তে শুধু যে ক্ষেত্রে উহার তুলনামূলক স্থঘোগ-স্থবিধা 
সর্বাধিক সে সকল দ্রব্য উৎপাদন করায়, উহার অর্থনৈতিক স্ব্ংসম্পূ্ণতা ও 

, আত্মনির্ভরশীলত। নষ্ট হইয়া অপরাপর দেশের নির্ভরশীলতা বৃদ্ধি পায়। যুদ্ধ প্রভৃতি 
সংকটের সমর ইহার মারাত্মক ফল ফলিতে পারে। 

২. ইহাতে শুধুমাত্র অল্প কয়েকটি শিল্পের প্রতিষ্ঠা ও উন্নতি ঘটায় দেশের 
মধ্যে শিল্প সম্প্রসারণ ও কর্মসংস্থানের স্থযোগ সংকুচিত হয়। 

৩. SPAT ও উন্নত এই ছুই প্রকারের অসম অবস্থাসম্পন্ন দেশের মধ্যে 
অবাধ আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের দরুণ, অনুন্নত দেশটির পক্ষে প্রতিযোগিতার সুবিধা 
আদায় করা কঠিন Bal পড়ে | 

কিন্তু আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের স্থবিধাগুলি উহার ae অপেক্ষা অধিক 
হওয়ায় সকলেই ইহার পক্ষপাতী | 


৬ ব্যবনা ও afi ভুমিকা! 


আন্তর্জাতিক ব্যবসায়ের জথবা৷ জানদানি-রঞ্চানির ভারসাম্য 
Balance of Trade 
আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ে ক্রেতা বিক্রেতাকে পণ্যের মূলা নগদে বা চেকে মিটাইরা 
দেয় অথবা হুপ্ডিতে পরিশোধ করে | এখানে উভয়ে একই দেশবাসী বলিয়। মূল্যের 
আদান-প্রদান দেশীয় মুদ্রাতেই fia হয় । কিন্ত বৈদেশিক বাণিজ্যে আমদানিকারী 
ও রপ্তানিকারী ভিন্ন দেশবাসী ৷ সুতরাং আমদানিকারীকে রপ্তানিকারীর দেশের 
মুদ্রায় অর্থাৎ বৈদেশিক মূল্য পরিশোধ করিতে হয়। সাধারণত ইহার oy 
আম্দানিকারী রগ্ানিকারী দেশস্থ এমন কোন ব্যক্তির উপর sie কাটে অথব] 
সংগ্রহ করে, যে আমদানিকারীর দেশের কাহারও নিকট খণী ও উক্ত ae পরিশোধ 
করিবে। বিকল্পে অবশ্য স্বর্ণের দ্বারাও আমদানিকারী এ মূলা পরিশোধ 
করিতে পারে। 
কিন্তু একটি সমগ্র দেশের ক্ষেত্রে, উহার মোট আমদানির মূল্য রপ্তানিকুত পণ্যের 
দ্বারাই পরিশোধ করিতে হয়। সাময়িকভাবে স্বর্ণদ্বার| হিসাব শোধ করা গেলেও 
ইহা বরাবরের নীতি হিসাবে অচল । কারণ কোন দেশেরই অফুরন্ত স্বর্ণভাণ্ডার 
থাকিতে পারে না। বাক্তিবিশেষ যেমন তাহার নিজ শ্রম বা উৎপাদিত পণ্য বিক্রয় 
করিয়া! উপার্জন করে ও তাহ। ব্যয় করিয়। ইচ্ছামত প্রয়োজনীয় দ্রব্য ক্রয় করে, 
তেমনি যে কোন দেশকেও বিদেশ হইতে কোন দ্রব্য ক্রয় করিতে হইলে, আগ্রে 
উহার নিকট নিজ দ্রব্যসান্গ্রী বিক্রয় করিয়। এ দেশের মুদ্রা সংগ্রহ করিতে হর। 
তবেই, উহা ব্যয় করিয়। সে দেশ হইতে প্রয়োজনীয় দ্রব্যসামগ্রী আমদানি করা যায় । 
এজন্য, সর্বদাই আমদানি ও রপ্তানির সমতা বা ভারসাম্যের দিকে সতর্ক দৃষ্টি রাখা 
আবশ্যক । বৈদেশিক ব্যবসায়ের ভারসাম্য দেশের অর্থনৈতিক সুস্থতার একটি 
প্রধান লক্ষণ। এই ভারসাম্যের অভাব ছুই প্রকারে দেখ| দিতে পারে । আমদানি 
অপেক্ষা রানি অধিক হইতে পারে। ইহাকে বৈদেশিক ব্যবসায়ের 
অনুকুল উদ্বৃত্ত (Favourable balance of trade) বলে। আবার 
রপ্তানি অপেক্ষা আমদানি অধিক হইতে পারে। ইহাকে বৈদেশিক 
ব্যবসায়ের প্রতিকূল উদ্বন্ত ( Unfavourable balance of trade ) 
বলে। প্রথমটি অতিরিক্ত অর্থনৈতিক সুস্থতার লক্ষণ কিন্ত দ্বিতীয়টি ধারাবাহিক 
হইলে দেশের গভীর অর্থ নৈতিক সংকট উপস্থিত হইয়াছে বুঝিতে হইবে | 
রপ্তানি ব্যবসায়ের সংগঠন 
Organisation of Export Trade 
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রপ্চানি ব্যবসায়ে নিযুক্ত ব্যবনায়িগণকে প্রথমেই ছুইটি শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়। 
যথা, 

ক. প্রত্যক্ষ র্চানিকারী বা Direct Exporter এবং 

খ. পরোক্ষ রপ্ধীনিকারী বা Indirect Exporter | 

ক. প্রত্যক্ষ রপ্তানিকারী (Direct Exporter)? পণ্যের উতৎপাদন- 
কারীগণ সরানরিভাবে পণ্য বিদেশে রপ্তানি করিয়া, প্রত্যক্ষ রপ্তানিকারক হিসাবে 
কাজ sani থাকে। নিম্নোক্ত তিন প্রকারে তাহার। প্রত্যক্ষভাবে রপ্তানি করে। 

S: পণ্যোৎপাদনকারীগণ বা Manufacturers  সরাসরিভাবে 
বিদেশস্থ ক্রেতাগণের সহিত যোগাযোগ স্থাপন করিয়া রপ্তানি করিয়া থাকে | 

২. বিদেশস্থ পাইকারী কারবারী অথবা পণ্য পরিবেশক 
( Wholesalers or Distributors মারফত পণ্যোতপাদনকারীগণ 
পণ্য রপ্তানি ও বিক্রয় করিতে পারে | i 

৩. বিদেশস্থ ঠিকাদার (Jobbers) এবং পণ্য আমদানিকারক 
প্রতিষ্ঠানের Import Houses) নিকট তাহার। পণ্য রপ্তানি ও বিক্রয় করে। 

খ. পরোক্ষ রপ্তানিকারীগণ (Indirect Exporters) 3 রপ্তানি 
ব্যবসায়ে Ficate মোটামুটি পাচপ্রকারের মধ্যস্থকীরবারীগণ (middlemen ) 
পরোক্ষ রপ্তানিকারী হিসাবে নিযুক্ত রহিয়াছে। 

১. রপ্তানিকারক বণিক্‌ এবং ঠিকাদারগ্রণ বা Export 
merchants and jobbers দেশত উৎপাদনকারীগণের নিকট হইতে পণ্য 
ক্রয় করিয়া বিদেশে চালান দের | 

২. Export Commission House নামক এক প্রকার রপ্তানি 
ব্যবসায় প্রতিষ্ঠান, বিদেশস্থ আমদানিকারীর প্রতিনিধি হিসাবে, দস্তুরির 
{ commission ) পরিবর্তে উৎপাদনকারীগণের পণ্য বিদেশে চালান দেয়। 

৩. উৎপাদনকারীর রপ্তানি প্রতিনিধি বা Manufacturer's 
Export Agent নামক এক প্রকার ব্যবসায়িগণ, উৎপাদনকারীগণের সহিত 
চুক্তিবদ্ধ হইয়া, তাহাদের প্রতিনিধি হিসাবে, বিদেশে পণ্য রপ্তানি ও বিক্রয় করে। 
ইহারা পারিশ্রমিক বাবদ উৎপাদনকারীগণের নিকট হইতে দস্তরি পায় | 

৪. দেশে অবস্থানকারী বিদেশী ক্রেতাগণ বা Resident Buyers 
নিজদেশে আমদানিকারীগণের প্রতিনিধি হিসাবে বিদেশে বাজার অথবা 
আমদানিকারীগণের নিকট হইতে সরাসরি পণ্য ক্রয় করিয়া চালান দেয়। সরকারী 
TAIR ক্রয়ের ক্ষেত্রেই ইহা বেশী দেখা যায়। 
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৫. রপ্তানিকীরী ও আমদানিকারী দালালগণ বা Export and 
Import Brokers রপ্রানিকারী ও আমদানিকারী ব্যবসারিগণের মধ্যবর্তী 
কারবারী হিসাবে দস্তরির পরিবর্তে পণ্য রপ্তানি করিয়া থাকে। ইহারা 
প্রত্যেকে সাধারণত, এক-এক শ্রেণীর পণ্যের কারবারে বিশেষত্ব অর্জন করে। 
চা, কফি, রবার, তৈলবীজ, তুল! প্রভৃতি ক্ুষিজাত পণ্যের আমদানি-রঞ্চানি 
ব্যবসায়েই ইহাদের অধিক দেখিতে পাওয়। ata | 

ফরমাশ পত্র (Indent)? যে দলিলটি (document) হইতে aifi 
ব্যবসায়ের স্ত্রপাত ঘটে তাহা Indent বা ফরমাশ পত্র নামে পরিচিত। 
Indent শব্দটির ates অর্থ খাজ। রপ্তানি কারবারে ইহা ‘Order’ (বা পণ্য 
প্রেরণের আদেশপত্র, অর্থাৎ ফরমাশ পত্র ) কথাটির পরিবর্তে ব্যবহৃত হয়। ইহার 
কারণ, প্রাতিলিপি Tad ব্যবস্থা ( copying ) প্রচলিত হইবার পূর্বে একই ফরমাঁশ 
পত্র ছুই-তিনখানি লিখিয়া একসঙ্গে উহাদের প্রাস্তগুলি আকাবীকা করিয়া ছিন্ন 


করা হইত। Bala যে একে অপরের প্রতিলিপি মাত্র, তাহা প্রমাণ করাই ইহার . 


উদ্দেশ্য ছিল। এইজন্যই এরূপ ছিন্ন ফরমাশ পত্রকে Indent বলা হইত । ৷ 
বর্তমানে প্রতিলিপি প্রস্তরের নানাবিধ ব্যবস্থা গ্রবত্তিত হওয়ার এই পদ্ধতি উঠিয়া 
গিয়াছে । কিন্তু Afega ইহার পুরাতন নামটি প্রচলিত রহিয়াছে। * 
পণ্যের বিবরণ, যথা, পরিমাণ, আয়তন, ট্রেড মার্ক, গুণাবলী, মূল্য, প্যাকিং ও 
পণ্য প্রেরণ সম্পর্কে নির্দেশ, জাহাজে বোঝাইয়ের তারিখ এবং মূল্য প্রদান পদ্ধতি 
ইত্যাদি সংক্রান্ত বিষয়ে আমদানিকারীর নির্দেশ ফরমাশ পত্রে উল্লিখিত থাকে | 
ইনডেন্ট ছুই প্রকারের হয়। যথা, এচ্ছিক (open) এবং নির্দিষ্ট (closed ) ı 
এচ্ছিক ফরমাশ পত্র বা Open Indent-এর ক্ষেত্রে, উহাতে আমদানিকারীর যে 
সকল নির্দেশ থাকে তাহা প্রয়োজনমত রপ্চানিকারী রদবদল করিতে পারে কিন্তু 
নির্দিষ্ট ফরমাশ পত্র বা Firm Indent অথবা Closed Indent-র ক্ষেত্রে 
তাহা চলে না। 
পণ্য রপ্তানির প্রণালী (Export Procedure) 2 রপ্তানিকারীর গুদাম 
হইতে আমদানিকারীর জন্য পৌছাইতে বিভিন্ন পর্যায়ে বিভিন্ন প্রকারের aadi- 
কতা পালন করিতে হয়। ইহাতে বিভিন্ন প্রতিষ্ঠান ও কতৃপক্ষের সাহায্য ও. 
সম্মতি গ্রহণ করিতে হয়। নিয়ে পণ্যরপ্তানির প্রণালী ও তৎসংক্রান্ত পর্যায় ও 
আঙষ্টানিকতাগুলি সংক্ষেপে বর্ধিত হইল । 
১" প্রথমে আমদানিকারীর নিকট হইতে ফরমাশ পত্র (17676) প্রাপ্তির 
পর, বপ্তানিকারী তাহা সতর্কভাবে পরীক্ষা করে। যদি উহার শর্তগুলি তাহার 
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পক্ষে অনুকুল হয় এবং পণ্যগুলি তাহার পক্ষে সরবরাহ করা সম্ভব বলিয়া বিবেচিত 
হয় তাহা হইলে রপ্তানিকারী আমদানিকারীকে পত্র অথবা সাংকেতিক টেলিগ্রাম 
( Code-telegram ) মারফত সম্মতি জানায়। এবং তাহার নিকট হইতে প্রত্যয় 
পত্র ( Letter of Credit ) দাবি করে ও ইহার সহিত পণাগুলির আমদানির 
জন্য আমদানিকারীর, প্রয়োজনীয় সরকারী apa পত্র ( Import Licence ) 
আছে কিন! অন্সন্ধান করে। 

২. প্রত্যয় পত্রপ্রাপ্তির অথবা অন্য কোন প্রকারে ফরমাশরুত পণোর T- 
A সম্পর্কে সুনিশ্চিত হইবার পর রপ্তানিকারী নিজে উক্ত পণোর উৎপাদক না 
হইলে, বাজার হইতে উহা ক্রয় করে অথবা উৎপাঁদনকারীগণের নিকট এগুলি 
উৎপাদন ও সরবরাহের জন্য ফরমাঁশ (order) দেয় এবং সময়মত গুলি 
সংগ্রহ করে। ইহা ছাড়া রপ্তানিকারী উক্ত পণ্য রপ্তানির জন্য প্রয়োজনীয় সরকারী 
ap পত্র ( Export Ficence ) সংগ্ৰহ করে। 

৩. উপরোক্ত পর্যায়গুলি অতিক্রম করিবার পর রপ্চানিকারী ফরযাশ পাত্রের 
নিদেশমত দ্রবাগুলি পরিবহণের উপযোগী করিয়া মোড়কে আবৃত করিবার 
(packing) ও পণাপ্রেরণের জন্য জাহাজে স্থান সংগ্রহের বন্দোবস্ত করে। 
রঞ্চানিকারী নির্দিষ্ট দিনে দ্রবাগুলি ডকে পাঠায়। ইতিমধো রগ্চানিকারী পণোর 
নৌবীমা গ্রহণ করে এবং প্রত্যায়নের জন্য (certification) wasphi নিকট 
রপ্তানির লাইসেন্সসহ একটি রপ্থানি ঘোষণাপত্র (Export declaration ) 
দাখিল করে। ইহার পর পণাগুলি we প্রদেয় কিনা তাহা লিপিবদ্ধকরণের oo 
( Noting ) ও শুক্কগ্রদানের so রপ্টানিকাঁরীকে একটি শুন্ব-চাঁলান ( Customs 
Challan ) পূরণ ও সহি করিতে হয় | এই চালানকে Shippire Bill বলে। 
উহার দুইটি প্রতিলিপি প্রস্তুত করিতে হয়। অতঃপর শুদ্ধ দরের শুকহিসাবকারী 
কর্মচারী কর্তক দেয় শুন্কের পরিমাণ নির্ধারিত ও উহা Shipping 7)11-এর উপরে 
লিখিত হয় | ইহার পর উক্ত বিলের উত্তর প্রতিলিপিসহ নির্ধারিত শুল্ক ক্যাসিয়ারের 
নিকটি জমা দিয়া একটি রসিদসহ বিলটি ফেরত লওয়া হয় । উহার সহিত were 
হইতে একটি aif অন্তমতি পত্র ( Customs Export Pass ) প্রদত্ত হয় 

9. অতঃপর, ডকে পণ্য রক্ষিত থাকিলে, উহার কতৃপক্ষের প্রাপ্য অর্থ 
( Dock dues ) প্রদান করা হয় | এবার বপ্তানিকারী অন্তমৌদিত পণাওজনকীরী 
প্রতিষ্ঠানের দ্বারা পণ্য ওজন করাইয়া উহার প্রত্যায়ন পত্র ( Certificate of 
Weighment ) লয়। ইহার পর জাহাভীকর্তৃপক্ষ ays প্রদত্ত পণ্য বোঝাইয়ের 
নির্দেশ (Shipping Order) পাইলে, রপ্তানিকারী ডকে অবস্থিত ভারপ্রাপ্ত 


>e ব্যবম! ও afisa ভুমিকা 


শুক্কবিভাগীয় কর্মচারীকে রপ্তানির অনুমতি পত্র ( Customs Export Pass ) 
প্রদর্শন করিয়| জাহাজে পণ্য বোঝাই করিবার ব্যবস্থা করে৷ দ্রব্যগুলি ডক 
কতৃপক্ষের হেপাজতে রাখিলে, উক্ত কতৃপক্ষই পণ্য বোঝাইয়ের TIL করে এবং 
উক্ত পণ্যের সম্পূর্ণ বিবরণীসহ একটি ডক রসিদ ( Dock receipt ) প্রদান করে। 
বিকল্পে, রপ্তানিকারী নিজেই পণ্য বোঝাই করিলে, জাহাজের অধ্যক্ষ উহার ভন্য 
একটি মেট রসিদ ( Mate receipt ) প্রদান করে । অতঃপর ওজনের প্রত্যারন 
পত্র এবং তৎসহ ডক রসিদ অথবা মেট রসিদ জাহাজীকতূপক্ষের নিকট Sai দিয় 
তাহার পরিবর্তে পণ্যের বহন পত্র বা চালানি রসিদ ( Bill of lading ) লইতে 
হয়। এই চালানি রসিদ তিনটি প্রতিলিপিতে গ্রস্ত ও জাহাজীকতৃপক্ষ কতৃক 
স্বাক্ষরিত হইয়া থাকে | ইহার সহিত পণ্য প্রেরণের ব্যবস্থ। হয়। 


৫. ইহার পর রপ্তানিকারী চারিটি প্রতিলিপিতে পণ্যের রপ্তানি চালান _ 


{ Export Invoice ) প্ৰস্তত করে। এই চালানে পণ্যের বিবরণ, গুণাগুণ, মূল্য 
দেয় (charges ), মূল্য প্রদানের শর্তাদি প্রভৃতি উল্লিখিত হয়। অতঃপর তিন 
কেতায় (in three Copies ) একটি afs ( Draft or Bill ) প্রস্তুত করা হয়। 
রপ্তানিকারকের দেশীয় মুদ্রার এই হুপ্ডি লিখিত হর। এই সময়ে প্রয়োজন হইলে 
রপ্যানিকারী তাহার দেশে অবস্থানকারী আমদানকারীর রাষ্ট্রের বাণিজ্যদূতের 
দ্বার উপরোক্ত চালান প্রত্যায়িত করাইয়! লয় ও পণ্যের গ্রভব লেখ (Certificate 
of origin ) সংগ্রহ করে | 
৬. এই সময় রপ্তানিকারী আমদানিকারীকে প্রেরিত পণ্য সম্পর্কে অবহিত 
করিবার জন্য চালানি রসিদের ( Bill of lading ) একটি হস্তান্তরের অযোগ্য 
| 
ও আন্যদ্দিক অন্যান্য দলিলপত্রের প্রতিলিপি সহ প্রেরণ করে। 
“মোড়ক বা গাটরি বাধাই ও চিহ্ছাদি প্রদান f 
Packaging and Marking 
বহিব্যিবসার়ে পণ্য দ্রব্যাদির যথাযথ মোড়কে আবরিত বা গাঁটিরি বাধাই 
ও এ সকল গাঁটরিতে চিহাদি প্রদানের কা খুবই WPT যে কোন দ্রব্য 
বিক্ৰয় করিবার জন্য বক্রেতাকে সর্বদাই দ্রব্য অঙ্গঘারী উপযুক্ত মোড়কে উহ 
Bre রা র্‌ বাধাই-এর ব্যবস্থা করিতে হর। ইহার প্রধান উদ্দেশ্য পথে 
re 3, ae a যার বা কোন প্রকারে বিনষ্ট বা ক্ষতিগ্রস্ত না হয়। 
হট রা আমদানিকারক বন্দরে পণ্যাদি খালাসের ব্যবস্থা! 
হণ ব্যবস্থার উপর অনেকাংশে নির্ভর করে। বন্দরে আধুনিক 


বৈদেশিক ব্যবনায় ১১ 


ভারী ক্রেন প্রভৃতি না থাকিলে বড় আকারের পরিবর্তে গাটরিগুলি ক্ষত্রাকার 
হইবে। বন্দর হইতে দেশের ভিতরে গ্রাণী-বাহিত পরিবহণ ব্যবস্থা প্রচলিত 
খাঁকিলে তথার বড় আকারের গাটরি পাঠানো চলে না। দ্রব্য অনুষারী গাঁটরির 
উপাদান ব্যবহার করিতে হয়। কীচের জিনিস হইলে শক্ত কাঠের বাক্সের ভিতর 
কাগজ বা অন্য নমনীয় পদার্থের মধ্যে দ্রব্যগুলি aa রাখিতে হয় যাহাতে ভাঙিয়া 
না যায়৷ কাপড়ের গাঁটরি হইলে চটের আবরণীতে লোহার পাতে দৃঢ়ভাবে 
বাদিয়। কোণগুলি যাহাতে নষ্ট Al হয় সে ব্যবস্থা করিতে হয়। 

জাহাজে প্রত্যেক রপ্যানিকারকের পণ্য যাহাতে পৃথকভাবে রক্ষিত হইতে পারে 
ও সহজেই এগুলি চেন! যায় সেজন্য গীটরিগুলির উপরে উহাদের বিশিষ্টতাস্চক 
চিহ্াদি প্রদান করিতে হয়। তাহা ছাড়া গাটরির উপরে উহ কিভাবে উঠাইতে, 
নানাইতে ও রাখিতে হইবে তাহার নির্দেশ যথা, “This side up’, অথবা 
“Glass with care’ প্রভৃতি লিখিয়া দিতে হয়। এছাড়া উহার উপরে প্রেরক, 
প্রাপক, আমদানি বন্দর ও আমদানিকারক দেশ ইত্যাদি লিখিয়া দিতে হয়। 

চিহ্াদি দিবার জন্য দ্রব্যের গাটরি বাধাই ও রপ্তানি দ্রব্যের যথাযথ আবরণী ও 
গাটরি বীধাইয়ের কাজটি সম্পাদনের জন্য আধুনিক দেশগুলিতে বিশেষজ্ঞ প্রতিষ্টান 
দেখিতে পায়! যায়। রঞ্চানিকারিগণ ইহাদের সাহায্য গ্রহণ করিয়া থাকে | 
আমদানি ব্যবসায়ের সংগঠন 
The Orgainsation of Import Trade 
আমদানিকারীগণের শ্রেণীবিভাগ 
Different types of Importers 

দুই প্রকারের আমদানিকারী দেখিতে পাওয়া যায়। প্রথমত, AE আমদানি- 
কারীগণ (direct importers) ইহারা নিজেদের প্রয়োজনে বিদেশস্থ রপ্ধানিকারী 
. প্রতিষ্ঠান অথবা উৎপাদকগণের সহিত যোগাযোগ স্থাপন করিয়া সরাসরি ফরমাশ 
পত্র পাঠাইয়। নিজেদের নামেই পণ্য আমদানি করেন। এই সকল প্রত্যক্ষ 
আমদানিকারীগণ নিজ দেশে উৎপাদনকারী ( manufacturers ) হইতে পারেন, 
অথবা, এ সকল পণ্যের বিক্রেতা ( sellers ) হইতে পারেন | 

আর এক প্রকারের আমদানিকারী দেখা যায়, ইহারা মধ্যবর্তী ব্যবসারী মাত্র । 
তাহারা নিজেদের প্রয়োজনে পণ্য আমদানি করেন না। বিবিধ পণোর পাইকারী 
ব্যবদারী এবং উত্পাদনকারীগণ তাহাদের প্রয়োজনীয় বিদেশীপণ্য ইহাদের মারফত 
আমদানি করিয়া থাকেন । এজন্য ইহাদের মধ্যস্থ আমদানি ব্যবসায়ী (Import 
intermediaries ) বলা যায়। ইহার। নিজেদের খরিদ্দারগণের গ্রয়োজনান্বযায়ী 


১২ বাবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিদেশে পণ্যের করমাশ পাঠাইর। থাকেন এবং উক্ত ব্যবসায়িগণের নামেই এসকল - 
পণ্য আমদানি হইয়া থাকে । ইহার! শুধু প্রকৃত আমদানিকারী ও বিদেশস্থ 

রপ্তানিকারীগণের মধ্যে যোগাযোগ স্থাপনকারী আমদানি বিশেষজ্ঞ মাত্র। 

ভারতের এই জাতীর ব্যবসায়কে Indent trade বা ফরমাশী পণ্য আমদানির 

ব্যবসার ACA | 


ফরমাশী পণ্য আমদানির ব্যবসায় 
Indent Trade 


উহা আমদানি ব্যবসায়ের একটি প্রধান অঙ্গ ইহাতে নিযুক্ত ব্যবসায়ী 
প্রতিষ্টানগুলিকে (Indent firms ) বা ফরমাশী পণ্য আমদানির প্রতিষ্ঠান বলে। 
ইহাদের নিকট স্থানীয় ব্যবসারিগণ বিদেশী পণ্য ক্রয়ের জন্য ফরমাশ (order) দেয়। 
এই সকল ফরমাশমত ফরমাশী পণ্য আমদানি প্রতিষ্ঠানগুলি বিদেশস্থ উৎপাদন- 
কারীগণের নিকট হইতে স্বয়ং পণ্য ক্রয় ও আমদানি করিয়া খরিদ্দারগণের নিকট 
বিক্রয় করিতে পারে ; কিংবা খরিদ্দারের হইয়া বিদেশী বিক্রেতার সহিত পণ্য ক্রয়ের 
জন্য চুক্তিবদ্ধ হয় এবং খরিদ্দারের নামেই পণ্য ক্রয় ও আমদানি করে। প্রথমোক্ত 
ক্ষেত্রে পণ্যের ক্রয় ও বিক্ররমূল্যের পার্থক্য হইতে ইহাদের মুনাফা হয়। দ্বিতীয়োক্ত 
ক্ষেত্রে ইহার। শুধু দস্তরি (Commission ) পাঁয় | 

বে সকল খরিদ্দার ইহাদের পণ্যের ফরমাশ ( Order or indent) দেয় 


তাহাদিগকে ফরমাশদাঁতা (Indentor) ও ইহাদিগকে ফরমাশগ্রহিতা 
( Indentee ) বলে। 


ফরঘাশদাত। পণ্য ক্রয়ের জন্য ইহাদিগকে যে নিদিষ্ট ফরমে ফরমাশ দেয়, 
ইহাকে করমাশ পত্র ( Indent or order) বলে এবং উহাতে পণ্যের নাম, 
বিবরণ, গুণাগুণ, পরিমাণ, দর, উভয় পক্ষের ( অর্থাৎ ফরমাশদাতা ও গ্রহীতার )' 

দায়-দায়িত্ব, দস্তরির হার ( Rate of commission ), পণ্য সরবরাহের সমর ও . 
তারিখ প্রভৃতি উল্লিখিত হয়। ফরমাশ পত্রপ্রান্তির চারিসপ্তাহের মধ্যে উহ! গ্রহণ 
বা বর্জনের সিদ্ধান্ত ফরমাশগ্রহীতা কর্তৃক ফরমাশদাতাকে জানাইতে হয়। উহা 
গৃহীত হইলে জাহাজে পণ্য বোঝাইয়ের জন্য ফরমাশগ্রহীতাকে ছয়মাসকাল সময় 
গিওয়া হয়। উহা উত্তীর্ণ হইলে, ফরমাশদাতা৷ উক্ত ফরমাশ নাকচ ( Cancel ) 
করিতে পারে। যে ক্ষেত্রে ফরমাশগ্রহীত। দস্তরির ভিত্তিতে পণ্য আমদানি করিয়া 
নি তার পরিবহণকালে পণ্যের ঝুঁকির জন্য ফরমাশদাতার নামে নৌ-বীমা করা 
কী পণ্য পৌঁছিলে মূল্য প্রদান ও পণ্য খালাসের জন্য যাবতীয় দলিল পত্র 
ক্রমাশদাতার নিকট পাঠাইয়া দেয়। যথাসময়ে মূল্য প্রদান না 


বৈদেশিক ব্যবসায় 


১৩ 
করিবার ফলে ফরমাশ গ্রহীতার কোন ক্ষতি হইলে wT ফরমাশদাত| দায়ী হয় । 
ফরমাশ মাফিক পণ্য ন! পাইয়া থাকিলে, পণ্য প্রাপ্তির ১৪ দিনের মধ্যে ফরমাশ- 
দাতাকে ফরমাশগ্রহীতার নিকট ক্ষতি পূরণের দাবি জানাইতে za | 

ভারতে এই প্রকারের ব্যবসার পূর্বে খুবই বেশীপরিমাণে প্রচলিত ছিল। 


. কিন্তু বর্তমানে বিদেশী পণোর ক্রেতার! সরাসরি আমদানি শুরু করায় ইহ! হ্রাস 
পাইতেছে। 


সুবিধা 
Advantages 


১. স্থানীয় ছোটখাটো ব্যবসায়িগণ ইহা দ্বার! যথেষ্ট উপকৃত হয়। কারণ, 
বিদেশী বাজার সম্পর্কে তাহাদের সম্যক পরিচিতি ন। থাকা সত্বেও এই পদ্ধতিতে 
তাহার! সহজেই পণা আমদানি করিতে পারে । 

২. ফরমাশী পণ্য আমদীনিকারীগণ ধারাবাহিক আমদানির জন্য বিদেশী 
ব্যবসায়ী ও উৎ্পাদনকারীগণের সহিত পরিচিত থাকায়, wai দরে পণ্য ক্রয় 
করিতে পারে এবং ইহাদের মারফত পণ্য আমদানি করিয়া অল্প পরিমাণে ক্রয়কারী 
স্থানীয় ক্রেতার! এ সুবিধাজনক দরে পণ্য আমদানি করিয়া লাভবান হয়। 

৩. ফরমীশগ্রহীতার! প্রয়োজন হইলে ফরমাশদাতাগণের পক্ষে পণ্যমূল্য 
বাবদ হুণ্ডিগ্রাহক (1০০ )-রূপে কাধ করিয়া আমদানি ব্যবসায়ের অর্থসংস্থান 
(financing )-রূপ উল্লেখযোগ্য সাহায্য করে। 

৪. পরিশেষে ফরমাশী পণ! আমদানিকারী প্রতিষ্ঠানগুলি আমদানি 
ব্যবসায়ের বিশেষজ্ঞ হিসাবে নানাভাবে স্থানীয় ব্যবসায়ে সাহায্য প্রদান করে। 


অসুবিধা 


Disadvantages 


১. ফরমাশী পণ্য আমদানিকারী প্রতিষ্ঠানগুলি মধ্যবর্তী ব্যবসায়ী হিসাবে 
ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে থাকিয়া, আমদানি পণ্যের মূল্যবৃদ্ধির কারণ হয়। 

২. বিদেশী বাজার ও আমদানি ব্যবসার সম্বন্ধে স্থানীয় ব্যবসায়িগণের 
অজ্ঞতার সুযোগ ALA ইহারা অনেক সময় অতিরিক্ত মূল্য ও দস্তরি আদায় করে। 

৩. ইহারা সাধারণত আমদানির প্রত্যক্ষ কোন ঝুঁকি লয় না অথচ সাহায্য 
করিবার নামে সবিশেষ দস্তরি আদায় করে। এজন অন্ান্ত মধ্যস্বকারবারীদিগের 
ন্যায় ইহার! নিজেদের পরগাছা বলিয়া প্রমাণিত করিয়াছে। 


১৪ 


আমদানি প্রণালী 


Import Procedure 


ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পণ্য আমদানির জন্য আমদানিকারী সরাসরি বিদেশস্থ উৎপাদনকারীর সহিত 
সংযোগ স্থাপন করিতে পারে অথবা, বিদেশস্থ রপ্তানি ব্যবসার প্রতিষ্ঠানের 
( Export House or Indent Business House) মারফত আমদানির 
বন্দোবস্ত করিতে পারে। 


>. প্রথমে আমদানিকারী প্রয়োজনীয় পণ্য আমদানির সরকারী অনুমতি পত্র 
(licence ) সংগ্রহ করিয়া রপ্তানিকারীর নিকট ফরমাশ পত্র (Indent ) প্রেরণ 
করে। উহাতে পণ্যের নাম, গুণাগুণ, পরিমাণ, দর, মূল্য প্রদানের ব্যবস্থা, কিভাবে 
পণ্য পাঠাইতে হইবে, উহার মোড়ক (Package) ইত্যাদির উল্লেখ থাকে। এই 
ফরমাশ সাধারণত, সাংকেতিক ভাষায় টেলিগ্রাম মারফত পাঠানো হয়। 
এ সন্ধে সম্পূর্ণ গোপনীয়ত। রক্ষা কর! হয়। মূল্য ছুই প্রকার হইতে পারে। 
আমদানিকারীর উল্লিখিত মূল্য পরিবর্তনীয় ( Open) অথবা। অপরিবর্তনীয় (firm 
or closed ) হইতে পারে। 


২. চুক্তি সম্পাদনের পূর্বে রপ্তানিকারী অনেক সময় পণ্যমূল্যের শতকরা ২৫% 


ভাগ বা পণা জাহাজে বোঝাই হইবার পূর্বে সম্পূর্ণ মূল্য অগ্রিম দাবি করে। 
অধিকাংশ ক্ষেত্রে অবশ্য, বাকীতে of কারবারের দ্বারা এই লেনদেন eta হয়। 
TOE) প্রদানের ব্যবস্থা স্থির হইবার পর ভবিষ্যতে মুদ্রার বিনিময় হারের 
পরিবর্তনের দরুন যাহাতে আমদানিকারী ক্ষতিগ্রস্ত না হয়, ASD তাহাকে বিনিময় 
হার সম্বন্ধে ব্যাঙ্কের সহিত অগ্রিম phe ( forward exchange contract } 
করিতে হয়। এইরূপে আমদানিকারী তাহার দেশীয় মুদ্রার বিনিময়ে প্রয়োজনীয় 
পরিমাণ রপ্তানিকারক দেশের মুদ্রা সংগ্রহ করিবার স্থনিশ্চিত ব্যবস্থা FTA | 

৩. ইহার পূর্বে অবশ্য আমদানিকারী যথারীতি মূল্য পরিশোধ সম্পর্কে 
রপ্তানিকারীকে স্থনিশ্চিত করিবার জন্য তাহার নিকট ব্যাঙ্ক মারফত খণের প্ত্যায়ন 
পত্র ( Letter of Credit ) প্রেরণ করে। 

5. আমদানিকারী অতঃপর রপ্যানিকারীর নিকট হইতে জাহাজে বোঝাই ও 
প্রেরিত পণ্যের বিবরণ এবং আমদানি বন্দরে উহার আগমনের সঙ্ভাবা তারিখ 
সংবলিত একটি পত্র ( Advice Note ) পায়। 

e ইহার পর মূল্য আদায়ের জন্য বপ্তানিকারীর ব্যাঙ্ক মারফত প্রেরিত দলিলী 

Te আমদানিকারীর নিকট পৌঁছায় এবং aa প্রকৃতি অনুযায়ী উহ! স্বীকার 


বৈদেশিক ববদায় se 


(D/A Bill) অথবা উহার মূল্য পরিশোধ ( D/P Bill) পূর্বক আমদানিকারী 
জাহাজা দলিলসমূহ ( Shipping documents ) হস্তগত করে। 

৬. এবার আগত পণ্য খালাস করিবার জন্য আমদানিকারীকে একাধিক শুল্ক 
বিভাগীয় € বন্দর-সংক্রান্ত আন্রষ্টানিকতা পালন করিতে হয়। 

৭. পণাবহনকারী জাহাজ আমদানিবন্দরে পৌছাইলে, আমদানিকারী স্বয়ং 
পণ্য খালাস করিবার বাবস্থা করিতে পারে কিংবা, উহার জন্য নিকাশী প্রতিনিধি 
(clearing agent) নিয়োগ করিতে পারে SS প্রদানের জন্য আমদীনিকারীকে 
চালানি রসদ (Bill of Lading ), চালান (Invoice) ও Bata দলিলের 
সাহায্য লইয়া ছুই কেতায় আগম পত্র ( Bill of Entry ) প্ৰস্তুত করিয়া Bel we 
কর্তৃপক্ষের নিকট পেশ করিতে হয়| উহার সাহায্যে শুক্বকর্তৃপক্ষ we ধার্য করেন ৷ 
অনেক সমর চালানি রসিদ, চালান ইত্যাদিতে অসম্পূর্ণ বিবরণ থাকায়, আমদানি- 
কারী আগনপত্র সম্পূর্ণরূপে প্রস্তুত করিতে পারে না। তখন অসম্পূর্ণ আগমপত্রে 
আমদানিক'রী এই মর্মে একটি লিখিত বক্তব্য পেশ করে যে জাহাজে অবস্থিত পণ্য 
চাক্ষুন না দেখিয়া তাহার পক্ষে আগমপত্র সম্পূর্ণ কর! সম্ভব হইবে না। এইরূপ 
আগমপত্রকে অজ্ঞাত-আমদানি-পণ্য পত্র (Bill of sight) Wal অতঃপর শুন্ক- 
কর্তৃপক্ষ অন্ননতি দিলে আনদানিকারী পণ্য পরিদর্শন করিয়া আগমপত্র সম্পূর্ণরূপে 
পূরণ করে। আগমপত্রটি শুন্ককর্তৃপক্ষের নিকট পেশ করিবার পূর্বে উহাতে জাহাজের 
‘লাইন’ '€ 'রোটেশন' নম্বর উল্লেখ করিতে হয়। অতঃপর শুক্ককর্তৃপক্ষ নিযুক্ত 
লিপিকারক ( Noter ) জাহাঁজী বিবরণের ( Ship’s Report ) সহিত আগমপত্র 
মিলাইয। পরীক্ষ। করিয়। উহার উপরে ‘পরীক্ষিত’ (Noted), এই কথাটি লিখিয়া [মেন 

wren পণ্য হইলে, এই শ্রেণীর পণ্যের বিবরণাঁদি লিপিবদ্ধকারকের (Free 
Register writer) নিকট লিপিবদ্ধ করিবার জন্য উহ| পাঠাইয়া দেয়। we 
বিহীন পণ্যের লিপিবদ্ধকারক আগমপত্রের একটি প্রতিলিপি এবার ‘Pass 

+ Examiner-এর নিকট প্রেরণ করে । উক্ত কর্মচারী উহার উপর “Appraise 
and pass” এই কথাটি লিখিয়| উহাতে শীলমোহর অঙ্কিত করিয়া আমদানিকারীর 
অথব। তাহার প্রতিনিধির নিকট ফেরত দেয়। 

৮. পণ্যগুলি saama হইলে লিপিকারকের (Noter ) নিকট হইতে উহা! 
মূলা নিরপকের (Appraiser) নিকট পাঠান হয়। মূল্য নিরপক জাহাজী 
দলিলপত্রাদি দৃষ্টে পণ্যের মূল্য নিরূপণ করিয়। দেয় শুক্কের হার উহাতে লিখিয়| দেয় | ™ 
এবং জেটির ভারপ্রাপ্ত শুস্কবিভাগীয় কর্মচারীকে পণ্যের গীটরি খুলিয়া উহার যাখার্থ্য 
পরীক্ষ। করিতে আদেশ দেয়। অতঃপর দেয় শুক্কের পরিমাণ হিসাব করিয়া একটি 


রি ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


“বিল, ( Bill ) তৈয়ারি করা হয়। এই বিলের সহিত শুদ্ধরসিদ পূরণ করিয়া দেয় 
অর্থ সদেত ক্যাশিরারের নিকট জম দেওয়া হইলে, আমদানিকারীকে শুল্ধরসিদ ও 
বিলটি ফেরত দেওয়া হয় | 
৯. অতঃপর আগমপত্রটি উহার দ্বিতীয় প্রতিলিপিনহ (Duplicate ) 
আমদানি বিভাগে যথাযথরূপে লিপিবদ্ধকরণের জন্য প্রেরণ কর! হয় ও আমদানি 
'তদারককারী কর্মচারী ( Import supervisor) সমস্ত দলিলগুলি পরীক্ষা করিয়া 
“Pass Examiner” নামে পরিচিত কর্মচারীর নিকট পাঠায়। দলিলগুলি পরীক্ষা 
করিয়| উহাতে “Appraise and Pass” এই কথাটি লিখিয়া দেওয়াই এই 
কর্মচারীর কার্য AERA আগমপত্রে “Appraise and Pass” কথাটি লিখিয়। 
HRB কালেক্টর-এর নিকট পাঠান হইলে তিনি আগমপত্রের গ্রতিলিপিটি সহি 
করিয়! আমদানিকারীকে ফেরত দেন। তখন ইহা! “Customs Pass” aal 
শুধু “Pass” নামে অভিহিত হয় । ইহার পর এই দলিলটি জেটিতে নিযুক্ত শুদ্ধ- 
বিভাগীয় gar নিরূপকের ( Appraiser ) নিকট পাঠান zai তিনি দলিলপত্র ও 
'পণাগুলি প্রত্যক্ষভাবে পরীক্গ করিয়া “Appraised in Full” ব| সম্পূর্ণরূপে মূল্য 
নিরূপিত”, এই কথাটি লিখিয়া Sel ফেরত দিয়! দেন। এখানেই যাবতীয় va- 
বিভাগীয় আন্ষ্টানিকত| শেষ হইল | 
১০. এই অবস্থার আম্দীনিকারী seal তদীর প্রতিনিধি ‘জেটি চালান, 
(jetty challan) পুরণ করিয়। তৎংসহ জেটি অর্থাৎ বন্দরবর্তৃপক্ষের 
(Port authorities) প্রাপ্য অর্থ জম। দেয় । এবার জেটির যে শেডে পণ্যসদেত 
জাহাজটি অপেক্ষা করিতেছে, উহার ফোরম্যানের নিকট (১) কান্টমূস্‌ পাস, (২) 
জেটি চালান, (©) চালানি রসিদ বা বহনপত্র এবং (s) চালান ( Invoice ) 
প্রভৃতি দলিলগুলি নিবন্ধনের জন্য জম! দেওয়া হয়। ফোরম্যান তখন পুনরায় শুল্ক 
মূল্য নিরপক (Customs Appraiser) এবং Rsd যাচাই কর্মচারীর 
(Examining Officer ) নিকট এ দলিলগুলি পাঠাইলে, তাহার| যাচাইয়ের পর 
উহাতে “Passed out of Customs Control’ in Full” অর্থাৎ ‘wa- 
বিভাগীয় নিয়ন্ত্রণ হইতে সম্পূর্ণরূপে মুক্ত" এই কথাটি লিখিয়া দেয়। তখন শেড 
ফোরম্যান এ পণ্য খালাসের আদেশ পত্র (Delivery Order ) দের । এবার 
কান্টমূন্‌ পাস ও খালাসের আদেশ পত্র জেটির পণ্যখালাস বিভাগের প্রধান 
কর্মচারীর নিকট পাঠান হইলে, তিনি উহা সহি করিয়! উহার জন্য একটি “গেট পাস’ 
TA ইহাতে পণ্যের পূর্ণবিবরণ এবং যে গেট বা দরজা দিয়া পণ্য জেটি 
»হইতে বাহির হইবে উহার উল্লেখ থাকে । জেটি হইতে পণ্য পরিবহণের জন্য যে 
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গাড়ি নিযুক্ত হয়, উহার জন্যও ‘পাস’ বা টিকেট লইতে হয় এবং পণ্য বাহিরে লইয়া 


আসিবার সময় গেটে অবস্থিত কর্মচারীর ( Gate officer) নিকট ‘গেট 7 


ও. ‘গাড়ির টিকেট” দেখাইতে হয় | 


বৈদেশিক ব্যবসায়ে মূল্য প্রদান পদ্ধতি 
Method of Payment in Foreign Trade 

মূল্য আদায়ের জন্য, রপ্তানিকারী বাণিজ্যিক হুণ্ডি সহ জাহাজী ও রপ্তানি 
সংক্রান্ত দলিলপত্রের ( Shipping and export documents ), যথা, চালানি 
রসিদ ( Bill of lading ), নৌবীমা পত্র ( Marine Insurance Policy ), 
রপ্তানি চালান ( Invoice ), প্রভবলেখ ( Certificate of origin ), বাণিজ্য 
দূত কতৃক প্রত্যায়িত চালানি রসিদ (Consular Invoice ), স্বীয় ব্যাঙ্কের 
নিকট বিক্রয় অথব| বাটা করে (Selling or discounting ) | উপরোক্ত 
দলিলপত্র সহ বাণিজ্যিক হুণ্ডিকে দলিলী ef ( Documentary Bill) বলে। 
ব্যাঙ্ক এই দলিলী ক্রয় বা বাট্রার পূর্বে, রপ্তানিকারীর নামে প্রদত্ত খণের প্রত্যায়ণ 
পত্র ( Letter of Credit ) এবং প্রেরিত পণ্যের উপর বন্ধকপত্র ( Letter of 
hypothecation ) রপ্তানিকারীর নিকট হইতে দাবি করে। বদ্ধকপত্রের দরুন 
ব্যাঙ্ক পণ্যের উপর পূর্বন্বত্ব (lien ) লাভ করে এবং আমদানিকারী afer টাকা না! 
দিলে, উক্ত পণ্য বিক্রয় করিয়া টাকা উত্তল করিবার অধিকার পায়। উপরোক্ত 
দলিল দুইটি প্রদান পূর্বক ব্যাঙ্কের নিকট দলিলী efe বিক্রয় বা বাষ্ট দ্বারা 
রপ্যানিকারী পণ্যের মূল্য লাভ করে। 

এইরূপে রপ্তানিকারীর নিকট হইতে দলিলী হুণ্ডি ক্রয় বা বাট্টার পর, ব্যাঙ্ক 
উহাদের তিনকেতা প্রতিলিপি তিন দফায় পর পর তিন ডাকে (in three 
succeeding mails ) আমদানিকারীর দেশে অবস্থিত উহার প্রতিনিধি বা শাখার. 
নিকট প্রেরণ করে। প্রেরিত দলিলী afer একপ্রস্থ পথে হারাইয়। গেলেও 
যাহাতে অন্তত একগ্রস্থ যাইয়! পৌছায় সেজন্যই এরূপ ব্যবস্থা । দলিল সহ উক্ত 
হুণ্ডি, স্বীকারসাপেক্ষ ( D/A Bill ) হইলে, উক্ত শাখা বা প্রতিনিধি আমদানি- 
কারীকে Bel স্বাক্ষরের দ্বারা স্বীকার করিতে, এবং তাহা মূল্য পরিশোধ- 
সাপেক্ষ (D/P Bill) হইলে উহার মূল্য প্রদানের অনুরোধ করে। এই 
অনুরোধ রক্ষিত না হইলে, তখন বদ্ধকপত্রবলে ব্যাঙ্কের উক্ত শাখা 
বা প্রতিনিধি বাজারে আমদানিকৃত পণ্যগুলি বিক্রয় দারা টাকা উত্তল 


করিয়া লয়। 
ব্যবসা ও বাণিজ্য [২য়]॥ ২ 


/ 


| m- 


১৮ ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


আঁমদানিকারী SS স্বাক্ষর অথবা উহার মূল্য পরিশোধ করিয়া আমদানি 
পণ্য গ্রহণ করিলে এবং উহা যথারীতি পরীক্ষা করিয়া সন্থষট হইলে রপ্তানিকারীকে 
পত্র দ্বারা জানার । অন্যথায়, পণ্যের দোষ-ক্রুটি বাহির হইলে রপ্তানিকারীকে 
অভিযোগ জানায় ও পরে পত্রালাপের দ্বারা নিজেদের মধ্যে আপসে অথবা স্থানীয় 
বণিকসভার ( Chamber of Commerce ) মধ্যস্থতায় উহার মীমাংসা করে। 


ভারতের বহির্বাণিজ্যের কয়েকটি দিক 


Some aspects of Foreign Trade in India 


ভারতে রপ্তানি ও আমদানি নিয়ন্ত্রণ 
Export and Import Control in India 


বিগত দ্বিতীয় মহাযুদ্ধের প্রথমদিকে ১৯৪* সালের মে মাসে যুদ্ধকালীন ব্যবস্থা 
হিসাবে, ভারতে সর্বপ্রথম রপ্তানি ও আমদানি নিয়ন্ত্রণ প্রচলিত হয়। প্রথমে ১৮৭৮ 
সালের নৌ-শুক্ক আইন ( Sea Customs Act ) অনুযায়ী এই FAC! প্রয়োগ করা 
হয়। পরে ভারত রক্ষাবিধি ( Defence of Indian Rules) অন্নয়ায়ী উহা 
প্রতি বৎসর মেয়াদ বৃদ্ধির দ্বারা ১৯৪৬ সাল পর্যন্ত চলিতে থাকে। ১৯৪৭ সালে 
রপ্তানি ও আমদানি আইন ( Export and Import Control Act) নামে 
স্বতন্ত্র একটি আইন পাস হয়। 

ভারত সরকারের কেন্দ্রীয় বাণিজ্য ও শিল্পমন্ত্রী দণ্তর কতৃক রপ্তানি ও 
আমদানির নিয়ন্ত্রণ কর! হইয়। থাকে | 


নিয়ন্ত্রণ সংগঠন 


Control Organisation 


সারাভারতে রপ্তানি ও আমদানি নিয়ন্ত্রণ সংগঠনের সর্বপ্রধান কর্তা হইতেছেন 
Chief Controller of Imports and Exports | ইহার অধীনে কলিকাতা 
ও বোম্বাই বন্দরে একজন করিয়া, Joint Chief Controller of Imports 
and Exports নিযুক্ত আছেন। zz] ব্যতীত মাদ্রাজ এবং কোচীন বন্দরে 
একজন করিয়া Deputy Chief Controller of Imports and Exports 
রহিয়াছেন। পণ্ডিচেরীতে ভূতপূর্ব ফরাসী অধিকৃত ভারতীয় বন্দরসমূহের FF 
একজন Chief Controller of Imports and Exports আছেন। ইহা 
ছাড়া রাজকোটে একজন Export and Import Trade Controller ও 
অমৃতসর, শিলং ও ত্রিপুরাতে একজন করিয়া Export Trade Controller 


বৈদেশিক ব্যবসায় ১৯ 


sitet আন্দামানের চীফ কমিশনারকে রপ্তানি লাইসেন্স দেওয়ার অতিরিক্ত 
ক্ষমতা দেওয়| হইয়াছে। 


আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায়ে ব্যবহৃত শব্দাদি ও দলিলপত্র 
‘Terms and documents used in Home and 
Foreign Trade 

পণ্যের আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায়ে বহুবিধ শব্দ ও দলিলপত্র ব্যবহৃত 
হুইয়া থাকে । এই সকল শব্দের বিশেষ অর্থ এবং ইহাদের ও বিবিধ দলিলপত্র- 
“গুলির ব্যবহারের ক্ষেত্রগুলি সকলেরই জানিয়া৷ রাখা বিশেষ প্রয়োজন । ইহাতে 
আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায় সম্পর্কে সুস্পষ্ট ধারণা জন্মায়। এজন্য নিয়ে 
উহাদের যথাসম্ভব আলোচনা করা গেল। 

পণ্য-মান্ুল (Freight) 2 আভ্যন্তরীণ বা বৈদেশিক ব্যবসায়ের জন্য 
রেলগাড়ি, মোটরলরি, বিমান, নৌকা, স্টিমার, বা সমূদ্রগামী জাহাজ ছারা পণ্য- 
সামগ্রী একস্থান হইতে ATAA প্রেরণের জন্য, উহাদের ব্যবহারবাবদ যে অর্থ 
fics হয় তাহাই পণ্য-মাস্থল বা freight! সাধারণত দ্রব্যের ওজন বা স্থান 
(space ) অনুসারে উহার মাস্থল ধার্য হয়। মাস্থল নির্ধারণের জন্য সচরাচর 
-পরিবহণকারীগণের দ্বারাই পণ্যের ওজন লওয়া হয়। তবে জাহাজে পণ্য প্রেরণ 
করিবার সময়, লাইসেন্স-প্রাপ্ত ওজনকারী প্রতিষ্ঠানের দ্বার! পণ্যের ওজন লওয়া হয় 
এবং BAKE ওজনের গ্রত্যায়ণ পত্র ( Certificate of weighment ) 
অনুযায়ী পরিবহণ প্রতিষ্ঠান মাসুল ধার্য করিয়া থাকে | 

পণ্য বোঝাইয়ের নির্দেশ (Shipping Order )3 পণ্য প্রেরকের 
ARG পণ্য পরিবহণের চুক্তি সম্পাদিত হইলে, জাহাজের কতৃপক্ষ কর্তৃক জাহাজের 
“ ভারপ্রাপ্ত কর্মচারীকে উক্ত পণ্য জাহাজে বোঝাই করিবার জন্য যে লিখিত নির্দেশ 
'দেওয়া হয় তাহাই ‘পণ্য বোঝাইয়ের নির্দেশ? বা Shipping Order | 

Dead Freight: পণ্য প্রেরণের জন্য জাহাজের নির্দিষ্ট আয়তনের স্থান 
নির্দিষ্ট হারে ভাড়া করিয়া, প্রেরক যদি উহা সম্পূর্ণরূপে ব্যবহার করিতে না পারে 
“ORI হইলে, ব্যবহৃত স্থানের জন্য তাহার নিকট হইতে স্বল্পতর হারে পণ্য-মাস্থল 
আদায় করা হয় ॥ ইহাই Dead freight বলিয়। পরিচিত | 

পণ্য-মাস্ুলের বিল (Freight Bill): পণ্য-মাস্থল আদায়ের জন্য 
জাহাজ কোম্পানী প্রেরকের নিকট মাস্লের যে লিখিত হিসাব দাখিল করে তাহাকে 
Freight Bill অথবা Freight Note কিংবা পণ্য-মাস্থলের বিল বলে। 


? 


Re ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


পরিদর্শনী (Primage ) 3 জাহাজে পণ্য বোঝাই কার্য পরিদর্শনের জন্য, 
প্রেরকের নিকট হইতে পণ্য-মাস্থলের শতকরা ১০ ভাগ অতিরিক্ত আদায় করা 
হ্য়। ইহাকে Primage বলে। 
মোট ওজন (Gross weight ) 2 প্যাকিংসহ পণ্যের ওজনকে ‘মোট 
ওজন? ব| Gross weight বলে | 
কড়তা৷ ( Tare)? প্রেরিত পণ্যের প্যাকিং, মোড়ক বা আবরণ প্রভৃতির! 
যে ওজন তাহাকে কড়তা বা Tare বলে। 
নীট ওজন (Net Weight): মোট ওজন হইতে কড়ত| ব| Tare 
বাদ দিলে পণ্যের প্রকৃত ওজন পাওয়! যায়। ইহাই নীট ওজন বা Net: 
Weight | 
Bas] (Draft)? প্রেরিত পণ্যের বারংবার বোঝাই, ওঠানো এবং, 
নামানোর জন্য ওজনহাস, ক্ষয়ক্ষতি, কড়তার Gaps প্রভৃতির দরুন বিক্রেতা 
ক্রেতাকে পণ্যের মোট ওজন হইতে যে ছাড় বাদ দেয় তাহাই ঢলতা বা Draft. 
রেলের রসিদ ( Railway Receipt ) 3 পরিবহণের জন্য AAFS- 
পক্ষের নিকট পণ্যসামগ্রী জমা দিলে, তীহারা প্রেরককে একটি রসিদ দিয়| থাকেন | 
এই রসিদে প্রেরিত পণ্যের গুণাগুণ, পরিমাণ, এবং দেয় মাস্থলের পরিমাণ লিখিত 
থাকে | ইহাকে Railway Receipt বা রেলের রসিদ বলে । ইহা! পরিবাহিত, 
পণ্যের মালিকানার নিদর্শন এবং ইহার হস্তান্তরের দ্বারাই পরিবাহিত পণ্য বিক্রয়' 
করা চলে । এই রসিদের আইনসন্গত অধিকারী রেলকতৃপক্ষের নিকট পণ্যের: 
দখল পাইবার দাবি করিতে পারেন | 
2 Geaa চালানি রসিদ (Bill of Lading): পণ্যের পরিমাণ, 
গুণাগুণ ও মান্গুলের পরিমাণ ইত্যাদি তথাসংবলিত পণ্যপরিবহণের এই লিখিত 
চক্তিপত্রটি পরিবাহিত পণ্যের রসিদ হিসাবে জাহাজ কতৃপক্ষ পণ্যের মালিককে 
অর্পণ করিয়া থাকে । ইহা প্রেরিত পণ্যের মালিকানার নিদর্শন এবং ইহার আইন- 
সঙ্গত অধিকারী, ইহার বলে, জাহাজ কতৃপক্ষের নিকট হইতে পণ্যের দখল দাবি 
করিতে পারে। সাধারণত, এই বহনপত্র বা Bill of Lading হস্তাত্তর দ্বারাই 
বৈদেশিক বাণিজ্যে পণ্যসামগ্রর watery কার্য সমাধা হইয়া থাকে) পণ্য-মান্ুল 
দেওয়! হইয়াছে কিন! তাহা বহন পত্রে লিখিত থাকে । প্রেরক ( consignor } 
মাস্থল প্রদান করিয়া থাকিলে উহাতে ‘Freight paid’ এবং না করিলে 
‘Freight not paid’ এই কথাগুলি. লিখিত থাকে, এবং সেক্ষেত্রে প্রাপক 
( consignee ) উহ! প্রদান করিয়া থাকে। 


a 


ইবদেশিক gara ২১ 


বহনপত্রের একটি ধার! (clause) অনুযায়ী প্রেরিত পণ্যের অবস্থ-_উহার 
প্যাকিংংএ কোন ত্রুটি আছে কিনা বা এগুলি অক্ষত কিনা CR উল্লেখ করিতে 
হয়। যদি পণ্যে বা প্যাকিংংএ কোন দৌষ-ত্রুটি না থাকে তবে, উহার বহনপত্র 
ql Bill of Lading- Clean Bill ব। নিদেশিবহন পত্র এবং দোষযুক্ত 
‘থাকিলে উহাকে Foul Bill বা! ত্রুটিযুক্ত বহনপত্র বলে। 
বহনপত্রে নিম্নলিখিত বিবরণ ( Particulars of the Bill of Lading )- 
গুলি লিপিবদ্ধ হয় : 
১, জাহাজ কোম্পানীর নাম। ২. জাহাজের নাম। 
৩. যে বন্দরে পণ্য বোঝাই হইবে ৪. প্রেরিত পণ্যের বিবরণ। 
উহার, ও জাহাজের গন্তব্যস্থলের 
নাম। 
৫, পণ্য খালাসের স্থান। 
৭. পণ্যের যে ওজন অনুযায়ী মাসুল 
প্রদেয়। 
প্রেরিত পণ্যের মালিকানার নিদর্শন এবং হস্তান্তরযোগ্য দলিলের অনুরূপ বলিয়া 
HAF একটি গুরুত্বপূর্ণ দলিল হিসাবে গণ্য করা হয়। 
চালান (Invoice )3 ক্রেতার নিকট পণ্য পাঠাইবার সময় উহার সহিত 
বিক্রেত| প্রেরিত পণ্যের পরিচয়, সংখ্যা, পরিমাণ, গুণাগুণ, দর (rate), মূল্য 
( price ), এবং প্যাকিং-এর বিবরণ, ইত্যাদি তথ্যসংবলিত যে মুদ্রিত বিবরণী 
প্রেরণ করে তাহাই চালান বা Invoice! ক্রেতা, প্রেরিত পণ্যের সহিত এই 
চালানে উল্লিখিত বিবরণ মিলাইয়! লয় ও ভুল-ত্রুটি থাকিলে Bal ফেরত পাঠাইয়া 
সংশোধন করিয়া লয়। A 
wma ও বিক্রয় চিঠ। ( Bought Note and Sold Note ) 3 মৌখিক 
ক্ৰয়-বিক্ৰয় চুক্তি সম্পাদিত হইলে, পরে ক্রেতা ও বিক্রেতা পরস্পরের নিকট এ 
চুক্তির বিষয় যথা, পণ্যের পরিমাণ, দর প্রভৃতির লিখিত বিবরণ পাঠাইয়া দেয়। 
ক্রেতা যে বিবরণ পাঠায় তাহা ক্রয় চিঠা ও বিক্রেতা যে বিবরণ পাঠায় তাহা বিক্রয় 
চিঠা বলিয়! পরিচিত | 
বাকীর হিসাব বা নামে খরচ ( Debit Note ) 2 চালানে (Invoice) 
বর্ণিত হিসাবে ভুলবশত, মূল্য কম করিয়া ধার্য হইয়া থাকিলে বিক্রেতা পরে ক্রেতার 
নিকট মেজন্ত প্রাপ্য অর্থের যে বিবরণ পাঠায় তাহাই নামে খরচ al 
Debit Note’ | 


& 


পণ্যপ্রাপক বা প্রাপকগণের নাম | 
সন, তারিখ | 


si 


২২ ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


নামে জমা ( Credit Note ) 3 চালানে (Invoice) ভুলবশত অধিকমূল্য 
ধার্য করা হইয়া থাকিলে, ধার্য অতিরিক্ত অর্থের একটি বিবরণ বিক্রেতা ক্রেতার, 
নিকট প্রেরণ করে। ইহাই নামে জমা | 
S নমুনা al নকল চালান (Pro-forma invoice): পণ্য বিক্রয় ও, 
প্রেরণের পূর্বেই বিক্রেতা চালানের ন্যায়, পণ্যের পরিমাণ, মুল্য ইত্যাদির বিস্তারিত 
বিবরণ পাঠাইরা থাকে । ইহাই নমুনা চালান বা Pro-forma invoice |: 
চারি প্রকারের ক্ষেত্রে ইহা ব্যবহৃত হয়। যে ক্ষেত্রে ক্রেতা অপরিচিত, তথায় এই 
নমুনা চালান অগ্রে প্রেরণ করিয়। বিক্রেতা মূল্য দাবি করিয়া থাকে । দ্বিতীয়ত, পণ্য, 
ক্রয় করিলে কিরূপ ব্যয় পড়িবে, ক্রেতাকে তাহার আভাস দিবার জন্য পণ্য প্রেরণের! 
পূর্বেই বিক্রেতা ইহা পাঠায়। তৃতীয়ত, পণ্যরপ্তানির জন্য পাঠাইবার পূর্বে শু 
কতৃপক্ষের নিকট নমুনা চালান পাঠাইয়! বিক্রেত৷ দেয় শুক্কের পরিমাণ জানিতে চায়। 
চতুর্থত, চালানি কারবারে (Consignment) পণ্যের মালিক-প্রেরক (Consignor): 
উহার প্রাপকের (Consignee) নিকট নমুনা চালান পাঠাইয়া তাহাকে এ পণ্যের। 


না ser |) 

বাণিজ্যদৃত প্রত্যায়িত চালান (Consular Invoice)? কোন কোন, 
দেশ আমদানিকৃত পণ্যের উপর আমদানি শুল্ক acta জন্য রঞ্ঠানিকারী দেশে: 
অবস্থিত স্বদেশের বাণিজ্যদূত কর্তৃক প্রত্যায়িত (Certified) চালান দাবি করে । 
সে ক্ষেত্রে, রপ্তানিকারক তাহার স্বদেশে অবস্থিত আমদানিকারক দেশের বাণিজ্য- 
দূতের নিকট রঞ্টানিপণ্যের চালান পেশ করে এবং তাহাকে দিয়া উহ! প্রত্যায়িত। 
করিয়া লয়। এই প্রত্যায়ণের নিদর্শনরূপে বাণিজ্যদূত উক্ত চালানে স্বাক্ষর প্রদান, 
করেন। এইরূপ প্রত্যায়ণের জন্য বাণিজ্যদৃতকে নির্দিষ্ট দর্শনী (Fee ) প্রদান, 
করিতে হয়; 


ASA লেখ (Certificate of Origin)? আমদানিকারক দেশে; 
শুক্সংক্রান্ত বিশেষ aed লাভের জন্য রপ্তানি-দ্রব্যের উৎপত্তিস্থল সম্পর্কে 
আমদানিকারক দেশ কতৃক অনুমোদিত এবং রপ্তানিকারক দেশে অবস্থিত, Bre 
কতৃপক্ষ কতৃকি প্রদত্ত ঘোষণা পত্র, রপ্তানিকারী প্রেরিত পণ্যের সহিত পাঠাইয়া 
দেয়। উহাই 'প্রভব লেখ’ বলিয়া পরিচিত। 


বীমা (Insurance)? এখানে “বীমা, কথাটি সামুদ্রিক বীমা? (Marine: 
insurance) অর্থে ব্যবহৃত হইতেছে। বিক্রয়ের চুক্তি অনুযায়ী রপ্ানিকারী। 
Wal আমদানিকারী পণ্য প্রেরণের সময় সামুদ্রিক বিপদ-আপদের ঝুঁকি হইতে, 


বৈদেশিক বাবসা. . a 
রক্ষা পাইবার জন্য পণ্যের সামুদ্রিক বীমা করিয়া লয় এবং Crh বিক্রেতা 
অথবা! ক্রেতার নামে বীমা সম্পাদিত হয়। 

মূল্য জ্ঞাপন (Price Quotation) 8 ক্রেতাকে পণ্যের মূল্য জ্ঞাপনের 
সময় বিক্রয়ের বিভিন্ন শর্তাবলীর পরিচায়করূপে যে সকল সাংকেতিক শব্ধ 
বিক্রেতা ব্যবহার করে, নিম্নে উহাদের ব্যাখ্যা প্রদত্ত হইল। 

১. Loco: বিজ্ঞাপিত বিক্রয়মূলোর সহিত Loco শব্দটি ব্যবহৃত হইলে 
বিক্রেতার গুদাম হইতে ক্রেতাকে যে দরে পণ্যটি ক্রয় করিতে হইবে তাহা 
বুঝায়। এই শর্তে বিক্রেতা তাহার গুদামের দরজায় ক্রেতাকে পণ্য অর্পণ করে 
এবং পরিবহণ ও অন্যান্য যাবতীয় খরচ এমন কি প্যাকিং খরচ পর্যন্ত বহন 
করিয়া ক্রেতাকে নিজস্থানে পণ্য লইয়া যাইতে হয়। কখনও কখনও ইহাকে 
‘Bx-warehouse Price’-ও বলে | 

2, F. A. S. (free alongside ship)? ইহাতে গুদাম হইতে পণ্য 
বাহির করিয়া জাহাজ পর্যন্ত পণ্য পৌছাইয়া দিবার যাবতীয় খরচ বিক্রেতা বহন 
ara) অতঃপর জাহাজে পণ্য বোঝাই কার্য হইতে শুরু করিয়া নিজ দেশে, 
নিজ গুদামে পণ্য আনয়ন পর্যন্ত যাবতীয় খরচ ক্রেতাকে বহন করিতে হয়। 

৩. F.O. W. (free on wagon)? এই শর্ত সংবলিত মূল্যে, 
রেল ওয়াগনে পণ্য বোঝাই পর্যন্ত যাবতীয় খরচ বিক্রেতা বহন করে। 

৪. F.O.B. (free on board )3 ইহাতে জাহাজে বোঝাই করা 
পৰ্যন্ত যাবতীয় খরচসমেত পণ্যের প্রকৃত মূল্য অস্ততূক্তি হয়। 

e. C. & F. (cost and freight )2 ইহাতে পণ্যের প্রকৃত মূল্যসমেত 
ক্রেতার নিকট পর্যন্ত পৌছাইয়া দিবার বীমা ব্যতীত যাবতীয় খরচ ধরা হয়। 

‘৬, C.I.F. (cost, insurance and freight )3 এই জ্ঞাপিত 
মূল্যে পণ্যের প্রকৃত মূল্য সহ ক্রেতার নিকট পণ্য পৌছাইয়া দিবার বীমা সমেত 
যাবতীয় খরচ ধরা থাকে। অর্থাৎ ইহাতে পরিবহণকালীন ঝুঁকি হইতে আত্মরক্ষার 
ব্যবস্থা থাকে। 

4, C.I F.E. (cost, insurance, freight and exchange) ৪ 
ইহাতে পণ্যমূল্য, যাবতীয় পরিবহণ ব্যয়, বীমা ইত্যাদি ছাড়াও বৈদেশিক মুদ্রার 
ঝুঁকি হ্রাসের ব্যবস্থা TERS হয়। 

v. Franco’ বিক্রেতার গুদাম হইতে ক্রেতার গুদাম পর্যন্ত পণ্য পৌছাইয়া 
দিবার যাবতীয় খরচ সহ প্রকৃত মূল্য ইহা দ্বার! জ্ঞাপিত হয় | ইহ ‘free-delivery’ 
অথব। ‘warehouse to warehouse quotation’ নামেও পরিচিত । 


R8 ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


পণ্যমূল্য প্রদানের শর্তসমূহ (Terms of Payments)3 পণ্যের 
মূল্য প্রদানের বিবিধ পদ্ধতিগুলি সংক্ষেপে নিয়ে আলোচিত হইল। 

১. নগদ মুল্য বা Spot Cash’? পণ্যক্রয় করিয়া হাতে হাতে মূল্য 
পরিশোধের ব্যবস্থাকে নগদ মূল্য প্রদান ব্যবস্থ। বা Spot cash বলে। 

২. জত্বর নগদ বা Prompt Cash? ইহাতে Invoice al চালান 
পাইবার অল্প কয়েকদিনের মধ্যে মূল্য পরিশোধ করিতে হয়। 

৩. নীট নগদ qi Net Cash: taR ও অন্যান্য ছাড় বাদ দিয়! মূল্য 
পরিশোধকে নীট নগদ বা Net cash বলে। 

৪. ফরমাশ সহ নগদ বা C. W. O. (cash with order ) 3 
ইহাতে পণ্যের অর্ডার দেওয়ার সঙ্গে সঙ্গে খরিদ্দার মূল্য পরিশোধ করে। 

৫. পণ্য সরবরাহের সময় নগদ বা C. O. D. (cash on 
_ delivery) £ ইহাতে পণ্য সরবরাহের সঙ্গে সঙ্গে মূল্য পরিশোধ করিতে হয়। 
ইহার রকমফের হইতেছে V. P. P. (value payable per post) অর্থাৎ 
পোস্টাল পাৰ্ম্মেলে পণ্য পাঠাইলে, উহা প্রাপ্তির সময় মূল্য পরিশোধ করিতে হয়। 


৬. বিলম্বিত মূল্য প্রদান বা Deferred Payment è ন্গদের 


পরিবর্তে বাকিতে পণ্য বিক্রয়ের ব্যবস্থা সকল দেশেই প্রচলিত রহিয়াছে । ইহাতে 
পণ্য ক্রয়ের পরে কিস্তিতে ব| এককালীন মূল্য পরিশোধ Sal হইয়| থাকে | 
জাহাজী বিবরণ 
Ship's Report or Ship's Import Manifest 

পণ্যভতি জাহাজ বিদেশ হইতে বন্দরে আপিয়। হাজির হওয়ার ২৪ ঘণ্টার 
মধ্যে OF কতৃপক্ষের নিকট নির্ধারিত কয়েকটি বিষয় সংবলিত একটি বিবরণী 
জাহাজের অধ্যক্ষকে দাখিল করিতে হয়। ইহাকে জাহাজী বিবরণ বলে। 
এই বিবরণ দাখিল করিবার পূর্বে জাহাজের অভ্যন্তস্থ কোন পণ্য খোলা বার না 
কিংবা কোন পণ্য জাহাজ হইতে নামানো যায় না। 

অসত্য ব| ক্ৰটিযুক্ত বিবরণী প্রদানের জন্য জাহাজের অধ্যক্ষকে দণ্ড ভোগ 
করিতে হয়। বিবরণী-বহিভূত কোন ag জাহাজে পাইলে es কতৃপক্ষ 
আটক করিয়া থাকেন। নিয্নলিখিত বিষয়গুলি বিবরণীতে লিপিবদ্ধ থাকে | 

> জাহাজের নাম। থে বন্দরে উহ! রেজিদ্ী হইয়াছে । কোন্‌ দেশের 


TRIG অধ্যক্ষের নাম। কোন্‌ বন্দর হইতে আগত। ARAA RA 
যাত্রীদের সংখা | 


বৈদেশিক ব্যবনায় ২৫ 


২. মোড়কের সংখ্যা ( Packages ) এবং উহাদের অভ্যন্তরস্থ দ্রব্য, পণ্য- 


প্রাপকের নাম অর্থাৎ সমগ্র পণ্যের বিবরণ | 
৩, জাহাজের অধ্যক্ষ এবং লঙ্করদের OFA ব্যক্তিগত ব্যবহাধ সামগ্রীর 


SHAR! 73/7 7৮225 Socec Ae 
Bill ee z 


A আগম পত্র (Entry or a পণ্যসয়েত জাহাজ 
.পৌছাইনে) আমদানিকারী অথবা তাহার প্রতিনিধিকে শুক কতৃপক্ষের নিকট 
পণ্যের পূর্ণ বিবরণ সহ একটি তালিকা পেশ করিতে হয়। শু কতৃপক্ষ উহ৷ 
য্থাবিহিত পরাক্ষাপূর্বক অনুমোদন করিলে তবে জাহাজ হইতে পণ্য খালাস করা 
যায়। এই বিবরণকে Bill of Entry 944| শুধু Entry বলে। ইহাকে ws 
'চালানও ( Custom challan ) বলা হয় D) 
ডক রসিদ ও মেট রসিদ ( Dock’s Receipt & Mate’s 
Receipt) রপ্তানি পণ্য জাহাজে বোঝাই করিবার ভজন্ত রপ্তানিকারা ডক- 
কতৃপক্ষের নিকট পণ্য জমা দিলে যে কাচা রসিদ পায় তাহাকে ডক-রাসদ বলে । 
aaa, উহ! জাহাঞ্জের Matenga নিকট SM দিলে a কাচা রসিদ পাওয়া 
যায় তাহাকে মেট রসিদ বলে। জাহাজকতৃপক্ষের নিকট হইতে বহন পত্র বা 
Bill of lading লইবার সময় রপ্তানিকারা এই কাচ। রসিদ ( অথাৎ ডক বা মেট 
রূসিদ ) ফেরত CH | 
aw অজ্ঞ[ত-' -আমদানি-পণ্য পত্র (Bill of Sight) 2 আমদানি পণ্যের 
সম্পূর্ন বিবরণ, বিবরণ জানা না থাকিলে, আমবানিকারার পক্ষে আগম পেশ কর। সম্ভব 
হয় না। তখন একটি পৃথক দাললে, সম্ভব মৃত Tal fial আমদানিকারাকে 
একট লিখিত ঘোষণ। পেশ করিতে হয় যে, পণ্য মোড়ক খুলিয়া না দেখিয়া 


haf 


M 


তাহার পক্ষে আগমপত্র সম্পূর্ণ কর৷ সম্ভব নহে। ইহাই Bill of Sight 


নামে পরিচিত।) 


লিপিবদ্ধকরণ (Noting):  রপ্তানিপণ্যের কোন্গুলি শুল্ক প্রদেয় 
(dutiable ) এবং কোন্গুলি শুক্ক প্রদেয় নহে (non-dutiable ) তাহা 
wa দপ্তরের রেজিস্টারীতে লিপিবদ্ধ করাইতে হয়| ইহাকে ‘noting’ বলে | 

পুজ্থানুপুত্থ অনুসন্ধান (Rummaging)$ ee প্রদেয় অথবা নিষিদ্ধ 
পণ্যের চোরাই চালান ( smuggling ) ঘটিতেছে সন্দেহ করিয়া উহা ধরিবার 
জন্য শুদ্ধকতৃপক্ষ কতৃক জাহাজের ARVIN অনুসন্ধান কাধকে rumma 
ging’ IA | 


২৬ ব্যবন! ও titra ভূমিকা 
& দলিলী দলিলী mfo (Documentary Bills)? আমদানি-রপ্তানি ব্যবসায়ে? 


রপ্তানিকারী পণ্য পণ্য মূল্য আদায়ের জন্য Bill of lading, Invoice, Certificate 
of origin, Consular invoice, Insurance policy, Shipping: 
documents প্রভৃতি সহ একটি বাণিজ্যিক হুণ্ডি (Bill of Exchange )' 
অথবা ড্রাফট (draft) প্রস্তুত করিয়া, স্বীয় ব্যাঙ্কের মারফত আমদানিকারীরঃ 
লিকট পাঠা ) 

এই হুণ্ডি দুই প্রকারের হয়। প্রথমত, ও সকল দলিলাদি সহ যদি 
বাণিজ্যিক হুণ্ডি স্বীকৃতির জন্য পাঠানো হয় তাহা হইলে আমদানিকারীর স্বীক্কতিরঃ 
চিহরূপে উহাতে স্বাক্ষর দিলেই উক্ত পণ্যসংক্রান্ত দলিলপত্র তাহাকে অর্পণ করা। 
হয় এবং এরূপে সে পণ্যের অধিকার লাভ করে। ইহাকে স্বীকারসাপেক্ষ- 
af q| D/A ( documents against acceptance ) Bill বলে। দ্বিতীয়ত, 
অবিলম্বে মূল্য আদায়ের শর্ত থাকিলে, এ দলিলপত্রের সহিত যে afe বা ড্রাফট” 
পাঠানো হয় তাহার মূল্য পরিশোধ করিলে, আমদানিকারীকে এগুলি অর্পণ' 
করা হয়। ইহা পরিশোধ সাপেক্ষ হুণ্ডি বা D/P (documents aganist 
paymeht ) Bill বলে | 
@ প্রত্যয় AG (Letter of Credit) £ মুল্য পরিশোধের নিশ্চয়তা লাভের: 
জন্য বিক্রেতা অপরিচিত ক্রেতাকে তাহার (বিক্রেতার ) নিজের ব্যাক্ষের' 
অথবা অন্য কোন সুপরিচিত ব্যাস্কের নিকটে উপযুক্ত পরিমাণ অর্থ জমা রাখিবার' 
নির্দেশ দেয়, যেন এ ব্যাঙ্কের নিকট হইতে মূল্য বাবদ অর্থ সহজেই পাওয়া 
যায় । " এজন্য, ক্রেতাগণ সাধারণত তাহাদের ব্যাঙ্কের নিকট হইতে বিক্রেতার। 
উদ্দেশ্যে, লিখিত এই মর্মে পত্র আদায় করে যে, বিক্রেতা কর্তৃক প্রদত্ত 
সংশ্লিষ্ট দলিলাদি সহ (other documents) afer অর্থ পরিশোধের জন্য 


ক্রেত| কর্তৃক বিক্রেতার নামে একটি নির্দিষ্ট পরিমাণ আমানতের হিসাব l 


(account ) তাহাদের নিকট খোলা হইয়াছে । এই পত্রকে প্রত্যয় পত্র বলে! 
ক্রেতা ও বিক্রেতার মধ্যে চুক্তি অনুযায়ী এ হিসাব হইতে বিক্রেতাকে নগদে 
মূল্য পরিশোধ করা চলিতে পারে, কিংবা! হুণ্ডি দ্বারা মূল্য পরিশোধের ব্যবস্থা। 
থাকিতে পারে। ' ওঁ afo ক্রেতার উপর প্রদত্ত ( drawn) হইতে পারে», 
আবার উক্ত ব্যাঙ্কের উপর প্রদত্ত হইতে পারে। প্রত্যয় পত্র বৈদেশিক, 
বাণিজ্যের একটি প্রয়োজনীয় দলিল | 

প্রত্যয় পত্র দুই শ্রেণীর হইতে পারে। প্রথমত, যে প্রত্যয় পত্র যে কোন সময় 
ASRS হইতে পারে তাহাকে প্রত্যাহার যোগ্য (revocable) ACT® 


বৈদেশিক ব্যবসায় ar 
পত্র বলা হয়। এই ধরনের খণকে প্রত্যাহারযোগ্য ৰণ বলে। দ্বিতীয়ত, যাহার: 
নামে হিসাব খোলা হইয়াছে, তাহার অন্থমতি ছাড়া যে প্রত্যয় পত্র প্রত্যাহার: 
করা যায় না, তাহাকে অংপ্রত্যাহার যৌগ (irrevocable ) প্রত্যয়, 
AG বলে। 

দলিলসাঁপেক্ষ খণ (Documentary Credit)3 ক্রেতার ব্যাক্ষের' 
স্বীকৃতির ( acceptance ) জন্য প্রেরিত পণ্যের দলিলপত্র সহ যে হুণ্ডি বিক্রেতাকে 
দাখিল করিতে হয় তাহাই দলিলসাপেক্ষ খণ বা Documentary Credit. 

শর্তবিহীন খণ (Clean or Open Credit) ক্রেতার ব্যাঙ্কের! 
স্বীকৃতির জন্য যে হুণ্ডির সহিত বিক্রেতাকে কৌন প্রকার দলিলপত্র দাখিল করিতে; 


হয় al তাহাকে শর্তবিহীন খণ বা Clean Credit বলে | 
atlas মান খণ (Revolving Credit): ব্যাঙ্কের সহিত ব্যবসায়িগণের' 


অনেক সময় এরূপ বন্দোবস্ত থাকে যে খণ বিশেষের নির্দিষ্ট কতকগুলি শর্ত পালিত, 
হইলে পুনঃ পুনঃ এ বণ WTF মঞ্জুর করিবে। এরূপ ক্ষেত্রে, খণের পরিমাণ fate 
(fixed ) থাকিতে পারে এবং প্রথমবার খণ গ্রহণের পর দ্বিতীয়, তৃতীয়, চতুর্থ” 
এরূপে একাদিক্রমে বারংবার আপনা হইতেই খণ মঞ্জুর হইতে থাকে । কখনও 
কখনও পূর্বের খণ পরিশোধের পর পরবর্তী খণ মঞ্জুর হয়। আবার কখনও খণের" 
পরিমাণ অনির্দিষ্ট থাকিতে পারে | 

নির্দিষ্ট খণ (Fixed Credit) ই. একবারে অথবা কিস্তিতে, যে ভাবেই: 
ব্যাঙ্ক হইতে খণ ব[রদ টাকা তোলা হউক না কেন, খণের মোট পরিমাণ নির্দিষ্ট: 
থাকিলে, উহাকে নির্দিষ্ট a বলে। 

অ-বাণিজ্যিক খণ (Non-commercial Credit) 3 ব্যবসায়গত AN 
প্রদান ছাড়াও ব্যাঙ্গগুলি আরও কয়েক প্রকার খণের সুবিধা প্রদান করিয়া থাকে l 


i নিয়ে তৎসংক্রান্ত দলিলগুলি সংক্ষেপে বিবৃত হইল। 


Si জম্ণকারীকে ae প্রদানের অনুরোধ AG (Travellers” 
Letter of Credit) 3 দুরদেশে ভ্রমণকারীগণকে সুবিধা প্রদানের জন্যা 
তাহাদের ব্যাক্ষগুলি উহাদের বিদেশস্থ শাখা বা প্রতিনিধিগণকে উক্ত ভ্রমণকারী- 
গণকে নিদিষ্ট সময়ের জন্য নির্দিষ্ট পরিমাণে খণ মঞ্জুর করিবার অনুরোধ করিয়া যে 
পত্র দেয় তাহাকে Travellers’ Letter of Credit বলে | এই পত্র ভ্রমণকারীগণ 
তাহাদের সঙ্গে বহন করেন ও প্রয়োজনমত তাহা দেখাইয়া ড্রাফটের সাহায্যে 
Stal তুলিয়া থাকেন। সাধারণ ভ্রমণকারীগণ ছাড়া ব্যবসায়িগণও এই সুবিধা 


বিশেষ পরিমাণে গ্রহণ করিয়া থাকেন। 


-২৮ apal ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


২. ভ্রমণকারীগণের চেক (Travellers’ Cheque) 3 বিদেশ ভ্রমণ 
কারীগণের স্থবিধার জন্য পৃথিবীর বিভিন্ন দেশে শাখা ও প্রতিনিধি আছে এরূপ 
বৃহৎ ব্যাঙ্ক ও আন্তর্জাতিক ভ্রমণকারী-সহায়ক প্রতিষ্ঠানসমূহের ( International 
“Tourist Agencies ) ভ্রমণকারীগণের চেকের ব্যবস্থা রহিয়াছে। ইহাতে উক্ত 
প্রতিষ্ঠানসমূহের স্থানীয় শাখার অর্থ জম! দিয় বিভিন্ন মূল্যের (different 
denominations) কুপন ma করিতে gal কুপন লইবার সময় উক্ত প্রতিষ্ঠানের 
প্রতিনিধির সম্মুখে এগুলিতে ক্রেতাকে স্বাক্ষর দিতে হয়। পরে বিদেশে গিয়া 
"অর্থের প্রয়োজন হইলে Se প্রতিষ্ঠানের wary শাখায় উপস্থিত হইয়া পুনরায় কুপনে 
স্বাক্ষর প্রদানপূর্বক উহা জমা দিলে, তথা হইতে স্বাক্ষর মিলাইয়| কুপন-মূল্যের 
সমপরিমাণ প্রয়োজনীয় বিদেশী মুদ্রা দেওয়| হয়। Thomas Cook & Co. 
এবং American Express Inc. যথাক্রমে, বৃটেন ও মাকিন যুক্তরাষ্ট্রের 
ব্যবসায়ী প্রতিষ্ঠান দুইটি এজন্য বিশ্ববিখ্যাত | 
৩. ARAM চেক (Circular Cheques) è ভ্রমণকারীগণের 
সহায়তার জন্য আর একপ্রকারের বন্দোবস্ত আছে। বিভিন্ন দেশের বৃহৎ ব্যাঙ্কগুলি 
“ভিন্নদেশে অবস্থিত তাহাদের প্রতিনিধি মারফত চেক বিক্রয় করে। সেই সকল 
“দেশ ভ্রমণে ইচ্ছুক ব্যক্তিগণ স্থানীয় প্রতিনিধিগণের নিকটে প্রয়োজনমত অর্থ জমা 
fal এ সকল চেক ক্রয় করে। চেকগুলি বিক্রয়ের সময় প্রতিনিধিগণ উহাতে 
টাকার পরিমাণ উল্লেখ করিয়| দেয় । পরে উহার ক্রেত/ভ্রমণকারীগণ সেই সকল 
দেশে গিয়া উপস্থিত হইলে এ চেক ভাঙাইয়া৷ টাক! তুলিয়। লয় 
হেপাঁজতি a fami রসিদ (Trust Receipt)3 পণ্য আমদানির 
জন্য খণের প্রয়োজনে আমদানিকারী সমস্ত জাহাজী দলিলাদি (shipping 
-documents ) ও পণ্যের মালিকানাস্বত্ব ( title of the goods ) ব্যাঙ্কের নিকট . 
হসতান্তরিত করিতে পারে। পরে পণাগুলি আমদানি বন্দরে পৌছাইলে উহা 
খালাস করিবার প্রয়োজনে উক্ত আমদানিকারী ব্যান্কের নিকট একটি রসিদ দিয়া 
"ও পণ্যের দলিলগুলি গ্রহণ করে ও পণ্য খালাস করে। এই রসিদকে 'জিন্মা 
রসিদ’ বলে। পরে পণ্যগুলি বিক্রয় করিয়া খণ পরিশোধ করিয়া দেয়। যতদিন 
পর্যন্ত খণ সম্পূর্ণ পরিশোধ করা Al হয়, ততদিন পর্যন্ত উক্ত আমদানিকারীর 
নিকটে থাকিলেও উহার প্রকৃত মালিকান| থাকে isal আমদানিকারী 
শুধুমাত্র পণ্যের জিন্মাদার হইয়া থাকে। এজন্য ও রসিদকে হেপাজতি 


বা জিন্মা রসিদ বলা হয়। এই রদিদে সাধারণত পরবর্তী শর্তগুলি 
প্রদত্ত হয়। 


বৈদেশিক ব্যবসার ২৯ 


> পণ্যগুলি আমদানিকারীর নিকট থাকিলেও উহার প্রকৃত মালিকানা 
ব্যাঙ্কের এবং আমদানিকারী শুধুমাত্র উহার ভিন্মাদার হিসাবে থাকে | 
২, আমদানিকারীর গুদামে, তাহার অন্যান্য AAT হইতে পৃথক ভাবে এই 
দ্রব্যগুলি রক্ষিত হইবে | 
৩. উক্ত পণাত্রব্যকে, আকস্মিক দুর্ঘটনা, (Contingencies ) হইতে রক্ষা 
করিবার জন্য আমদানিকারী ব্যাঙ্কের নামে উহার বীমা করিয়া, বীমার চুক্তিনামা 
( Policy ) ব্যাঙ্কের নিকট গচ্ছিত রাখিবে। 
৪. ব্যাঙ্ক যে কোন সময়ে উক্ত fea রসিদ বাতিল করিয়া পণ্যের দখল: 
লইতে পারিবে। 
৫. ব্যান্ধের তরফ হইতে কোন SSF হইলেও উহাতে উহার অধিকার সু 
হইবে al | 
' ২৮ বন্ধক AG (Letter of Hypothecation) 2 যখন কোন ব্যবসায়িক L 
প্রতিষ্ঠান বা ব্যাঙ্ক খণদান করিয়া খণগ্রাহক প্রদত্ত যে পত্রের দ্বারা কোন পণ্যের উপরঃ 
পূৰ্বস্থত্ (lien ) লাভ করে, তাহাকেই বন্ধকপত্র বা Letter of hypothecation 
বলে। আভ্যন্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায়ে, এই পদ্ধতিতে ব্যবসায়ীরা ব্যাঙ্ক হইতে 
প্রায়ই খণ সংগ্রহ করিয়া থাকে 1) রপ্তানিকারীগণ যখন দলিল সহ আমদানিকীরকের 
উপর প্রদত্ত হুণ্ডির ( Documentary Bills) দ্বার! ব্যাঙ্কের নিকট হইতে খণ গ্রহণ 
করে, তখন এরূপ পত্র প্রদান করিয়া থাকে | আমদানিকারী হুণ্ডির অর্থ প্রদানে 
অশ্বীক্ৃত হইলে ব্যাঙ্ক এই পত্রের বলে উহার অধীন পণ্যত্রব্য বিক্রয় করিয়। উক্ত খণ 
আদায় করিতে পারে, বিক্রয়লবধ অর্থ যথেষ্ট না হইলে, রপ্তানিকারীর নিকট হইতে 
বকেয়া অর্থ আদায় করিতে পারে। এইরূপে এই পত্রের সাহায্যে খণদীনকারী খণের' 
অর্থ অনাদায়ের দরুন ক্ষয়ক্ষতির সম্ভাবন। হইতে নিজের স্বার্থরক্ষা করিতে পারে। 
»  'আমদীনিকারীগণও অনুরূপভাবে এই পত্রের দ্বার! ব্যাক্কের নিকট হইতে খণ 
সংগ্রহ করিতে পারে। G feet eee pred ference Nre 
F peef Te 2 
বহিঃগুক্ধ এবং ASS 
Customs and Excise Duties 
Se 
Duty 
সরকারের আয় বৃদ্ধির জন্য নানা প্রকারের কর সকল দেশেই বসান হয়। এই. 
করগুলি ছুই প্রকারের হইয়া থাকে, প্রত্যক্ষ এবং গরোক্ষ। ভ্রব্যসামগ্রীর উপর 


ve aal ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


কর পরোক্ষ করের অন্তর্গত। OF এই সকল পরোক্ষ করের অন্যতম । সরকারের 
আয় বৃদ্ধি, কোন বিশেষ দ্রব্যের ভোগ কার্যে জনসাধারণকে নিবৃত্ত করা প্রভৃতি 
উদ্দেশ্যে Os বদান হয়। এই শুল্ক ছুই শ্রেণীর হয়। যথা, আমদানি-রপ্তানি শুক 
“এবং আবগারী শুক। 
আমদানি-রপ্তানি বা বহিঃশুক্ষ (Customs Duty)? দেশে 
উৎপাদিত দ্রব্যসামণ্রী বন্দর পরিত্যাগ করিয়। বিদেশ যাত্রার পূর্বে অর্থাৎ রপ্তানির 
সময় এবং বিদেশজাত পণ্যসামগ্রী বন্দরে উপনীত হইয়। দেশের অভ্যন্তরে প্রবেশের 
পূর্বে অর্থাৎ আমদানির সময় উহার বাবদ যে কর দিতে হয় তাহাই রপ্তানি ও 
আমদানি শুক্ক। অর্থাৎ Customs duty বা বহিঃশুক দুই প্রকারের | আমদানি 
-aa (Import Duty ) এবং রপ্তানি ws ( Export Duty )। 


আমদানি ও রপ্তানি শুক্কের দ্বিবিধ উদ্দেশ্য থাঁকে”_সরকারের আয় বৃদ্ধি 
«(revenue ), এবং দেশীয় শিল্পসমূহের সংরক্ষণ ( protection )। বিদেশী পণ্য 
আমদানির উপর শুদ্ধ বসাইলে উহার প্রথম ফল হয় সরকারের আয় বৃদ্ধি। কিন্ত 
Seta দরুন আমদানি পণ্যের মূল্য বৃদ্ধি পায়। আমদানির পরিমাণ নিয়ন্ত্রিত 
হয়, অর্থাৎ হ্রাস পায়। উহার প্রতিযোগী দেশীয় পণ্য বিক্রয়ের সুবিধা হয় এবং 
উক্ত পণ্য-উৎপাদক-শিল্পের সম্প্রসারণ ও উন্নতি ঘটে । অনেক ক্ষেত্রে আমদানি 
Seals আয় হইতে সংরক্ষিত শিল্পগুলিকে আর্থিক সাহায্য করা হয়। এইরূপে 
“বিদেশী পণ্যের প্রতিযোগী দেশীয় পণ্য উৎপাদনকারী শিল্পসমূহকে রক্ষা ও লালন করা 
আমদানি শুকের অপর প্রধান Bory) অনুরূপভাবে, রপ্তানি শুক হইতেও 
প্রথমত সরকারের আয় বৃদ্ধি হয়। দ্বিতীয়ত, রপ্তানি শুল্ক হাঁসের দ্বারা দেশীয় পণ্যের 
রপ্তানি বৃদ্ধিতে উৎসাহ প্রদান করিয়৷ এ পণ্য উৎপাদনকারী দেশীয় শিল্পের 
সম্প্রলারণে সহায়তা করা যায়। অনেক সময় স্বল্পধঘোগানের ( Scarce ) নানাবিধ 
‘দেশীয় সম্পদ ও দ্রব্যসামগ্রীর পরিমাণ যাহাতে রপ্তানির দরুন হ্রাস না পার, সেজন্য 
উহাদের রপ্তানির প্রতিবন্ধক! স্যষ্টির জন্য রপ্তানি ws বৃদ্ধি করা হয়। 
আবগারী শুল্ক (Excise Duty) 8 দেশের অভ্যন্তরে উৎপাদিত ও 
ব্যবহৃত ভ্রব্যসামগ্রী বা সেবাকর্মের উৎপাদন অথব| ব্যবহারের উপর যে wa বসান 
হয় তাহাকে আবগারী A অন্তঃশুক্ক বলে। 


মদ, গাজা, আফিম, তামাক, প্রভৃতি উৎপাদনের উপর ws, ইহার কয়েকটি 


দৃষ্টান্ত প্রমোদ কর, পেটেন্টের উপর কর, মদ, tral পেট্রল প্রভৃতি বিক্রয়ের 
ARCA উপর কর ইত্যাদিও আবগারী শুন্কের পর্যায়ে পড়ে। 


বৈদেশিক ব্যবনায় 


৩১ 
আবগারী শুকেরও উদ্দেশ্য দুইটি । সরকারের আয় বৃদ্ধি ইহার প্রথম লক্ষ্য 
দ্বিতীয় লক্ষ্য হইতেছে, ক্ষতিকারক পণ্য বিশেষের (যথা, মদ, আফিম প্রভৃতি ) 
ব্যবহার নিয়ন্ত্রণ ও হাস করা । কারণ আবগারী শুন্কের দরুন দ্রব্যের মূল্য বৃদ্ধি পায় 
ও উহার ফলে ক্রেতাগণ এ সকল দ্রব্য ক্রয়ে নিরুংসাহিত হয়। 
y (@% ধার্ষের পদ্ধতিসমূহ (Methods of imposition of 
/Duties)3 ws atia জন্য দুইটি পদ্ধতি অনুস্থত হ্য়। প্রথমত অনেকক্ষেত্রে 
'দ্রব্যপামগ্রীর পরিমাণ, (সংখ্যা, আয়তন ও ওজন প্রভৃতি ) অনুযায়ী ws ধার্য হয়। 
ইহাকে specific duty 4 পরিমাণ-ভিত্তিক ws বলে। দ্বিতীয়ত, অনেকক্ষেত্রে 
পণ্য সামগ্রীর মূল্য অনুযায়ী SF ধার্য হইয়া থাকে। ইহা! Ad valorem duty 
বা মৃল্য-ভিত্তিক ws বলিয়। পরিচিত। কাপড়ের জোড়া বা মিটার পিছু ধার্য শুল্ক 
Specific duty-র নিদর্শন; আমদানিকৃত মোটরগাড়ি a ঘড়ির মূল্যান্ণযায়ী ধার্য 


wow ( শৃতকর! ৫০% অথবা! ৮০% ভ Sia ইত্যাদি) Ad valorem duty-% দৃষ্টান্ত 1 
বেলা স্তর TCA SO soyArgo: জলকে Soma Sy 


আমদানি-রপ্তানি ব। বহিঃশুক্ক ও আবগ রী ব| অন্তঃশুক্কের পার্থক্য 
Difference between Customs and Excise Duties 


বহিঃশুকের পণ্য সামগ্রীর উৎপাদন ও ব্যবহারের স্থান (অর্থাৎ দেশ) এক 


AR! AEO পণ্যগুলির উৎপাদন ও ব্যবহারের স্থান একই । আমদানি ও 
রপ্তানি শুকের পণ্য একদেশে উৎপাদিত ও অপর দেশে ব্যবহৃত হয়। অন্তঃশুক্ষের 
পণ্য যে দেশে উৎপাদিত সে দেশেই ব্যবহৃত হয় I 


২. বহিঃশুক্ধের উদ্দেশ্য হইল, শিল্পসংরক্ষণ, আমদানি ও রপ্তানি নিয়ন্ত্রণ এবং 
‘সরকারের আয় বৃদ্ধি। অন্তঃশুকের উদ্দেশ্য হইতেছে সরকারের আয় বৃদ্ধি এবং 
ভ্রব্যবিশেষের, বিশেষত ক্ষতিকারক দ্রব্যের ব্যবহার নিয়ন্ত্রণ | 


os সংক্রান্ত কতিপয় শব্দ 


A few terms relating to duties 


১. শু্ক ফেরত বা Drawback: একই দ্রব্যের উপর দুইবার কর আদায় 
করা অনুচিত, ইহা কর সম্পর্কে সবজনস্বীকৃত নীতি। সেজন্য, যে দ্রব্যের উপর 
আবগারী শুস্ক দেওয়া! হইয়াছে, উহা রপ্তানির সময় পুনরায় উহার জন্য রপ্তানি শুল্ক 
ea হইলে, রপ্তানিকীরক আবগারী OF ফেরত পাইয়া থাকে । ইহাই “ox 
ফেরত’ বা Drawback | অনুরূপ কারণে, পুনঃরপ্তানি দ্রব্যের উপর প্রদত্ত 
আমদানি BF ফেরত দেওয়া হয়। 


el ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিক। 


2. Debenture: 8% ফেরত দেওয়ার স্বীকুতির পরিচায়ক রূপে সরকার' 
যে দলিল প্রদান করেন তাহা ‘Debenture’ নামে পরিচিত। ইহা হস্তান্তরযোগ্য 
দলিল ( transferable ) | 

৩, রাজবৃত্তি বা Bounty £ উন্নয়নের (Development) জন্য বা বৈদেশিক 
বাজারে প্রতিযোগিতার ক্ষমতা বুদ্ধির জন্য শিল্পবিশেষকে, উহার উৎপাদনের 
পরিমাণ অনুযায়ী যে সরকারী অর্থ সাহায্য কর! হয় তাহাকে রাভবৃত্তি বা' 
Bounty বলে। 

8, সহায়কবৃত্তি বা Subsidy: জাতীয় স্বাৰ্থ সাধনের জন্য (for national 
interest ) কোন শিল্পকে সরকার কতৃক নির্দিষ্ট পরিমাণ (lump ) অর্থ সাহায্য 
কর! হইলে উহাকে সহায়ক বৃত্তি বা subsidy Wal জাপানের জাহাজ পরিবহণ 
শিল্পকে সহায়ক বৃত্তির দ্বারা সংরক্ষণ করা হইয়াছে। ৮ 


POSSIBLE QUESTIONS 


1. Describe the method of procedure of carrying out Export Trade. 
2. Give a general outline of the procedure you would follow in Expor- 
ting goods to foreign countries. 


3. Describe briefly the procedure of the importing goods from any 
foreign country. 


4. Whatis meant by Foreign Exchange? Explain how money is: 
remitted from one country to another in international trade. 

5. Discuss the various features of India’s forei 
causes of her unfavourable balance of trade ? 

6. What is Customs Duty ? 
Excise duty, 


gn trade. What aro the. 


Distinguish between Customs duty and 


দ্বিতীয় পরিচ্ছেদ 
বিভিন্ন বাজাব্রসম্ুহ 


MARKETS 

বাজার ও উহার শ্রেণীবিভাগ 
Market and its classification 
বাজারের সংজ্ঞা 
Definition of Market 

যে নির্দিষ্ট স্থানে ক্রেতা ও বিক্রেতাগণ মিলিত হইষা পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় কার্ষ 
সম্পাদন করে, সাধারণ মানুষ উহাকেই বাজার বলিয়া মনে করে। সাধারণভ 
ক্রয-বিক্রয়ের নির্দিষ্ট স্থান__এই অর্থে বাজার শব্দটি ব্যবহার করা হয়। কিন্ত 
অর্থবিগ্যায় বাজার বলিতে ক্র-বিক্রয়ের কোন নির্দিষ্ট স্থান বুঝায় না। উহাতে, 
বাজার বলিতে পণ্যের বিনিময় বুঝায় । স্থান নিবিশেষে যে কোন পণ্যের ক্রয়- 
বিক্রয় অথবা ক্রয়-বিক্রয় সংক্রান্ত সম্পাদিত চুক্তিকেই বাজার বলা হয় ( Any act 
of exchange or a contract for sale and purchase ) | 

কিন্তু কারবারী জগতে বাজার শব্দটি উপরোক্ত কোন অর্থেই ব্যবহৃত হয় না 
এখানে বাজার বলিতে বিনিময়ে কোন নির্দিষ্ট স্থান অথবা প্রকৃত বিনিময় কিংবা 
বিনিময় চুক্তিকেও বুঝায় না। কারবারী জগতে বাজার বলিতে যে কোন পণ্যের 
সম্ভাব্য ক্রেতা ও বিক্রেতার অবস্থিতিকেই (Existence of potential buyers 
and sellers বাজার বলা 241 সুতরাং কারবারী জগতের বাজার সংকীর্ণ 
স্থানগত সীমারেখায় আবদ্ধ নহে। অথবা ক্রেত| ও বিক্রেতার প্রত্যক্ষ সংস্পর্শদবার! 
সম্পাদিত বিনিময় বা বিনিময় চুক্তির উপরও নির্ভরশীল নহে। আধুনিক বাজার 
শুধুমাত্র ক্রয় ও বিক্রয়ের সম্ভাবনার উপর নির্ভর করে। পণ্যের উপস্থিতি, cae) 
ও বিক্রেতার সাক্ষাৎ ইত্যাদি কোন কিছুই আর প্রয়োজন হয় না। এজন ভারতের 
কুটির শিল্পজাত দ্রব্য কিনিতে ব্রেজিলের অধিবাসিগণ সম্মত হইবার সঙ্গে সঙ্গেই 
ব্রেজিলে ভারতের কুটির শিল্পের বাজার স্থষ্ট হইয়া যায়। এইরূপে কারবারী বাজার 
দেশকাল অতিক্রম করিয়। আন্তর্জাতিক বাজারে পরিণত হইয়াছে | 
বাজারের শ্রেণীবিভাগ 
Classification of Market 

আয়তন, সময়, পণ্যের প্রকৃতি, ক্রর-বিক্রয়ের পরিমাণ এবং সংগঠন__এই 
পাঁচটি বিষয় অনুযায়ী বাজারকে পাঁচটি ০০ করা যায়। প্রত্যেক শ্রেণীর 

ব্যবম| ও বাণিজ্য [২র]॥ ৩ 


৩5 


বাবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বাজারকে আবার একাধিক উপশ্রেণীতে বিভক্ত করা চলে । নিয্পের রেণা-চিত্রের 
সাহায্যে এই শ্রেণীবিভাগ প্রদখিত হইল | 
বাজার 
} 


i aS Tas A mile. 
>. 3 Re np ৩.দ্রব্য ৪. js e, ava 
| | gC Ae 


j | | | 
থানাঃ জাতীয় maser an ভাবী পাইকারী Apai সংগঠিত. অসংগঠিত 


| sl | Í | 
a ও HOR ae খনিজ পুঁজি পণ্যমাহছল বীনা দা 
fe wy পণ্য. কাঁচামাল | 855) 
| Tere 
দীর্ঘমেয়াদী স্লসেয়াদী 
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১. আয়তন ( Area ) 2 আয়তন অনুসারে বাজারকে তিনটি শ্রেণীতে 
বিভক্ত করা চলে । যথা, ক. স্থানীয় বাজার (Local Market), খ. জাতীয় 
বাজার (National Market), এবং গ. আন্তর্জাতিক বাজার (Interna- 
tional Market ) | 
২. সময় (Time) 3 সময় অনুযায়ী বাজারকে দুইভাগে বিভক্ত Fal 
যায়। Ail, বর্তমান বাজার, এবং খ. ভাবী বজার। ca বাজারে পণ্য ক্রয়- 
বিক্রয়ের চুক্তির সন্দে সঙ্গেই মূল্য প্রদান এবং পণ্য হস্তান্তর দ্বারা বিনিময় নিষ্পন হয় 
তাহাকে বর্তমান ব। বন্য বাজার (Spot Market) এবং যে বাজারে SANT 
ক্ৰয়-বিক্ৰয়, পণ্য যোগান ও মূল্য প্রদানের শর্তে বর্তমানে চুক্তি হয় তাহাকে ভাবী 
al ফট্‌্কা বাজার ( Futures’ Market ) বলে । 


৩. GG (Articles )£ ক্রিয-বিক্রয়ের ভ্রব্যসামণ্রীর প্রকৃতি aya 
বিভিন্ন প্রকার বাজার দেখা যায়। যথা, ক. রৌপ্য ও স্বর্ণপিণ্ড বাজার ( 
Market); খ. কৃষিজাত দ্রব্যের বাজার (Produce Market); গ. conti 
পণ্যের বাজার ( Manufactured goods’ Market ) ; q. খনিজ কাচামার্সের 
বাজার (Market of raw materials of mineral origin); ও. পুঁজির বাজার 
(Capital Market) | ইহ! আবার ছুইপ্রকারের হয়, যথা, দীর্ঘমেয়াদী পুঁজির 
বাজার এবং স্ল্পমেরাদী পুঁজির বাজার। চ. পণ্য WAC বাজার (Freight 
Market); (ছ). বীমার বাজার (Insurance Market); 3, জাহাজী $ 
পরিবহণের বাজার ( Shipping Market ) ইত্যাদি | 

৪. পরিমাণ (Quantity ) 2 ক্রয়-বিক্ৰয্নের পরিমাণ অনুসারে বাজারকে 


পাইকারী (wholesale) ও খুচরা (retail) —ই Co বিভক্ত করা সা 


Bullion 


“বিভিন্ন বাজারদমূহ we 


৫. সংগঠন (Organisation)? সাংগঠনিক অবস্থা অনুযায়ী 
বাজারকে সংগঠিত (organised) এবং অসংগঠিত (unorganised)—42 দুই 
-শ্রেণীতে বিভক্ত করা হয়। বে বাজারে ক্রয়-বিক্রয়ের বিধিবদ্ধ নিয়ম প্রণালী অনুস্থত 
হয় ও যাহ! নির্দিষ্ট কোন সংস্থা কর্তৃক পরিচালিত ও নিয়ন্ত্রিত হয় তাহাকে সংগঠিভ 
বাজার বলে। যে বাজারে এসকলের অভাব রহিয়াছে তাহাই অসংগঠিত বাজার। 
-সংগঠিত বাজারগুলি পরিচালনার জন্য যে সকল সংস্থা থাকে উহার! সাধারণত 
স্বেচ্ছামূলক (voluntary) ভিত্তিতে গঠিত হয় । উহাদের উপর বিভিন্ন পরিমাণে 
সরকারী নিয়ন্ত্রণ আরোপিত হইয়া থাকে | এই বাজারগুলি সর্বত্রই স্থায়ী ও নির্দিষ্ট 
স্থানে প্রতিষ্ঠিত হয় এবং উহাতে ধারাবাহিকরূপে ক্রয়-বিক্রয় কার্য চলিয়া থাকে । 
ইহাদের প্রত্যেকটিতে এক-একটি নির্দিষ্ট দ্রবোর ক্রয়-বিক্রয় হয়। ইহার! 
Exchange Market নামেও পরিচিত। যেমন, Stock Exchange Market, 
Produce Exchange Market ইত্যাদি। এই সকল সংগঠিত বাজার, 
বসাধারণের SI উন্মুক্ত নহে। এই সকল বাজারের ক্রয়-বিক্রয়ে সদস্ত ব্যতীত 
"অপর কেহ অংশ গ্রহণ করিতে পারে না। 


BRA 
‘Speculation 

যোগান ও চাহিদার তারতম্যের ফলে সর্বদাই মূল্যের ওঠানামা ঘটে । বর্তমান 
ও ভবিষ্যতের পণ্যমূলোর হাসবৃদ্ধির স্থযোগ লইয়া মুনাফ। উপার্জন করিবার জন্ত 
“একদল ব্যবসারী সর্বদাই পণ্য ক্রয়-বিক্রয়ে নিযুক্ত থাকে। ইহাদের ফট্‌কা কারবারী 
এবং উক্ত কাৰ্যকে ফট্‌কা কারবার বলে। ইহারা বর্তমানের বাজারদরের তুলনায় 
ভবিষ্যৎ সম্ভাব্য দর সম্বন্ধে অন্তমানের উপর ভিত্তি করিয়া কারবার করিয়া থাকে । 
বর্তৃমানের তুলনায় ভবিষ্যতের সম্ভাব্য দর বৃদ্ধি পাইবে মনে করিলে, ইহার। ভবিষ্যতে 
“বিক্রয়ের জন্য বর্তমানে ক্রয় করে ও উহ! হ্বান পাইবে মনে করিলে, ভবিষ্যতে 
ক্রয়ের জন্য, বর্তমানে বিক্রয় করে। এইরূপে ইহারা বর্তমান ও ভবিস্ত২, এই ছুই 
পৃথক কালের বাজারের, কালগত ব্যবধান অতিক্রম করিয়া! উহাদের মধ্যে 
যোগস্থত্ররূপে কাধ করে। 


বৈধ এবং অবৈধ SES ব। Fal খেল! 

Legitimate and illegitimate Speculation or Gambling 
বাজার সম্বন্ধে গভীর জ্ঞানবিশিষ্ট ব্যক্তিগণ SRI সম্পর্কে বিচক্ষণ অনুমানের 

Bia নির্ভর করিয়া, মুনাফা অর্জনের জন্য পণ্য দ্রব্যের যে সকল ক্রয়-বিক্রয়ে অংশ 


৩% বাবনা ও বাণিজ্যের sey 


গ্রহণ করে, তাহাই বৈধ bS] (Legitimate speculation) | ইহা fafea. 
ভাবে সমাজের উপকার সাধন করিয়া থাকে । 

অপর পক্ষে, বাজার সম্পর্কে অজ্ঞ ব্যক্তিগণ SRI মুনাফার অন্ধলালসার যে 
নকল ক্ৰয়-বিক্ৰয় কার্য করিয়| থাকে তাহাকে অবৈধ BHR বলে। অনেক সময়,. 
এইরূপ ব্যক্তিগণ শুধুমাত্র ভবিষ্যতে মূল্যের হাসবৃদ্ধির উপর বাজী ধরিরা থাকে এবং 
পণ্যের প্রকৃত ক্রয়-বিক্রয় তাহাদের লক্ষ্য থাকে না। ইহা প্রকৃতপক্ষে জুয়াখেল! 
(gambling) ছাড় আর কিছুই নহে। ইহাও অবৈধ ফট্‌কার অন্যতম রূপবিশেষ 
ইহাদের কার্যকলাপের AA অহেতুক পণ্য যোগান ও চাহিদার বৈষম্য WB হয় এবং. 
তজ্জন্য মূল্য facia পরিবর্তে অস্বাভাবিক অস্থিরতা স্থষ্টি হয়। এই জাতীয়, 
ফট কা সমাজবিরোধী কাধ | 
Boe] কার্বকলাপসমূহ 
Speculative dealings 

১. পণ্যচালনী কারবার ( Arbitrage ) 2 মুনাফ। অর্জনের উদ্দেশ্যে 
কম দরের বাজার হইতে ক্রয় করিয়া বেশী দরের বাজারে বিক্রয়ের জন্য পণ্য চালান” 
দেওয়ার কার্ধকে পণ্যচালানী কারবার বলে । বিভিন্ন স্থানে অবস্থিত বাজারগুলির' 
মূল্যের পার্থক্যের সুযোগ ALA এই কারবার চলিয়! থাকে ৷ অর্থাৎ স্থানগত মূল্য-- 
পার্থক্যের ফলে পণ্যচালানী কারবারের উদ্ভব হর | 

২. আত্মরক্ষার্থ PPF (Hedging) 2 ফট্কা বাজারে পণ্যক্রর অথব! 
বিক্রয়ের কোন আগাম চুক্তি সম্পাদনের সময় উহার 'দরুন সম্ভাব্য ক্ষতি ( possible- 
loss ) এডাইবার জন্য অনেক ক্ষেত্রে একটি বিপরীত চুক্তির আশ্রর গ্রহণ কর! z | 
অর্থাৎ প্রথমটি পণ্যক্রয়ের চুক্তি হইলে, দ্বিতীয়টি পণবিক্রয়ের, এবং প্রথমটি বিক্রয়ের 
চুক্তি হইলে, দ্বিতীয়টি পণাক্রয়ের চুক্তি হইয়া থাকে । এই সকল ক্ষেত্রে, উক্ত, 
দ্বিতীয় চুক্তিটিকে ‘Hedging’ অথব| আত্মরক্ষার্থ ফট্‌ক। চুক্তি বলে। এমম্পর্কে- 
উল্লেখনীয় বে, প্রথম চুক্তিটি সাধারণত প্রকৃত ক্রয় কিংবা বিক্রয়ের চুক্তি হইলেও 
দ্বিতীরটির উদ্দেশ্য তাহা নহে। প্রথম চুক্তির লক্ষ্য মূলযপ্রদান এবং দ্রব্য হস্তান্তর | 
কিন্তু দ্বিতীয় চুক্তির asi শুধু চুক্তিদর ও বাজার দরের পাৰ্থক্যটুকুর ( price 
differences ) আদানপ্রদান ঘটে । আত্মরক্ষার্থ চুক্তির বেলায়, একই দরে 
পরম্পর বিপরীত দুইটি চুক্তি করা হয়। কোন ব্যক্তি যেদরে প্রথমে পাটি কিনিবার- 
Rie Fas, সেই দরেই সে পাট বিক্রয়ের-আর একটি চুক্তি করিয়া খাকে। ফলে' 
প্রথম চুক্তির দরুন তাহার ক্ষতি হইলে, তাহা দ্বিতীয় চুক্তির লাভের দ্বারা পূরণ হইয়া; 


প্বিভিন্ন বাজারসমূহ ত 


qal এখানে আর একটি কথা মনে রাখিতে হইবে যে, সকল আত্মরক্ষার্থ TES 
(hedging) আগাম কারবার ( futures ) কিন্তু সকল আগাম কারবার আত্মরক্ষার্থ 
HES ACE | 

৩. নগদ ক্রয়-বিক্রয় (Spot dealings): যে সকল ক্র-বিক্রযের 
phe সম্পাদিত হইবার সঙ্গে সঙ্গেই নিষ্পন্ন হয় উহাদের নগদ GRT বলে। 
এ ক্ষেত্রে ক্রয় ও বিক্রয় চুক্তির অব্যবহিত পরেই মূল্যপ্রদান ও পণ্য অর্পণ কাষ 
নিষ্পন্ন হইয়া থাকে | যে সকল ক্ষেত্রে বিক্রেতার নিকট পণ্যের অস্তিত্ব বর্তমান 
অথবা অবিলম্বে Vel বিক্রেতার আয়ত্তাধীনে আসিবার সম্ভাবনা আছে, এবং 
“ক্রেতার সমগ্র মৃল্যপ্রদানের সঙ্গতি রহিয়াছে কিংবা উপযুক্ত আথিক সঙ্গতির 
সম্ভাবন| আছে, তথায় নগদ ক্ৰয়-বিক্ৰয় কাষ চলিয়া থাকে | 

৪. আগাম ক্ৰয়-বিক্ৰয় (Dealings in futures)! ভবিষাতে, 
স্পণ্য গ্রহণের জন্য (for taking delivery) বতমানে ক্রয়ের bie অথব। ভবিষাতে 
“পণ্য অর্পণের জন্য ( for giving delivery ) বর্তমানে বিক্রয়ের চুক্তিকে আগাম 
ক্রয়-বিক্রয় বলে। এই সকল ক্ষেত্রে চুক্তির সঙ্গে সঙ্গে সদ্য সদ্য মূল্যপ্রদান ও পণ্য 
"অর্পণ করিয়| চুক্তি নিষ্পন্ন হয় ন। ক্রয়-বিক্রয় চুক্তি বর্তমানে সম্পাদিত ও ভবিষ্যতে 
নিষ্পন্ন হইয়া থাকে | কারণ চুক্তি সম্পাদনের সময় হয়তো পণ্যের অস্তিত্ব এবং 
ক্রেতার সম্পূর্ণ মূল্য প্রদানের ক্ষমতা থাকে ন|। Wale বলা যায় যে ইহ! বতমান 
“অস্তিত্বহীন পণ্যের বিক্রেতার সহিত বর্তমান সঙ্গতিহীন ক্রেতার চুক্তি। এই 
‘সকল চুক্তি ভবিয়তে ছুই প্রকারে নিষ্পন্ন হই ত পারে। প্রথমত উপরের 
বর্ণনামত, ভবিষ্বাতে ক্রেতা কতৃক মূল্যপ্ৰদান এবং বিক্রেতা, কতৃক পণ্য অপ 
দদ্বার! Bel নিষ্পন্ন হইতে পারে | দ্বিতীয়ত, ভবিয়তে চুক্তিবদ্ধ দর ও তৎকালীন 
বাজার দরের পার্থকাটুকুর প্রদানের দ্বারা (by payment of price differences} 
উহা নিষ্পন্ন হইতে পারে। এক্ষেত্রে স্মরণীয় যে, সাধারণত কৃষিজাত পণ্যের সংগঠিত 
বাজার ( Organised markets ) এবং নির্ধারিত মান অন্ুঘারী উৎপাদিত-দ্রব্য- 
সমূহের (Standardised goods) গে ত্রেই আগাম ক্ৰয়-বিক্ৰয় কাৰ্য চলিয়। থাকে + 
আগাম ক্রর-বিক্রয়ের সাহায্যে ঘন্ত্রশিল্পজাত দ্রব্যসামগ্রীর উতপাদকগণ কীচামালের 
বরের ওঠা-নামীর ঝুঁকি হইতে রেহাই পায়। 
বিভিন্ন প্রকারের ফট্কা কারবারী 
‘Types of Speculators 

তেজীওয়ালা। (Bull): ভবিষ্যতে মূল্য বুদ্ধি পাইবে অনুমান করিয়া, 
sfa চড়া দামে বিক্রয়ের দ্বার| মুনাফা অর্জনের জন্য যে কটকা কারবারী বর্তমানে 


sy ব্যবস! ও বাণিজ্যের ভূমিক! 


ক্রয় অথব ক্ররের চুক্তি করে তাহাকে তেজীওয়ালা বলে । অধিকাংশ ক্ষেত্রেই এই 

সকল কারবারীগণের নিকট পণ্যবিশেষ যথেষ্ট পরিমাণে গোপনে মজুদ থাকে। 

এগুলি চড়| দামে বেচিবার জন্য উহারা বাজারদর বৃদ্ধি করিবার উদ্দেশ্যে ও পণ্য 
(ক্রব্যসামগ্রী ও শেয়ার প্রভৃতি) আরও ক্রয়ের চুক্তিতে আবদ্ধ হইতে থাকে। ইহাতে 
বাজারে সাড়৷ পড়িরা যার এবং ধীরে ধীরে দর বাড়িতে থাকে । অবশেষে দর 
পছন্দমত চড়িলে উহার! তখন দ্রব্যগুলি বিক্রয় করিয়া দিয়া প্রচুর পরিমাণে মুনাফা 

অর্জন করে। সুতরাং তেজীওয়ালাগণের কার্ধের ( অর্থাৎ ক্রয়ের ) দরুন মূল্য বৃদ্ধি 

পায়। এই জাতীয় কারবার শেয়ার বাজারেই অধিক দুষ্ট হইলেও পণ্যের সংগঠিত" 
বাজারেও বিরল নহে | 


মন্দীওয়াল! ( Bear)? তেজীওয়ালাগণের বিপরীত কার্যকলাপের কারবারী- 
গণকে মন্দীওয়ালা বলে। ইহারা ভবিষ্যতে মূল্য হ্রাস পাইবে অন্ঘান 
ফরিয়া, ভবিষ্যতে অল্প দামে ক্রয় করিয়| মুনাফা অর্জনের জন্য বর্তমানে বিক্রয় 
অথবা বিক্রয়ের চুক্তি করে। ধর! যাক, শেয়ার বাজারে, কোন বিশেষ 
Gis শেয়ারের দর দুই- মাস পরে কগিরা ৫ টাক! হইবে অনুমান করিয়া 
কোন ফট ক! কারবারী উহার বর্তমান দর ৮ টাকায় বিক্রয়ের জন্য ২ মাসের. 
আগাম চুক্তি করিল। ছুই মাস পরে, দর বদি সত্যই তাহার অনুমান মত 
কমিয়া ৫ টাক! হয়, তখন সে সহজেই বাজার হইতে | দরে শেরারগুলি 
শগদ ক্রয় করিয়া চুক্তিবদ্ধ দর ৮ টাকায় বেচিয়া শেয়ার প্রতি ৩ টাক! মুনাফা. 
অর্জন করিবে | 


অধিমূল্য শিকারী (Stag) 2 নূতন প্রতিষ্ঠিত কোম্পানীর শেয়ারের 
ভবিষ্যৎ মূল্য উহার বিলিকৃত মূল্য অপেক্ষা (issue price) বৃদ্ধি পাইবে অনুমান, 
ক্রিয়া, "ভবিষ্যতে উহা চড়া দামে cabal মুনাফা অর্জনের জন্য বে সকল: 


ফটক! কারবারী উহা৷ ক্রয়ের আবেদন করে “তাহাদের Stag অথব। অধিমূল্য- 
শিকারী বলে। 


খেলাগী মন্দীওয়াল (Lame Duck)? ভবিষ্যতে বাজার হইতে 
খ্লতর মূল্যে খরিদ করিয়া যোগান দিবে আশ। করিয়া বিক্রয়ের আগাম চুক্তিবদ্ধ 
মন্দীণুয়াল| যখন নির্দিষ্ট সময় উপস্থিত হইলে, বাজারে পণ্যটির কোন বিক্রেতা না. 
থাকায় উহা সংগ্রহ করিয়া বিক্রয় চুক্তি পালন করিতে অসমর্থ হয় এবং ক্রেতার 


সহিতও এসম্পর্কে কোন আপন রফার উপনীত হইতে অপারগ হইয়া পড়ে». 
তাহাকে খেলাগী মন্দীওয়াল| বলে। 


বিভিন্ন বাজারসমূহ va 


পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজারসমূহ 
Produce Exchanges 
পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজার কাহীকে বলে? 
What is a Produce Exchange ? 

fafie স্থানে অবস্থিত এবং A সংস্থা কতৃক সংগঠিত ও পরিচালিত হে 
বাজারে নির্দিষ্ট পদ্ধতিতে পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় চলিয়া থাকে উহাকে পণ্যের সংগঠিত 
বাজার বা Produce Exchange বসরা Commodity Market বলে এই 
সকল বাজারে শুধুমাত্র পাইকারী ক্রয়-বিক্রয় চলিলেও উহারা নিছক পাইকারী 
বাজার নহে। এই ই সকল বাজারে প্রধানত রুষিজাত বিভিন্ন প্রকার দ্রব্য যথা, ধান, 


= 


ul ) পণ্যের এবং স্বর্ণ রৌপ্য টি মূল্যবান noe (Bullion J 


বিক্ৰয় হইয়া থাকে । এই বাজার দুই প্রকারের হয়। প্রথমত, কতকগুলি 
বাজারে বিভিন্ন পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় য় হইয়া থাকে । ইহাদের General Market 


ET ন, কলিকাতার পাট ও । চায়ের মর বাজারসমূহ, _বোদ্বাইয়ের তুলার তুলার বাজার, 
ইত্যাদি | 
সাধারণত পণ্যের সংগঠিত বাজারে ভবিশ্যতে সরবরাহের ( Forward deli- 


very dh ও za প্রদানের শর্তে আগাম ক্ৰয়-বিক্ৰয় চুক্তি ( (Forward টি 


নগদ FR (Spot dealings) কাৰ্যও sy থাকে | 


পণ্যের এইজাতীয় সংগঠিত পাইকারী বাজার-সংশ্লিষ্ট পণ্যের উপাদনকারী 
দেশে, উহার র ব্যবহারকারী দেশে, উৎপাদন ও ব্যবহারকারী দেশে অথব| উহার 


£-রপ্তানি দেশে স্থাপিত হইয়া থাকে | লগ্ডনের চা এবং wifes পাটের বাজার, 
পুনঃপ্তানি দেশে অবস্থিতি পণ্যের সংগঠিত বাজারের দৃষ্টান্ত। | 

ভারতে শতাধিক এইরূপ বাজার বর্তমান, উহার অধিকাংশই পঞ্জাবে অবস্থিত 
উত্তর প্রদেশে এইরূপ ৩নটি বাজার রহিয়াছে ERE বোদ্বাই, মান্রাজ, 
পশ্চিমব্, বিহার প্রভৃতি সকল রাজ্যেই এই জাতীয় বাজার রহিয়াছে 1) যুক্তরাজ্যে 
এইরূপ ৬টি ও মাকিন ুক্তরাষ্ট্রে ১৭টি বৃহত বাজার রহিয়াছে। 


a. ব্যবদা ও বাণিজোর ভূমিক! 


পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজারের সংগঠন 
The Organisation of Produce Exchange 


সাধারণত পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজারগুলি যৌথ কোম্পানী হিসাবে 
বিধিবদ্ধ হইয়া গঠিত Ul একটি পরিচালকমণ্লীর উপর ইহার পরিচালনার ভার 


CRT এই সংস্থার 
একটি নিষ্ট স্থানে উহার কার্ধালয় 
জন্য একটি প্রশস্ত আয়তনবিশিষ্ট 
৭ সভ্যগণ মিলিত হইয়া ক্ৰয়-বিক্ৰয় 
করিম থাকে | সভ্যগণ ব্যতীত অপর কেহ উহাতে প্রবেশ অথবা ক্রয়-বিক্রয়ের 
অংশ গ্রহণ করিতে পারে atl | 
হয়না | 
সভ্যগণকে ক্রেতা (Buyers), বিক্রেতা (Sellers) এবং 
এই তিনটি শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়। 


বাজারে পণ্য অথবা TN দেখাইয়। সাধারণত Srey কর! হয় না। 


দালাল (Brokers) 


র স্থায়ি 
T কাৰ দালালগণের মারফত ঘটি 
1 উপস্থিতি “সত্বেও ) | স্বভাবতই চুক্তি 
N Broker's 0711, ইহয়। থাকে এবং উহাতে 


l থাকে ( এমনকি 
গুলি দালালের চুক্তি 
ক্রেতা ও বিক্রেতার নাম 


বিভিন্ন বাজারসমূহ টু 


সরবরাহ ও মূল্য প্রদান কর! হয়। আগাম চুক্তির আধিক্যের জন্য এই জাতীয় 
প্রত্যেক বাজারেই একটি নিকাশ-ঘর (clearing house) থাকে| তথায় এ 
চুক্তিগুলি নিষ্পত্তি ( settlement ) করা হয়। আগাম চুক্তিগুলিতে ক্রেতাকে 
জামীনবাবদ একটি নির্দিষ্ট পরিমাণ অর্থ জম| রাখিতে zal উহাকে জামীনের 
টাকা (margin money) বলে | 

ক্রয়-বিক্রয় চুক্তিতে, পণোর গুণাগুণ (quality), পর্ধায় ( grade ) সরবরাহের 
সময় (delivery period), দর ইত্যাদি উল্লিখিত হয়। 

এই জাতীয় প্রতিষ্ঠানে, সভ্যগণের স্থবিধার জন্য পাঠাগার ও পাঠঘর (library 
and reading room) প্রভৃতির ব্যবস্থা থাকে | সভ্যগণের অবগতির জন্ত 
কারবার সংক্রান্ত নানাবিধ প্রয়োজনীয় তথ্যাদি সংগ্রহ করিয়া নিয়মিতভাবে ইস্তাহীর 
(bulletin ) প্রকাশ করা হয়। ইহা ছাড়া সভাগণের মধ্যে বিবাদ মীমাংসার 
জন্য একটি মধ্যস্থ কমিটির (arbitration) ব্যবস্থাও থাকে | 
পণোর সংগঠিত পাইকারী বাজারে গুরুত্ 
‘Importance of Produce Exchange 

নিম্নলিখিত বিবিধ কারণে আধুনিক কারবারীজগতে পণ্যের সংগঠিত পাইকারী 
বাঁজারের সমধিক গুরুত্ব বর্তমান ৷ 

১. এই সকল বাজারে সদাসর্বদাই উৎপাদকগণ পণ্য বিক্রয়ের, ক্েত'গণ 
ক্রয়ের এবং ক্রয়-বিক্রয় কাধে খণদাতাগণ খণদানের সুযোগ পায় ( continuiy of 
market) উহাতে ক্রয়-বিক্রুর ও লেনদেনের পরিমাণ বৃদ্ধি পাইয়া ব্যবসায় 
বাণিজ্যের সম্প্রসারণ ঘটে | 

২. এই সকল বাজারে চালানি কারবারের দ্বারা (arbitrage ) কেনা-বেচা 
হয় বলিয়। বিবিধ পণোর স্থানগত মূলাপার্থকা ও আত্মরক্ষার্থ চুক্তি দ্বারা (hedging) 
কালগত মূলাপার্থকা এবং উহার ওঠানামা ( price fluctuations ) দূর হইয়া 
মূল্যের স্থিরত ( price stability ) প্রতিষ্ঠিত হর । একই সঙ্গে এক বাজারে ক্রয় 
ei wind বাজারে বিক্রয় (futures? purchase and sale) কাধ ইহাতে বিশেষ 


সহায়ত! করিয়! থাকে । 
৩. আত্মরক্ষার্থ চুক্তি (hedging contract ) ছারা মূল্যের ভবিষ্যৎ 


'পরিবর্তনজনিত ঝাঁকি দূর কর! যায় বলিয়। Sei ভবিধ্যৎ fea Martel nsu- 


rance against future price fluctuations ) প্রদান করে | 
৪. প্রকৃত উৎপাদনকারীদের বিক্রয় সম্পকিত যাবতীয় ঝুঁকি ইহার মারফত 
একশ্রেণীর বিশেষজ্ঞ ব্যবদায়ীর অর্থাৎ THA কারবারীগণের নিকট হস্তান্তরিত sq | 


R 
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ইহারা নিজেরা বাজারের সকল পরিবর্তনজনিত অনিশ্চয়তা বহন করিয়া প্রকৃত . 


উৎপাদনকারীগণকে রক্ষা করে। 


e আগাম চুক্তির ছারা লাভজনক দরে ভবিষ্যতে প্রয়োজনীর সময়ে 
amada পরিমাণে কীচামাল ক্রয় ও সরবরাহের নিশ্চয়ত| লাভ করে বলিয়া, যন্ত্র 


শিল্পজাত বিভিন্ন পণ্যের উৎপাদনকারীগণ ( 


চটকল মালিক, বন্তকল মালিক ইত্যাদি) 


উৎপাদন আরম্ভ করিবার বহুপূর্বে ফরমাশ (order ) লইতে পারে। এবং একের 
পর এক ফরমাশমত পণ্য উৎপাদন করিয়া ধারাবাহিকভাবে কারখানা চালু 
রাখিতে সমর্থ হয়। এইরূপে পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজার উৎপাদনের 
ধারাবাহিকতা বজায় রাখিতে ও লাভজনকভাবে উৎপাদন করিতে দেশের বন্রশিল্পকে 


যথেষ্ট সাহায্য করে | 


১. পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজারগুলি কুষিজাত ফসলের উৎপাদকগণকে 


সদাসর্বদা উচ্চ মূল্যে তাহাদের পণ্যবিক্রয়ের 


সুবিধা! প্রদান করে, মূল্যের স্থিরত৷ 


'আনয়ন করিয়| তাহাদিগকে উৎপাদন বৃদ্ধিতে উৎসাহ দেয় এবং ভবিষ্যতে কোন্‌ 
পণ্যের উৎপাদন কতটা পরিমাণে হ্রাস অথবা বৃদ্ধি করা লাভজনক, তাহার' 


দেয়। 


৭. পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজার 
মান নির্ধারণ, পর্যায়করণ প্রভৃতি প্রচলিত হয় 


প্রবর্তনের ফলে দ্রব্যসমূহের উৎপাদন. . 


৮. সর্বোপরি দেশের, he এবং TANS পণ্যের উ২পাদকগণকে, পণ্য- 


বিক্রয়ের সুনিশ্চরতা ও Bae ঝাকি 


হ্রাস করিয়া, বিবিধ প্রকার পণ্যের 


নির্দিষ্ট মানসম্পন্ন সরবরাহ বৃদ্ধি, পণ্যের বণ্টনে উন্নতি, ব্যবসায়-বাণিজ্যের প্রসার' 
ও ভোগকারীগণের ভোগৰৃদ্ধি দ্বারা জাতীয় অর্থনীতির পুষ্টি সাধন ও জাতীয় কল্যাণ, 


বৃদ্ধিতে সবিশেষ সহায়ত। করিয়া থাকে। 
Futures Market 


যে বাজারে ভবিষ্যতে পণ্যসরবরাহ ও মূল্য প্রদানের শর্তে বর্তমানে ক্রয়-বিক্রয় 
চুক্তি হয় তাহাকে wal বাজার al (Futures Market ) aca | ইহাতে, 


কখনও চুক্তির সঙ্গে সঙ্গে মূল্য প্রদান ও পণ্য 
সাধারণত সীমাবদ্ধ সভ্য লইয়৷ এই জাতী 
কারণ থাকিলে পণ্যের সংগঠিত পাইকারী 


হয়, এই বাজারগুপিও নে সকল ক 
থাকে | 


সরবরাহ কর! হ্য় না| 

য় বাজার গঠিত হয় এবং বে সকল 
বাজার বা Produce Exchange 
রণ বর্তমান থাকিলে. স্থাপিত হইয়া 


বিভিন্ন বাজারসমূহ my ৪৩ 
ফট্‌কা বাজারগুলি সাধারণত প্রাথমিক উৎপন্ধের ( primary goods ) ক্রয়-- 
বিক্রয়ের জন্য গঠিত হইলেও যন্ত্রশিল্পজাত পণ্যের ক্রয়-বিক্রয় কাধ (যথা চট ও. 
wats পাটজাত ভ্রব্যসমূহ ) যে এখানে হয় না তাহা নহে। সাধারণত পণ্যের 
সংগঠিত প্রধান প্রধান পাইকারী বাজারগুলির ( Produce Exchange ) সহিত; 
সংশ্লিষ্ট, অথচ পৃথকভাবে কার্ধরত একটি করিয়া whe বাজার থাকে | 
WER বাজারে সকল সভ্যই একশ্রেণীর, তাহারা সকলেই দালাল । এই বাজারে" 
কেহই নিজের জন্য ক্রয় অথব! নিজের হইয়া বিক্রয় করে না, অর্থাৎ কেহই প্রকৃত" 
ক্রেতা বা বিক্রেতা! নহে । পণ্যের নিদিষ্ট দু-একটি পায় (৭৫০) লইয়া ক্রয়-বিক্রয় 
চলে এবং উহার একটি নিম্নতম নির্দিষ্ট পরিমাণের নীচে বেচাকেনা করা হয় না। 
নিদিষ্ট সময় অস্তে, সকল করয-বিক্রয়ের চুক্তি নিষ্পত্তি করিতে হয় এবং বংসরের" 
মধ্যে কয়েকবার এরূপ নিষ্পত্তির সময় AR? থাকে। তখন চুক্তি অনুযায়ী 
কার্য নিষ্পয় করিতে হয়। কখনও কখনও উহার জের টানিতে (carried 
over) দেওয়া হইয়া থাকে ।' এই বাজারের আসল উদ্দেশ্য হইতেছে apes 
চুক্তির (hedging) wait প্রদান কর৷।  টুক্তিগুলি. দুইপ্রকারে Aoife. 
হইতে পারে | প্রথমত, পণ্য সরবরাহ এবং মূল প্রদান দ্বারা। দ্বিতীয়ত, একপক্ষ- 
কতৃক অপরপক্ষকে চুক্তিদর ও বাজার দরের পার্থক্য প্রদানের দ্বারা | 
পণ্যের সংগঠিত বাজারের উদাহরণ 
Example of a Commodity Market 
১. কলিকাতার চায়ের বাজার (The Calcutta Tea Market) s- 
কলিকাতার চায়ের বাজার ভারতে পণ্যের সংগঠিত পাইকারী বাজারসমৃহের" 
মধ্যে অন্যতম প্রধান। মিশন রো-তে অবস্থিত Tea Brokers? Associations 
কর্তৃক প্রদত্ত একটি কক্ষে চায়ের পাইকারী নিলাম কাধ হইয়া থাকে | 
প্রতি সোমবারে রপ্তানির জন্য (export auction) এবং প্রতি মঙ্গলবারে" 
আভ্যন্তরীণ ব্যবসায়ের ( internal sales ) জন্য নিলাম হইয়া থাকে | 
আসাম ও দাজিলিং হইতে নদী ও রেলপথে খিদিরপুরে চায়ের চালান আসে। 
চায়ের চালান খিদিরপুর বন্দরে উপনীত হইলে পোর্ট কমিশনারের অধীনে, 
একটি গুদামে প্রথমে উহ রাখা হয়। ইহাকে Lea Transit Shed বলে 
এবং Balmer Lawrie কোম্পানী ইহার রক্ষণাবেক্ষণের ভারপ্রাপ্ত । অতঃপর" 
দালালগণ তথায় গিয়া চায়ের আশ্বাদ গ্রহণ করিয়া উহাদের বিভিন্ন পর্যায়ে 
বিভক্ত করে, উহাদের নামকরণ (বখা Darjeeling B.O.P., Orange- 
Pekoe ইত্যাদি ) ও নমুনা প্রস্তুত করে এবং তালিকা প্রস্তুত করিয়। নিলামের 
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তারিখসহ চায়ের রেজিস্টার্ড ব্যবসায়িগণের নিকট প্রেরণ করে। নিলামের 
দিন যাহারা সর্বোচ্চ দর দিতে স্বীকৃত হয় তাহাদের নিকট এগুলি বিক্রয় হইয়া 
'থাকে। এক একটি লটে (in lots) চায়ের পেটিগুলি বিক্রয় হয় এবং লটের 
áfa পেটির সংখ্যা নির্দিষ্ট থাকে তাহার কমে বিক্রয় না । 

চায়ের গুণাগুণ সম্বন্ধে কোন অভিযোগ থাকিলে, নিলাম বিক্রয়ের ছয়- 
“দিনের মধ্যে উহা জানাইতে হয় এবং ১০ দিনের মধ্যে মূল্য পরিশোধ করিতে 
হুয়। অন্যথায় ক্রেতা কৰ্তৃক বিক্রেতাকে ক্ষতিপূরণ দিতে হয়। এ ১০ দিনের 
"সময়কে ‘prompt day’ বলে। এই ১০ দিন পর্যন্ত বিক্রীত চা, বিক্রেতার 
‘দায়িত্বে তাহার গুদামে সংরক্ষিত হয়। এই সময় গত হইলে আর এ চা 
সম্পর্কে বিক্রেতার কোন দায়িত্ব থাকে না। 

দালালগণ যথাসময়ে ক্রেতার নিকট হইতে দূল্য আদায় করিয়া নিজেদের 
নবস্তরি ( Commission) রাখিয়! বাদ বাকি টাকা বিক্রেতাকে প্রেরণ করে | 

কলিকাতার ন্যায়, কেরল রাজ্যের কোচীন বন্দরেও একটি চায়ের বাজার 
স্থাপিত হইয়াছে ৬ 

J. Thomas & Co., A. D. Figgis & Co., Carrit «Moran 
&. Co., W.S. Creswell & Co. Tea Brokers Ltd. (Indian), 
Sudhir Chatterjee Ltd. প্রভৃতি কলিকাতার চায়ের দালালগণের 
মধ্যে প্রধান । 
‘শেয়ার বাজার 
Stock Market 


বে নির্দিষ্ট স্থানে নিরমিতভাবে, নির্ধারিত বিধিমত, বিভিন্ন পাব্লিক লিমিটেড 
‘কোম্পানীর শেয়ার, স্টক ও ডিবেঞ্চার এবং সরকারী, আধাসরকারী ও স্থানীয় 
স্বায়ত্তশাসিত প্রতিষ্ঠানের (al পোর্ট ট্রাস্ট ) খণপত্র ক্ৰয়-বিক্ৰয় হ্য় তাহাকে 
স্টক এক্সচেঞ্জ বা শেয়ার বাজার বলে। সাধারণত এই বাজারে কোন্‌ কোন্‌ 
গরতিষ্ঠানের এবং কোন্‌ কোন্‌ জাতীয় শেয়ার, স্টক, ডিবেঞ্চার ও অন্তান্ত 
cas ক্রয়-বিক্রয় চলিবে, তাহার নির্দিষ্ট তালিকা থাকে। উহার RLE 
কোন” প্রতিষ্ঠানের শেয়ার, খণপত্র প্রভৃতির লেনদেন -চলে al) ইহার 
তালিকাতুক্ত সভ্যগণ ব্যতীত অপর কেহ এই সকল ক্রয়-বিক্রয়ে অংশগ্রহণ করিতে 
পারে না। 

এ সম্পর্কে ইহা উল্লেখযোগ্য যে, স্টক এক্সচে্ এচ্ছিক ভিত্তিতে, Ara 
"ARS যৌথমূলধনী কারবাররূপে গঠিত হয়। সভ্যগণকে শেয়ার খণপত্র 


বিভিন্ন বাজারসমূহ se 


ক্রয়-বিক্রয়ের সুবিধা প্রদান করাই ইহার Dersi সগ্তগণ শেয়ার প্রভৃতি 
লেনদেনের কারবার করিলেও এই প্রতিষ্ঠান নিজে কোন ক্রয়-বিক্রয়, লেনদেন 
করে না। এক কথায় বলা চলে যে স্টক এক্সচেঞ্জ হইল সরকারী ও বেসরকারী 
বিভিন্ন প্রকার সিকিউরিটি ক্রয়-বিক্রয়ের সংগঠিত বাজার | 


Importance of Stock Exchange 


J >, ইহাতে যৌথমূলধনী কারবারের ভিত্তিতে গঠিত শিল্প-প্রতিা নগুলির শেয়ার" 
ও ঝণপত্রাদি ক্রা-বিক্যের ব্যবস্থা থাকায়, শেয়ারবাজার দেশের শিল্পায়নে প্রতাক্ষ 
সাহায্য করিয়া থাকে | 


২. বিল্পপ্রতিষ্ঠানগুলির শেয়ার, খণপত্র প্রভৃতি এই বাজারে যে কোন সময়ে 
বিক্ৰয় করিয়। নগদ টাকা পরিণত কর! ( liquidity ) চলে বলিয়া, ইহা দেশবাসীকে 
সঞ্চয়ে উৎসাহ দিয়া, শিল্পে বিনিয়োগের জন্য পুঁজির অব্যাহত যোগান 
স্থনিশ্চিত করে | 

৩. ॥এই বাজারের দরুন শেয়ার, খণপত্র প্রভৃতি সিকিউরিটিসমূহের নগদ 
অর্থে রূপান্তর যোগাত৷ ( liquidity ) বজায় থাকার, খণগাথিগণ খণসংগ্রহের 
স্থবিধা লাভ করে | 

J. ব্যাঙ্ক প্রভৃতি খণদানকারী প্রতিষ্ানগুলি সিকিউরিটিসমূহের সহজ বিক্রর- 
যোগ্যতার জন্য, উহা জামিন রাখিয়া বিনাদ্বিধায় খণ দিতে পারে । এজন্য শেয়ার 
বাজারগুলি তাহাদের লগ্নীর সুবিধা ও আয় বৃদ্ধিতে সাহায্য করে | 

৫. ab বাজারের সাহায্যে বিনা বাধায়, একপ্রকার সিকিউরিটি বিক্রয় 
করিয়া অন্য প্রকার সিকিউরিটিতে টাকা খাটানো চলে বলিয়া, দেশের অভ্যন্তরে ও 
এমন কি বিভিন্ন দেশের মধ্যে, শেয়ার বাজারের সাহায্য পুঁজির গতিশীলতা 
( mobility) বৃদ্ধি পায়। সকল, প্রতিষ্ঠানে ও বাঞ্ছিত ক্ষেত্রে পুঁজির 
বিনিয়োগ ঘটে । ' 

৬. শেয়ার বাজারগুলিতে যে সকল দরে বিভিন্ন প্রকার সিকিউরিটিসমূহের- 
ক্রয়-বিক্রয় হয়, তাহা নিয়মিতভাবে সংবাদপত্রে প্রকাশিত হয়। এ সংবাদ হইতে 
বিভিন্ন প্রতিষ্ানের শেয়ার, খণপত্র প্রভৃতির দর দেখিয়া, সাধারণত উহাদের 
কুতকার্ঘতার আভাস পাওয়া যায়। বিনিয়োগে ইচ্ছুক ক্ষুদ্র সঞ্চযকারীগণ, এই 
সকল বিষয় পর্যালোচন! করিয়া কোন্‌ শিল্পের অন্তর্গত কোন্‌ প্রতিষ্ঠানের সিকিউ-- 
রিটিতে অর্থবিনিয়োগ রুরিবে, তাহা স্থির করিতে পারে 
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শেয়ার বাজারে লেনদেনের পন্ধতি 
Procedure of dealings in the Stock Market 
শেয়ার বাঁজারগুলি সিকিউরিটি ক্রয়-বিক্রয়ের সংগঠিত বাজার। যৌথমূলধনী 
কারবার হিনাবে সভ্যগণের sal ইহ! গঠিত হইলেও এই প্রতিষ্ঠান স্বয়ং শেয়ার 
কারবারে অংশ গ্রহণ করে AL । সভ্যগণের ক্রয়-বিক্রয়ের ST, ইহা স্থানের ব্যবস্থা 
এ লেনদেনের নিয়মাবলী স্থির করির! দের। তাহাদের কার্দকলাপে সহায়তা ও 
Gel নিয়ন্ত্রণ করে | 
এই বাজারে সভ্যগণ ছাড়া অপর কেহ প্রবেশ ৪ aren প্রত্যক্ষ 
অংশ গ্রহণ করিতে পারে না। সম্যগণ ছুই শ্রেণীর হইতে পারে। একদল 
হুইতেছে সিকিউরীটি কারবারী (1০১০5 )। ইহার! নিজেদের মুনাফার জন্য 
কারবার করে ও সেজন্য স্বনামে চুক্তি করে। অপর দল হইতেছে দালাল 
(Brokers) | ইহার! অপরের হইয়া সিকিউরিটি ক্ৰয়-বিক্ৰয় করে এবং পারিশ্রমিক 
-হিনাবে দস্তরি ( commission ) পার | A 
সভ্যগণ ব্যক্তিগতভাবে অথবা অংশীদারী কারবার গঠন করিমা ক্রয়-বিক্রয় 
“চালাইতে পারে। একজন ‘জবার’ অপর “জবার'-এর সহিত এবং একজন দালাল 
অপর দালালের সহিত অংগীদারী কারবার গঠন করিতে পারে। * একজন 
‘জবার’ কখনও একজন দালালের সহিত ahah কারবার গঠন করিতে. 
-পারে AL | 
দালালগণ সর্বদাই বাহিরের কোন ক্রেতা, ব বিক্রেতার হইয়া, বাজারের 
অত্যন্তরের শেয়ার ক্রয় অথবা বিক্রয় করে। কিন্তু সিকিউরিটি কারবারীগণ 
a নিজের জন্য মান অভ্যন্তরে সিকিউরিটি as Gan করিয়া থাকে! 
“কিন্তু উহা! ক্ৰয় করিবে, না নি ডি 17177 দান, তথন 
একসন্দে দুইটি দর উল্লেখ করে। cE নিন সাও 
কউ ১ দর, দির কম ও 
এবি টু দর পছন্দ হইলে, দালাল কার 
সমর এক দালাল অপর দালালের sa সি 
; i m অথব| বিক্রয়ের চুক্তি করিতে 
পাঁরে। সে ক্ষেত্রে চুক্তিতে প্রকৃত ক্রেতা ও বিক্রেতা, কাহারও নাম উল্লিখিত 
হয় না। এই. জাতীয় চুক্তি মুখ্যব্যক্তির চুক্তি (1১519000115 Contract) 
নামে পরিচিত। কোন কারবারীর সহিত কোন দালালের চুক্তি হইলে; চুক্তিতে 


বিভিন্ন বাজারসমূহ st 


Sul ও বিক্রেতা, উভয়ের নাম উল্লিখিত হইয়া থাকে । এই phere দাল'লের 

চুক্তি ( Broker’s Contract ) বলে | 
এই সকল ক্রর-বিক্রয়ের চুক্তি, নগদ কারবারের চুক্তি ( Spot Contract ) 
হইতে পারে। অথবা উহা আগাম চুক্তিও ( Forward Contract) হইতে 
পারে। দ্বিতীয় ক্ষেত্রে চুক্তিগুলি নির্দিষ্ট সময় অন্তে ( Periodically ) একপক্ষ 
aye অপরপক্ষকে চুক্তি দর ও বাজার দরের পার্থক্য প্রদানের দ্বারা নিষ্পন্ন হয়। 
অনেক ক্ষেত্রে শেয়ার, স্টক বা ডিবেঞ্চারের লেনদেনও হইতে পারে | 
কতিপয় গুরুত্বপূর্ণ শেয়ার বাজার 
Some Important Stock Exchanges 
কলিকাতা শেয়ার বাজার 
The Calcutta Stock Exchange 
পুরাতন ইতিহাস অনুসন্ধানে দেখা যায় যে, অষ্টাদশ শতকের শেষভাগে 

কলিকাতার_ বৃটিশ ইস্ট ইণ্ডিয়া কোম্পানীর খনপত্রাদির বেচাকেনা চলিত | 
অতঃপর উনবিংশ শতাব্দীর শেষার্ধে ইস্ট ইণ্ডিয়া কোম্পানীর সিকিউরিটিসমূহ 
ছাড়াও নব্গঠিত বিভিন্ন কোম্পানীর শেয়ার স্টক প্রভৃতি ক্রয়-বিক্রয় আরম্ভ হয়। 

(৯০৮ সালে শেয়ার কারবারীগণ সমিতি গঠন করিয়া নিউ চীনা বাজার, 
স্ট্রিটে (পরে রয়াল এক্সচেঞ্জ নামে পরিচিত) কার্যালয় স্থানান্তর করে। প্রথম 
মহাধুন্ধে শেয়ার বাজারের সমৃদ্ধি ঘটে। ১৯২৩ সালে ৩ লক্ষ ৭৭ হাজার টাকা 
বায়ে নবনিমিত ভবনে শেয়ার বাজার স্থানান্তরিত হয়। ১৯২৫ সালে 
শেয়ার কারবারীগণের উক্ত সমিতি একটি লিমিটেড কোম্পানীতে রূপান্তরিত হয় 1), 

(raze এই নৃতন কোম্পানীর নামকরণ হইল ‘Calcutta Stock 
Exchange Association Limited’?! ইহার মূলধন ৩ লক্ষ টাকা। ইহা 
১০০০ টাকা মূল্যে ৩ শত শেয়ারে বিভক্ত]ছিল। পরে এ সকল শেয়ারের 
প্রত্যেকটি ৪ ভাগে বিভক্ত কর! হয়। স্থতরাং বর্তমানে উহী ২৫০ টাকার 
১২০০ শেয়ারে পরিণত হইয়াছে | ইহার মধ্যে বিলিক্ৃত শেয়ারের সংখ্যা ১১১৬ 1) 

(ইহার শেয়ার খরিদ না করিলে সভ্য হওয়া যায় না। শেয়ার খরিদের জন্য 
শেয়ার নির্ধারিত মূল্য ছাড়াও প্রবেশ মূল্য (admission fee) বাবদ পাঁচ 
হাজার টাকা দিতে হয়।) শেয়ার বাজারে সভ্যগণ ছাড়াও তাহাদের নিযুক্ত 
প্রতিনিধি (9৪০7) প্রবেশ করিতে পারে । তবে এইরূপ প্রতিনিধি পিছু পাঁচ 
শত টাকা প্রবেশ মূল্য বাবদ দিতে হয়। (প্রত্যেক সভ্য ও প্রতিনিধিকে বার্ষিক 
৪ টাক! হারে চাদ! দিতে হয়। ইহার সভ্যগণ ছুই শ্রেণীর । যথা, ক. প্রতিঠাতাসভ্ 
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founder-member ) | ইহারা লিমিটেড কোম্পানীর আকারে শেয়ার বাজারের 
পুনর্গঠনের পূর্ব হইতেই শেয়ার বাজারে অংশগ্রহণ করিত। খ. সাধারণ সভ্য 
(ordinary member )| ইহারা পরবর্তীকালে কলিকাতা শেয়ার বাভার প্রতি- 
Stora শেয়ার খরিদ করিয়া সভ্যপন লাভ করিয়াছে! )" 

১৯ জন সভ্য লইয়া ইহার কার্ধকরী সমিতি গঠিত। ইহার মধ্যে ৩ জন 
ভারত সরকার PHS মনোনীত। কার্যকরী সমিতির মনোনীত ও নির্বাচিত 
সদস্যদের মধ্য হইতে প্রতি বৎসর এসোসিয়েশনের একজন সভাপতি (President) 
ও একজন সহ-সভাপতি (Vice-President) নির্বাচিত zq | এসোসিয়েশনের 
সভাপতি পদাধিকারবলে কার্ষকরীর সমিতির সভাপতি (Chairman) হিসাবে 
কার্য করিয়া থাকেন। ইহা ছাড়া বিভিন্ন কার্যে সহায়তার জন্য কতকগুলি কমিটি 
বা উপ-সমিতি রহিরাছে। 

(ক্ুলিকাত। শেয়ার বাজারের শেয়ার প্রভৃতির অধিকাংশ ক্রর-বিক্রয়ই, নগদ 
কারবারে ( Cash delivery ) ভিত্তিতে হইয়া থাকে । তবে আগাম কারবার 
(forward delivery ) যে একেবারে হয় না, তাহ নহে ) আনুষ্ঠানিকভাবে 
এই বাজারে এচ্ছিক লেনদেন (Option dealings) (অর্থাৎ sfe সিকিউ- 
Ria প্ররুত হস্তান্তর কিংবা ইচ্ছা করিলে, চুক্তি মূল্য ও বাজার দরের পার্থক্য 
প্রদান দ্বারা চুক্তি নিষ্পন্ন করা, এই দুইটির যে কোন একটি পদ্ধতি গ্রহণের অধিকার 
লাভের চুক্তি) চালাইবার অনুমতি দেওয়! হয় না। 

(কলিকাতা! শেয়ার বাজারের উল্লেখযোগ্য বৈশিষ্ট্য এই যে, ইহার সভ্যগণ। 
সকলেই দালাল শ্রেণীভুক্ত) ইহারা সকলেই দস্তুরির ভিত্তিতে অপরের জন্য ক্রর- 
বিক্রয় পরিচালনা করে। স্থতরাং (এই বাজারের সকল চুক্তিই ‘মুখ্য ব্যক্তির 
চুক্তি’ (Principals contract ) ) বাজারের বাহিরে, শেয়ার ক্রয় ও বিক্রয়েচ্ছ 
ব্যক্তিগণের সহিত দালালগণ চুক্তিবদ্ধ হ়। পরে তাহার! বাজারের অভ্যন্তরে 
পরস্পরের সহিত এ শেয়ারগুলি - ক্রয় ও বিক্রয়ের চুক্তিতে আবদ্ধ হয়! 
অতএব যে কোন শেয়ার ক্রয়-বিক্রয়ে সাধারণত তিনটি করিয়া চুক্তি হয়। বাহিরের 
ক্রেতা ও বিক্রেতার সহিত পৃথকভাবে, দুই দালালের ছুইটি চুক্তি এবং বাজারের 
অভ্যন্তরে উহাদের উভয়ের মধ্যে ক্রয়-বিক্রয়ের চুক্তি। 

(চুক্তি সম্পাদনের পরের দিন মূল্য প্রদান ও শেয়ার হস্তান্তরের দ্বারা ক্রয়-বিক্রয় 
নিশ্পন্ন হয়) নগদ ত্রয়-বিকরয় ছাড়া অন্যান্য চুক্তিতে, ( অর্থাৎ ভবিষ্যৎ সরবরাহ বা 


orward delivery-র ক্ষেত্রে) (চুক্তির ১৫ দিনের মধ্যে মূল্যপ্রদান ও শেয়ার 
হস্তান্তর কাধ সম্পাদন করিতে হয় 1) 


~ 


বিভিন্ন বাজারসমূহ ৪৯ 
শেয়ার বাজারের ব্যবহৃত বিবিধ শব্দ 
Terms used in Stock Exchanges 

Wash Sales: কোন bei কারবারী যখন তাহার নিকট মজুদ কোন 
বিশেষ সিকিউরিটির উপযুক্ত দর না পাওয়ায় লাভজনক বিক্রয়ের অসমর্থ হয় তখন, 
সে সঙ্গোপনে দালাল মারফত নিজেই নিজের সহিত, ওঁ সিকিউরিটি চড়া দরে aR 
বিক্রয় করিতে আরম্ভ করে | ইহাতে বাজারের অন্যান্য সকলের দৃষ্টি এ শেয়ারের 
প্রতি আকৃষ্ট হর এবং oes কারসাজী গুপ্ত থাকিবার দরুন, উহার চড়া দরে ক্রয়- 
বিক্রয় খাঁটি মনে করিয়া অন্থান্যেরাও উহা তখন কিনিতে আরম্ভ করে। এইরূপে 
এ শেয়ারের বাজার দর শেষ পর্যন্ত বৃদ্ধি পায়। তখন সুবিধামত এ ফটক! কাঁরবারী 
নিজের সিকিউরিটিগুলি বাজারে বিক্রয় করিয়। ca) এই জাতীয় মিথ্া। ক্রয়- 
বিক্রয়কে Wash Sales বলে। 

Match Order ৪ শেয়ার বাজারে ক্রয়-বিক্রয় হয় না, এরূপ শেয়ারের রাতা- 
রাতি বাজার 2 করিবার জন্য, কারবারীরা উহা ক্রয় ও বিক্রয়ের পৃথক 
পৃথক দালাল নিয়োগ করে ও ক্রয়-বিক্রয়ের দর ঠিক করিয়া দেয়। অতঃপর 
নিযুক্ত দালালগণ কতৃক সমানে ক্রয়-বিক্রয় সম্পাদিত হইতে থাকে ও ইহার ফলে 
উক্ত শেয়ারটিকে বাজারের অন্যতম চালু ও প্রধান শেয়ার বলিয়া মনে হয়। এইরূপে 
কারগাজী দ্বারা কোন শেয়ারের কৃত্রিম বাজার স্থষ্টি করাকে Match Order বলে। 

ব্যাজ (Contango) 3 লণ্ডন শেয়ার বাজারে বাকী লেনদেনের ক্ষেন্জে 
(Transactions on Account) সাধারণত প্রতি ১৪ দিন অন্তর নিষ্পত্তি 
(settlement) হয়। নিষ্পভির জন্য প্রকৃতপক্ষে ৪ দিন ব্যাপী আনুষ্ঠানিকতার 
প্রয়োজন হয়। এই ৪ দিনের প্রথম দিনকে ‘Contango day’ বা 
‘Making-up day’ বলে। এ দিন ক্রেতা ও বিক্রেতা অবিলম্বে মূল্যপ্রদান 
ও সিকিউরিটি সরবরাহ দ্বারা লেনদেন নিষ্পত্তি করিবে, না উহা! ১৪ দিন 
পরে পরবর্তী লেনদেন নিষ্পত্তির সময় পর্যন্ত স্থগিত রাখিবে তাহা স্থির করে। 
সম্পূর্ণ মূল্যপ্রদানের অক্ষমতার দরুন ক্রেতা নিষ্পত্তি স্থগিত রাখিতে চাহিলে, 
ক্রেতা কর্তৃক বিক্রেতাকে যে অতিরিক্ত অর্থ দিতে হয়, তাহাই ব্যাজ বা 
‘Contango’ নামে পরিচিত। লণ্ডন শেয়ার বাজারে লেনদেন নিষ্পত্তি 
স্থগিত রাখার কার্যকে নিরুৎসাহিত করিবার জন্য এই প্রথা প্রচলিত হইয়াছে। 

হরজানা (Backwardation) 2 asa শেয়ার বাজারে লাধারণত ১৪ 
দিন পর পর বাঁকী লেনদেন ( Transactions on Account ) নিষ্পত্তি করা 
হয়। লেনদেন নিষ্পত্তির জন্য প্রকৃতপক্ষে ৪ দিন সময় লাগে। উহার প্রথম 

ব্যবসা ও বাণিজ্য [২] ৪ 


ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


ĉo 
দিনকে ‘Making-up day’ বা। ‘Contango day বলে। সে দিন ক্রেতা ও 
বিক্রেতা লেনদেন অবিলম্বে নিস্পত্তি হইবে না, লেনদেনের পরবর্তী নিদ্দিষ্ট 
সময় পর্যন্ত উহ! স্থগিত থাকিবে তাহা স্থির করে। বিক্রেতার অনুরোধে লেন- 
দেন স্থগিত রাখ। হইলে, বিক্রেতা কর্তৃক ক্রেতাকে সেজন্য যে অতিরিক্ত অর্থ 
দিতে হয় তাহাই হরজানা বা Backwardation নামে পরিচিত। লণ্ডন 
বাজারে লেনদেন নিষ্পত্তি স্থগিত রাখার কাৰ্যকে নিরুৎসাহিত করিবার জন্য 
এই প্রথা প্রচলিত হইয়াছে। 
উপ-দালাল (Remisier) 2 বোস্বাই শেয়ার বাজারের সভ্যগণ নিজেরাই 
দালাল-কারবারী ( broker-dealer )| তাহারা সিকিউরিটি ক্রয়-বিক্রয়ের 
ফরমাশ সংগ্রহের জন্য দস্তরির ভিত্তিতে প্রতিনিধি নিযুক্ত করিয়। থাকে। এই 
শ্রেণীর ব্যক্তিগণকে উপ-দালাল বা Remisier বলে । তাহার| যে ক্রয়-বিক্রয়ের 
ফরমাশ সংগ্রহ করে উহার মোট দস্তরির ৪% শতাংশের অধিক ভাগ পায় না। 
শেয়ার বাজারে তাহাদের ৫০০০ টাকা জমা রাখিতে ও বাধিক ১০০ টাকা চাদা 
দিতে হয় এবং শেয়ার বাজারের যাবতীয় নিয়মাবলী মান্য করিয়া চলিতে হয়। 
এঁচ্ছিক লেনদেন (Option dealings)? শেয়ার বাজার ও পণ্যের 
সংগঠিত পাইকারী বাজারে (Produce exchange) এক ধরনের ফট্‌কা 
কারবার চলিয়| থাকে তাহা এচ্ছিক লেনদেন নামে পরিচিত। ইহাতে জবারের 
(Jobber ) সহিত ফট.কা কারবারীর ক্রয় অথব৷ বিক্রয়ের চুক্তি হয়। জবারের 
নিকট হইতে নির্দিষ্ট দরে ক্রয়ের আগাম চুক্তি হইলে শর্ত থাকে যে নির্দিষ্ট সময় অস্তে 
বাজারে দর প্রতিকুলে গেলে ক্রেত। অর্থাৎ ফট.কা কারবারী ইচ্ছা! করিলে উহ! ক্রয় 
নাও করিতে পারে। তেমনি বিক্রয়ের চু'ক্ততে শর্ত থাকে যে বাজার দর 
প্রতিকৃূলে গেলে বিক্রেতা বিক্রয় করিতে অস্বীকার করিতে পারে। জবারের 
সহিত চুক্তিতে weal কারবারীর ইচ্ছামত ক্রয় করিতে অস্বীকার শর্তকে 
Call option এবং বিক্রয় করিতে অস্বীকারের শর্তকে Put option বলে। 
এই শর্ত সংবলিত চুক্তির জন্য, চুক্তি সম্পাদনকালে ফট্‌কা কারবারীকে 
জবারের নিকট শেয়ারের মূল্যের একটি নির্দিষ্ট শতাংশ অথবা শেয়ার প্রতি 
নির্দিষ্ট অর্থ জম] রাখিতে হয় । উহাকে Premium বলে। এ অর্থ আর ফিরত 
পাওয়| যায় না, এবং এই জাতীয় কারবারে উহাই জবারের. লাভ। অনেক 
সময় একত্রে দ্বিমুখী Call ও Put option-«a চুক্তিও করা যায়। ইহাকে 
Call and Put option অথবা Double option বলে। ইহার জন্য দিগুণ 
হারে জবারকে premium দিতে হয়। 


বিভিন্ন বাজারসমূহ es 


শেয়ার বাজারের সরকারী তালিকা বা 
সিকিউরিটিসমূহের তালিকাভুক্তিকরণ 
Stock Exchange Official list or 
Listing of Securities 


কোন শেয়ার বাজারেই সকল কোম্পানীর শেয়ার ক্রয়-বিক্রয় হয় না। 
একমাত্র উহার তালিকাভুক্ত সিকিউরিটির ক্রয়-বিক্রয় চলিয়া থাকে । শেয়ার 
বাজারের তালিকাভূক্ত হইলে কোম্পানীর শেয়ারের বিস্তৃত বাজার উন্মুক্ত হয়, 
উহার নগদ অর্থে রূপান্তর যোগ্যতা বৃদ্ধি পায়। ইহাতে প্রতিষ্ঠানের সুনাম বাড়ে 
ও উহার সিকিউরিটির প্রতি বিনিয়োগকারীগণের আকর্ষণ eR হয়। এজন্য সকল 
প্রতিষ্ঠানই নিজ নিজ পিকিউরিটিসমূহ শেয়ার বাজারের তালিকাভুক্ত করিতে চায়। 
"তালিকাভুক্ত হইবার জন্য আবেদন করিতে হয়, এবং প্রত্যেক শেয়ার বাজার ees 
উহার তালিকাভুক্ত হইবার জন্য কতকগুলি নিয়মকান্গন ও শর্ত আরোপিত হয়। 
যাহার! এ সকল শর্ত ও নিয়মাদি মান্য করিয়াছে, সেরূপ প্রতিষ্ঠানের শেয়ার প্রভৃতি 
শেয়ার বাজারের তালিকাভুক্ত হইয়া থাকে । এই সকল তালিকাভুক্ত শেয়ারের 
ভলিমন্দের জন্য অবশ্য শেয়ার বাজার কতৃপক্ষের কোন দায় নাই। 


POSSIBLE QUESTIONS 


“1, What is a Markot? What conditions must be satisfied by a com- 
modity to have a wide market ? 

2. What is a Stock Exchange? What are the main functions of such 
‘an exchange ? 

3. Whatis a Produce Exchange? Distinguish between a Produce 
Exchange and a Stock Exchange. What are the conditions to bo satisfied 
before a commodity can be dealt in a Produce Exchange ? 

4, Explain the meaning and nature of forward contracts. 

5. Write notes on :—(a) Bull and Bear, (b) Contango and Back- 
ywardation, (d) Cross Transaction (C.T.), (e) Ex-Dividend, (f) Produce 
Exchange, (g) call option, (h) Dealings in future. 


তৃতীয় পরিচ্ছেদ 


গুদাম্সজাতকব্রণ ব্যবহ্থ। 
WAREHOUSING 
70( ভবিষ্যতে ব্যবহারের জন্য ও শিল্পজাত পণ্যসামগ্রী নির্দিষ্ট স্থানে সহদ্রে মজুদ ও 
উহাদের গুণ যাহাতে নষ্ট না হয় এরূপ ভাবে সংরক্ষণের ব্যবস্থা, গুদীমজাতকরণ 
বাবস্থা বলিয়া পরিচিত। ) সকল প্রকারের পণ্যসামগ্রী দেশের সর্বত্র বা সকল সময়ে 
উৎপাদিত হয় না। এজন্য, উৎপাদনকারী অঞ্চল হইতে দূরবর্তী বাজারে otal 
মৃত উহাদের পাঠাইতে হয় । দাক্গিণাত্যের কৃষ্ণমৃত্তিকা- অঞ্চলে যে তুলা উৎ্পন্ন 
হয় তাহ! আমেদাবাদ ও বোশ্বাইয়ের কাপড়কলে ব্যবহৃত হয়। তেমনি গম, ধান 
বা আলুর ফসল বৎসরে একবার কি দুইবার উঠে, অথচ সারাবৎসর ধরিয়া উহাদের 
ব্যবহার চলে । সুতরাং এ সকল ফসল উঠিবার পর সযত্রে উহাদের মজুদ করিয়া! 
রাখিতে হয় এবং প্রয়োজনমত বৎসরের অন্যান্য সময়ে এ সকল গুদাম হইতে এগুলি 
সরবরাহ করিতে হয়! 
গুদামগুলি তিন প্রকারের কেন্দ্রে স্থাপিত হইতে পারে। প্রথমত, উৎপাদন 
কেন্দ্রে এগুলি স্থাপিত হইলে সহজেই স্থানীয় উৎপাদকগণের নিকট হইতে ভ্রব্যগুলি 
সংগৃহীত ও সংরক্ষিত হইতে পারে। দ্বিতীয়ত, গুদামগুলি পরিবহণ rer 
প্রতিষ্ঠিত হইলে দ্রব্যগুলি সংগ্রহের ও বাজারে. প্রেরণের সুবিধা অধিক হয়, 
তৃতীয়ত, গুদামগুলি বাজারে বা ব্যবহারের কেন্দ্রে স্থাপিত হইলে বাজারে ভ্রব্যগুলি। 
দরকার মত অবিলম্বে সরবরাহ করিবার স্থবিধা বৃদ্ধি পায়। ইহাতে পরিবহণ, 
ব্যয় কম। 
গুদামজাতকরণের ব্যবস্থা ব্যতীত উৎপন্ন সামগ্রীগুলি প্রয়োজনমত উৎপাদন 
কেন্দ্র হইতে ভোগকেন্দ্ে প্রেরণ, গুণাগুণ অক্ষত রাখিয়া এক সময়ে উৎ্পন্নদ্রব্যের 
অন্য সময়ে ব্যবহার প্রভৃতি সম্ভব হইত না। এজন্য গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা, 
আভান্তরীণ ও বৈদেশিক ব্যবসায়ের একটি অপরিহার্য অঙ্গ বলিয়া বিবেচিত হয় !' 
আধুনিক কালে বিজ্ঞানের প্রাসাদে গুদামজাতকরণ ব্যবস্থার বিলক্ষণ উন্নতি 
ঘটিয়াছে। তাপনিয়ন্ত্রি গুদামসমূহে কাচা ফলমূল, শাক-সবজি, ডিম, দুগ্ধ 
তরিতরকারি প্রভৃতি সম্পূর্ণ অক্ষতভাবে সংরক্ষণ করা যায় বলিয়| উহাদের বাজারের 
পরিধি বিস্তৃত ও উৎপাদন বৃদ্ধি পাইয়াছে। অনেকের ধারণা যে এই সকল তাপ-- 
নিয়ত গুদামে তরিতরকারি, ফলমূলের উৎকর্ষ বিনষ্ট হয়। কিন্তু ইহা সত্য নহে । 
প্রকৃতপক্ষে সংরক্ষিত ত্রব্যাদির গুণাগুণ রক্ষিত হইবে কি না তাহা সংরক্ষণের পূর্বে 


খুদামজাতকরণ ব্যবস্থা ৫৩ 


এ দ্রব্যগুলি ‘কোন্‌ অবস্থায় ছিল, সংরক্ষণের ব্যবস্থা কিরূপ, ইত্যাদির উপর 
নির্ভর করে। 


গুদামসমূহের শ্রেণীবিভাগ 


‘Classification of Warehouses 


গুদাম সমূহের ছুইপ্রকার শ্রেণীবিভাগ সম্ভব । যথা_ক- গুদামজাত দ্রব্যের 
প্রকৃতি অনুসারে , এবং, খ. মালিকানা অনুসারে | 

ক. গুদামজাত দ্রব্যের প্রকৃতি অনুসারে গুদামগুলিকে দুইটি 
শ্রেণীতে বিভক্ত করা যায়। যথা, 

১. কাঁচামালের গুদাম ( Warehouses for raw materials )। 

২, তৈয়ারীপণ্যের গুদাম ( Warehouses for finished goods ) | 

খ. মালিকানা অনুসারে গুদামগুলিকে তিন শ্রেণীতে বিভক্ত 
SA চলে। যথা” 

১, ব্যক্তিগত গুদাম (Private Warehouses ) ঃ ব্যবসায়ীরা নিজ নিজ 
কারবারের প্রয়োজনে ব্যক্তিগতভাবে কারবারের অঙ্গ হিসাবে গুদাম রাখিয়া 
থাকে | 

২, বেসরকারী গুদাম ( Warehouses for public use ): আর এক- 
প্রকারের গুদাম আছে, উহা কয়েকজন ব্যক্তি মিলিত হইয়। অংশীদারী, যৌথমূলধনী 
অথবা সমবায় কারবার রূপে গঠন করিয়া থাকে । এই জাতীয় গুদাম, যে কৌন 
ব্যবসায়ী ভাড়ার পরিবর্তে ব্যবহার করিতে পারে। 

৩. শুক্কাধীন গুদাম (Bonded Warehouses )5. শুক্কপ্রদানের পূর্বে 
আমদানিকৃত ome পণাগুলি রাখিবার জন্য, শু্কতৃপক্ষের অনুমোদিত ও 
নিয়ন্ত্রণাধীন এই সকল গুদামগুলি বন্দর এলাকায় স্থাপিত হয়। 

১/ (শুক্কাধীন গুদাম (Bonded Warehouse) 3 দেয়শুক্ক গ্রদীন ব্যতীত 
মালিককে তাহার পণ্য অর্পণ করা হইবে ন!_গুদ্ধকর্তৃপক্ষের নিকট এই অঙ্গীকারে : 
( Bond ) যে গুদামের মালিক আবদ্ধ থাকেন, উহাই Bonded Warehouse 
aosda গুদাম | সরকারী ব্যবহারজীবীর (state solicitor ) নির্দেশমত 
উক্ত অঙ্গীকারের শর্তগুলি স্থির হইয়া থাকে এবং ইহাতে মালিকের পক্ষে কয়েকজন 
জামিনদার (sureties ) দিতে হয়। 

(শুককর্তৃকপক্ষ এই গুদামে রক্ষিত দ্রব্যসামগ্রী প্রত্যক্ষভাবে রক্ষণাবেক্ষণ ও 
তত্বাবধান করিয়া থাকেন 1) সরকারী তালাচাবি বন্ধ এই গুদাম সরকারীরক্ষীর 


৫৪ ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভুমিকা" 


পাহারাধীনে থাকে | ইহাতে aay জমা দিবার সময় মালিককে উহার পুর্ণ 
তালিকা ও বিবরণ শুন্বকর্তৃপক্ষের নিকট দাখিল করিতে হয়। উহাকে Entry 
for Warehousing বলে। অতঃপর শুশ্ককতৃ্পিক্ষ পরীক্ষা করিয়া অনুমোদন 
করিলে জমা লইবার আদেশ দেন। ইহাকে Landing Order বলে। এই 
লিখিত আদেশ প্রাপ্তির পর ত্রব্যগুলি গুদামে জম! লওয়া হয়। (জমা লইবার সময় 
মালিককে যে রসিদ দেওয়! হয় তাহাকে Warrant বলে। ইহার পর মালিক 
সম্পূর্ণ বা কিস্তিতে ws জমা দিলে, একসঙ্দে অথবা দফায় দফায় তাহার পণ্যসামগ্রী 
খালাস করিতে পারে | 

(afasi (Advantages): ১. বিক্রয়ের সুবিধার জন্য এই গুদামে 
রক্ষিত অবস্থায় দ্রব্যগুলির প্রয়োজনমত, মীন অনুযায়ী শ্রেণীবদ্ধকরণ (grading )৮ 
৷ নমুনা প্রস্বহকরণ (sampling ), মিশ্রণ (blending) এবং পাত্রাবদ্ধকরণ 
( packing ) প্রভৃতি সুযোগ আমদানিকারকগণ ভোগ করিয়া থাকে |) 

২.(কিন্ডিতে পণ্যসামগ্রী খালাস করা যায় বলিয়া, শুন্ধবাবদ বেশী অর্থ 

প্রয়োজন হয় না।) যে পরিমাণ ছাড়ানো হয় শুধুমাত্র তদনুপাতে ws জমাদিলেই 
চলে। সুতরাং প্রয়োজনবোধে এইরূপে আংশিকভাবে পণ্য মুক্ত করিয়া 
উহার বিক্রয়লন্ধ অর্থদারা ধীরে ধীরে বাদবাকী পণ্যের ws পরিশোধ 
করা যায়। 

৩. (ইহা আমদানি ব্যবসায় ছাড়াও পুলঃরপ্তানি ( re-export) ব্যবসায়ের 
বিশেষ সহায়ক |) সাধারণত পণায্রব্য একবার আমদানি করিয়া পুনরায় উহার 
রপ্তানি করিলে, প্রথমে আমদানি ws জম! দিতে হয় ও পরে তাহা ফেরত পাওয়া! 
যায়। কিন্কপতকাধীন গুদামে আমদানি পণ্য জমা রাখিয়া তৃথা হইতে পুনরায় 
রপ্তানি করিলে কোন আমদানি শুষ্ক লাগে না বলিয়া একবার we জমা দেওয়। ও 
পুনরায় তাহা ফেরত লইবার জন্য অনাবশ্যক বঞ্চাট পোহাইতে হয় না 19 

৪. (অনুরূপভাবে, আবগারী শুল্কদেয় রপ্তানি পণ্যের ক্ষেত্রেও WE (excise 
duty ) জমা দেওয়া ও ফেরত লওয়| ইত্যাদির aab এড়াইবার জন্য কারখানা। 
হইতে সরাসরিভাবে পণ্যগুলি শুন্ধাধীন গুদামে পাঠাইয়| দেওয়া হয়। CAH 
আর কোন আবগারী ORR লাগে ন!) ইহাতে যে, শুধু বঞ্ঝাট বাচে-তাহাই নহে 
OF জম! দিয়া অনাবশ্যকরূপে অর্থ ফেলিয়! রাখিতে হয় Al | 

৫. (এই গুদামগুলি আধুনিক কায়দায়, বিজ্ঞানসন্মতরূপে নির্মিত, পণ্যসংরক্ষণ 
Renet কতৃক পরিচালিত ও নিরাপত্তার বিশেষ ব্যবস্থাযুক্ত থাকায় অঙ্গ 
খরচে ব্যবমায়িগণ প্রভূত সুবিধা ভোগ করে 1) 7 


Æ 


গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা 
রি ৮৬৮৮ ব্যবস্থার অর্থনৈতিক গুরুত্ব 
Economic importance of Warehousing 
১. গুদামে মজুদ হইতে চাহিদা মত বাজারে পণ্যের যোগান দিয়া; পণ্যের 
চাহিদা ও যোগানের ভারসাম্য প্রতিষ্ঠা দ্বারা মূল্যের স্থিরতা আনয়ন কর! 


মম্তব হয়। 
২. ক্ষুদ্র, বৃহৎ সকল ব্যবসায়িগণই সরকারী ও বেসরকারী প্রতিষ্ঠানের দ্বার! 


স্থাপিত গুদামের সাহায্যে অল্পব্যয়ে পণ্য মজুদ করিবার সুবিধা ভোগ করে। 
নিজস্ব ব্যয়ে পৃথক গুদাম রাখিতে হয় না। 

৩, গুদামে পণ্য মজুর করিয়া ধীরে ধীরে বিভিন্ন বাজারে বিক্রয়ের Ril 
ভোগ করা চলে। এজন্য ইহাতে কারবারের ক্রয়-বিক্রয়ের পরিমাণ বৃদ্ধি পায়। 

৪. বাজারের সন্নিহিত অঞ্চলে গুদামজাত করিবার দরুন, অল্প পরিবহণ TA 
ও সত্বর দ্রব্যদামগ্রী ক্রেতাদের সরবরাহ করা যায়। ইহাতে সময় ও পরিবহণ 
ব্যয়সংকোচ ঘটে | 

৫. WHA গুদামে পুনঃরপ্তানি দ্রব্যের SF এবং এগুলি বন্দরের নিকটে 
' অবস্থিও হওয়ায় অতিরিক্ত পরিবহণ ব্যয় লাগে না বলিয়া, ইহাতে পুরঃরপ্তানি 
ব্যবসায় বৃদ্ধি পায়। 

৬. atta গুদামে পণ্য জমা রাখিলে আবগারী ws সংক্রান্ত যে RA 
পাওয়া যায় তাহা রপ্তানি বাণিজ্যবদ্ধির বিশেষ সহীয়ক। 

৭. শুক্কাধীন গুদামের অপরাপর স্থবিধাগুলি যথা, শ্রেণীবদ্ধকরণ, মিশ্রণ, নমুন। 
পরস্ততকরণ, পাত্রাবদ্ধকরণ ও খরিদ্দারগণকে সামগ্রী পরিদর্শনের স্ববিধাপ্রদান 
প্রভৃতি পণ্য বিক্রয় বৃদ্ধি করিতে সাহায্য করে। 

* ৮. গুদামে মজুত পণ্যের রসিদ ( warrant ) হস্তান্তর করিয়া সহজেই পণ্যের 
বিক্রয় সমাধা করা যায়। ইহাতে পণ্য স্থানান্তর করিতে হয় না বলিয়া সময়, শ্রম 
ও অর্থ বাচে। x 
৯. প্রয়োজন হইলে গুদামে মজুদ দ্রব্যের রসিদ ব্যাঙ্কের নিকট বন্ধক 
(hypothecation ) রাখিয়া সহজে খণ লওয়া যায়। : : 

১০. গুদামে পণ্য মজুদ রাখিয়া ব্যবসায়ী ও উৎপাদকগণ সুবিধাজনক বাজার- 
দরের জন্য অপেক্ষা করিতে পারে | 

১১, স্বতন্ত্র কারবার হিসাবে গুদামজাতকরণ ব্যবস্থার উন্নতি ও প্রসার দেশের 
premten জন্য অব্য প্রয়োজনীয় 1) কারণ নৃতন নূতন শিল্প প্রত্ঠার ফলে 
উৎপাদন বাড়ে। সুতরাং ক্রমেই অধিকতর পরিমান দ্রব্যের মজুর সংরক্ষণের জন্তু 


au ব্যবসা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বৃহদাকার গুদামের সংখ্যা বৃদ্ধি করিতে হয । এই সকল গুদামের নির্মাণে যথেষ্ট 
অর্থ ব্যয় হয়। শিল্পপতিগণ নিজেরা ইহার জন্য অর্থবিনিরোগ করিলে, শিল্পে- 
বিনিয়োগের পরিমাণ সংকুচিত হইবে । আর শিল্পে বিনিয়োগ অব্যাহত রাথিলে 
গুদামের জন্য যথেষ্ট অর্থব্যয় করিতে পারে না। ইহাতে মজুদের BD স্থানাভাবে 
উৎপাদন বৃদ্ধি করার অস্থবিধা হয় । এজন্য সরকারী ও বেসরকারী গুদাম স্থাপিত 
হওয়ায় স্বল্প ভাড়ার এ সকল গুদামে নিরাপদে wae মজুদ কর চলে। 
।এইরূপে একটি পৃথক শ্রেণীর সহায়ক-কারবার রূপে গুদীমজাতকরণ ব্যবস্থা দেশের 
শিল্পায়নে সাহায্য করিয়। থাকে | 
'ভারতে গুদামজাতকরণ ব্যবস্থ। 

Warehousing in India 

পণ্যসামগ্রী উৎপাদন ও বিক্রয়ের আনুযন্দিক বিষয় হিসাবে গুদামজাতকরণ 

ব্যবস্থার প্রয়োজনীয়তা সকল দেশেই বর্তমান। ভারতে বর্তমান অর্থনৈতিক 
উন্নয়ন ও সম্প্রসারণের যুগে ইহার গুরুত্ব আরও বুদ্ধি পাইয়াছে। কিন্তু অনুন্নত 
দেশের অন্যতম ত্রুটি যথোপযুক্ত গুদামজাতকরণ ব্যবস্থার অভাব ভারতের 
অর্থনৈতিক কাঠামোর দুর্বলতা! বৃদ্ধি করিয়াছে | কিন্ত এ পর্যন্ত, উপযুক্ত গুদামজাত- 
করণ ব্যবস্থার অভাবে দেশের SSIS পণ্যের বিক্রয়ে যে অস্গুবিধ৷ রহিয়াছে ও 
তাঁহার দরুন কৃষি ও কৃষকের উন্নতির যে faa R হইয়াছে প্রধানত, সে কথাই 
বিশেষভাবে আলোচিত হইদ্জাছে। যথেষ্ট সংখ্যক গুদামের অভাবে শিল্প-সম্প্রসারণের 

ঘে অন্থবিধা হয় সেদিকে আমাদের দৃষ্টি TRA আকৃষ্ট হয় নাই। 

বর্তমানে দেশে যে সকল গুদাম রহিয়াছে, উহাদের অধিকাংশই কৃষিজাত 

ফসলের জন্য । তুলনায় শহরাঞ্চলে অবস্থিত শিল্পোৎপাদনের জন্য গুদাম আয়তনে 
বৃহত্তর হইলেও সংখ্যায় অল্প | « 
৷ গুদামগুলিকে সংগঠনগত, অর্থাৎ মালিকানা ও পরিচালনার দিক দিয়া বিচার 
করিলে, চারি শ্রেণীতে বিভক্ত করা চলে । 

১. ব্যক্তিগত গুদাম : গ্রামে ও শহরে বড় বড় উৎপাদনকারীগণের এবং 
ব্যবসায়িগণের পণ্য রাখিবার জন্য নিজেদের গুদাম রহিয়াছে। ইহাদের মালিকানা, 
পরিচালনা ও ব্যবহার সকলই একান্ত ব্যক্তিগত | 

২. বেদরকারী গুদাম: এইগুলি কয়েকজন ব্যবসায়ীর দ্বারা গঠিত 
অংশীদারী অথবা! প্রাইভেট বা পাবলিক লিমিটেড কারবার হিদাবে প্রতিষ্ঠিত ও 
পরিচালিত। ইহাদের প্রায় অধিকাংশই শহ্রাঞ্চলে অথবা মফস্বলের গঞ্জ এলাকায় 
অবস্থিত। যে কোন উৎপাদনকারী ও ব্যবসায়ী নির্ধারিত ভাড়ায় পণ্য রাখিবার 


গুদামজাতকরণ ব্যবস্থা 
৫৭ 


জন্য ইহা ব্যবহার করিতে পারে। কলিকাতার 'দি বেঙ্গল Tee ওয়্যার-হাউস 


লিমিটেড’ ইহার একটি দৃষ্টান্ত। 
৩. সমবায় গুদাম ২ গ্রামাঞ্চলে ও মফহ্থলে কৃষি ও কুটির শিল্পজাত 


aaa ঘথাঘথরূপে ও নিরাপদে গুদামজাত করিবার ক্ষমতা, দরিদ্র কৃষক ও কুটির 
শিল্পিগণের নাই। সেজন্য গুদাম সমবায় সমিতি প্রতিষ্ঠা করিয়া গুদাম স্থাপন করা 
হইতেছে। maia এই জাতীয় গুদামের AAT ভারতের ATT রাজ্যের তুলনায় 
অধিক | সৰ্বত্ৰ এই জাতীয় গুদাম প্রতিষ্ঠার জন্য সরকার উৎসাহ দিবার নীতি 


গ্রহণ করিয়াছেন। 
8. রাষ্ট্রীয় উদ্ভোগে স্থাপিত গুদাম ৪ সারাভারত গ্রাম্যথণ জরিপ 


কমিটির ( ১৯৫১-৫২ ) গুদাম সংক্রান্ত সুপারিশ ভারত সরকার গ্রহণ করায় কেন্দ্রীয় 
ও রাজ্যসরকারগুলির ছার! ২য় পঞ্চবার্ষিক পরিকল্পনা কালে ভারতের বিভিন্ন অঞ্চলে 
.মোট ৩৫০টি বৃহদাকার গুদাম স্থাপনের Gate লওয়া হয়। এই সকল গুদাম 


'তৈয়ারীর জন্য একটি কেন্দ্রীয় গুদাম করপোরেশন ( Central Warehousing 
তিরাজ্যে একটি করিয়া রাজ্যগুদাম করপোরেশন (State 


) প্রতিষ্ঠিত হইয়্াছে। 


Corporation) ও প্র 
Warehousing Corporation 


POSSIBLE QUESTIONS 


o’— Explain how it is so. 


rtant servic! 
n the development 


1. ‘Warehousing is an impo 
d by the warehouse i 


2, Describo the part playe: 


«of commerce. 
3, “Docks and warehouses are essontial adjuncts of modern trade.” 


Discuss. 

> 4, What is a ‘Bonded warehouse 
the possibilities of ware 
9 Describe the services of 


>? What is tho importance of 
-warohousing ? Discuss houses in Indian Union, 

5. What isa “Warehouse ‘Warehouse’ 
and its importance in business. i 


6. What isa warehouse ? What are its functions ? 


চতুর্থ পরিচ্ছেদ 
বিজ্ঞাপন ও ৱিক্রঘিকত৷ 


ADVERTISEMENT AND SALESMANSHIP 
প্রচার-বিজ্ঞাপন-পক্ষপাতদুষ্ট বা একদেশদর্শী প্রচার 
Publicity-Advertisement-Propaganda 

সাধারণ atacaa নিকট Publicity বা প্রচার, Advertisement বা? 
বিজ্ঞাপন ও Propaganda বা পক্ষপাতদুষ্ট প্রচার সমার্থক বলিয়। বোধ হয়, 
কিন্ত প্রকৃতপক্ষে ইহাদের মধ্যে যথেষ্ট পার্থক্য আছে। 

Publicity বা প্রচার কথাটির প্রকৃত অর্থ কোন কিছুর অস্তিত্ব সম্পর্কে 
জনসাধারণকে অবহিত করা। স্থৃতরাং কোন বিষয় al বস্তুর অস্তিত্ব অর্থাৎ, 
যাহা বাস্তব সত্য, তাহাই প্রচারের ভিত্তি। প্রচারের পশ্চাতে যে বিশেষ কোন- 
উদ্দেশ্য থাকে, শুধুমাত্র আর্থিক স্বার্থেই যে ইহ| ব্যবহার করা হয়, তাহা নহে ॥ 
উহার মূল উদ্দেশ্য কোনকিছু ঘোষণা করা। যেমন আমরা পথেঘাটে নানা। 
স্থানে আঞ্চলিক বাহিনীতে যোগদানের আহ্বান সংবলিত বা রেডক্রশকে সাহায্যের 
যে সকল আবেদন দেখি উহা! প্রচারের ঘোষণার পর্যায়ে পড়ে। তেমনি আবার: 
আমরা বাসে অথব। ট্রামে কিংবা! প্রেক্ষাগৃহের অভ্যন্তরে ধূমপান অথবা অগ্নির বিপদ" 
সম্পর্কে কিংব৷ পথে, ate! অথবা কলিকাতায় ট্রাম লাইন মেরামতের সময় সাবধানতা॥ 
অবলম্বনের জন্য যে নোটিস বা বিজ্ঞপ্তি দেখি তাহা'ও প্রচারের অন্তর্গত | 

বাণিজ্য জগতে, আধুনিক কালের সম্পরসারণশীল বাজারের লক্ষ লক্ষ ক্রেতার 
নিকট নিজ নিজ পণ্যের বার্তা পৌছাইয়া দেওয়ার জন্য, উৎপাদক ও বিক্রেতাগণ, 
এই কারণে প্রচার ব্যবস্থার সাহায্য গ্রহণ করিয়া থাকেন স্থতরাং ব্যবসায়-বাণিজ্য, 
ও শিল্পজগতে প্রচারের যথেষ্ট প্রয়োজন ও ব্যবহার ঘটিয়া থাকে। রেডিও. 
টেলিভিসন, সংবাদপত্র, সাময়িকী, “নিওন সাইন” প্রভৃতির সাহায্যে বাণিজ্যজগতের 
প্রচার কার্য চলিয়া থাকে । অবশ্য এখানে একটি বিষয় উল্লেখযোগ্য যে, 'বাণিজ্য- 
জগতে একটি নির্দিষ্ট উদ্দেশ্যে, যথা প্রচারকারীর বিক্রয় ও মুনাফা বৃদ্ধির জন্য 
প্রচারকার্কে ব্যবহার করা হয়। 

(যে সকল উপায়ে প্রচারের কার্য চলিয়। থাকে তাহার মধ্যে লিখিত বা মুদ্রিত 
আবেদন একটি। এই লিখিত বা ‘মুদ্রিত প্রচার'কে (Printed Publicity ) 
“বিজ্ঞাপন” বা! Advertisement বলা হয়। সুতরাং বিজ্ঞাপনকে প্রচারের অঙ্গ 
বলা যায়। হ্যাগুবিল, পোস্টার, দৈনিক সংবাদ পত্রে বিজ্ঞপ্তি, সাময়িকী, শিল্প ও 


6) Boge pee h ৫, ১2:০৫ ৮০/৬৮/০০২০ cee f- ? 


বিজ্ঞাপন ও বিত্রয়িকতা rd 


বাণিজ্য-সংক্রান্ত পত্রিকার বিজ্ঞপ্তি প্রভৃতি বিজ্ঞাপনের উদাহরণ। যাহা কিছু 
লিখিত, মুদ্রিত প্রচার, তাহাই বিজ্ঞাপন) এইজন্য দৃষ্টান্তস্বরপ বল! যাইতে পারে 
যেমন, Radio Ceylon হইতে বিভিন্ন পণ্যসম্পর্কে যে ঘোষণ। করা হয় তাহা, 
প্রচারের পর্যায়ে পড়ে, বিজ্ঞাপনের পর্যীয়ে নহে। 

Propaganda বা পক্ষপাতদুষ্ট অথবা একদেশদর্শী প্রচার বলিলে কোন্‌ বিষয়: 
বা বস্তু সম্বন্ধে আংশিক সত্যের ঘোষণা বুঝায় । ইহা কোন বিষয়ের শুধু আংশিক- 
₹ সত্য জনসাধারণকে অবহিত করায় A ইহা দ্বারা বাস্তব ভিতহীন কোন কিছুর 
বিজ্ঞপ্তি বুঝায়। ইহাতে সত্য গোপন করা হয় এবং জনসাধারণকে কোন কিছু 
সম্বন্ধে বিভ্রান্ত করিবার চেষ্টা করা হয়। সুতরাং প্রচারের ভিত্তি যেখানে বাস্তব 
সত্য, পক্ষপাতদষ্ট প্রচারের ভিত্তি সেখানে আংশিক সত্য বা অসত্য দৃষ্টান্তস্বরূপ' 
রাজনৈতিক প্রচারের উল্লেখ কর! যাইতে পারে। নির্বাচন বৈতরণী পার হইবার' 
জন্য বিভিন্ন দলগুলি পরস্পর সম্পর্কে যে প্রচার চালায় উহাকে Propaganda বা" 
একদেশদৰ্শী প্রচার ছাড়া আর কিছুই বলা যায় না। 


বিজ্ঞাপনের উদ্দেশ্য 
Purposes of Advertisement 

সাধারণভাবে বিজ্ঞাপনের উদ্দেশ্য হইতেছে বিজ্ঞাপকের ( advertiser ) পণ্যের 
বিক্রয় বৃদ্ধি করা। কিন্তু ইহাকে বিশ্লেষণ করিলে আমরা নিয়োক্ত পৃথক পৃথক- 


উদ্দেশ্য খুঁজিয়। পাই । যথা, ইহার ছারা 
১, ক্রেতাদের নিকট কোন নূতন পণ্যের অস্তিত্ব ঘোষণা ও উহার চাহিদা, 


সৃষ্টি Fal ; 

২. চল্তি পণ্যের চাহিদা বৃদ্ধি করা) 
চাও চল্তি পণ্যের বর্তমান চাহিদা বজায় রাখা; এবং, 

৪. কোন পণ্য বর্তমানে Geet হইলে পরে উহ। পাওয়া যাইতে পারে এবং 
ততদিন ক্রেতাদের মনে উহার কথ জাগ্রত করিয়া রাখা। ; 

উপরোক্ত প্রধান উদ্দেশ্যসমূহ সাধনের জন্যই বাণিজ্য ও ব্যবসায় জগতে 
বিজ্ঞাপনের সাহায্য গ্রহণ করা হয়। তবে ইহা ছাড়া, অন্যান্য ক্ষেত্রেও যথা। 
সরকারী এবং ব্যক্তিগত প্রভৃতি, কোন নির্দিষ্ট অভাব পূরণের জন্ত উহার বিজ্ঞাপন 
দেওয়া হয়। যেমন, বিভিন্ন সরকারী ও বেসরকারী প্রতিষ্ঠানে কর্মখাঁলির বিজ্ঞাপন, 
বিভিন্ন কর্মপ্রার্থীদের বিজ্ঞাপন, ঠিকাদার আহ্বানের বিজ্ঞাপন প্রভৃতি। আবার, 
অনেক সময় ব্যবসায়ী প্রতিষঠানগুলিও নিজেদের চালু পণ্যের নকল’ সম্পর্কে 
ক্রেতাদের সতর্ক করিবার জন্য বিজ্ঞাপনের সাহায্য গ্রহণ করিয়া থাকে। কিংবা 


wo i aai e বাণিজ্যের ভূমিকা 


কার্যালয় স্থানান্তরিত হইলে বা! কোন কর্মচারী কারবারের সহিত সম্পর্ক ছিন্ন করিলে, 

উহা সকলকে বিজ্ঞাপনের সাহায্যে অবহিত করে। ইহা ছাড়া আরও শত সহস্র 

বিষয়ে সরকার ও aata প্রতিষ্ঠান, জনসাধারণকে প্রয়োজনীয় বিষয় জ্ঞাত করাইবার 

"জন্য বিজ্ঞাপন দিয়! থাকেন। 

বিজ্ঞাপনের তাৎপর্য ও গুরুত্ব 

Significance or Importance of Advertisement 
(বিজ্ঞাপনের তাৎপর্য সম্বন্ধে আলোচন|.করিতে গেলে আমরা উহার অর্থনৈতিক 

এবং সামাজিক এই মোটামুটি দুই শ্রেণীর গুরুত্ব দেখিতে পাই | ) 

ক. (অর্থ নৈতিক গুরুত্ব (Economic importance) 2 বিজ্ঞাপনের 
দ্বারা ate কার্যগুলি (functions ) সম্পাদিত হয় বণিয়। অর্থ নৈতিক ক্ষেত্রে 
'বিজ্ঞাপক ও ক্রেত। উভয়েই যে সকল বিবিধ gai (advantages ) ভোগ 
করে তাহার আলোচন হইতেই বিজ্ঞাপনের অর্থ নৈতিক গুরুত্ব উপলদ্ধি sal যায় D) 

১. ইহা নৃতন চাহিদ, নূতন বাজার, নূতন ক্রেত| AP করে। প্রতিযোগিতার 
বাজারে বিজ্ঞাপনের শক্তিশান্দা হাতিয়ারের সাহায্যে সর্বদাই নৃতন পণ্যের বাজার কষ্ট 
করা যায় বলিয়া শিল্পের Coote নৃতন নূতন শিল্প ও ব্যবসায় প্রতিষ্ঠান স্থাপনে 
উৎসাহ পার। অর্থাৎ দেশের শিল্পসম্্ারণের পথে ইহার যথেষ্ট অবদান আছে। 9 

২. ইহার সাহায্যে vals পণ্যের চাহিদ।, বিক্রয়ের পরিমাণ, ও. বাজার 
সম্প্রসারণ কর! যায়।) সাধারণত বিক্রয়কগ্সিগণের চেষ্টায় পণ্যের বিক্রয় ঘটে ও 
বৃদ্ধি পায়। কিন্ত তাহাদের প্রচেষ্টা ব্যক্তিগত সামর্থের দ্বারা সীমাবদ্ধ | 

বিজ্ঞাপন এইক্ষেত্রে, বিক্রয়কর্গিদের ব্যক্তিগত প্রচেষ্টাতে যথেষ্ট শক্তি ও বেগ সঞ্চার 
করে। হুতরাং ইহার দরুন সামগ্রীক বিক্রয়ের ও মুনাফার পরিমাণ বাড়ে। 

৩. (বিজ্ঞাপনের দ্বার! চাহিদা বৃদ্ধির দরুন উৎপাদনও বৃদ্ধি পায় এবং তাহার 
ফলে উৎপাদক ক্রমেই অধিকতর পরিমাণে বৃহদায়তনের ব্যয়সংকোচ ভোগ করে ও 
তাহার দরুন তাহার মুনাফা বাড়ে। 

% ৪৫ প্রতিযোগিতার বাজারে ৃহদায়তন উৎপাদনের দরুন যতই ব্যয়সংকোচ 
বৃদ্ধি গায়, ততই উৎপাদক মূল্য কমাইতে পারে। সুতরাং ক্রেতারাও অপেক্ষাকৃত 
SERT পণ্য খরিদের স্থবিধা ভোগ করে ৷) 

(বিজ্ঞাপনের দ্বার উৎপাদক ও বিক্রেতাগণ সরাসরি ক্রেতাদের সহিত 
সম্পর্ক স্থাপন করিতে পারে বলিয়া, পণ্যবিক্রয়ের জন্য মধ্যস্থ কারবারীদের উপর 
তাহাদের নির্ভরত| কমিয়া যায়। ইহাতে কারবারের স্থায়িত্ব বৃদ্ধি পায়। অপর 
দিকে অধিক ভ্রাম্যমাণ বিক্রয়কর্মাও রাখিতে হয় at | ফলে বির কমে) 
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বিবি তে 
বিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িকত1 l == হু সাল নুন ৬১০২৯ 
৬. প্রতিযোগিতামূলক বিজ্ঞাপন, বাজারের বিভিন্ন যোগানদারদের মধ্যে: 
প্রতিযোগিতাকে শুধু বজায় রাখে না, de করে। ইহাতে প্রতিযোগী কারবারীরা, 
দ্রব্যের মান ও উৎকর্ধবৃদ্ধির জন্য সর্বদাই সচেষ্ট থাকে। 
খ. জামাজিক গুরুত্ব (Social importance) 
১. (বিজ্ঞাপনের সাহায্যে নৃতন নৃতন আধুনিক পণ্যের প্রচারের দ্বারা আকৃষ্ট 
হইয়া ক্রেতার! উহ! ব্যবহার করিতে শুরু করে ও ইহাতে ধীরে ধীরে তাহাদের 
জীবনযাত্রার মান উন্নত হইতে থাকে |) 
২.( যাহাতে বিজ্ঞাপিত নৃতন নৃতন আধুনিক দ্রব্যসামগ্রী ভোগ করিতে পারা 
যায়, সেজন্য সীমাবদ্ধ আয়ের ক্রেতারা এ সকল দ্রব্য ক্রয়ের সামর্থ্য অর্জনের জন্ত' 
29 অধিক পরিশ্রমের দ্বারা অধিক উপার্জনের চেষ্টা করে । ইহাতে একদিকে তাহীদের- 
ব্যক্তিগত আয় বৃদ্ধি পায় ও অপরদিকে দেশের মোট উৎপাদন ও মোট জাতীয় আয়- 
বৃদ্ধি ata 1) 
Co বড় বড় প্রতিষ্ঠানগুলি বিভিন্ন পত্র-পত্রিকায় প্রচুর পরিমাণে বিজ্ঞাপন দেয়" 
বলিয়া, উহাদের ব্যয়ের অধিকাংশই বিজ্ঞাপন হইতে বহন করা হয় এবং তাহার ফলে' 
ক্রেতারা অল্প মূল্যে এ সকল পত্র-পত্রিকা ক্রয় করিতে পারে । এইরূপে বিজ্ঞাপন 
সমাজের সাংস্কৃতিক উন্নতিতেও সাহায্য করে|.) 
Čs. বিজ্ঞাপনের দ্বার! সুন্দর ও সুরুচিসম্পন্ন নকশী, ছাদ ও আকারের নানাবিধ- 
পণ্যের প্রতি ক্রেতার দৃষ্টি Stee করিয়া তাহাকে এ সকল ভ্রব্যসামগ্রী ব্যবহারে: 
ys বরে এবং দৈনন্দিন জীবনে এই সকল সামগ্রী ব্যবহারে প্রচলন করিয়া: 
ক্রেতার রুচির উন্নতিসাধন করিয়। থাকে | ক্রেতা সহজেই কোন্টি তাহার- 
প্রয়োজনীয় তাহা স্থির করিতে পারে 1 শুধু তাহাই নহে, বিজ্ঞাগনদাতার আয়, 
বৃদ্ধির সঙ্গে সঙ্গে বিজ্ঞাপনের মাধ্যমে চারুশিল্প ও কারুকলা, ব্যবসায়-বাণিজ্য ও শিল্প-- 
জগতে প্রযুক্ত হইয়। নিত্য ব্যবহার্য বিভিন্ন দ্রব্য সামগ্রীকে স্থরুচি ও স্যমামণ্ডিত. 
করিয়া, সাধারণ ক্রেতার গগ্ভময় জীবন শিল্প ও সৌন্দর্যের জাদুম্পর্শে সরল ও মধুর 
করিয়া তুলিতেছে। জীবনযাত্রাকে উচ্চতর পর্যায়ে উন্নীত করিতেছে। 
বিজ্ঞাপন অভিযানের পরিকল্পনা 
Advertisement Campaign Plan 
বিজ্ঞাপনের ছারা সর্বাধিক Ra ate করিতে হইলে সুচিন্তিত পরিকল্পনা 
সহকারে সুনির্দিষ্ট পন্থায় ধারাবাহিকভাবে বিজ্ঞাপন দিতে হয়। ইহাই বিজ্ঞাপন: 
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০৪ oe অভিযানের পরিকল্পন বিভিন্ন প্রকারের হইয়া থাকে। বিজ্ঞাপন 
MA poate ক্লেপনার তিন শ্রেণীতে বিভক্ত করিয়াছেন £ 


১, আঞ্চলিক অভিযান ( Zone Campaign ) | 
2, শ্রেণীবদ্ধ অভিযান (Cream Campaign ) | 
৩. জাতীয় অভিঘান ( National Campaign ) | 


১, আঞ্চলিক অভিযান (Zone Campaign)? সমগ্র বাজারকে 


- প্রথমে কয়েকটি ভাগে বিভক্ত করিয়। একের পর এক অংশে, ব্যাপক ও শক্তিশালী- 
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ভাবে বিজ্ঞাপন অভিযান চালন কর! হয়। এইরূপে সমগ্র বাজারে বিজ্ঞাপনের 
Al প্রচারকার্ধ পরিব্যপ্ত হয়। উদাহরণস্বরূপ বলা যায় যে, Atal ভারতকে রাজ্য 
হিমাবে কতকগুলি অঞ্চলে ভাগ করিয়া প্রথমে পশ্চিমবঙ্গ, পরে আসাম, তৎপর 
বিহার ইত্যাদি রাজ্যে ক্রমে ক্রমে অভিযান শুরু কর! যাইতে পারে । 

2. cadam অভিযান ( Classified Advertisement or 
‘Cream Campaign)? এইজাতীয় অভিধানে, ক্রয়ের সম্ভাবন! aati 
বাজারের ক্রেতাদের কয়েকটি শ্রেণীতে বিভক্ত করিয়া, প্রথমে ঘাহাদের পক্ষে 
পণ্যটি ক্রয়ের সম্ভাবনা সর্বাধিক, তাহাদের উদ্দেশ্যে বিজ্ঞাপন অভিযান চালনা 
করা Bl এইরূপে ক্রমে ক্রমে পরবর্তী শ্রেণীর ক্রেতাদের উদ্দেশ্যে . প্রচার 
-করিয়। সমগ্র বাজারে প্রচারকার্ধ সমাপ্ত করা। এইক্ষেত্রে কোন নির্দিষ্ট অঞ্চলকে 
অভিযানের ভিত্তি হিসাবে ব্যবহার ন| করিয়| ক্রয়ের সম্ভাবন। অনুসারে 
“ক্রেতাদের শ্রেণীবিভাগকে ভিত্তি হিসাবে ব্যবহার করা হয়। 


উদাহরণস্বরূপ বলা যাইতে পারে যে, কোন শিল্প প্রতিষ্ঠান একটি “Date 
Stamp” নির্মাণ করিলে প্রথমে উহা বিক্রয়ের জন্য সকল সরকারী ও সওদাগরী বড় 
বড় অফিসের উদ্দেশ্যে প্রথমে বিজ্ঞাপন প্রচার করিবে। কারণ ইহারাই এইজাতীয় 
ae অধিক পরিমাণে ব্যবহার করে। অতঃপর সাধারণ ক্রেতাদের নিকট এ দ্রব্যের 
বিজ্ঞাপন অভিযান চাঁলাইবে। 


৩. জাতীয় অভিযান ( National Campaign ) 2 সমগ্র বাজারে 
'একসদ্ধে ব্যাপক বিজ্ঞাপন অভিযানের উদ্দেশ্যে আঞ্চলিক ও শ্রেণীবদ্ধ অভিযানের 
যুক্ত প্রয়োগকে জাতীয় অভিযান বলে। এইক্ষেত্রে অবশ্য আঞ্চলিক অভিযানের 
উপরই বিশেষ গুরুত্ব দেওয়া ব নির্ভর করা হয়। ইহাতে যথেষ্ট অর্থব্যয় ও 


অভিজ্ঞতা প্রয়োজন | সারাদেশের সকল ক্রেতার নিকট একই ory পৌছিবার 
জন্য সাধারণত জাতীয় awe ওসা 
one a সাহায্য গ্রহণ করা হইয়া থাকে | 
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‘বিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িকতা J bo 


বিজ্ঞাপনের মাধ্যম 
Media of Advertisement 
(যাহার সাহায্যে বিজ্ঞাপনটি জনসাধারণের নিকট পৌছাইয়! দেওয়া হয় তাহাকে 
বিজ্ঞাপনের মাধ্যম (medium) Wal এই সকল মাধ্যমকে নিয়্নোক্তভাবে 
শ্রেণীবদ্ধ করা যায় £ ) 
১, সংবাদপত্র ( Newspapers ) ৪. ইংরেজী ও বিভিন্ন আঞ্চলিক ন ভাযায় eo 
প্রচারিত দৈনিক সাপ্তাহিক পক্রল > ০1727 Darr WY ame | 
২. atafael( Magazines): বিভিন্ন ভাষায় প্রচারিত সাপ্তাহিক, 
পাক্ষিক, মাসিক, ত্রৈমাসিক, যাণ্মাসিক ও বাধিকী পত্রিকা। 
(Le ব্যবসায়, বাণিজ্য, শিল্প, বৈজ্ঞানিক ও কারিগরি বিষয়- 
সংক্রান্ত পত্ৰিক)(T rade, Industry, Scientific and Technical 
Journals): বিভিন্ন শিল্পভিত্তিক, বা যন্ত্রপাতি ব্যবহার-সংক্রান্ত ও বিভিন্ন 
বৈজ্ঞানিক বিষয় সম্পকিত পত্র ও পত্রিকা। 
৪. ডাঁক-মীরফত প্রত্যক্ষ আবেদন ( Direct Mail): প্রচারপত্র 
( circular letter ), পণ্য বিবরণী ব। তালিকাবহি ( Catalogue ), ateta 
মুদ্রিত পত্র বা Satata (leaflet or handbill), পুস্তিকা (booklet) ইত্যাদি 1 
loe বৈহিবিভাগীয় বিজ্ঞাপন (Outdoor Advertisement) è ট্রাম, 
বাস ও রেল স্টেশনের এবং জনাবীর্ণ পথের পার্শ্ববর্তী গৃহ অথবা প্রাচীরগাত্রে 
প্রদর্শিত গ্রাচীরপত্র, শহরের জনাকীর্ণ অঞ্চলের কেন্দ্রে, উচ্চস্থানে প্রদর্শিত বৃহদাকার 
“বিজ্ঞাপন ( hoarding ) প্রভৃতি iD) 
2 ৬ পণ্যসঙ্জা ( Window Dressing ) 2 ক্রেতাকে আকুষ্ট করিবার 
way নানাভাবে দোকানে পণ্যের সুসজ্জিত প্রদর্শনী ৷) 
@ a নমুনা (Sampling) = পণ্যের সহিত পরিচিত করিয়া আগ্রহ Ra 
উদ্দেশ্যে ক্রেতার মধ্যে পণ্যের নমুনা বণ্টন ।) 
0) Pr. (রেডিও এবং টেলিভিশন (Radio and Television) ৪ স্থানীয়, 
আঞ্চলিক ও জাতীয়ভাবে ক্রেতাদের মধ্যে পণ্য প্রচারের জন্য রেডিও এবং 
টেলিভিশনের বাবহার ৷) 
V > (sara (Miscellaneous) 3 সিনেমা স্লাইড, ল্যাণ্টার্ন লেক্চার, 
qa আটকান টিনের উপর লিখিত বিজ্ঞাপন। স্টোরকার্ড, ডেটকার্ড, 
দেয়ার-পর্ী (Calender), ডায়েরী, ব্রার, প্রদর্শনী (Exhibition), মেলা (Fair) 
শিল্প ও পণ্য সম্বন্ধীয় ES চলচ্চিত্র, “নিওন সাইন’ (neon sign) প্রভৃতি। ) 


৬৪ ব্যবসা! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


নিয়ে উহাদের সম্পর্কে বিস্তৃত আলোচনা প্রদত্ত হইল | 
১. সংবাদপত্র £ দৈনিক ও সাপ্তাহিক পত্রে বিজ্ঞাপন আধুনিককালে খুবই 
জনপ্রিয়তা! লাভ করিয়াছে । ইহাদ্বারা পণ্যের অতি দ্রুত বহুল প্রচার কর! যায়। 
দেশের সকল শ্রেণীর ব্যক্তিই সংবাদপত্র পাঠ করে । সেজন্য সর্বজন-ব্যবহৃত পণ্যের 
বিজ্ঞাপনের জন্য সংবাদপত্র অত্যন্ত উপযুক্ত বাহন। আপাতদৃষ্টিতে ইহা ব্যয়বহুল 
মনে হইলেও, ইহার সাহায্যে যত অধিকসংখ্যক ব্যক্তির নিকট পণ্যের বার্ডা পৌছান 
যায়, এরূপ আর কোন মাধ্যমের দ্বারা সম্ভব হয় না। বহুল প্রচারিত সংবাদপত্র, 
পণ্য প্রচারের পক্ষে অত্যন্ত শক্তিশালী ও কার্যকরী হাতিয়ার 
২. সাময়িকী £ সাময়িক পত্র পাঠকের অবসর বিনোদনের সহায়ক 
সুতরাং ইহাতে বিজ্ঞাপিত বিষয় অধিকতর পরিমাণে পাঠকের দৃষ্টি আকর্ষণ করিতে 
পারে। ইহাতে অধিকস্থান পাওয়া সম্ভব বলিয়া অপেক্ষাক্রত বিস্তৃতভাবে পণ্য 
বিবরণী দেওয়া চলে। অতএব দৈনিক পত্র অপেক্ষা পাঠকের মনে সাময়িক পত্র 
বাহিত বিজ্ঞাপন অধিকতর প্রভাব বিস্তারে সক্ষম। “কিন্তু ইহাদের মূল্য 
অপেক্ষাকৃত বেশী বলিয়া অপেক্ষাকৃত অল্পসংখ্যক ব্যক্তিই ইহা পাঠ করে ॥ অতএব 
ইহাদের প্রচার সীমাবদ্ধ হওয়ায় অল্প সংখ্যক ব্যক্তির নিকট ইহারা পণ্যবার্ত 
গৌছাইতে সক্ষম | 
৩. ব্যবসায়, বাণিজ্য, শিল্প, বৈজ্ঞানিক ও কারিগরি বিষয় 
সম্পর্কিত পত্রিকা ঃ একশ্রেণীর সাময়িক পত্র দেখা যায়, উহারা শুধুমাত্র 
বিশেষ বিশেষ ব্যবসায়, বাণিজ্য, শিল্প, বৈজ্ঞানিক. ও কারিগরি বিষয় লইয়া 
আলোচন করে । যথা-_-মোটর শিল্প পত্রিকা, কার্পাস শিল্প পত্রিকা, লৌহ-ইস্পাত 
পত্রিকা, সমাজ ও বিজ্ঞান ইত্যাদি । এই জাতীয় বিশেষত্বসম্পন্ন পত্রিকা, উহাদের 
নিজ নিজ বিষয় সংশ্লিষ্ট পণ্যের বিজ্ঞাপনের পক্ষে প্রশস্ত। উহাদের পাঠকগোর্ঠী 
ওঁ বিষয়ে বিশেষরূপে আগ্রহশীল হওয়ায়, বিস্তৃত বিজ্ঞাপনের দ্বারা পণ্যটির প্রতি 
তাহাদের মনোযোগ আকর্ষণ করা ও উহাতে আগ্রহ aÈ করা যায়। অতএব ইহা. 
দ্বারা বিজ্ঞাপনের উদ্দেশ্য বিশেষভাবে কার্যকরী হইয়া থাকে | 
৪. ডাক মারফত প্রত্যক্ষ আবেদন £ টেলিফোন ডাইরেক্টরী ও 
ব্যবসায় ডাইরেক্টরী হইতে সম্ভাব্য ক্রেতাদের ঠিকানা বাহির করিয়। তাহাদের নিকট 
ব্যক্তিগত আবেদন সংবলিত মুদ্রিত প্রচারপত্র ( Circular letter ), সুসজ্জিত ও 
APY রূপে মুদ্রিত পণ্যবিবরণী ( Catalogue ), BHT AF] ( Booklet ) 
প্রভৃতি ডাকযোগে পাঠাইয়া থাকে। 
৫. বহিবিভাগীয় বিজ্ঞাপন: নিত্যব্যবহারধ ও বিভিন্ন প্রকার 


মিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িক তা ডঃ 


প্রয়োজনীয় সামগ্রীর বিজ্ঞাপন প্রচারের আর একটি প্রকৃষ্ট মাধ্যম হইল প্রাচীরপত্র 
( poster ) ও বিজ্ঞাপনফলক (hoarding )। শহরের সর্বত্র প্রাচীর ও গৃহগাত্রে. 
208, রেলস্টেশনের গায়ে, জনাকীর্ণ পথিপার্খে লাগানো স্থমুদ্রিত প্রাচীরপত্রের 
সাহায্যে অতি অল্নকালের মধ্যেই পণ্যের বিজ্ঞাপনে শত সহস্র ব্যক্তির "দৃষ্টি আকর্ষণ 
কর! সম্ভব। আবার বড় বড় শহরের জনাকীর্ণ অঞ্চলে ও প্রধান প্রধান পথের 
ধারে উচ্চ অট্টালিকার উপরে, বহুদূর হইতে দৃষ্টি গোচর হয় এমন ভাবে লৌহের 
কাঠামোতে টিন ai লৌহের চাদরে মনোহররূপে অঙ্কিত বিভিন্ন পণ্যের বিজ্ঞাপন 
দেওয়া হয়। aial সিজীরদ্‌ সিগারেট, গোদরেজের সাবান; জবাকুস্থম, কেশরঞ্জন, 
গণেশ মার্কা তৈল, Sal সেলাইকল ও ফ্যান প্রভৃতির, এই জাতীয় বিজ্ঞাপন 
উল্লেখযোগ্য | 

v. না ২. অনেক সময়ে বিভিন্ন পণ্যের, বিশেষত নৃতন উদ্ভাবিত ও 
AG প্রচলিত পণ্যের প্রতি ক্রেতার মনোযোগ আকর্ষণের জন্য খুচরা বিক্রয়ের 
দোকানে এঁ সকল পণ্যকে নান! উপায়ে মনোহর সাজ-সজ্জায় সুসজ্জিত করিয়া 
ক্রেতাদের নিকট উপস্থিত কর! হর । ইহাকে পণ্যসজ্জা window dressing 
বলে। 

৭. নমুনা £ 'অনেক সমর কোন পণ্যকে জনপ্রিয় করিবার GD, সাধারণত 
কদ্রাকারে al অল্প পরিমাণে উহ| বিনামূল্যে ব| নামমাত্র মূল্যে, জনসাধারণের মধ্যে 
বিতরণ কর] হয়। উধধব্যবসায়ে এই পদ্ধতি সবিশেষ প্রচলিত। 

৮. রেডিও এবং টেলিভিশন: ব্যাপক ব্যবহারের দৈনন্দিন 
প্রয়োজনীয় ভোগ্যপন্যের জন্য আধুনিককালে রেডিও ও টেলিভিশনের সাহায্য গ্রহণ 
wal হইতেছে! ইহাদের আবেদন শুধু আঞ্চলিক ও জাতীয় ক্ষেত্রেই সীমাবদ্ধ 
থাকে না আন্তর্জাতিক ক্ষেত্রেও পরিব্যপ্ত হয়। “রেডিও সিলোন’ হইতে নানাবিধ 
ভোগ্যপণ্য প্রচারের দৃষ্টান্ত উল্লেখ করা যাইতে পারে। 

৯. অন্যান্য: উপরোক্ত আলোচিত মাধ্যমগুলি Bei আরও বিভিন্ন মাধ্যম 
মারফত ক্রেতার নিকট পণ্যবার্তা পৌছান হইয়| থাকে। 

AGI ও নুমুদ্রিত ব্যালেণ্ডার, স্থশোভন ডায়েরী, দৈনন্দিন VAR ua ব্লটার 
ইত্যাদি বিশেষ বিশেষ মাধ্যম পণ্য ও উৎপাদক এবং বিক্রেতার নাম ক্রেতাদের ঘরে 
ঘরে শুধু পৌছাইয়াই দের না, পর্থ প্রতিদিন তাহাকে উহার কথা স্মরণ করাইয়া 
থাকে। c? 

Sel ছাড়। fas abe দ্বার বক্তৃতামহযোগে পণ্যের ছবির প্রদর্শনী ক্রেতাদের 
মধ্যে পণ্যবার্ত। প্রচারের একটি পুরাতন TU ইহার উন্নত সংস্করণ হইতেছে 


aaa ও বাণিজ্য [ ২য় ] ৫ 


৬৬ বাবসা ও বাণিজোর ভূমিকা 


আধুনিক স্বপ্পদৈধ্যবিশিষ্ট চলচ্চিত্র । বিভিন্ন সিনেমা হলে, মূল চিত্রের সহিত প্রদশিত 
এই সকল বিশেষ বিশেষ শিল্প ও পণ্য সংক্রান্ত ছোট ছোট চলচ্চিত্র, অল্প সময়ের জন্য 
দর্শকদের একাগ্র মনোযোগ আকর্ষণের দ্বার! তাহাদের এনে স্থায়ী রেখাপাতের চেষ্টা 
করির। থাকে | 

ইহা ছাড় graita ছোট ছোট টিনের টুকরার উপর লিখিত পণ্যে বিজ্ঞাপন 
পথিকের দৃষ্টি আকর্ষণের একটি পুরাতন পদ্ধতি। 

এতছ্যতীত, মাঝে WA পণ্য প্রদর্শনী, মেল| প্রভৃতির বন্দোবস্ত করিরা, বিভিন্ন 
পণ্যে সুসজ্জিত বিপণি দ্বারা, ক্রেতাদের মধ্যে পণ্যের ব্যাপক প্রচারকার্য আধুনিক- 
কালের একটি প্রকৃষ্ট পন্থা | চট 

আধুনিক শহরগুলির জনাকীর্ণ স্থানে বৈদ্যুতিক আলোকে উদ্ভাসিত সুদৃশ্য লিপি 


ও ছবি (neon-sign ) দ্বারা ক্রেতাদের দৃষ্টি আকর্ষণের চেষ্ট| প্রায়ই দৃষ্টিগোচর 
ZAI থাকে | 


ইহা ছাড়া, অবস্থাবিশেষে Real, ঘোড়ার গাড়ি, মোটর গাড়ি প্রভৃতি হইতে 
মাইকপ*বোগে, গীতবাদ্য সহকারে বিভিন্ন পণোর ola ও উহা'র সহিত হাগুবিল 
বিলি করিয়া পণাবার্ত| ক্রেতার নিকট পৌছাইয়। দেওয়ার চেষ্টাও একটি সুপরিচিত 
বিজ্ঞাপন পদ্ধতি | 
Sawa (Handbill or leaflet) অবশ্য Fea প্রচারের একটি 
স্বতন্ব মাধ্যম | ইহার ব্যয় অল্প । যে কোন জাতীয় পণ্য ও সেবার (service ) 
বাত মুদ্রিত প্রচারপত্রের দ্বার! ব্যাপকভাবে স্থানীয় গ্রচারকার্ধ কর! যাইতে AT | 
ইহাতে বিষয়বস্তুর বিস্তারিত বিবরণ ও গুণাগুণের উল্লেখ করা যায়। সাধারণত অল্প 
মজুরিতে বিতরণকা রী নিযুক্ত করিয়া, জনাবীর্ণ শহর বাজারের কেন্দ্র রেলস্টেশন, 
ছোট অফিস, আদালত প্ৰভৃতি স্থানে ইহ! বিলি কর! হইয়| থাকে | 
মাধ্যম নির্বাচন 
Selection of Media 
(বিজ্ঞাপনের বহুবিচিত্র মাধ্যম থাকায়, উহার নির্বাচন কাধ সহজ ae, কিন্ত 
উপযুক্ত মাধ্যম নির্বাচনের উপরই বিজ্ঞাপন অভিযানের সাফল্য নির্ভর করে বলিয়া 
অত্যন্ত সতর্কতার সহিত Gal নির্বাচন করা বিশেষ প্রয়োজন | 
বিজ্ঞাপনের উপযুক্ত মাধ্যম নির্বাচন করিতে গিয়া বিজ্ঞাপনদাতাকে Gas 
বিষয়গুলি বিবেচন| করিয়| সিদ্ধান্ত গ্রহণ করিতে হয় ৷) 
১. [পণ্যের প্রকৃতি (Nature of the Commodities): মাধ্যম 
নির্বাচন করিতে গিরা প্রথমেই পণের গুণাগুণ বিচার করা প্রয়োজন। পণ্যটি কোন্‌ 


বৰজ্জাপন ও বিক্রায়কতা oe 


ধরনের, উহার বৈশিষ্ট্য fe, উহা সেলাইকলের মত দীর্ঘকাল eRe ধরনের: কিংব। 
মাখনের মত AAA স্থায়ী ও পচনশীল ; সরিষার তৈলের মত দৈনন্দিন { প্ৰয়োজনীয় 
অথব| রেশমবন্ত্র কিংব। টেরেলীনের মত বিলাসদ্রব্--.এই সকল বিষয় বিচার 
করিয়৷ উহার উপযুক্ত মাধ্যম অনুসন্ধান করিতে হয়। ic 

2. ajamaa বিস্তৃতি (Extent of the Market): . পণ্যের 
বাজারের বিস্তৃতি, অপর একটি প্রয়োজনীয় বিচার্য বিষয় । পণ্যের বাজার স্থানীয়- 
ভাবে সীমাবদ্ধ অথব| আঞ্চদিক ক্ষেত্রে বিস্তৃত কিংবা জাতীয ক্ষেত্রে প্রসারিত অথবা 
আন্তজাতিক, তাহার উপর উপযুক্ত মাধাম নির্বাচন অবশ্যই নির্ভর করে। . 

৩. ক্রেতাদের প্রকৃতি (Nature of the Customers) 2) দ্বিতীয় 
বিচাধ বিষয় হইতেছে, খরিদ্দারদের aegis ania ব্যবহার সার্বজনীন অথবা 
শ্রেণীবিশেষের মবোই সীমাবদ্ধ কিন! তাহার উপর বিজ্ঞাপনের মাধ্যম নির্বাচন 
নির্ভর করিবে। : 

8, ক্রেতাদের প্রবণতা ও নৈশিষ্টা (Trends, habits, tastes, 
cultural and living standards of customers) $ পণ্যের সম্ভাব্য 
খরিদ্দারদের অভ্যাস, রুচি, পছন্দ, শিক্ষা, সংস্কৃতি ও জীবনধারণের মান 
ইত্যাদি পুহ্খানুপুজ্খরপে SV, বিজ্ঞাপনের মাধ্যম নির্বাচনের পক্ষে গুরত্বপূর্ণ | 
অনেক মধাদাসম্পন্ন বাক্তি আজকাল Bea পছন্দ করেন না। অবহেলা sai 
পাঠ (SI করেনই না বরং উহাতে বিজ্ঞাপিত পণ্যের উপর বীতশ্রদ্ধ হন। ; অথচ 
এ পণ্য সম্পর্কে প্রচারপত্র ( circular letter ) পাঠাইলে তাহারা গ্রহণ করেন বা * 
৮ বিখ্যাত দৈনিকপত্রে উহার বিজ্ঞাপন দিলে পাঠ করেন | 
| ৫. বিজ্ঞাপনের 231 ( Advertisement Policy ): বিজ্ঞাপনের 
মাধ্যম নির্বাচনের পূর্বে উহার TUTI প্রত্যক্ষভাবে আগু চাহিদা সি অথবা-পরোক্ষ 
ভাবে ভবিষ্যৎ চাহিদ| হৃষ্ট, তাহ! স্থির করা একান্ত প্রয়োজন । কারণ, Woes 
অনুযায়ী বিজ্ঞাপন পহু! স্থির হইবে এবং উহার উপর প্রয়োজনীয় মাধ্যম নির্বাচন 
নির্ভর করিবে। প্রত্যক্ষ পন্থা হইলে, কৌতূহল সৃষ্টি, আবেদন, আতঙ্ক PF অথবা 
ইদ্দিত ইত্যাদি উপায় গ্রহণ করিতে হইবে । আবার পরোক্ষ Rl গ্রহণ করিলে 
সম্পাদকীয় সমর্থন, পরোক্ষ আবেদন ইত্যাদির সাহায্য লইতে হইবে ও অনুরূপ 
মাধ্যম নির্বাচন করিতে হইবে | 4 
৬. আবেদনের বিস্তৃতি (Extent of Appeal): ইহার পরেই 
বিভিন্ন মাধ্যমের আবেদনের বিস্তৃতি পরিমাপ করিতে হয়। উহার বিচারের দ্বার| 
উপযুক্ত মাধ্যম নির্বাচন কার্য সহজ হইয়া পড়িবে। ব্যাপক চাহিদার পণ্যের 


ev i ব্যবন! ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


জন্য ব্যাপক বংবহন (Circulation) যুক্ত দৈনিক সংবাদপত্রের নির্বাচন প্রয়োজন | 
আবার আঞ্চলিক বা স্থানীয় চাহিদার পণ্যের জন্য আঞ্চলিক ব! স্থানীয় সংবাদপত্র 
কিংবা গ্রাচীরপত্রই যথেষ্ট হইতে পারে | 

৭. (আবেদনের স্থায়িত্ব £ তাহার পর বিচার করিতে হয় কোন্‌ জাতীয় 
মাধ্যমের প্রভাব পাঠকের বা দর্শকের যনে কতথানি পরিমাণে স্থায়ী প্রভাব R 
করিতে সক্ষম |) বিজ্ঞাপনদাতার দিক হইতে স্বভাবতই ক্রেতার মনে যে মাধ্যম ঘত 
দীর্ঘকাল স্থায়ী প্রভাব বিস্তারে সক্ষম, তাহা তত বেশী বাঞ্চনীয় | 

৮. বিজ্ঞাপন ব্যয় (Cost of Advertisement) £ সর্বশেষ আলোচ্য 
বিষন্ন ( যদিও গুরুত্বে সর্বনিগ্ন নহে ) হইলে, বিজ্ঞাপন ব্যয় ') সকল ক্ষেত্রেই অবশ্য 
বিজ্ঞাপনদাতাকে লক্ষ্য রাখিতে হইবে থে ফলাফলের তুলনায় যেন সর্বনিষ্ 
ব্যয়ে বিজ্ঞাপন অভিযান চালান যায়। তাহ। ন! হইলে তাহার মূল লক্ষ্য_ মুনাফা 
বৃদ্ধি_পূরণ হইবে al; বিজ্ঞাপন অভিযানও তাহা হইলে সাফল্যমণ্ডিত 
হইবে ali AF সৰ 

৯. বিজ্ঞাপন প্রভিলিপি (Copy): aama বিজ্ঞাপনদাতার 
ভাবধার। বাতার আকারে পাঠকের দৃষ্টিগোচর কর! হয় তাহাকে প্রতিলিপি 
(Copy) বলা বার। আধুনিক বিজ্ঞাপনের পশ্চাতে বিজ্ঞাপনদাতার যে উদ্দেশ্য 
থাকে Gel হইল মূলত, নিজের পণ্য সম্পর্কে জনসাধারণের মনন্তত্বকে প্রভাবিত 
করা। সংক্ষেপে চারিটি শব্দে এই মনস্তাত্বিক উদ্দেশ্যকে প্রকাশ করা যায়__[,9০., 
Like, Learn, Buy. ‘দেখুন, পছন্দ করুন, জানুন, fear অর্থাৎ বিজ্ঞাপনের 
ARS ব! ছকটি এমন ভাবে রচন৷ করিতে হয় যেন, ১. উহ্‌ প্রথমে ক্রেতার 
দৃষ্টি আকর্ষণ করিতে পারে; ২. ক্রেতার TA কৌতুহল জাগ্রত করিতে পারে; 
৩. স্বাগত কৌতৃহনকে মনে Bit ও স্বরণীয় করিতে পারে; ৪. তাহার মনে 
পণ্যটির প্রয়োজনীয়ত| বোধ A আকাঙ্কা সৃষ্টি করিতে পারে। এবং পরিশেষে, 
€. তাহাকে ক্রয়ে উৎসাহিত করে। স্থতরাং শ্রেষ্ট প্রতিলিপির (Good copy) 
মধ্যে নিম্নলিখিত বৈশিষ্ট্গুলি অপরিহা্ষ £ 

1. It must draw attention. 
2. It must create interest. 
3. It must arouse desire to posses it, 
4. It must urge the reader to action. 
সংক্ষেপ Attention, Interest, Desire, Action অথব!, মনোযোগ, 


“USK, SISTER ও ক্রিয়া-_এই চারিটি গুণ cab প্রতিনিপির বৈশিষ্ট্য 


বিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িকতা z 


বিজ্ঞাপনের উপরোক্ত উদ্দেশ্য সাধনের জন্য গ্রতিলিপি রচনাকালে নিঃয়ান্ত 
বিষয়গুলি বিবেচন। করা অবশ্য প্রয়োজন ২ 

১. সারল্য (Simplicity): বিজ্ঞাপন গ্রতিলিপির সর্বাপেক্ষা বড় গুণ 
হইল সারল্য। ইহা এরূপভাবে রচনা করিতে হইবে যেন ইহা সহজবোধ্য FATT 
শব্দে সর্বাধিক ভাব প্রকাশ করে | 

২. Gad (art): বিজ্ঞাপনের উদ্দেশ্য ক্রেতাকে আকর্ষণ করা, তাহাকে 
প্রতিহত কর! AL! সুতরাং বিজ্ঞাপন প্রতিলিপিটি যথীসম্তব স্থন্দররূপে apes বা 
লিখিত ও স্থশোভন বর্জ্ছটার সুসজ্জিত হওরা প্রয়োজন | 

৩. আবেদন (Appeal): ক্রেতা অনুসারে পণ্যটির বিজ্ঞাপনের 
আবেদন রচিত Beal প্রয়োজন | সর্বসাধারণের ব্যবহারযোগ্য পণ্য হইলে: উহার 
আবেদন সাধারণ প্রকৃতির হইবে । আবার শিশুর খাদ্য ব| রোগীর পথ্য কিংবা 
খেলার সমগ্রীর মত শ্রেণীবিশেষের ব্যবহাধ দ্রব্য হইলে, বিজ্ঞাপনের আবেদনটি 
মায়েদের বা ডাক্তার বা রোগীদের অথব| খেলোয়াড়দের প্রতি লক্ষ্য করিয়! বচন! 
করিতে হয়। 

৪, ব্যয় (Expense)? ইহ! অবশ্যই স্বাভাবিক যে, ব্যয়ের দিকে লক্ষ্য 
রাখিয়৷ অন্যান্য কার্ধের মতই বিজ্ঞাপনের প্রতিলিপি রচন! করিতে হয় । যে সকল 
পণ্যে তীব্র গ্রতিযোগিত৷ রহিয়াছে তাঁহার বেলায় বিজ্ঞাপনের জন্য খুব বেশী ব্যয় 
কর! সম্ভব হয় না। সুতরাং ইহাদের প্রতিলিপির জন্য অধিক ব্যয় করা৷ চলে-না। 
তাহাতে বিক্রয় খরচ অনাবশ্যকরূপে বাড়ে। উধধের মত দ্রব্যের বেলায় উহাদের 
প্রাথমিক ব্যয়ের অধিকাংশই বিজ্ঞাপন প্রভৃতির জন্য a থাকে । weak 
যথাসম্ভব অল্প বারের দিকে লক্ষ্য রাখিয়| প্রতিলিপি রচন। করিতে হয় বটে, তবে পণ্য 

_ বিশেষে উহার তারতম্য হইয়| থাকে | 

৫. মাধাম (Medium): SRA রচনার সমর কোন্‌ বিশেষ 
বিজ্ঞাপন মাঁধামে উহ প্রচারিত হইবে তাহার দিকেও লক্ষ্য রাখিতে হয়। মাধ্যম 
santa) গ্রতিলিপির ধরনধারণের অদলবদল করিতে হইতে পারে। 

টং উপযুক্ত সময়ে বারংবার প্রকাশনা (Timely repetition) : 
এতিলিপি প্রকাশের উপযুক্ত নির্দিষ্ট সময় স্থির করিতে হয়। পুজার সময় ঘন ঘন 
দৈনিক সংবাদপত্রে বিজ্ঞাপন প্রকাশ করিতে হয়। বৎসরের অপর সময়ে হয়ত মাঝে 
মাঝে প্রকাশ করিলেই যথেষ্ট হইতে পারে। সয় অনুসারে প্রতিলিপির ভাষা, 


আবেদন, NIAS প্রভৃতির রদবদল করিতে হয়। 


$ বাবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


বিজ্ঞাপনের অঙ্গসজ্জা 
Layout 
বিজ্ঞাপন গ্রতিলিপির লিখিত অংশ, চিত্র, ট্রেড মার্ক-এর ae প্রভৃতির 
যথোপযুক্ত সাজসজ্জাকে বিজ্ঞাপনের অন্বসজ্জা qa) ইহার উদেশ্য মুদ্রণকার্ে 
সুদ্রাকরকে নির্দেশ দেওয়া। ইহা ব্যতীত মুত্রাকরের পক্ষে বথাবথরূপে বিজ্ঞাপনটি 
যুদ্রণ, SU ASIA নহে এবং তাহাতে বারংবার পরিবর্তন ও সংশোধন করিতে 
গিয়া অনথা, সময়, পরিশ্রম ও অর্থবায় ঘটে । 
বিজ্ঞাপনের অন্গসঙ্জার ক্ষেত্রে যে সকল বিষয়ের দিকে সতর্ক- দৃষ্টি রাখিতে 
হয় তাহা হইতেছে 
. ক., বিজ্ঞাপনের আয়তন ও আকার, উহার দৈর্খ্য, প্রস্থ ও গভীরত। (depth) 7 
A. উহার শিরোনামাতে ব্যবহারযোগ্য শব্দ ও বাক্য এবং বিশেষ বিশেষ ধ্বনি 
(slogan) a 
গ., উহার পশ্চাংপট (background) ; 
ঘ. উহাতে ব্যবচারযোগ্য ছবি বা ব্লক; এবং 
©, বিজ্ঞাপনের আয়তন ও আকারের সহিত শিরোনাম, ব্লক ও পশ্চাংপটের 
aaga (proper proportion ) সাধন । 
ইহাদের প্রত্যেকটি এমনভাবে নির্বাচন করিতে হয় যে, উহাদের সবগুলি 
মিলিত্ভাবে একটি সামগ্রিক সৌকর্ষস্পন্ন বস্তুতে পরিণত হইয়। সহজেই পাঠক ব! 
দর্শকের দৃষ্টি আকর্ষণ ও চিত্ত জয় করিতে সমর্থ হয়। 
একটি প্রথম শ্রেণীর বিজ্ঞাপনের অন্গসজ্জ। করিতে বসিয়া উপরোক্ত আদ্িক- 
গুলি; Foe অত্যন্ত সাবধানে ও সাতে সিদ্ধান্ত লইতে হয়। পাকের দুটি 
আকর্ষণের জন্য বিজ্ঞাপনের আয়তন যত বড় হয় ততই ভাল বটে, কিন্তু আয়তন 
যত বড় হইবে ততই ie অধিক হইবে। স্থতরাং বায়ের দিকে লক্ষ্য রাখিয়। 
আয়তনকে সীমাবদ্ধ করিতে হয় এবং qajne স্বল্পায়তনের মধ্যেই বিজ্ঞাপনটি 
সা্রাইতে হৃয়। আয়তনের পর প্রশ্ন ওঠে আকারের বিজ্ঞাপণটি চতুষেণ কিংবা 
আরতক্ষেত্রাকার অথব| ত্রিকোণ কি crates হইবে, তাহ। শিল্পীর সহিত 
পরামর্শ করি স্থির করিতে হইবে । শিল্পীর সহিত আরও পরামর্শ করিতে হয় 
যে, রেখাচাতুর্ষে বা অন্য কোন প্রকারে বিজ্ঞাপনের মধ্যে দৈর্ঘ্য প্রস্থ ছাড়াও, 
উহাতে গভীরত| (depth) ROEM তুলিবার চেষ্টা করা হইবে কিনা এবং উহাতে 
বিজ্ঞাপনের উদ্দেশ্য অর্থাৎ দৃষ্টি আকর্ষণ কতখানি সফল হইবে । তাহার পর স্থির 
করিতে হয়, বিজ্ঞাপনের শিরোনাম! কি হইবে এবং উহাতে কোন্‌ কোন্‌ শব্দ 


বিজ্ঞাপন ও Nafiss a3 


ও বাক্য ব্যবহৃত হইলে পা১কের দৃষ্টি সম্মোহন কর! ECT) অনেক ব্যবসায়ীরা 
একই পণ্যের নানান বিজ্ঞাপনে বারংবার একটি মাত্র শিরোনাম দিনের পর দিন 
ব্যবহার করিয়া, পাঠকের মনকে তাহাদের পণোর সহিত কতকগুলি শব্দের 
অপরিহাধ সানিধ্য সৃষ্ট করেন; “Better buy Britannia”— এই জাতীর 
শিরোনামার একটি উদাহরণ। ইহার পর প্রশ্ন ওঠে বিজ্ঞাপনের পশ্চাতপট 
(background) কিরূপ হইবে। সাধারণ বিজ্ঞাপনে সাদা ও কালো৷ এই ছুই 
বর্ণের ব্যবহার হয়। wa ও ছবি ইত্যাদি কালো হইলে উহা! ফুটাইয়। 
তুলিবার জন্য পশ্চাংপট সাদ! রাখা ইয়। আবার ইহার পরিবর্তে কালে। 


পশ্চাৎপটে সাদা অক্ষর ও ছবিতেও বিজ্ঞাপন DHEA তোল! যীয়। আজকাল 


দুই বর্ণের পরিবর্তে বিজ্ঞাপনে বহুবর্ণ ব্যবহৃত হইতে দেখা যায়। তখন পশ্চাং- 


পটের জন্য এমন বর্ণ বাছাই করিতে হয় যে অন্যান্য ব্যবহৃত বর্ণগুলি উহাতে 
সুস্পষ্টভাবে ga ওঠে। ইহার পর বিজ্ঞাপনে কোন ব্লক ব্যবহৃত হইবে কিন। 
এবং হইলে, Vel কি ধরনের হইবে তাহ। স্থির করিতে হয়। এই সকল ব্লকের 
33 কৌন আলোকচিত্র অথবা কোন অঙ্কিত চিত্র ব্যবহৃত হইতে পারে | 
পরিশেষে ইহাদের প্রত্যেকটি বাছাই করিতে গিয়া শুধু পৃথকভাবে উহাদের 
চিন্তা করিলেই চলে না। প্রত্যেকটি অঙ্গের নির্বাচন এমনভাবে করিতে হয় 
যেন উহার! একে অপরের সহিত সম্পূর্নপে খাপ খায় ও সকলে মিলিয়া 
একটি নয়নমনোইর শিল্প-সৃষ্টিতে পরিণত হইয়া বিজ্ঞাপনদাতার মূল উদ্দে 
সার্থক Zeal €ঠে। ; 

Clarion Advertising Services Private Ltd. The Press 
Syndicate (P.) T ad., Progre 


Alfa Advertising Service, Phoenix Ady 


Scientific Advertisement 


সকল বিজ্ঞাপনেরই লক্ষ্য হইল ক্রেতাদের নিকট পণাটি প্রচার করা, বিক্রয় 
বৃদ্ধি করা ও অধিকতর মুনাফা অর্জন কর!। কিছ পুরাতন মামুলী ধরনের 
বিজ্ঞাপনের “দারা বর্তমানের Sa efron প্রচারের দিনে আর এ 
উজ TUS লাভ কযা তব নয় জম তেই Geno উংস ৬ 
কারীদের লক্ষ্য হইতেছে খতম ব্যয়ে স্ীধিকতম ফল লাভ করা । _ বিজ্ঞাপন | 
রে এই কথাটি সর্তোভাবে ert! যে বিজ্ঞাপনে স্যার তুলনায় | 
স্ব 


x aaj ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


z ৬ 


| বিক্রয় যথেষ্ট বাড়ে না, তাহা শেষ পৰ্যন্ত ব্যবসায়ের পক্ষে লাভজনক নহে। ইহ 
বৈজ্ঞানিক বিজ্ঞাপন নামে ARE. 

a বৈজ্ঞানিক বিজ্ঞাপণ পদ্ধতিতে প্রথমে ক্রেতাদের wre, বাজারের 
চাহিদা এবং প্রবণতা! প্র প্রভৃতি বিশ্লেষণ করিয়! বিশ্লেবিত বিবরগুলি শ্রেণীবদ্ধ করা 
হর। অতঃপর উহা! যথাযথভাবে সাজাইয়] তাহ। হইতে প্রয়োজনীয় সিদ্ধান্ত গ্রহণ 
করা হয়। শেষে ও সকল সিদ্ধান্ত অন্ুধারী বিজ্ঞাপন, অভিযান পরিকল্পনা 
প্রণয়ন করিয়া, আঁ _অভিঘান পরিচালনা দ্বার! গৃহীত সিদ্ধান্তের সত্যাসত্য নির্ণয় করা, 
হয়। সর্শেবে যে সকল তুলক্রটি ধরা পড়ে তাহ! সংশোধন করিয় চুড়ান্ত বিজ্ঞাপন 

অভিযান পরিকল্পন। স্থার়িভাবে গ্রহণ কর! হইয়া থাকে ।. 

এই ব্যবসায় সরাসরি ক্রেতার প্রতি লক্ষ্য করিয়! সমগ্র বিজ্ঞাপন অভিযান, 
উহার ভাব ও ভাষ! স্থির করা হয় বলিয়া, ইহারদার| উৎপাদক ও ক্রেতার মধ্যে 
একটা! প্রত্যক্ষ সংযোগ সাধিত হয় eoz কারবারীদের উপর উৎ্পাদনকারীর 


নির্ভরশীলত৷ কনিয়! যায়। স্থতরাং বৈজ্ঞানিক বিজ্ঞাপনের দ্বার। ক্রেতার THOTT 


প্রভাবিত করিয়। পণ্যের বিক্রয় নিশ্চিত করা হয়।, 


এই পদ্ধতিতে প্রাথমিক ভাবে বাজার ও. ক্রেতার TACT সম্বন্ধ গবেষণা, 
প্রভৃতি কার্ধের জন্য অধিক ব্যয় সত্বেও শেষ পর্যন্ত ইহ! স্থনিশ্চিত সর্বাধিক 
প্রদান ক করে বলিয়া ইহার দ্বার! প্রকৃত ব্যয়সংকোচ ঘটে। 

বৈজ্ঞানিক, বিজ্ঞাপন “পদ্ধতিতে, তিনটি ব্যবস্থা গ্রহণ কর! হয়। যথা; 


ফল 
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ক. সুত্রান্টসন্ধান ( keying ); te FAW (follow- Up) 448, গ. বাজার- 


সংক্রান্ত taani ( 08815885078 I 
ক. সুত্ৰানুসন্ধান (Keying) ই বিজ্ঞাপনের কাধকাৰিতি। পরিমাপ করা 
ee! 
গ্রয়োজন।  এইভন্য চারি প্রকার বিভিন্ন ব্যবস্থা অবলম্বন কর৷ হইয়া থাকে। 
প্রথমত,*একই প্রতিষ্ঠানের বিভিন্ন ঠিকানাযুক্ত বিজ্ঞাপন বিভিন্ন কাগজে প্রকাশিত 
; zl | অতঃপর উহাদের কোন্টিতে প্রকাশিত বিজ্ঞাপনে কতজন পাঠক AL! দিয়েছেন, 
তাহার হিসাব eal উহাদের মধ্যে যাহার বি বিজ্ঞাপনে সর্বাধিক সাড়া পাওয়া গিয়াছে, 
উহার বিজ্ঞাপন অব্যাহত রাখিয়া অপ ্দারুত অল্প সাড়া মে সকল, কাগজের বিজ্ঞাপনে 
পাওয়া গিয়াছে, উহাদের বিজ্ঞাপন বন্ধ করিয়| দেওয়া হয় 


দ্বিতীয়ত, একাদিক্রমে বিভিন্ন কাগজে পর পর বিভিন্ন বিভাগের বিজ্ঞাপন, 


প্রকাশ করিয়া উহাদের প্রত্যেকের আবেদনে পাঠকের নিকট হ হইতে যে সাড়া. 


পাওয়া যার তাহার হিসাব করিয়া অপেক্ষারুত অধিক কার্দকরী কাগজের বিজ্ঞাপন 
চালু রাখিয়া অন্যান্য কাগজের বিজ্ঞাপন বন্ধ করিয়া দেওয়া হয়।_ 


kg 


বিজ্ঞাপন ও ক্ত্রিয়িকতা ae 


তৃতীয়ত, অনেক সময় একসঙ্গে বিভিন্ন কাগজে প্রকাশিত বিজ্ঞাপনের সহিত 
খালি ফরম ( blank form ) প্রকাশ করিয়া, পাঠককে উহা পূরণ করিয়া পাঠাইতে 
অনুরোধ কর! হয়। এইরূপে কোন কাগজে প্রকাশিত বিজ্ঞাপনের কতগুলি ফরম 
পূরণ করিয়া ক্রেতারা পাঠাইয়াছে তাহার হিসাব করিয়া এ সকল কাগজের তুলনা- 
মূলক কাধকারিতা বাহির করা হয়। 

pets, অনেক সময় বিজ্ঞাপনের সঙ্গে পাঠককে অনুরোধ কর! হয় ঘেন, তিনি 
উহাতে ales হইয়া পণ্যের অর্ডার দিবার সময়, যে কাগজে এ বিজ্ঞাপন তিনি 
দেখিয়াছেন তাহার নামোল্লেখ করেন। ইহার দ্বারাও কোন্‌ কাগজের বিজ্ঞাপন 
কতজন পাঠককে MNS! করিয়াছে তাহ! জানা ঘা | 

ইহাকে ZARARA বলা ZA | উপযুক্ত মাধ্যম নির্বাচনের জন্য এই ব্যবস্থা 
বিশেষ ফলপ্রদ। ইহাতে প্রথমে ব্যয়বাহুল্য ঘটিলেও, শেষ পর্যন্ত কারবারীর 


বায় সায় BED থাকে। 


খ. অন্ুবতান (Follow-up) 3 ma বিজ্ঞাপনের দ্বারা আরুষ্ট 
ভইয়। অনেক পাঠকই পথ্য সম্পর্কে অনুসন্ধান করিয়া পত্র দেয়। সাধারণ 
বিজ্ঞাপনদাতার! উহাদের উত্তর পাঠাইয়৷ ক্ষান্ত হয়। তারপর কি ঘটিল তাহার 
খেয়াল আর রাখে না বা এরূপ অন্ুসন্ধানকারী পাঠককে ক্রেতায় পরিণত করিতে 
যত্ন লয় না। অনুসন্ধানের উত্তর পাইয়া অনেক পাঠকের পক্ষে নান| কারণে 
তংক্ষণাৎ পণ্যটি ক্রয় করা সম্ভব নাও হইতে পারে । কিন্তু অনুমন্ীনকারীর সহিত 
যোগাযোগ বাখিলে হয়ত পরে কোন সময়ে তাহাকে ক্রয়ে উদ্বুদ্ধ করা যাইতে 
পারে। এইজন্য বৈজ্ঞানিক বিজ্ঞাপন পদ্ধতিতে, পাঠকদের নিকট হইতে অনুসন্ধান 
আসিলে একটি নির্দিষ্ট খাতায় অনুসন্ধানকারীর নান ধাম ও জ্ঞাতব্য বিষয়সহ 
লিপিবদ্ধ করা হয়। অতঃপর MRE কলমে (column) কোন্‌ তারিখে 
তাহাকে উত্তর পাঠান হইল তাহা লিখিরা রাখিয়া, সমগ্র বিষয়টির প্রতি লক্ষ্য 
রাখা হয়! পাঠকের নিকট হইতে আর কোন প্রত্যুত্তর ব! সাড়া না পাওয়। গেলে 
মাঝে মাঝে তাঁহার নিকট পত্র পাঠান হইতে থাকে এবং তাহাও এ খাতায় 
লিপিবদ্ধ করিরা রাখ! হয়। এইরূপে বারংবার অনুরুদ্ধ হইতে হইতে অনেক 
অনুসন্ধানকারীই অবশেষে পণ্যের ক্রেতায় রূপান্তরিত হইয়া TT 1 এই পদ্ধতিকে 
TRIA বা follow-up বলে | 

পা. বাঁজার-সংক্রান্ত গবেষণা (Market ইল পুরাতন 
মামুলী প্রথায় বিজ্ঞাপনদাতারা বাজারের ক্রেতা কি চায় না চায় সে সম্পর্কে, 
নিজেদের মনগড়া ধারণা বা আন্দাভমত নিজ নিজ পণ্যের বিজ্ঞাপন দিয়া থাকে | 


We বাননা ও বাণিজোর ভূমিকা 


আধুনিক কালে কারবারের সাফলা, সুদক্ষ বিক্রয় ব্যবস্থার উপর সমধিক 
fasaa বলিয়া, সকল উৎপাদক এবং বিক্রেতাগণের পক্ষে এজন্য যে তিনটি বিষয় 
সর্বাগ্রে প্রয়োজন তাহ! হইল--১. ab বিক্রর নীতি (Saks policy) ; 


২. উপযুক্ত বিক্ৰয় কার্যক্রম (Sales programme) ; এবং ৩. সুদক্ষ বিক্রয়" 


সংগঠন (Sales organisation) 


১.. বিক্রয়নীতি (Sales Policy): কারবার কতৃক অনুসরণের Se 
বিক্রর-সংক্রান্ত একটি সুনির্দিষ্ট ভাবী পরিকল্পনাই Rat | এই নীতি একটি 
নির্দিষ্ট কালের জন্য রচিত হয় এবং প্রয়োজন হইলে মধ্যে মধ্যে উহার পরিবর্তন 
সাধন করিতে হয়। কারবারের পণ্য বিক্রয়ে আকাজিচ্ত সাফল্যের জন্য ইহী। 
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২. বিক্রয় কার্যক্রম ও পদ্ধতি (Sales Programme and 
methods): গৃহীত বিক্রয়নীতি কাবকর করিবার জন্য তদোপযোগী একটি Res 
কার্যক্রম প্রস্তুত এবং তদমুমারে AAN বিক্রয় পদ্ধতি নির্বাচন করিতে হয়। বাজার 
Sails খরিদ্দারগণের শ্রেণীবিভাগ, ভৌগোলিক আয়তন ARI সমগ্র বাজারকে 
কতকগুলি অঞ্চলে বিভক্তকরণ (area of operation), পরিনাণগত ভাবে বিক্রয়ের 
সামগ্রিক লক্ষ্য নির্ধারণ, এবং উহার জন্য নির্দিষ্ট সময় Prasad ইত্যাদি বিক্রয় 
কাধকমের segs বিষয় । বিক্রয়ের লক্ষ্য, পণ্যের প্রতি, বাজারের অবস্থিতি, 
খরিদ্দারগণের বৈশিষ্ট্য ও এবণত। ইত্যাদি অনুসারে উক্ত কার্যক্রম সফল করিবার 
শষ্য বিজয়ের উপযুক্ত পদ্ধতি নির্বাচন করিতে হয়। ইহার জন্য উপযুক্ত সংখ্যক 
যোগ্য বিক্রয়িক al বিক্ৰয় কর্মচারী নিয়ো গ, উ পথোগী বি 


বিজ্ঞাপন ও প্রচার ব্যবস্থ। 
AR, পণ্যের নমুমা প্রস্ততকরণ ( Sampling ), পণ্য তালিকাবহি ( Catalognes ) 
্স্তুতকরণ, পণ্যের প্রশংসা 


টা সংবলিত খরিদ্বারগণ aye প্রেরিত পত্রাদি 
মুদ্রণ ও উহাদের প্রচার, প্রদর্শনী ও মেলাতে = গ্রহণ 
R না ও মেলাতে পণ্য প্রদর্শনের ব্যবস্থ। গ্রহণ, 
প্রভৃতি প্রয়োজন | : 


৩. বিক্রয় সংগঠন (Sales Organisation): গৃহীত বিক্ৰয় কার্যক্রম, 


ও বিক্রয় পদ্ধতি কার্যকর এবং উহাদের সাফল্য APs করিবার জন্য একটি 


SARS দক্ষতাসম্পয় বিক্ৰয় সংগঠন প্রয়োজন | ইহাই কারবারের বিক্রয় বিভাগ 
(Sales Department) ইহার ভারগ্রা্ প্রধান কর্দচারী ব! সেলম্‌ ম্যানেজার, 
তাহার অধীনস্থ একাধিক বিক্রয় কর্মচারী বা বিক্রয়িকগণের সহায়তার বিক্রয়ের 


জমে বাবে রূপায়িত করিয়া থাকে । সেলস ম্যানেজার সাহায্য করিবার 
=F একদল অফিস কর্মচারীও থাকে । 


বিজ্ঞাপন ও বিক্রয়িকতা ৭৭ 


বিক্রয় কর্মচারীগণের শ্রেণীবিভাগ 
Types of Salesmen 

যাবতীয় বিক্রয়-কর্মচারীগণকে ale দব্যের প্রকৃতি seal দুই জেণীতে 
বিভক্ত কর! যায়। যথা 

১. বস্তগত দ্রব্য বিক্রয়িক (Salesman of tangible materia- 
ble goods)? রেডিও, মোটরগাড়ি, waif ইত্যাতি যাবতীয় বস্তুগত দ্রব্যের 
বিক্ৰয়িকগণ এই ISS ৷ 

২, অ-বস্তগত দ্রব্য বিক্রয়িক (Salesman of non-tangible 
goods): বীমা প্রতিনিধি, ন্যাশনাল সেভিংস সার্টিফিকেট বিক্রয় প্রতিনিধি, 
বিনিয়োগ সংগ্রাহক (investment procurer ) প্রভৃতি শ্রেণীর বিক্রয়িকগণ 
এই পধায়ভুক্ত ৷ 

এই দুই প্রকার শ্রেণীবিভাগ ব্যতীত বিক্রয়িকগণের আর একটি পরিচিত Ñ- 
বিভাগ প্রচলিত আছে ৷ Sa বিক্রয়িকগণের নিয়োগকর্তী অন্ুযারী করা হইয়াছে। 

St খুচরাকারবারীর বিক্রয়-কর্মচারী (Retailer’s Salesmen) 2 
বিভিন্ন শ্রেণীর বিক্রয়িকগণের মধ্যে ইহারা সাধারণ মানুষের নিকট সর্ধাধিক 
পরিচিত। সকল খুচর! বিপণিতেই ইহাদের দেখিতে পাওয়া! যায়। প্রতিদিন 
সাধারণ খরিদ্দারগণের সংস্পর্শে আসিয়া, তাহাদের নিকট নান প্রকার ভো 
বিক্ৰয় করাই ইহাদের কাধ | 

২. পাইকারী কারবারীর বিক্রপ-ক্মচারী (Wholesellevs 
‘Salesmen) ই বিভিন্ন দ্রব্যের পাইকারী বিক্রেতা কর্তৃক fae বিক্রয়কর্মচারীগণ 
খুচর] ব্যবসারিগণের নিকট যাইয়া পণ্যের ফরমাশ সংগ্রহ করিয়া থাকে | 

- ৩. উৎপাদনকারীর বিক্রয় প্রতিনিধি ( Manufacturer's 

representatives 8 পাতি, সাজসরগ্রাম, ওষধ ইত্যাদি নানাপ্রকার মূল্যবান 
দ্রব্যমানগরীর বিক্রয়ের জন্য উৎপাদনকারীগণ বিক্রয়কর্মচারী নিয়োগ FA I ইহারা 
পাইকারী ও খুচরা ব্যবসায়িগণের নিকট পণ্যের নমুন। ইত্যাদি সহ te 
সন্ধে আলাপ-আলোচনাপূর্বক উহার উপযোগিতা বুঝাইয়| ক্রয় করিতে রাজী 
করায় | i 

৪. প্রত্যক্ষ বিত্রুয়-কর্মচারী (Direct Salesmen ) 8 যে সক 
মূল্যবান দ্রব্যসামগ্রা, ঘথ। নানাবিধ জটিল যন্ত্রপাতি প্রভৃতির সবদ স্থায়ী বাদীর ay 
যাহাদের মধ্যে মধ্যে বিক্রয় ঘটে, সে সকল ক্ষেত্রে উৎপাদনকানীগণ কয়ে >a 


ও প্রতিষ্ঠানের নিকট এগুলির বিশদবাধ্য। ও বর্ণনার জন্য কারিগরিবিশেষজ্ঞ Ray 


গ্য পণ্য 


“x ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


কর্মচারী পাঠাইতে থকে । বিমান ব্যবসায়, কলকারখানার বিরাট যন্ত্রপাতি সাজ- 
সরঞ্জাম ( plant and equipment ) প্রভৃতি বিক্রয়ক্ষেত্রে ইহাদের দেখ! যায়। 

৫: অ-বস্তগত দ্রব্য, অর্থাৎ CHa বিক্ৰয়কারী প্রতি নের 
বিক্রুয়-কর্ম চারী (Salesmen of Sellers of services) 2 বীমা, পরিবহণ, 
অর্থ লগ্নী ও বিনিয়োগকারী প্রভৃতি প্রতিষ্ঠান কতৃক নিযুক্ত বিক্ৰয়-কর্মচারীগণ 
সাধারণ মানুষের নিকট এমন জিনিস বিক্রর করে যাহা ধরা-ছোয়| যায় না, সেগুলিকে 
বিভিন্ন শ্রেণীর cial বা উপভোগ বলা যায়। বথ।_শিরাপত্ত। ( বীম! ), সুবিধা 
(পরিবহণ ), আয়ের সম্ভাবনা ও স্থযোগ ( বিনিয়োগ, সে'ভংস সার্টিফিকেট ) 
ইত্যাদি। ইহীর| সেব।-বিক্রয়িক নামে পরিচিত। 

যাবতীয় বিক্রয়িকগণকে আবার উহাদের কাঁধের গুণগত বিচারে ছুই শ্রেণীতে 
বিভক্ত val চলে । ইহাদের মধ্যে যাহারা প্রচলিত বস্তুগত এবং অ-বস্তগত I- 
সামগ্রী Rata নিযুক্ত তাহাদের ‘service salesmen’ এবং বাহার। নৃতন বস্ত 
ও অ-বস্তগত ভ্রব্যসাঘগ্রী বিক্ৰয়ে অথ ৎ উহাদের চাহিদা সৃষ্টিতে নিযুক্ত, তাহাদের 
‘Creative Salesmen’ বলে। 
বিক্রর-কর্মচারী নির্বাচন 
Selection of Salesmen 

সকল অভিজ্ঞ কারবারীরই অভিজ্ঞতা এই যে উপযুক্ত বিক্রয়-কর্মচারী নির্বাচন, 
Wee কারিগর নির্বাচন অপেক্ষাও ঝঠিন। কারণ স্থপক্ষকারিগরের দক্ষত| পরীক্ষ। 
করিবার সুনিশ্চিত ও afre aza আছে। তাহার কাধের ফলাফল বস্তুগত 
বলিয়া উহা! নির্দিষ্ট মানের বিচারে যাচাই কর] যায়। কিন্ত বিক্রর-কর্মচারীগণের 
গুণাবলীর অধিকাংশই মানসিক তো বটেই, তাহা ছাড়া, আশু উহাদের ফলাফল 


পাওয়া ধায় না অথবা তাহা বস্তুগত নহে। সেজন্য বিক্রর-কর্মচারীর যোগ্যত। 
পরীক্ষার নানাগ্রকার আধুনিক পদ্ধতি থাকা সত্বেও উহাদের সাহায্যে নিতুল বিচার 
নম্তব নহে। 

প্রধানত, সাক্ষাৎকারের ( interview ) দারাই বিক্রয়-ব্চারীর যোগ্যতা ও 
গুণাবলী যাচাই করিবার চেষ্টা করা za | মৌখিক আলাপন ব্যতীত, লিখিত এবং 
হাতে-কলমে ( performance ) পরীক্ষার ব্যবস্থাও গ্রহণ কর|। এই সকল 


সাক্ষাৎকার একাধিকবার, একাধিক ব্যক্তির WA লওয়া হয় এবং উহাদের 


তুলনামূলক বিচারে প্রার্থীর সামগ্রিক মূল্য 


নির্ধাণও করা ইহয়। থাকে। এই রূপে অত্যন্ত সতর্কতার সহিত fat 


নিবাচন করা হয়। 


a 


বিজ্ঞাপন ও বিক্বয়িকতা aa 


দক্ষ বিক্রয়-কর্মচারীর গুণাবলী 
Qualities of a good Salesman 
সকল বিক্রয়-কর্মচারীব CAG একপ্রকার নহে। সকলে একই গরকার দ্রব্য 
বিক্রয় করে al কিংব। একই শ্রেণীর খরিদ্দীর লইয়া সকলকে কাধ করিতে হয় ন।। 
সতরাং গ্রেত্রানুধায়ী বিক্রযিকগণের বিশেষ বিশেষ aea গুণাবলী থাক| গ্রয়ৌজন। 
কিন্তু তৎসন্বেও, সকল শ্রেণীর বিক্রয়িকগণেরই কতকগুলি সাধারণ গুণাবলী অবশ্য 
প্রয়োজনীয় বলিয়া পরিগণিত aa নিয়ে সংক্ষেপে উহাদের উল্লেখ করা গেলঃ 
> সুদৰ্শন (Good Appearance ) $ zÀ, আকর্ষণীর চেহার! বিক্রয় 
কর্মচারীর প্রাথমিক প্রয়োজনীয় গুণ। কারণ বিক্রয়িকের সুদর্শন আকৃতি টার 
মনের অগে!চরে একটি অন্কুল প্রভাব È করে। | 
২. সুন্দর ABW ও স্ব-অভ্যাস ( Good Health and Habits 
বিক্ুয়-কর্মচারীগণের কাংক্ষেত্র অফিসের বাহিরে। এমন কি বিভিন্ন দেশদেশাস্তরে 
পযন্ত তাহাদের অনবরত ভ্রমণ করিতেহয়। এই কঠিন পরিশ্রম ও অনিয়ম i 
করিবার জন্য বিক্রয়-কর্মচারীগণের দৃঢ় স্বাস্থ! al থাকিলে চলে না। হ্থাস্থোর সহিত 
তাহাদের দৈনন্দিন জীবনযাপনের কতকগুলি ASIA থাকাও বিশেষ প্রয়ে ৰ i 
৩. মার্জিত স্বভাব aS আদবক ya ( Politeness ane 
manners)? প্রতিদিন, প্রতিমুহ্তে তাহাদের নানান শ্রেণীর খরিদ্দারগণের 
সংস্পর্শে আসিতে Sa প্রথমেই ইহাদের খুশি করিতে হইলে এ রঃ x 
কর্মচারীগণের মাজিত স্বভাব ও যথে৷পযুক্ত আদবকায়দা | a 
ক্রেতাকে ANAS ভুরার জন্য ইহ অতি প্রয়োজনীয় | 
৪. মিশুক স্বভাব (Sociability) $ বিভিন্ন স্থানে ও পরিবেশে বিডি 
শ্রেণীর ক্রেতাগণের সহিত বিক্রয়কর্মচারীগণকে মিশিতে হ্য়। রদ “ye 
সদালাপী, মিষ্টভাষী, সমাজ ও AREY হওয়া অত্যন্ত গ্রয়োজন। Aa 
৫. বুদ্ধিমান্ত! ( Intelligence)? মানুষের সহিত বিক্রয়িকের মেলামেশ 
উদ্দেশ্য পণ্য বিক্ৰয় । এভন্য নানারপ আলাপ ও কথাবার্ডার মা দিয়া প্রভা ও 
করিতে হয় । কোন্ভাবে অগ্রসর হইলে উহ ফলপ্রদ হইবে, Ee a ত 
সম্ভাব্য ক্রেতা প্রভাবিত হইবে ইত্যাদি, সঠিক ভাবে উপলব্ধির জন্য ৯ 
সবিশেষ বুদ্ধিমত্তা অপরিহার্য । z 
৬. অধ্যবসায় (Persistence)s অনেক ক্ষেত্রে এমন সম্ভাব্য ক্রে 
সাক্ষাৎ পাওয়া যায়, যাহাকে সহজে আয়ত্ত ও প্রভাবিত Fai যায় না। 
মেলামেশা যথেষ্ট পরিচয়, আলাপ-আলোচনা ইত্যাদি সত্বেও, ইহাদের 


ja 


ayy মিক আলাপে 


তার 
গভীরভাবে 


নিকট পণ্য 


we 


বাবনা ও বাণিজ্যের ভুমিকা 


ansing 
Raa শীন্র সাফল্য অর্জন কর! কঠিন। এ সকল ata কিন্তু বিক্ুয়-কর্টচারী 


গণকে অসীম ধৈর্য ও অধ্যবসায় সহকারে নাছোড়বান্দা হইয়া লাগিয়া থাকিতে হয় 
ও অধ্যবসায় দ্বারা সন্তাব্য ক্রেতার মন জর করিতে হয়। 


সেজন্য, অধ্যবসায় বিক্রয় 
কর্মচারীগণের অন্যতম অপরিহার্য গুণ | 


৭. ব্যক্তিত্ব (Personality): বিনয়, সদালাপ Sy ব্যবহার, JF- 
দ্বার। নিজ মত প্রতিষ্ঠার ক্ষমতা, দৃঢ়তা, ধৈর্য ইত্যাদির সমাবেশ অপরের অজ্ঞাতে 
তাহার মনে নিজের স্থায়ী প্রভাব বিস্তারের যে ক্ষমতা, এক কথায় তাহাকেই 
ব্যক্তিত্ব বলা হয়। Rafe JEA না হইলে পণ্য সম্পর্কে তাহার বক্তব্য 
সম্ভাব্য ক্রেতার মনে আস্থা ও বিশ্বাস স্ষ্টি করিতে পারে a | 


৮. শিক্ষা ও অভিজ্ঞতা (Education and Experience) অতীতের 


বিক্ররকর্দচারীগণের পক্ষে সুদর্শন, সদাচারী, আলাগী, বিনয়ী ও ব্যক্তি সম্পন্ন হইলেই 
চলিত। কিন্তু আধুনিক কালে শুধু এ গুণগুলিই আর যথেষ্ট afen গণ্য করা 
চলে না। এ নকল ছাড়াও বৰ্তমান কালে শিক্ষা এবং অভিজ্ঞতা, উতরুষ্টবিক্রর 
কর্মচারীর পক্ষে অপরিহাধ বলিয়। গণ্য কর হয়। এখানে শিক্ষা বলিতে, বিক্রর- 


কর্মচারীর কর্তব্য-সংক্রান্ত শিক্ষ। এবং পণ্য-সংক্ত স্ত প্রয়োজনীয় তথ্য সম্পর্কে সবিশেষ 
জ্গান_এই দুইটি বিষয়ই বুঝার | 


POSSIBLE QUESTIONS 


1. Describe some of the usual methods of publicity 
businessmen indicating briefly the merits of each. 

2. What is advertisement? Examine its utility in trade and 
commerce. * 


adopted by the 


? Describe in brief the 
various means of advertisements usually adopted in modern commerry, 


5. Whatis the differenc 
What are the different mediu 


© between Ad 
of them. 


\dvertisoment and Publicity ? 
ms of Advertisement ? State in short oach 
6. What is Advertisement ? Examine its 
Cammerce and describe Some of the usual modes 
cating briefly the merits of each, 

T- “The develo 
without adver 


utility in Trade and 
9 of advertisomont indi- 
e pment of com 
tisement”. 


merece would hay, নী 
—Elucidate the statment. e lagged behind 
8. What do you understand by ce za A 
advertisement. Y “Keying 


and “Follow up” in 
9. Is there really an: 


y utility in Advertising ? Explai 
} Plain ver clearly. 
10. What is meant by Salesmanship ? What aro th y “= 1 
requisites of good salesmanship ? ° tho essentia 
ll. What is meant by Salesmanshj ? 
‘generally required to he Possessed by a pao sae 


Personal qualities 
esman ? 


পঞ্চম পরিচ্ছেদ 


TAMRA IAIOA সহাঘ্বক প্রাতিষ্ঠানসমুহু 
AGENCIES FOR THE FURTHERANCE OF BUSINESS 


সকল দেশেই শিল্প, ব্যবসায় একং বাণিজ্যের অগ্রগতির সহায়তার জন্ত বিভিন্ন 
প্রকারের সংঘ, সমিতি, সংস্থা, সংসদ ইত্যাদি প্রতিষ্ঠান রহিয়াছে। প্রত্যক্ষ ও 
পরোক্ষভাবে শিল্প, ব্যবসায় ও বাণিজ্যের উন্নতিতে সাহায্য করাই উহাদের উদ্দেশ্য । 
ইহাদের মধ্যে বেসরকারী এবং সরকারী ও অর্ধপরকারী, নানাবিধ সংগঠনই 
বর্ভমান। ভারতে অবস্থিত এই জাতীয় প্রতিষ্টানগুলি সম্বন্ধে নিয়ে যথাসম্ভব সংক্ষিপ্ত 
আলোচন। করা গেল। 


বে-সরকারী গঠনসমূহ 


Private Agencies 


১. বণিকসভা। ( Chamber of Commerce ): শিল্প, ব্যবসায় এবং 
বাণিজ্যে নিযুক্ত কারবারীদের Val স্বেচ্ছামূলক মিলনের ভিত্তিতে গঠিত 
অ-বাণিজ্যিক (non-trading ) প্রতিষ্টান সকল দেশেই দেখা যায়। ইহার! 
বণিকসভ। নামে পরিচিত। শিল্পপতি, ব্যবসায়ী, বাণিজ্যে নিযুক্ত ব্যক্তিগণ, 
ASIA, একাউদ্ট্যাণ্ট ও অডিউরগণ প্রভৃতি সকলেই ইহার সভ্য হইতে পারেন। 

পূর্বে বণিকদভাগুলি সাধারণত অ-রেজিষ্টরিকৃত প্রতিষ্ঠান হিসাবে গঠিত হইত। 
কিন্তু বর্তমানে সর্বত্রই এইগুলি বৌথ-কারবারী প্রতিষ্টান হিসাবে কোম্পানীসমূহের 
নিবন্ধ কতক AARTS হইয়। গঠিত হয়। তবে ইহাদের নামের সঙ্গে ‘লিমিটেড’ 
কথাটি যুক্ত থাকে all 

স্থানীয়, আঞ্চলিক ও জাতীয় ইত্যাদি সকল ভি'ত্তণ্ই বণিকসভা। ব্যবসায়ী 
সমিতি ইত্যাদি (Trade Association ) গঠিত হইতে Aia | স্থানীয় ও 
আঞ্চলিক ভিত্তিতে গঠিত বণিকদভাগুলি অনেক সময় আবার জাতীয় ভিত্তিতে 
বৃহত্তর সা গঠন করিয়। থাকে। যেমন, ভারতে এইরূপ দুইটি প্রধান সর্বভারতীয় 
বণিকমভা =eq—The Associated Chamber of Commerce ও The 
Federation of Indian Chambers of Commerce | গ্রথম্টির সভ্যসংখ্যা 


১৫ ও দ্বিতীয়টির ৫০ | 


ব্যবসায়, বাণিজ্য ও শিল্পসমূহের গতি পর্যবেক্ষণ করা এবং উহাদের মূল সমস্তা- 
গুলি সমাধানের দ্বারা উহাদের সামগ্রিক উন্নতি ও বিস্তারে কার্যকরী সহায়ত৷ 
ব্যবদা ও বাণিজ্য ॥ ৬. 


৮২ i azal ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


প্রদান করাই ইহাদের সর্বপ্রধান Tors) নিগ্নলিখিত কাধাবলীর দ্বার| ইহার 
নিজেদের উদ্দেখ সাধন করিরা কারবারা জগৎকে বিশেষ ভাবে উপকৃত করে | 

১. ব্যবসারী, বণিক ও শিল্পপতিগণের স্থুবিধার জন্য দেশের ব্যবসায়, বাণিজ্য 
ও শিল্প সম্বন্ধে যাবতীয় প্রয়োজনীয় তথ্য, সংবাদ ও 'পরিসংখ্যান সংগ্রহ করিয়া ইহারা 
পত্র, পুস্তিকা মাধ্যমে ও রিপোর্ট আকারে প্রকাশ FTA | 

২. বাণিজ্য, ব্যবসার ও শিল্প বিষয়ক পাঠাগার পরিচালন। করে। 

৩, aafaa মধ্যে বিবাদ-বিসংবাদ আপনে মিটাইবার জন্য সালিশী কাধ 
( arbitration ) করে | 

৪, ব্যবসায়, বাণিজ্য শিল্প, কর, বৈদেশিক বাণিজ্য চুক্তি প্রভৃতি বিষয়ে 
বিশেষজ্ঞ হিসাবে সরকারের উপদেষ্ট। হিসাবে কাধ করে। 

৫, সভ্যদের ট্রেড মার্ক ও পেটেন্ট সংক্রান্ত অধিক্কার রক্ষা করিবার জন্য 
সচেষ্ট থাকে | 

৬, ক্রয়-বিক্রয়ে ব্যবহৃত নির্দিষ্ট মানের সঠিক ওজন ও মাপ ( weights & 
measures ) যাহাতে সর্বত্র ব্যবহৃত হয় সেদিকে লক্ষ্য রাখে l 

৭. বৈদেশিক বাণিজ্যের ক্ষেত্রে পরিবহণ, ভাড়া, বীমা, আনুষ্ঠানিক ধিধি- 
সমূহ ( formalities ) সম্পর্কে সভ্যদের প্রযোজনায় সংবাদ সরবরাহ করে? রপ্তানি 
দ্রব্যের “Certificate of origin’ ( ASIAA) প্রদান করে, এবং অনেক সময় 
সভ্যগণের উপর প্রদত্ত বাণিজ্যিক বিলের ( Bill of exchange ) স্বীকৃতি হিসাবে 
Bal সহি করিয়া থাকে ( accept bills drawn on members) | 

আধুনিক কালে, ব্যবসায়িক, বাণিজ্যিক ও শিল্প সংগঠনের পরিচালনা ও 
ব্যবস্থাপনার উন্নতির জন্য ইহাঁর৷ এই সকল বিষয়ে Perl প্রদানের ব্যবস্থা ও পরীক্ষ। 
পরিচালনা করে । ASA চেম্বার অব কমার্স কর্তৃক পরিচালিত শিক্ষাদান, পরীক্ষ। 
পরিচালনা, ও শিক্ষাপ্রাপ্তগণের উপযুক্ত কর্মসংস্থানের ব্যবস্থা উল্লেখযোগ্য | 

এইরূপে আভ্যন্তরীণ ও আন্তর্জাতিক ব্যাপারে কারবারী প্রতিষ্ঠানগুলির বন্ধু, ও 
নেত। হিসাবে বণিকসভ। অত্যন্ত গুরুত্বপূর্ণ স্থান অধিকার করির়। থাকে । 

২. ব্যবসায়ী অমিতিসমূহ (Trade Associations): একই 
ব্যবসায় ও শিল্পে নিযুক্ত ব্যক্তিগণ সমন্ার্থে অনুপ্রাণিত হইয়! নিজেদের স্বার্থরক্ষা 
এবং কারবারের সম্প্রসারণ, বাধা-বিন্ব অপসারণ ও উন্নতির জন্য সমিতিবদ্ধ হইয়া 
থাকে। ব্যবদারিগণের ন্যায় উৎপাদকগণও এই প্রকারের সমিতি গঠন করিয়া 
থাকে । এবং উভয় প্রকার সমিতিই ব্যবসারী সমিতি বা Trade Association 


নামে পরিচিত হইয়া থাকে । 


কারবারের অগ্রগতির সহায়ক প্রতিষ্ঠানসমূহ vo 


ভারতবর্ষে, বনস্পতি উৎপাদক সমিতি, তৈলকল সমিতি, ভারতীয় বিস্কুট 
উৎপাদক সমিতি, ভারতীয় সাবান উৎপাদক সমিতি. মাস্টার প্রিপ্টান এসোসিয়েশন, 
টাটা বার fear এসোসিয়েশন, জুট বেইলার্ঁস এসোসিয়েশন প্রভৃতি ইহার 
কয়েকটি উল্লেখযোগ্য দৃষ্টান্ত | 

৩. প্রদর্শনীনযূহ (Exhibitions): বিভিন্ন দ্রব্যের উৎপাদকগণ 
কতৃক নিজেদের উৎপাদিত দ্রব্যাদির প্রতি সম্ভাব্য দেশী এবং.বিদেশী ক্রেতাদের 
ye আকর্ষণের জন্য আয়োজিত প্রদর্শনীর ব্যবস্থা, কারবারী জগতের . একটি 
সুপরিচিত পদ্ধতি। কুষি এবং শিল্পজাত বিবিধ দ্রব্য, ভোগ্য পণ্য ও পুঁজি, 
বোর নির্মাতাগণ তাহাদের পণ্যের পরিচিত ও কারবারী GU আকর্ষণের জন্য 
স্থানীয়, আঞ্চলিক, জাতীয় এবং আন্তর্জাতিক সকল প্রকার প্রদর্শনীর আয়োজনই 
করিয়া থাকে | 

এই সকল প্রদর্শনীর অধিকাংশই বেসরকারী ব্যবসায়ী ও শিল্পপতিগণের দ্বার! 
আয়োজিত হইলেও, অধুনা নানাদেশে সরকারী উদ্যোগে আয়োজ্জিত এইরূপ 
প্রদর্শনীর সংখ্য! বৃদ্ধি পাইতেছে। ইংলণ্ডে প্রতি বৎসর মোটর গাড়ি ও বিমান 
নির্ষাতাগণের দ্বারা আয়োজিত প্রদর্শনী উল্লেখযোগ্য | 

প্রদর্শনীর মুখ্য উদ্দেশ্য থাকে 'ববিধ পণ্যের প্রচার এবং উহাদের ভবিষ্যৎ বাজার 
zi পণ্যাদির আশু বিক্রয় ইহাদের উদ্দেশ্য নহে। রকমারী অথবা নির্দিষ্ট শ্রেণীর 
উভয় প্রকার পণ্যের প্রদর্শনীই আয়োজিত হইতে পারে | 

8. মেলাসমূহ (Fairs)? মেলাগুলিকে বিবিধ পণ্যের সুসজ্জিত সাময়িক 
বাজার বলা যা । ধর্মীয় অথব৷ এতিহাসিক ঘটনাকে স্মরণীয় করিয়া রাখিবার জন্য 
পৃথিবীর সর্বত্র মেলার সুত্রপাত হইয়াছিল । এই সকল মেলায় আগত যাত্রীদের 
নিকট বিক্রয়ের জন্য পণ্যের স্বল্পকালস্থায়ী বাজার afe উঠে। অধুন| ধর্মীয় 
বা এতিহাসিক কারণ ছাড়াও শুধুমাত্র উপজাত বিভিন্ন দ্রব্যের প্রচার, প্রদর্শনী 
ও সরাসরি বিক্রয়ের জন্য কৃষি, শিল্প প্রভৃতি নানা প্রকার মেল! সরকারী ও 
বেসরকারী উদ্যোগে সংগঠিত Ba থাকে। ভারতে ইদানীং দিল্লী, কলিকাত৷ 
প্রভৃতি স্থানে আয়োজিত শিল্প ও কৃষি প্রভৃতি মেলার কথা এক্ষেত্রে উল্লেখযোগ্য | 
জার্মানীর লিপজিগ cal, সোভিয়েট রাশিয়ার fafa নোভগোরুড্‌-এর মেলা, 
ইংলগ্ডের এডিনবরা মেল! প্রভৃতি বিখ্যাত আন্তর্জাতিক শিল্প মেলার উদাহরণ | 


৫. ব্যবসায় প্রতিনিধিদল (Trade Delegations) ৪ পণ্য রপ্তানি 
বৃদ্ধির উদ্দেশ্যে দেশস্থ উৎপাদনকারীগণ বিদেশী সম্ভাব্য ক্রেতাগণের সহিত 


“te ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


amatai স্থাপনের জন্য বিভিন্ন দেশে ব্যবসার প্রতিনিধিদল প্রেরণ করিয়া 
থাকে 1 ইহারা বিদেশে Pr সম্ভাব্য ক্রেতাগণের সহিত আলাপ-আলোচনার 
দ্বারা তথায় পণ্য বিক্রয়ের স্থযোগ সম্ভাবনা অনুসন্ধান করে এবং সম্ভব ক্ষেত্রে 
পণ্যাদি ক্রত্-বিক্রয়ের জন্য চুক্তিবদ্ধ হয়। অনেক ক্ষেত্রে বিভিন্ন আন্তর্জাতিক 
প্রদর্শনী মেলাতে এই প্রকারের ব্যবসার প্রতিনিধিদল গমন করিয়া, তথায় 
afo 'পণ্যাদি দেখিয়া পছন্দ হইলে, স্থবিধাজনক দরে বিনিময় চুক্তি সম্পাদন 
‘করিয়া । থাকে । : এই সকল ব্যবসার প্রতিনিধিদল সরকারী ও বেসরকারী, উভয় 
প্রকার উদ্বোগেই সংগঠিত ও প্রেরিত হইতে পারে। 


সরকার'ও কারবার 
30৮17255506 and Business ; 
আধুনিক কালে সকল দেশেই রাষ্ট্র বা দেশের কেন্দ্রীয় ও রাভ্যসরকার এবং 
স্থানীয় কতৃপক্ষ শিল্প, ব্যবসার ও বাণিজ্য, অর্থাৎ এক কথায় কারবারে ক্রমেই 
গুরুত্বপূর্ণ ভূমিক! গ্রহণ করিতেছে। 
অতীতে এমন দিন ছিল যথন, মানুষ কারবারের ক্ষেত্রে সরকারের খবরদারী 
পছন্দ করিত All তখন তাহাদের ধারণা ছিল যে, শুধু দেশরক্ষা, দেশের মধ্যে 
শাস্তি ও শৃঙ্খল রক্ষা! এবং ন্তায়বিচারের ব্যবস্থা করা ছাড়া সরকারের আর কোন 
কাজ নাই। ইহার বেশি কিছু করিতে গেলে তাহাতে মানুষের কমের স্বাধীনতায় 
হস্তক্ষেপ কর! হইবে । তখনকার দিনের এইরূপ চিন্তাধারার নাম সরকারী 
নিলিঞ্ততার মতবাদ. ( The doctrine of laissez-faire ) | 
fre বর্তমানে এসম্পর্কে মানুষের 'মনোভাবের পরিবর্তন ঘটিয়াছে। এখন 
আর রাষ্ট্র বা সরকার সম্বন্ধে পূর্বের মত সন্দেহের মনোভাব মানুষের নাই । বরং 
এখনকার দিনে মানুষের জীবনযাপনের সকল দিকেই সরকারের খেয়াল থাক| উচিত 
বলিয়া অধিকাংশ লোকই মনে করে। কারণ দীর্ঘকালের অভিজ্ঞতার ফলে মানুষ 
ইহা বুঝিযাছে যে, শিক্ষা, চিকিৎসা, ব্যবসায়, বাণিজ্যে ও শিল্পে সরকারের কোন 
একার দৃষ্টি না থাকিলে সমাজে প্রবলের স্বেচ্ছাচার ও we দূ্বলের দুর্দশা কিছুতেই 
রোধ করা যাইবে না এবং মুষ্টিমেয় বিত্তশালী কারবারীর মুনাফার স্বার্থে আপামর 
জনসাধারণের বিশেষরূপে অহিত ঘটিতে পারে । এজন্য আজ সকল দেশেই 
লোককন্যাণ লাভের জন্য জনসাধারণ নিজেদের কার্ধাবলীর উপর সরকারের কতৃত্ব 
বাঞ্ছনীয় বলিয়! গ্রহণ করিতেছে । সে কারণে সকল দেশেই রাষ্ট্রের কার্বাবলীর 
পরিমাণ ক্রমেই বাড়িতেছে। আছর মান্য রাষ্ট্রের হস্তক্ষেপ সকল কাধেই প্রয়োজন 


কারবারের অগ্রগতির সহায়ক প্রতিষ্ঠানদবৃহ 


৮৫ 


বলিয়া মনে করে। এবং GATS বে রাষ্ট্র জনসাধারণের নানাবিধ চাহিদা 
পূরণের দায়িত্ব মাথায় তুলিয়া লইয়াছে, তাহাকেও নূতন নাম দিয়াছে__জনকল্যাণ 
রাষ্ট্র (Welfare State)! রাষ্ট্র সম্বন্ধে GAY ধারণাকে “কল্যাণ রাষ্ট্রে 
মতবাদ’ (The doctrine of Welfare State) বলে। এই নীতি 
অনুযায়ী অন্যান্য দেশে যেমন, তেমনি ভারতেও জনসাধারণের জীবনের 
সামাজিক, রাজনৈতিক ও অর্থ-নৈতিক-__সকল ক্ষেত্রেই রাষ্ট্রের কার্য বিস্তৃত 
হইতেছে। 

আমর! এখন, ভারতের ব্যবসায়-বাণিজ্য ও শিল্পের বিভিন্ন ক্ষেত্রে রাষ্ট্রে 
কাধাবলীর আলোচনা করিব | 


প্রথমেই মনে রাখিতে হইবে যে এসকল ক্ষেত্রে রাষ্ট্রের কার্ষকল'পের উদ্দেশ্য 


ক. পণাসামগ্রী ও সেবাঁকার্ষের উৎপাদনের স্থিরতা বজায় ও পরিমাণ বুদ্ধি 

4. মালিকগণের শোষণ হইতে শ্রমিক ও কীচামাল উৎপাদকগণকে রক্ষা। 

of, একচেটিয়া কারবারীর শোষণ হইতে জনসাধারণ অর্থাৎ ক্রেতা সাধারণকে 
রক্ষা করা। 


ঘ. দেশের সর্বপ্রকার উৎপাদন উপকরণের সংরক্ষণ ও rattan ব্যবহার 
সুনিশ্চিত Fal | 


ভ. দেশের মোট কর্মসংস্থান বৃদ্ধি al । 

চ. জনসাধারণের মধ্যে আয় ও বিতের অসাম্য হাস করা | 

ছ. সামগ্রিকভাবে জনকল্যাণ অর্থাৎ জনসাধারণের স্বাচ্ছন্দ্য ও 
Dafa করা। Sat 

উপরোক্ত ষে কোনও একটি বা একাধিক উদ্দেশ্য সাধনের জন্য ব্যবসায়, বাণিজ্য 


ও শিল্প-সংক্রান্ত রাষ্ট্রীয় কার্ধীবনীর আমরা মোটামুটি নিম্নলিখিত ; শ্রেণীবিভাগ 
করিতে পারি £ ! 


১. ব্যক্তিগত মালিকানার কারবারের স্হায়ক বাস্থীয় EE ব্যবস্থা 
( State activities and agencies in aid of private enterprise.) | 
২. ব্যক্তিগত মালিকানার কারবারের রাষ্ট্রীয় হস্তক্ষেপ ও নিয়ন্ত্রণ ( State 


interference and control of private enterprise ) | 


-v কারবারীক্ষেত্রে রাষ্ট্রের অংশগ্রহণ (State . Participation 


Business activities )। 


in 


bs বাবসা ও বাণিজোর ভুমিকা 


কারবারী কার্যকলাপে যাহাতে কখনও উপযুক্ত পরিমাণ অর্থের অভাব না হয় 
সেজন্য সরকারকে টাকা ও খখের যোগান বজায় রাখিতে হয় ও নিয়ন্ত্রণ করিতে 
হয়। এবং এই কারণেই সরকার সকল দেশেই কেন্দ্রীয় ব্যাস্ক ও অন্যান্য whe 
সমূহের কার্বাবলীর খবরদারী করিয়া থাকেন। কারণ, দেশের ব্যাঙ্কিং ব্যবস্থা 
যত উন্নত হইবে ততই দেশে wT যোগানও স্থগম হইবে। সাধারণ 
amea কাধাবলীর ত্দারকী ও নিয়ন্ত্রণের ভার দেশের কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ককে 
দেওয়া হর এবং সরকার স্বয়ং কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্কের কাধাবলী নিয়ন্ত্রণ করিয়! থাকেন | 
ভারতের কেন্দ্রীয় ব্যাঙ্ক হইতেছে রিজার্ভ ars উহার মালিকানা ও পরিচালনা- 
ভার ভারত সরকারের উপর ন্যন্ত। আর ১৯৪৯ সালের ব্যান্ধিং কোম্পানী 
আইনের দ্বার! রিজার্ভ ব্যান্ককে অন্যান্য ব্যান্কের কার্যাবলী নিয়ন্ত্রণের জন্য বিপুল 
ক্ষমত| দেওয়| হইরাছে। 

GAA ব্যাঙ্ক সুদের হার বাড়াইয়! ৰণ নিযন্তণের ব্যবস্থা করিলে ব্যবনায়- 
বাণিজ/ ও শিল্পোৎপাদনের পরিমাণ সংকুচিত হইবে, এবং স্থদের হার প্রভৃতি 
কমাইয়! ৰণের প্রসার ঘটাইলে অর্থনৈতিক কার্যকলাপ বৃদ্ধি পাইবে। 

৪. বিবিধ সহায়ক রাষ্ট্রীয় প্রতিষ্ঠানসমূহ (State institutions 
in aid of Business ) 

অধুনা, স্বাধীনতালাভের পরবর্তী কাল হইতে ব্যক্তিগত মালিকানার 
শিল্পমযূহে খণদানের জন্য যেসকল কেন্দ্রীর ও রাজ্য প্রতিষ্ঠানসমূহ স্থাপিত হইয়াছে 
উহাদের উল্লেখ করা গেল | i | 

ক. শিল্পঅর্থ সংস্থান করপোরেশন (The Industrial Finance 
Corporation )? ইহা! ১৯৪৮ সালের জুলাই মাসে ১০ কোটি টাক। অনুমোদিত 
পুঁজি লইয়া স্থাপিত ইইয়াছে। ব্যক্তিগত মালিকানার Chom কারবার ও. 
সমবায় সমিতিগুলিকে দীর্ঘমেয়াদী খণদান ইহার উদ্দেশ্য । ১৯৬১ সালের মার্চ 
মাস পর্যন্ত ইহা ১৩ বৎসরে ৩৭১ জন আবেদনকারী মোট ৯৯:৬৭ ক্বোটি টাকা 
ad মঞ্জুর করিয়াছে | 

.খ. জাতীয় শিল্পোরয়ন ' করপোরেশন (The National Industrial 
Development Corporation ) ¢ i 


; ১৯৫৪ সালে ইহা ১ কোটি টাকার 
অনুমোদিত পুঁজি ও ১০ লক্ষ টাকা আদায়ীকৃত পুঁজি লইয়া স্থাপিত হয়। 
ব্যক্তিগত মালিকানার প্রত্ষ্ঠানে কারবার পরিচালনার পরামর্শ এবং নূতন শিল্প. 


প্রতিষ্ঠায় পুজি ও অন্যান্য সম্বল দ্বারা সাহায্য করা ইহার উদ্দেশ্য। 


কারবানের জগ্রপতির tale প্রতিষ্ঠানসমূহ rs 


১৯৬১ সালের মার্চ মাস পর্যন্ত £চটকল ও কাপড়ের কলগুলির aN 
আধুনিকীকরণের জন্য মোট ১৯৫৯ কোটি টাকা খণ aga করিয়াছে। বিদেশ 
হইতে কিন্তীবন্দী শর্তে ইহ! যন্ত্রপাতী ক্রয়ের ব্যবস্থা করিয়৷ দেয়! 

গ. রাজ্য :অর্থ করপৌরেশনসযূহ ( State Financial Corporations ) ? 
বর্তমানে ভারতের ১৫টি রাজ্যের প্রত্যেকটিতে একটি করিয়া রাজ্য অর্থ করপোরেশন 
আছে ॥ ইহাদের সর্বমোট আদারীরুত পুঁজির পরিমাণ ১৯৬০-৬১ সালে ছিল 
১৫২৩ ' কোটি টাকা । একক মালিকানা, অংশীদারী কারবার ও aise 
মালিকানার অর্থাৎ প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীর ভিত্তিতে প্রতিষ্ঠিত ব্যক্তিগত 
মালিকানার ক্ষুদ্র কারবারগুলিকে মধ্য ও দীর্ঘমেরাদী খণ দেওয়া! ইহার 
উদ্দেন্ঠ । ১৯৬১ সালের মার্চ মান WAT ইহারা মোট ৩৬১৬ কোটি টাকা! খণ 
মঞ্জুর করিয়াছে। 

ন. GBB ars (State Bank): ইহ! ১৯৫৫ সালের জুলাই মাসে প্রতিষ্ঠিত 
হয়। ১৯৬০-৬১ সাল পর্যন্ত ইহা একটি পথদেশক কর্মস্থটী ( Pilot Scheme ) 
অন্ুমারী ২৬৩৩) ক্ষুদ্রশিল্প প্রতিষ্ঠানে ৮৮৫ কোটি টাকার a মঞ্জুর করিয়াছে। র্‌ 

e জাতীয় কষদ্রশিল্প করপোরেশন ( The National Small Industries 
Corporation): ১৯৫৫ সালে >° লক্ষ টাকা অনুমোদিত পুঁজি লইয়া! ইহা 
গঠিত হয়। ইহ! ক্ুদ্রশিল্পের কারিগরি ও আঁথিক নানাবিধ : সহাক্সতীদানের 
উদ্দেশ্যে প্রতিষ্ঠিত হইয়াছে । বড় বড় শহরে ইহার কতকগুলি সচল মেরাম্তী 
কারখানা রহিয়াছে। ইহা ক্ষুদ্র শিল্পপ্রতিষ্ঠানগুলির পণ্য বিক্রয়ে সাহাবা 
করিয়। থাকে | 

চ. শিল্পের পুনঃ অর্থসংস্থান করপোরেশন (The Re-finance Corporation 
of Industries )2 ১৯৫৮ সালের জুন মাসে ইহা স্থাপিত হইয়াছে। ইহার 
অনুমোদিত fH ২৫ কোটি টাকা ও আদারীকৃত পুজি ১২:৫০ কোটি টাকা ৷ 
কতকগুলি ব্যাঙ্কের মারফত ইহা! বিভিন্ন শিল্পকে মধ্য মেয়াদে খণ দিয়া থাকে | 
১৯৬১ সালের মার্চ মাস পর্যন্ত ইহা ৭:৬৯ কোটি টাক! খণ মঞ্জুর করিয়াছে | 

ছ. রিজার্ভ ধব্যান্কের নিশ্চয়তাদান সংগঠন (Guarantee Organisation. 
of fthe Reserve Bank of India): রিজার্ভ gira শিল্প atia 
বিভাগের অধীনে ইহা ১৯৬০ "সালে স্থাপিত হইয়াছে। ক্ষুত্রশিল্লে বাণিজ্যিক 
ata ও অন্যান্য aÑ. গ্রতিষ্ঠানগুলি যাহাতে খণদান করে সেজন্য এই সংগঠন 
হইতে এ খণ পরিশোধ সম্পর্কে নিশ্চয়তা দেওয়া হয়। ১৯৬১ সালের মার্চ মাস 
পৰ্যন্ত ১৭৫ কোটি টাকার adia নিশ্চয়তা দান কর! হইয়াছে । 


o 


ý ব্যবদা ও বাণিজ্যের ভূদিকা 


জ.. শিল্পে রাজ্য সহায়তা আইন (State Aid to Industries Act )? 
বৃটিশ রাজত্বকালে প্রণীত এই আইনের দ্বার! রাজ্য সরকারগুলি স্থানীয় 
শিল্পপ্রতিষ্ঠানগুলিকে খণদান করিতে পারে । সম্প্রতি ইহার অন্তর্গত খণের পরিমাণ 
বৃদ্ধি পাইয়াছে। দ্বিতীয় পঞ্চবাধিক পরিকল্পনাকালে ইহার দ্বারা মোট ১০:০৭ 
কোটি টাকার *ণ ক্ষুদ্রশিল্প প্রতিষ্ঠানগুলির জন্য প্রদান কর! হয়। 

ঝ. fg উপনিবেশ পরিকল্পনা! ( Industrial Estates ) ১৪৫৫ সালে 
ভারতের কেন্দ্রীয় ক্ষুদ্রশিল্প #4 (Small Scale Industries Board ), 
au faa জন্য প্রয়োজনীয় সুবিধাসহ ভারতের বিভিন্নস্থানে কতকগুলি শিল্প 
উপনিবেশ স্থাপনের সিদ্ধান্ত লয় ॥ তাহার ফলে ১৯৬১ সালের মার্চ মাস A47 
৬০ টি শিল্পউপনিবেশ স্থাপিত হইয়াছে | 
৫. শিল্পবাণিজ্যের সহায়ক সরকারী মন্ত্রক, দপ্তর ও বিভাগ, পর্ধৎ 
ও গবেষণাগারসমুহ ( Ministries Depariments, Boards and 
Councils, Research and other institutions set up by the 


Government ) 


ইদানীংকালে কেন্দ্রীয় ও রাজ্যন্তরে অসংখ্য সরকারী মন্ত্রক, বিভাগ, দপ্তর ও 
পধত্সমূহ শিল্প, ব্যবসায় ও বাণিজ্যের সহায়তার জন্য স্থাপিত হইয়াছে ib উঠাদের 
মধ্যে কয়েকটির উল্লেখ করা গেল। কেন্দ্রীয় মন্ত্রকগুলির মধ্যে পরিবহণ ও সংসরণ, 
রেলপরিবহণ, বাণিজ্য ও শিল্প, খনিজ ও জালানী, ইস্পাত ও ভারী শিল্প, 
আন্তর্জাতিক বাণিজ্য, জাহাজ পরিবহণ, অর্থ ইত্যাদি প্রধান | 

aaga শিল্প ও বাণিজ্য aaa সর্বাপেক্ষা উল্লেখযোগ্য । বিবিধ কেন্দ্রীয় ও 
রাজ্যপর্যৎগুলির মধ্যে উল্লেখযোগ্য হইল, জাতীয় উৎপাদন পৰ্যং, কেন্দীয় কুটির 


ও ক্ষুদ্রশিল্প পর্বৎ, আমদানি-রপ্তানি উপদেষ্টা পর্ষৎ, ERIGI R 
কেন্দ্রীয় শিল্প উপদেষ্টা পর্ৎ প্রভৃতি | মিনি 


কেন্দ্রীয় দগ্তরগুলির মধ্যে উল্লেখযোগ্য হইল, লৌহ-ইস্পাত নিয়ামক দপ্তর, 
আমদানী রপ্তানী নিয়ামক দপ্তর, করলা কমিশনারের wage স্থৃতীবন্তর আন 


দপ্তর। ইহীছাড়৷ মাপ -ও ওজন এবং উৎপর দ্রব্যের নির্দিষ্ট মান প্রতিষ্ঠার জন্য 
ভারতীয় মান, সংস্থা ( Indian Standards Institute ), .. কেন্দ্রীয় a3 
মরকার-পরিচালিত বহু গবেষণাগার ভারতের বিভিন্ন অঞ্চলে কার্ধরত টি 


পরোক্ষভাবে খি ব্যবসায় 
যথেষ্ট সহায়ত। করিয়া থাকে | ae SEAN 


কারবাৰের অগ্রগতির সহায়ক প্রতিষ্ঠাননমুহ ৯১ 
২. ব্যক্তিগত মালিকানার কারবারে রাষ্ট্রীয় নিয়ন্ত্রণ ও হস্তক্ষেপ 


State Regulation of Business 


ভারতে স্বাধীনতা লাভের পরে সরকার ক্রমেই অধিক পরিমাণে বেদরকারী 
কারবারের নিয়ন্ত্রণ বৃদ্ধি করিতেছেন। এদম্পর্কে সংক্ষিপ্ত বিববণ fica প্রদত্ত 
হইল। 
১. পরিকল্পনা কমি ণন ( Planning Commission ) 

সামগ্রিক অর্থনৈতিক পরিকল্পনার দ্বারা যাবতীয় উৎপাদন ব্যবস্থাগুলি 
স্নিয়ন্ত্রিত করিয়া সুনির্দিষ্ট পথে উন্নতিদাধনের পন্থা ভারত গ্রহণ করিয়াছে | 
এজন্য একটি [কেন্দ্রীয় স্থায়ী পরিকল্পনা কমিশন গঠিত হইয়াছে। ভারতের 
প্রধান মন্ত্রী ইহার সভাপতি৷ বেন্দ্রীয় মন্ত্রীসভায় এজন্য একজন পরিকল্পনা মন্ত্র 
ও পরিকল্পনা মন্ত্রক ও দপ্তর রহিয়াছে। ইহার দ্বার! ব্যাপকভাবে ভারতের 
সর্বপ্রকার অর্থনৈতিক কাধাবলী নিয়ন্ত্রিত হইতেছে। 


২. শিল্পনীতি ( Industrial Policy ) | 

১৯৪৮ সালে ভারতের প্রথম শিল্পনীতি গৃহী 5 হয়। পরে ১৯৫৭ সালে উহা 
সংশোধিত হয়। এই সংশোধিত নীতি অন্ুনারে ভারতের শিল্পক্ষেত্রকে তিন 
ভাগে বিভক্ত করা হইয়াছে। যথা» সম্পূর্ণ রাষ্ট্রায়ত্ত ক্ষেত্র । ইহাতে ১৭টি শিল্পের 
উল্লেখ আঁছে। এইগুলিতে আর নৃতন কোন বেদরকারা প্রতিষ্ঠানকে অনুমৃতি 
দেওয়। হইবে না। একগাত্র সরকারই এক্ষেত্রে সম্প্রসারণের ভার গ্রহণ 
করিবেন। তবে পুরাতন বেসরকারী প্রতিষ্টানগুলির অস্তিত্ব বজায় রাখ। হইবে | 
এই শিল্পগুলি হইল, রেল ও বিষানপরিবহণ, ডাক ও তার, প্রতিরক্ষা শিল্প, লৌহ- 
ইস্পাত, কয়লা, পারমাণবিক শক্তি, জাহাজ নির্মাণ, বিদ্যুৎ উৎপাদন ও বণ্টন, 
খনিজ তৈল প্রভৃতি। - 

fee শ্রেণীতে হইল ক্রমবর্ধনান রাষ্ট্রায়ত্ত ক্ষেত্র। ইহাতে এযালুমিনিয়াম, 
যন্ত্রপাতি, রাসায়নিক সার, ক্রিম রবার, রাসায়নিক মণ্ড, সমুদ্র ও সড়ক পরিবহণ 
প্রভৃতি ১২টি শিল্প আছে। এক্ষেত্রে ক্রমশঃ রাষ্ট্রায়ত্ত প্রতিষ্ঠান বৃদ্ধি কর 
হইবে। তবে ইহার সম্প্রসারণের নেতৃত্ব রাষ্ট্রের হাতে থাকিলেও, বেসরকারী 
BONES ARYA অংশ গ্রহণ করিতে দেওয়া হইবে | 

sate যাবতীয় শিল্প লইয়া তৃতীয় শ্রেণী গঠিত। এই সকল শিল্পের 
উন্নতির উদ্যোগ থাকিবে প্রধানত ব্যক্তিগত মালিকানার প্রতিষ্ঠানের উপর | 
aig ইহাদের, পরিকল্পনার সাধারণ প্রয়োজনের দিকে লক্ষ্য রাখিয়া যথাসম্ভব 


aR ৮ aaa ও বাণিজ্যের ভূমিকা 


উৎসাহ ও সহায়তাদান করিবে । তবে প্রয়োজন মনে করিলে, এক্ষেত্রে he অংশ 
গ্রহণ করিতে পারে। 
সংশোধিত শিল্পনীতিতে একথাও বলা হইয়াছে যে, উপরোক্ত সানি 
কঠোর নহে । প্রয়োজনমত রাষ্ট্র উহার পরিবর্তন ও পরিবর্ধন করিতে পারে। 
৩. শিল্প উন্নয়ন ও fazas আইন, ১৯৫১ ( Industries | Deve- 
lopment and Regulation | Act, 1951 ) 


এই আইনটির দার! ভারতের শিল্প প্রতিষ্ঠানগুলিকে নিয়ন্ত্রণ করা 24 | 
ইহার দ্বারা তালিকাভুক্ত ৭৯টি শিল্পের অন্তর্গত প্রতিষ্ঠানকে সরকারের 
নিকট রেজিদ্টরী করিতে হর । নুতন প্রতিষ্ঠান স্থাপন এবং পুরাতন গ্রৃতিষ্টানের 
সম্প্রসারণের জন্য সরকারের অঙ্গুমতি পত্র লইতে হয়। এই আইনের দ্বার! 
মালিক, শ্রমিক ও ভোগকারিগণকে লইয়া একটি কেন্দ্রীয় সংসদ গঠিত হইয়াছে | 
বিভিন্ন শিল্পের জন্য ১৮টি উন্নয়ন পর্যৎ গঠিত হইয়াছে এবং একটি অনুমতি 
দান কমিটি ( Licensing Committee ) স্থাপিত হইয়াছে। বর্তমানে ১৭ 
লক্ষ টাকার আটিক পুঁজি ও ১০০ জনের অধিক শ্রমিক নিয়োগকারী সকল 
শিল্প প্রতিষ্ঠানকে এই আইনের অধীনে উপরোক্ত কমিটির নিকট হইতে অন্রমতি 
পত্র লইতে হয়| এই আইন অন্ুবারী সরকার প্রয়োজন মনে করিলে, যেকোন 
বেসরকারী শিল্পপ্রতিষ্ঠানকে ame আনিতে পারেন। ভারত সরকারের 
বাণিজ্য ও শিল্প মন্ত্রক এই আইনটির ব্যবস্থাপক | 
8. পুজি নিয়ন্ত্রণ আইন, ১৯৪৭ ( Capital Issues [ Continuance 
of, Control ] Act, 1947 ) aie 

এই আইনটির দ্বারা সরকার ভারতে যাবতীয় যৌথ-মূলধনী কারবারের পুঁজি 
সংগ্রহের পরিমাণ নিমন্ত্রণ করেন। কোন শিল্পপ্রত্ষঠান শেয়ার প্রভৃতি বেচিসা, 


পুঁজি সংগ্রহ করিতে চাহিলে উহাকে ভারত সরকারের অর্থমন্ত্রকের, অধীনে 
পুঁজি নিয়ামকের ( Controller of Capital Tssues ) 


১ নবি 
Taree Batis সংগ্রহ করিতে হয়। a ৭ 
৫. ভারতের কোম্পানী আইন ( (Indian Com 
ভারতের বড় বড় শিল্প, বাণিজ্য প্রতিঠানগুলি 
কারবাররূপে গঠিত। ইহাদের, সন্তোষজনক 
ভারতের কোম্পানী আইন রহিয়াছে। ইহার 
সমূহের গঠন, পরিচালনা ও ব্যবস্থাপনা 


panies Act ) 
র প্রায় সকলই যৌথমূলধনী 
পরিচালন! ও ব্যবস্থাপনার FI 


সর্বশেষ সংশোধন দ্বারা. কোম্পানী 
alae করিবার বা করা হইয়াছে | 


—_ 


কারবারের অগ্রগতির সহায়ক প্রতিষ্ঠানসমূহ ao 


কোন যৌথমূলধনী কারবার গঠন, উহার পরিচালন! ও ব্যবস্থাপনা ও বিলুপ্তি 
সকলই এই আইনের দ্বার নিয়ন্ত্রিত হয় । 
৬. ভারতের অংশীদারী আইন ( Indian Partnership Act ) 

অংশীদারী ভিত্তিতে বে সকল কারবারী প্রতিষ্ঠান ভারতে গঠিত হয় উহ্থার৷ এই 
আইনটির দ্বার| Paas হইয়। থাকে। 


৭. বিভিন্ন কারখানা ও. শ্রমিক আইনসমূহ -( Factory and 
Labour Acts ) : 

যাহাতে gaa কলকারখানা পরিচালিত হয় এবং শ্রমিক ও মালিক- 
বার্থ রক্ষিত হয় সেজন্য ভারতে নানাপ্রকার আইন রহিয়াছে। ইহ দের ani 
এমিক-মালিক সম্পর্ক ও কলকারখানার পরিবেশ প্রভৃতি aao হয়। নিয়ে 
ইহাদের উল্লেখ করা গেল £ : 

ক কারথানা আইন॥ খ. খনি-সম্পকিত আইন । গ. - মজুরি: প্রদান 
আইন। ঘ. অমিক কর্মচারী সংক্রান্ত আইন। ৬. ন্যুনতম মজুরির আইন | 
চ. বিভিন্ন শ্রেণীর শ্রমিক কল্যাণ আইনসমূহ । ছ. অমিকগণের- দুর্খটনাজনিত 
ক্ষতিপূরন আইন। T. কর্মচারী রাষ্ট্রবীনা আইন । ঝ. 192 ফাণ্ড 
আইন॥ এ. শ্রমবিরোধ আইন প্রভৃতি | : 


৩. কারবারী ক্ষেত্রে রাষ্ট্রের অংশগ্রহণ 
State participation in business 


বর্তমানকালে ভারতসহ বিভিন্ন দেশে শিল্পব্যবসায় ও বাণিজ্যের রাষ্ট্রীয় সহায়তা 
এবং fora প্রতিদিন বৃদ্ধি পাইতেছে। কিন্তু তাহা যথেষ্ট না হওয়ায় শিল্প, 
ব্যবসায় ও বাণিজ্যের রাষ্ট্রায়ত্তকরণ বা জাতীয়করণ দ্বারা: কারবারাক্ষেত্রে রাষ্ট্রে 
“অংগগ্রহণের প্রবল প্রবণত৷ দেখা যাইতেছে | 

শুধু দেশরক্ষা শিল্প এবং ডাক ও তার-বিভাগ ও রেলপথ পরিবহণ ক্ষেত্রে, 
াষ্টায়ত্ত কারবার আজ বিমান ও সমুদ্রপরিবহণ, জাহাজ নির্মাণ, রাসায়নিক ও 
লৌহ-ইস্পাত এবং যন্ত্রপাতি ও পারমাণবিক শক্তি শিল্প হইতে আরম্ভ করিয়া 
জীবনবীমা, স্টেট ব্যাঙ্ক ও রিজার্ভ দ্যান্ক, শিল্পের দীর্ঘ ও মধ্যনেযাদী অর্থসংস্থান 
করপোরেশন, স্টেট ট্রেডিং করপোরেশন পৰন্ত নানারূপ ক্ষেত্রে বিস্তৃত হইয়াছে। 
এই সকল রাষ্ট্রীয় প্রতিষ্ঠান নীনারূপ সাংগঠনিক আকারে গঠিত হইয়াছে। ডাক 
ও তার এবং দেশরক্ষা। শিল্পগুলি প্রত্যক্ষরূপে সংশ্লিষ্ট কেন্দ্রীয় মন্ত্রকের দ্বার! 
নিয়ন্ত্রিত ও পরিচালিত। রেলপরিবহণ Trai একটি কেন্দ্রীয় দরকার-মনোনীত 


as ব্যবনা ও বাণিজ্যের ভূমিকা] 


পতের দ্বারা পরিচালিত | আবার রিজার্ভ ব্যাঙ্ক, স্টেট ব্যাঙ্ক, ও শিল্প অর্থ সংস্থান 
করপোরেশনগুলি *পালামেণ্টের আইন দ্বারা “াবলিক করপোরেশনরূপে গঠিত | 
কিন্তু ইদানীং অধিকাংশ সরকারী কারবার যৌথমূলধনী কারবাররূপেই প্রতিষ্ঠিত 
হইতেছে। ইহাদের কিছু ব্যাপকমালিকানার যৌথমূলধনী কারবার ব| পাবলিক 
লিমিটেড কোম্পানীরূপে ও অধিকাংশই সীমাবদ্ধ মালিকানার যৌথমূলধনী কারবার 
al প্রাইভেট লিমিটেড কোম্পানীরূপে গঠিত। এই সরকারী লিমিটেড কোম্পানী- 
গুলির কতকগুলি শুধুমাত্র কেন্দ্রীয় সরকারের দারা, কতকগুলি রাজ্যসরকারের 
দ্বারা, আবার কতকগুলি কেন্দ্রীয় ও রাজ্যসরকার দ্বারা গঠিত | 

১৯৬০ সালের মার্চ মাস পর্যন্ত ভারতে মোট ১২৫টি সরকারী লিমিটেড 
কোম্পানী বা যৌথমূলধনী কারবার ছিল। উহাদের মোট আদাযীরুত পুঁজির 
পরিমাণ ছিল ৪৬৮৪ কোটি টাকা । ১৯৫৬ সালে সরকারী কোম্পানীর সংখ্য। 
ছিল মাত্র ৬:টি ও উহাদের মোট আদাযীকুত পুঁজির পরিমাণ ছিল ৬৬ কোটি 
টাকা | 

১৯৬০ সালে ভারতে সরকারী ও বেসরকারী সকল প্রকার লিমিটেড 
কোম্পানীর মোট আদাযীরুত পুঁতির sraa ২৯ ভাগ ছিল সরকারী কোম্পানী- 
গুলির আদায়ীকৃত পুঁজির পরিমাণ | ইহ হই তেই বর্তমানে ভারতের কারবারী জগতে 
সরকারী কারবারের গুরুত্ব অনুমান করা যাহতে পারে। 
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